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Аннотация
В книге кратко изложены ответы на основные вопросы темы «Финансы организаций». Издание поможет систематизировать знания, полученные на лекциях и семинарах, подготовиться к сдаче экзамена или зачета.
Пособие адресовано студентам высших и средних образовательных учреждений, а также всем интересующимся данной тематикой.
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1. Финансовая система страны

Основные экономические субъекты народного хозяйства страны: 1) государственный сектор; 2) предпринимательский сектор; 3) сектор домашних хозяйств; 4) сектор «Заграница».
В каждом секторе есть своя специфика управления финансами, но в целом вся система едина и взаимосвязана. В условиях развитой рыночной экономики все эти субъекты не могут и не должны быть самодостаточными и изолированными друг от друга. Поэтому они связаны финансовыми отношениями, между ними происходит перманентный перелив ресурсов.
В финансовую систему страны входят: 
1. Централизованные финансы (сюда относится бюджетная система, т. е. федеральный бюджет, бюджеты субъектов Федерации, муниципальные бюджеты, внебюджетные фонды, государственный и муниципальные кредиты):
— государственные финансы;
— финансы субъектов государства и местных органов власти.
2. Децентрализованные финансы:
— финансы домашних хозяйств;
— финансы организаций: организации могут быть а) некоммерческие (финансируются преимущественно из бюджетов); б) коммерческие (создают собственные фонды, которые используются исходя из экономической целесообразности).
3. Банковская система.
Через нее обычно производятся финансовые операции между субъектами системы.
4. Финансовые рынки.
Не располагают собственными финансовыми ресурсами, осуществляют функцию посредничества. Основные участники финансового рынка — инвесторы (предлагают свободные денежные средства), финансовые посредники (организуют размещение предложенных средств, помогают формировать наилучшую структуру источников средств тем компаниям, которые в этом нуждаются).
Каждый из этих субъектов финансовой системы аккумулирует денежные средства, использует их в зависимости от стоящих перед ним целей, задач, имеющихся потребностей.
В условиях рыночной экономики доминирующее значение в системе принадлежит хозяйствующим субъектам — прежде всего коммерческим организациям. Их основная цель — извлечение прибыли.

2. Организационно-правовые формы коммерческих организаций

Выделяют следующие организационно-правовые формы коммерческих организаций:
1.  Хозяйственное товарищество (имеет складочный капитал, разделенный на вклады участников):
— полное (не менее двух участников (полных товарищей) — коммерческих организаций или индивидуальных предпринимателей, которые несут солидарную неограниченную ответственность по обязательствам товарищества);
— коммандитное, или товарищество на вере (помимо полных товарищей, есть участники-вкладчики — коммандитисты, — не участвующие в предпринимательской деятельности, их риск убытков ограничен размером внесенных ими вкладов).
2.  Хозяйственное общество: 
— общество с ограниченной ответственностью (участники не отвечают по обязательствам общества, несут риск убытков в пределах размеров внесенных ими вкладов; численность участников ООО регламентируется ФЗ «Об обществах с ограниченной ответственностью»; если их больше, ООО в течение года должно быть преобразовано в АО);
— общество с дополнительной ответственностью (ответственность участников не ограничена размерами вкладов в уставный капитал, а распространяется на личное имущество в размере, кратном стоимости вкладов);
— акционерное общество — закрытое/ открытое (участники-акционеры не имеют ответственности по обязательствам общества; риск убытков ограничен стоимостью принадлежащих акционеру акций. ОАО — участники имеют право отчуждения своих акций без согласия других акционеров; ЗАО — акции могут быть распространены только среди участников или иного оговоренного круга лиц).
3.  Производственный кооператив (объединение участников для совместной производственной деятельности; подразумевается личное трудовое участие каждого члена кооператива; ответственность по обязательствам — всем имуществом кооператива).
4.  Унитарное предприятие (имущество находится в государственной или муниципальной собственности, оно неделимо и не распределяется по вкладам; УП распоряжается этим имуществом на основе права хозяйственного ведения или оперативного управления
— государственное;
— муниципальное.

3. Акционерные общества

В условиях рыночной экономики самая значительная роль принадлежит крупным акционерным обществам . Они вносят наиболее значимый вклад в формирование национального богатства страны. Крупное акционерное общество: а) специфическая; б) приоритетная форма организации бизнеса в условиях рыночной экономики.
В дисциплине «Финансы организаций» основное внимание уделяется изучению принципов управления финансами в АО, технике финансового управления в АО.
Для управления финансами АО характерно широкое разнообразие методов и функций. Кроме того, многие из методов, разработанных для управления финансами АО, отличаются унифицированным характером и могут применяться на предприятиях других организационно-правовых форм.
Уставный капитал акционерного общества включает определенное число отдельных акций. Обязательства общества не входят в сферу ответственности акционеров. Риск убытков, связанных с деятельностью АО, акционеры несут только в пределах стоимости своих акций. Те участники АО, которые не оплатили акции полностью, разделяют солидарную ответственность, которая ограничена пределами неоплаченной части стоимости их акций.
Открытое АО :
1) участники имеют право отчуждать акции, которые им принадлежат, согласия других акционеров для этого не требуется; допустимо проведение открытой подписки на акции АО;
2) число учредителей ОАО не ограничено (от одного человека и более);
3) минимальный размер уставного капитала — не меньше 1000 МРОТ (на дату регистрации АО);
4) обязательна ежегодная публикация бухгалтерской отчетности ОАО (форма и порядок регламентированы законодательно).
Закрытое АО :
1) акции могут принадлежать только участникам общества (или иному кругу лиц, заранее определенному и утвержденному акционерами). Недопустимо проведение открытой подписки на акции АО;
2) число учредителей ЗАО — не больше 50; если учредителей больше, ЗАО в течение годы необходимо преобразовать в ОАО;
3) минимальный размер уставного капитала — не меньше 100 МРОТ.

4. Понятие предприятия и его финансов

Предприятие — хозяйствующий субъект, целью создания которого является предпринимательская деятельность. Экономическая цель предприятия — извлечение прибыли, а также обеспечение потребностей общества.
Содержание предпринимательской деятельности: 1) производство продукции; 2) выполнение работ; 3) оказание услуг; 4) реализация произведенной продукции; 5) проведение операций на фондовом рынке.
Контрагенты предприятия — поставщики, партнеры, потребители. Между предприятием или организацией и их контрагентами в ходе предпринимательской деятельности формируются хозяйственные связи и складываются финансовые отношения .
Предмет финансовых отношений — формирование и использование фондов денежных средств. Материальная основа финансовых отношений — деньги.
Финансы организаций и предприятий — целостная совокупность экономических отношений предприятий, которые а) объективно обусловлены; б) носят распределительный характер; в) имеют денежную форму выражения; г) материально воплощаются в поступлениях, доходах, накоплениях.
Доходы организаций и предприятий формируются для обеспечения производственной деятельности.
По содержанию финансовые отношения предприятий могут быть классифицированы следующим образом:
1. Отношения между учредителями — складываются при создании предприятия между его учредителями, содержание — формирование уставного капитала.
2. Отношения между различными субъектами экономики — предприятиями, поставщиками, подрядчиками, партнерами, потребителями, содержание — производство, реализация продукции, вновь созданная стоимость.
3. Отношения между подразделениями одного предприятия (филиалами, отделениями и пр.).
4. Отношения между предприятием и работниками — складываются в ситуациях распределения дохода, выплаты дивидендов, взыскания штрафов, выплаты/взыскания компенсаций и пр.
5. Отношения между предприятием и вышестоящими организациями.
6. Отношения между предприятием и государством.
7. Отношения между предприятием и банковской системой.
8. Отношения между предприятием и инвестиционными институтами.

5. Функции финансов предприятий

Одна из ключевых составляющих финансово-хозяйственной деятельности предприятия — денежные отношения. Эти отношения реализуются в сфере финансовой системы организации или предприятия.
Примеры реализации денежных отношений: при поставке сырья необходима его оплата, которая может быть как немедленной, так и авансовой или, наоборот, отсроченной; при продаже готовой продукции имеет место денежный обмен (деньги в обмен на продукцию); при уплате налогов осуществляются платежи в бюджет, и т. д.
Финансы предприятий — это совокупность денежных отношений, которые складываются между хозяйствующими субъектами в рамках процессов формирования фондов денежных средств (потенциальных и/или фактических), их распределения, а также использования на нужды производства продукции и потребления.
Функции финансов как общеэкономического феномена представляют собой динамические проявления их свойств и предназначения. Иными словами, именно в функциях финансов проявляется их сущность.
Основные функции финансов организаций и предприятий: 
1. Инвестиционно-распределительная.
2. Источниковая (фондообразующая).
3. Доходно-распределительная.
4. Обеспечивающая.
5. Контрольная.
Роль этих основных функций принципиально важна, а доскональное знание их сущности позволяет решать ряд ключевых для успешной деятельности предприятия вопросов, как то:
а) вложение финансовых ресурсов;
б) формирование источников финансирования;
в) удовлетворение ожиданий и требований собственников предприятия;
г) обеспечение бесперебойности и ритмичности финансово-хозяйственной деятельности;
д) обеспечение соответствия между целями собственников и управляющих предприятием;
е) обеспечение успешности деятельности менеджеров и всех прочих сотрудников предприятия.

6. Инвестиционно-распределительная функция

Сущность и особенности реализации инвестиционно-распределительной функции значительно различаются в зависимости от того, на каком уровне происходит эта реализация:
— на уровне государственных финансов — денежные средства, аккумулированные в государственном бюджете, распределяются на финансирование стратегически важных государственных программ и на нужды всех граждан; характер распределительной функции — императивный (предписательный, нормативный); экономическая эффективность не всегда является приоритетом при принятии решений.
— на уровне хозяйствующих субъектов — распределение финансов в границах предприятия или организации, направленное на максимально эффективное использование средств; функция имеет рекомендательный характер, экономическая эффективность является приоритетом в мотивировке и реализации.
На уровне предприятия распределительная функция рассматривается в двух аспектах:
1) распределение по видам деятельности и/или структурным подразделениям;
2) распределение по видам активов.
1. Распределение по видам деятельности и/или структурным подразделениям: принимается решение о том, какому из подразделений/видов деятельности уделяется больше или меньше внимания (средств). Основной критерий при принятии такого решения — прогнозируемая рентабельность инвестиций в каждое конкретное направление. В подразделение/вид деятельности, по которому прогнозируется сравнительно больший доход, инвестируются бо́льшие средства. В то же время грамотная реализация данной функции подразумевает соблюдение принципа диверсификации финансово-хозяйственной деятельности, т. е. разумного распределения средств между разными направлениями (инвестирование только в одно, пусть и сверхприбыльную по прогнозам, подразделение/вид деятельности может привести к неудаче).
2. Распределение по видам активов: направлено на оптимизацию активной стороны баланса предприятия. В частности, принимается решение о том, каким должен быть объем денежных средств, чтобы была обеспечена успешная деятельность предприятия.

7. Источниковая и доходораспределительная функции

Реализация источниковой (фондообразующей) функции финансов предприятия или организации происходит в рамках оптимизации пассивной, источниковой стороны баланса. Источники финансирования предприятия/организации разнообразны:
— взносы собственников;
— займы, кредиты, кредиторская задолженность;
— целевые взносы;
— пожертвования;
— реинвестированная прибыль и т. д.
Привлечение средств из различного рода источников влечет за собой необходимость расходов — платы за возможность использования этих средств. Необходимо выбирать наиболее подходящие источники и максимально эффективную их комбинацию, так как плата за пользование средствами из различных источников различна. В ходе реализации стратегических программ инвестирования такой выбор приобретает особое значение, поскольку в этих условиях требуется привлечение дополнительных финансовых ресурсов значительного объема.
Таким образом, реализация источниковой функции может выражаться в выборе, например, одного (или нескольких) из следующих вариантов: получение долгосрочного кредита или выработка схемы финансирования за счет краткосрочных и среднесрочных кредитов, дополнительная эмиссия акций или долговых ценных бумаг, производимое за счет отказа от выплаты дивидендов масштабное реинвестирование прибыли и т. д. В каждых конкретных условиях необходимо решать, какие именно источники финансирования окажутся наиболее выгодными и потребуют меньших расходов.
Доходораспределительная функция финансов предприятия или организации тесно связана с источниковой. В создании и деятельности предприятия ключевая роль принадлежит, безусловно, его собственникам. Последние должны принимать решения: изымать избыточную прибыль в качестве дивидендов, сохраняя объем сложенного ими капитала на уровне, который обеспечивает только функционирование предприятия, но не его расширение; или реинвестировать прибыль, отказываясь от получения дивидендов, т. е. делать вклад в будущее предприятия (в расчете на более значительную прибыль в дальнейшем), и т. д.

8. Обеспечивающая и контрольная функции

Обеспечивающая функция финансов предприятия определяется двумя аспектами:
1.  Целевое предназначение предприятия : оно заключается в том, чтобы регулярно производить прибыль. В результате увеличивается капитал собственников, проявлением чего служит их возможность получить дополнительные денежные средства, превышающие их изначальные инвестиции в дело. В этом смысле обеспечивающая функция финансов предприятия реализуется в удовлетворении интересов собственников. Количественным выражением данных интересов служат дивиденды как прямое выражение дохода и/или прибыль как косвенное выражение дохода.
2.  Система сложившихся расчетных отношений : один из важнейших показателей успешности деятельности предприятия — это налаженная платежная дисциплина, выражающаяся в своевременности расчетов предприятия с кредиторами, неукоснительном выполнении всех финансовых обязательств.
Контрольная функция финансов основана на том, что самый действенный контроль за эффективностью использования ресурсов предприятия организуется именно с использованием финансовых показателей. Своеобразие данной функции в том, что ее реализует не только само предприятие, его собственники, но и контрагенты, и органы государственной власти. Руководство предприятия реализует контрольную функцию путем, например, организации системы внутреннего аудита, собственники осуществляют регулярный внешний аудит, государственные органы контролируют своевременность платежей в бюджет, и т. д.
В реализации контрольной функции выделяется и такой важный аспект, как обеспечение соответствия между интересами собственников предприятия и его управляющими. Финансовые показатели и рычаги позволяют выявлять возможные расхождения между целями собственников и топ-менеджмента предприятия и регулировать их.
В условиях рыночной экономики характер контрольной функции чаще имеет поощрительно-позитивный (а не карательно-негативный) характер: при своевременном исполнении финансовых обязательств предприятие может рассчитывать на поощрение в форме каких-либо скидок и других возможностей снижения расходов).

9. Принципы организации финансов предприятия

Суть деятельности предприятия в условиях рыночной экономики выражается в принципах, на которых строится организация финансов субъектов хозяйствования. Основные принципы организации финансов таковы:
1. Хозяйственная самостоятельность.
2. Самофинансирование.
3. Материальная ответственность.
4. Материальная заинтересованность.
5. Обеспечение финансовых резервов.
6. Принцип гибкости.
7. Принцип финансового контроля.
Принцип хозяйственной самостоятельности реализуется в том, что хозяйствующие субъекты любой формы собственности, ориентируясь на достижение максимальной прибыли, самостоятельно выбирают источники финансирования и направления расходов средств. Условия рыночной экономики являются стимулирующими для самостоятельного поиска предприятием новых областей приложения капитала, способствуют организации таких производств, которые максимально соответствовали бы потребительскому спросу. В то же время самостоятельность предприятий в определенной степени ограничивается государством (например, в силу государственного регулирования взаимоотношений предприятия с бюджетами и внебюджетными фондами).
Принцип самофинансирования является ключевым условием успешной деятельности предприятия, основой его конкурентоспособности на рынке. Соблюдение этого принципа требует полной окупаемости затрат на производство и реализацию продукции; при самофинансировании предприятие осуществляет инвестиции в развитие своего производства за счет собственных средств, при необходимости привлекая коммерческие и банковские кредиты.
По объективным причинам не каждое предприятие способно функционировать, находясь на полном и исключительном самофинансировании. Существуют различные предприятия и организации, которые предоставляют потребителям необходимую продукцию и услуги, но добиться полной рентабельности этих предприятий, тем не менее, невозможно. Сюда относится ряд предприятий жилищно-коммунального и сельского хозяйства, городского пассажирского транспорта, оборонного комплекса и др.

10. Принципы организации финансов предприятия (продолжение)

Принцип материальной ответственности подразумевает, что существует система ответственности за организацию предпринимательской деятельности и ее результаты. Государство законодательно поддерживает принцип материальной ответственности: например, законом регламентированы штрафы, пени и неустойки за нарушение налогового законодательства, нарушение предприятием договорных обязательств, несоблюдение расчетной дисциплины. Руководители предприятия несут материальную ответственность за соблюдение налогового законодательства; работники предприятия — за соблюдение трудовой дисциплины и т. д.
Принцип материальной заинтересованности напрямую следует из ключевой цели деятельности предприятия — извлечения прибыли. И сами работники, и управляющие, и собственники, и государство заинтересованы в результатах деятельности предприятия. Материальная заинтересованность сотрудников подкрепляется тем, что фонд оплаты труда обеспечивает конкурентоспособную заработную плату, а часть прибыли направляется на выплату вознаграждений, премий, материальной помощи и т. п. Материальная заинтересованность предприятия реализуется посредством стимулирования инвестиционной деятельности. Государство заинтересовано в том, чтобы увеличивались поступающие в бюджет налоговые платежи.
Принцип обеспечения финансовых резервов важен вследствие наличия определенных рисков в предпринимательской деятельности, связанных с колебаниями рынка. Для поддержания нормальной деятельности предприятия необходимо обеспечивать финансовые резервы.
Принцип гибкости выражается в том, что организация управления финансами предприятия направлена помимо прочего на поддержание маневренности: гибкость в управлении финансами необходима в таких ситуациях, как превышение плановых затрат, снижение фактических объемов продаж по сравнению с плановыми и т. д.
Принцип финансового контроля реализуется благодаря механизмам внутреннего аудита и анализа, которые должны быть постоянными, всеобъемлющими и результативными.

11. Центры ответственности

Реализация принципов организации финансов на предприятии реализуется на практике в ходе деятельности центров ответственности — подразделений, выполняющих плановые задания, для чего руководители этих центров наделяются соответствующими полномочиями и ресурсами. Руководство предприятия устанавливает базовые критерии деятельности центров ответственности, которые позволяют судить об уровне выполнения плановых заданий и, следовательно, об эффективности работы центра. Руководство центра ответственности самостоятельно принимает решения, связанные с распоряжением выделенными ресурсами, организацией процессов снабжения, производства и сбыта.
Выделение центров ответственности повышает эффективность деятельности подразделений и снижает издержки производства, прежде всего, благодаря тому, что стимулирует проявление инициативы менеджмента среднего звена.
Типы центров ответственности :
1.  Затратообразующий . Для такого центра ответственности существует утвержденная расходная смета, а доходы его оценить затруднительно. Например, прибыль предприятия от деятельности бухгалтерии оценить трудно, а затраты на обеспечение работы этого подразделения можно планировать.
2.  Доходообразующий . Основной ответственностью является генерирование доходов. Затраты этого центра контролируются высшим руководством предприятия в значительно меньшей степени, чем затратообразующего центра. Примером доходообразующего центра ответственности может служить центр продаж; руководство этого центра отвечает за эффективную торговлю, создание и поддержание отношений с клиентами.
3.  Прибылеобразующий . Деятельность центра данного типа сфокусирована на рентабельности, прибыльности. Как правило, центрами такого типа являются не внутренние подразделения предприятия, а дочерние компании, являющиеся самостоятельными технологически обособленными производствами.
4.  Инвестиционно-развивающий . Основным критерием деятельности центра этого типа является рентабельность инвестиций. Руководство центра принимает решения об осуществлении инвестиций.

12. Управление финансами организации

Финансовый менеджмент , или система управления финансами организации/предприятия, представляет собой систему отношений, которые возникают на предприятии в связи с необходимостью привлекать, аккумулировать и использовать финансовые ресурсы. В более широком понимании предметом финансового менеджмента является «вся совокупность отношений, обязательств и результатов деятельности предприятия, поддающихся стоимостной оценке» (В.В. Ковалев, Вит. В. Ковалев, Финансы организаций (предприятий), 2006). Кроме того, финансовый менеджмент понимается также как и система действий, направленных на оптимизацию баланса предприятия, поскольку всякое решение, затрагивающее сферу финансовых отношений, безусловно, отражается на финансовом положении предприятия.
Круг основных проблем , входящих в сферу практического и теоретического управления финансами предприятия, включает следующее:
1. Поиск источников финансирования, определение оптимального состава этих источников.
2. Установление оптимальной величины и оптимального состава активов, необходимых и достаточных для достижения целей и задач, стоящих перед предприятием.
3. Обеспечение удовлетворенности стратегических инвесторов деятельностью предприятия, тем, какое положение оно занимает на рынке, его конкурентоспособностью, темпом и динамикой его развития.
4. Обеспечение расчетной дисциплины, являющейся необходимым условием финансовой устойчивости предприятия.
Ключевыми элементами системы управления финансами предприятия являются субъект и объект управления. Воздействие субъекта на объект осуществляется посредством реализации следующих общих функций управления : а) анализ; б) планирование; в) организация; г) учет; д) контроль; е) регулирование. Реализация всех этих функций организована и направляется системообразующими целями, которые стоят перед предприятием и определяют его деятельность в целом.

13. Субъект системы управления финансами

Субъект системы управления финансами предприятия включает следующие базовые элементы :
1.  Организационная структура системы управления финансами. В зависимости от вида предпринимательской деятельности, масштабности предприятия и некоторых других факторов данная структура может быть организована разными способами. В крупных компаниях выделяют специальную финансовую службу (департамент, подразделение), возглавляемую финансовым директором; обычно в нее входят бухгалтерия, финансовый отдел.
2.  Кадры финансовой службы . Элемент, непосредственно связанный с организационной структурой.
3.  Финансовые методы . Являются базой конкретных методик и инструментов, использующихся в финансовом менеджменте.
Выделяют следующие виды методов: 
1) общеэкономические — система расчетов, кассовых и расчетных операций, кредитование, залоговые операции, ссудозаемные операции, система страхования, система налогообложения и т. д. Эти методы регламентированы на государственном уровне;
2) прогнозно-аналитические — методы прогнозирования, финансовое планирование, моделирование, факторный анализ и т. д.;
3) специальные методы — финансовая аренда, франчайзинг, дивидендная политика и т. д.;
4.  Финансовые инструменты . Представляют собой такой договор, заключенный между контрагентами, в результате которого у одной из сторон возникает финансовый актив, а у другой в это же время — финансовое обязательство.
Финансовые инструменты — основа любого рода операций, проводимых предприятием на финансовых рынках.
Финансовые инструменты могут быть: 
1) первичные — кредиты, облигации, займы, задолженность по текущим операциям (дебиторская и кредиторская);
2) вторичные — форвардные контракты, финансовые опционы, процентные и валютные свопы, фьючерсы.
5.  Финансовая информация . Информационная база служит необходимой основой обеспечения системы финансового менеджмента информацией на любом уровне. Это очевидно, поскольку принятие любого решения должно быть основано на информации.
6.  Технические средства управления финансами .

14. Объект системы управления финансами

Объект системы управления финансами включает следующие базовые элементы :
1.  Финансовые отношения — это отношения, которые складываются между разными субъектами (ими могут быть как физические, так и юридические лица) и следствием которых являются изменения, происходящие в составе активов данных субъектов и/или в их обязательствах. Финансовые отношения требуют документального подтверждения в форме договора, акта, ведомости, накладной и т. п. Финансовое положение сторон этих отношений, как правило, изменяется. Примеры финансовых отношений:
а) с контрагентами;
б) с поставщиками;
в) с потребителями;
г) с собственниками;
д) с работниками;
е) с финансовыми институтами, финансовыми рынками;
ж) с бюджетом. Ведущий принцип управления финансовыми отношениями — принцип экономической эффективности.
2.  Финансовые ресурсы — представлены в активе баланса. Классификация финансовых ресурсов может проводиться по целому ряду признаков. Примеры финансовых ресурсов:
а) денежные средства;
б) эквиваленты денежных средств;
в) производственные запасы;
г) долгосрочные активы (материальные, нематериальные, финансовые);
д) дебиторская задолженность. Управление ресурсами подразумевает решение об эффективности тех или иных вложений, соотношении активов, создании и сохранении их оптимального состава. Таким образом обеспечивается необходимый ресурсный потенциал предприятия.
3.  Источники финансовых ресурсов — этот элемент объекта управления, представленный в балансе предприятия, имеет принципиальную важность. Управление источниками ресурсов связано с понятием обязательств предприятия, поскольку в большинстве своем источники не бесплатны. Пользование ими подразумевает необходимость оплаты, причем каждый из многообразных источников имеет свою стоимость. Поэтому для финансового менеджмента всегда крайне актуальна задача формирования оптимальной структуры финансовых источников.

15. Финансовые методы

Финансовые методы, модели и приемы являются базой конкретных методик и инструментов, использующихся в финансовом менеджменте. Арсенал финансовых методов, имеющихся в распоряжении специалистов, занимающихся управлением финансами, весьма широк, но относительно условно все они могут быть разделены на три основных категории :
1.  Общеэкономические — система расчетов, кассовых и расчетных операций, кредитование, залоговые операции, ссудозаемные операции, система страхования, система налогообложения, трансфертные операции, система финансовых санкций, трастовые операции и т. д. Эти методы — основные их параметры, обязательность или допустимость их применения, вся общая логика их использования — регламентированы на государственном уровне и относятся к сфере централизованного управления экономикой.
2.  Прогнозно-аналитические — методы прогнозирования, финансовое планирование, моделирование, факторный анализ, налоговое планирование и т. д. В отличие от общеэкономических методов, в применении этой категории методов возможна весьма значительная вариабельность.
3.  Специальные методы — финансовая аренда, франчайзинг, дивидендная политика и т. д. Обязательность применения методов данной категории и уровень их государственной, централизованной регламентации выше, чем общеэкономических, и ниже, чем прогнозно-аналитических методов. К настоящему моменту большинство из этих методов можно считать еще не вполне освоенными в России, хотя их распространенность возрастает.
Характерной особенностью финансового менеджмента является частое использование моделей различного рода. Модель — это представленный, условный, мысленно сконструированный аналог некоего явления, процесса или объекта, который используется для теоретического анализа. Разнообразие моделей в экономике крайне широко: это нормативные, предикативные и дескриптивные модели, балансовые модели, детерминированные модели и пр. Возможности использования моделей в финансовом менеджменте:
1) описание финансового положения предприятия;
2) управление активами и обязательствами;
3) прогнозирование финансовых показателей и т. д.

16. Фазы управленческого цикла

Управленческий цикл представляет собой замкнутую последовательность следующих процедур (фаз):
1.  Нормирование . Управление финансовыми ресурсами требует досконального знания того, чем именно предстоит управлять, т. е. свойств и характерных особенностей ресурсов, их объема и т. д. Нормирование является базой распределения стоимости, которая находится в распоряжении предприятия, обеспечивает экономическую оправданность этого распределения. Процесс производства как таковой начинается лишь после того, как пройдена фаза нормирования, на которой определяются обоснованные нормы расходов финансовых ресурсов, приемлемые нормы дохода.
2.  Планирование . В этой фазе разрабатываются оперативные (на месяц или квартал), текущие (на год), перспективные (от 1 до 3 лет) финансовые планы. Сведения, имеющиеся в распоряжении финансовых менеджеров, обрабатываются и на этой основе вырабатывается программа состояния и развития ресурсов на предстоящий период.
В фазе планирования осуществляется выбор объектов финансирования, влияющий на деятельность предприятия и способствующий эффективному использованию ресурсов.
3.  Учет . В этой фазе данные о состоянии и этапах движения финансовых ресурсов в ходе производственно-хозяйственной деятельности регистрируются в разного рода отчетностях:
а) бухгалтерской;
б) оперативной;
в) статистической.
Учет и регистрация данных позволяют оценивать соответствие (или несоответствие) реального состояния системы финансовых ресурсов финансовому плану, составленному на ближайшую или долгосрочную перспективу (что является предметом следующей фазы).
4.  Анализ . Основой управления в этой фазе служат данные, собранные и систематизированные в предыдущей фазе. Анализ данных направлен на выявление несоответствий реальной финансовой ситуации запланированным показателям, мероприятиям и т. д.
Основные методы финансового анализа:
а) сравнение;
б) группировки;
в) цепные подстановки;
г) коэффициентный метод.
5.  Регулирование . В этой фазе управленческие усилия направляются на устранение отклонений, обнаруженных в результате анализа.

17. Система финансовых ресурсов: общие понятия

Основные понятия, используемые в теоретическом изучении и практическом управлении финансовыми ресурсами предприятия:
1.  Деньги — особого рода товар, предназначенный для использования в качестве всеобщего эквивалента стоимости других товаров; форма выражения стоимости товаров.
2.  Денежные средства — средства предприятия в совокупности, представленные денежным оборотом. Денежный оборот может быть наличный (обычно представлен кассой предприятия) и безналичный (платежные поручения, банковские счета, аккредитивы и пр.).
3.  Денежные фонды — часть денежных средств предприятия, которая обособляется с определенной, достаточно узкой целью. Так, существуют ремонтные фонды, амортизационные фонды, фонды заработной платы и др.
4.  Нефондовая форма денежных средств — включает средства в расчетах, по платежам бюджетно-кредитной системе.
5.  Финансовые средства — средства, которые предприятие может использовать немедленно. Служат знаками стоимости, характеризуют ее движение. Чаще всего данное понятие используется при характеристике текущей деятельности предприятия.
6.  Финансовые ресурсы — это понятие более широкое, чем «финансовые средства»: оно включает как последние (необходимые в плане обеспечения текущей деятельности), так и средства, которые потенциально возможно получить. Очевидно, что деятельность любого предприятия не сиюминутна — она прогнозируется и планируется на будущее. Поэтому необходимы существование и учет всех возможных ресурсов — того, что имеется в распоряжении хозяйствующего субъекта в данный момент, и того, что может быть получено в случае необходимости
7.  Капитал — доля финансовых ресурсов, которая приносит доход.
8.  Система финансовых ресурсов предприятия — «совокупность активов предприятия, которые могут быть использованы им в качестве знаков распределяемой стоимости при осуществлении своей деятельности и для дальнейшего развития и функционирования» ( В.В. Ковалев, Вит. В. Ковалев, Финансы организаций (предприятий), 2006).

18. Финансовые ресурсы предприятия

Вне зависимости от формы собственности предприятия в основе организации его финансовой системы лежит обеспечение финансовыми ресурсами, объем которых должен быть достаточен для функционирования предприятия.
Финансовые ресурсы предприятия — это совокупность источников денежных средств, которые аккумулируются предприятием с целью осуществления всех направлений своей деятельности.
Классификация финансовых ресурсов с позиции источника их формирования:
1.  Внутренние (собственные средства предприятия и приравненные к ним):
–  средства, внесенные учредителями в качестве вклада в формирование уставного капитала;
–  прибыль , полученная в результате деятельности предприятия;
–  амортизационные отчисления , которые являются денежным выражением стоимости износа основных производственных фондов и нематериальных активов. Данная категория характеризуется двойственностью: отчисления на амортизацию включаются в себестоимость продукции, возвращаются на расчетный счет предприятия, составляя часть выручки от реализации, и в итоге служат внутренним источником финансирования производства (и простого, и расширенного);
–  устойчивые пассивы (устойчивая кредиторская задолженность) — переходящая минимальная задолженность по заработной плате и отчислениям в бюджет и во внебюджетные фонды.
2.  Привлеченные :
–  дополнительные взносы учредителей в уставный капитал (напр., паевые взносы);
–  дополнительная эмиссия акций и их размещение акций;
–  перераспределенные финансовые ресурсы — средства, поступившие в качестве страхового возмещения, бюджетных ассигнований, дивидендов, процентов по ценным бумагам и пр.
3.  Заемные :
— займы, предоставленные другими организациями;
— банковские кредиты;
— коммерческие кредиты;
— лизинг;
— средства от выпуска и размещения облигаций;
— ассигнования из бюджета, предоставленные на возвратной основе, и т. д.
Финансовые ресурсы предприятия постоянно движутся в результате их использования на нужды производственной деятельности и для осуществления инвестиций.

19. Фонды предприятия

Фонды предприятия формируются, как только происходит организация нового субъекта хозяйствования. Первоначальным источником собственных средств является уставный капитал предприятия. Эти средства в виде основного и оборотного капитала вкладываются в формирование фондов предприятия.
Добавочный капитал — один из основных фондов предприятия — формируется из следующих источников: а) прирост стоимости имущества, являющийся результатом переоценки основных фондов; б) ценности, полученные на безвозмездной основе на производственные цели; в) эмиссионный доход, возникающий, когда продажная цена акций превышает номинальную.
Направления использования добавочного капитала :
1) погашение сумм снижения стоимости имущества, которые могли появиться в результате его переоценки;
2) погашение убытков, связанных с безвозмездной передачей имущества;
3) погашение убытков, возникших в результате деятельности предприятия;
4) увеличение размеров уставного капитала.
Амортизационный фонд — предназначен для обеспечения воспроизводства основных фондов.
Резервный капитал — фонд, существование которого регламентировано законодательством РФ и учредительными документами предприятия. Формируется из средств чистой прибыли предприятия. Основное назначение данного фонда — покрытие убытков, выявленных по результатам отчетного периода. При недостаточных размерах прибыли (или ее отсутствии) из резервного капитала выплачиваются дивиденды. Другие резервные фонды: а) выкупной; б) отложенный; в) резервы под обесценение вложений в ценные бумаги, и т. д.
Фонд накопления — аккумулирует средства, направляемые затем на дальнейшее развитие производства. Использование средств фонда накопления связано с увеличением имущества предприятия и финансовыми вложениями для извлечения прибыли.
Фонд потребления — включает средства, которые расходуются на удовлетворение социальных нужд, выплаты премий, вознаграждений, компенсаций и т. п., направляются на объекты вне производственной сферы.

20. Функции финансовых ресурсов предприятия

Функции финансовых ресурсов делятся на производственную и непроизводственную.
I. Производственная. Основная функция финансовых ресурсов обусловлена тем, что они обеспечивают производственную деятельность предприятии, направленную на создание материальных благ, удовлетворяющих общественные потребности. С этой точки зрения финансовые ресурсы выступают как источник воспроизводственного процесса. Разнообразные финансовые ресурсы должны наиболее оптимальным образом обеспечивать каждую стадию данного процесса. Обеспечение имущества предприятия, обновление его основных фондов, пополнение оборотных средств — эти задачи решаются за счет финансовых ресурсов. Непрерывная и эффективная производственная деятельность определяет бесперебойность поступления собственных финансовых ресурсов предприятия. Это является базой благополучного экономического развития предприятия, удовлетворенности и благополучия его работников.
II. Непроизводственная. Неотъемлемым аспектом воспроизводственного процесса является возникновение у предприятий целой системы обязательств — перед своими работниками, финансово-кредитной системой и т. д. Следовательно, часть финансовых ресурсов выполняет непроизводственную функцию, обеспечивая непроизводственную сферу предприятия, т. е. необходимость соблюдать свои обязательства и расширять деятельность: это ресурсы, направляемые в формирование и поддержание резервного капитала, фондов накопления и потребления и др. В непроизводственной сфере финансовые ресурсы выполняют следующие функции:
1. Инвестиционная — обеспечение расширенного воспроизводства, т. е. приносящих прибыль долгосрочных и краткосрочных вложений. Реализация этой функции вызвана тем, что предприятия стремятся использовать уже имеющиеся у них ресурсы с максимальной прибылью.
2. Потребительная — не создает прибавочной стоимости, связана с необходимостью обеспечения ликвидности, для чего необходимо сохранять часть финансовых ресурсов в формах, не дающих дохода, — в виде наличных денежных средств, помещенными в фонды или резервы.

21. Способы финансирования предприятия

Система финансирования предприятия состоит из пяти элементов:
1. Самофинансирование — финансирование производственной деятельности предприятия за счет генерируемой им же прибыли. Как правило, собственники предприятия реинвестируют часть полученной прибыли в дальнейшее развитие производства (что и обеспечивает механизм самофинансирования), другую часть направляя на дивиденды. Распределение прибыли на реинвестированную прибыль и дивиденды позволяет наращивать объемы финансово-хозяйственной деятельности. Слабые стороны самофинансирования: а) ограниченность объемов; б) трудности долгосрочного прогнозирования.
2. Прямое финансирование через механизмы рынка капитала — один из наиболее значимых путей финансирования, позволяющих привлекать средства из сторонних источников.
Основные механизмы: а) долевое финансирование (выпуск акций, увеличение вкладов уже имеющихся вкладчиков, привлечение новых); б) долговое финансирование (выпуск срочных ценных бумаг — облигаций). В отличие от самофинансирования, рынок капитала фактически не ограничен в объемах.
3. Банковское кредитование — позволяет преодолеть недостатки таких методов, как самофинансирование (ограниченность объемов и трудности прогнозирования) и финансирование через механизмы рынка капитала (сложность в реализации). Кредит позволяет сократить время, необходимое для достижения удовлетворения хозяйственных и личных потребностей. Предприятие, получившее кредит, приобретает возможности для расширения ресурсов и хозяйства, скорейшего достижения производственных целей.
4. Бюджетное финансирование — метод финансирования, подразумевающий поступление средств из разного уровня бюджетов; данный метод является наиболее привлекательным для очень многих российских предприятий, но в настоящее время этот источник становится все менее доступным.
5. Взаимное финансирование хозяйствующих субъектов — возникает в рамках поддержания хозяйственных связей между предприятиями — поставок продукции на условиях оплаты с отсрочкой платежа.

22. Самофинансирование и финансирование через механизмы рынка капитала

Самофинансирование — финансирование производственной деятельности предприятия за счет генерируемой им же прибыли. Перед собственниками предприятия имеется выбор из трех возможностей:
1) изъятие сгенерированной за отчетный период прибыли в полном объеме. Цель такого выбора: а) потребление; б) осуществление инвестиций в другой проект;
2) реинвестирование всей полученной за отчетный период прибыли в деятельность того же предприятия. Цель данного выбора — развитие предприятия, расширение его деятельности в расчете на дальнейшее повышение прибыльности;
3) сочетание первой и второй возможностей. В данном случае полученный за отчетный период доход распределяется таким образом, чтобы произвести реинвестиции и получить дивиденды.
В реальной практике чаще всего собственники применяют третий вариант распоряжения прибылью, поскольку благодаря ему можно получить компромисс между текущим и отложенным потреблением. Распределение прибыли на реинвестированную прибыль и дивиденды позволяет наращивать объемы финансово-хозяйственной деятельности.
Слабые стороны самофинансирования: а) ограниченность объемов; б) трудности долгосрочного прогнозирования.
Финансирование через механизмы рынка капитала — один из наиболее значимых путей финансирования, позволяющих привлекать средства из сторонних источников. Основные механизмы мобилизации ресурсов на рынке капитала:
1) долевое финансирование — получение средств от: а) дополнительной продажи акций; б) увеличения числа собственников; в) дополнительных вкладов уже имеющихся собственников;
2) долговое финансирование — выпуск и продажа на рынке срочных ценных бумаг (облигаций). Эти бумаги обеспечивают долгосрочное получение текущего дохода держателями облигаций, предоставленный ими капитал возвращается в согласии с теми условиями, которые были определены для этого займа.
В отличие от самофинансирования, рынок капитала фактически не ограничен в объемах.

23. Банковское кредитование. Бюджетное финансирование

Банковское кредитование — позволяет преодолеть недостатки таких методов, как самофинансирование (ограниченность объемов и трудности прогнозирования) и финансирование через механизмы рынка капитала (сложность в реализации).
Преимущества банковского кредита: 
— по сравнению с самофинансированием — возможны (теоретически) неограниченные объемы привлекаемого капитала; оформить кредит и получить средства можно в очень короткие сроки; возможность получения кредита не находится в прямой зависимости от размеров производства и устойчивости получения прибыли;
— по сравнению с механизмами рынка капитала — доступность этого источника финансирования не связана напрямую с тем, насколько распространены акции предприятия на рынке капитала;
— в целом — кредит позволяет сократить время, необходимое для достижения удовлетворения хозяйственных и личных потребностей. Предприятие, получившее кредит, приобретает возможности для расширения ресурсов и хозяйства, скорейшего достижения производственных целей.
Но, разумеется, для получения долгосрочного кредита на оптимальных для предприятия условиях требует соответствия целому ряду требований, наиболее общие из которых:
1) материальная гарантия выполнения кредитных обязательств со стороны субъектов кредита;
2) совпадение интересов кредитора и заемщика;
3) юридическая самостоятельность кредитора и заемщика.
Возможность кредита прочно связана с движением капитала: а) основного капитала; б) оборотного капитала.
Бюджетное финансирование — метод финансирования, подразумевающий поступление средств из разного уровня бюджетов; данный метод является наиболее привлекательным для очень многих российских предприятий. Связано это, в основном, с сохранившимся до сих пор менталитетом, воспитанным в условиях плановой, командно-административной экономики: данный источник, в отличие от всех прочих, может быть практически бесплатным, а контроль за использованием полученных средств зачастую весьма формален. В настоящее время этот источник становится все менее доступным.

24. Взаимное финансирование хозяйствующих субъектов

Взаимное финансирование хозяйствующих субъектов возникает естественным образом в рамках поддержания хозяйственных связей между предприятиями — поставок продукции на условиях оплаты с отсрочкой платежа. Иногда экономисты говорят, что средства «омертвляются» в расчетах, а величина таких средств находится в зависимости от целого ряда факторов, в частности, от того, насколько гибкой и разветвленной является банковская система страны.
Характерная особенность данного метода (и отличие его от методов самофинансирования, использования механизмов рынка капитала, банковского кредитования, бюджетного финансирования) состоит в том, что все перечисленные методы являются стратегически значимыми, а взаимное финансирование входит в систему краткосрочного финансирования текущей деятельности.
Значимость и распространенность тех или иных методов финансирования деятельности предприятия теснейшим образом зависит от модели экономики: в условиях административно-командной плановой экономики доминирующими являются бюджетное финансирование и взаимное финансирование субъектов хозяйствования. В условиях рыночной экономики — значение бюджетного финансирования становится минимальным, в рыночной экономике преимущественными средствами усиления экономического потенциала предприятий становятся генерируемая прибыль и рынки капитала.
Самофинансирование является самым дешевым в использовании источником, который к тому же может быть мобилизован с максимальной быстротой. Но объемы его ограничены размером полученной прибыли; кроме того, всегда имеется ряд обязательных и/или весьма желательных направлений использования текущей прибыли.
Такой источник, как рынки капитала подразумевает значительные расходы на создание и реализацию. Осуществление эмиссии ценных бумаг требует затрат времени, быстро мобилизовать средства из этого источника нельзя. Выбор данного источника наиболее оптимален, когда речь идет о необходимости привлечения крупного капитала для развития стратегически важных проектов.

25. Сущность и классификация капитала

В истории экономики существовало множество теорий капитала.
А. Смит рассматривал капитал как накопленный запас вещей или денег, разграничивая основной и оборотный капитал (первый является достоянием того, кто им владеет, и генерирует прибыль; второй также производит прибыль, но перестает при этом принадлежать владельцу).
Д. Риккардо определял капитал как средства производства.
К. Маркс под капиталом понимал самовозрастающую стоимость, т. е. стоимость, которая приносит прибавочную стоимость. По мнению Маркса, деньги сами по себе не являются капиталом, но становятся им лишь при приобретении на них средств производства и рабочей силы.
Основные подходы к сущности капитала: 
1. Экономический подход (физическая концепция капитала): капитал рассматривается как стоимость, или совокупность ресурсов, которую авансируют в производство для генерирования прибыли. В широком понимании капитал является совокупностью ресурсов, которые служат источником доходов общества. Виды капитала: основной и оборотный, реальный и финансовый.
2. Бухгалтерский подход (финансовая концепция капитала): капитал представляется выражением интереса собственников хозяйствующего субъекта в его активах. Иными словами, ставится знак равенства между «капиталом» и «чистыми активами». Величина капитала представляет собой разность между суммой активов и объемом обязательств предприятия.
3. Учетно-аналитический подход : сочетание первого и второго подходов. Рассматривает характеристики капитала в двух аспектах — источников происхождения и направлении вложения. Выделяются активный и пассивный капитал.
Капитал организации/предприятия — стоимость (финансовые ресурсы), авансированная в производство с целью извлечения прибыли и обеспечения на этой основе расширенного воспроизводства.
Капитал можно классифицировать по следующим признакам:
1.  По источникам формирования : а) собственный; б) заемный.
2.  По объектам инвестирования : а) основной; б) оборотный.
3.  По формам инвестирования : а) в денежной форме; б) в материальной форме; в) в нематериальной форме.

26. Собственный капитал и его основные элементы

Величина собственного капитала предприятия/организации является характеристикой общей стоимости средств предприятия, которые принадлежат ему на праве собственности и являются гарантией соблюдения интересов его кредиторов.
Функции собственного капитала:
1.  Оперативная — обеспечение бесперебойной деятельности предприятия.
2.  Защитная (абсорбирующая): а) защита капитала кредиторов; б) возмещение убытков организации.
3.  Распределительная — распределение полученной в результате хозяйственной деятельности прибыли.
4.  Регулирующая — позволяет устанавливать, в каких объемах можно привлечь заемные источники финансирования, какие именно источники, регулирует участие в управлении предприятием конкретных субъектов управления.
Собственный капитал включает в себя: 
1)  инвестированный капитал , который вложен собственниками; в балансе отечественных предприятий это: а) уставный капитал; б) эмиссионный доход, входящий в состав добавочного капитала;
2)  накопленный капитал , созданный в результате деятельности предприятия сверх изначальных инвестиций собственников.
Собственный капитал состоит из уставного, добавочного, резервного капиталов.
Уставный капитал предприятия — средства, внесенные учредителями предприятия в момент его основания, которые необходимы для начала его деятельности. Уставный капитал, величиной которого определяется минимальный размер имущества предприятия, является выражением права на осуществление предпринимательской деятельности и гарантии соблюдения интересов кредиторов предприятия. Минимальный размер уставного капитала организаций различных организационно-правовых форм регламентируется законодательством РФ.
Добавочный капитал имеет два основных источника: а) прирост стоимости внеоборотных активов, который определяется в результате проведения их переоценки; б) эмиссионный доход акционерного общества.

27. Уставный капитал. Акции предприятия

Уставный капитал предприятия — средства, внесенные учредителями предприятия в момент его основания, которые необходимы для начала его деятельности. Уставный капитал, величиной которого определяется минимальный размер имущества предприятия, является выражением права на осуществление предпринимательской деятельности и гарантии соблюдения интересов кредиторов предприятия. Минимальный размер уставного капитала организаций различных организационно-правовых форм регламентируется законодательством РФ.
Свидетельством участия собственника предприятия в собственном капитале являются ценные бумаги — акции . Есть два типа акций: 1) обыкновенные; 2) привилегированные.
Права акционера :
1) право голоса — означает право принимать участие в управлении компанией; реализуется обычно путем голосования на собрании акционеров;
2) право принимать участие в распределении прибыли и получать дивиденды (часть прибыли предприятия, пропорциональную принадлежащей акционеру доле акций);
3) право на получение доли в акционерном капитале, а в случае ликвидации предприятия — доли остатка активов;
4) право на ограниченную ответственность, выраженное в том, что по внешним обязательствам компании акционеры несут ответственность только в пределах стоимости принадлежащих им акций;
5) право продавать или переуступать акции другому лицу;
6) право на доступ к информации о деятельности компании.
Обыкновенные акции — основа уставного капитала. Их особенности:
1) возможность получать весьма значительный доход;
2) этот доход не является гарантированным;
3) возможны убытки при продаже акций;
4) право владельцев обыкновенных акций на часть имущества в случае ликвидации реализуется в последнюю очередь.
Привилегированные акции: 
1) обеспечивают владельцу преимущество в получении дивидендов (фиксированный гарантированный процент);
2) дивиденды выплачиваются вне зависимости от результатов деятельности предприятия, прежде чем распределяются между владельцами обыкновенных акций.

28. Резервный капитал

Наличие в составе собственного капитала акционерного общества резервного фонда регламентировано федеральным законодательством. Размер резервного фонда определяется в уставе АО, но он должен составлять не меньше 5 % от уставного капитала.
Способ формирования резервного фонда — ежегодные обязательные отчисления в него, которые производятся вплоть до того момента, когда его размер достигнет указанного в уставе. Также в уставе фиксируется, какими именно должны быть эти ежегодные отчисления (не меньше 5 % от чистой прибыли).
Назначение резервного фонда:
— покрытие убытков;
— погашение обязательств по облигациям;
— выкуп собственных акций предприятия, если другие средства отсутствуют.
На другие цели средства резервного фонда направляться не могут.
Создание резервного фонда на предприятиях иных организационно-правовых форм, помимо АО, не обязательно. В частности, для общества с ограниченной ответственностью не регламентируются минимальные размеры резервного фонда, порядок его формирования и его размеры устанавливаются только уставом ООО.
Также существуют другие виды резервов :
–  резерв по сомнительным долгам : формируется по расчетам с контрагентами за проведение работ, оказание услуг, поставку продукции; при инвентаризации дебиторской задолженности организации суммы резервов относятся на финансовые результаты организации. Сомнительный долг — не погашенная в определенные договором сроки и не обеспеченная залогом, поручительством или гарантией банка дебиторская задолженность;
–  резерв под обесценение финансовых вложений : его размер соответствует разности между расчетной и счетной стоимостями некотируемых финансовых вложений, стоимость которых устойчиво и существенно снизилась;
–  резервы предстоящих расходов : обеспечивают равномерное включение предстоящих расходов в издержки производства и обращения. Эти резервы формируются для того, чтобы: 1) накапливались источники финансирования периодических масштабных затрат; 2) расходы равномерно включались в себестоимость; 3) выравнивались промежуточные финансовые результаты.

29. Активы и пассивы предприятия

Реальная величина собственных средств предприятия оценивается как стоимость чистых активов предприятия — то есть это стоимость имущества, которое останется в распоряжении предприятия после того, как оно ответит по всем имеющимся у него обязательствам.
Совместный приказ Министерства финансов РФ и ФКЦБ РФ «Об утверждении порядка оценки стоимости чистых активов акционерных обществ» от 29 января 2003 г. № 10н гласит, что стоимость чистых активов (ЧА) представляет собой разность суммы активов организации, принимаемых к расчету (Ар), и суммы обязательств, принимаемых к расчету (Пр). Самая общая формула расчета величины чистых активов выглядит так:
ЧА = Ар — Пр.
Активы, принимаемые к расчету, состоят из:
1)  внеоборотных активов — они вносятся в первый раздел бухгалтерского баланса (нематериальные активы, основные средства, незавершенное строительство, доходные вложения в материальные ценности, долгосрочные финансовые вложения, прочие внеоборотные активы);
2)  оборотных активов — они вносятся во второй раздел бухгалтерского баланса (запасы, налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям, дебиторская задолженность, краткосрочные финансовые вложения, денежные средства, прочие оборотные активы); исключение составляет стоимость в сумме фактических затрат на выкуп собственных акций, выкупленных акционерным обществом у акционеров для их последующей перепродажи или аннулирования, и задолженности участников (учредителей) по взносам в уставный капитал.
Пассивы, принимаемые к расчету, состоят из:
1) долгосрочных обязательств по займам и кредитам и иных долгосрочных обязательств;
2) краткосрочных обязательств по займам и кредитам;
3) кредиторской задолженности;
4) задолженности по выплате доходов участникам общества (учредителям);
5) резервов предстоящих расходов;
6) прочих краткосрочных обязательств.
Акционерное общество проводит оценку стоимости чистых активов ежеквартально, а также в конце года, на соответствующие отчетные даты.

30. Заемный капитал и источники его формирования. Оценка экономической целесообразности привлечения заемных средств

Заемный капитал — совокупность заемных денежных средств и материальных ценностей, которые авансированы в деятельность предприятия с целью генерирования прибыли.
Возможны разные классификации заемного капитала .
I. По периоду привлечения выделяют долгосрочные и краткосрочные финансовые обязательства:
— долгосрочные — все разновидности заемного капитала, если срок использования превышает один год;
— краткосрочные — привлеченный заемный капитал с меньшим сроком использования.
II. По форме привлечения выделяют:
— заемные средства в денежной форме (банковский кредит);
— заемные средства в товарной форме (коммерческий кредит);
— заемные средства, полученные в соответствии с договором финансового лизинга.
Недостатки использования заемного капитала:
1. Появление рисков для предприятия.
2. Появление дополнительных расходов на обслуживание долга, вследствие чего образованные за счет заемного капитала активы формируют более низкую норму прибыли на капитал.
3. Сравнительная сложность самой процедуры по привлечению заемных средств, в особенности долгосрочных займов.
Преимущества использования заемного капитала:
1. Наличие больших возможностей по привлечению заемного капитала, прежде всего в том случае, когда заемщик обладает высоким кредитным рейтингом.
2. Возможность избежать необходимости расширять число учредителей, акционеров для привлечения средств.
3. Наличие так называемого эффекта финансового рычага — появления дополнительной рентабельности собственного капитала предприятия благодаря пользованию заемными средствами. Этот феномен позволяет оценивать соотношение собственных и заемных средств с точки зрения его эффективности; на основе этого показателя рассчитывается максимальный лимит банковского кредитования, превышение которого угрожает финансовой устойчивости предприятия.

31. Облигационный заем

Облигация — это долговая ценная бумага, «удостоверяющая право ее держателя на получение от лица, выпустившего облигацию, в предусмотренный ею срок номинальной стоимости облигации или иного имущественного эквивалента» (ГК РФ, ст. 816). Держатель облигации обладает правом получения фиксированного в ней процента от номинальной стоимости облигации (либо другими имущественными правами).
Правом на выпуск облигаций обладают:
— государство и его субъекты (выпускают государственные или муниципальные облигации);
— корпорации/акционерные общества (выпускают долговые частные ценные бумаги).
Возможные классификации облигаций : а) по сроку действия (до 3 лет — кратко-срочные, до 7 лет — среднесрочные, до 30 лет — долгосрочные, бессрочные); б) по способам выплаты купонного дохода; в) по способу обеспечения займа; г) по характеру обращения (существуют обычные облигации и конвертируемые).
Любая облигация имеет номинальную стоимость . Недопустимо превышение суммарной номинальной стоимости всех облигаций, выпущенных акционерным обществом, над размером его уставного капитала или же величиной того обеспечения, которое предоставили обществу для выпуска облигаций третьи лица.
Виды облигаций , выпускаемых акционерным обществом, с точки зрения их обеспечения :
— обеспеченные залогом определенного имущества, принадлежащего обществу;
— обеспеченные имуществом (иными средствами), предоставленными специально для этих целей какими-либо третьими лицами;
— без обеспечения — такой вариант возможен только по истечении двух лет деятельности общества.
Преимущества выпуска облигаций для предприятия-эмитента:
1) увеличение денежных средств предприятия, расширение возможностей для новых инвестиционных проектов;
2) предсказуемость расходов по обслуживанию данного источника финансовых ресурсов, связанная с тем, что ставки, по которым производятся выплаты держателям облигаций, обычно стабильны;
3) сравнительно невысокая стоимость источника финансирования;
4) сравнительно небольшая трудоемкость этого способа привлечения средств.

32. Финансирование текущей деятельности предприятия

Сущность финансирования текущей деятельности предприятия состоит в финансировании оборотных средств. Это финансирование производится прямым и косвенными способами, за счет как собственных источников предприятия, так и привлеченных.
I. Прямое финансирование — привлечение краткосрочных банковских кредитов. Формы банковского кредитования : 1) срочный кредит; 2) контокоррентный кредит; 3) онкольный кредит; 4) учетный кредит.
Срочный кредит — банк перечисляет на расчетный счет заемщика определенную сумму; кредит погашается по истечении установленного срока.
Контокоррентный кредит — банк ведет текущий счет клиента с оплатой поступивших расчетных документов и зачислением выручки. При недостаточности для погашения обязательств собственных средств клиента банк предоставляет ему необходимые средства в кредит; лимит суммы установлен кредитным договором.
Онкольный кредит — один из видов контокоррента; этот кредит выдается под залог ценных бумаг или товарно-материальных ценностей, погашается по требованию, предъявляемому банком.
Учетный (вексельный) кредит — банк производит учет векселя.
II. Косвенное финансирование — за счет кредиторской задолженности (коммерческого кредита), являющейся одним из ключевых источников финансирования текущей деятельности предприятия. Как правило, в каждый конкретный момент времени предприятие располагает определенными активами, за которые еще предстоит выплатит определенную сумму (например, сырье уже получено, но еще не оплачено поставщику; начисленная, но еще не выплаченная работникам зарплата, и т. п.), а до момента осуществления погасительных операций предприятие использует эти заемные, по сути, средства. Данный финансовый источник находится в непосредственной зависимости от того, насколько масштабной является финансово-хозяйственная деятельность предприятия, он подвержен непредсказуемым изменениям.
Ключевые аспекты управления кредиторской задолженностью: а) оптимальный выбор поставщиков; б) контроль за своевременностью проведения расчетов; в) выбор оптимального момента расчета с каждым из кредиторов.

33. Необходимость и возможность кредита

Кредит является неотъемлемым элементом экономического развития и подлинной опорой современной экономики. Кредитом пользуются государства и правительства, крупные, и малые предприятия, торговые структуры, отдельные граждане.
Кредит позволяет сократить время, необходимое для достижения удовлетворения хозяйственных и личных потребностей. Предприятие, получившее кредит, приобретает возможности для расширения ресурсов и хозяйства, скорейшего достижения производственных целей.
Отдельные граждане благодаря кредиту обладают двумя возможностями: а) вложить полученные дополнительные средства в развитие своего дела; б) приблизить достижение потребительских целей.
С другой стороны, располагающие свободными ресурсами кредиторы могут получать дополнительные денежные средства именно посредством передачи этих ресурсов заемщику.
Возникновение кредита неразрывно связано со сферой обмена. Для реализации возможности кредита требуется соблюдение ряда условий :
1)  материальная гарантия выполнения кредитных обязательств со стороны субъектов кредита;
2)  совпадение интересов кредитора и заемщика;
3)  юридическая самостоятельность кредитора и заемщика.
Возможность кредита прочно связана с движением капитала: а) основного капитала; б) оборотного капитала.
В условиях макроэкономики необходимость и возможность кредита дает возможность разрешения противоречия, существующего между временно свободными ресурсами, находящимися в распоряжении кредитора (в случае отсутствия кредита эти средства будут использоваться неэффективно), и потребностью во временных ресурсах у заемщика (в отсутствие этих ресурсов заемщик не может начать производство и т. д.).
Необходимость создания средств обращения и развитие платежей обусловливают необходимость и возможность кредита — ведь основа денежной эмиссии именно кредитная. На микроуровне необходимость и возможность кредита обеспечивает возможность гибкого регулирования колебаний движения основного и оборотного капиталов, чем обеспечивается нормальный воспроизводственный цикл.

34. Кредит как экономическая категория

В экономической и юридической науках приняты различные определения кредита . С позиций юридической науки кредит представляет собой договорные отношения, оформленные в виде кредитного договора либо договора займа.
С позиций экономики кредит представляет собой самостоятельную экономическую категорию — совокупность экономических отношений между экономическими субъектами по поводу объекта экономических отношений.
Также кредит определяется в экономике как движение ссудного капитала, представляющего собой обособленную часть денежного капитала, которая предоставляется собственником в ссуду на условиях возвратности за плату в виде процентов.
Ресурсы ссудного капитала : а) денежные средства, высвобождаемые в процессе кругооборота основного и оборотного капитала; б) денежные ресурсы в виде специальных фондов; в) государственные денежные ресурсы; г) денежные ресурсы населения; д) эмиссия денежных знаков в соответствии с потребностями товарооборота.
Кредит можно рассматривать как движение денежного капитала только в том случае, когда речь идет о денежной форме кредита. Но форм кредита несколько: а) денежная; б) товарная; в) смешанная.
Поэтому требуется более широкое определение понятия кредита: кредит представляет собой совокупность экономических отношений между субъектами кредита (кредитор и заемщик) по поводу объекта кредита (ссужаемая стоимость) на принципах кредита (возвратность, срочность, платность).
Субъекты и объекты кредита составляют его структуру, которая остается неизменной независимо от формы и вида кредита.
Субъектами кредита являются кредитор и заемщик.
Кредитором может быть юридическое или физическое лицо, обладающее временно свободными ресурсами в товарной или денежной форме и предоставляющее их заемщику во временное пользование на принципах кредита.
Заемщик — также юридическое или физическое лицо, испытывающее потребность в дополнительных ресурсах и привлекающее таковые во временное пользование на принципах кредита.

35. Стадии движения кредита

1. Размещение кредита : а) определение кредитоспособности заемщика; б) принятие решения о выдаче кредита; в) установление качественных и количественных границ кредита для кредитора и заемщика. Ключевое условие возможности кредита — совпадение интересов кредитора и заемщика. Именно на этой стадии принимается решение о возможности кредита исходя из наличия/отсутствия такого совпадения.
2. Предоставление кредита : а) при кредитовании реального сектора экономики предоставление кредита направлено на расширение сферы предпринимательства и получение дополнительной прибыли; б) при потребительском кредитовании предоставление кредита направлено на удовлетворение потребностей населения.
3. Использование заемщиком кредита : на этой стадии возможна оценка успешности предпринимательства и эффективности самого кредитования как такового.
4. Высвобождение ресурсов у заемщика : а) при кредитовании реального сектора экономики– происходит вслед за реализацией произведенных товаров/услуг, на этапе завершения кругооборота; б) при потребительском кредитовании — благодаря стабильности дохода заемщика и его способности находить наилучшее соотношение между накоплением, потреблением и сбережением.
5. Возврат заимствованной стоимости: представляет собой обратное движение денежных средств от заемщика к кредитору. На этой стадии реализуется основополагающий принцип кредита — принцип возвратности.
6. Получение кредитором средств, размещенных в форме кредита : ссужаемые средства возвращаются на счета предоставивших их банков, благодаря чему поддерживается ликвидность и платежеспособность банков, которые составляют базу их отношений с вкладчиками и другими клиентами.
7. Восстановление портфеля ресурсов у кредитора : если задолженность не погашается своевременно и оптимальный портфель ресурсов у кредитора не восстанавливается, это служит для него стимулом к дополнительным заимствованиям средств, необходимых для поддержания ликвидности и платежеспособности.

36. Основа кредита

Наиболее глубоким уровнем сущности кредитных отношений является основа кредита , т. е. то, на чем формируется сущность кредита и исходя из чего она определяется. Основа кредита представляет собой ядро его сущности, под воздействием которого определяются все прочие его свойства.
Современная система кредитования обладает таким признаком как взыскание процента по ссудам . Это связано с тем, что банковский кредит преимущественно предоставляется на базе привлеченных средств. Последние являются для банка платными ресурсами.
Будучи коммерческими предприятиями, банки не могут приобретать ресурсы за плату и при этом «продавать» кредиты на безвозмездной основе. Движение кредита как капитала порождается платным характером кредита. Соответственно, и взыскание ссудного процента становится в современной системе кредитования неотъемлемым правилом.
Но еще более глубинной характеристикой, чем ссудный процент, является возвратность , которую действительно можно считать основой кредита. Какова бы не была стадия движения ссужаемой стоимости, возвратность является всеобщим свойством кредита. Она представляет собой определяющую черту, некое специфическое свойство, характеризующее кредитные отношения.
Возвратность основана на материальных процессах, прежде всего на завершении кругооборота стоимости. Оно, впрочем, само по себе не является возвратом; благодаря высвобождению стоимости возврат становится возможным.
Возврат кредита происходит тогда, когда благодаря высвободившимся средствам у заемщика возникает возможность вернуть денежные средства, полученные во временное пользование.
Возвратность имеет одинаково большую важность и для кредитора, и для заемщика. Для кредитора самим условием выдачи ценностей взаймы является обязательное их возвращение; для заемщика важно использовать полученную сумму таким образом, чтобы гарантировать своевременное высвобождение стоимости и ее возврат.

37. Функции кредита

Основные функции кредита — перераспределение, замещение.
1 . Перераспределительная функция кредита подразумевает перераспределение стоимости, которое может происходить по территориальному и отраслевому признакам: а) межтерриториальное — удаление друг от друга кредитора и заемщика не имеет значения для кредита; б) межотраслевое — стоимость передается от кредитора, представляющего одну отрасль, к заемщику — предприятию другой отрасли. Эта форма является в современной экономике решающей; в) внутриотраслевое перераспределение — наблюдается при получении кредита предприятиями отраслевых банков.
Внутрихозяйственное перераспределение стоимости на кредитных началах невозможно, кредитные связи не могут возникать внутри одного и того же предприятия, т. е. предприятие не может кредитовать само себя.
Уровни перераспределения ресурсов посредством кредита:
— на уровне предприятий, в рамках индивидуального кругооборота и оборота стоимости перераспределению подлежат товарно-материальные ценности и денежные средства;
— на народно-хозяйственном уровне в рамках совокупного кругооборота стоимости перераспределяется валовой продукт, национальный доход.
Перераспределительная функция кредита включает не перераспределение стоимости вообще, а лишь временно высвободившейся стоимости. Эта стоимость, полученная заемщиком, вкладывается в разнообразные производственные нужды.
2.  Замещение действительных денег кредитными операциями. Необходимые для такого замещения условия существуют в современном кредитном хозяйстве. Благодаря операциям перечисления денежных средств с одного счета на другой в связи с безналичными расчетами за товары и услуги, зачета взаимной задолженности, перечисления только сальдо взаимных зачетов создаются возможности для сокращения налично-денежных платежей и совершенствования структуры денежного оборота. Замещение денег как функция кредита носит не всеобщий, а временный характер. После получения заемщиком ссуженной стоимости она берет на себя свойственную деньгам работу, т. е. может использоваться для приобретения ценностей, осуществления платежей и т. д.

38. Законы кредита

Основные законы кредитования : 1) возвратность; 2) срочность; 3) платность; 4) дифференцированность; 5) обеспеченность; 6) целевое использование.
Возвратность и срочность кредитования связаны с тем фактом, что для осуществления кредитования банки мобилизуют временно свободные денежные средства, принадлежащие предприятиям, организациям, физическим лицам, а не самим банкам. Соответственно, поступая в банки из самых разнообразных сегментов рынка, эти средства в конечном счете должны вернуться туда же, откуда поступили. При этом образуется кругооборот денежных потоков. Необходимость возврата этих средств владельцам, вложившим их в банки на условиях срочных депозитов, составляет их принципиальную особенность.
Срочность кредитования есть необходимая форма достижения возвратности кредита. Данный принцип подразумевает необходимость не просто возврата кредита, но строго соблюдения определенного срока возврата. Поэтому срочность кредита следует рассматривать как временную определенность его возвратности. Срок кредитования представляет собой предельное время, на протяжении которого ссуженные средства могут находиться в хозяйстве заемщика. Срок является мерой, за пределами которой количественные изменения во времени переходят в качественные: при нарушении срока пользования ссудой сама сущность кредита искажается и он утрачивает свое истинное значение.
Дифференцированность кредитования означает, что вопрос о выдаче кредита претендующим на него клиентам коммерческих банков не может решаться однозначно: предоставление ссуды допустимо только тем хозяйствующим субъектам, которые смогут вернуть его в установленный срок. Дифференциация кредитования производится на основании показателей кредитования, т. е. оценки финансового состояния предприятия, при условии уверенности в способности и готовности заемщика возвратить кредит в обусловленный договором срок. Уровень кредитоспособности клиента — показатель кредитного риска для банка.

39. Классификация форм кредита

Классификацию форм кредита можно проводить на разных основаниях: в зависимости от характера ссуженной стоимости, кредитора и заемщика, целевых потребностей заемщика.
1. В зависимости от ссуженной стоимости: 
а) товарная форма — предваряла денежную, в настоящее время возможна при продаже товаров в рассрочку, выдаче вещей на прокат, аренде имущества;
б) денежная форма — основная форма кредита в условиях современной экономики;
в) товарно-денежная (смешанная) форма — выдача кредита в форме товара, возврат — деньгами (или наоборот).
2. В зависимости от кредитора: 
а) банковская форма;
б) хозяйственная (коммерческая) форма;
в) государственная форма;
г) международная форма;
д) гражданская (частная) форма — в качестве кредитора выступают частные лица. Возможен денежный и товарный характер кредита, ссудный процент ниже банковского, а может и вообще не взыскиваться, т. к. эта форма кредита нередко имеет дружеский характер, не подразумевает заключения кредитного договора (может использоваться долговая расписка, но не обязательно), срок возврата кредита не является жестко фиксированным. Ключевую роль в этой форме кредита играет доверие кредитора к заемщику.
3. В зависимости от целевых потребностей заемщика: 
а) производительная форма — ссуда используется в производстве и обращении;
б) потребительская форма — ссуда используется на удовлетворение потребностей населения.
4. Прямая и косвенная формы кредита: 
а) прямая форма — ссуда выдается непосредственно тому, кто будет ее использовать;
б) косвенная форма — ссуда берется с целью кредитования других субъектов.
5. Явная и скрытая формы кредита: 
а) явная форма — кредит под заранее оговоренные цели;
б) скрытая форма — ссуда использована на цели, не предусмотренные обязательствами сторон.
6. Основная и дополнительная формы кредита: 
а) основная форма — денежный кредит;
б) дополнительная форма — товарный кредит.

40. Классификация видов кредита

Вид кредита является более детальной характеристикой, чем форма.
1. По стадиям воспроизводства , обслуживаемым кредитом: обслуживает потребности производства, распределения, потребления. Наиболее заметно разрыв в платежном обороте проявляется в обмене, но потребности возникают и в других стадиях воспроизводства. Производитель может расходовать ссуду на приобретение средств производства, расчеты по заработной плате с работниками, иные расчеты с бюджетными организациями. Население получает кредит для удовлетворения своих потребительских нужд.
2. По отраслевой направленности : промышленный, сельскохозяйственный, торговый и т. д. Кредит, обслуживающий потребности промышленных предприятий, называется промышленным, аналогично существуют сельскохозяйственные, торговые и другие кредиты. В государственной статистике многих стран отражается отраслевая направленность кредита (выделяются по отдельности кредиты промышленности, торговле, сельскому хозяйству и т. д.), также деление кредитов по отраслям принято в некоторых коммерческих банках.
3. По объектам кредитования : для приобретения товаров, осуществления различных производственных затрат, под разрыв в платежном обороте. Объект кредитования — это то, что противостоит кредиту. Наиболее частым использованием кредита является приобретение разного рода товаров (в промышленности — сырья, материалов, топлива, тары и пр., в торговле — товаров разнообразного ассортимента; население часто приобретает в кредит товары длительного пользования).
4. По обеспеченности кредитов : прямое/косвенное обеспечение; с полным (достаточным)/с неполным (недостаточным) обеспечением/без обеспечения (бланковый кредит); в виде товарно-материальных запасов; под внешние гарантии.
5. По срокам кредитования : краткосрочный, среднесрочный, долгосрочный.
6. По плате за использование : платный/бесплатный; дорогой/дешевый.
7. По виду валюты : в национальной валюте; в иностранной валюте.
8. По заемщикам : юридическим лицам; физическим лицам.

41. Роль кредита

Роль кредита можно характеризовать через результаты его применения для экономики, государства и населения, а также через особенности тех методов, посредством которых достигаются данные результаты. Кредит, который используется для предоставления средств на возвратной основе, оказывает влияние на сферу денежного оборота, а также на процессы производства, реализации и потребления продукции.
Одно из проявлений роли кредита — его влияние на обеспечение бесперебойности процессов производства и реализации продукции .
Систематические несовпадения между текущими денежными поступлениями и расходами предприятий могут повлечь за собой появление временной недостаточности средств, нужных для приобретения необходимых товарно-материальных ценностей и оплаты услуг. Вследствие этого возникнут нарушения бесперебойности процессов производства и реализации продукции.
Предоставление заемных средств, позволяющих удовлетворять временные потребности, способствует преодолению систематически повторяющихся «приливов» и «отливов» средств у заемщиков. В целом это помогает преодолевать задержку воспроизводственного процесса, а следовательно, содействует обеспечению его бесперебойности и ускорению.
Существует и такая временная потребность в средствах, которая обусловлена сезонностью производства и реализации определенных видов продукции. Предоставление кредитов и привлечение заемных средств дают возможность формировать сезонные запасы и осуществлять сезонные затраты предприятиями и организациями, занятым в сезонных отраслях хозяйства.
Значительную роль кредит исполняет в расширении производства . Заемные средства, предоставляемые на сравнительно короткие сроки, могут позволить увеличить запасы и затраты, необходимые для расширения производства и реализации продукции. Кроме того, можно использовать кредитные средства на расширение основных фондов — постройку зданий и сооружений, приобретение оборудования и т. д. Таким образом кредит позволяет усилить возможности предприятий по созданию новых основных фондов, требуемых для развития производства.

42. Особенности банковской формы кредита. Ссудный счет

Банковская форма кредита является наиболее распространенной. Банки предоставляют денежные ссуды юридическим лицам (предприятиям, фирмам, организациям), населению, государству, другим кредитным организациям, иностранным клиентам.
Особенности банковской формы кредита: 
1) банк работает не столько со своим капиталом, сколько с привлеченными ресурсами;
2) он предоставляет временно свободные средства;
3) банк ссужает деньги как капитал.
В российской банковской практике используется простой ссудный счет . Это бухгалтерский документ банка, который служит исключительно для учета предоставленного банком заемщику кредита и отражения его погашения.
Одному заемщику может быть открыто несколько простых ссудных счетов, если он кредитуется одновременно под несколько объектов. При этом ссуды могут выдаваться на различные сроки, с разными процентными ставками. Банку в таком случае проще осуществлять контроль за своевременным погашением задолженности.
Раньше использовались также специальные ссудные счета — в том случае, если заемщик постоянно нуждался в кредите. По этому счету регулярно отражались выдачи и погашения ссуд. Выручка от реализации продукции зачислялась в кредит этого счета. Таким образом, собственные средства заемщика участвовали в процессе воспроизводства и обеспечивали своевременное погашение кредита.
Разновидностью ссудного счета является контокоррент — единый расчетно-ссудный счет, высшая форма доверия банка клиенту. По дебету этого счета идут все платежи клиента, связанные с его производственной деятельностью и распределением прибыли, а в кредит счета зачисляются выручка и другие поступления в пользу предприятия. Кредитовое сальдо счета свидетельствует о наличии у предприятия в данный момент собственных средств, а дебетовое сальдо — о привлечении в оборот банковского кредита, за который взимается процент. В России контокоррентный счет сегодня еще не применяется.

43. Классификация банковских ссуд

1. По группам заемщиков : кредиты могут предоставляться: предприятиям (фирмам), населению, государственным органам власти, кредитно-финансовым организациям.
2. По назначению (направлению): потребительские, промышленные, торговые, сельскохозяйственные, инвестиционные, бюджетные, межбанковские.
3. По срокам : до востребования (погашаются по первому требованию кредитора), срочные (краткосрочные (до 1 года)/среднесрочные (от года до 5 лет)/долгосрочные (свыше 5 лет)).
4. По обеспечению : необеспеченные (бланковые), обеспеченные (залоговые, гарантированные, застрахованные).
5. По способу выдачи : компенсационные (сумма кредита зачисляется на расчетный счет заемщика для возмещения ему собственных средств, вложенных в запасы или затраты), платежные (направляются на оплату расчетных документов по кредитуемой сделке).
6. По сфере функционирования : участвующие в расширенном воспроизводстве основных фондов, участвующие в организации оборотных фондов.
7. По размерам : мелкие (величиной менее 1 % собственных средств банка), средние (величиной от 1 до 5 % собственных средств банка), крупные (величиной более 5 % от собственных средств банка).
8. По методам погашения : погашаемые в рассрочку (долями), единовременно (на определенную дату).
9. В зависимости от валюты : в национальной валюте; в иностранной валюте.
10. По видам взимаемых процентных ставок : по фиксированной процентной ставке, по плавающей процентной ставке.
11. В зависимости от величины процентной ставки : с рыночной ставкой, повышенной (для кредитов с большим риском) и льготной ставкой (для акционеров, сотрудников банка).
12. По степени риска : стандартные (безрисковые), нестандартные (умеренный уровень риска), сомнительные (средний уровень риска), проблемные (высокий уровень риска), безнадежные (практически безвозвратные).
13. По способу предоставления : в разовом порядке, в форме открытия кредитной линии, путем кредитования расчетного счета клиента, на синдицированной основе.

44. Методы кредитования

Методы кредитования представляют собой способы выдачи кредита и его погашения, отвечающие принципам кредитования. Долгое время в России использовалось два основных метода — по остатку и по обороту.
В современных условиях применяются следующие методы: 
–  разовое зачисление денежных средств на банковский счет либо разовая выдача наличных денег: кредит предоставляется на определенный срок, на удовлетворение конкретной целевой потребности;
–  открытие кредитных линий различного вида: клиенту заранее устанавливается лимит кредитования, и заемщик использует его по мере возникновения потребности в средствах для оплаты платежных документов, предусмотренных в кредитном договоре.
Заемщик может получить ссуду в любой момент, предоставление дополнительных документов и переговоры с банком не требуются. Как правило, кредитная линия открывается клиентам с устойчивым финансовым положением, имеющим долговременные отношения с банком.
Лимит кредитования по кредитной линии может быть изменен в результате согласования между заемщиком и банком. Если же финансовое положение заемщика ухудшается, возможен отказ банка в выдаче ссуды.
Кредитные линии подразделяются на: 
а) возобновляемые (при ее открытии выдача и погашение ссуды в пределах установленного лимита происходит автоматически); б) невозобновляемые (отношения между заемщиком и банком завершаются после погашения кредита); в) целевая (рамочная) кредитная линия (предназначение такой линии состоит в том, чтобы в течение определенного периода произвести оплату определенных документов (поставок определенных товаров), в кредитном договоре указываются и цели, и сроки);
–  кредитование банком расчетного (текущего, корреспондентского) счета клиента (при отсутствии или недостаточности на нем денежных средств);
–  на синдицированной (консорциальной) основе ;
— другие способы.

45. Этапы выдачи кредита

Процесс выдачи банком кредита проходит четыре этапа.
1-й этап. Рассмотрение заявки на получение кредита, беседа с будущим заемщиком.
Процесс начинается с подачи клиентом в банк заявки на выдачу кредита и комплекта документов, в который входят: годовой отчет, бухгалтерский баланс с приложениями на последнюю отчетную дату, заверенные налоговой инспекцией; технико-экономическое обоснование потребности в кредите; список кредиторов и должников с расшифровкой кредиторской и дебиторской задолженности с указанием даты ее возникновения; копии договоров (контрактов, других документов) на мероприятие, под которое запрашивается кредит; документы, подтверждающие обеспечение обязательства (договор залога, поручительство, гарантия); справка о кредитах, полученных в других банках; выписка об оборотах по расчетному счету за последние 3–6 месяцев и план-прогноз потоков денежных средств на срок пользования ссудой и т. д.
Кредитный работник знакомится с документами и заявкой, а затем проводит предварительную беседу с потенциальным заемщиком, где обсуждается следующее: какую сумму хочет получить клиент, на какие цели, как клиент намерен погашать кредит, чем будет обеспечиваться ссуда и т. д.
Если банк на основании полученной информации принимает решение о целесообразности предоставления кредита, процесс переходит во 2-й этап.
2-й этап. Изучение кредитоспособности клиента и оценка риска по ссуде. Документы клиента поступают на анализ кредитоспособности, который проводится с использованием различных источников информации. Принимается решение о целесообразности заключения кредитной сделки.
3-й этап. Подготовка и подписание кредитного договора. Он формируется заемщиком, банк рассматривает и корректирует его, затем следует подписание. Затем следует предоставление ссуды.
4-й этап. Контроль за выполнением условий договора и погашением кредита. Банк контролирует соблюдение лимита кредитования, целевой характер кредита, своевременность уплаты процентов и погашения ссуды.

46. Содержание кредитного договора

Форма кредитного договора определяется банком самостоятельно. Обычно он содержит следующие разделы:
1. Общие положения: наименование, юридическая форма, подчиненность, номер расчетного счета заемщика, название и местонахождение банка, вид кредита, его сумма и срок.
2. Порядок выдачи и погашения кредита зависят от вида кредита, который может выдаваться непосредственно в момент совершения платежа или в оговоренные сроки, в полной сумме или частями.
3. Плата за кредит — указывается величина процентной ставки в период оговоренного срока, при пролонгации кредита, в случае просрочки возврата кредита и т. д. Здесь же указываются сроки начисления и уплаты процентов.
4. Способ обеспечения возвратности кредита.
5. Права и обязанности заемщика. Заемщик имеет право: требовать от банка выдачи кредита в сроки и в объеме в соответствии с договором; досрочно погасить свою задолженность; расторгнуть договор в случае невыполнения банком условий договора; погашать ссуду и уплачивать проценты за нее с любого счета, в том числе открытого в другом банке и др. К обязанностям заемщика относятся: использование кредита по целевому назначению; своевременное погашение основного долга и процентов; заблаговременное извещение кредитора о неполном использовании кредитной линии; предоставление соответствующей отчетности и др.
6. Права и обязанности банка. Банк имеет право: проверять обеспечение кредита и его целевое использование; при нарушении заемщиком условий договора прекращать выдачу новых ссуд и требовать погашения ранее выданных; пересматривать процентную ставку при изменении ставки рефинансирования ЦБ РФ, нормативов обязательных резервов, уровня инфляции в стране и др. Обязанности банка: предоставить кредит в соответствующих объемах в указанные в договоре сроки; ежемесячно начислять проценты за пользование ссудой; информировать заемщика об изменениях в нормативных документах ЦБ РФ по вопросам кредитования, о причинах досрочного взыскания ссуды и т. д.
7. Ответственность сторон.
8. Порядок разрешения споров.
9. Срок действия договора.
10. Юридические адреса сторон, их подписи.

47. Формы обеспечения возвратности кредита

Форма обеспечения возвратности кредита — конкретный источник погашения долга, юридическое оформление права кредитора на его использование, организация контроля банка за достаточностью и приемлемостью этого источника.
Различаются первичные и вторичные источники погашения кредитов.
В качестве первичного источника выступает выручка от реализации продукции или оказания услуг. Данная выручка служит основой возврата ссуды. Именно на этот источник преимущественно ориентируются зарубежные банки, и потому основное внимание при решении вопроса о предоставлении кредита они уделяют следующему:
— анализ денежных потоков;
— изучение взаимоотношений клиента с поставщиками и покупателями;
— перспективы развития производства.
Если предприятие является стабильно работающим и финансово устойчивым, то достаточным основанием для своевременного возврата ссуды является закрепление в кредитном договоре того факта, что ее погашение будет осуществляться за счет выручки от реализации продукции. Но в реальности, в особенности при нестабильности экономических условий, могут возникнуть ситуации, когда выручка в силу различных причин поступает неравномерно. Эти причины могут быть связаны с процессом производства, с неплатежами, сезонными колебаниями и т. д. В этом случае для уменьшения риска несвоевременного погашения ссуд необходимо иметь дополнительные гарантии в виде вторичных источников .
Исполнение обязательств может обеспечиваться : а) неустойкой; б) залогом; в) удержанием имущества должника; г) поручительством; д) банковской гарантией; е) задатком и другими способами, предусмотренными законом или договором. Выбор способа обеспечения зависит от сущности обязательства. Для обязательств, возникающих на основе кредитного договора, более надежными считаются залог, поручительство, гарантия, за рубежом применяется также уступка требований (цессия). Они оформляются отдельными документами, которые дают кредитору право в случае невозврата кредита заемщиком иметь определенный источник для погашения возникающих в связи с этим убытков.

48. Залог

Залог имущества — одна из наиболее распространенных форм обеспечения возвратности кредита сегодня. Сущность залога : кредитор имеет право реализовать заложенные ценности, если обеспеченное залогом обязательство не будет выполнено. Предметом залога может быть различное имущество.
Виды залога: 
1. Залог имущества: а) товарно-материальные ценности (сырье, материалы, полуфабрикаты, товары, готовая продукция, валюта и др.); б) ценные бумаги; в) депозиты, размещенные в банке; г) недвижимость.
2. Залог имущественных прав (прав арендатора, права заказчика по договору подряда и др.).
Приемлемым в качестве залога является такое имущество, которое:
1) принадлежит заемщику;
2) имеет денежную оценку;
3) обладает ликвидностью.
Товарно-материальные ценности приемлемы в качестве залога, если они:
1) имеют относительно стабильные цены;
2) имеют длительный срок хранения;
3) их можно застраховать.
Стоимость имущества, предлагаемого в залог, должна в совокупности покрывать сумму кредита, проценты за его использование, неустойки по договору, предусмотренные на случай его невыполнения. Поскольку стоимость заложенного имущества может снизиться, стоимость залога должна быть больше суммы предоставленного банком кредита.
Если имущество остается у залогодателя, то он может использовать его по назначению; должен застраховать имущество за свой счет; должен обеспечить его сохранность. При залоге товаров в обороте заемщик может использовать заложенные ценности, в том числе реализовать их, но при этом он должен заменить их другими, стоимость которых равна или больше стоимости первоначально заложенных предметов.
При залоге недвижимого имущества предметом залога являются земельные участки, предприятия, а также здания, сооружения и другое недвижимое имущество, используемое в предпринимательской деятельности, воздушные и морские суда, суда внутреннего плавания.

49. Поручительство и гарантия

При использовании в качестве формы обеспечения возвратности кредита поручительства и гарантии имущественную ответственность несет за заемщика третье лицо. В случае неуплаты должником в срок причитающихся с него платежей, гарант или поручитель должны произвести платеж за свой счет.
Обычно поручителями выступают физические лица, а гарантами — юридические. В нашей стране поручительство широко применяется при выдаче сберегательным банком кредитов населению.
Поручитель отвечает перед банком в том же объеме, что и заемщик, то есть он должен оплатить проценты, возместить судебные издержки и все другие убытки, возникшие у кредитора в связи с неисполнением обязательств заемщиком.
До заключения договора поручительства банк должен тщательно проанализировать кредитоспособность поручителя.
Поручительство прекращается: 
— когда заканчивается обязательство, обеспечением которого оно служит;
— по истечении предусмотренного в договоре срока;
— если долг переводится на другое лицо, а поручитель не дал согласия отвечать за него;
— после того как поручитель рассчитывается за заемщика с банком.
В качестве гаранта могут выступать предприятия с устойчивым финансовым положением, банки. За рубежом гарантом может быть и сам заемщик, если до получения ссуды он внес на депозит в банке средства в определенном проценте от нее. Но в этом случае гарантия лишь частично защищает интересы кредитора.
Чаще в качестве гарантов выступают предприятия-поставщики или покупатели продукции заемщика, с которыми у него сложились длительные связи. Лучше, если они обслуживаются в том же банке (тогда у последнего не возникает сложностей с оценкой их кредитоспособности). Когда же гарант обслуживается другим банком, банк-кредитор обычно требует, чтобы в гарантийном письме банк гаранта подтвердил его финансовую устойчивость.

50. Коммерческий кредит

Согласно статье 823 ГК РФ, «договорами, исполнение которых связано с передачей в собственность другой стороне денежных сумм или других вещей, определяемых родовыми признаками, может предусматриваться предоставление кредита, в том числе в виде аванса, предварительной оплаты, отсрочки и рассрочки оплаты товаров, работ или услуг (коммерческий кредит), если иное не установлено законом».
Особенности коммерческого кредита: 
1) кредитная деятельность не требует наличия специальных лицензий, разрешений, сертификатов и т. д. и может осуществляться любым участником хозяйственных отношений;
2) доходы кредитора могут не носить явного характера (как процент за банковский кредит), зачастую экономический эффект кредитора заключается в расширении сбыта собственной продукции, повышения заинтересованности покупателей в рамках конкурентной борьбы.
Базой для возникновения коммерческого кредита является различная продолжительность производства и реализации товаров у разных товаропроизводителей.
Возникает ситуация, когда одни предприятия уже имеют готовую продукцию для реализации, а другие — их потенциальные покупатели — еще не продали свои товары и в связи с этим не могут оплатить чужой товар. В данном случае движение промышленного капитала идет параллельно ссудному. Коммерческий кредит содействует реализации товаров и прибыли, заложенной в них. По этой причине уровень ссудного процента при данной форме кредита ниже, чем при банковском.
В зависимости от формы существует две разновидности коммерческого кредита :
1)  товарная , при которой кредит предоставляется в виде отсрочки платежа, оформляемой векселем. Процент за кредит обычно включается в сумму векселя. Эта форма имеет определенные границы своего использования: а) ограничение в размерах; б) в основном краткосрочный характер; в) возможна только с предприятиями, с которыми имеются связи по поставками продукции;
2)  денежная форма , при которой одно предприятие предоставляет другому временно свободные денежные средства, подлежащие возврату с процентами. Эта форма имеет первые два из указанных выше ограничений.

51. Лизинг как источник финансирования

С определенной долей условности лизинг можно отнести к аренде денег. Часто лизинг определяют как долгосрочную аренду, но это неправильно. Более точно лизинг можно определить так: «Пользование средствами производства вместо приобретения их в собственность». Практически идея лизинга сводится к следующему: чтобы получить прибыль, совсем не обязательно иметь оборудование в собственности, достаточно лишь иметь право его использовать и извлекать доход.
Лизинг — это совокупность экономических и правовых отношений, возникающих в связи с реализацией договора лизинга, в соответствии с которым лизингодатель обязуется приобрести в собственность указанное лизингополучателем имущество у определенного им продавца и предоставить лизингополучателю это имущество за плату во временное владение и пользование.
После окончания срока договора лизингополучатель может: а) вернуть имущество лизингодателю; б) выкупить имущество по остаточной стоимости; в) продлить договор.
Функции лизинга :
— финансовая;
— производственная;
— сбытовая;
— получение налоговых и амортизационных льгот.
Предметом лизинга в соответствии с законом могут быть любые непотребляемые вещи, в том числе предприятия и другие имущественные комплексы, здания, сооружения, оборудование, транспортные средства и другое движимое и недвижимое имущество, используемое для предпринимательской деятельности.
Субъектами лизинга являются лизингодатель, лизингополучатель и продавец.
Лизингодатель — физическое или юридическое лицо, которое за счет привлеченных и (или) собственных средств приобретает в ходе реализации договора лизинга в собственность имущество и предоставляет его лизингополучателю за определенную плату, на определенный срок и на определенных условиях во временное владение и в пользование.
Лизингополучатель — физическое или юридическое лицо, которое в соответствии с договором лизинга обязано принять предмет лизинга.
Продавец — физическое или юридическое лицо, которое в соответствии с договором купли-продажи с лизингодателем продает лизингодателю в обусловленный срок имущество, являющееся предметом лизинга.

52. Преимущества лизинга

Лизинг обеспечивает целый ряд преимуществ для участников сделки по сравнению с другими источниками средств, основные из которых таковы:
1. Снижение риска невозврата средств, поскольку на протяжении всего срока действия договора предмет лизинга остается в собственности лизингодателя.
2. Возможность обновления материально-технической базы предприятия без существенного финансового напряжения, поскольку лизинг оборудования допускает отсрочку начала платежей и обеспечивает стопроцентное кредитование, в отличие от банковского кредита, обычно рассчитанного только на 70–80 % стоимости оборудования.
3. Бо́льшая гибкость условий договора лизинга по сравнению с кредитным, допускающая составление оптимальной для участников сделки схемы выплат.
4. Наличие (в большинстве случаев) в договоре условий о предоставлении техподдержки полученного в лизинг оборудования (ремонт, замена на более современное оборудование и т. п.).
5. Возможность (не во всех случаях) не ставить полученное в лизинг оборудование на баланс предприятия-лизингополучателя, благодаря чему не приходиться отчислять налог на имущество.
6. Улучшение финансовых показателей предприятия-лизингополучателя: в то время как при наличии обязательств по кредиту они полностью отражаются в балансе, в случае лизинга в балансе присутствует лишь текущая задолженность по лизинговым платежам.
7. Для производителя имущества, отдающего это имущество в лизинг, — расширение возможностей сбыта производимой продукции (учитывая и возможность дальнейшего приобретения лизингополучателем этой продукции).
8. Наличие гибких налоговых и амортизационных льгот (имеет место в зарубежных странах). Многие западные компании-производители практикуют продажу своей продукции именно лизинговым компаниям, специализирующимся на сдаче этого имущества в аренду; это приносит выгоду и производителям, и предприятиям-лизингополучателям, и лизинговым фирмам. Особенности налогового законодательства РФ отличаются от западных, вследствие чего в нашей стране это преимущество не актуально.

53. Управление целевой структурой источников финансирования

На финансово-хозяйственную деятельность предприятия влияет множество факторов. Для оценки этого влияния в финансовом менеджменте принято разделять все финансовые ресурсы предприятия на финансовые, материальные и трудовые.
Каждый из видов ресурсов является чьей-либо собственностью, из чего следует необходимость соблюдения ряда условий при включении этих ресурсов в производственный процесс.
Основное условие : собственник ресурсов должен дать согласие на использование ресурса, с ним нужно согласовать условия и сроки привлечения, размер и способы платы за использование ресурса, и т. д.
Ключевой момент в управлении ресурсами предприятия — оценка и утверждение затрат, необходимых для привлечения ресурса и его поддержания на требуемом уровне (выплаты владельцам ресурсов — проценты, дивиденды, заработная плата и др.).
Стоимость капитала — общая сумма платы за пользование определенным объемом финансовых ресурсов, которая выражается в процентах к этому объему. Особенно значимой в финансовом менеджменте является стоимость долгосрочных источников финансирования. Решение о привлечении капитала имеет стратегический характер и оказывает долговременное влияние на финансовое положение предприятия.
Причины затрат , имеющих отношение к привлечению капитала:
1) оборачиваемость (предприятие, получая доступ к финансовому источнику, пускает привлеченный капитал в оборот и таким образом получает доход, на долю в котором рассчитывает инвестор);
2) риск (предоставление средств на долгий срок всегда несет риск для инвестора; финансовый результат для инвестора является непредсказуемым, и на этом основании он взимает плату за предоставление ресурсов).
Стратегическая задача управления структурой финансовых источников предприятия заключается в оптимизации этой структуры, для чего требуется оценка всех возможных затрат на пользование ресурсами.
С точки зрения затрат источники классифицируются как: 
1) платные (это большинство источников);
2) бесплатные (отдельные разновидности текущей кредиторской задолженности).

54. Инвестиционная деятельность

Понятие «инвестиция» означает долгосрочное вложение капитала в экономику и является одним из ключевых экономических терминов. Особенно часто вопросы инвестирования затрагиваются, когда речь идет об экономике переходного периода или периода подъема.
Крайняя значимость инвестиционной деятельности объясняется тем, что она играет одну из ключевых ролей в формировании основы стабильного экономического развития в целом, равно как и уверенного экономического роста отдельных отраслей и субъектов хозяйствования.
Инвестиционная деятельность регулируется законодательно как на федеральном уровне (например, Федеральный закон «Об инвестиционной деятельности в Российской Федерации, осуществляемой в форме капитальных вложений» № 39-ФЗ от 25 февраля 1999 г.), так и на уровне отдельных субъектов РФ (например, принятые ЗАКСом Санкт-Петербурга законы «О государственной поддержке инвестиционной деятельности на территории Санкт-Петербурга» № 185-36 от 8 июля 1998 г., «Об инвестициях в недвижимость Санкт-Петербурга» № 191-35 от 9 июля 1998 г. Данными нормативными актами регулируется, в частности, виды налоговых льгот, формы бюджетной поддержки, порядок получения поручительства администрации города в качестве обеспечения обязательств инвестора по возврату заемных денежных средств, привлекаемых для осуществления инвестиционной деятельности, и т. д.).
Центральное понятие в инвестиционном процессе — инвестиция . В Федеральном законе «Об инвестиционной деятельности» дано следующее определение этого понятия: «Денежные средства, ценные бумаги, иное имущество, в том числе имущественные права, иные права, имеющие денежную оценку, вкладываемые в объекты предпринимательской и (или) иной деятельности в целях получения прибыли и (или) достижения иного полезного эффекта». Инвестиции могут быть финансовыми и реальными.
Инвестиционная деятельность в том же законе определяется как «вложение инвестиций и осуществление практических действий в целях получения прибыли и (или) достижения иного полезного эффекта».

55. Реальные инвестиции

Российское законодательство определяет реальные инвестиции как «капитальные вложения». Данное понятие раскрывается в Федеральном законе «Об инвестиционной деятельности» как «инвестиции в основной капитал (основные средства), в том числе затраты на новое строительство, расширение, реконструкцию и техническое перевооружение действующих предприятий, приобретение машин, оборудования, инструмента, инвентаря, проектно-изыскательские работы и другие затраты».
Инвестиционный проект (документ, которым оформляются реальные инвестиции) включает:
1)  обоснование экономической целесообразности, объема и сроков осуществления капитальных вложений; для такого обоснования необходимо наличие проектно-сметной документации, стандарты которой утверждены законодательно;
2)  бизнес-план , описывающий конкретные практические действия по осуществлению инвестиций.
Объекты капитальных вложений — разные виды вновь создаваемого и/или модернизируемого имущества, находящегося в государственной, муниципальной, частной или иной формы собственности. Создание и использование данных объектов регламентировано федеральным законодательством; реальные инвестиции в объекты, не указанные в законе, в РФ не допускаются.
Субъекты инвестиционной деятельности — а) инвесторы; б) заказчики; в) подрядчики; г) пользователи объектов капитальных вложений.
Инвесторы — как физические, так и юридические лица, а также объединения юридических лиц, созданные на основе договора о совместной деятельности, органы государственной власти, местного самоуправления, иностранные субъекты предпринимательской деятельности.
Заказчики — собственно инвесторы или уполномоченные инвесторами юридические или физические лица.
Подрядчики — физические и/или юридические лица, производящие работы в соответствии с договором подряда или государственным контрактом.
Пользователи объектов капитальных вложений — инвесторы, а также любые другие физические и юридические лица, органы государственной власти, местного самоуправления, иностранные граждане и государства, международные объединения и организации.

56. Инвестиционные решения

Решения в сфере управления инвестициями можно разделить на три блока.
I. Отбор и ранжирование. Инвестиционная деятельность осуществляется в различных условиях, и обычно перед инвестором имеется не одна, а по крайней мере несколько возможностей для инвестирования. Как правило, инвестору приходится решать одну из двух задач:
1)  выбор проекта: это ситуация, когда нужно выбрать один из доступных к реализации альтернативных проектов — выбор одного из них неизбежно требует отказа от всех прочих;
2)  ранжирование проектов: можно принять решение об осуществлении инвестиций в несколько проектов, не являющихся альтернативными, но по ряду причин нельзя осуществить одновременные инвестиции — например, не хватает источников финансирования, и потому нужно ранжировать проекты по их предпочтительности.
II. Оптимизация эксплуатации проекта. В этом блоке перед инвестором может возникнуть одна из следующих задач:
1)  своевременное завершение проекта : инвестиционный проект рассчитан на определенное время, по истечении которого финансовые ресурсы высвобождаются из него, и их можно вложить в следующий проект; задача — определить оптимальный момент для завершения одного проекта и перехода к другому;
2)  своевременная замена базовых активов: проект рассчитан на долгосрочную эксплуатацию, задача состоит в том, чтобы выбрать правильное время для смены основных производственных мощностей.
III. Формирование инвестиционной программы. При принятии всякого инвестиционного решения неизбежны разного рода ограничения и дополнительные эффекты. Формирование инвестиционной программы требуется для учета этих эффектов и ограничений, для эффективного управления ими. Разработка программы требуется, например: а) в ситуации ограниченности источников финансирования при широком выборе вариантов инвестирования; б) в ситуации наличия достаточных финансовых ресурсов, которые желательно инвестировать, и недостатке подходящих проектов инвестирования; в) при наличии нескольких взаимосвязанных проектов инвестирования, и т. д.
57. Управление оборотными активами 
Оборотные активы (называемые также мобильными активами, текущими активами, оборотным капиталом) — это активы предприятия, которые с определенной регулярностью возобновляются, обеспечивая текущую деятельность; вложения в них оборачиваются по крайней мере однократно в течение года (или одного производственного цикла — в случае если его продолжительность составляет более года).
Оборачиваемость вложений представляет собой трансформацию оборотных средств, которая имеет циклический характер.
Цикл оборачиваемости заключается в последовательной смене следующих этапов: 
1) вложение денежных средств в производственные запасы;
2) поступление запасов в производство;
3) поступление произведенной продукции на склад;
4) отгрузка готовой продукции со склада покупателю;
5) поступление денежных средств за проданную продукцию на счет продавца;
6) использование полученных денежных средств для приобретения сырья, материалов и т. д., т. е. возвращение к первому этапу цикла.
Особое значение для управления финансами предприятия имеют такие компоненты оборотных активов: 
–  производственные запасы — достаточно широкое понятие, включающее не только необходимые для осуществления производственного процесса сырье и материалы, но и готовую продукцию, товары, предназначенные для перепродажи, незавершенное производство и т. д.;
— дебиторская задолженность — формируется при оплате покупателем продукции предприятия с отсрочкой платежа; для предприятия она является невыгодной, и теоретически она может и должна быть предельно минимизирована, однако на практике полностью сократить ее невозможно по целому ряду объективных причин;
— денежные средства и их эквиваленты — высокая значимость этого компонента обусловлена рядом причин: а) текущие операции должны иметь денежное обеспечение; б) при возникновении непредвиденных платежей должна быть обеспечена возможность их погашения; в) при появлении непредусмотренного заранее выгодного проекта должна иметься возможность принять в нем участие.

58. Производственные запасы

С позиций финансового менеджмента производственные запасы — достаточно широкое понятие, включающее не только необходимые для осуществления производственного процесса сырье и материалы, но и готовую продукцию, товары, предназначенные для перепродажи, незавершенное производство и т. д.
В управлении финансами значение имеет не предметно-вещностная природа запасов, а общий объем денежных средств, которые на протяжении технологического (производственного) цикла «омертвлены» в этих запасах.
Значимость управления запасами велика и в финансовом, и в технологическом отношении. С точки зрения управления финансами производственные запасы являются иммобилизованными средствами, поскольку они, по сути дела, отвлечены из оборота. Возникающие вследствие этой неизбежной иммобилизации косвенные потери условном можно считать равными доходу, который мог бы быть получен, если бы соответствующая сумма была инвестирована в некий альтернативный проект (к примеру, направлена на приобретение ликвидных ценных бумаг).
Иногда такие косвенные потери становятся прямыми. В случае вынужденной реализации активов (в частности, при банкротстве предприятия) значительная часть оборотных средств оказывается в разряде неликвидов, а сумма, вырученная за них, оказывается значительно ниже, чем их учетная стоимость.
Построение эффективной программы управления производственными запасами подразумевает решение ряда вопросов, основными из которых являются следующие:
1) существует ли принципиальная возможность оптимизации политики управления величиной запасов;
2) определение минимально необходимого объема запасов;
3) определение наиболее оптимального момента для заказа очередной партии запасов;
4) определение наиболее оптимального объема очередной заказываемой партии запасов.
Решая эти вопросы, финансовые менеджеры должны опираться на положения теории управления запасами, которая предоставляет механизмы расчета необходимых величин (например, оптимального размера партии запасов), схемы управления, учитывающие широкий набор параметров, и т. д.

59. Дебиторская задолженность

Дебиторская задолженность является динамичным и вариабельным элементом оборотных активов. Сущность дебиторской задолженности — иммобилизация собственных оборотных активов предприятия. Следовательно, для предприятия она является невыгодной, и теоретически она может и должна быть предельно минимизирована, однако на практике полностью сократить ее невозможно по целому ряду объективных причин.
Способы продажи продукции:
1.  Предоплата — полная или частичная оплата, предшествующая передаче товара продавцом покупателю.
2.  Оплата за наличный расчет — полная оплата товара в момент его передачи от продавца к покупателю.
3.  Оплата в кредит — внесение платы некое время спустя после передачи товара покупателю.
Последний способ наиболее распространен в рыночных условиях, чаще всего имеет форму безналичного расчета. Оплата с отсрочкой платежа наименее выгодна для продавца, именно при ней формируется дебиторская задолженность, тем не менее, эта система является общепринятой.
Политика кредитования покупателей продукции предприятия должна строиться на основе решения таких принципиальных вопросов как сроки предоставления кредита, стандарты кредитоспособности, формирование резервов по сомнительным долгам, отладка системы сбора платежей и т. д.
Условия эффективности взаимоотношений с покупателями :
— тщательный выбор клиентов для предоставления кредита;
— определение оптимальных условий кредитования;
— создание и соблюдение ясной и действенной процедуры выдвижении претензий;
— контроль исполнения клиентами договорных условий.
Система администрирования взаимоотношений с покупателями включает следующие мероприятия:
1.  Проведение регулярного мониторинга дебиторов по видам продукции, срокам погашения и объему задолженности и т. д.
2.  Сокращение интервалов между такими этапами, как завершение работ, отгрузка готовой продукции, предъявление платежных документов.
3.  Отправка платежных документов по надлежащим адресам.
4.  Внимательный анализ и учет запросов клиентов об условиях оплаты.
5.  Отлаженная процедура получения платежей и оплаты счетов.

60. Денежные средства

Целый ряд причин обусловливает высокую значимость денежных средств и их эквивалентов в рыночных условиях: а) рутинность — текущие операции должны иметь денежное обеспечение; б) предосторожность — при возникновении непредвиденных платежей должна быть обеспечена возможность их погашения; в) спекулятивность — при появлении непредусмотренного заранее выгодного проекта должна иметься возможность принять в нем участие.
Эффективное управление денежными средствами включает следующие блоки процедур:
1. Расчет финансового цикла. Оценкой эффективности производственной и коммерческой деятельности является расчет продолжительности операционного цикла; он характеризует среднюю длительность периода, когда денежные средства связаны («омертвлены») в неденежных оборотных активах. Для оценки эффективности финансовой деятельности служит показатель продолжительности финансового цикла: это длина среднего интервала между оттоком денежных средств на нужды текущей производственной деятельности и их притоком в результате уже осуществленной производственно-финансовой деятельности.
2. Анализ движения денежных средств. Необходим для определения видов деятельности, генерирующих основной объем денежных поступлений и оттоков. В результате проведения анализа движения денежных средств определяется сальдо денежного потока в результате текущей, инвестиционной и финансовой деятельности. Чаще всего применяется прямой метод анализа , требующий идентификации всех операций, имеющих отношение к дебету и кредиту денежных счетов.
3. Прогнозирование денежных потоков. Обязательный компонент в бизнес-планировании, включающий следующие процедуры: а) прогнозирование поступлений денежных средств; б) прогнозирование оттоков средств; в) расчет чистого денежного потока; г) выявление совокупной потребности в краткосрочном/долгосрочном финансировании.
4. Определение оптимального уровня денежных средств. Методы оптимизации уровня денежных средств базируются на тех же концепциях, которые лежат в основе методов оптимизации производственных запасов.

61. Эквиваленты денежных средств

Эквиваленты денежных средств — ликвидные рыночные ценные бумаги, которые при необходимости в кратчайшие сроки можно трансформировать в денежные средства.
Финансовые менеджеры должны решать, какая часть оборотных активов необходима в качестве «живых денег» на расчетном счете предприятия, а какая должна быть временно размещена в ценных бумагах. Следствием принятия таких решений является формирование на балансе предприятия краткосрочных финансовых вложений.
Всякая финансовая операция, по сути своей, является комбинацией двух действий: а) инвестирование (вложение средств в расчете на получение в будущем достаточного денежного потока); б) заимствование (привлечение средств для вложения в проект, от которого ожидается прибыль, за счет которой планируется расчет с кредитором). Оценкой эффективности операции служит процентная ставка.
В основе формирования портфеля ценных бумаг лежит ряд формализованных критериев, базирующихся на понятии временной ценности денег и методах оценки распределенных во времени денежных потоков.
Понятие временной ценности : участвующие в финансовых операциях денежные ресурсы обладают временной ценностью. Суть понятия такова: денежная единица, в данный момент находящаяся в распоряжении инвестора, предпочтительнее той же единицы, ожидаемой к получению в будущем. Основой этого постулата является тот факт, что деньги должны постоянно генерировать доход.
Осуществляя вложение денег в ценные бумаги, инвестор рассчитывает на то, что его инвестиция окупится поступлениями в будущем (в виде дивидендов или процентов).
Методы оценки распределенных во времени денежных потоков основаны на том факте, что в силу временной ценности денег отдельные элементы денежного потока оказываются несопоставимыми между собой: невозможно просто суммировать элементы денежного потока, поэтому необходимо применение специальных операций — наращения и дисконтирования.

62. Финансовый механизм предприятия

Финансовый механизм предприятия представляет собой систему управления финансами предприятия, целью которого является достижение максимальной прибыли.
Выделяют несколько стратегических целей управления финансами организации:
1. Максимизация прибыли.
2. Обеспечение финансовой устойчивости и независимости.
3. Поддержание необходимого уровня ликвидности.
4. Обеспечение сбалансированного движения материальных и денежных потоков.
5. Формирование оптимального объема финансовых ресурсов, максимизация эффективности их использования.
Ключевые направления финансовой деятельности предприятия:
–  финансовое планирование — производится на базе анализа информации о финансовом положении предприятия; данная информация содержится в бухгалтерской, статистической и управленческой отчетности. Задачи финансовой службы в сфере планирования: а) составление финансовых планов, что требует проведения всех необходимых расчетов; б) определение источников финансирования хозяйственной деятельности предприятия; в) формирование плана реальных инвестиций; г) участие в разработке бизнес-плана; д) составление кассовых планов;
–  оперативная работа — включает следующие задачи: а) обеспечение расчетной дисциплины (своевременные платежи работникам, кредиторам, поставщикам, отчисления в бюджет и пр.); б) обеспечение финансирования затрат плана; в) оформление кредитов в соответствии с договорами; г) оперативный учет показателей финансового плана; д) систематизации и поддержка в актуальном состоянии сведений о ходе выполнения плана и финансовом состоянии предприятия;
–  контрольно-аналитическая работа — а) проверка (в сотрудничестве с бухгалтерией) правильности составления смет; б) расчет окупаемости реальных инвестиций; в) анализ отчетности всех видов; г) контроль за соблюдением финансовой и плановой дисциплины.
Особенности организации структуры финансовой службы в значительной степени зависят от организационно-правовой формы предприятия, его размеров, вида деятельности.

63. Доходы и расходы предприятия

Показателем эффективности управления финансами предприятия является, прежде всего, устойчивость генерирования прибыли в среднем. Прибыль является функцией от двух параметров — доходов и расходов.
Определения понятий доходов и расходов предприятия, увязанные с финансовой концепцией капитала, содержатся в положениях по бухгалтерскому учету — «Доходы организации» и «Расходы организации».
Доходы организации — увеличение экономических выгод в результате поступления активов (денежных средств, иного имущества) и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этой организации, за исключением вкладов участников (собственников имущества).
Следующие средства не влекут увеличения капитала, а потому не являются доходами:
— суммы налога на добавленную стоимость, акцизов, налога с продаж, экспортных пошлин и других аналогичных обязательных сумм, подлежащих перечислению в бюджет;
— поступления по договорам комиссии;
— суммы, полученные предприятием в виде авансов в счет оплаты продукции, товаров, работ, услуг;
— суммы полученных задатков;
— суммы полученных залогов;
— суммы, полученные в погашение кредита (займа), предоставленного ранее заемщику.
Расходы организации — уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов (денежных средств, иного имущества) и (или) возникновения обязательств, приводящее к уменьшению капитала этой организации, за исключением уменьшения вкладов по решению участников (собственников имущества).
Выбытие активов не влияет на величину капитала и не является расходом, если оно произошло по следующим обстоятельствам:
— приобретение (создание) внеоборотных активов;
— вклады в уставные (складочные) капиталы других организаций и приобретение акций и иных ценных бумаг не с целью перепродажи;
— перечисление средств в рамках благотворительной деятельности, организации отдыха, мероприятий спортивного и культурно-просветительского характера;
— договоры комиссии;
— перечисление авансов и задатков;
— погашение полученных ранее кредитов и займов.

64. Понятия прибыли, доходов и расходов предприятия

Показателем эффективности управления финансами предприятия является прежде всего устойчивость генерирования прибыли в среднем. Это более важный показатель, чем величина доходов или убытков в конкретный год (или отчетный период), поскольку устойчиво генерируемая прибыль служит показателем финансовой устойчивости предприятия. В сочетании с приемлемым уровнем риска постоянная прибыль делает возможным более или менее оправданное прогнозирование и принятие стратегических решений.
Прибыль (Р) является функцией от двух параметров — доходов (R) и расходов (E):
P = f(R, E) = R — E.
Доходы организации — увеличение экономических выгод в результате поступления активов и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этой организации, за исключением вкладов участников. Не влекут увеличения капитала и не являются доходами:
— суммы налога на добавленную стоимость, акцизов, налога с продаж, экспортных пошлин и других аналогичных обязательных сумм, подлежащих перечислению в бюджет;
— поступления по договорам комиссии;
— суммы, полученные предприятием в виде авансов в счет оплаты продукции, товаров, работ, услуг;
— суммы полученных задатков;
— суммы полученных залогов;
— суммы, полученные в погашение кредита (займа), предоставленного ранее заемщику.
Расходы организации — уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов и (или) возникновения обязательств, приводящее к уменьшению капитала этой организации, за исключением уменьшения вкладов по решению участников. Не влияют на величину капитала и не являются расходами выбытия активов, связанные со следующими обстоятельствами:
— приобретение (создание) внеоборотных активов;
— вклады в уставные (складочные) капиталы других организаций и приобретение акций и иных ценных бумаг не с целью перепродажи;
— перечисление средств в рамках благотворительной деятельности, организации отдыха, мероприятий спортивного и культурно-просветительского характера;
— договоры комиссии;
— перечисление авансов и задатков;
— погашение полученных ранее кредитов и займов.

65. Виды доходов

I. Доходы от обычных видов деятельности — это выручка, полученная в результате продажи продукции и товаров, а также поступления, связанные с выполнением работ и оказанием услуг. В системе учета выручка отражается в исчисленной в денежном выражении сумме, равной величине поступивших на счет предприятия денежных средств и иного имущества и/или величине дебиторской задолженности.
II. Операционные доходы: 
1) доходы, связанные с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации;
2) доходы, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы, и других видов интеллектуальной собственности;
3) доходы от продажи основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), продукции, товаров;
4) результаты переоценки имущества и обязательств, стоимость которых выражена в иностранной валюте;
5) проценты, полученные по предоставленным кредитам и займам.
III. Внереализационные доходы :
1) доходы от безвозмездного получения активов;
2) поступления и перечисления в возмещение причиненных организации убытков;
3) прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году;
4) суммы кредиторской задолженности, по которым истек срок исковой давности;
5) сумма дооценки активов (за исключением внеоборотных активов);
6) иные доходы, непосредственно не связанные с реализацией продукции, работ, услуг.
Строго говоря, выделение таких групп, как внереализационные и операционные доходы имеет значение только для составлении отчетности в современных, рекомендуемых сегодня форматах. В отношении формирования результата финансовой деятельности предприятия данная классификация не является полезной или даже сколько-нибудь нужной: обе разновидности доходов все равно в системе бухгалтерского учета учитываются в одном счете (91) «Прочие доходы и расходы».

66. Критерии доходов

Определение понятия доходов предприятия, увязанное с финансовой концепцией капитала, содержится в Положении по бухгалтерскому учету «Доходы организации».
Доходы организации — увеличение экономических выгод в результате поступления активов (денежных средств, иного имущества) и (или) погашения обязательств, приводящее к увеличению капитала этой организации, за исключением вкладов участников (собственников имущества).
Следующие средства не влекут увеличения капитала, а потому не являются доходами:
— суммы налога на добавленную стоимость, акцизов, налога с продаж, экспортных пошлин и других аналогичных обязательных сумм, подлежащих перечислению в бюджет;
— поступления по договорам комиссии;
— суммы, полученные предприятием в виде авансов в счет оплаты продукции, товаров, работ, услуг;
— суммы полученных задатков;
— суммы полученных залогов;
— суммы, полученные в погашение кредита (займа), предоставленного ранее заемщику.
Поступившие средства признаются доходами только в том случае, когда имеет место соблюдение следующих условий:
1) организация имеет право на получение выручки, вытекающее из конкретного договора или подтвержденное иным соответствующим образом;
2) сумма выручки может быть определена;
3) имеется уверенность в том, что в результате конкретной операции произойдет увеличение экономических выгод организации;
4) подобное имеет место лишь в том в случае, если организация либо получила в оплату актив, либо отсутствует неопределенность в отношении получения актива;
5) право собственности (владения, пользования и распоряжения) на продукцию (товар) перешло от организации к покупателю или работа принята заказчиком (услуга оказана);
6) расходы, которые произведены или будут произведены в связи с этой операцией, могут быть определены.
При несоблюдении хотя бы одного из указанных условий следует признание кредиторской задолженности в бухгалтерском учете организации.

67. Виды расходов

I. Расходы по обычным видам деятельности — связаны с изготовлением или приобретением и продажей продукции, а также возмещением стоимости амортизируемых активов в виде амортизационных отчислений. В системе учета расходы по обычным видам деятельности отражаются в исчисленной в денежном выражении сумме, которая равна величине оплаты и/или кредиторской задолженности.
В системе управленческого учета расходы по обычным видам деятельности детализируются, что требуется для подсчета себестоимости продукции, а также оценки эффективности деятельности подразделений предприятия. Одна из классификаций расходов по обычным видам — это:
1) расходы на приобретение сырья, материалов, товаров и прочих материально-производственных запасов;
2) расходы, возникающие непосредственно в процессе переработки производственных запасов (сюда относятся в том числе и коммерческие и управленческие расходы).
II. Операционные расходы :
1) расходы, связанные с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации;
2) расходы, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности;
3) результаты переоценки имущества и обязательств, стоимость которых выражена в иностранной валюте;
4) проценты, уплаченные по полученным кредитам и займам.
III. Внереализационные расходы: 
1) штрафы, пени, неустойки, начисленные за нарушение условий договоров;
2) расходы от безвозмездной передачи активов;
3) перечисления в возмещение причиненных убытков;
4) убытки прошлых лет, выявленные в отчетном году;
5) суммы дебиторской задолженности, по которым истек срок исковой давности;
6) сумма уценки активов (за исключением внеоборотных активов);
7) иные расходы, непосредственно не связанные с реализацией продукции, работ, услуг.

68. Критерии расходов

Расходы организации — уменьшение экономических выгод в результате выбытия активов и (или) возникновения обязательств, приводящее к уменьшению капитала этой организации, за исключением уменьшения вкладов по решению участников. Не влияют на величину капитала и не являются расходами выбытия активов, связанные со следующими обстоятельствами:
— приобретение (создание) внеоборотных активов;
— вклады в уставные (складочные) капиталы других организаций и приобретение акций и иных ценных бумаг не с целью перепродажи;
— перечисление средств в рамках благотворительной деятельности, организации отдыха, мероприятий спортивного и культурно-просветительского характера;
— договоры комиссии;
— перечисление авансов и задатков;
— погашение полученных ранее кредитов и займов.
Выбытие активов признается расходом только в том случае, когда имеет место соблюдение следующих условий:
1) расход производится в соответствии с конкретным договором, требованием законодательных и нормативных актов, обычаями делового оборота;
2) сумма расхода может быть определена;
3) имеется уверенность в том, что в результате конкретной операции произойдет уменьшение экономических выгод организации;
4) это имеет место лишь в том случае, если организация либо передала актив, либо отсутствует неопределенность в отношении передачи актива.
При несоблюдении хотя бы одного из указанных условий следует признание дебиторской задолженности в бухгалтерском учете организации.
Чрезвычайные расходы предприятия — это расходы, которые возникли вследствие чрезвычайных обстоятельств хозяйственной деятельности (стихийного бедствия, пожара, аварии и т. п.).
При исчислении налога на прибыль чрезвычайные расходы (как и доходы) не принимаются во внимание, а их сальдо (разность между чрезвычайными доходами и расходами) после вычета налогов и других обязательных платежей просто прибавляется к прибыли.

69. Классификация затрат на производство и реализацию продукции

Существует множество признаков, по которым проводится классификация затрат на производство и реализацию продукции:
1. По экономическим элементам. Экономический элемент — это экономически однородный вид затрат на производство и реализацию продукции (работ, услуг), который в пределах данного предприятия невозможно разложить на составные части. Выделяются: а) материальные затраты; б) затраты на оплату труда; в) отчисления на социальные нужды; г) амортизация; д) прочие затраты.
2. По калькуляционным статьям. Калькуляционная статья — определенный вид затрат, образующих себестоимость продукции в целом или ее отдельного вида. Данная классификация позволяет определить себестоимость прошедшей полный производственный цикл продукции, готовой к реализации или уже реализованной.
Правила бухгалтерского учета определяют, что предприятие самостоятельно устанавливает перечень статей затрат, ввиду его специфичности для каждой отрасли промышленности.
3. По изменению объема производства и/или продаж. Затраты могут быть: а) переменными (зависят от изменения объема производства (продаж) и пропорционально изменяются при увеличении или снижении объема производства); б) постоянными (не зависят от объема производства).
4. По способу отнесения на себестоимость продукции. Делятся на: а) прямые (в момент возникновения можно непосредственно отнести на себестоимость конкретного вида продукции) — на сырье и материалы, заработную плату основных производственных рабочих и т. д.; б) косвенные (нельзя непосредственно отнести на себестоимость конкретного вида продукции) — на содержание, ремонт и эксплуатацию оборудования, зданий, сооружений, заработную плата вспомогательных рабочих и т. д.
5. По связи с технологическим процессом. Делятся на: а) основные (технологически неизбежны, поскольку обусловлены самим процессом производства продукции) — на сырье, материалы, топливо и энергию на технологические цели, оплату труда рабочих и др.; б) накладные (связаны с управлением предприятием, его обслуживанием в целом и реализацией продукции).

70. Экономические элементы

Экономический элемент — это экономически однородный вид затрат на производство и реализацию продукции (работ, услуг), который в пределах данного предприятия невозможно разложить на составные части.
«Правила бухгалтерского учета» (ПБУ 10/99, п. 8) регламентируют единый перечень экономических элементов, которые формируют затраты на производство:
1)  материальные затраты : а) затраты на приобретение сырья, материалов, используемых в производстве товаров (выполнении работ, оказании услуг); б) затраты на приобретение инструментов, приспособлений, инвентаря, приборов, лабораторного оборудования, спецодежды и других средств индивидуальной и коллективной защиты и другого имущества, не являющегося амортизируемым имуществом; в) затраты на приобретение комплектующих изделий, полуфабрикатов, подвергающихся дополнительной обработке; г) затраты на приобретение топлива, воды и энергии всех видов, расходуемых на технологические цели, выработку всех видов энергии, отопление зданий, а также расходы на трансформацию и передачу энергии; д) затраты на приобретение работ и услуг производственного характера, выполняемых сторонними организациями;
2)  затраты на оплату труда: любые начисления работникам в денежной и (или) натуральной формах, стимулирующие начисления и надбавки, компенсационные начисления и пр.;
3)  отчисления на социальные нужды: в форме единого социального налога (ЕСН). Шкала ЕСН регрессивна, ставка снижается с ростом фонда оплаты труда.;
4)  амортизация: амортизационные отчисления на полное восстановление объектов основных средств. Амортизация является расчетной величиной, которая отражает часть стоимости основных средств, перенесенную на готовый продукт и накапливаемую для целевого использования на капитальные вложения;
5)  прочие затраты: весьма обширная группа, к которой относятся затраты с различными способами отнесения их на себестоимость.

71. Прибыль: подходы к определению

Прибыль как конечный финансовый результат служит ключевым показателем в системе целей предприятия. В связи с большой сложностью данной экономической категории в экономической науке существует множество определений и трактовок прибыли. Среди целого ряда подходов можно выделить в качестве базовых экономический и бухгалтерский подходы.
Экономический подход рассматривает прибыль как прирост капитала собственников за отчетный период (и, соответственно, убыток — как уменьшение капитала). Прибыль, трактуемую с позиций данного подхода, обычно называют экономической.
Исчисление экономической прибыли возможно двумя путями: 
1) основываясь на динамике рыночных оценок капитала — этот путь возможен только в случае, если ценные бумаги компании котируются на бирже;
2) основываясь на данных, которые содержатся в ликвидационных балансах на начало и конец отчетного периода. Но результат любого из двух этих расчетов является крайне условным (в частности, потому что отнюдь не каждое изменение капитала является элементом прибыли).
Бухгалтерский подход многие авторы расценивают как более реалистичный и обоснованный. Здесь прибыль рассматривается как положительное значение разности между доходами предприятия и его расходами (отрицательное значение, соответственно, расценивается как убыток). Доходы предприятия представляют собой приращение совокупной стоимостной оценки активов; данному приращению сопутствует рост капитала собственников. Расходы — снижение совокупной стоимостной оценки активов.
Принципиальные различия между подходами:
1. Бухгалтерский подход содержит отчетливое определение элементов прибыли — видов доходов и расходов, по которым производится обособленный учет. Это создает объективную, доступную верификации основу, позволяющую рассчитать конечный финансовый результат.
2. Эти подходы по-разному интерпретируют реализованные и нереализованные доходы. В экономическом подходе отсутствует различие между этими видами доходов, а в бухгалтерском подходе нереализованный доход может быть признан прибылью только при условии его реализации.

72. Заинтересованные группы лиц

Прибыль служит имеющим огромное значение показателем эффективности финансово-хозяйственной деятельности предприятия.
Формирование прибыли определяется целым рядом факторов — отдельными (весьма многочисленными) видами доходов и расходов. Из этого следует возможность выделения различных показателей прибыли. И потому всегда необходимо конкретизировать, какая именно прибыль имеется в виду при характеристике деятельности предприятия с точки зрения ее экономической эффективности.
При различных способах представления взаимной увязки доходов и расходов, образующихся в процессе производственной деятельности, возможно обособление различных показателей прибыли.
Отправной точкой для проведения такого обособления может служить учет интересов лиц, которые имеют отношение к предприятию и его деятельности.
Предприятие — первичная ячейка всякой экономической системы, вносящая свой вклад в генерирование совокупного дохода государства путем производства определенной продукции или услуг. Очевидно, что всегда существуют группы лиц, заинтересованные в этой ячейке.
В самом общем виде можно классифицировать заинтересованных лиц следующим образом:
1) собственники предприятия — лица, предоставившие предприятию свои финансовые ресурсы для его создания, сохраняющие эти ресурсы в виде вкладов в активах, при условии удовлетворенности получаемым результатом;
2) работники предприятия, представленные управленческим персоналом, — исполняющие роль агентов собственников специалисты, которые обеспечивают поставленные перед предприятием цели;
3) государство, представленное налоговыми органами, — последние выражают интересы государства;
4) прочие лица — самая многочисленная группа, включающая всех возможных физических и юридических лиц, имеющих интерес в деятельности предприятия (реальные и потенциальные контрагенты — сюда относят поставщиков финансовых и материально-товарных ресурсов, потребителей, банки). Данная группа располагает доступом только к общедоступной бухгалтерской отчетности, но не к внутренней информации предприятия.

73. Распределение совокупного текущего дохода

Механизм распределения совокупного текущего дохода в общем виде заключается в следующей последовательности распределения полученной предприятием выручки от реализации:
1. Оплата затрат на труд и материалы (материальные расходы).
2. Оплата процентов, начисляемых за пользование заемными финансовыми ресурсами — кредитами и займами (финансовые расходы).
3. Выплата обязательных платежей — прежде всего налогов.
4. Распределение остатка средств между предприятием (реинвестирование прибыли) и его собственниками.
Очевидно, что на каждом этапе вследствие очередного уменьшения выручки появляется новый результатный показатель. Для групп лиц, заинтересованных в деятельности этого предприятия, значения этих показателей различны.
Физические и юридические лица, ссужающие предприятию средства на долгосрочной основе и получающие свою долю в виде процентов по ссудам и займам (лендеры) больше всего заинтересованы в показателе прибыли до вычета процентов и налогов, поскольку их вознаграждение (проценты по предоставленным кредитам и займам) происходит именно из этого источника.
Государство заинтересовано прежде всего в налогооблагаемой прибыли (т. е. прибыли до вычета налогов и обязательных платежей) — это тот источник, из которого происходит доля государства от совокупного дохода предприятия.
Собственники заинтересованы в показателях чистая прибыль — их вознаграждение зависит именно от этого источника.
Безусловно, существует естественная теснейшая взаимосвязь между всеми этими показателями прибыли, и потому разделение групп заинтересованных лиц по «сферам интересов» весьма условно. Динамика всех индикаторов никогда не оказывается разнонаправленной.
Но для финансового анализа большее значение имеют именно относительные показатели (к примеру, коэффициенты рентабельности). А вот для расчета этих относительных показателей используются различные показатели абсолютные.

74. Управление прибылью

Под управлением прибылью понимаются воздействия на факторы финансово-хозяйственной деятельности предприятия, способствующие повышению доходов и снижению расходов.
Повышение доходов. Необходимо оценивать, анализировать и планировать следующие аспекты:
— выполнение плановых заданий;
— динамика продаж в различных разрезах;
— обеспечение ритмичности производства и продаж;
— достаточность и эффективность диверсификации производственной деятельности;
— проведение эффективной ценовой политики;
— воздействие разнообразных факторов, например загруженности производственных мощностей, вооруженности фондами, кадрового состава и пр., на изменение объема продаж, и т. д.
Данные, полученные на основании планово-аналитических расчетов, чаще всего представляются в табличной форме. В таблицах отражены значения объемов производства и продаж: плановые (базисные) и фактические (ожидаемые), а также отклонения от этих значений, выраженные в натуральных и стоимостных показателях и в процентах.
Основную ответственность за поиск и привлечение факторов повышения доходов несет высшее руководство предприятия и служба маркетинга. Обоснование разумной ценовой политики, оценка целесообразности и экономической эффективности источников доходов, а также контроль за соблюдением внутренних ориентиров по показателям рентабельности производства — функции финансовой службы.
Снижение расходов. Требует осуществления оценки, анализа, планирования и контроля за исполнением плановых заданий по расходам. Также необходимо проведение поиска резервов обоснованного сокращения себестоимости продукции.
Себестоимость продукции (работ, услуг) — стоимостная оценку ресурсов предприятия, которые используются в производстве и реализации данной продукции.
Уровень себестоимости продукции может существенно изменяться и значимо воздействовать на размер прибыли предприятия в зависимости от того, как организован и реализуется производственный процесс.

75. Порядок формирования и использования выручки от реализации

Выручка от реализации — сумма денежных средств, которые поступают на расчетный счет предприятия за реализованную потребителям продукцию, выполненные работы и/или оказанные услуги.
Для хозяйственное деятельности предприятия своевременное поступление выручки имеет принципиальное значение, что обусловлено, прежде всего, двумя причинами:
1) поступление выручки за реализованную продукцию является завершающей фазой процесса кругооборота средств предприятия. На этой фазе происходит восполнение средств, затраченных на производство, и таким образом создаются условия, необходимые для возобновления цикла;
2) выручка от реализации продукции является основным регулярным источником для предприятия по удельному весу всех возможных поступлений средств.
Значение выручки: 
1. Это основной показатель эффективности работы предприятия.
2. Это фактор, влияющий на финансовую устойчивость предприятия, состояние его оборотных средств, размер прибыли, своевременность расчетов с бюджетом, внебюджетными фондами, банками, поставщиками, работниками предприятия.
3. Это источник средств для покрытия текущих затрат на производство и реализацию продукции, а также источник формирования прибыли.
Важно отличать выручку, формируемую в бухгалтерском учете, от выручки, которая формируется в целях налогообложения. Обычно они различаются и по экономическому содержанию, и по размеру.
Выручка в бухгалтерском учете всегда устанавливается по отгрузке продукции и по предъявлению покупателю расчетных документов.
Выручка в целях налогообложения рассчитывается одним из следующих методов, установленных Налоговым кодексом РФ:
1) метод начисления — по мере отгрузки и предъявления покупателю расчетных документов — в том отчетном периоде, в котором они имели место, независимо от фактического поступления денежных средств;
2) кассовый метод — по поступлению денежных средств на счета в банках, а при расчетах наличными деньгами — по поступлению денежных средств в кассу предприятия.

76. Планирование выручки от реализации. Факторы, влияющие на увеличение выручки от реализации

Внешние факторы. Для расчета выручки от реализации требуется глубокое изучение рынков сбыта продукции, тщательная оценка их емкости.
Прежде всего необходимо определить общую потенциальную емкость рынка, выраженную общей стоимостью товаров, которые возможно реализовать в конкретном регионе (важно учитывать степень насыщенности региона данным видом продукции, а также уметь отслеживать тенденции изменения спроса).
Далее устанавливается, какую долю рынка способно занять предприятие, получив от этого захвата максимальную сумму реализации.
Внутренние факторы. Необходим и учет внутренних факторов — прежде всего наличия у предприятия достаточных производственных мощностей, требующихся для производства продукции в востребованном рынком объеме.
Методы планирования выручки :
1) метод прямого счета;
2) расчетный метод.
Размер выручки в большой степени зависит от влияния отраслевых факторов, но всегда можно выявить и такие факторы, которые имеют особое значение для конкретного предприятия. Точнее говоря, можно выделить факторы, зависящие и не зависящие от деятельности предприятия.
Факторы, зависящие от деятельности предприятия: 
1.  На стадии производства: объем производства; труктура производства, качество продукции; ассортимент выпущенной продукции; ритмичность выпуска.
2.  На стадии реализации продукции: ритмичность отгрузки; своевременное оформление платежных и расчетных документов; соблюдение договорных обязательств; применяемые формы расчетов; уровень цен предприятия; уровень цен; развитие дилерской сети; организация процесса сбыта и продвижения продукции.
Факторы, не зависящие от деятельности предприятия: нарушение договорных обязательств поставщиками; недостатки в работе транспорта; несвоевременная оплата продукции покупателями; уровень цен, сложившихся на рынке; социально-экономические и демографические факторы.

77. Управление себестоимостью

Управление себестоимостью продукции можно описать как последовательность процедур:
1) прогнозирование и планирование затрат (выявление долго– и краткосрочных тенденций изменения отдельных видов затрат, установление их ориентиров, которые обеспечат достижение определенных значений прибыли и рентабельности);
2) нормирование затрат (выработка технически обоснованные нормативов в натуральных и стоимостных оценках по отдельным видам затрат, технологическим процессам, центрам ответственности);
3) учет затрат (в заданной номенклатуре статей);
4) калькулирование себестоимости (распределение фактические расходов и затрат на каждый из объектов калькулирования — исчисление фактической себестоимости);
5) анализ затрат и себестоимости (фактических затрат по сравнению с плановыми заданиями и нормативами, определение причин значимых отклонений, поиск резервов снижения себестоимости);
6) контроль и регулирование процесса управления затратами (внесение необходимых текущих изменений в систему управления затратами при отклонении от запланированной динамики затрат, уточнение и регулировка системы планирования и нормирования).
Для проведения анализа и планирования затрат и себестоимости продукции большое значение имеют такие признаки как экономический элемент и статья калькуляции.
Экономический элемент — экономически однородный вид затрат на производство и реализацию продукции, более подробная детализация которого на уровне данного предприятия не представляется целесообразной. Учет и анализ затрат по элементам дает возможность расчета и оптимизации плановых и фактических затраты по предприятию в целом по целому ряду крупных позиций.
Калькуляционная статья — определенный вид затрат, образующих себестоимость продукции в целом или ее отдельного вида. Обособление таких видов затрат основано на возможности и целесообразности их идентификации, оценки и включения (прямого или косвенного, т. е. путем распределения в соответствии с некоторой базой) в себестоимость конкретного вида продукции.

78. Управление себестоимостью: экономический элемент и статья калькуляции

Экономический элемент — это экономически однородный вид затрат на производство и реализацию продукции (работ, услуг), который в пределах данного предприятия невозможно разложить на составные части. «Правила бухгалтерского учета» (ПБУ 10/99, п. 8) регламентируют единый перечень экономических элементов, которые формируют затраты на производство:
1) материальные затраты: а) затраты на приобретение сырья, материалов, используемых в производстве товаров (выполнении работ, оказании услуг); б) затраты на приобретение инструментов, приспособлений, инвентаря, приборов, лабораторного оборудования, спецодежды и других средств индивидуальной и коллективной защиты и другого имущества, не являющегося амортизируемым имуществом; в) затраты на приобретение комплектующих изделий, полуфабрикатов, подвергающихся дополнительной обработке; г) затраты на приобретение топлива, воды и энергии всех видов, расходуемых на технологические цели, выработку всех видов энергии, отопление зданий, а также расходы на трансформацию и передачу энергии; д) затраты на приобретение работ и услуг производственного характера, выполняемых сторонними организациями;
2) затраты на оплату труда;
3) отчисления на социальные нужды;
4) амортизация;
5) прочие затраты.
Статья калькуляции. Калькуляционная статья — определенный вид затрат, образующих себестоимость продукции в целом или ее отдельного вида. Данная классификация позволяет определить себестоимость прошедшей полный производственный цикл продукции, готовой к реализации или уже реализованной.
«Правила бухгалтерского учета» определяют, что предприятие самостоятельно устанавливает перечень статей затрат, ввиду его специфичности для каждой отрасли промышленности.
Типовая номенклатура статей для промышленного предприятия включает 12 статей, первые 11 составляют так называемую производственную себестоимость; с добавлением коммерческих расходов, т. е. расходов, связанных со сбытом продукции (12-я статья), образуется полная себестоимость производства и реализации.

79. Калькулирование себестоимости

Себестоимость продукции представляет собой стоимостную оценку используемых в процессе производства продукции (выполнения работ, оказания услуг) природных ресурсов, сырья, материалов, топлива, энергии, основных фондов, трудовых ресурсов и других затрат.
Существуют различные классификации себестоимости.
1. В зависимости от оперативного формирования себестоимости :
— фактическая себестоимость;
— плановая себестоимость.
2. В зависимости от полноты включенных в себестоимость расходов :
— цеховая себестоимость — затраты на производство в пределах цеха;
— производственная себестоимость — затраты на производство продукции;
— полная себестоимость — затраты на производство и реализацию продукции.
3. В зависимости от количества произведенной продукции :
— себестоимость единицы продукции;
— себестоимость всего объема выпущенной продукции.
4. В зависимости от степени готовности продукции :
— себестоимость валовой продукции — затраты на производство продукции текущего или планируемого периода, т. е. без затрат, списанных на непроизводственные счета и затрат, относимых на резервы предстоящих расходов;
— себестоимость товарной продукции — это себестоимость валовой продукции, скорректированная на изменение остатков незавершенного производства и расходов будущих периодов;
— себестоимость реализованной продукции — себестоимость товарной продукции, увеличенная на внепроизводственные расходы.
Калькулирование себестоимости — это определение затрат, связанных с производством и реализацией единицы продукции. Документ, в котором отражаются определенные затраты, именуется калькуляцией.
Основные модели калькулирования себестоимости продукции:
1. Модель полного распределения затрат — формирование полной фактической себестоимости продукции на основании разделения затрат на прямые и косвенные.
2. Модель частичного распределения затрат — себестоимость продукции учитывается и планируется только в части переменных затрат, тогда как постоянные затраты списываются с полученной прибыли.

80. Управление рентабельностью

Финансовая служба предприятия играет определенную роль в управлении как доходами, так и расходами, но если в первой сфере значение финансовой службы не слишком велико, то в управлении расходам оно приобретает гораздо больший вес.
Это связано с тем, что уровень доходов в значительной степени определяется конъюнктурой рынка, в то время как виды и уровень расходов поддаются управлению посредством установления более или менее жестких внутренних нормативов по отдельным статьям расходов.
Именно эта задача и решается в системе управленческого учета в рамках формирования плановой себестоимости, расчета фактической себестоимости, анализа отклонений фактических данных от плановых значений, выявления причин произошедших отклонений и разработки мероприятий по устранению причин, обусловивших появление необоснованных расходов.
Для управления факторами прибыльной работы используются натурально-стоимостные индикаторы. Кроме того, производится регулярное исчисление разнообразных показателей рентабельности — коэффициентов рентабельности, предоставляющих количественную характеристику понятиям наподобие «рентабельная работа».
Учитывая тот факт, что для расчета разного рода коэффициентов рентабельности используются различные базы (т. е. показатели, с которыми сопоставляется некоторая прибыль), управление рентабельностью предусматривает:
1) воздействие на факторы формирования прибыли (т. е. отдельные виды доходов и расходов);
2) выбор оптимальной структуры активов;
3) выбор и мобилизацию соответствующих целям предприятия источников финансирования;
4) оценку и выбор оптимальных видов производственной деятельности.
В частности:
— путем изменения целевой структуры капитала возможно оказывать воздействие на показатели рентабельности инвестиций;
— путем изменения структуры производства — оказывать воздействие на рентабельность продаж, и т. п.
Но при любых условиях оценка эффективности и целесообразности принимаемых решений должна производиться комплексно — по показателям прибыли и коэффициентам рентабельности.

81. Пути и резервы снижения затрат на производство и реализацию продукции

Исчисление себестоимости продукции позволяет определять:
1) рентабельность предприятия в целом и отдельных видов продукции;
2) цены, по которым будет реализована продукция;
3) целесообразность производства новых видов продукции или снятия с производства;
4) резервы снижения затрат.
Снижение затрат на производство и реализацию продукции позволяет предприятию:
а) получить определенные конкурентные преимущества на товарном рынке;
б) реализовать свою ценовую политику;
в) в конечном итоге — получить дополнительную прибыль.
Но снижение затрат нельзя рассматривать как основную цель управления затратами, так как оно может сопровождаться и снижением качества продукции.
В качестве основной цели управления затратами на предприятии следует рассматривать оптимизацию суммы и уровня затрат, обеспечение достаточных темпов развития производственной деятельности предприятия и достижение нормальных объемов прибыли.
Факторы, влияющие на формирование себестоимости продукции: 
1.  Внутрипроизводственные факторы: повышение технического уровня производства; совершенствование организации производства и труда; изменение объема производства.
2.  Внепроизводственные факторы: рыночные цены на сырье, материалы; изменение видов и ставок налоговых платежей, которые включаются в себестоимость продукции; курсы валют; инфляция; амортизационная политика; природно-климатические факторы и т. п.
Резервы снижения себестоимости продукции : снижение затрат на оплату труда на единицу продукции на основе повышения производительности труда; улучшение использования основных фондов путем повышения выпуска продукции на каждый рубль основных фондов; рациональное использование сырья, материалов, топлива, энергии при понижении затрат на единицу изделия без понижения качества продукции; устранение перерасхода материальных запасов, топлива, энергии; снижение потерь от брака и ликвидация непроизводственных расходов; снижение расходов, связанных со сбытом продукции; снижение расходов на аппарат управления путем рациональной его организации.

82. Роль денег в воспроизводственном процессе

Использование денег разносторонне, также как и их воздействие на развитие страны, разные аспекты деятельности и существования общества. Во многом это объясняется тем, что предприятия производят продукцию не с целью удовлетворения собственных нужд, а с целью продажи за деньги другим потребителям. Таким образом, производимая предприятиями продукция — это товар, и стороны, задействованные в процессах производства и реализации товаров, вступают в товарно-денежные отношения.
Проявления роли денег в воспроизводственном процессе многообразны: 
1. Деньги участвуют в установлении цены товара. В рыночной экономике цена формируется на основе стоимости, но с возможными отклонениями от нее, поскольку на цену оказывают влияние такие факторы как конкуренция, соотношение спроса и предложения. Направленность механизма ценообразования — снижение уровня издержек производства и повышение его эффективности.
2. Деньги имеют большое значение в процессе денежного оборота, выполняя функции средства обращения и/или средства платежа. Оплачивая товары и услуги, покупатель осуществляет контроль за уровнем цен и качеством приобретаемых товаров и услуг. Это стимулирует производителей к повышению качества продукции и снижению цен, а в целом поддерживает рост эффективности производства.
3. Роль денег усиливается с переходом к рыночной экономике, расширяется сфера их применения — например, они участвуют в процессах приватизации предприятий, недвижимости.
4. Деньги играют значимую роль в повышении заинтересованности в оптимизации работы предприятий, которая влечет за собой возможность увеличения дивидендов.
5. Очень значительна роль денег в хозяйственной деятельности предприятий: посредством денег возможно определение величины издержек в каждом конкретном производстве, результатов производства (установление цены на отдельные виды продукции), размеров полученной прибыли. Использование денег позволяет сопоставлять выручку, полученную от реализации продукции, с издержками производства, оценивать прибыльность производства конкретных видов продукции.

83. Роль денег во внешнеэкономических отношениях

1. Деньги нужны для того, чтобы оценивать и устанавливать выгодность экспортных и импортных операций.
2. Деньги необходимы для осуществления расчетов по операциям экспорта и импорта.
3. Деньги используются для осуществления международных расчетов по кредитным и иным нетоварным операциям.
4. Деньги играют роль в составлении и анализе торгового баланса. Последний включает сопоставление объема экспорта и импорта (выраженного в деньгах). Торговый баланс может быть активным, если экспорт оказывается превысившим импорт, или пассивным — превышение импорта над экспортом. Полученные данные позволяют не только оценить, каким оказалось соотношение импорта и экспорта за определенный период, но и разработать и реализовать меры, направленные на оптимизацию этого соотношения. В частности, в случае пассивного торгового баланса разрабатываются меры, направленные на снижение импорта и усиление экспорта.
5. На выгодность экспортно-импортных операций существенным образом влияют изменения курсов свободно конвертируемых валют, в которых осуществляются расчеты с зарубежными контрагентами. Российская денежная единица (рубль) не является свободно конвертируемой валютой и почти никогда не применяется во внешнеэкономических операциях. Заинтересованность в расширении экспортно-импортных операций зависит от обменного курса: повышение курса рубля по отношению к СКВ влечет уменьшение экспорта, снижение курса рубля напротив, активизирует экспорт. Путем управления денежным оборотом можно изменять курс валюты, что отражается на уменьшении или увеличении экспорта. Воздействовать на курс валюты можно разными средствами, такими как изменение процентной ставки по зарубежным вкладам, проведение на международном рынке ссудных операций и т. д.
6. Усиление роли денег сказывается на повышении эффективности экономического развития. Для этого необходимо проведение мер, обеспечивающих денежный оборот платежными средствами, поддержание устойчивости денежной единицы, что выражается в постоянстве ее покупательной способности.

84. Понятие денежного оборота

Денежный оборот — процесс непрерывного движения наличных и безналичных денег. Современный денежный оборот отличается от того, какой существовал, когда в обращении были полноценные деньги. В последнем случае речь шла о стоимостном обороте, включавшем и денежный, и товарный обороты. Когда деньги обладают собственной стоимостью, денежный оборот является стоимостным.
В современной же экономике денежные единицы, участвующие в налично-денежном и безналичном обороте, собственной стоимостью, равной номиналу, не обладают, исходя из этого современный денежный оборот, в отличие от товарного, не является стоимостным.
Платежный оборот — более широкое понятие, чем денежный оборот; он представляет собой процесс движения применяемых в данной стране средств платежа. В нем участвуют не только деньги, но и прочие средства платежа, такие как векселя, депозитные сертификаты, чеки и др.
Немалая доля расчетов производится вне денежного оборота — в форме зачета, бартера и т. д. Поэтому денежный оборот составной частью входит в платежный оборот.
Составной частью денежного оборота является обращение наличных денег, которое подразумевает их постоянное перемещение от одних лиц (физических и юридических) к другим.
Пример. Учебное заведение получает от банка денежные знаки и помещает их в банковскую кассу. Студенты получают эти денежные знаки в качестве стипендии, приобретают на них различные товары на рынке. Продавцы товаров на рынке на полученные денежные знаки покупают товары в магазине, который, в свою очередь, сдает полученные денежные знаки в банк. Последний вновь предоставляет денежные знаки учебному заведению и так далее.
Только наличные деньги могут обращаться, а в безналичном обороте движение денежной единицы отражается в виде записей по банковским счетам. Вместо движения (обращения) наличных денег здесь существуют кредитные операции, которые при участии банка выполняются по счетам участников операций. Таким образом, денежное обращение относится только к налично-денежному обороту и является составной частью (а не синонимом) денежного оборота.

85. Функции и структура денежного оборота

Функции денег, находящихся в обороте: 
1) платежа; 2) обращения; 3) накопления.
В процессе движения денег всегда имеют место остановки, и именно в периоды временного прекращения движения реализуется функция денег как средства накопления.
Деньги, находящиеся в денежном обороте, не выполняют функцию меры стоимости. Эта функция была выполнена ими при установлении цен на товары, т. е. прежде чем они вошли в оборот. Реализация деньгами функции меры стоимости оказывает влияние только на потребность в деньгах, необходимых для денежного оборота, и, таким образом, на величину денежного оборота.
Денежный оборот состоит из различных каналов движения денег: 1) между Центральным банком и коммерческими банками; 2) между коммерческими банками; 3) между предприятиями и организациями; 4) между банками, предприятиями и организациями; 5) между населением и банками; 6) между населением, предприятиями и организациями; 7) между физическими лицами; 8) между различными финансовыми институтами и банками; 9) между различными финансовыми институтами и населением.
Движение по каждому из этих каналов происходит в обоих направлениях, т. е. оно встречное.
Структура денежного оборота определяется исходя из различных признаков. Самая распространенная классификация — на основании того, какова форма задействованных в денежном обороте денег:
— безналичный оборот;
— налично-денежный оборот.
Другая классификация — по характеру отношений, обслуживаемых той или иной частью денежного оборота:
— денежно-расчетный оборот — обслуживает расчетные отношения за товары и услуги и по нетоварным обязательствам юридических и физических лиц;
— денежно-кредитный оборот — обслуживает кредитные отношения в хозяйстве;
— денежно-финансовый оборот — обслуживает финансовые отношения в хозяйстве.
Классификация по субъектам, между которыми движутся деньги:
— межбанковский оборот;
— банковский оборот (между банками и юридическими и физическими лицами);
— оборот между юридическими лицами;
— оборот между юридическими и физическими лицами;
— оборот между физическими лицами.

86. Общие положения об организации безналичных расчетов

Безналичные расчеты — это расчеты, которые производятся без участия наличных денег, посредством движения денежных средств через счета в банках (со счета плательщика на счет получателя) или путем зачета взаимных требований.
Значение безналичных расчетов: 
1. Потребность в наличных деньгах сокращается, снижаются издержки производства, транспортировки, хранения наличных денег.
2. В банках сосредоточиваются временно свободные денежные средства, которые можно использовать как источник для кредитования.
3. Возникают условия, позволяющие плательщицу и получателю средств осуществлять взаимный контроль за выполнением хозяйственных договоров. Банк, в свою очередь, имеет возможность контролировать соблюдение правил расчетов.
4. Расчеты значительно ускоряются.
Система безналичных расчетов включает в себя 5 основных элементов: 1) принципы организации безналичных расчетов; 2) виды расчетных (платежных) документов; 3) способы платежа; 4) формы безналичных расчетов; 5) порядок документооборота.
Принципы организации безналичных расчетов: 
1. Правовой режим осуществления расчетов и платежей.
2. Осуществление расчетов по банковским счетам.
3. Поддержание ликвидности на уровне, обеспечивающем бесперебойное осуществление платежей.
4. Наличие акцепта (согласия) плательщика на платеж.
5. Принцип срочности платежа.
6. Контроль всех участников за правильностью совершения расчетов, соблюдением установленных положений о порядке их проведения.
7. Принцип имущественной ответственности участников расчетов за соблюдение договорных условий.
Реализация валового продукта, использование национального дохода, все перераспределительные процессы в экономике обеспечиваются посредством денежного оборота, который включает наличную и безналичную формы. Основной частью его является платежный оборот: функционирование денег как средства платежа для погашения долговых обязательств. Весь безналичный оборот является платежным, поскольку в нем всегда имеется временной разрыв между движением товаров и движением денежных средств.

87. Принципы организации безналичных расчетов

1. Правовой режим безналичных расчетов: осуществление безналичных расчетов регламентируется 1) Гражданским кодексом РФ (часть вторая); 2) ФЗ «О Центральном банке РФ (Банке России)», ФЗ «О банках и банковской деятельности»; 3) «Положением о безналичных расчетах в РФ» № 2-П от 3 октября 2002 г. с последующими изменениями.
2. Осуществление расчетов по банковским счетам: необходимой предпосылкой безналичных расчетов является наличие банковского счета у получателя и у плательщика. Для осуществления расчетного обслуживания банк и его клиент заключают договор банковского счета. Для проведения расчетов между банками (и другими кредитными учреждениями) они открывают корреспондентские счета друг у друга и (в обязательном порядке) в учреждениях Банка России.
3. Поддержание ликвидности на уровне, обеспечивающем бесперебойное осуществление платежей: для того чтобы своевременно выполнять долговые обязательства, каждый плательщик (банк, предприятие и т. д.) должен тщательно планировать поступления, списания средств со счетов, принимать меры к изысканию недостающих ресурсов.
4. Наличие акцепта (согласия) плательщика на платеж: для проведения безналичных расчетов необходимо наличие платежного инструмента, подтверждающего распоряжение владельца на списание средств (чек, простой вексель, платежное поручение), либо специального акцепта документов, выписанных получателями средств (платежных требований-поручений, платежных требований, переводных векселей).
5. Принцип срочности платежа: своевременность полного выполнения платежных обязательств. В условиях платежного кризиса этот принцип нарушается.
6. Контроль всех участников за правильностью совершения расчетов, соблюдением установленных положений о порядке их проведения: выделяют различные формы контроля — предварительный, текущий, последующий, внутренний и внешний.
7. Принцип имущественной ответственности участников расчетов за соблюдение договорных условий: при нарушении договорных обязательств участники расчетов несут гражданско-правовую ответственность (уплата неустойки, возмещение убытков и др.).

88. Формы безналичных расчетов

Все безналичные расчеты осуществляются на основании расчетных документов. Последние бывают разных видов, также как существуют различные формы платежа и разные подходы к организации банковского документооборота. На основании этих особенностей выделяют несколько форм безналичных расчетов: 1) расчеты платежными поручениями; 2) аккредитивная форма расчетов; 3) расчеты чеками; 4) расчеты платежными требованиями-поручениями; 5) зачет взаимных требований. Заключая договор, плательщик и получатель средств оговаривают в нем форму расчетов.
В разные периоды в России применялись различные формы расчетов:
1921–1930 гг.: расчеты чеками, расчеты в порядке банковских переводов, расчеты с использованием векселей.
1930–1932 гг.: акцептная форма расчетов, аккредитивная форма расчетов, расчеты по особым счетам, расчеты чеками, банковские переводы.
1987–1992 гг.: расчеты по инкассо (акцептная форма), аккредитивная форма, расчеты платежными поручениями, расчеты плановыми платежами, расчеты чеками, расчеты в порядке зачета взаимных требований.
1992–1999 гг.: расчеты платежными поручениями, расчеты плановыми платежами, аккредитивная форма, расчеты чеками, расчеты платежными требованиями-поручениями, расчеты в порядке зачета взаимных требований.
Все формы безналичных расчетов имеют свои особенности в разные исторические периоды и в разных странах, но в то же время каждая из них характеризуется и особыми, свойственными именно ей параметрами (вид расчетного документа, способ платежа, порядок документооборота). Распространенность тех или иных форм расчета определяется экономической ситуацией в стране, изменяется под влиянием реформ.
Факторы, определяющие выбор формы расчетов: 1) характер хозяйственных отношений между участниками; 2) характеристики поставляемой продукции; 3) местонахождение участников сделки; 4) способ транспортировки грузов; 5) финансовое положение юридических лиц, и др.
Банк контролирует соответствие выбранных форм расчетов существующим правилам осуществления расчетов, дает клиентам рекомендации по выбору той или иной формы.

89. Расчеты платежными поручениями

Платежное поручение представляет собой распоряжение владельца счета (плательщика) обслуживающему его банку перевести определенную денежную сумму на счет получателя средств в этом или другом банке. Такое распоряжение оформляется в виде расчетного документа. Банк исполняет полученное им платежное поручение в срок, установленный законодательно, или в более короткий срок, в случаях, когда он установлен в договоре банковского счета.
Общий срок осуществления платежей по безналичным расчетом регламентирован Федеральным законом «О Центральном банке Российской Федерации (Банке России)» (статья 80). В соответствии с этим законом, данный срок составляет не более двух операционных дней при осуществлении платежа на территории субъекта Российской Федерации и не более пяти операционных дней при осуществлении платежа в пределах территории РФ.
Цели перечисления денежных средств платежными поручениями: 
1) оплата выполненных работ, поставленных товаров, оказанных услуг;
2) перечисления в бюджеты любого уровня и во внебюджетные фонды;
3) возврат или размещение кредитов (займов) или депозитов, уплата процентов по кредитам и/или депозитам;
4) иные предусмотренные законом или договором цели.
Также платежные поручения используются с целью предварительной оплаты работ, товаров или услуг и для производства периодических платежей. Предварительная оплата соответствует интересам получателя средств, поскольку получение им денежных средств в таком случае является гарантированным. Интересы плательщика в этом случае не поддерживаются, поскольку он вынужден заранее отвлекать из оборота средства, не получая при этом гарантии своевременности поставки оплаченного товара.
Банк принимает платежные поручения вне зависимости от того, имеются ли на счете плательщика денежные средства. Если средства отсутствуют или их недостаточно для проведения операции по платежному поручению, последнее помещается банком в картотеку. Возможна и частичная оплата платежного поручения, для чего банк использует платежный ордер.

90. Расчеты по инкассо

Расчеты по инкассо — банковская операция, осуществляя которую, банк производит действия по получению платежа от плательщика. Данная операция производится на основании расчетных документов, по поручению и за счет клиента.
Основанием для проведения расчетов по инкассо являются платежные требования. Их оплата может осуществляться с акцептом, т. е. по распоряжению плательщика, но также возможны и операции в безакцептном порядке без инкассовых поручений.
Взыскатель средств (получатель) предоставляет банку расчетные документы. Банк в лице ответственного исполнителя производит их проверку, после чего они направляются в банк плательщика. Там производится еще одна проверка и регистрация полученных документов.
Если на денежном счете плательщика отсутствуют необходимые для оплаты денежные средства (или их недостаточно) и в договоре банковского счета отсутствует условие об оплате расчетных документов сверх имеющихся на счете денежных средств, полученные инкассовые поручения и платежные требования помещаются в картотеку банка, о чем исполняющий банк в обязательном порядке извещает банк-эмитент.
По мере поступления денежных средств на счет плательщика производится оплата расчетных документов, в очередности, установленной законодательно.
Инкассовые поручения и платежные требования, помещенные в картотеку, могут оплачиваться частично, для чего используется платежный ордер.
Инкассовое поручение представляет собой расчетный документ, на основании которого осуществляется списание денежных средств со счетов плательщиков в бесспорном порядке.
Случаи применения инкассовых поручений: 
1) случаи, установленные законодательно (в частности, взыскание денежных средств выполняющими контрольные функции органами);
2) взыскание денежных средств по исполнительным документам;
3) плательщик предоставил обслуживающему его банку право безакцептного списания средств со своего счета.
При бесспорном списании средств в инкассовом поручении обязательно указываются основания этой операции (например, ссылка на соответствующий закон).

91. Расчеты платежными требованиями

Платежное требование — расчетный документ, в котором содержится требование получателя средств к плательщику об уплате через банк определенной денежной суммы. Этот вид расчетных документов применяется, как правило, при осуществлении расчетов за поставленные товары, выполненные работы или оказанные услуги.
В платежном требовании должны быть указаны: 
1) обязательные реквизиты;
2) условия оплаты (наличие или отсутствие предварительного акцепта);
3) сроки акцепта;
4) дата отсылки (или вручения) плательщицу документов, предусмотренных договором;
5) наименование выполненных работ, поставленного товара или оказанных услуг;
6) номер и дата договора, номера подтверждающих поставку документов и т. д.
Расчеты с акцептом плательщиков: 
Срок для акцепта составляет не менее 5 рабочих дней и определяется совместно плательщиком и получателем. Покупатель должен в течение этого срока предоставить банку документ об акцепте или полном/частичном отказе от него.
Возможные мотивы отказа от акцепта: а) предъявление платежного требования на товары, которые не были заказаны покупателем; б) отгрузка товаров по неверному адресу; в) досрочная поставка без согласия покупателя; г) недоброкачественность или некомплектность товаров (обязательно должна быть установлена до истечения срока для акцепта), и др.
При полном отказе от акцепта заявление плательщика об отказе и платежное требование возвращаются в банк-эмитент. При частичном отказе — производится оплата платежного требования в той сумме, которая была акцептована плательщиком.
Расчеты без акцепта плательщиков: 
Производятся в случаях, установленных законодательством, или в случае если плательщик предоставил банку право списывать с его счета денежные средства в безакцептном порядке.
В платежном требовании необходимо не только указать в поле «условие оплаты» «без акцепта», но и сделать ссылку на закон, обосновывающий данное взыскание денежных средств (с указанием номера, даты принятия и статьи закона).

92. Расчеты по аккредитивам

Аккредитив — условное денежное обязательство банка-эмитента произвести платежи в пользу получателя средств или предоставить полномочия другому (исполняющему) банку произвести такие платежи. Осуществляется по поручению плательщика.
Исполняющим банком может являться сам банк-эмитент, либо банк получателя средств или иной банк.
Виды аккредитивов: 
— покрытые (депонированные) и непокрытые (гарантированные);
— отзывные и безотзывные (могут быть подтвержденными).
Покрытый (депонированный) аккредитив: при его открытии банк-эмитент перечисляет за счет средств плательщика или предоставленного ему кредита сумму аккредитива (покрытие) в распоряжение исполняющего банка на весь срок действия аккредитива.
Непокрытый (гарантированный) аккредитив: открывается при наличии прямых корреспондентских отношений между банками. Банк-эмитент предоставляет исполняющему банку право списывать средства с ведущегося у него корреспондентского счета в пределах суммы аккредитива.
Отзывной аккредитив: банк-эмитент может изменить или отменить его на основании письменного распоряжения плательщика без предварительного согласования с получателем средств.
Безотзывный аккредитив: банк может отменить его только при наличии согласия получателя средств. Исполняющий банк может по просьбе банка-эмитента подтвердить безотзывный аккредитив (подтвержденный аккредитив). Безотзывный аккредитив, подтвержденный исполняющим банком, не может быть изменен или отменен без согласия этого банка.
Преимущества расчетов по аккредитивам: гарантированная оплата продукции поставщику и гарантированная поставка продукции покупателю. При наличии уполномоченного покупателя осуществляется контроль соблюдения условий поставки и качества поставляемых товаров.
Недостатки расчетов по аккредитивам: из оборота покупателя отвлекаются средства, у поставщика нет возможности отгрузить товар до того, как будет получено извещение об открытии аккредитива.

93. Расчеты чеками

Чек — ценная бумага, в которой содержится распоряжение подателя чека (ничем не обусловленное) банку о производстве платежа на сумму, указанную в чеке, чекодержателю.
Чекодателем может быть юридическое лицо, обладающее денежными средствами на банковском счете и правом распоряжаться этими средствами путем выставления чеков. Чекодержатель — юридическое лицо, в пользу которого выдан чек. Плательщик — банк, в котором размещены денежные средства, принадлежащие чекодателю.
Сам по себе факт выдачи чека не является погашением того денежного обязательства, во исполнение которого он выдан.
В чеке в обязательном порядке содержатся: а) включенное в текст документа наименование «чек»; б) адресованное плательщику поручение о выплате определенной денежной суммы; в) наименование плательщика, указание счета, с которого будет производиться платеж; г) указание валюты платежа; д) указание даты и места составления чека; е) подпись чекодателя.
Законом установлен срок предъявления чека, в течение которого он должен быть оплачен за счет средств чекодателя. Банк — плательщик производит проверку чека на подлинность до его оплаты. Бланки чеков — документы строгой отчетности.
Безналичные расчеты могут проводиться с использованием чеков, которые выпускаются кредитными организациями. Данные чеки могут быть использованы клиентами этих организаций и при осуществлении межбанковских расчетов при наличии корреспондентских отношений. Основанием для таких операций служит договор о расчетах чеками, составленный в полном соответствии с действующими внутри банка правилами проведения этих операций.
Порядок и условия проведения операций с чеками определяются внутрибанковскими правилами, в которых должны быть предусмотрены следующие моменты: а) форма чека, перечень его обязательных и дополнительных реквизитов, порядок заполнения чека; б) перечислены участники расчетов; в) срок предъявления чеков к оплате; г) условия оплаты чеков; д) ведение расчетов и состав операций по обороту чеков; е) бухгалтерское оформление операций с чеками; ж) порядок архивирования чеков.

94. Факторинговые расчеты

Факторинг — система финансирования, в основе которой лежит переуступка поставщиком фактору неоплаченных платежных требований за поставленные товары (работы, услуги) и права получения платежа по ним.
Обычно в течение 2–3 дней после приобретения платежных требований фактор оплачивает поставщику 70–90 % суммы требования, остальная часть после вычета комиссионных фактора оплачивается позднее.
Для того чтобы считаться факторинговой, операция должна соответствовать по крайней мере двум из четырех следующих признаков:
1) наличие кредитования в форме предварительной оплаты долговых требований;
2) ведение бухгалтерского учета поставщика, прежде всего учета реализации;
3) инкассирование его задолженности;
4) страхование кредитного риска.
Расчетные операции производятся факторинговым отделом за счет как собственных средств, так и заемных. Источник собственных средств — комиссионное вознаграждение, получаемое факторинговым отделом от клиентов. Источник заемных средств — банковские кредиты, привлеченные временно свободные средства хозяйственных организаций (факторинговый отдел платит проценты за использование этих средств).
В силу рискованности факторинговых операций необходимо наличие резервного фонда, обеспечивающего гарантийные обязательства и покрытие убытков.
Поскольку операции довольно рискованны, обязательно создается резервный фонд. Он предназначен для обеспечения гарантийных обязательств и покрытия возможных убытков.
Вознаграждение фактора обычно включает в себя:
1) фиксированный сбор за обработку документов по каждой поставке;
2) плату за факторинговое обслуживание, сервис (проверку дебитора, установление лимита финансирования);
3) плату за использование предоставленных средств.
Преимущества факторинговых операций: 
— для поставщика — возможность быстро получить бо́льшую часть стоимости поставленного товара;
— для банка — получение прибыли, упрочение связи с клиентами.

95. Экономическое содержание и организация налично-денежного оборота

Исходная точка налично-денежного оборота — рассчетно-кассовые центры (РКЦ) Центрального банка. Из резервных фондов наличные деньги переводятся в оборотные кассы, откуда поступают в обращение, направляясь в операционные кассы коммерческих банков. Здесь бо́льшая часть этих денег выдается клиентам банков, т. е. физическим и юридическим лицам. Деньги, поступившие из банков в кассы предприятий и организаций, могут использоваться для расчетов между ними, но прежде всего — для передачи населению в качестве денежных доходов (зарплата, пенсия, стипендии, пособия, выплата дивидендов и др.).
Большая часть наличных денег, находящихся в распоряжении населения, используется для приобретения товаров, оплаты работ и услуг, осуществления платежей (коммунальных, по кредитам, арендных и т. д.), уплаты пени, неустоек, штрафов и др.
Установлены лимиты остатка наличных денег в кассах предприятий и организаций. Все излишки предприятие сдает в обслуживающий его банк. Соответствующие лимиты установлены и для операционных касс банков — излишки денег сдаются в РКЦ. Деньги, превышающие лимит оборотных касс РКЦ, изымаются из обращения путем передачи в резервный фонд.
Организатор налично-денежного оборота — государство в лице Центрального банка.
Принципы организации налично-денежного оборота: 
1. Для всех предприятий и организаций является обязательным хранение наличных денег в коммерческих банках (кроме установленной лимитом части, хранящийся в их кассах).
2. Лимит остатка наличных денег для всех предприятий независимо от формы собственности устанавливается банками.
3. Обращение наличных денег — объект прогнозного планирования.
4. Управление налично-денежным обращением носит централизованный характер.
5. Цель организации налично-денежного оборота — поддержание устойчивости денежного обращения, а также его экономичности и эластичности.
6. Предприятия получают наличные деньги только в обслуживающих их банках.

96. Финансы предприятий капитального строительства

Особенности складывающихся в сфере капитального строительства экономических отношений позволяют выделить следующие характерные черты функционирования финансов:
1. По сравнению с другими отраслями хозяйствования, в капительном строительстве наблюдается более продолжительный производственный цикл. Это обусловливает существование повышенной потребности в оборотных средствах.
2. Деятельность предприятий капительного строительства протекает в существенно порой отличающихся друг от друга территориально-климатических зонах. Это предопределяет разницу (порой весьма значительную) в индивидуальной стоимости сдаваемых объектов, а также влияет на равномерность поступления выручки.
3. Сметная стоимость строящихся объектов устанавливается на основе заключения договоров с заказчиками и поставщиками.
4. Для каждого из этапов производимых строительно-монтажные работ характерна своя особая степень трудоемкости, материалоемкости, финансовой обеспеченности.
Обычно процесс капитального строительства включает ряд последовательных этапов:
1) проведение геологоразведочных работ;
2) составление сметы строительства;
3) производство строительных и монтажных работ.
Проводимые работы финансируются заказчиками строительства, сами работы выполняются специализированными организациями.
В силу такой детализации обоснованным является выделение в данной сфере финансовых отношений следующих компонентов, каждый из которых имеет свои особенности:
— финансы заказчика;
— финансы проектных организаций;
— финансы геологоразведочных организаций;
— финансы строительной организации.
Можно выделить подрядный и хозяйственный способы ведения работ. Первый характеризуется тем, что строительная организация привлекает для производства отдельных видов работ специализированные организации (подрядчиков). Последние тоже могут заключать договора со специализированными исполнителями (договора субподряда). Второй способ подразумевает проведение всех работ собственными силами строительной организации.

97. Финансовый результат деятельности строительной организации

Строительная организация производит самостоятельное планирование себестоимости работ. Это планирование является компонентом разработки финансовых планов на основе заключенных договоров.
Элементы, входящие в себестоимость строительных работ: 
1) затраты, непосредственно связанные с производством строительных работ;
2) затраты, связанные с обслуживанием производственного процесса;
3) затраты некапитального характера, связанные с процессом усовершенствования строительных технологий, повышением производительности и качества в отдельных видах работ и т. п.
Можно выделить: а) текущие затраты — на эксплуатацию очистных сооружений, проведение природоохранных мероприятий и т. д.; б) дополнительные затраты (например, на производство работы вахтовым методом); в) иные затраты.
Составляющие финансового результата (прибыль или убыток) деятельности строительной организации:
— финансовый результат от сдачи заказчику объектов, работ и услуг, предусмотренных договорами;
— финансовый результат от реализации на сторону основных средств, иного имущества организации, продукции и услуг подсобных и вспомогательных производств, находящихся на балансе строительной организации, а также доходов от внереализационных операций, уменьшенных на сумму расходов по ним.
Прибыль (убыток) от сдачи заказчику строительных объектов, а также от производства иных предусмотренных договором работ, рассчитывается как разница между выручкой от их реализации по ценам, установленным в договоре, без налога на добавленную стоимость и других вычетов, предусмотренных законодательством, и затратами на их производство и сдачу.
Знание и учет всех особенностей функционирования финансов в сфере капитального строительства, а также понимание особенностей каждого из этапов организации строительных работ, методов их производства необходимы для достижения максимального финансового результата в данной сфере производства.

98. Финансы предприятий сельского хозяйства

Можно выделить следующие характерные черты функционирования финансов в сфере сельскохозяйственного производства:
1. Почвенно-климатические особенности — обусловливают зональную специализацию с/х производства. Этими же особенностями определяются длительность периодов в производстве, нередко значительные различия в продуктивности. Имеет место существенная дифференциация себестоимости и рентабельности видов продукции.
2. В силу специфики с\х работ, требований в отношении времени и темпов их проведения, особенностей объема и качества продукции часто требуется формирование на предприятиях страховых и резервных фондов, как натуральных, так и денежных.
3. Особенности кругооборота финансовых ресурсов, их периодичность и концентрацию в сфере сельскохозяйственного производства находятся в значительной зависимости от природных факторов — естественно-биологического цикла развития животных и растений.
В силу разделения сельского хозяйства на растениеводство и животноводство необходимы раздельные планирование, учет и организация двух этих сфер.
Структура основных производственных фондов также отражает специфику отрасли. В фондах выделяются группы, специфичные для данной отрасли, а наряду с общепринятыми средствами труда здесь функционируют и такие специфические средства труда как животные, многолетние насаждения.
В отличие от оборудования, чья стоимость снижается по мере износа, стоимость этих средств труда нередко со временем (до определенного предела) возрастает.
Другое отличие состоит в том, что оборудование эксплуатируется непрерывно, а многие средства с/х труда функционируют лишь в пределах определенного — например, вегетационного — периода.
Эти особенности требуют обязательного учета при планировании наиболее оптимального использования основных производственных фондов.
Есть своя специфика и в структуре оборотных средств. Важной особенностью является постоянная возобновляемость многих элементов оборотных средств (семена, посадочный материал, корма, органические удобрения и т. п.) в результате собственного производства.

99. Себестоимость и выручка в деятельности сельскохозяйственного предприятия

Отличительная особенность функционирования финансов в сфере с/х производства связана с тем, что сельскохозяйственный год охватывает периоды, относящиеся к двум календарным годам. Из этого следует, что в процессе калькулирования себестоимости затраты данного календарного года необходимо распределять между продукцией этого и предыдущего годов. Кроме того, сезонностью сельскохозяйственных работ обусловлена необходимость установления себестоимости не только по видам продукции, но по видам работ. Такое калькулирование себестоимости единицы продукции (работ, услуг) требуется для того, чтобы можно было оценивать эффективности осуществляемых агрозоотехнических, технологических, организационных и экономических мероприятий по развитию производства, а также эффективность обоснования цен, определения прибыли.
Плановая себестоимость рассчитывается с использованием специальных технологических карт по отдельным культурам и видам скота. При этом обязательно учитываются многочисленные особенности почвенно-климатических условий хозяйства, нормы расхода материальных ресурсов и нормативы затрат труда, финансовых средств и рационального использования земли, основных фондов.
Себестоимость сельскохозяйственной продукции, получаемой от конкретных культур и видов животных, устанавливается на основании затрат, отнесенных на данную культуру, вид животных. Плановую себестоимость единицы продукции исчисляют отношением плановых затрат на производство всей продукции соответствующего вида к ее плановом объему в натуральном выражении.
Выручка от реализации продукции составляет валовую денежную выручку, из которой в последующем возмещаются все произведенные затраты.
Финансовым результатом деятельности является общая (балансовая) прибыль предприятий. Прибыль, полученная от реализации (рассчитывается по видам продукции, работ, услуг), исчисляется как разница между суммой валовой выручки и полной себестоимостью реализованной продукции.

100. Финансы предприятий транспорта

Особенности предприятий транспорта, предопределяющие специфику функционирования финансов:
1. Продукция транспорта не имеет вещественной форм: к перевозимому товару ничего не добавляется. Предметом продажи в транспортной сфере является как таковой сам производственный процесс — перевозка, осуществление перемещения в пространстве товаров, продукции, которые производятся в иных отраслях экономики.
Особенность производственного процесса на транспорте предполагает, что средства производства здесь не имеют в своем составе сырья;
2. Существует специфическая система мер: в транспортной отрасли используются такие единицы измерения транспортной продукции как тонно-километры, пассажиро-километры, тонны грузооборота, количество отправленных пассажиров.
3. Продукцию транспортной отрасли невозможно аккумулировать, запасти, поэтому для работы транспорта принципиально необходим определенный резерв (например, резерв подвижного состава).
4. Такие особенности функционирования экономики в целом и отдельных ее отраслей как сезонность, цикличность служат причиной того, что на протяжении года транспортные средства используются неравномерно.
Транспорт используется для не только для осуществления внешних перевозок, но также и для перевозок внутри предприятия. Поэтому неотъемлемой частью технологического процесса данного производства является внутрипроизводственный транспорт. Но тем не менее, он не является самостоятельной отраслью транспортного производства, а лишь составной частью той отрасли, в которой он функционирует.
Кроме того, транспорт является также составной частью стадий производства самой различной продукции на большинстве предприятий. Таким образом, транспортная сфера является не только крупной, но и многоотраслевой. В ее составе присутствуют все виды грузового и пассажирского транспорта: железнодорожный, автомобильный, речной, морской, нефтепроводный, воздушный.

101. Отрасли сферы транспорта

При изучении каждой из сфер использования видов транспорта следует учитывать ряд характерных технико-экономических особенностей.
Железнодорожный транспорт: 
— предполагает регулярность перевозок независимо от сезонных особенностей;
— обеспечивает довольно высокую пропускную в выбранном направлении;
— относительно короткий (по сравнению с речным и морским транспортом) путь движения при невысокой себестоимости перевозок;
— высокая маневренность в использовании подвижного состава;
— обеспечивает эффективность (особенно при перевозке маршрутами) доставки массовых грузов на протяженные расстояния.
Автомобильный транспорт: 
— обеспечивает повышенную (по сравнению с железнодорожным, водным транспортом) скорость, регулярность и маневренность доставки грузов;
— делает возможной без перегрузочную доставку грузов (в т. ч. мелкими партиями) от склада отправителя до склада получателя;
— предполагает повышенную себестоимость перевозок по сравнению с другими видами транспорта.
Речной транспорт: 
— обеспечивает высокую пропускную способность;
— предполагает низкую себестоимость осуществляемых перевозок (особенно леса в плотах, нефти в судах);
— предполагает зачастую более длительный путь движения;
— обеспечивает невысокую скорость движения;
— маршрут движения может не совпадать с конечным пунктом доставки груза (поэтому речной транспорт часто используется с другими видами);
— пропускная способность может быть ограниченна природно-климатическими факторами.
Морской транспорт: 
— обеспечивает доставку грузов на большие расстояния;
— предполагает относительно низкую себестоимость осуществляемых перевозок.
Воздушный транспорт: 
— обеспечивает наиболее быструю доставку (зачастую в труднодоступные места) грузов и пассажиров на большие расстояния.

102. Себестоимость и прибыль в деятельности транспортных предприятий

Специфические особенности функционирования транспорта следует учитывать при выборе, на основе технико-экономических расчетов, наиболее эффективного вида доставки пассажиров, груза.
Выручка предприятий включает доходы, полученные от перевозок (пассажиров и грузов), от погрузочно-разгрузочных операций, экспедирования, прочих работ и услуг. Доходы от перевозок зависят от объема оказываемых услуг, тарифа и договорных цен. В основу тарифа положены вид транспорта, класс перевозимого груза, расстояние.
В зависимости от степени регулирования тарифов их разделяют на: 
— фиксированные (являются обязательными к применению для всех участников транспортного процесса на территории России, региона, города);
— регулируемые (их предприятия устанавливают сами, могут вводиться на период стабилизации цен);
— договорные (устанавливаются по соглашению с заказчиками исходя из необходимых затрат на перевозки);
— свободные (решение об их введение принимают государственные органы, устанавливаются предприятием самостоятельно с учетом спроса и предложения на рынке транспортных услуг).
В себестоимости перевозок высокий удельный вес могут занимать затраты на топливо, электрическую энергию, ремонт, амортизация, что обусловлено спецификой отрасли, где основные фонды активно функционируют.
Прибыль предприятия определяется как разность между доходами от транспортной работы и эксплуатационными расходами.
Особенности функционирования отраслей транспорта предполагают и особенности финансового планирования. Например, в финансовый план железнодорожного транспорта могут включаться сметы бюджетных учреждений, больниц, обслуживающих работников железных дорог, а в плане предприятий водного транспорта могут отражаться ассигнования из бюджета на капитальные вложения, затраты по путевому хозяйству, на содержание судоходных инспекций и охраны. В воздушном транспорте составляется план инвалютных поступлений и платежей.

103. Финансы предприятий товарного обращения

Особенности функционирования финансов в сфере товарного обращения обусловлены специфическими особенностями отрасли:
1) предприятия данной сферы выступают связующим звеном между стадиями производства и потребления воспроизводственного процесса, чем обеспечивают его непрерывность и законченность;
2) здесь не создается дополнительной потребительной стоимости реализуемого товара;
3) в деятельности предприятий торговли сочетаются операции как реализационного (реализация готовой продукции), так и производственного характера (например, упаковка продукции);
4) в торговой сфере выделяются предприятия: а) розничной торговли; б) оптовой торговли;
5) торговый процесс может характеризоваться как низкомеханизированный, с преобладанием ручного труда;
6) выручка от реализации товаров поступает преимущественно в наличной форме.
В структуре основных фондов доля машин и оборудования в сравнении с промышленностью ниже, а удельный вес зданий, сооружений и передаточных устройств, напротив, может доходить до 80 %.
В составе оборотных средств отрасли существенный удельный вес занимают товарные запасы, предопределенные особенностями функционирования отрасли: различия в организации, цикличности производства и потребления продукции, формирование страховых резервов и др. Важным моментом оптимизации товарных запасов выступает их обоснованная в соответствии с потребностями товарооборота величина.
Издержки обращения предприятий состоят из расходов по транспортировке, хранению, фасовке товаров и пр. Предприятия торговли лишь закупают готовые товары, затрачивая в последующем средства на доведение их до потребителя, а следовательно, в затратах (себестоимости) отсутствует стоимость закупаемых товаров.
В целях оптимизации издержек обращения предприятия отрасли могут создавать резервы предстоящих расходов. В качестве резервного фонда на предприятиях, имеющих склады, базы, может создаваться фонд на списание естественной убыли.

104. Сущность, задачи и методы финансового анализа

Финансовый анализ, а также оценка финансового состояния предприятия — важнейшая и неотъемлемая часть финансового менеджмента. Финансовое состояние предприятия характеризуется совокупностью показателей, которые отражают весь процесс привлечения, аккумулирования и использования финансовых средств предприятия.
Финансовый анализ включает в себя следующие блоки: 1) общий (предварительный) анализ финансового состояния; 2) анализ финансовой устойчивости предприятия; 3) анализ ликвидности баланса; 4) анализ результатов хозяйственной деятельности; 5) комплексный анализ и оценка деятельности.
Ключевая цель финансового анализа — определение и оценка финансового положения предприятия. Для достижения этой цели необходимо решить следующие задачи:
1) выявить изменения значений финансовых показателей, произошедшие за год (или отчетный период);
2) выявить наиболее вероятные тенденции изменения нынешнего финансового состояния;
3) выявить факторы, оказывающие влияние на финансовое состояние предприятия;
4) определить способы и средства воздействия на финансы предприятия, наиболее оптимальные для достижения желаемого финансового результата.
Результатами анализа могут и/или должны пользоваться внутренние и внешние пользователи. К первым относятся службы предприятия, его руководство; ко вторым — менеджеры, собственники, инвесторы, поставщики, кредиторы.
Информационная база финансового анализа представлена, прежде всего, в виде бухгалтерской документации.
Методы анализа: 
1) сравнение финансовых показателей за отчетный период с показателями базисного или планового периода;
2) группировка однородных показателей, сведение их к более укрупненным, позволяющее выявлять тенденции развития и факторы влияния на финансовое состояние предприятия;
3) цепные подстановки, т. е. замена отдельного показателя отчетным; результатом является определение и количественная оценка влияния различных факторов на конечный финансовый показатель;
4) коэффициентный метод использует сравнение имеющих одинаковые единицы измерения относительных показателей друг с другом.

105. Общий анализ финансового состояния

В ходе общего анализа составляют аналитический (сравнительный) баланс. В него входят основные агрегированные (укрупненные) показатели баланса, его структуры, динамики и структурной динамики. При помощи этого баланса первоначальные предположения и расчеты сводятся воедино, систематизируются и подвергаются анализу.
Представление данных баланса таким образом упрощает проведение как горизонтального, так и вертикального анализа.
Горизонтальный анализ направлен на исследование изменений показателей за отчетный период.
Вертикальный анализ позволяет рассчитать удельные веса в общем итоге (валюте) баланса.
В зависимости от целей аналитика он может формировать статьи сравнительного баланса с разной степенью детализации.
Изучение изменений показателей дает представление о динамике, а также выявляет структурные сдвиги, за счет которых и происходило изменение показателей. Возможно составление таблиц разной степени детализации для анализа по множеству различных направлений: балансу, активам и пассивам, имуществу и источникам средств, по результатам деятельности предприятия и т. д.
Как правило, в фокусе внимания аналитика на первоначальном этапе анализа находятся такие характеристики как: общая стоимость имущества (валюта или итог баланса); стоимость иммобилизованных активов, стоимость оборотных средств, величина дебиторской задолженности, величина наиболее ликвидных средств, стоимость собственного и величина заемного капитала, величина долгосрочных кредитов и займов, величина собственного оборотного капитала, величина краткосрочных кредитов и займов, величина кредиторской задолженности.
Анализируемый баланс отличается хорошей структурой, если наблюдаются следующие показатели: 1) достаточная величина средств на счетах; 2) достаточная обеспеченность собственными оборотными средствами; 3) рост собственного капитала.
Также отсутствуют такие признаки: 1) резкие изменения в статьях баланса; 2) нарушение равновесия между дебиторской и кредиторской задолженностью; 3) убытки, просроченная задолженность банкам и бюджету.

106. Анализ финансовой устойчивости

Первый этап анализа финансовой устойчивости — проверка обеспеченности запасов и затрат источниками формирования.
Существуют следующие типы финансовой устойчивости :
1) абсолютная — практически не бывает излишков в источниках формирования запасов и затрат (очень редкий тип);
2) нормальная — обеспечение запасов и затрат суммой собственных средств;
3) неустойчивое финансовое состояние — обеспечение запасов и затрат как за счет собственных средств, так и за счет заемных;
4) кризисное финансовое состояние — отсутствие обеспечения запасов и затрат источниками формирования; предприятие находится на грани банкротства.
Средства снижения финансовой напряженности :
— временно свободные собственные средства предприятия (финансовые резервы, фонды экономического стимулирования и т. д.);
— привлеченные средства (превышение нормальной кредиторской задолженности над дебиторской);
— кредиты банка на пополнение оборотных средств.
Коэффициенты , характеризующие финансовую устойчивость:
1.  Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами — вычисляется как отношение собственных оборотных средств к запасам и затратам. Служит выражением наличия собственных оборотных средств, необходимых для финансовой устойчивости (К ≥ 0,6–0,8).
2.  Коэффициент маневренности — вычисляется как отношение собственных оборотных средства к общей величине собственных средств. Говорит о том, какая доля собственных средств находится в мобильной форме, позволяющей относительно свободно маневрировать этими средствами (К = 0,5).
3.  Коэффициент автономии — вычисляется как отношение собственных средств к итогу баланса. Характеризует долю собственных средств в общем объеме ресурсов предприятия. (К ≥ 0,5 — нормальное значение, говорит о том, что все обязательства предприятия покрываются его собственными средствами).
4.  Коэффициент краткосрочной задолженности — вычисляется как отношение краткосрочных обязательств к общей величине обязательств.

107. Анализ ликвидности баланса

Под ликвидностью активов понимают их способность быть превращенными в денежную форму. Ликвидность баланса — это степень покрытия обязательств предприятия его активами, срок превращения которых в денежную форму соответствует сроку погашения обязательств.
При проведении анализа ликвидности баланса сравниваются средства по активу (сгруппированы по степени их ликвидности, расположены по убыванию ликвидности) и обязательства по пассиву (сгруппированы по срокам погашения, расположены по возрастанию сроков).
Выделяют следующие группы активов :
А1 — наиболее ликвидные (денежные средства и краткосрочные финансовые вложения);
А2 — быстрореализуемые (дебиторская задолженность со сроком погашения до 12 месяцев и прочие оборотные активы);
А3 — медленно реализуемые (запасы за вычетом будущих расходов и долгосрочные финансовые вложения);
А4 — труднореализуемые (долгосрочные финансовые вложения, дебиторская задолженность сроком погашения более 12 месяцев).
Выделяют следующие группы пассивов: 
П1 — наиболее срочные обязательства (кредиторская задолженность поставщикам и подрядчикам, векселя к уплате, задолженность перед дочерними и зависимыми обществами, по оплате труда, по социальному страхованию и обеспечению, перед бюджетом, прочие краткосрочные пассивы);
П2 — краткосрочные (краткосрочные кредиты и заемные средства);
П3 — долгосрочные (долгосрочные кредиты и займы);
П4 — постоянные (капитал и резервы, расчеты по дивидендам, доходы будущих периодов, фонды потребления, резервы предстоящих расходов и платежей).
Баланс признается ликвидным при соблюдении следующих неравенств:
А1 ≥ П1;
А2 ≥ П2;
А3 ≥ П3;
А4 ≤ П4.
Сравнение показателей А1 и А2 с П1 и П2 позволяет судить о текущей ликвидности, А3 с П3 — о перспективной ликвидности. Выполнение четвертого неравенства является показателем наличия у предприятия собственных оборотных средств.
Также рассчитываются финансовые коэффициенты: общий показатель ликвидности, показатель абсолютной ликвидности, показатель текущий ликвидности (покрытия).

108. Анализ финансовых результатов

При проведении анализа финансовых результатов прежде всего оценивают динамику балансовой и чистой прибыли и их структурных компонентов.
Проводится сравнение основных показателей за отчетный период, расчет их отклонения от базовой и плановой величин; определяются показатели, оказавшие наибольшее влияние на прибыль.
Далее проводят количественную оценку влияния основных факторов на прибыль.
Основные факторы, влияющие на прибыль :
1) изменение отпускных цен на реализованную продукцию;
2) изменения в объеме продукции;
3) изменения в объеме продукции, обусловленные изменениями в ее структуре;
4) экономия от снижения себестоимости продукции;
5) изменения себестоимости за счет структурных сдвигов в составе продукции;
6) изменение отпускных цен на материалы, тарифы и услуги;
7) экономия, вызванная нарушением хозяйственной дисциплины;
8) общее влияние всех факторов.
Кроме того, при проведении анализа финансовых результатов при необходимости рассчитываются следующие показатели рентабельности :
1) чистая рентабельность капитала (отношение чистой прибыли к итогу баланса);
2) чистая рентабельность собственного капитала (отношение чистой прибыли к собственному капиталу);
3) рентабельность основной деятельности (отношение прибыль от реализации продукции к затратам на производство продукции);
4) рентабельность основных средств и прочих внеоборотных активов (отношение прибыль от реализации к среднему значению внеоборотных активов);
5) чистая прибыль на рубль объема реализации (отношение чистой прибыли к выручке от реализации);
6) прибыль от реализации продукции на рубль объема реализации (отношение прибыли от реализации к выручке от реализации);
7) балансовая прибыль на рубль объема реализации (отношение балансовой прибыли к выручке от реализации).
При необходимости получить процентное выражение коэффициента следует умножить полученное значение на 100.

109. Анализ финансовых коэффициентов и комплексная оценка деятельности предприятия

Комплексный анализ финансовых коэффициентов, в которых отражены все стороны производственно-хозяйственной деятельности предприятия, является заключительным этапом аналитической работы.
Основные направления анализа: 
— анализ структуры капитала;
— анализ ликвидности и финансовой устойчивости;
— анализ рентабельности, деловой активности и эффективности управления;
— анализ имущественного положения предприятия.
Анализ финансовых коэффициентов логически завершается составлением рейтинговой оценки деятельности предприятия. Эта оценка может определяться: а) за различные временные периоды деятельности хозяйствующего субъекта; б) в сравнении с конкурентами или среднеотраслевыми показателями.
Назначение рейтинговая оценка — на основе ограниченного набора показателей провести быстрый комплексный анализ исследуемых предприятий. Это позволяет произвести их ранжирование в зависимости от результатов деятельности. Условиями для проведения рейтинговой оценки являются наличие: а) временных ограничениях; б) большого числа анализируемых предприятий.
Требования к выбору показателей:
1) используемые коэффициенты должны иметь одинаковую направленность;
2) коэффициенты должны быть максимально информативными и наиболее полно отображать анализируемую сторону производственно-хозяйственной деятельности либо давать целостную картину исследуемого объекта;
3) информация, используемая в расчетах должна быть доступна, обладать сравнимостью и достоверностью.
Наибольший рейтинг, отражающий потенциальные возможности анализируемых предприятий, выставляется гипотетическому эталонному предприятию, которое характеризуется наилучшими значениями отобранных показателей.
Далее производится ранжирование предприятий в соответствии с рейтинговой оценкой, т. е. первый ранг получает предприятие с наивысшим рейтингом. Данный подход находится в соответствии с практикой рыночных отношений, где каждый товаропроизводитель стремится к тому, чтобы по всем показателям деятельности выглядеть лучше конкурента, т. е. эталона.

110. Функции, задачи и цели финансового менеджера

Финансовый менеджмент как практическая деятельность реализуется в следующих направлениях:
1. Общий финансовый анализ и планирование — разработка общей финансовой стратегии предприятия, оценка положения предприятия на рынке благ и факторов производства, определение мер, которые позволят не допустить ухудшения этого положения.
2. Управление инвестиционной деятельностью — инвестиции в реальные и финансовые активы, принятие решения о максимально эффективном вложении финансовых ресурсов.
3. Управление источниками финансовых ресурсов — сфера компетенции прежде всего управленческого аппарата, деятельность, направленная на обеспечение финансовой устойчивости предприятия.
4. Управление финансовой деятельностью — обеспечение рентабельности в среднем, обеспечение эффективности функционирования предприятия.
5. Текущее управление денежными средствами — обеспечение финансирования текущей деятельности, организация денежных потоков; основная цель — обеспечение платежеспособности предприятия и ритмичности текущих платежей.
В каждом из этих направлений необходимо обеспечение постоянного мониторинга, регулярное планирование и составление отчетов.
Значение основных видов отчетности: 
— актив баланса — обоснование решений инвестиционного характера;
— пассив баланса — оценка состояния источников финансирования;
— отчет о прибылях и убытках — при анализе в динамике дает картину прибыльности предприятия в среднем;
— бюджет денежных средств, данные учета и отчетности и отчет о движении денежных средств — аналитическая оценка и контроль за состоянием платежно-расчетной дисциплины.
Предприятие всегда находится во взаимодействии с окружающей его экономической средой; с этим связан широкий круг функций финансового менеджера, как то: а) анализ и планирование финансового положения предприятия; б) оценка его текущего и перспективного положений на рынках капитала и продукции; в) оценка взаимоотношений предприятия с государством, собственниками, контрагентами, работниками.

111. Задачи финансового менеджера по вопросам инвестирования и финансирования

В обобщенном виде все основные элементы, на которые направляется внимание финансового менеджера, представлены в систематизированном виде в бухгалтерской (финансовой) отчетности, прежде всего — в балансе, который представляет собой самую лучшую финансовую модель предприятия. Этим обусловлена специфика задач финансового в сфере инвестирования и финансирования.
Можно выделить следующие группы задач:
1. Задачи по управлению активами (ресурсным потенциалом): а) определение общего объема ресурсов; б) оптимизация их структуры; в) управление вложениями во внеоборотные активы; г) управление производственными запасами; д) управление дебиторской задолженностью; е) управление денежными средствами и др.
2. Задачи по управлению источниками финансирования: а) управление собственным капиталом; б) управление заемным капиталом; в) управление краткосрочными обязательствами; г) оптимизация структуры источников финансирования; д) выбор способов мобилизации капитала; е) дивидендная политика и др.
3. Задачи по управлению инвестиционными программами в широком смысле: а) развитие основного компонента ресурсного потенциала предприятия — его материально-технической базы; б) выбор источников финансирования этого развития (прибыль, дополнительные вложения собственников, привлечение долгосрочных заемных средств и т. п.).
Иначе говоря: а) обоснование инвестиционных проектов и программ; б) управление капиталом (обеспечение финансовой устойчивости предприятия).
4. Задачи по управлению текущей финансовой деятельностью, включая управление ликвидностью и платежеспособностью. С позиции кругооборота и трансформации денежных средств текущая деятельность означает поступление производственных запасов с одновременным возникновением (как правило) кредиторской задолженности и последующую трансформацию запасов в незавершенное производство, готовую продукцию, дебиторскую задолженность, денежные средства. Иными словами, сюда относятся задачи по управлению оборотными активами и источниками их финансирования.

112. Повышение рыночной стоимости компании

Признаком успешного управления финансами является достижение ряда объединенных в систему экономических целей, как то: избежание крупных финансовых неудач (вплоть до банкротства), занятие лидирующей позиции в борьбе с конкурентами, увеличение объемов производства и реализации продукции, максимизация прибыли, занятие определенной ниши и доли на рынке товаров и др.
Но приоритетной признается целевая установка, которая направлена на максимизацию рыночной стоимости компании , а следовательно, и богатства ее владельцев.
Пути повышения рыночной стоимости предприятия:
1) стабильное генерирование текущей прибыли в объеме, достаточном для выплаты дивидендов и реинвестирования с целью поддержания заданных объемов производства или их наращивания;
2) минимизации производственного и финансового рисков, что достигается путем выбора экономически обоснованного вида основной деятельности, а также диверсификации общей деятельности и создания оптимальной структуры источников средств;
3) привлечение опытного управленческого персонала.
При дальнейшей конкретизации и детализации указанных путей достижения главной целевой установки можно выделить следующие группы целей:
— рыночные — обеспечение благоприятной динамики ключевых рыночных индикаторов: рыночной капитализации, дохода (прибыли) на акцию, рентабельности собственного капитала и др.;
— финансово-экономические — занятие ниши на рынке продукции, завоевание определенной доли на этом рынке, обеспечение заданного темпа роста имущественного потенциала и (или) прибыли и др.;
— производственно-технологические — обеспечение рентабельности отдельных производств и подразделений, снижение себестоимости продукции, обеспечение достаточного уровня диверсификации производственной деятельности и др.;
— социальные — обеспечение требований экологического и природоохранного характера, вовлечение работников в процесс управления, разработка мероприятий по снижению текучести кадров и повышению привлекательности фирмы для новых сотрудников и др.

113. Структуризация разделов финансового менеджмента

Объектно-целевой подход. В основе — структуризация объектов управления. Финансовый менеджмент трактуется как система мер, направленных на оптимизацию баланса предприятия. В результате такой трактовки обособляются основные объекты, которыми и должен управлять финансовый менеджер.
Основная цель финансового менеджмента как компонента системы управления деятельностью предприятия — повышение благосостояния его собственников. Один из основных количественных критериев этого повышения — увеличение их капитала. Способы достижения этой цели формализуются посредством формирования финансовой модели предприятия, описания ее базовых параметров и способов управления ими. Наилучшая финансовая модель предприятия — его бухгалтерская (финансовая) отчетность, прежде всего баланс. Отслеживание динамики изменений баланса и выбор действий, способствующих оптимизации баланса, позволяет влиять на уровень оптимальности финансовой модели в целом.
Процедурно-целевой подход . В основе — структуризация процедур финансового менеджмента. В качестве системообразующего критерия выступает совокупность базовых целей и обеспечивающих их достижение процедур:
1. Общий финансовый анализ и планирование — разработка общей финансовой стратегии предприятия, оценка положения предприятия на рынке благ и факторов производства, определение мер, которые позволят не допустить ухудшения этого положения.
2. Управление инвестиционной деятельностью — инвестиции в реальные и финансовые активы, принятие решения о максимально эффективном вложении финансовых ресурсов.
3. Управление источниками финансовых ресурсов — сфера компетенции прежде всего управленческого аппарата, деятельность, направленная на обеспечение финансовой устойчивости предприятия.
4. Управление финансовой деятельностью — обеспечение рентабельности в среднем, обеспечение эффективности функционирования предприятия.
5. Текущее управление денежными средствами — обеспечение финансирования текущей деятельности, организация денежных потоков; основная цель — обеспечение платежеспособности предприятия и ритмичности текущих платежей.

114. Разделы финансового менеджмента

Разделы финансового менеджмента показательнее всего выделять, исходя из представлений об управлении крупным предприятием, включающем самое широкое разнообразие управленческих решений финансового характера.
1-й раздел. Логика финансового менеджмента как дисциплины, ее структура, содержание, понятийный аппарат.
2-й раздел. Анализ и планирование в системе управления финансами предприятия.
3-й раздел. Принятие финансовых решений в отношении активов коммерческой организации.
4-й раздел. Принятие финансовых решений в отношении источников средств коммерческой организации.
5-й раздел. Управление прибылью и рентабельностью.
6-й раздел. Управление текущими денежными расчетами.
7-й раздел. Финансовые решения в нетиповых ситуациях.
Предпосылки выделения разделов финансового менеджмента:
1) как самостоятельное научное теоретическое и практическое направление финансовый менеджмент (управление финансами хозяйствующего субъекта) зародился и развивался на пересечении трех крупных научных направлений: общей теории управления, неоклассической теории финансов и бухгалтерского учета;
2) в финансовом менеджменте общие идеи управления реализуются в применении к конкретному объекту — финансам предприятия; поэтому финансовый менеджмент строится с обязательным учетом общих принципов и логики общей теории управления;
3) для того, чтобы была достигнута основная цель предприятия — рост благосостояния его собственников, финансовый менеджмент обеспечивает систему мер, имеющую следующие целевые объекты: а) внешняя среда; б) ресурсы; в) источники финансирования; г) прибыль и рентабельность; д) платежно-расчетная дисциплина;
4) всякое обдуманное финансовое решение имеет аналитическое обоснование, которое фиксируется в форме плановых заданий или ориентиров;
5) финансовый менеджмент как практическая дисциплина включает: а) оценку положения предприятия на рынках; б) меры по его поддержанию или улучшению; в) управление активами; г) управление источниками финансирования; д) управление прибылью и рентабельностью; е) управление текущими денежными расчетами.

115. Бухгалтерский учет и финансовый менеджмент

При принятии управленческих решений, в частности, финансового характера, нередко сказываются субъективные факторы. Прочная связь финансового менеджмента с бухгалтерским учетом обеспечивает отчетливую практическую направленность данной управленческой дисциплины, что позволяет финансовому менеджменту реализовывать на практике теоретические принципы управления.
Связь финансового менеджмента с бухгалтерским учетом прослеживается и в информационном обеспечения деятельности финансового менеджера, и в том, что объекта деятельности представителей этих направлений совпадает.
Этот объект — финансовые потоки, а также операции с финансовыми потоками, которые влекут за собой изменения в активах и обязательствах предприятия. В некрупных компаниях бухгалтер одновременно выполняет и функции финансового менеджера.
В программах подготовки финансистов и бухгалтеров эти дисциплины преподаются как взаимодополняющие.
Эта тесная связь объясняется следующими положениями:
1) бухгалтерский учет располагает наиболее обширной и достоверной информационную базой для осуществления финансового анализа и менеджмента;
2) отправной точкой всякого делового контакта служит взаимное представление публичной бухгалтерской (финансовой) отчетности;
3) участие в листинге на любой бирже требует предоставления финансовой отчетности, составленной по установленным правилам.
Грамотный финансист, эффективный финансовый менеджер обязательно должен располагать хорошими знаниями основ бухгалтерского учета, понимать его логику и владеть техникой.
Интенсивно нарастающая значимость стандартизации и гармонизации учета также вносит свой вклад в связь финансового менеджмента и бухгалтерского учета. Современная ситуация требует от финансового менеджера уверенного владения международными стандартами бухгалтерского учета.

116. Теория управления и финансовый менеджмент

Всякое предприятие является сложную системой, которая состоит из большого числа подсистем; одна из них — финансовый менеджмент, или система управления финансами. С другой стороны, предприятие является и элементом другой системы, более высокого порядка. Деятельность любой социально-экономической системы — в том числе и предприятия — отличается наличием как типовых, так и не поддающихся формализации, спонтанных аспектов деятельности. Логика таких аспектов является предметом изучения в общей теории управления.
По ряду базовых параметров финансовый менеджмент соответствует общей теории управления. В последней определены основные методологические принципы управления, рассматриваемого как процесс воздействия субъекта управления на объект управления с использованием общих функций управления.
Одна из возможных классификаций общих функций : 1) анализ; 2) планирование; 3) организация; 4) учет; 5) контроль; 6) регулирование. Данные функции в рамках финансового менеджмента адекватно отражаются в методиках финансового планирования, анализа, контроля и др.
Финансовый менеджмент заимствует из общей теории управления целый ряд категорий и понятий: организационная структура, центры ответственности, психологические аспекты управления, целеполагание и мотивация, и т. д.
Например, говорят о необходимости формирования в системе финансового менеджмента иерархии финансовых целей, выборе организационной структуры системы управления финансами как подсистемы общего менеджмента.
Очень большое значение для финансового менеджмента имеют раскрытые в рамках общей теории управления психологические аспекты финансовой деятельности. Они изучаются с позиций всех заинтересованных лиц — собственников, менеджеров, контрагентов, сторонних аналитиков.
Полученные данные позволяют находить эффективные финансовые рычаги, с помощью которых возможно повышение эффективности работы наемного персонала; в определенной степени благодаря созданию и использованию приемлемых финансовых рычагов в компании складывается благоприятный психологический климата.

117. Основные концепции финансового менеджмента

Концепция денежного потока — основана на предпосылке, согласно которой с любой финансовой операцией может быть ассоциирован денежный поток. Денежный поток понимается как множество выплат (оттоков) и поступлений (притоков) денежных средств, распределенных во времени. Предприятие представляется совокупностью таких чередований притоков и оттоков денежных средств. Элементами денежного потока могут быть: а) доход; б) расход; в) прибыль; г) денежные поступления; д) платеж и т. д.
Обычно имеются в виду ожидаемые денежные потоки, для которых существуют разработанные формализованные методы, а также критерии, с помощью которых возможно принятие обоснованных решений финансового характера.
Концепция временной ценности — участвующие в финансовых операциях денежные ресурсы обладают временной ценностью. Суть понятия такова: денежная единица, в данный момент находящаяся в распоряжении инвестора, предпочтительнее той же единицы, ожидаемой к получению в будущем.
Причины такой неравноценности:
1) инфляция;
2) риск неполучения ожидаемой суммы;
3) оборачиваемость.
Концепция компромисса между риском и доходностью — в бизнесе почти всегда возможность получения любого дохода сопровождается риском. Связь прямо пропорциональна: чем выше отдача на вложенный капитал, т. е. обещаемая, требуемая или ожидаемая доходность, тем более высокой оказывается и степень связанного с ней риска неполучения этой доходности.
Концепция стоимости капитала — практически все источники финансирования являются платными; привлечение и обслуживание разных источников требуют разных затрат. Это очень важно учитывать при анализе целесообразности принятия того или иного решения.
Концепция эффективности рынка — уровень информационной насыщенности рынка и доступности информации для его участников. Эффективность рынка может быть слабой, умеренной и сильной.
Концепция асимметричной информации — говорит о том, что отдельным категориям лиц может быть известна информация, которая всем прочим участникам недоступна. Само существование рынка объясняется этой концепцией.

118. Риск и его роль в управлении финансами предприятия. Сущность риска

В финансовом менеджменте проблема риска имеет крайне высокое значение, поскольку практически любая финансовая операция является рисковой.
Избежать риска невозможно, но важно правильно оценить его и предусмотреть меры, направленные на его элиминирование, снижение и страхование.
Определений риска много, в самом широком смысле можно говорить о риске как вероятности какого-либо нежелательного события.
Решения по управлению финансами могут приниматься в следующих условиях :
1)  условия определенности — возможно достаточно точное предсказание последствий принятого решения, поддающихся однозначной трактовке. Такие условия в реальности встречаются весьма нечасто. Решение в данном случае можно принимать, основываясь на каком-то критерии, который исчисляется методом «прямого счета» по исходным данным. В качестве критерия могут быть выбраны заданная величина прибыли, рентабельности, расходов и т. д. В условиях определенности всегда возможно построение однозначно трактуемой последовательности действий, направленных на выбор оптимального решения.
2)  условия риска — имеются разные варианты возможных последствий решения, но можно количественно оценить как значения исходов, так и вероятности их появления. Данная ситуация является в реальной жизни наиболее распространенной. Безрисковые операции невозможны, поскольку даже гарантии, которые даются устойчивыми, надежными, авторитетными предприятиями, не могут обеспечить абсолютного элиминирования риска. Можно рассчитывать лишь на снижение его уровня. С другой стороны, для ситуаций риска существует ряд более или менее применимых формализованных алгоритмов действий.
3)  условия неопределенности — перечислить все возможные исходы, а равно и определить их вероятности, невозможно.
4)  условия конфликта — помимо возможности действия случайных факторов есть необходимость учитывать противодействие участников конфликтной ситуации, при этом могут быть не известны заранее как число участников, так и их ресурсы.

119. Виды риска

Наиболее значимые в финансовом менеджменте виды риска таковы:
1. Суверенный (страновой) риск — связан с финансовым положением государства, при котором его экономических агентов, и в том числе правительство, отказываются исполнять обязательства по внешнему долгу.
2. Политический риск — возникает в финансовых отношениях между государствами с принципиально различным политическим строем, неустойчивой политической обстановкой.
3. Производственный (бизнес-риск)  — связан с отраслевыми особенностями бизнеса, т. е. структурой активов. Степень риска производственной деятельности и, как следствие, риска вложения в эту деятельность капитала во многом зависит от отрасли, сферы деятельности предприятия. Первое рисковое решение собственники принимают в момент создания предприятия, вкладывая свои средства именно в этот вид деятельности. В случае ликвидации предприятия собственники несут финансовые потери, поскольку оборотные активы и материально-техническая база предприятия продаются по ценам, которые не могут компенсировать первоначальные затраты.
4. Финансовый риск — зависит от структуры источников средств. Здесь рисковыми являются решения о привлечения определенных источников финансирования. Пользование источниками требует затрат, порождает обязательства по отношению к поставщику капитала. Очевидно, что степень финансового риска возрастает пропорционально увеличению доли заемного капитала.
5. Риск снижения покупательной способности денежной единицы — характерен для всей предпринимательской деятельности в целом. Инфляция может повлечь за собой снижение деловой активности, уменьшение прибыли, рентабельности, вызвать эрозию капитала.
6. Процентный риск — риск финансовых потерь из-за изменения процентных ставок. Необходимо учитывать его как в кратко-срочном, так и в долгосрочном аспектах, по разным видам активов, обязательств и инструментов.
7. Систематический (рыночный) риск — характерен для всех ценных бумаг данного класса, не поддается элиминации посредством диверсификации.
Также существуют специфический, проектный, трансляционный, трансакционный, актуарный виды риска.

120. Способы противодействия риску

Основные способы противодействия риску таковы:
1. Игнорирование риска. Выбор этого способа подразумевает отсутствие каких-либо действий по отношению к возможному риску. Игнорировать риск можно в следующих ситуациях:
1) у лица, принимающего решение, отсутствует осознание самого факта рисковости операции;
2) лицо, принимающее решение, осознает рисковость операции, но не располагает возможностью как бы то ни было противодействовать риску;
3) умышленное игнорирование риска лицом, принимающим решения, при осознании рисковости операции.
2. Избегание риска. К выбору данной стратегии прибегают не склонные к риску лица. При возникновении подозрений о рисковости операции лицо, принимающее решение, предпочитает отказаться от нее.
3. Хеджирование («ограждение») риска. Предполагает использование комплекса мер, позволяющих уменьшить негативные последствия риска. Особенно широко хеджирование применяется на финансовых рынках. Существуют различные финансовые инструменты, используемые для хеджирования риска: опционы, фьючерсы, форварды и др. Фактически любое предприятие активно использует приемы хеджирования, вне зависимости то того, связано ли оно с финансовыми рынками. Например, операции по созданию фондов и резервов являются хеджерскими по сути. При наличии инфляции необходимо создание резервов для пополнения оборотных средств. Резервирование части прибыли на цели покрытия расходов, вызванных подорожанием сырья и материалов, вместо того чтобы распределить эту прибыль между собственниками, — пример хеджирования риска.
4. Передача риска. Не желая нести риск, лицо, принимающее решение, передает его на определенных условиях иному лицу. Самый яркий и распространенный пример передачи риска — страхование. При широкой трактовке понятие страхования означает совокупность операций, направленных на снижение риска потерь, которые могут быть вызваны неким действием или бездействием.

OEBPS/images/img00001.jpg
OPFAHM3ALMA
31\‘1[’.'\’”/\5{1 | A x\ ‘

“4 cf A‘ii,’jl






