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Аннотация
Вы на заслуженном отдыхе… сосредоточенно копите деньги на подарки внукам, ищете способы разнообразить свою жизнь и всеми силами стараетесь заработать дополнительную копеечку к мизерной пенсии. А вокруг вас продолжает крутиться динамичный молодёжный мир Интернета, который кажется далёким и непонятным. Но Любовь Левина уверена, что заработать на пенсии можно не только вязанием носочков – есть много других не менее успешных, а главное – современных методов работы (и не таких страшных, как кажется на первый взгляд)!
Попробуйте под чутким руководством Любови Левиной создать свой маленький бизнес в Интернете – и узнайте, на что вы способны!
Попробуйте – и у вас обязательно получится!


Любовь Левина
Бизнес для ржавых чайников: достойная жизнь на пенсии


Благодарности

В благодарность Михаилу Дашкиеву, Петру Осипову и первым выпускникам «Бизнес-Молодости».

В самом начале хочу выразить благодарность:
• Моему мужу Геннадию Борисовичу за терпение, снисходительность, материальную и техническую поддержку. За то, что многие годы мужественно переносит вулкан моих нестандартных идей. Я не знаю, есть ли у кого еще такой добрый, внимательный и во всем поддерживающий взбалмошную женщину муж, как у меня. Всем, чего я достигла в нашей жизни, я обязана ему.
• Евгении Валентиновне Лариной — заведующей редакцией «Времена» — и Татьяне Михайловне Минеджян — шеф-редактору за веру в меня, моральную поддержку, за то, что они сподвигают меня на дальнейшую работу в этом направлении. Это они нашли в море газетной информации заметку про мой «Компьютерный букварь для ржавых чайников». Пригласили к сотрудничеству. И с их легкой руки я пишу пятую книгу.
• Павлову Вадиму Вячеславовичу, заместителю Министра экономического развития Ульяновской области. Это он в 2011 году пригласил в Ульяновск никому не известных основателей «Бизнес-Молодости». Это по его совету я создала автономное некоммерческое объединение по адаптации пожилых людей в современном социуме, ДЕЛОСТАРРУ «Клуб деловых старух».
Елене Михайловне Шпоркиной, Надежде Дерябиной, Татьяне Николаевне Акимовой за интересную работу в Общественной палате и Альянсе НКО Поволжья «Серебряный возраст».
Татьяне Николаевне Перфильевой и Людмиле Георгиевне Рафальской, с которыми мы основали «Клуб деловых старух».
Наталье Сергеевне Гудень — директору и Ольге Анатольевне Шагуровой — завучу Детской школы искусств им. Балакирева за всемерную поддержку в организации учебного процесса общеэстетического отделения для взрослых.
Татьяне Викторовне Шишковой — единственной из пяти выпусков «Клуба деловых старух», которая сделала свой бизнес в Интернете.
Нине Михайловне Давыдовой за мудрость и поддержку в трудную минуту, за советы по тексту книги.
Ивану Куянову и Николаю Долинову, «сокурсникам» по первому выпуску «Бизнес-Молодости» — за поддержку во время учебы, профессиональную помощь и деловые советы.
Моим дочкам Светлане и Людмиле, старшим внучкам Татьяне и Полине за рутинную техническую помощь.
Алексею Данилову и Сергею Горшкову за скорую компьютерную помощь. Это они по первой моей просьбе тут же исправляют, чинят компьютер, восстанавливают загубленные файлы, чистят переполненные диски, планомерно ликвидируют пробелы в знаниях.
Александру Николаевичу Гунидину, моему бывшему ученику, за то, что уберег меня от многих опрометчивых шагов, за то, что научил считать деньги, за то, что называет вещи своими именами,
Михаилу Дашкиеву и Петру Осипову за то, что они приняли меня в свой клуб. Это благодаря им у меня так кувыркнулось мировоззрение на некоторые вещи, что вот уже пятый год я живу полноценной творческой жизнью, а не прозябаю на лавочке у подъезда. У меня есть пусть малюсенький с их точки зрения, дополнительный заработок. У меня множество знакомых по всей стране. И пусть я не достигла тех высот заработка, какой имеют участники «Бизнес-Молодости», я имею гораздо больше, чем просто деньги.

Предисловие

Зубной врач выключил свою машину и разрешил закрыть рот. Пломба, поставленная в платной поликлинике, получилась замечательная. Только вот рот я закрыть не смогла, когда услышала, сколько это стоит. Нет, денег мне на нее хватило, как раз полпенсии.
Приплыли. Теперь придется ограничивать себя в уже устоявшемся уровне комфорта и благополучия. Финансовая подушка безопасности с бюджетной зарплаты получилась толщиной в носовой платок. А ведь хочется и к парикмахеру хорошему, массажисту, в санаторий, с внуками на море, приличную шубу, в конце концов. Что делать?

От автора


Вот такое предисловие к книге я придумала четыре года назад, когда училась на курсах «Бизнес-Молодости» (БМ). А дописываю ее только сейчас, потому что похоже на то, что кризис, которым нас неустанно пугают, опять приплыл к нашим берегам.
Эта книга продолжает серию «для ржавых чайников». Ей предшествовали:
1. «Компьютерный букварь для ржавых чайников».
2. «Интернет для ржавых чайников».
3. «Таблетка от склероза. Тренировка мозга для ржавых чайников».
4. «Мозг от всех болезней».
Пишу я ее для тех, кто не смог сделать большие деньги в девяностых. Для тех, чья жизнь прошла под светлым знаменем на пути к коммунизму. Это не высокопарные слова и не ерничество, это правда жизни полувековой давности. Вам, мои соотечественники по времени проживания, я пишу эту книгу, чтоб как-то помочь выплыть в современном социуме.
В начале тысячелетия нам было по сорок лет или около того. Те, кто пошустрее, или с соответствующим образованием, или связями, или с информацией, или просто с предпринимательским талантом, организовали свой бизнес. Не сомневаюсь, что большинство это сделало в рамках законов того времени и их материальное сверхблагополучие достигнуто очень тяжелым трудом. Я знакома с такими людьми. Поверьте, для многих тогда это было огромным риском, требовало знаний, смелости и работоспособности.
Ну вот положа руку на сердце признайтесь, что не каждый из нас смог пересилить себя и встать с ведром картошки у ближайшего магазина, чтоб продать ее.
У меня получилось это сделать один раз, продала полтора ведра за полцены. Уши горели, сердце колотилось, руки дрожали, и вообще я готова была провалиться сквозь землю. Так крепко заложены в меня были понятия о том, что торговать это стыдно, это фу!
Конечно, если стоит вопрос жизни и смерти, если дети голодные, любая мать продаст что угодно.

Кто же вы, мои ровесники?

Это кусочки глав из моих предыдущих книг

Несмотря на возраст — вы энергичный, жизнестойкий, желающий обучаться человек не ради самого процесса, а с пользой для себя. Проживший интересную, насыщенную жизнь, состоявшийся и как личность, и как специалист, и как родитель, и как человек, уже имеющий внуков.
И в то же время немало успевший хлебнуть от превратностей судьбы. В основном это женщины, которые не желают мириться с возрастом. Адекватно смотрят на суть вещей.
Мы с вами — хранители опыта прошлого тысячелетия. Мы первое возрастное поколение новейшей истории, прожившее в двух эпохах и государствах, не покидая места прописки. Мы, выжившие в девяностые не только сами, но и сумевшие поднять детей, поддержать мужа, прокормить семью, пока мужчины оправлялись после социального удара. Так уже было в начале позапрошлого века. Вот и нам досталось.
Не у всех получилось создать свое дело, заработать кучу денег. Но все как-то устаканилось. Дети взрослые, внуки выросли. Пора позаботиться о себе. И чтобы не сидеть на шее у детей и внуков, надо найти возможность посильно заработать немножко на прибавку к пенсии. Потому что мы привыкли надеяться только на себя и не ждать милости ни от кого.
Может быть, впервые за всю историю человечества между отцами и детьми такой гигантский разрыв на почве технического прогресса. В буквальном смысле жизнь в разных тысячелетиях. Да, предыдущее поколение накрывается волной последующего. Это закон природы. Мы пока еще есть. И наша задача достойно жить в третьем возрасте себе на пользу, не напрягая близких.
С вами, вышедшая на пенсию тишайшая библиотекарша, добрейшая медсестра, пугливая учительница начальных классов, нежнейшая преподаватель сольфеджио, неконфликтный разработчик, тихий офисный белый воротничок, замкнутый математик, ласковая воспитательница детского сада, я делюсь опытом и набитыми шишками в попытке хоть как-то улучшить свое благосостояние.
Как сказал Петя Осипов: «Любовь Тимофеевна, вас торговать НИКОГДА не научишь». Я думаю, что вас, уважаемый читатель, скорее всего, тоже. Конечно, если речь идет о крупном внятном бизнесе. Но про прибавочку к пенсии очень даже можно поговорить.
Год назад на семинаре в Общественной палате РФ один профессор не то с гордостью, не то с горечью сказал, что у них учатся студенты — долларовые миллионеры.
В этом есть большая доля правды. Зарабатывают они их в Интернете.
Сейчас наступил компьютерный Клондайк в смысле информационного рынка. Пять лет назад его сравнивали с девяностыми годами.
Беда нашего поколения в том, что мы плохо владеем интернет-технологиями. Но научиться этому можно! Конечно, не на миллион долларов, а на эквивалент еще одной пенсии — запросто!

Как я дошла до осознания, что нужно учиться зарабатывать

На курсах БМ все были молодыми. И только два человека в «крайних» точках. Самая старенькая была я. Мне тогда исполнилось пятьдесят девять лет, а самой молоденькой, Машеньке Долиновой, было десять. Остальные попали вразброс от семнадцати до двадцати семи. К нам относились все трепетно-участливо, умилялись и хвалили. У Маши были приличные результаты в торговле ростками апельсиновых деревьев. Папа завел ей сразу двадцать сайтов и настроил директ на первую страницу гарантированного показа. Мои результаты были значительно скромнее. У меня был один сайт по продаже банных веников, и от оптовых дел я отказалась сразу.
Естественно, как самостоятельные бизнес-единицы мы кроме экзотического никакого другого интереса не представляли. И когда дело дошло до дела и нужно было поделиться на команды с определенными экономическими ожиданиями, нас с Машенькой никто к себе не взял. Когда речь зашла о конкретной дележке «пирога» в виде замаячивших дивидендов, «малый и старый» остались за бортом.
Я, может быть, сейчас скажу ужасную вещь, но мы с вами, уважаемые сверстники, уже не представляем никакого экономического интереса для поколения, вышедшего на арену.
Это звучит жестко, но, по всей видимости, это закон природы. Впервые об этом я задумалась, когда читала книгу Гроссмана «Жизнь и судьба». Там есть в полторы строчки предложение о том, как в тыловом городе во время войны на трамвайной остановке молодые женщины старательно и молча отпихивали более слабых и пожилых от входных дверей трамвая, чтоб попасть в вагон. Ведь в те годы опоздание на работу приравнивалось к прогулу, а прогул — к государственному преступлению со всеми вытекающими карательными санкциями.
Для тех, кому в конце прошлого века было за сорок, кто смог выжить сам и вытащить семью, но не сумел заработать миллионы и стать олигархом, я написала эту книгу.
Книга содержит легкую ненормативность на бытовом уровне. Современных детей этим не удивишь.

По идее, это должна была быть первая и единственная книга из серии «Для ржавых чайников». Повторюсь, что я начала писать ее четыре года назад после прохождения курсов «Бизнес-Молодости». Думала, что быстренько смогу переложить опыт Пети и Миши на пожилой возраст… Но не тут-то было. А в чем же дело? Сейчас расскажу.

Как я попала в БМ («Бизнес-Молодость»)

Шел март 2011 года. Я уже четвертый год была работающей пенсионеркой. Работающей из-за стечения обстоятельств. Молоденькая девочка-актриса наконец-то нашла работу по специальности и уволилась в середине учебного года. Мне пришлось доучивать курс, который она набрала. Детки были хорошие, мы с ними благополучно перешли в четвертый класс. Я решила довести их до выпуска. Но новых учеников уже не брала. Не устаю повторять одну и ту же фразу: «Уходить надо вовремя… всегда… Нужно успеть поймать тот самый момент, когда ты уже не очень нужен, но за тебя еще держатся». Ее придумала не я. Это жизнь такая. Сколько разочарований и обид бывает, когда человек не понимает намеков и продолжает держаться за свое служебное кресло, перечеркивая тем самым все хорошее к себе отношение оставляя лишь раздражение и жалость.
Я стала частенько задумываться о том, чем бы интересненьким, кроме своих болячек, заняться после ухода на пенсию. Ведь для многих сейчас потеря работы по старости это трагедия не только в моральном, но и в материальном смысле. Особенно тяжко это переносят мужчины.
Дочка посоветовала пристальней отнестись к Интернету. Чушь какая! В моем возрасте! Чего я там не видела? Но к совету прислушалась. И вот промозглым мартовским вечером в конце рабочего дня, когда сдавала ключи от кабинета, на столе у вахтерши я увидела журнал «Деловое обозрение». Как он оказался и кому понадобился в музыкальной школе, ума не приложу. Зачем я его начала листать тоже не знаю. Сразу же наткнулась на маленькое объявление о том, что в актовом зале Политехнического института проводится пробный мастер-класс по интернет-бизнесу.
Или несколько строк объявления были так грамотно поданы, или сработало дочкино предложение — трудно сказать, но я схватила такси и, как была в пуховом платке и подшитых валенках, поехала в Политех.
Успела за несколько минут до начала. Зал до самого верха амфитеатра был полон. Уселась подальше от сцены, поближе к выходу, чтобы, если что, быстренько уйти. Сначала были общие слова, несколько выступающих. Возможно, что-то интересное, раз я не ушла сразу.
Потом слово предоставили двум молоденьким парнишкам. Это были Миша и Петя. На их предложение покинуть зал тем, кому не интересно, половина слушателей встали и ушли. Я решила еще немножко посмотреть. Был час пик и на автобус все равно не сядешь. С первых же слов мне стало ТАК интересно, что я раскрыла рот от удивления: как профессионально было захвачено внимание аудитории! Я, режиссер массовых мероприятий по своему второму образованию, это оценила и решила послушать еще чуть– чуть. Правда, микрофоны работали отвратительно, и я со своей галерки учительским тоном попросила, чтоб говорили погромче. А Петя таким наглым, как мне показалось, голосом говорит: «Я не собираюсь до вас докрикиваться. Сядьте ближе, если вам интересно».
Я перебралась в первый ряд и оставшиеся полтора часа слушала затаив дыхание. Вы думаете, меня потрясло, ЧТО они говорили? — нет, КАК они говорили, как двигались по сцене, как реагировали на зал. Мне нужно было увидеть это еще раз, чтоб на следующем занятии рассказать обо всем своим ученикам. Тем более что у меня в школе на подходе была тема «Практика публичных выступлений».
Курс занятий был дороговат, пять тысяч. У меня в кошельке была тысяча, и я побежала оплатить аванс. Девушка, принимавшая денежку, замялась, покраснела и сказала, что не может взять с меня аванс, потому что есть ограничения по возрасту с четырнадцати до двадцати семи лет. Я оглянулась вокруг — среди пары сотен человек я была одна взрослая. Сказалось то, что я уже много лет работаю с подростками и молодежная аудитория для меня привычная среда.
Уходить не хотелось, во-первых, было жалко четыреста рублей, которые я потратила на такси, во-вторых, мне НУЖНО было еще хотя бы разочек послушать этих парнишек с чисто профессионально-познавательной точки зрения, ну и в-третьих, чего это они тут все себе возомнили? Это с какой такой радости я не имею права за свои же деньги посмотреть, чему это учат современную молодежь?
Вернулась, растолкала очередь и громко крикнула, что мне двадцать шесть лет. В конце концов, что я теряю? Одну тысячу рублей. Подошла к Пете, начала проситься. Он сказал, что даже тридцатилетним будет тяжело и что я вряд ли справлюсь.
Надо отдать должное его деликатности, он как мог аккуратно начал меня отговаривать. Пришлось брать «На слабо». Мол, молодых-то легко учить, а вы старых попробуйте. Сошлись на том, что если не буду справляться, уйду сама. У них там было правило: если не выполняешь домашнее задание — отчисляют.
Как был прав Петя! Имея за плечами три диплома и громадный опыт работы по всем трем специальностям, я никогда так тяжело не училась. Удерживало меня только самолюбие и любопытство. Я в принципе очень люблю учиться, узнавать что-то новенькое и быстренько применять это на практике. Ребята потом рассказывали, что заключили пари, через сколько я «сольюсь». Но я держалась! Хотя оснований для того, чтоб бросить, было предостаточно.
На первом же занятии я начала задавать вопросы: «Что такое клик, вордстат, доменное имя, аккаунт?»
Миша очень жестко вел занятия. Никому не позволял сбить себя. В лоб спрашивал: «Ты зачем это сказал? С какой целью? Не воруй мое время». Как он вытерпел мои реплики — не знаю, наверное, потому, что я ему годилась в бабушки. И я очень благодарна и Мише, и Пете за снисходительность, такт и терпение. В перерыве они подозвали меня и тихонечко попросили не мешать им. Потому что я не знаю элементарных вещей и разжевывание их не входит в программу курса.
Я послушалась. Критика и советы от молодых юнцов не всегда беспочвенны. Это надо признать и с этим приходится считаться. В конце концов, мне не было дела до сути курса, мне было интересно, как его преподносят. А домашние задания выполняла только из-за боязни быть отчисленной. Самолюбие не позволяло.
Попросила восьмилетнюю внучку научить меня включать и выключать компьютер. Не буду врать, что была уж совсем «тундрой» в этом деле. Опыт работы на ВК-1020 у меня был. Но умение включать АЦПУ и считывание информации с перфокарт было слабой платформой для сегодняшнего продвижения.
Племянница зарегистрировала меня в Живом Журнале и научила писать туда ежедневный отчет, как требовалось по условиям обучения. Как я, потея и вздыхая, тыкала одним пальцем по клавишам, путая регистры и теряя информацию, — это отдельная песня и вряд ли кому интересна. Все через это рано или поздно проходят.
Ванечка Куянов научил, как завести электронный кошелек, и сделал первый сайт, братишка зятя помог с почтовым ящиком, Николай Долинов подсказал, как настроить Директ. Так с миру по нитке, спотыкаясь и охая, я, не пропустив ни одного занятия и мало чего поняв по сути, все-таки закончила курс обучения. Я иногда задумываюсь — почему все-таки не бросила? Ведь курсов и тренингов в моей жизни было хоть отбавляй, и я, жалея свое время или трезво оценив обстановку, спокойно уходила в сторонку.
Мне кажется, что я поняла, почему. Это как прыжок в машине времени. Меня впустили в свою жизнь потомки. Собственные дети и внуки не дают такого эффекта. Это ваша семья, важнейшая суть вашей жизни, продолжение и непрерывность бытия. Преподавание тоже не то. Какую бы демократку я ни изображала из себя, субординация учитель — ученик все равно существует.
А тут жизнь повернулась совершенно неожиданной гранью. Дети, годившиеся мне во внуки, знали больше, чем я. Умные, начитанные, свободно владеющие иностранными языками, хорошо разбирающиеся в экономике, со своеобразной философией и психологией, патриотично настроенные. Они никуда не собираются уезжать из страны. Они основательно намерены искривлять пространство под себя и под свою жизнь, обустраиваясь на своей родине. И их было много.
Я поняла, что наше время прошло, что по дороге жизни идет совершенно другое поколение; знаете, не самое плохое, сказала бы я. Как-то после очередного занятия я сказала мужу: «В принципе, страну есть на кого оставить», наши собственные дети и внуки — порядочные, честные, хорошо воспитанные, не останутся в вакууме. Растет хорошая нам замена. Высокопарно, правда, получилось. Но боязнь любого стареющего поколения за будущее в виде «куда катится мир?!» как-то отошла в сторону. Правда, в житейском смысле они выдавали иногда такие перлы, что основной заботой было только бы не расхохотаться. Главное, они впустили меня в свой мир практически на равных.
У меня тогда были примерно такие же ощущения, как у героев Юлии Ивановой из ее рассказа «Последний эксперимент» Ингрид Кейн, Николь Брандо и Дэвида Гура. Очень интересное произведение, кстати сказать, наводит на философские размышления. После этого я поступила на повторный курс БМ, кстати, таких «второгодников», как я, было вполне достаточно. И вот только теперь я училась с осознанием того, зачем мне это нужно. Понимала терминологию, внятно задавала вопросы. Полноценно принимала участие в обсуждениях. И изредка была экспертом по житейским ситуациям.
Все лекции я добросовестно законспектировала. Спросила разрешения у Миши и сейчас намерена изложить вам. Вдруг кому пригодится. Я делюсь своим опытом учебы в БМ и расскажу только о том, что сама попробовала, или в крайнем случае тем, с чем «стояла рядышком».

Однажды я слышала, как Олег Басилашвили рассказывал про гастроли своего театра в Японию. Их пригласили выступить перед учениками — будущими государственными деятелями. Спектакль был на русском языке и ни для носителя любого языка прост в восприятии.
В зале сидели 25 мальчиков. Дисциплинированные. Вышколенные. Тогда актер поинтересовался у организатора, для чего нужны такие затраты. Ведь это еще, по сути, дети и им тяжело воспринимать пусть и великую, но чужую для них культуру. Организатор ответил, что если хотя бы одному из них пусть даже через 20 лет это пригодится, значит усилия были приложены не зря.

Мне этот пример очень понравился, я им неукоснительно пользовалась все годы моей преподавательской деятельности. А сейчас вспомнила. Вдруг хоть одному человеку пригодится. Сейчас масса курсов по раскрутке в Интернете. Но таких, как я училась, на примитивном уровне, больше нет. Попробуйте, вдруг пригодится.

Как открыть свой бизнес


Ладно я со своим, по их словам, ретроградным мышлением и устоявшимися стереотипами. Но молодые люди, пришедшие на коучинг, тоже высказывали большие опасения по поводу открытия своего дела. Впечатления от становления рынка в девяностые годы накрепко осели в умах не одного поколения.
Люди боятся не только рэкета, но и высоких налогов, наездов чиновников, опасаются, что усилия, положенные на устройство микробизнеса, который еще неизвестно пойдет или нет, будут несоизмеримы с моральными и материальными тратами по преодолению бюрократических проволочек.
Слушатели приводили конкретные примеры, что своими глазами видели, как у людей описывали имущество. И таких историй немало. Да, так бывает, когда не соблюдаешь элементарную юридическую и экономическую технику безопасности.
Правда бывает разной, но как говорится: «Правд много, истина одна». Зачем только на негативе зацикливаться? Если человек по своей природе нытик и винит в своих проблемах кого угодно, только не себя, то ему в бизнесе нечего делать. Но в России сейчас уникальная ситуация. Почти во всех нишах очень разреженная конкуренция. Если вы обладаете элементарным здравым смыслом и умеете делать свое дело хорошо, то можете начать свое дело почти в любой сфере.
На мой вопрос про наезды Петя ответил: «Да кому вы нужны со своим пучком редиски? И с пятьюдесятью копейками дохода? Дойти до первых пятисот тысяч рублей в месяц чистыми абсолютно реально, никто вас трогать не будет».
Даже до суммы в десять раз меньше я до сих пор не дошла, поэтому ничего конкретного сказать не могу.
Но через четыре года я зарегистрировала Автономную некоммерческую организацию с правом заниматься деятельностью, приносящей доход, и отдала управление ее финансовыми делами на абонентское обслуживание в налоговую инспекцию. Стоит это удовольствие две тысячи рублей в квартал.
Много было вопросов о том, с чего начать бизнес. Рациональнее всего с того, чем интересно заниматься и превратить это в товар. Это может быть увлечение (например, разведение цветов или столярное дело) или та сфера, где ты сам работаешь и в чем являешься специалистом. Возможно, что вы даже не задумывались никогда об этом.

Помните, роман Марка Твена «Простофиля Вильсон»? Там главный герой Вильсон — юрист, ревизор и бухгалтер в маленьком городке Среднего Запада Даусон-Лендинге. Его дела шли неважно, так как местное общественное мнение считало его простофилей. Этому способствовало и его странное хобби: у каждого знакомого, с которым он регулярно встречался, он просил разрешения взять отпечатки пальцев. Он фиксировал отпечатки на чисто протертых стеклышках и на приклеенной к ним бумажке надписывал имя владельца отпечатков пальцев.
Граждане города не хотели мешать развлечению Вильсона, и поэтому никто ему не отказывал. За несколько лет Вильсон собрал отпечатки пальцев всех жителей города.
У судьи Дрисколла был ребенок. Кормилица подменила детей. Сын рабыни стал знатным человеком, а сын хозяина рабом. Простофиля Вильсон снимал отпечатки пальцев и у этих детей на протяжении многих лет.
Но вот в городе произошло ужасное преступление. Неизвестный преступник зарезал кинжалом всеми уважаемого судью Дрисколла…
На суде Вильсон попросил слово.
— Больше двадцати лет, — говорил Вильсон, — я заполнял вынужденные часы безделья, собирая в городе эти загадочные отпечатки-автографы. На сегодня у меня в доме накопилось их великое множество. Каждый снабжен ярлычком с именем, фамилией и датой, причем ярлык наклеивается не через день и даже не через час, а только в ту минуту, когда снимается отпечаток…
…Эту ночь город провел без сна. Все только и обсуждали необычайные события дня и ждали суда над Томом. Целыми толпами граждане шли петь хвалу Вильсону, требовали, чтоб он произнес речь, и кричали до хрипоты, повторяя каждую его фразу, ибо теперь все, что он говорил, ценилось на вес золота, казалось чудом.
Долгая борьба Вильсона с неудачами и предубеждением кончилась, он стал знаменит.
В каждой группе восторженных обывателей, когда они покидали дом Вильсона, обязательно находился хоть один совестливый человек, который робко говорил:
— И вот такие, как мы, целых двадцать лет называли его простофилей! Друзья, он освободил это место!
— Конечно, но оно уже занято: простофили-то мы!
…Насмешки. Даже самые бездарные и глупые могут загубить любой характер — даже самый прекрасный и благородный. Взять, к примеру, осла: характер у него почти что безупречен, и это же кладезь ума рядом с прочими заурядными животными. Однако поглядите, что сделали с ним насмешники. Вместо того чтобы чувствовать себя польщенными, когда нас называют ослами, мы испытываем сомнение.

Эта история в свое время произвела на меня большое впечатление. Я как раз искала выход из достаточно непростой житейской ситуации. Все дело в том, что, оказывается, состояние здоровья очень сильно зависит от характера твоей работы. Я никогда раньше об этом не подозревала. Потому что считала свою службу на номерном предприятии жизненной миссией и очень этим гордилась. Да, я не достигла значительных высот в продвижении по служебной лестнице, но ощущение причастности к великому делу было очень большим. Люди поколения, выросшего на фильмах «Укрощение огня» и «Девять дней одного года», меня поймут.
Все было отлично, не считая одной маленькой детали. У меня в седьмой раз открылась язва двенадцатиперстной кишки. Больницы, санатории, диеты в самом цветущем и продуктивном возрасте… Да что там рассказывать… Многие меня поймут, о чем это я. Чувство вины перед семьей за свои болячки, за то, что твои близкие страдают вместе с тобой…
И хотя я была тогда воинствующая атеистка, Боженька сжалился надо мной. Молоденькая, только что после ординатуры, цеховой врач выписала мне направление к… психотерапевту. Напуганная приставкой «психо», я полгода не решалась идти на прием. Потом нашла в энциклопедии, что это значит, и направилась в поликлинику. Врача звали Коновальчук Владимир Павлович. Я про него писала в книге «Таблетка от склероза». Поведала ему свою историю. Знаете, что он сказал? «Если бы вы были дурно воспитаны, или хотя бы сквернословили, вам бы гораздо легче жилось». Я остолбенела. Потом ситуация прояснилась. При моем складе характера, темпераменте, очень жестком воспитании и окружении работать в подобном режиме категорически не показано.
Суровый трудовой режим, примерно как в «Круге первом» у Солженицына, друзья, муж, соседи, знакомые, все мы работали на этом монопредприятии, ореол значимости, секретность, военные знания, которые не всегда предназначены для нежной женской души, катастрофически повлияли на мое крепенькое когда-то деревенское здоровье.
Владимир Павлович предложил сменить хотя бы что-то или кого-то в этой цепочке. Кого? Мужа? НИ ЗА ЧТО! Соседей? Не вариант, мы жили в ведомственном общежитии для специалистов и уже двенадцатый год стояли в очереди на квартиру. По сути, это было крепостное право, и хотя тебя никто не держал, уйти было некуда. Выпускать пар и давать волю эмоциям, а уж тем более ругаться в нашем окружении, было не принято. Чем молчаливей человек, тем лучше. Но только не для меня.
Оставалось расширить круг общения. Сначала я поступила в музыкальную школу на художественное отделение для взрослых. Взрослыми считались ученики, достигшие четырнадцатилетнего возраста. Я училась в одной группе с одноклассником моей старшей дочери. Потом я поступила в Училище культуры на режиссерское отделение. Не потому, что уж прямо вот так испытывала к этому великое стремление, просто это было единственное заведение, подходящее мне, матери двоих детей, работающей женщине, для возможности учиться.
Вот тут-то мне и попалась на глаза книга Марка Твена про простофилю Вильсона. Единственным хобби у меня была художественная самодеятельность, хотя ни петь, ни танцевать, ни играть на музыкальном инструменте я не умела. Только писать сценарии. Дело не намного перспективнее коллекционирования отпечатков пальцев. Но выбора больше не было, вот я и пошла учиться.
Бесшабашные, веселые, легко живущие, не всегда обремененные большими нравственными рамками, директора сельских клубов стали моими сокурсниками. Это был водоворот эмоций, фантазии, смеха, грубовато-пошловатых шуток, высокой поэзии, добротной драматургии, новых открытий! Оказывается, что режиссура — это целая наука! И очень интересная! Я закончила учиться с красным дипломом. Это было такое удовольствие, про которое я даже и не подозревала. У меня появились новые знакомые, другие интересы. Правда, я тут же выпала из круга застольного общения старых знакомых. Мне было не интересно обсуждать траектории полета боеголовок и характеристики подводных лодок. А они не понимали, как можно заниматься такой ерундой, как постановка литературно-музыкальной композиции.
Через пару лет, после пятнадцатилетнего ожидания, мы наконец-то получили квартиру. И я тут же уволилась с предприятия, на котором проработала около двадцати лет, куда я пришла по распределению и по воле сердца, где я честно и добросовестно трудилась на благо родины, где планировала проработать до самой пенсии. А вот ушла…
В свое время одна из женщин в нашем инженерном общежитии, бросив все, устроилась работать экскурсоводом в краеведческий музей. Этот поступок обсуждался на всех кухнях, все дружно крутили по этому поводу пальцем у виска. Теперь настала моя очередь…
Шел 1992 год. 15 августа я бежала через пустырь к своему новому месту работы. В школу. Торопилась. Сказывалась многолетняя привычка работы в пропускной системе. Вбежала в вестибюль, поднялась в кабинет и…растерялась. Делай что хочешь. Нет, задание мне, конечно, было дано, и план работ сверстан. Правда, я не имела ни малейшего представления о том, как я его выполню. Но это никого не волновало. Меня считали специалистом. Спросить и проконсультироваться не у кого. Дерзай, Любовь Тимофеевна! Пробыв в школе до положенного времени, я пошла к директору, доложить о том, что мой рабочий день закончился и можно ли уже идти домой. Она засмеялась. «Иди», — говорит.
На школьном дворе светило солнце, бегали ребятишки. Был всего лишь полдень. Когда я вернулась домой, семья очень удивилась, почему так рано. И тут я поняла, что это СВОБОДА! Какое великое счастье ощутить это состояние! Ни один педагог не поймет, о чем это я, и ни один марсианин не поймет, зачем это я.
По моему эксцентричному складу характера работа на номерном предприятии со строгой пропускной системой, жестко регламентированным распорядком работы и тотальным контролем, конечно, оказалась для меня непосильным бременем, о чем я даже не догадывалась, пока не ушла в другую жизненную парадигму.
Все знакомые удивлялись: сменить статус и о-о-очень приличную зарплату, спокойные условия работы на сумасшедший ритм школьного водоворота… Зачем это? Но ЭТО оказалось МОЕ!
Двадцать третий год я бегу в школу как на праздник в буквальном смысле слова.
Это не ради красного словца сказано. Это на самом деле так. И я благодарна судьбе, что она подкинула мне шанс в уже довольно зрелом возрасте сменить одно любимое дело (работа на оборону страны) на другое (работу на наше будущее, на детей), которое, надо честно признаться, мне очень понравилось. Наверное, не каждому так везет: занимаешься тем, чем хочешь, а тебе еще деньги за это платят.
К тому времени обе мои дочери были школьницами. И у меня, честно признаться, сложилось несколько снобистское отношение к нашей системе народного образования. Оказавшись же по другую сторону «баррикады», я поняла, как была неправа. В современной школе работают фанатики! Не все, но много.
Тут только я поняла Михаила Ефимовича Литвака, что работать нужно либо за хорошие деньги, либо для удовольствия.
Так к чему я это все так долго рассказывала. А к тому, что начинать сызнова никогда не поздно. Если уже нет сил и возможности работать в полную нагрузку (не зря же у нас такой пенсионный возрастной ценз), попробуйте порыться в своих увлечениях, может, даже с детских лет, и найти им применение.
Вышивание, огородничество, сочинение стихов, разведение коз. А вдруг вы даже не подозреваете о своих скрытых способностях и возможностях.
Наш «Клуб деловых старух» дружит с Центром иппотерапии «Лучик». Это конный двор, где в чистом поле стоит конюшня на пять лошадей. Сарай для двух козлят, хлев с пятью курицами во главе с роскошным петухом, клетки с декоративными кроликами, пара кошек, скорее всего, котов, т. к. они не размножаются, семь собак «дворянской» породы усердно несут службу. Все с прививками, ошейниками. А еще в гости на молочко заглядывает еж Афонька. Гусь Гаган с гусыней Гашей чинно ходят на пруд, в траве снуют ящерицы, на обрыве пруда сотни ласточек-береговушек. Красота! А пять лет назад два пенсионера супруги Людмила Юрьевна и Иван Николаевич с двумя лошадьми в одном загоне зимовали зиму, топя портативную печку и растапливая снег для теплой воды лошадям. Что их заставило покинуть комфортную квартиру и на старости лет заняться таким экстремально-экзотическим увлечением? У них трое взрослых, слава Богу, здоровых благополучных детей. Их знают во многих уголках страны, к ним едут и взрослые, и дети — здоровые и с инвалидностью. Всем тут рады, и всем тут хорошо. Почему они, горожане чуть ли не в десятом поколении, занялись иппотерапией и анималотерапией? Денег для покупки острова или, на худой конец, яхты там никогда не заработаешь. Скорее всего, это детская мечта, которая нашла свое воплощение только сейчас.

Вернемся к вопросу «С чего начать бизнес?»

Будем считать, что мы все-таки определились с товаром.
По всему пространству «Бизнес-Молодости» ходил рассказ про девушку Дашу, которая наладила поставку и оптовую продажу овощей. Причем сразу, через две недели, с первого же заказа у нее пошла прибыль 250 тыс. руб. в месяц.
Она через Интернет:
• нашла поставщиков за границей;
• самостоятельно организовала поставки в Россию;
• запустила продажи за две недели, даже не имея сайта;
• создала стабильную прибыльную компанию.

Существует ли сейчас ее бизнес, я не знаю. Но даже если он просуществовал несколько месяцев, доход соизмерим с чуть ли не годовой пенсией некоторых из нас.
Хочу сказать сразу — на это действительно нужен талант или непуганая молодость. Нам с грузом отрицательного опыта это сделать не просто.
Я была очень прилежной ученицей на курсах. Прошла еще несколько тренингов в других местах, прослушала кучу вебинаров и сделала некоторые выводы лично для себя. Если вы найдете в этом что-то подходящее, пожалуйста, делюсь опытом, который все же не есть истина в первой инстанции.
Не знаю, как вы, а я если что-то начинаю делать, то либо бросаю сразу же, либо стараюсь соблюдать «правила игры». Поэтому какими бы смешными и никчемными мне ни казались задания, я старалась их выполнять добросовестно. Ведь подчиняемся же мы своей внучке, когда она предлагает поиграть в посудку или просит сшить платье кукле.
Должна сказать, что к ребятам, как обычно это бывает, было весьма неоднозначное отношение. И спекулянтами их называли, и барыгами. Признаюсь честно, я тоже подумала: «А чего это они торговать учат? Что, у нас больше заняться нечем?» А потом поняла их концепцию. Курсы-то для молодых, у которых доход, в лучшем случае стипендия, на которую очень-то не разбежишься.
Так вот, чтоб денег у мамы не просить, заработок на первых порах в Интернете самый быстрый. Заметьте, я не сказала, что это легко. Для нас с вами это достаточно трудоемко, и заниматься им нужно, что называется на трезвую голову.
Ребята делились своими знаниями и учили тому, что умели сами.
Первое, что нам предложили сделать, — это описать свое утро через три года. В этом, несомненно, есть скрытый психологический резон. Ребята старались нас раскачать и настроить на нужную волну. Впрочем, человеку всегда нужна мечта. Все это было выложено в отчете в Живом Журнале. Молодежь писала о прекрасном юноше или девушке в своей спальне, о миллионах на счету, о путешествиях, яхтах, своем доме.
Вот тут я увидела очередную возрастную пропасть между нами. Я, конечно, тоже написала про миллионы на счету, правда, поскромнее. У нашего поколения уже нет такого размаха. Да и если задуматься, мои сокурсники еще только стояли на пороге взрослой жизни, а у меня состоявшаяся и, как я считаю, достаточно добротная судьба. Так что пожелания у нас были о-о-о-очень разные.
Я к чему это говорю. Нет смысла пытаться стать такими же, как они. Поезд давно ушел. Нужно научиться комфортно жить в своем возрасте. Надолго в свою «песочницу» они не пустят. Возрастная дискриминация, как ни крути, это чуть ли не закон природы. Мы ведь не пускаем дошкольников в свои взрослые дела либо всегда делаем поправку на разницу в возрасте.
Что в течение этих трех лет сбылось? Только не смейтесь! Норковую шубу мне подарили дети, машину новую мы купили, только не такой крутой марки. Ремонт в доме начали, но еще не довели до конца. Типографии своей нет, но есть сотрудничество с крупнейшим издательством страны, дополнительно изданы еще три книги. А сверх «плана» у меня родились два внука. Теперь я четырежды бабушка! Я считаю, что вот это как раз и есть самое главное, а не величина счета.

Но вернемся к нашим занятиям. Дальше было задание подумать самому, чем бы можно было заняться и что продавать.
Я сделала список из семи пунктов:
1. Подворье.
2. Укроп.
3. Шоколад.
4. Хлопок.
5. Семена.
6. Резиновые сапоги.
7. Капиллярный полив.

Это первое, что мне пришло в голову, когда я думала, что теоретически может принести доход. Чем я это для себя обосновывала:
1. Подворье, я имела в виду не буквальное значение этого понятия, а что-то вроде зоопарка для домашних животных. Кстати, эту идею мы прошедшим летом начали воплощать в жизнь на территории Центра иппотерапии «Лучик». В чем суть: это и познавательный центр для городских ребятишек, элемент дауншифтинга для урбанизированной части населения, анималотерапия, ну, и опять же яйца, козье молоко.
2. Укроп. Реализация сельхозпродукции со своего огорода.
3. Шоколад. Пять лет назад вовсю шли разговоры о гибели рощ какао. Шоколад со временем должен был сильно подорожать.
4. Равно как и хлопок, точнее, изделия из хлопка.
5. Нарастает дефицит негибридных семян. А ведь есть места, где их невозможно купить.
6. Резиновые сапоги в нашей стране никогда не выйдут из моды.
7. Капиллярный полив только-только начал внедряться в нашей полосе. А пять лет назад ни в одном магазине этих систем и в помине не было. Во всяком случае, я не видела.

Все это подробно потом обсуждалось, и был разбор и обоснование. И тут тоже я со своим списком оказалась в обособленности. Все собирались торговать солнцезащитными очками, купальниками, стройматериалами, одеждой, спортивным оборудованием, машинами, секс-игрушками (да-да), детской тематики было много. Совпали с общим списком только… резиновые сапоги.
Я это к чему:
наша возрастная ниша продаж в Интернете | практически пуста! Дерзайте!

Следующим шагом нужно было написать список предложений услуг, которые мы можем оказать, и сайты. У меня получился список из десяти пунктов.
1. Сайт «Завалинка советов».
2. Научу говорить (логопедические услуги).
3. Книга.
4. Театр (кукольный).
5. Обучение и трудоустройство пенсионеров.
6. Музей.
7. Образовательные услуги (просветительство).
8. Перевод с ленты на цифру.
9. Стать коучем.
10. Голосовой текст.

Я так подробно это описываю для того, чтоб человеку такого же склада было понятно, как я «докатилась» до бизнеса. Может, и мои идеи кому пригодятся.
Среди сокурсников мой список не вдохновил никого и ни у кого не получил поддержки, что он прям такой «Вау!».

Что из него все-таки получило продолжение
1. Первый пункт провалился, не начав даже своего существования.
2. По второму пункту я создала одностраничник, который благополучно растворился в просторах Интернета, не дав ни одного звонка. Дала объявление ВКонтакте. Место оказалось хорошим. Но на него тоже звонков не было. Зато мне без конца предлагают его продать. Но я пока не решилась. Если правду сказать, не знаю, как это сделать, да и руки не доходят.
Причина: не та целевая аудитория и не та площадка размещения.
3. Вот с книгами повеселее. Я издала:
• «Компьютерный букварь для ржавых чайников» («Компьютер — это проще, чем утюг»).
• «Интернет для ржавых чайников» («Интернет — это проще, чем чайник»).
• «Таблетка от склероза. Тренировка мозга для ржавых чайников».
• «Мозг от всех болезней».
• И, раз вы читаете эту книгу, то издана и она.
4. Идея четвертого пункта прекратила свое существование сразу же, как только я перестала преподавать на театральном отделении.
5. Обучение и трудоустройство пенсионеров превратилось в «Клуб деловых старух». Благополучно развивается и процветает, получило известность на всю страну, но денег не приносит. Зато это моя самая любимая «игрушка».
6. Музей сделали в «Лучике». Людмила Юрьевна очень хорошо распорядилась этой идеей, а я с удовольствием на подхвате, меня это очень устраивает.
7. «Клуб деловых старух» на пятом году существования наконец-то обрел юридический статус. В уставе прописаны просветительские услуги.
8. Тут имелся в виду перевод видеокассет в цифровой вариант. Даже не начинала на эту тему думать. Сразу поняла, что не смогу.
9. Ну, в принципе это есть, чего уж там скромничать.
10. Голосовой текст считается очень прибыльным бизнесом. Но мы в своем клубе делаем это бесплатно на волонтерских началах. Начитываем книги для библиотеки для слепых.

Возможно, что кто-то из вас с раздражением подумает: «И чего это она тянет! Рецепт давай! Инструкцию!»
Прошу прощения, но я не из тех, кто обещает баснословные прибыли сей секунд и ничего не делая.
Если вам под шестьдесят и вы до сих пор не начали свой бизнес, значит, просто не «приспичило» или вы такой же, как я, продукт советского времени, для которого начать работать на себя, а не на «дядю», — тяжелейший моральный подвиг.
Многие из начинавших со мной молодых людей стали если не миллионерами, то достаточно обеспеченными людьми еще до тридцати лет. Купили квартиру, машину, дом родителям, помогают родственникам. Что в этом плохого? Молодцы. Тех, кого я знаю, работают очень много, наладили свое дело, создали рабочие места.

Почему не стала миллионером я?


Давайте разбираться.
На шаг, противоестественный своей природе, человек решается на грани отчаяния или близко к ней. Так было, когда я в 1989 году в первый раз пошла тамадой на свадьбу. Вспомните мораль тех лет. Хуже считался только шаг, пардон, на панель.
Разгул шальных денег и минимальное количество воспитанности и этикета. Я тогда училась на режиссерском факультете и уговорила себя, что это будет моя курсовая работа. Я не брала ни крошки со стола, ни капли, держала дистанцию и вела себя не расхристанной бой-бабой с сальными шуточками, а постаралась провести мероприятие, на которое меня пригласили, в веселом, но приличном формате.
Видели бы вы, с каким осуждением и иногда даже презрением смотрели на меня некоторые сослуживцы. Не все. Два– три человека, которые через несколько лет, попав под сокращение и оставшись без работы, быстренько спрятали свою спесь поглубже.
Зато мои дети были сыты, обуты, одеты. Я почувствовала вкус к организаторской работе, муж за это время смог перестроиться и взял на себя ответственность за содержание семьи.
Но агентство я создать не смогла, возраст был уже не такой молодой. Я подрабатывала на этом поприще семь лет. Организовывала праздники, музыкальные ассамблеи, творческие вечера, но когда отпала необходимость в «шабашках» подобного рода, спокойно оставила это дело.
Если у вас нет хотя бы такой мотивации, то и браться не стоит.
На «Бизнес-Молодость» я пошла из любопытства. И бизнес в данном случае должен быть на первом месте. У меня он на сорок восьмом.
Я трезво оценила свои физические и моральные силы, прислушалась к своим желаниям и к категорическому запрету супруга заниматься более-менее серьезным бизнесом.
Это у молодых полно сил, желаний, здоровья, из доходов в лучшем случае стипендия и родительская помощь, на плечи давит ипотека. У них мотивация ого-го.
У меня, слава Богу, прилично зарабатывающий муж, своя зарплата в школе, пенсия, благополучные работающие дети.
Наше поколение привыкло довольствоваться малым. Поэтому, прикинув, сколько отнимет у меня времени та же оптовая торговля банными вениками, я остановилась на своей ступеньке, так чтоб работа на себя была в удовольствие, а не самоцель. На путевку в санаторий, текущий ремонт, стоматолога, и подарки внукам вполне хватает.
Если вы думаете так же, милости просим. Если вам сию минуту нужны миллионы, тогда скажите мне, где вы были до сих пор? Но попробовать можно, только нужно постараться.

Модель неизбежных продаж

Сначала создаем модель неизбежных продаж.
Это значит, когда клиенты уже звонят и тебе некуда деваться. Самое главное — надо сначала найти клиентов, чтобы понять: то, что я делаю, вообще кому-то нужно? Факторы привлечения могут быть разные — низкая цена, уникальность, скидка.

Где искать клиентов

Есть два сильных инструмента. Первый — это контекстная реклама в Интернете. В Сети можно получить тех людей, которым нужен именно ваш товар. Второй метод — для тех, кто не дружит с Интернетом, поскольку мы все из страны Советов и все любим советовать.
Суть простая — своим друзьям и знакомым рассказываем о преимуществе продукта. И просим их посоветовать людей, которым он может пригодиться. Действует! Я таким образом нашла клиентов на молоко от своих коз Белены и Малышки.

Где найти деньги на бизнес

Вот что сказал мой бывший ученик Александр Гунидин, когда я начала с ним советоваться на эту тему.
Первое, и самое главное:
☠ никогда не берите на развитие своего бизнеса, каким бы сказочно-привлекательным он ни был, ни кредит, ни в долг!
☠ не закладывайте свое жилье и не тратьте сбережения, скопленные на «мало ли что»
☠ не увольняйтесь с работы
☠ не тратьте на это свою пенсию
☠ не пытайтесь выиграть их в лохотроне
☠ всегда советуйтесь со своими детьми, взрослыми внуками или человеком, которому вы доверяете.

Я научила своих учеников называть вещи своими именами. Вот он и выдал мне все как есть. И про возраст, и про то, что с моим минимальным опытом в этом деле я вряд ли стану акулой бизнеса, и про то, что деньги из заначки брать не стоит, они могут пригодиться на поход к стоматологу, ежегодную профилактику здоровья, внукам на подарок, в конце концов. Да, учительница я классная, а вот какой из меня получится бизнесмен — еще неизвестно.
И я послушалась мальчика, который моложе моей младшей дочери, но у него соответствующее образование и более чем десятилетний успешный опыт в бизнесе. Он удержал меня от многих опрометчивых шагов. Я, конечно, стараюсь не злоупотреблять его временем, но хотя бы раз в год мне приходится обращаться к нему за советом. Спасибо тебе огромное, Саша.

Сорок лет назад муж моей тетушки основательно грешил пристрастием к спиртному. Но это никак не отражалось на финансовом благополучии семьи. На зеленого змия он не тратил ни копейки из своей зарплаты, премий и прочих официальных источников. Но он был классным бухгалтером и писал контрольные работы заочникам. Бизнес в те времена назывался по-другому и не особо приветствовался. Так вот, когда денег из зарплаты не хватало, они с женой шили кроличьи шапки. Это шло в семейный котелок. А вот от контрольных за заочников — ни-ни, только на пагубную привычку. И надо сказать, что он никогда не выходил за рамки этого бюджета. Так сказать, контролируемое… впрочем, пьянством это и не назовешь.

Я взяла за основу его пример. Я не трогаю на свои причуды ни пенсию, ни зарплату. Единственный мой расход был — это пять тысяч за курсы на «Бизнес-Молодость», две с половиной тысячи на создание двух сайтов, по триста рублей на первоначальный Директ и около одной тысячи на покупку доменного имени. Потом, конечно, я и прогорала. И зря куда-то вкладывалась, но это были деньги, заработанные вне семейного бюджета.
Если у вас нет и этих денег, ищите способ, как можно обойтись без них.

Вот что по этому поводу говорил Петр: «Всегда можно найти тот бизнес, начальные затраты на который будут минимальны. Особенно сейчас, в период развития Интернета. Все считают: нужен стартовый капитал, нужен бизнес-план, бизнес-проект, нужно найти инвестора. Начинать надо с малого. Нельзя сразу взять и открыть ресторан, потому что вы не знаете, как это делать. Тогда вы точно все загубите».

Вордстат


Многие до сих пор думают, что бизнес — это только торговля. Да, на курсах нас учили торговать для того, чтоб получить хоть какую-нибудь первоначальную денежку.
Не забывайте, что заводы в советское время были априори обеспечены заказами. А сегодня нужно сначала научиться именно продавать. Один из выпускников «Бизнес-Молодости» начал торговать свадебными платьями в Интернете. Бизнес пошел, он понял потребности клиента, теперь открыл свой собственный цех по пошиву. Производство создается не с целью страну поднять с колен, а с практической целью — снизить издержки и повысить свою прибыль.
По статистике, у человека получается найти свою нишу в среднем с четвертого раза. Тут интересный пример приводится соответствующий своему возрасту, конечно: «Представьте молодого человека. Он пытается познакомиться с девушкой, и она ему отказывает. Он что, после этого опускает руки? Ну не так же все!»
Мой опыт нахождения ниши очень точно вписался в статистику. У меня было несколько ниш: мотыги, логопедические услуги, таблетницы, дозиметры, банные веники.

Как искать нишу

Пример, который привел на занятиях Сергей Капустин. Вроде и Америки-то не открыл, а на меня в тот момент произвел сильное впечатление.
Когда ты закрыт втемной комнате, то единственный способ выбраться из нее – попробовать методом тыка нащупать дверь.

Если сидеть на месте — не найдешь. Вроде бы та же притча, как про двух лягушек в молоке, а смотри, сработала про закрытую комнату.
Есть в Интернете такой сервис — Вордстат называется, правильнее Wordstat, но поисковик определяет его, даже если вы наберете это слово кириллицей. Вот статья из Интернета про Вордстат:
Яндекс. Вордстат – специальный сервис русскоязычного поисковика, который хранит статистику всех запросов, которые совершают пользователи в разных регионах. Зачастую используется при использовании сервиса контекста – Директ от Яндекс, чтобы эффективно подбирать запросы.


Что такое Вордстат

Сервис может быть полезен не только для подачи объявлений с высокой конверсией (отношение продаж к посещениям), но и для подбора оптимальных ключевых слов для продвижения отдельных страниц или целых сайтов. Вордстат позволяет узнать количество показов в разных регионах, а с недавних пор еще и учитывает долю мобильного трафика, использующего поисковик.
Чтоб узнать, насколько люди интересуются товаром, которым вы собираетесь торговать, можно воспользоваться Вордстатом.
1. Набираем в поисковике Вордстат.
2. Нажимаем Найти.
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Набираем в поисковике Вордстат
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3. Выпадает список примерно в двести тысяч ответов.

4. Нажимаем на Статистика ключевых слов на Яндексе. Должна сказать, что ситуация в Интернете каждый раз меняется. И поэтому к тому времени, когда выйдет книга, возможно, что картинка или текст будет другой. Я просто показываю вам принцип.
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Выпадает картинка для подбора слов

5. Внимательно читаем инструкцию.

Первое, чем я хотела заняться — это продажа мотыг. Почему мотыг? А кто его знает, наверное, посоветовал кто-то. Я уж и не помню.

6. Набрала в поисковике мотыги. Нажала Подобрать.
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Набрали слово «мотыги»

7. Перед нами две колонки. В колонке слева собраны запросы, в состав которых входит заданное нами слово или фраза. В правой — связанные запросы, то есть те, которые вводили другие пользователи, когда искали «мотыга».
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Две колонки с перечнем запросов

8. Цифры напротив каждого запроса говорят о том, сколько раз данное ключевое слово или фраза запрашивались пользователями в поисковой системе за месяц. Этот показатель еще называют частотностью запроса, но правильнее будет называть его частотой.
Частотность — это величина, которая определяет наиболее употребительные слова и выражается в процентах.

Частота — это количество повторений или возникновение какого-либо процесса за определенный промежуток времени.

9. Процесс в нашем случае — поиск по запросу, а единица времени — месяц. В зависимости от частоты поиска, все запросы принято делить на:
• высокочастотные (ВЧ)
• среднечастотные (СЧ)
• низкочастотные (НЧ)
В данном случае мотыгу спрашивали 9948 раз в месяц. Это число говорит о том, что продажа мотыг через Интернет — плохая идея. Так как для более-менее успешного ведения бизнеса нужно, чтобы было хотя бы десять тысяч заходов, да и то не факт.

10. Посмотрим, какой интерес к овощам. Помните, я рассказывала про девушку Дашу, которая торговала овощами. Не сама, не на рынке, а посредником.
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Посмотрите: 1 013 348 заходов

Неудивительно, что она так быстро смогла найти и поставщиков, и покупателей и свести их между собой.
Продажа мотыг меня как-то не вдохновила, тяжелые, в хозяйственных магазинах их полно, разбираюсь я в них плохо, вернее, не разбираюсь. Да и частотность маленькая.
На курсах БМ было правило — если кто-то уже занял нишу, то на время обучения ею не пользоваться. Чисто джентльменское соглашение. Так что овощи тоже отпали. Да и положа руку на сердце, я так и не поняла, как она это сделала.
Решила искать товар в потребностях своей возрастной ниши. Сходила в магазин уникальных и редких товаров. Увидела таблетницу. Мне как гипертонику, которому нужно каждый день пить таблетки, эта идея очень понравилась. Я себе тут же купила.
Зашла на Вордстат.
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Зашла на Вордстат со словом Таблетница

Если верить Вордстату, для этого слова частота составляет 6089. Однако эти цифры не совсем точно отображают реальное положение вещей. 6089 — это количество показов по всем запросам, в которых встречалось искомое слово. Это так называемое широкое соответствие.
Как же нам добиться более точных значений? Очень просто. Для этого в Вордстате есть специальные операторы.
Первый оператор, который нужно взять на вооружение, — это кавычки. Заключаем в них наш запрос и теперь видим совсем другие цифры — 746.
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Первый оператор, который нужно взять на вооружение, — это кавычки

Что мы сделали? Мы заставили Вордстат считать частоту только для одного нужного нам слова «таблетница», однако ее словоформы все еще при нас. Это — фразовое соответствие.
Уже хорошо. Но как же все-таки узнать количество показов для точного слова «таблетница»? Для этого добавим еще восклицательный знак перед словом.
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Это и будет самым точным показателем. Пожалуйста, 657. Это против 6089 в начале.

Таким вот образом, работая с ключевыми словами, Вы сможете определять реальную популярность запросов и отсеивать те, частота которых стремится к нулю. Даже будучи в топе, они не смогут привлечь и мало-мальского трафика, хотя изначально казалось, что эти запросы имеют какую-то ценность.

И, тем не менее я сделала сайт Tabletniza.
В Интернете полным-полно сайтов с таким названием, только там вместо z стоит с.
Эта ошибка нечаянно сослужила мне хорошую службу. Потребность в таблетницах есть у людей, которые полвека назад учили немецкий, а не английский. А сайты делают современные молодые люди. Вот и получилась разница в написании.
В результате, несмотря на очень маленькую частоту запроса, у меня практически не оказалось конкурентов. Буквально через несколько часов после запуска сайта первый же звонок был из крупной поликлиники одного областного города. Там у них ремонт заканчивался. Таблетницы, которые я нашла, естественно, через Интернет на одном из московских складов им очень даже подходили.
Я свела поставщика и покупателя, то есть рассказала им друг про друга. Отдала телефоны и… закрыла сайт. Не смогла выступить в роли посредника на этой теме. Не смогла по чисто этическим соображениям. У нас медицина и так не из дешевых, как тут наживаться, когда сам на аптеку много тратишь. Нишу отдала кому-то из молодых. У них нервы покрепче.

Задание не выполнено. У многих уже результаты какие-то появились, а я на месте топчусь. В это время случилась Фукусима. Молодые-то новостей подобного рода не смотрят, а я сразу Чернобыль вспомнила. Решила торговать дозиметрами.
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Набираем слово «дозиметры»

Это по данным на апрель 2016 года, запрос составляет больше сорока тысяч, а в то время он был в несколько раз больше. Подумала я подумала… Все мое детство прошло на фильме «Хиросима», молодые годы работы на военной тематике, Чернобыль свеж в памяти… Я даже не стала начинать.
По прошествии времени я понимаю, что, скорее всего, это была просто психологическая защита. Ведь я прекрасно понимала, что работа в интернет-магазине — это не просто купить из-под полы и продать втридорога. К тому времени я уже знала, что это труд, который имеет право быть оплаченным. Не смогла…
Не устаю повторять, что описываю все так подробно потому, что прекрасно знаю, как тяжело вам переступить эту черту, которой в принципе-то и нет, она в головах вследствие воспитания и соответствия нормам поведения во времена нашей молодости. За пять лет существования клуба только один (!) человек занялся интернет-бизнесом. Это Татьяна Викторовна, моя ровесница. А через Мишу с Петей проходят тысячи. И это объясняется не только их талантом, но и, оказывается, возрастной пропастью тоже.
Люди, которые станут старыми через двадцать лет после нас, этим страдать не будут просто потому, что они не будут знать, что такое «Вперед! К победе коммунизма!». Не знаю, хорошо это или не очень, не нам судить, время покажет.
Попробовала я предложить свои логопедические услуги.
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Набираем слово «логопед»

Обратите внимание, как резко уменьшилась частотность оттого, как я их предложила.
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Уточняем поиск. Набираем «логопедические услуги»

Что из этого получилось, вернее, не получилось, я уже рассказывала. Хотя у меня были единичные заказы. Например, целый год занималась по скайпу с тридцатишестилетней женщиной. Научила говорить «Р», честно предупредив, что в таком возрасте на автомат произношение практически невозможно поставить.
Это так, вялотекущая подработка, которую даже репетиторством не назовешь. А в Интернете по этой теме у меня был полный провал.
А здесь уже конкретная работа по выбору ниши. Я набрала в поисковике Веники.
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Набираем в поисковике «веники»

Если учесть, что сюда попал Веник из «Папиных дочек», то нишу можно было смело назвать провальной. А конкретные запросы вообще уронили частотность.
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Запрос «веники для бани»
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Запрос на банные веники

Но я решила все-таки этим заняться, потому что веники я сама вяжу, я в этом деле хорошо разбираюсь, у меня есть опыт, плоды своего труда продавать не стыдно, конкурентов среди сокурсников точно не было. В то время мне нужно было просто не вылететь с курсов.
Предположим, что вы тоже уже определились с нишей хотя бы так же, как я в свое время. Если нет, то вряд ли есть смысл идти дальше. Так, из любопытства просто.
Но продолжим. Вы обратили внимание на плюсики перед некоторыми словами?
Что они значат? Плюс — это оператор, который заставляет Wordstat учитывать в запросах союзы и предлоги.
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До сих пор мы с вами осуществляли поиск по словам или фразам. Если сделать пометку по регионам, то можно увидеть, где и как интересуются вашим товаром.
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Поиск по регионом

Честно скажу, что я при настройке директа постаралась подобрать ключевые слова для всех регионов. Но у меня срабатывают только показы в Москве, Сибири и на Дальнем Востоке. Почему так происходит, я не знаю, не корректирую и не исправляю, свято следуя совету: «Работает — не трогай».
А так как банный микробизнес я делала временно, чтоб домашнее задание выполнить, я его и не трогаю. Но нет ничего более постоянного, чем что-то временное.
Благодаря веникам я познакомилась с замечательными людьми по всей стране.
Получая заказ откуда-нибудь, я ищу этот населенный пункт, читаю про его историю, интересуюсь географией, погодными условиями, достопримечательностями. С удовольствием общаюсь по телефону с заказчиками. В первый год работы сайта я вышла в «честный ноль». То есть доходы сравнялись с расходами. У меня появилась своя небольшая клиентская база. Постоянные клиенты.

Я попробовала однажды нанять семейную пару. Не прям вот с улицы. Они сами давно вяжут веники и продают их на рынке. Они навязали мне полторы сотни веников. Причем я им показала, как надо и какие требования, и не проверила качество. В результате я лишилась двух самых больших постоянных клиентов. Так стыдно было.

Больше с посторонними помощниками я стараюсь дела не иметь. Веники, если их не поставить на оптовые рельсы, никогда не будут очень доходной частью бюджета. Прибавочкой к пенсии — пожалуйста.
Мне очень приятно общаться с людьми, которые любят баню так же, как и я, делиться с ними впечатлениями, спрашивать о погоде.

Правда, однажды был случай, когда из Иркутска пришло гневное письмо, что им в посылке попался заплесневелый веник. А остальные, когда их высыпали на снег, раскрошились.
Я позвонила, попыталась поговорить. Молодая женщина кричала в трубку так, как будто она потеряла последний кусок хлеба. А ведь я каждому клиенту гарантирую возврат, потому что почта есть почта, всякое может случиться с картонной коробкой.
Я не стала ничего объяснять и спрашивать, почему они не прочитали инструкцию, которая вкладывается в каждую посылку, просто тут же вернула им денежку по электронной почте.
Теперь — если кому интересно, что было на самом деле. «Заплесневелый» веник был из малиновых веток. Они на обратной стороне сизые, как у лопуха или мать-и-мачехи. Это просто такое растение, оно такое, какое есть, грамотно высушенное и прекрасно сохранившееся, а не заплесневелое. Но я не сочла нужным уличать людей в неграмотности в этом вопросе. Насчет того, что веники раскрошились — так их же предупреждали, что на сорокаградусном морозе их трогать нельзя. Надо в дом занести, пусть «отпыхнут».
В результате я потерпела материальный урон в размере полутора тысяч рублей. Но с тех пор всегда предупреждаю клиентов об особенностях пользования такой примитивной вещью, как веник.

Если занялся бизнесом, нужно вести его экологично. Честным быть выгодней. Но человеческая природа такова, что многие живут с постоянно истерической готовностью и подозрением быть обманутым. А может сами этим грешат.
Я рассказала этот случай для того, чтобы вы знали, что как бы вы ни старались, промахи бывают, может что-то разбиться, промокнуть, сломаться. Может клиент неадекватный попасться. К этому надо быть готовым и относиться как можно спокойней и философски и без разговоров возвращать деньги.
Что вам еще рассказать про Вордстат? Во избежание ложной информации нужно учитывать еще один момент. Он заключается в том, что результаты поиска по некоторым запросам для разных регионов будут отличаться. Это геозависимые запросы, то есть запросы, для которых поисковая выдача зависит от региона поиска.
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Выбирать нужный регион можно по ссылке «Все регионы»

Например, если вы находитесь в Москве, то по запросу «купить веники для бани» Яндекс выдаст вам именно московские сайты. Понятно, что частота и трафик в этом регионе будут совсем иными, нежели в каком-нибудь маленьком городке.

Также Вордстат позволяет отследить сезонные колебания запроса и динамику его популярности. Например, популярность запроса про солнцезащитные очки поднимается в теплое время года и падает с наступлением холодов, а запрос про валенки — наоборот (что, в общем-то, вполне логично).

Теперь обратите внимание на два столбца справа. Первый — это количество показов по региону, городу. Второй — это региональная популярность.
Региональная популярность — это доля показов конкретного региона, поделенная на долю показов всех регионов и отражает интерес пользователей к данному запросу в регионе. Если цифра выше 100 %, значит, есть повышенный интерес. И наоборот, если равно 100 %, то ничем не выделяется.
Что это означает для нас? Мы можем при планировании посмотреть, где по нашей нише повышенный интерес, и сделать больший упор на него. По крайней мере, сделать тесты и сравнить результаты.
Ну и напоследок как не попасть под бан (от англ, bon — запрещать, объявлять вне закона) — один из принятых в Интернете способов контроля за действиями пользователей) Яндекса при использовании сервиса. Выглядит это примерно так:
Доступ-запрещен-к-вордстату

Такое случается у неопытных новичков. Когда-то в стародавние времена Вордстат работал медленно, но потом ситуация резко изменилась и скорость увеличилась в разы. Я застала уже быструю версию.
Но вместе с плюсами ускоренной работы появился один довольно неприятный минус — защита от автоматических действий, или по-русски — капча (автоматически генерируемый тест-проверка, является ли пользователь человеком или компьютером. Представляет собой в подавляющем большинстве случаев искаженную надпись из букв и/или цифр. Они могут быть написаны в различных цветовых сочетаниях с применением шума, искривления, наложения дополнительных линий или произвольных фигур).
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Вот пример цифровой капчи на сайте почты России.

При игнорировании ввода капчи Яндекс через какое-то время закроет вам доступ к сервису. Иногда на два дня, иногда навсегда.
Так что соблюдайте простые правила:
Никогда не игнорируйте капчу.
Никогда не пользуйтесь браузером в режиме инкогнито.

Дальше не буду морочить вам голову. Когда я попыталась в этом разобраться, мне сказали, что я вряд ли смогу так автоматизировать процесс, чтоб меня забанили. Скорее всего, вам это тоже не грозит. Просто знайте об этом для общего развития.
Если вас все-таки забанили, то либо подождите какое-то время – 1-2-3 дня, либо напишите в службу поддержки с просьбой о помощи.

Но как буквально вчера нам рассказывали на очередном семинаре, сейчас админы не очень-то слушают вопли о прощении. Легче завести новый сайт.
Ну вот, в принципе, и все, что я хотела сказать в этой главе. Теперь вы будете намного увереннее работать с ключевыми словами. Используя операторы, вы сможете оценить реальный потенциал того или иного запроса, а информация о региональности и сезонности позволит делать упор на наиболее перспективные ключевые слова в зависимости от региона и времени года. А значит, сможете удачно выбрать нишу.
Все остальное, если потребуется, можно узнать в открытом режиме, не ленясь эксплуатировать поисковик.

Когда боишься, что задушат бюрократы

Как мне объяснили, для малого бизнеса существуют лояльные правила. Вот что написано в группе БМ ВКонтакте:

«Действуют упрощенные системы налогообложения, бухгалтерской отчетности. 95 % вопросов, которые есть у новичков, решает самый слабокомпетентный юрист. И стоит недорого. Бухгалтер обходится в три-пять тысяч рублей в месяц на аутсорсинге. Главное — не залезать в кредиты.
Люди, которые подумывают заняться бизнесом, в основной своей массе — наемные работники. Очень страшно сделать этот шаг…
Есть безопасная модель перехода. Начинаете развивать бизнес параллельно с основной работой. Когда доходы от него начнут превышать прибыль от основной работы, можете увольняться».

Для нас с вами, скорее всего, самое главное не влезать ни в какие долги. О чем я уже несколько раз говорила.

Как вести бизнес


Можно в одиночку, можно с партнерами. Китайская мудрость гласит: «Хочешь идти быстро — иди один, хочешь идти далеко — иди вместе».
Сложно нести тяжесть одному, когда первые проекты проваливаются. Сложно быть человеком-оркестром, ответственность лучше разделить. Все взлеты и падения обычно связаны с выбором правильных или неправильных партнеров.
Бизнес по банным веникам я предпочла вести одна. Поэтому он у меня такой малюсенький. Но зато в удовольствие и по силам. В этом процессе мне больше всего нравится вязать веники и потом общаться с клиентами.
А вот в основатели клуба я сразу позвала единомышленников.

Как выбрать правильного партнера

Тут важно, чтобы люди не повторяли твою компетенцию. Один должен быть креативный, а другой — системный. Нас три основателя: режиссер– организатор, психолог и инженер.
Посмотрите, каковы у вашего партнера отношения с семьей. Если он ругает родителей, детей, изменяет жене, увела мужа из семьи, то это показатель. Как человек общается с близкими людьми, так же он будет вести себя и с вами.

Что такое заработки в Интернете

Давайте сразу договоримся, что о сиюминутных заработках в Интернете мы говорить не будем.
Последние три года он просто завален предложениями одно заманчивее другого о том, что, ничего не делая, даже не владея элементарной компьютерной грамотностью, вы чуть ли не на второй день начнете сгребать совковой лопатой халявные миллионы долларов. Но как известно, бесплатный сыр бывает только в мышеловке.
Будем реалистами. Уж если до сих пор рядышком с нами на улице не опрокинулся грузовик с мешками денег, то, скорее всего, вам, как и мне, деньги даром не даются. Но их можно заработать. И похоже на то, что для нас с вами Интернет практически единственная для этого возможность. Надо только подойти к этому с умом.

Как начать бизнес в Интернете

Вот стандартная схема, каких сейчас полным-полно.
Нужно создать свой сайт.

Нужно работать на его продвижение и раскрутку. Нужна реклама. Сайт сам по себе зарабатывать деньги не будет.

Должен быть продукт для продажи. В нашем случае – свой. Но вдруг вы сможете преодолеть психологический барьер, тогда можно и чужой.

Молодежь сейчас редко когда ведет свой блог просто для развлечения. Это в последнее время очень заметно, иногда слишком назойливо и не всегда корректно, почти так же, как в сетевом бизнесе. Но тем не менее на этом зарабатывают деньги.
Вот инструкция из Интернета:

«Когда люди заходят на ваш блог, они читают про вас, ваши мысли и статьи, они начинают вам больше доверять, чем тем безликим сайтам, которых миллионы в Интернете.
Важно выбрать правильную тему для вашего блога. Подумайте, в какой области вы являетесь экспертом, и пишите об этом. Используйте каждую свободную минуту, чтобы написать статью на свой блог. И очень важно: работайте над продвижением сайта, привлекайте целевой трафик (трафик — это люди, которые приходят на ваш блог или сайт)».

Вы хотите сказать, что тут общие слова и ничего конкретного. Согласна. Инструкции пишут молодые люди, по возрасту годящиеся нам во внуки. Им в голову не приходит давать советы, как создать сайт или завести блог. Они пытаются делиться своим житейским опытом, которого у нас с вами выше крыши. Получается нестыковка: у них компьютерная компетентность, у нас оторопь от того, КАКИМИ житейскими премудростями делятся современные эксперты по продвижению интернет-бизнеса. Вот тут и нужно искать золотую середину.
Должна сразу сказать, что молодая аудитория в данный момент совершенно не заинтересована в сотрудничестве с бабушками и дедушками. А мы с вами не конкуренты им в этом деле. Все более или менее свободные ниши расхватали молодые и расторопные. Но выход есть — и весьма перспективный. Взрослый, вернее для людей пожилого возраста, сегмент интернет-рынка совершенно пуст. И кроме нас его занять НЕКОМУ.

Маленький пример.
Вы знаете, что такое хэндгам?

«Жвачка для рук (англ. Handgum, хэндгам — ручная жвачка, жвачка для рук) — пластичная игрушка на основе кремнийорганического полимера, созданная в 1943 году шотландским ученым Джеймсом Райтом. Полимер со своеобразными свойствами был получен им как побочный результат при экспериментах, проводимых для получения синтетических заменителей натурального каучука. В США эта забава известна как «глупая замазка».
Жвачка для рук внешне похожа на пластилин или жевательную резинку большого размера. Вещество нетоксично, не имеет ни запаха, ни вкуса, не прилипает к рукам и не пачкается.
В длительном интервале времени жвачка для рук проявляет себя как жидкость: если слепить из нее предмет какой-либо формы и оставить на ровной поверхности, через некоторое время вещество растечется. Оно медленно протекает через отверстия большими каплями. В короткие промежутки времени вещество ведет себя как твердое тело: например, если из него сделать мячик и ударить о пол, такой мячик подпрыгнет, а если ударить по нему молотком — разобьется на осколки. Вещества, проявляющие такие свойства, называют неньютоновскими жидкостями.»

Это материал из Википедии — свободной энциклопедии https://ru.wikipedia.org/wiki/

Когда на занятиях в бизнес-школе нужно было выбирать нишу для своего интернет-магазина, мои сокурсники выбрали хэндгам, пауэрболл (кистевой гироскопический тренажер нового поколения), солнцезащитные очки, кайты (спортивный воздушный змей в виде паруса, прикрепленного стропами к специальной планке, которую спортсмен держит в руках). Я до этого кроме как о солнцезащитных очках ничего о вышеперечисленном и не слышала. Оказывается жвачка для рук и гироскопический тренажер для рук очень интересные игрушки для любого возраста. Но желающих торговать ими было предостаточно.
А вот таблетницами, дозиметрами, банными вениками, верблюжьими носками оказалось намного меньше. Никого.

Что такое целевая аудитория и где ее искать


Целевая аудитория — это группа людей, объединенная товаром или услугой. Другими словами — покупатели, потенциальные потребители или просто люди, способные оказать влияние на решение сделать покупку.

Где же найти целевую аудиторию?

«1. Поисковые запросы.
Вам нужно ориентироваться на поисковые запросы людей. Используйте Яндекс и Google. Сайт Яндекса: wordstat.yandex.ru. Сайт Goolge: wordtracker.com.
Введите слова по теме вашего сайта. Вышеназванные сайты выдадут вам список слов. Это запросы, которые делают люди, когда ищут то, что их интересует.
Составьте список ключевых слов, прежде чем начать писать статью, и вы сэкономите уйму времени. Ваша целевая аудитория — это люди, которым интересен ваш сайт или блог.

2. Установите счетчик на свой блог, и вы будете видеть число посетителей каждый день, неделю, месяц. Если посетителей мало, значит, вы делаете что-то не так.

3. Придумайте доменное имя и выберите правильный хостинг.

4. Стратегия продвижения вашего блога.
Если вы установили движок WordPress, это очень хорошо, потому что он имеет встроенную систему уведомлений в поисковиках.
Чтобы узнать, проиндексировал ли ваш блог Яндекс или Goolge, просто введите в поисковой строке ваш домен.ш. Если вы увидите фразу «По вашему запросу ничего не найдено», то это значит, что ваш блог еще не проиндексирован.

5. Как получить трафик на свой блог:
а) социальные сети. Расскажите своим друзьям, что у вас есть блог. Ищите новых друзей;
б) комментируйте блоги других людей, лучше, если у вас будет создан граватар (это картинка, которая следует за вами от сайта к сайту) с собственной фотографией:
в) активно используйте Твиттер и Инстаграм. Когда у вас есть хороший трафик на ваш блог, вы зарабатываете хорошие деньги.

6. Рассылка. Начните уже сегодня создавать письма для вашей рассылки. Подпишитесь на несколько рассылок успешных предпринимателей.

7. Постоянно работайте над грамотными уникальными статьями в вашем сайте. Если на вашем блоге нет и 10 статей, то вы гарантированно будете отвергнуты поисковыми роботами.»

Эту инструкцию я выписала из интернет-статьи, которых полным-полно, как под копирку. Комментировать не буду, потому что не пользуюсь этими советами. Но то, что они существуют, я обязана сказать.

Кусочек из Живого Журнала

В Интернете НИЧЕГО не пропадает, нужно только хорошенько поискать. Я порылась в Живом Журнале (ЖЖ) и нашла записи четырехлетней давности. На самом первом занятии было выставлено жесткое требование — каждый день писать в Живом Журнале свои эмоции, декларацию, что сделал за день, какие планы на ближайшее будущее.
В этом есть очень большой резон. Раз организаторы дали обязательство довести каждого до первых денег, необходимо, чтоб инструкции обучения выполнялись добросовестно. Чтобы потом не было упреков. Можно, конечно, и соврать, но ненадолго: если сайт не работает, а это очень легко проверить, с тренинга выгонят. Я такое видела.
Кусочек из ЖЖ приведен тут, чтоб было понятно, КАК жестко шло обучение, а у меня кувыркалось мировоззрение. Внедриться в молодежную среду на равных — это вам не Штирлицем работать. Не пускают они к себе, как бы мы ни хорохорились. Я знаю, как многие мои сверстники, особенно из преподавательской среды (да я и сама была такая), считают, что их приняли «в тему». Нет, просто потому, что у нас жизненные процессы по-другому протекают.
Из соображений деликатности я убрала все ава-тарки, подлинные имена и постаралась исключить моменты узнаваемости. Хотя, повторяю, все это есть в открытом доступе.

Вот выписка из моего личного кабинета в ЖЖ четырехлетней давности:
«Новая страница «Бизнес-Молодости» ВКонтакте
Если кто еще не знает, то у «Бизнес-Молодости» появилась новая официальная страница,
Где желательно подписаться.
Там вы можете задать вопрос, можете помочь другим ответить на их вопросы, давать им новые идеи и т. д.
Если покороче, то переходите по ссылке и подписывайтесь на страницу.
http://vk.com/molodost_bz
бизнес-молодость
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Время 3 часа утра. Не могу найти, куда отписывать. Спросонья, что ли.
Mieter х
2011-03-27 10:29

Понимаю что не совсем в тему, но где будет в тему — не знаю, так что пусть будет здесь. Хотя чтение текста ниже непосредственно не ведет к «точке В» (так же как и его написание), думаю, это будет актуально для многих. Собирать базу лучше, чем продавать в лоб? Не поспоришь. Но как ее собирать? Михаил и Петр приводили пример сайта-одностраничника с минимумом текста и почтовой формой. Например d……ru. Я этой идеей сразу загорелся — выглядит стильно, сделать просто и, говорят, конверсия замечательная. Вот только ребята кое о чем не рассказали. Чтобы ощутить прелести конверсии нужно пустить трафик. А с этим проблемы. Модераторы директа не разделяют восторга и зарубают рекламные компании на такие сайты. Я сделал страницу с минимальной информацией, формой подписки, красивой флэш-галереей на заднем фоне и, потирая руки, отправил на модерацию. Отказ: «Содержание сайта не соответствует заявленному в рекламе». Переделал — отказ. Позвонил, уточнил, что сделать, переделал — отказ. И так несколько раз. В итоге от моего сайта осталось вот такое…….ru. Которое и то не пускают в директ, даже если в объявлении написать, что после клика по ссылке будет подписка на рассылку. Воттак. И пусть бы с этим сайтом, плюнул и забыл, займусь другим. Но сама идея такого шаблона мне все покоя не дает, уж больно эффективной штукой он мне кажется. И много чего с его помощью можно продавать. Например 17 марта на семинаре озвучивали идею по предзаказам I…..а 25-го Михаил говорил о том, что Яков собрал через свой d……ru базу в 1000 человек. Да и вообще перспективы отличные. Кстати. Я провел эксперимент. Насоздавал аккаунты на Яндексе и попробовал пустить с каждого из них разные рекламные компании на кроличьянора. рф, retailstart.ru и dance7.ru. Результат предсказуем. Причина отклонения: «Реклама должна соответствовать содержанию той страницы сайта, на которую ведет рекламная ссылка. Например, если реклама содержит информацию о скидке, то рекламная ссылка должна вести на ту страницу сайта рекламодателя, где эта скидка явно указана». Причина отклонения: «Объявление не соответствует рекламной политике Яндекса. Требования к рекламным материалам вы можете прочитать здесь: http:…….
Кстати в этих требованиях написано: «Запрещена реклама ресурсов, основной деятельностью которых является заполнение анкет и тестов для получения денег или контактных данных пользователей». А теперь как у Чернышевского —:): «Что делать?» Забыть? Или есть варианты решения?

Дорогие мои читатели, вам здесь что-нибудь понятно? Вот-вот. Я на этот пост смотрела, как коза на новые ворота. Привожу пример специально, чтобы видна была разница в уровне технической подготовки. Я на тот момент умела только набирать текст и не всегда удачно менять регистры. И все!
бизнес-молодость
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Интересная тема поднята в вопросе… сейчас сделал http://…….. пока на тесте, жду подтверждение оплаты домена.
Но хочу так же трафик гнать через директ. Вопрос — как сделать так, чтобы не было проблем с модерацией? Думаю, что опыт у ребят уже был в этой сфере — какие-нить советы можно?
бизнес-молодость
[image: ]lyubovtimofevna Это я 2011 -03-27 04:29

Добрый вечер. Учусь делать сайт сама. 2 заявки на книгу через Одноклассники: в Москву и в Крымск. Завтра отправлю. Сегодня у меня большой рабочий день. Эмоции: все нормально. Шаги: Доделать заказ на аудиокнигу, ужать статью. Понять смысл рерайтинга. Всем пока.
День 1. БМ. И scccccccc 2011-03-24 08:56

Новичку надо отчитываться, поэтому дублирую свой отчет здесь: План на сегодня:
1. Прочитать 10 статей на БМ.
2. Разобраться с новыми понятиями.
3. Выбрать товар из списка, который буду продавать.
4. Просмотреть видео с ресурсов БМ.
5. Добавиться в закрытые группы и рассылку.
6. Провести урок.

Результаты на сегодня:
1. Прочитал все статьи на БМ. Некоторые понятия обрели понимание.
2. Выбрал товар. Посмотрел в статистике Яндекса. Товар пользуется спросом, но много конкурентов. И маленькая маржа. Но пока возьму, что есть. Это лучше, чем неделю искать, что продавать.
3. Провел урок.
4. Завел аккаунт на Инсейлс. Но еще не разбирался.
5. Видео не просмотрел. Не понял, где их брать. Да и ладно, сделаю, как понимаю.

План на завтра:
1. Провести аудит сайта, если будет заказ. (А1)
2. Съездить в А……подать заявку на продажу. (В 1)
3. Съездить в Институт Сервантеса и вернуть книги в библиотеку. (В2)
4. Разобраться в Инсейлсе. Если хватит времени добавить картинки и описание товара. (А2)
5. Выполнить домашнее задание по копирайтингу и прослушать следующий урок. (С)
6. Написать статью на сайте. Закрыть доступ к аудиофайлам. Сообщить участникам. (С)
7. Созвониться с клиентом и договориться о встрече на субботу. (ВЗ)
День 2. БМ.
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План на сегодня:
1. Провести аудит сайта, если будет заказ. (А1)
2. Съездить в А подать заявку на продажу. (В 1)
3. Съездить в Институт С……и вернуть книги в библиотеку. (В2)
4. Разобраться в И…….Если хватит времени, добавить картинки и описание товара. (А2)
5. Выполнить д.з. по копирайтингу и прослушать следующий урок. (С)
6. Написать статью на сайте. Закрыть доступ к аудиофайлам. Сообщить участникам. (С)
7. Созвониться с клиентом и договориться о встрече на субботу. (ВЗ)

Результаты:
1. Аудит не сделал, не было интересного заказа.
2. Подал заявку на вывод……на брокерский счет.
3. Вернул испанские книжки. Результат плачевный: из 5 книг прочитана 1. Надо выделять хотя бы два дня в неделю на этот язык.
4. На добавлении картинок и описаний заглох. Только что «добил» 10 товар. Слишком медленно. Много думаю над тем, где можно просто сделать копипастом.
5. Статью написал. Служба рассылок завтра оповестит «подписчиков».
6. К копирайнингу не приступал. Не хватило времени.
7. С клиентом договорился на субботу.

План на завтра:
1. Занятия в лицее.
2. Занятие на……..
3. Задание копирайтинга предыдущего дня.
Если не будет сильного отката от занятий.
4. Разобраться с оплатой и доставкой на сайте
и……
5. Завершить все необходимые работы с сайтом. Блоки. Телефон. Доделать косяки.
День 3. БМ.
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План на сегодня:
1. Занятия в лицее.
2. Занятие на Б…..
3. Задание копирайтинга предыдущего дня.
Если не будет сильного отката от занятий.
4. Разобраться с оплатой и доставкой на сайте и…
5. Завершить все необходимые работы с сайтом. Блоки. Телефон. Доделать косяки.

Результаты:
1. Провел 2 урока. К сожалению, было мало детей. Большинство болеет.
2. Вместо 2 часов занимались час. Клиент попросил сократить занятие, т. к. не мог адекватно соображать, выключался мозг. Результат бессонной ночи. А жалко.
3. Не сделал. Сосредоточился на и… с самого утра. По некоторым вопросам сам так и не разобрался. Отправил 2 письма в службу поддержки. Пока тишина.
4. Оплату решил пока оставить только наличными. Будут заказы — доделаю оплату. А сейчас время дорого! Доставку сделал. Но ни доставка, ни оплата, ни обратная связь не находятся там, где надо. Жду Службу поддержки. Всю Помощь, форум прочитал, что-то доделал сам, а в чем-то без службы не обойтись.
5. Завершить не удалось. Не хватило времени на разборки нюансов системы и…

План на завтра:
1. Дописать 30 мечт.
2. План на следующую неделю.
3. План на апрель.
4. Анализ марта.
5. Уборка.
6. Превратить 10 мечт в цели.
7. Если придет ответ от службы поддержки, доделать сайт.
8. Вписать телефон в шапку сайта.
9. Чтение книги.
День 4. БМ.
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План на сегодня:
1. Дописать 30 мечт.
2. План на следующую неделю.
3. План на апрель.
4. Анализ марта.
5. Уборка.
6. Превратить 10 мечт в цели.
7. Если придет ответ от службы поддержки, доделать сайт.
8. Вписать телефон в шапку сайта.
9. Чтение книги.

Результат:
1. Дописал 35 мечт. Итого 105.
2-3-4. План на неделю сделал. При анализе марта повторяется проблема января и февраля. Выполняемость дня: 90-100 %, выполняемость недели — около 30–50 % от плана, выполняемость плана месяца — не более 10 %!!! Проблема жесткая, и как ее решать, пока не знаю. Полдня голову ломал. Постоянно новая информация. Старая — не выглядит так привлекательно. Перепрыгиваю с проекта на проект. Недоделываю. Придерживаться информационной диеты не получается.
5. Убрался. В голову дельного ничего не шло. Поэтому этот пункт дался на удивление легко.
6. Непонятно как и какие.
7. Служба поддержки молчит. Значит, не работает по выходным.
8. Не разобрался, как это сделать. Но вписал его следом за названием магазина. Хоть и коряво, но факт свершения есть: телефон на видном месте.
9. Заменил на Бизнес-Секреты с Т……

План на завтра:
1. Если откликнется поддержка сайта, то доделываю его.
2. Если молчат, пускаю рекламу на что есть, ждать дальше нет возможности.
3. Доделываю объявления в директе.
4. Статья на копирайт.
5. Занятие на Н…….
6. Поиск другой ниши, товара.
День 5. БМ.
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План на сегодня:
1. Если откликнется поддержка сайта, то доделываю его.
2. Если молчат, пускаю рекламу на что есть, ждать дальше нет возможности.
3. Доделываю объявления в директе.
4. Статья на копирайт.
5. Занятие на Н…….
6. Поиск другой ниши, товара.

Результат:
1-2. Откликнулась. Переделал сайт, новые — затык, отвечают раз в три часа. Нашел новую отмазку отложить до завтра. Завтра подъем в 8 утра и сразу же запускаю рекламную компанию.
3. Запущу после рекламы Вконтакте
4. Написал 3 статьи. Но не по теме. Очень много сумбура в голове.
5. Шок. Отказалась одна из самых долгих клиентов. Причина: финансовая.
6. Выматывает этот поиск, в голове только причина — почему не получится. Много еще надо над собой работать.

План на завтра:
1. Запуск рекламной компании.
2. Выкладывать мысли на бумагу. Писать до изнеможения. Мультизадачность для меня пока не подходит, не получается. Расплывааааааюсь. Постараюсь добить одну задачу до результата.
3. Посмотреть видео с БМ. (Под сомнением, т. к. опять буду распыляться).
День 6. БМ.
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План на завтра:
1. Запуск рекламной компании.
2. Выкладывать мысли на бумагу. Писать до изнеможения. Мультизадачность для меня пока не подходит, не получается. Расплываюсь. Постараюсь добить одну задачу до результата.
3. Посмотреть видео с БМ. (Под сомнением, т. к. опять буду распыляться.)

Результат:
Странное дело! Что должен делать вчера, сделал сегодня, а что сегодня — вчера.
1. Запустил рекламную компанию. Но 5!!! часов не мог понять, почему 0 показов. Думал, долгая модерация. Хорошо, что параллельно сделал рекламу в Яндекс-директ, чтобы она прошла модерацию. В итоге: реклама ВКонтакте запустилась минут на 20 быстрее, чем в ЯД. Ошибка была с моей стороны, не знал сервиса. В итоге реклама пошла только под конец вечера. Пока только реклама, кликов нет.
2. Выкладывать мысли на бумагу не стал. И так перло на работу, доделал косяки на сайте, разобрался с рекламными компаниями на Я-Де и ВКонтакте.
3. Почему-то не запланировал встречи с постоянным клиентом. Потерял веру в себя. Это плохо. Хорошо то, что начинает немного налаживаться. Цели стали более четкими и понятными.
4. Посмотрел ОДНО часовое видео. Не до конца. Пошел и сразу сделал, что пришло в голову.

План на завтра:
1. Смоделировать фирмы-конкуренты.
2. Прозвонить их на тему их работы в качестве клиентов. Понять принципы работы, что общего, что разное, где ошибки, бросающиеся в глаза.
3. Чистилище.
4. Посмотреть фрилансеров, их услуги, цены, сроки (если будет время).
5. Распечатать список целей.
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Эмоции. Ступор небольшой. Шокирована. Декларация. 70 000

Задание:
1. Поиск человека.
2. Поднимаю цены. Редактирую сайт.
3. Запускаю рекламу ВКонтакте и Я-директе.
Четверг!
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Эмоции: юху! Я все еще с БМ!Е!!!
Декларация: 10 т. руб. в кассе, иначе я — лох!

Задание:
Завтра съездить в Москву — забрать товар. Отправить по почте. Встретиться с программером, объяснить про всплывающую рекламу. Если будет время — залить еще товар и пустить директ. Из всего вышеперечисленного — на салфетке № 1 — реклама ВКонтакте!!!
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Эмоции как всегда мегапозитивные! Рад был всех видеть, рад, что у всех все двигается, и практически у всех появились первые продажи, и рад тому, что мы все вместе!
30 тыщ до 31 марта! Это реально.
1. Пустить беспрерывную рекламу ВКонтакте (уже положил денег на несколько дней вперед).
2. Запустить и заполнить сайт, пустить в него трафик.
3. Найти поставщика в Китае.
4. Сделать заказ на товар на 30 тысяч.
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Стандартно, как и после каждого коучинга, непрерывный поток мыслей, идей и эмоций. Надо все это структурировать и выделить конкретные цели. Очень полезная штука с салфетками, как мне кажется. В любом случае надо попробовать, хуже уж точно не станет. Так вот цели: добавить каталог картриджей в группу приставок: отредактировать цены; запустить рекламу ВКонтакте: создать группу по продажам айпад-часов; рекламу: выкупить шаблон интернет-магазина): сделать на нем два сайта; запустить директ; узнать все про доставку из США и Китая; сегодня, кстати говоря, закупил первую партию приставок Sega и Dendy, забыл продемонстрировать.
[image: ]attttttttt 2011 -03-24 10:42 pm (UTC)

Пришло ОЧучение, что все получится!
30 тыс. руб. к 31 марта.
На салфетке на завтра — набит сайт товаром.
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Эмоции: какие-то невнятные, выжат как лимон уже, надо будет как следует отдохнуть. Шел на коуч с ощущением, что меня сольют за мой большой ноль в кассе. Но было бы очень обидно, потому что вот-вот выстрелит, просто банально чуть-чуть времени не хватило, разработка затянулась из-за отсутствия опыта.
Декларация: в это раз скромней — 50 тыс.
А какое тут задание писать? Надписи на салфетке?)
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Эмоции. Отличный день!:-) Решала вопросы с перекупщиком. Поспрашивала всех знакомых, оказалось, что одноклассница как раз живет в нужном месте. Очень жду ответа от нее. Хорошее предложение нашла у нескольких транспортных компаний. С БЗ кто-то откликнулся. Все путем. Неизведанная область открылась.
Моя группа и сайт живут сами по себе своей жизнью) люди сами материализуются, даже без рекламы. + 1 заказ на 0,9, обговариваем детали.
Задание:
1. Реклама.
2. Цены.
3. Больше товара.
4. Новая акция.
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Опять ездила в Москву за товаром+обмен бракованного. Вымоталась — жуть. Отправила заказ через почту — жесть — 1,5 часа бреда. Ребята, запасайтесь терпением, если кто будет отправлять посылки=).
Залила немного товара. Подредактировала рекламу. Но че-то глухо все. На завтра — группа+реклама в бегуне. Все — спать! Спок-нок всем.
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Весь день мучился с программистом, к вечеру был уже готов на убийство.
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Сегодня не занимался интернет-магазином. Завтра еду на Парабеллума.
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Когда пришла крутая идея, а потом куча причин, почему она не совсем крутая, это гиперзабывчивость?)
Бюджет в рекламу:)
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Ну в принципе все — готов, опишу товары, опишу поподробнее про доставку… и рекламу, мне деваться некуда… надо по-любому продавать, товар весь в стоке, надо сливать!!!
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У меня на следующей неделе так же будет. Будет товар уже лежать у меня =)
Эмоции: наконец-то выходные, ура, хоть выспался! Несмотря на неудачные испытания на работе в пятницу, настроение приподнятое!
Вчера провел все расчеты за прошлую неделю и занес все расходы в таблицу. Отписался многим, кто заказывал ранее. На большее сил не хватило.
На сегодня: ответить всем потенциальным покупателям в лички и добавить новые фениксы и аксессуары (те, которые буду покупать на неделе у диллера).
Ребята, салфетки реально рулят!
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Группа приставок готова. Завтра запустить рекламу, найти то, что нужно на китайских сайтах. Решить вопрос с сайтом. Суббота. Надо спать!
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Вчера был на тренинге Парабеллума и Петра: кто не поехал — ВООБЩЕ зря!
Сегодня загрузил товар на сайт + начал описания. Завтра наконец-то доделаю. Медленно, мля! Но процесс идет. Сегодня нашел классную тему с часами — завтра созваниваюсь с партнерами — обговариваем условия.+ Нашел новых поставщиков дозиметров — завтра созвон с ними.
3,Ы, Сегодня слушаю только такую музыку, которую не слушал раньше! Долой «жвачки» для мозга!!!:-)
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Доделан сайт, оплачен домен и хостинг, сегодня запуск.
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Аналогично с сайтом — готов) почти полностью устраивает, маленькие доработки остались. Создала уже объявление, жду одобрения администрации и запускаю!
ВКонтакте рекламу (ура!) разбанили, и я ее опять пустила)). Вчера добавила прикольных гаджетов. Сейчас буду добивать сайт, добавлять на него новые товары.
Р. S. Нашла поставщика в Испании), уже гораздо ближе, буду списываться и узнавать все подробности.
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Всем привет, сегодня прям ух…..бабла, может, и не
заработал, но настроение улучшилось точно, запустил директ + пустил рекламу ВКонтакте, с директа как-то слабенько народ идет)), а вот с контактовской рекламы на сайт трафик набегает неплохой, и в принципе не дорого:-) по итогам получил первые заказы с сайта, 3 заказа… все телефоны есть. Проблемы у меня только с формой доставки, надо на сайте после шага заказа делать редирект на доставку, а то по телефону брать реквизиты для доставки реально геморрой. Как-как ваша фамилия пишется??? через е??? Что за город?)) и так далее. Все-таки лучше сразу у человека забирать всю инфу, пока он тепленький, а то потом звонишь, а они трубки не берут!:(
На завтра: буду дальше рекламить, обзванивать первых клиентов, ну и надо сайт доделывать-то уже: акции, дедлайны, продающие тексты, описалово — это, я уверен, даст большую конверсию… сто процентоВВ!))
Понедельник
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Сегодня была встреча миллионеров в R1. Приезжали ребята, которые зарабатывают на том, что обеспечивают техническое обслуживание компьютеров для юридических и физических лиц. Абсолютно обыкновенные ребята, которые просто берут, делают и зарабатывают. Надо брать пример с них =). Я очень распыляюсь на много дел сразу, в итоге до конца мало что довожу. Салфетки!!!!!
Пообщалась с нашими, подкинули неплохие идеи, надо их внедрить. Все-таки очень многое приносят встречи, беседы, неформальное общение. То, что лежит на поверхности, ты сам можешь и не заметить, но тебе могут подсказать. Общайтесь, спрашивайте, узнавайте мнение о своем деле/сайте/группе.
Сегодня: оформила группу по женскому белью, вступайте плиз и оставляйте комменты http://…….
На завтра — новая реклама + бегун.
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Все! Платформа готова!!! Гора с плеч, сколько же нервов ушло на это, ужас! Впредь буду умней и постараюсь не загонять себя в такую ловушку. Теперь надо поднять свой магазин по продаже магазинов.))) Контент, рассылка, директ-мейл через Вконтакте, ЖЖ, обучающие видео. Понеслась, на продажи всего 2 дня, не хочется быть слитым.
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www.i…….
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Сделал заказ у трех разных фирм. Завтра кто-то привезет, куда-то самому придется выехать. Получается на 45 тысяч примерно закупаю товара. Надо закрывать уже заказы на 0.9, а то, блин, уйдут.
План на сегодняшний вечер: надо, блин, одежду дозорную подымать. ПОИСК ШВЕЙНОЙ ФАБРИКИ В БЕЛОРАШЕ + добавление товара в группу. Сегодня программист вышел на связь, говорит — все готово, заливает сайт. Сейчас пойду домой и буду принимать работу!
Эмоции без коучинга
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Сегодня эмоциональный подъем:-) лиды — клиенты — покупатели:-) они, оказывается, существуют!) В общем, проснулся я сегодня очень тяжко, встал, попил, поел. Включил комп перед уходом на работу, думаю, гляну я почту, а там ба-бах-х….10 писем с темой «Новый заказ», думаю, кто-то прикоснулся… Захожу во все письма, а там реальные люди с реальными заказами и адресами. Но мое удивление немного подутихло, когда я понял, что мой сайт продублировал все письма по 2 раза, итого 5 заказов, троих довел до 0.99, двое трубку так и не взяли, завтра еду в ИСК, продам по сегодняшним заказам 5 пар пляжной обуви и 2 пары дизайнерской обуви. Примерно на 5000 р., отошлю завтра один или два заказа по почте 1 500 — 2000 р. Вот такие дела (но когда увидел письма, честно, прыгал как ребенок). Все заказы через сайт — реклама пока только ВКонтакте, с директом разобраться не могу, он работает, но 20 переходов за 2 суток — это хрень!
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Сочинить новый продающий текст, разобраться с платформами для сайтов, запустить продажи айпад-часов.
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До коучинга осталось совсем немного, главное поднажать!
Народ в гиковскую группу добавляется, интерес живой. Сейчас займусь мотивацией каждого лично. Запускаю пробный директ+дополнительная реклама
ВКонтакте. Появилась отличная новая идея с готовыми покупателями. Запускаю!
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Много вчера не успел, но многое и успел) к вечеру вырубило так, как не спал ночью. На сайте instore5.ru отличная посещаемость. Сделал рассылку по БМ, лично 20 человекам из Ульяновска (больше ВКонтакте не дал, гад), по группам БМ. 100 лидов точно уже было. Народ интересуется, 5 заказов уже сделали, еще 1 и разработка окупится. Весь день отвечал на письма. Сегодня в Москве надо продать еще 10 шт. М! Обязательно снять видеоинструкцию!
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Было интересно послушать реальные истории достижения успеха от Стаса и Максима на мск-чистилище БМ. Четкие прозрачные шаги, как они добились таких результатов и чего им это стоило. Огромное желание и стремление скорей выполнить декларацию…
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Сегодня закинул 300 руб. на Яндекс-директ = 10!!!!!!!!!!!!! заказов на дозиметры!!!! Ура!!! Завтра найти поставщиков дозиметров, у которых они есть! Пустить рекламы еще.
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Еще 1 заказ!
Фигня какая-то =)
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За всю неделю — 1 заказ, и 1 на 0,9. На 0.9 — это когда железно договорился с заказчиком и деньги пришли в движение. Бегун — заблочили, ВКонтакте — только деньги сожрал, googleAdwords — не могу разобраться, только денег жрет, а рекламу не дает. Мой программер в отпуске, не могу сайт докрутить без него. Завтра буду действовать!
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Если не секрет, эти интернет-магазины как вообще официально оформляются в виде ИП (давно мучаюсь вопросом)? Как с них платится налог на прибыль?) или это типа репетиторства или аренды квартиры, без всякого оформления?
бизнес-молодость
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Интернет-магазин оформляешь, либо ИП (что проще), либо ООО, но регистрироваться нужно, т. к. ты занимаешься коммерческой деятельностью.
бизнес-молодость
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Просто ни разу не видела в заданиях на неделю «оформить ИП». Все пишут — создать группу ВКонтакте, запустить рекламу, найти поставщиков… и ни разу — зарегистрировать интернет-магазин.
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Именно учит РЕГИСТРИРОВАТЬ бизнес, но сначала надо начать зарабатывать, а потом уже официально оформляться и платить налоги, взносы и т. д. и т. п. не с официоза начинать, а с дела =)))

Ага, спасибо за разъяснение:)
[image: ]petr osipov
2011-03-24 07:00

К вашему сведению, у БМ свой юрист, который на льготных условиях оформляет ИП и ООО для участников. Процесс оформления начинается, когда человек понимает, какой темой он будет заниматься; позиция БМ следующая: надо региться после первого отклика, а не до, т. к. никто не гарантирует, что тема пойдет. Юрист у нас есть, обращайтесь. Девушке-преподавателю рекомендую не обижаться, что целая куча людей, пока она пишет гневные отзывы, сделали свои бизнесы. Лучше не говнить в чужих комментах, а самой что-то сделать, хотя… действительно лучше. Вы ведь помогаете людям, так ведь? Правда?

Я специально показываю этот кусочек отчетов четырехлетней давности. Естественно, тут стерта вся личная информация, имена, опознавательные знаки. Просто хочется, чтоб вы поняли, какие сейчас растут детки. Трудолюбивые, целеустремленные. Конечно, когда мы были молодыми, у нас были другие цели.
А у наших детей — вот такие. А мы разве не к этому стремились? Не об этом мечтали, чтоб не пятнадцать лет квартиру ждать, а заработать, чтобы пальто не по талону купить, а в собственном бутике, чтоб в санаторий не по блату, а когда и куда захочешь, чтоб ребенку за хорошие отметки не только мороженое, но и поездка в Диснейленд.
И вот посмотрите, как я пыталась вписаться в тему.
бизнес-молодость
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Добрый вечер. Не совсем уверена, что вышла в нужное место.
Эмоции: конечно тяжело учиться в среде молодежи. Для меня это даже не китайская грамота, а инопланетянская. Но на сегодняшний день другого выхода нет и выбора тоже. Получила психологический щелчок по носу от Петра. (Да-а-а, обычно я это делаю с другими.) Впечатлило, отрезвило, подстегнуло. Психанула и продала прямо на перемене книгу за 500 руб. (Речь идет о моей книге «Мой «Морс» кок первая любовь»). Спасибо большое за то, что выручили. Для меня это большое событие. Спасибо, спасибо.

Декларация:
1. Заказать 3-й тираж и продавать на 100 руб. дороже. Чтоб получилось 5000 в неделю. Надо, Люба, надо. Слезы навернулись. Что-то давно я так не расклеивалась. Хреново как-то на душе. Простите. Но уж раз эмоции, так эмоции. Все по-честному.
2. Бросить клич среди своих учеников, может быть, они научат меня пользоваться сайтом.

Шаги по достижению: села слушать диск, который подарил Михаил, а там практически половина не читается. Но прослушала все, что смогла.
Молодцы все-таки ребята! Спасибо и за занятия, за удовольствие слушать вас, за мастерство проведения! Мне показалось сегодня, что я вам мешаю. Постараюсь в следующий раз сидеть, как мышка. Всем спокойной ночи!

lvubovtimofevna
Забыла сделать ссылку: Сайт: lyubtirnlev.ru Зайдите кто-нибудь, хоть покритикуйте. Буду весьма признательна. Ссылка в Яндексе и ВКонтакте: lyubtimlev@ yandex.ru

lvubovtimofevna
vkontakte.ru/club24986334#/club24986334
тел. 8-927-827-87-65

lvubovtimofevna
Добрый вечер.
Эмоции: Петр и Михаил молодцы. ОЧЕНЬ качественная работа.!!! Я с удовольствием посещаю тренинг. Поймала себя на состоянии внутренней суетливости. Зря. Ведь козе понятно, что мои мозги по пластичности не сравнить… Впрочем, о какой пластичности можно говорить в 59 лет. Об этом иногда тоже вспоминать надо, Любовь Тимофеевна.
Так что эмоции в сторону и потихоньку, полегоньку… Детки бегут на короткую дистанцию, а мне к концу обучения нужно понять и набрать обороты. Понравился пример, который привел Михаил на предыдущем занятии про выживаемость, вопрос жизни. Я у похожей БЕЗДНЫ стояла. Трижды. Очень хороший пример.

Декларация:
Пять тысяч именно здесь — уже говорила. Сроки жесткие. Сама с программным обеспечением быстро не разберусь. Решила нанять репетитора.
Довести до ума сайт. Довести до ума ВКонтакте. И, елки-палки, продать уже свои труды по человеческой цене.

Шаги:
Сама с программным обеспечением быстро не разберусь. Сроки жесткие. Решила нанять репетитора.
Заказала очередной тираж. Петр! Я обещаю его продать дороже!
Конкретную цифру провозглашу, когда издатель скажет расценки. Создам еще один сайт, через который продам услуги. Не за копейки и не за ШОКОЛАДКУ. Мне ЭТО важно. ВОТ где я ЛОХ.

(Тем, кто к следующему занятию не выполнял задания, выдавали табличку ЛОХ. У меня она красовалась частенько, но я особо-то не переживала, как мои сокурсники. Мне главное нужно было научиться.]

Тружусь над заголовками и над письмом. Кстати, распечатка — это в буквальном смысле бумажный носитель или в электронном виде? Я не поняла.
Ссылки: lyubtimlev@yandex.ru
http:/vkontakte.ru/club2492987 Тел. 8-927-827-87-65
До свидания.

На сон грядущий стала перечитывать конспект, а там заголовки в домашнем задании. Доделываю.
1. Я знаю, почему ваш ребенок боится выходить к доске.
2. Три роковые ошибки при изучении скучных предметов.
3. Если ребенок не хочет учить скучный предмет.
4. 5 трагических промахов при подготовке к свадьбе.
5. Хотите говорить лучше.

lvubovtimofevna
Доброе утро.
Эмоции: знакомый охотничий азарт.
Муж застал ночью с компьютером и пригрозил отнять его, а еще пожаловался дочерям на то, что я нарушаю режим. Придется подчиниться, потому что таблички «Лох» от ребят я боюсь меньше. Попробую зайти в свою проблему с другой стороны. Ребятам не до меня. Я для них гарантированный балласт. Постараюсь хоть не мешать. Одна из причин: чисто физически не успеваю думать — закон природы. Я поливаю дерево, положенное поверх засыпанной ямки.
На коучинге, сверх того, что и так хрестоматийно туплю, я все внимание трачу на то, КАК они говорят, а не ЧТО. Наслаждаюсь профессиональным зрелищем ораторского искусства. Молодцы! Правильно сказал Михаил: надо абстрагироваться.

Шаги:
К компьютеру сегодня ни-ни. Буду трындеть о том, что не поняла на первых коучингах.
Вопрос: как продать мозги, услугу. До завтра.

lvubovtimofevna
Добрый вечер.
Эмоции: все идет по плану. Настроение ровное.

Шаги: Сегодня весь день училась. Хорошо быть училкой, которая никогда (!) не ставила двоек. Созвала деток, которые закончили не только школу, но и институт по разным специальностям. Поговорили. Разъяснили мне, что к чему. Сайт теперь делать умею, корректировать тоже. Шпаргалку мне состряпали, вплоть до клика. По экономическим вопросам мозги тоже пропылесосили. Текст буду писать через два дня. Пусть поварится в голове.
Результаты: одна книга продана за триста рублей. Теперь в кассе пятьсот рублей. Заказала третий тираж обеих книг. Спокойной ночи.

Добрый вечер.
Получила заказ на аудиозапись. Рекламодатель наконец-то проявил сознательность и обещал отдать деньги за книгу. Сижу, пишу статью. До свидания.

lvubovtimofevna
Добрый день. Простыла внучка. Сижу с ней.
По делу: через сарафанное радио ушло две книги по триста руб., еще две подарила. В кассе триста четыре рубля. Написала статью, жду результатов.
Продающий текст начну завтра. Всем пока.

lvubovtimofevna
Почему-то как аноним зашла. Муж вопит, что я комп скоро доконаю. Уж не знаю, кто кого.
Эмоции: нормальные.
Шаги: всю ночь сидеть письмо делать.
Итоги дня: начитала тридцать минут текста на заказ. Продалась одна книга. Попросили еще пять штук. В кассе сто пятьдесят рублей. Всего доброго.

lvubovtimofevna
Доброе утро!
Не могу найти, где Петр рассказывает про тринадцатилетнего братишку. На днях видела, а тут весь инет перекопала. Подскажите, пожалуйста, кто заходил.
Эмоции: охотничьи.
Шаги: как бы это умудриться рукопашное письмо превратить в электронное, чтоб распечатать.
Проблема: я не умею таскать картинки и фото с места на место. Помочь сегодня некому будет. До завтра.

lvubovtimofevna
Добрый вечер.
Эмоции: как в молодости.
Шаги: сайт готов к конструктивной критике. Письмо сделала. Аудиотекст читаю. Рекламодатель отдал деньги за книгу. В кассе 6854 руб. ЕС!!! До свидания.
[image: ]lyubovtimofevna
(Anonymous) 2011-03-24 07:39 pm (UTC)

Всем привет!) Сразу же хочу поздравить Любовь Тимофеевну с началом генерации денежного потока! у меня же пока застой… сегодня весь день ушел на поиск, другого поставщика… нужны более доступные сумки того же качества! Завтра звоню ему и решаю вопрос с ценой…

lvubovtimofevna
Добрый вечер!
Эмоции: большое спасибо Михаилу! В одиночку держать такой темп! Мои восхищения! О многих вещах я просто не знала. Слегка оторопела, потому как мне казалось, что хоть на дилетантском уровне, я кое в чем разбираюсь. Стало грустно (это из оперы «где мои семнадцать лет»), что есть суровая реальность, через которую мне уже не перепрыгнуть. Это не пессимизм, не страх, что не смогу сделать. Сделаю, конечно. Впрочем, лет через сорок вы меня поймете.
Шаги: сайт переделать. Письмо переделать. Тему повернуть с другого бока. Если сама не смогу, опять попрошу Ивана. Спасибо ему за отзывчивость и понимание.
Результаты: понятно, что продавала я не совсем то, что требовалось, но чертовски приятно было получить табличку «Молодцом». Что-то я даже не ожидала от себя такой радостной реакции… Спасибо всем за моральную поддержку!
Всем спокойной ночи.

lvubovtimofevna
Доброе утро! Гиперзабывчивость!!!!!! А я думала, что это склероз-з-з-з-з-з! Теперь есть на что свалить то, что вчера забыла продекларировать сумму дохода и не оставила обратный адрес.
Эмоции: мне нравится, когда такое состояние! Как хорошо, что я не постеснялась и пришла сюда. «Бизнес-Молодость» для меня ОЧЕНЬ полезный проект.
Насчет часовых у костра: команда из трех возрастных (пенсионный возраст) человек формируется.

(Речь идет о Татьяне Николаевне и Людмиле Георгиевне. Они вместе со мной стали основателями «Клуба деловых старух»].

Я регулярно делаю перед ними отчет, получаю одобрение и моральную поддержку. Для всех нас это как другая планета. Но выбора да и времени нет, надо прорываться. Спасибо всем, что имею возможность с вами общаться.
Декларация: 6500 руб.
Шаги: воспользуюсь Мишиным советом, переделаю сайт, если сумею, сделаю новый. С сегодняшнего дня начинаю продавать образовательные услуги. Правда, цену постеснялась сказать настоящую. Буду считать это пятидесятипроцентной скидкой первому клиенту. Начала работать над очередной книгой. Получила заказ на рерайтинг.

(Речь идет о рерайте книги Аллена Кара про то, как сбросить вес. Издана она была на деньги заказчика в местной типографии.)

Книга про Марс свою миссию выполнила. Третий тираж в продажу пущу только половину в том же режиме две-три штуки в день, но по триста руб., остальное оставлю себе как подарочный фонд. Это тоже доход, только скрытый.
vkontakte.ru/id71393029
PS. Как бы вот еще с сайтом ВКонтакте разобраться. В нем я, оказывается, тоже «тундра». До свидания.

lvubovtimofevna
Добрый вечер. Наконец-то нашла, где пишем! Что-то весь день тормозила, или с компом что случилось.
Эмоции: мне с ними интересно. Я люблю такое состояние поиска и творчества.
Декларация: 6500, чуть больше, чем заработала на прошедшей неделе.
Шаги: меняю тему. Книга шла на старом запале и себя исчерпала. Начнем новенькое с нуля. Чтоб интересно было. Петр с Михаилом сказали же, что надо заниматься тем, в чем очень хорошо разбираешься. Я разбираюсь в том, как научить ребенка общению, не бояться публики, хорошо и внятно говорить и прочее. Пишу продающее письмо. Пытаюсь сама переделать сайт. (Речь идет про сайт tobletniza.) Надо же когда-то этому научиться.
Хорошая новость. Муж перестал отнимать комп. А сегодня даже выслушал мой рассказ про «Бизнес-Молодость» и не подтрунивал по этому поводу. Сделай оппонента союзником — и это уже полдела!
PS. Как только создам свою фирму, первым делом приглашу толкового программиста, устала быть дурой в этой области. Спокойной ночи!

lvubovtimofevna
Добрый вечер!
Я ПОНЯЛА! Поняла то, что все это сделали еще на первом занятии. Ребята, можете смело приводить в пример меня как подопытного кролика в своих дальнейших лекциях. Даже такую «древность», как я, можно сдвинуть с места, только времени на это нужно не один день, а три (!!!) недели. Определилась ниша, в которой можно будет проявить себя; понятно, как это делается, и нашелся человек, который еще раз МЕДЛЕННО расскажет мне, как работает Интернет и как он продает, на своем личном примере.
Эмоции: настроение заметно повысилось. Конечно, возможно, придется в этот раз сидеть лохом, но это такая фигня по сравнению с мировой революцией! Может, кому и смешон мой поросячий восторг по этому поводу, но похожая ситуация произошла со мной тридцать девять лет назад, когда я узнала, что интерфейс (1972 год!) — это огромный железный шкаф, набитый электроникой, а не проводочек, как в автопилоте самолета. После этого все встало на свои места. Примерно такое же идиотское состояние у меня было все эти три недели.
Конечно, должно пройти какое-то время, пока раскочегаришься, но начало положено. Спасибо вам, ребята! Это по поводу черных дыр, темных пятен то есть. Когда знаешь, что они есть, это уже полдела.
В кассе шестьсот рублей, и не только за книги. Дочитала аудиозаказ. К пятнице его обработают. Приступила к изучению текста по рерайтингу. Выкопала программу по клубу тинейджеров, которую я вела в нашем городе шестнадцать лет назад. Откорректировать надо.
Всем спокойной ночи.
vkontakte.ru/id7139029
RS. Я никак не научусь сама вступать в группу, но на приглашение отвечать умею. Кому нужны контакты, приглашайте, всем соглашусь.
Любовь Левина.

lvubovtimofevna
Доброе утро.
Так как вчера была в плохотранспортабельном виде (радикулит), компаньоны приходили ко мне. Решили, где арендуем помещение, определили вопросы программы. С бухты-барахты нельзя, это все-таки дети. Хотя, глядя на участников коучинга, я ко многим испытываю профессиональный интерес и с удовольствием занялась бы и со взрослыми людьми проблемами техники речи и публичных выступлений. Рано или поздно они с этим столкнутся, ведь переговоры ведутся не только на бумаге, но и вживую.
Вот пройдет областной конкурс, с работой станет посвободней, займемся организационной стороной дела.
Желаю девочкам, поехавшим в Москву, удачи! Все у вас получится! А то, что у кого-то день пустой, так ведь жизнь-то она полосатая. Все нормально будет. Вы такие молодые, такие умные! Вы СВОБОДНЫЕ!
Эмоции: скорей бы радикулит прошел.
Действия: надо изучить рынок спроса в городе на предполагаемую услугу. С сайтом, само собой, продолжить. Пишу стоя. Устала. До свидания.

lvubovtimofevna
Добрый день.
Эмоции: ровные. С утра сделала прогон и генеральную репетицию. За 4 часа выложилась только так. Это не бизнес, это моя работа. (Имеется в виду преподавание в школе.)
Шаги по делу: читаю материал по рерайтингу. Ковыряю старые записи по клубу тинейджеров. Кстати, хороший был проект.
В кассе еще шестьсот. Быть мне завтра лохой или лошкой, но я довольна, т. к. всю жизнь получала только зарплату, а тут не только.
Всем до завтра.
(http://petr-osipov.livejournal.corn/6 806 6. html?page=14#comments)

Резюме к первой части

Если вы до сих пор не эксперт в чем-то, станьте им. Да, технический прогресс сделал такой скачок, что не многим из нашего поколения под силу преодолеть эту пропасть. Но использовать компьютер в качестве обыкновенной пишущей машинки с хорошими функциями практически КАЖДЫЙ в состоянии научиться. Возьмите «Компьютерный букварь для ржавых чайников», научитесь печатать тексты.
Заведите блог или группу в соцсетях, делитесь воспоминаниями, опытом. Возможно, вы знаете, как правильно доить корову или прясть собачью шерсть. Этими навыками сейчас практически никто не владеет. Может быть, вы когда-то смастерили полочку из тарных досочек, собираете умопомрачительный урожай с двух соток огорода. Вполне вероятно, что вы можете реанимировать старый ламповый радиоприемник. А что, есть коллекционеры, которые будут благодарны вам за это.
Поэтому прямо сейчас нужно придумать пятнадцать ниши пять из них тут же попробовать запустить в соцсети.
Не тратьте время на то, к чему не лежит душа. Значит бизнес — это не ваше. А вот обрести новых знакомых для общения вы вполне можете.

ПРИДУМАЙТЕ ВАШИ 15 НИШ
1. _________________________________________________________
2. _________________________________________________________
3. _________________________________________________________
4. _________________________________________________________
5. _________________________________________________________
6. _________________________________________________________
7. _________________________________________________________
8. _________________________________________________________
9. _________________________________________________________
10. _________________________________________________________
11. _________________________________________________________
12. _________________________________________________________
13. _________________________________________________________
14. _________________________________________________________
15. _________________________________________________________

В детстве в сельской местности ребятишкам разрешали допоздна играть на улице. Сидя на бревнышкеу соседского дома, мы пели песни Высоцкого. Тогда очень популярна была «Если друг оказался вдруг». Мечтали о всемирной победе коммунизма. Я не вру! Мы в него верили! Смеялись, как над дикой фантазией над тем, что могут быть кислотные дожди или питьевую воду будут продавать в бутылках за деньги. В это мы не верили. Смотрели на звездное небо, мечтали стать космонавтами, полететь на другие планеты. Хоть одним глазком посмотреть: как там?
Вчера я гуляла по осеннему лесу. Золотая осень! Остановилась у огромного муравейника. Его обитатели суетливо готовились к зиме. Вот где инопланетяне-то. Они в принципе знают что-то о человечестве? Или мы для них неопознанное стихийное бедствие? Как торнадо? А они догадываются о существовании таких же муравейников в соседнем лесу? А на другом материке?
Сегодняшнее поколение молодых для нас такое же неопознанное явление. Но мы можем многому друг у друга поучиться. Это я намек делаю на темы информационных ниш.
Тандем бабушки-внуки может очень даже неплохо существовать в интернет-пространстве. Они знают информатику — мы знаем жизнь.

Власть денег

Мы с вами, прожившие порядочный кусок жизни, прекрасно знаем, что не все меряется деньгами. Но что делать, если наступило время потребительства. Моя тетушка Зинаида Павловна, прожившая без двух месяцев девяносто четыре года, лет десять тому назад сказала: «Я никогда так обеспеченно не жила, не одевалась и не питалась, как сейчас». Почти девяносто четыре года! Практически весь двадцатый век. А ведь она никогда не голодала. Даже в войну. Она была старшая в семье. Занимала приличный пост, имела связи и неплохую зарплату. Помогла вырастить и выучить двух сестер. И племянников тоже не обижала. Спасибо ей. А вот погляди ж ты, комфортнее всего ей зажилось после восьмидесяти лет.
Разве не мы мечтали о том, что наши дети будут всем обеспечены? Эта давнишняя присказка-мечта: «Уж если не мы, то хоть наши дети…» Пожалуйста, наши потомки в студенческом возрасте ездят на собственных машинах, в двадцать пять лет имеют собственное жилье, к сорока годам объездили весь мир. Не понимают они только одного, что не все меряется деньгами, что нельзя быть предателем, что подло обижать женщину, нехорошо забывать людей, которые тебе помогли подняться, что никакое благополучие не стоит одной слезинки твоей брошенной дочери, что низко, уходя из семьи, пытаться еще что-то «отжать». Как бы высокопарно и напыщенно это ни звучало, но сейчас выросло поколение (не все!) мальчиков, не умеющих брать на себя ответственность, ради собственного благополучия они спокойно уходят от шефа, который, что называется, «подобрал его на помойке», уводят базы данных и бизнесы, продают промышленные секреты.

Что-то я разошлась уж слишком, под впечатлением от рассказа знакомой, очевидно. Лучше отвлечемся на Даниэля Дефо и его «Робинзона Крузо»:
«При мысли о своем одиночестве я заплакал, но вспомнив, что слезы никогда не прекращают несчастий, решил продолжать свой путь и во что бы то ни стало добраться до разбитого судна. Раздевшись, я вошел в воду и поплыл.
Подводная часть корабля была пробита, и трюм был наполнен водой. Корабль стоял на твердой песчаной отмели, корма его сильно приподнялась, а нос почти касался воды. Таким образом, вода не попала в корму и ни одна из вещей, находившихся там, не подмокла. Я поспешил туда, так как мне раньше всего хотелось узнать, какие вещи испортились, а какие уцелели.
Оказалось, что весь запас корабельной провизии остался совершенно сухим. А так как меня мучил голод, то я первым делом пошел в кладовую, набрал сухарей и, продолжая осмотр корабля, ел на ходу, чтобы не терять времени. В кают-компании я нашел бутылку рома и отхлебнул из нее несколько хороших глотков, так как очень нуждался в подкреплении сил для предстоящей работы.
Прежде всего мне нужна была лодка, чтобы перевезти на берег те вещи, которые могли мне понадобиться. Но лодку было неоткуда взять, а желать невозможного бесполезно. Нужно было придумать что-нибудь другое. На корабле были запасные мачты, стеньги и реи. Из этого материала я решил построить плот и горячо принялся за работу.
Выбрав несколько бревен полегче, я выбросил их за борт, обвязав предварительно каждое бревно канатом, и у меня вышло нечто вроде плота.
Меня этот плот отлично выдерживал, но для большого груза он был и слишком легок, и мал. Пришлось мне снова взбираться на корабль. Там разыскал я пилу нашего корабельного плотника и распилил запасную мачту на три бревна, которые и приладил к плоту. Плот стал шире и гораздо устойчивее. Эта работа стоила мне огромных усилий, но желание запастись всем необходимым для жизни поддерживало меня, и я сделал то, на что при обыкновенных обстоятельствах у меня не хватило бы сил.
Теперь мой плот был широк и крепок, он мог выдержать значительный груз. Чем же нагрузить этот плот и что сделать, чтобы его не смыло приливом? Долго раздумывать было некогда, нужно было торопиться.
Раньше всего я уложил на плоту все доски, какие нашлись на корабле; потом взял три сундука, принадлежавших нашим матросам, взломал замки и выбросил все содержимое. Потом я отобрал те вещи, которые могли понадобиться мне больше всего, и наполнил ими все три сундука. В один сундук я сложил съестные припасы: рис, сухари, три круга голландского сыру, пять больших кусков вяленой козлятины, служившей нам на корабле главной мясной пищей, и остатки ячменя, который мы везли из Европы для бывших на судне кур; кур мы давно уже съели, а немного зерна осталось.
Кроме того, я нашел несколько ящиков вина и до шести галлонов рисовой водки, принадлежавших нашему капитану. Эти ящики я тоже поставил на плот, рядом с сундуками.
На корабле было достаточное количество курток и брюк, но я взял пока одну только пару, потому что меня гораздо больше соблазняло многое другое, и прежде всего рабочие инструменты. После долгих поисков я нашел ящик нашего плотника, и это была для меня поистине драгоценная находка, которой я не отдал бы в то время за целый корабль, наполненный золотом. Я поставил на плот этот ящик, даже не заглянув в него, так как мне было отлично известно, какие инструменты находятся в нем.
Теперь мне оставалось запастись оружием и зарядами. В каюте я нашел два хороших охотничьих ружья и два пистолета, которые я уложил на плоту вместе с пороховницей, мешочком дроби и двумя старыми, заржавленными шпагами. Я знал, что у нас на корабле было три бочонка пороху, но не знал, где они хранятся. Однако после тщательных поисков все три бочонка нашлись.
Захватив с собою сломанные весла от корабельной шлюпки, я спешил в обратный путь. Вскоре мне удалось высмотреть маленькую бухту, к которой я и направил свой плот. С большим трудом провел я его поперек течения и наконец вошел в эту бухту, упершись в дно веслом, так как здесь было мелко; едва начался отлив, мой плот со всем грузом оказался на сухом берегу.
Мои поездки на корабль продолжались изо дня в день, и каждый раз я привозил что-нибудь новое.
Уже тринадцать дней я жил на острове и за это время побывал на корабле одиннадцать раз, перетащив на берег решительно все, что в состоянии поднять пара человеческих рук. Я так основательно обшарил нашу каюту, что мне казалось, будто там уж ничего невозможно найти. Но вдруг мне бросился в глаза маленький шкаф с двумя ящиками: в одном я нашел три бритвы, ножницы и около дюжины хороших вилок и ножей; в другом ящике оказались деньги, частью европейской, частью бразильской серебряной и золотой монетой, всего до тридцати шести фунтов стерлингов.
Я усмехнулся при виде этих денег. — Негодный мусор, — проговорил я, — на что ты мне теперь? Всю кучу золота я охотно отдал бы за любой из этих грошовых ножей. Мне некуда тебя девать. Так отправляйся же на дно морское. Если бы ты лежал на полу, право, не стоило бы труда нагибаться, чтобы поднять тебя».

Цитата длинноватая, но суть ее в последнем абзаце. На меня, например, в детстве она произвела впечатление и заставила задуматься о достаточно глубоких вещах. Как донести эту мысль внукам? Они-то в большинстве своем Даниеля Дэфо не читали. Один из способов — волонтерство. В книгах «Таблетка от склероза» и «Потягушечки для мозгов», которая издана в сборнике «Мозг от всех болезней», есть подробное описание про совместный проект «Клуба деловых старух» и Центра иппотерапии «Лучик», который называется «Вместе с внуками».
Поделитесь в Интернете своими практическими знаниями. Вдруг кому-то пригодятся: можно бесплатно, можно за денежку, Это называется инфобизнес.

Первоначальные выводы и советы

Вот какие познания и выводы я сделала ДЛЯ СЕБЯ на коучинге в БМ.
• Научиться пользоваться компьютером. Это может быть выходом в мир.
• На первое время бизнес-план ДЕЛАТЬ не обязательно.
• Вы не гений продаж. Не торговали никогда и ничем. Вы тот, кто есть. Для этого есть стратегия быстрой продажи. Бизнес наоборот или БЧЖ — «Бизнес Через ###».
Из этических соображений не даю буквальной расшифровки ЭТОЙ аббревиатуры. Потом смешно стало. В этом скрытый смысл игры. Отнестись к этому легко. Как ни обидно, но во многом молодежь умнее нас. Не в житейском смысле. А на данном этапе развития цивилизации с техническим уклоном. Ведь для нас кодовый замок на подъездной двери был откровением. Скачок технического прогресса.
Это не значит, что сайт надо делать на двойку, но на три с минусом вполне достаточно.
Это значит надо попробовать продавать. Продал, начал искать поставщиков. Потом начал готовить почву.

Почему так? Потому что, скорее всего, вы сольетесь, если будете делать по правилам. Рассмотрим это на примере приготовления борща. Если его варить по всем правилам. На трехлитровую кастрюлю — полкило мяса.

Последовательность приготовления
1. Перво-наперво следует убедиться в наличии всех необходимых ингредиентов, а затем подготовить их: овощи вымыть и очистить от кожуры, капусту мелко нашинковать, свеклу сварить заранее, мясо также лучше отварить заранее.
2. На следующем этапе нам предстоит заняться приготовлением зажарки. Для этого нарежем небольшими кубиками лук и отправим его на предварительно разогретую сковороду с подсолнечным маслом. Жарим лук до тех пор, пока не станет золотистым.
3. Затем на плиту ставим ранее заготовленный мясной бульон. Доводим его до кипения, после чего добавляем в него капусту. На этом этапе бульон следует подсолить.
4. Теперь нарезаем картофель и отправляем его в кастрюлю с бульоном и капустой и варим на протяжении десяти минут.
5. Возвращаемся к нашей зажарке. Лук за это время должен был приобрести золотистый цвет. На мелкой терке натираем морковь и отправляем ее в сковороду с луком.
6. Теперь пришла очередь заняться мясом. Его отделяем от кости и разделяем на не слишком крупные куски.
7. После того, как мясо будет разобрано, его следует отправить в кастрюлю с бульоном, капустой и картофелем.
8. Теперь вновь возвращаемся к зажарке. В нее необходимо добавить свеклу, натертую на некрупной терке. Тушить зажарку нужно еще семь минут (но только на медленном огне).
9. По истечении вышеуказанного времени добавляем в зажарку пасту томатную. Саму же зажарку необходимо будет хорошо перемешать.
10. Приблизительно через семь минут после добавления в зажарку томатной пасты мы выключаем огонь и добавляем к зажарке мелко нарезанный чеснок. Сковороду накрываем крышкой и даем зажарке пару минут, чтобы она настоялась.
11. Теперь ее можно отправить в бульон. Все вместе это должно постоять на медленном огне на протяжении хотя бы минут пяти.
12. За это время мелко нарезаем зелень, а затем уж отправляем ее в наш классический борщ со свеклой. Теперь огонь можно выключать. Борщу нужно дать немного времени, чтобы он настоялся!
13. Ароматный и невероятно вкусный борщик со свежей свеколкой готов!

Аж слюнки потекли! А теперь слегка изменим обстоятельства, когда времени у вас в обрез, а людей надо накормить быстро. Вот он, рецепт борща по принципу БЧЖ. На трехлитровую кастрюлю не полкило, а килограмм фарша или килограмм мяса.

1. Ставим на большой огонь кастрюлю с водой.
2. Сразу же режем мясо на мелкие куски, бросаем в кастрюлю.
3. Пока бульон закипает, шинкуем капусту, бросаем в кастрюлю.
4. По такому же принципу отправляем в бульон остальные корнеплоды: почистили, тут же режем над кастрюлей.
5. К тому времени, когда капуста станет мягкой, натертая морковь, отправленная в «борщ» в последнюю очередь, придет в готовность довольно быстро.
6. С чистой совестью, добавив соль и специи по интуиции, оставляем кастрюлю в одиночестве на плите, а сами занимаемся более важными и неотложными делами.

Я надеюсь, что никто из читателей не упал в обморок от такого кощунства. Согласна, что внешний вид борща и, возможно, вкус будут не такими изысканными. Но его МОЖНО будет кушать гораздо раньше. Тут самое главное — расставить приоритеты. По такому принципу во время войны станки ставили раньше, чем стены цеха.
Вывод: Плохой сайт продает лучше, чем несуществующий.

Если попробовать, у нас будет два варианта результата: либо получится, либо нет. Если не пробовать, результат будет однозначно один.
На первых порах не надо, чтоб все было вылизано. В нашем возрасте мы склонны к морализаторству, особенно мужчины: «Да зачем это надо, да не говори глупости. Не страдай фигней…»
Есть разумные требования к запасу прочности и запасу качества. В 1 973 году на радиотехническом факультете Политехнического института ввели новый предмет «Инженерная психология». (По-моему, это единственный предмет, который я очень хорошо усвоила, и он мне до сих пор нужен из опыта моего первого образования.) Так вот преподаватель Колодкин говорил, что нет смысла делать саночки с десятикратным запасом прочности, если с горки ребенок на них покатается всего несколько зим. Да и вес у него не такой, как у взрослого мужчины.
Не надо делать на отлично. Сделайте на тройку. Бесит выражение «Уж лучше никак…». Ну ходи тогда голый, раз строчка неровная на шве. Это как стандарт образования: не всех научишь быть отличниками. Да, на вашем сайте будет не все идеально. А откуда ему быть идеальным без опыта? Критерий жизнеспособности сайта — появились первые деньги.
Важно сделать так быстро, как только вы сможете. Но без истерики и суеты. Поговорка про «семь раз отмерь» здесь не котируется. Вы рискуете так ничего и не сделать. Когда начинается дождь, не до сантиментов и красоты укрытия.
Если до сих пор не сделали, попробуйте метод БЧЖ. Кто-то, может быть, пробовал, но так и не дошел до результатов. А тут за неделю могут появиться первые деньги. (Не путайте с ЛОХОТРОНАМИ!!!!!) Если есть возможность, попросите хотя бы десятилетнего внука. Воспользуйтесь его помощью. Двух зайцев поймаете: сами чему-то научитесь, время сэкономите и поднимете свой рейтинг в глазах потомка.
Пусть маленькие деньги. Но они будут. Система закольцуется. Бизнес — это не обязательно плохо, когда просто купля-продажа. Это поначалу тоже хорошо. Жена моего брата держит точку на вещевом рынке, раз в две недели привозит женские кофточки из Москвы. Двадцать лет назад, когда встал вопрос о выживаемости семьи, она научилась торговать. Я не смогла повторить ее опыт не потому, что ничего не смыслю в этом деле. Всему в разумных пределах можно научиться. Я поняла, что это не мое.
Другая моя родственница проработала всю жизнь в детском садике поваром. Теперь берется на заказ печь пироги, куличи, готовит обеды. Не каждый день, по случаю. По мере сил.
Ее сын со снохой живут в пригородном поселке в частном доме. Держат кур, поросят. За козьим молоком у них круглогодичная очередь. Все лето и они, и их подростки-дети заготавливают сено, веники для козочек. И это в сочетании с основной работой.
Кстати, на то, чтоб продать ведро картошки, потребуются те же усилия, что и на продажу, скажем, сборочной линии.
Если нет денег, то какая разница, что перепродать. Нужно, чтоб товар был с достаточной маржой (маржа — это выручка минус себестоимость).

Как начать бизнес с нуля


Сначала должна быть идея. Правильный выбор бизнес-идеи — это уже половина успеха. Прослушав множество советов и идей на многочисленных курсах, семинарах, вебинарах, хакатонах, митапах, перерыв Интернет, я получила на выходе вот такой список, который витает в воздухе и кочует по источникам практически без изменений.

1. Репетиторство, тренинги. Обучающие курсы, уроки иностранных языков, тренинги по доению коз, школа танцев, фотографии, уроки верховой езды, художественного рисования, кулинарная школа, консультации по уходу за кроликами, обучение пенсионеров компьютерной грамотности.
Обучать можно многому, важно быть специалистом в той сфере, в которой собираетесь преподавать. Для начала не обязательно открывать свою школу, нанимать сотрудников и снимать помещение. Можно начать с частных уроков на дому. Еще как вариант — преподавание через Интернет. В последнее время набирают популярность курсы английского языка по Skype. Я время от времени даю логопедические консультации по скайпу. По мере развития бизнеса появится потребность в помощниках и дополнительных помещениях.

2. Продажа hand-made товаров. Ручная работа всегда ценилась очень дорого. Вспомнить хотя бы восточные ковры ручной работы. Сотканное вручную ковровое полотно стоит в десятки раз дороже, чем фабричное. Продавать можно все, что можно сделать дома руками:
• бижутерию,
• плетеные корзины,
• поздравительные открытки,
• вязаные изделия,
• шерстяные носки,
• мягкие игрушки,
• искусственные цветы,
• мыло,
• домашнюю косметику,
• куличи,
• подушки,
• веники.

Сейчас большим спросом пользуются лыковые лапоточки.
Даже если вы не знаете, как это создается, в интернете полно детальных мастер-классов по изготовлению тех или иных вещей. В этом случае самое главное, чтобы ваш товар был эксклюзивным и качественным.

3. Туристическое агентство. Планирование туров — еще один вариант бизнеса для начинающих. Можно открыть свою фирму по организации экскурсионных и туристических туров как по своей стране, так и за ее пределами. Идей, как всегда, видимо-невидимо. Это может быть велотуризм, фототуризм, тур для любителей рыбной ловли, паломничество по звездным местам или другой событийный туризм. В конце концов, можно организовать экскурсию в своем городе по определенной тематике.
Лет десять назад, когда моя старшая дочь переехала с семьей в другой город, экскурсионное бюро не смогло нам предоставить услуги, которую мы просили. Тогда мы позвонили в службу такси и попросили прислать толкового водителя, который провез нас по всему городу, показал поликлиники, магазины, химчистки, аптеки, детские развлекательные центры, парки, кафе, рынки, вокзалы. Провез по наиболее значимым автодорогам, поскольку у дочери машина, и он посвятил ее в некоторые тонкости и особенности местных развязок.
А моя знакомая в нашем городе водит познавательные прогулки для маленьких детей.

4. Организация детских праздников. Если вы коммуникабельный, открытый человек, то организация праздников от А до Я великолепная идея. Для организации такого вида бизнеса необходимы ростовые куклы, тематические костюмы, театральный реквизит и интересные сценарии. В частности, на последнем нужно акцентировать особое внимание: представление должно быть интересное и красочное. В этом заключается уникальность такого бизнеса. Клиентскую базу можно наработать, организовывая праздники в школах, детских садах, на частных вечеринках. Я в течение десяти лет подрабатывала тамадой на свадьбах и юбилеях.

5. Дизайн-студия. Для того чтобы войти в этот бизнес, необходимо иметь соответствующее образование или способности к рисованию и быть открытым к новым знаниям. Чтоб сэкономить на офисе и не арендовать помещение, можно нанять удаленных сотрудников. Зарабатывать можно на дизайне интерьеров, экстерьеров, ландшафта, мелкой полиграфической продукции (визитки, календари, поздравительные открытки). Можно заняться аэрографией.

6. Курьерская служба. Курьерскую службу называют идеальным домашним бизнесом. Для открытия такого дела достаточно иметь мобильный телефон и карту города. Передвигаться можно на общественном транспорте или собственном автомобиле. Заказчиков можно искать как среди частных лиц, так и среди корпоративных клиентов. Как правило, основным источником дохода являются интернет-магазины, которые отдают доставку товара на аутсорсинг. Моя знакомая после выхода на пенсию переехала в Москву и уже несколько лет подрабатывает курьером. Ей очень нравится эта работа. Она берет заказы по силам. С удовольствием узнает город.

7. Частные консультации. Суть бизнеса в предоставлении юридических и бухгалтерских услуг частным и юридическим лицам, логопедические консультации. Частные консультации должны быть организованы на профессиональном уровне. Для такого бизнеса не нужен офис, весь рабочий процесс можно организовать на дому. Основные обязанности: консультирование, удаленное ведение бухгалтерии, подготовка отчетов, документов, контроль уплаты всех налоговых обязательств. Можно параллельно вести несколько компаний.

8. Оказание психологических услуг. Отсутствие собеседника или слушателя сейчас становится большой социальной проблемой, особенно среди пожилых людей. Если у вас есть образование, вы можете оказывать психологические услуги или быть просто собеседником и слушателем. Как говорят психологи, корень всех проблем находится в нас самих. Клиентам должны быть предоставлены гарантии полной конфиденциальности и соблюдения этических норм. «Выслушаю, пойму и поддержу без косых взглядов, осуждения, критики и «штампования диагнозов» — вот что обещают психологи. Конечно, такой бизнес без специализированного образования не начать. Для старта нужно окончить курсы по психологии.

9. Сборка мебели на дому. Предоставление услуг по сборке мебели на дому или мелкого ремонта не требуют огромного стартового капитала. Для начала бизнеса необходимо приобрести инструменты (молоток, шуруповерт, дрель, гвозди, отвертки, клей) и заняться саморекламой.

10. Мелкие слесарные и сантехнические услуги. Наш бывший коллега уже несколько лет помогает людям в этой сфере. Гвоздь забить, заменить кран, починить выключатель.

11. Тайный покупатель (смотрите далее).
Чтобы начать бизнес с нуля, нужно обратить внимание на некоторые моменты. Обязательно заручитесь поддержкой семьи, родственников или друзей. Используйте все возможности для саморекламы. При формировании клиентской базы уделяйте особое внимание каждому клиенту. Создавайте себе репутацию.
Не стесняйтесь просить довольных клиентов рекомендовать вас дальше своим друзьям и знакомым, чтобы запустить сарафанное радио. Не тратьтесь раньше времени на открытие офисов, магазинов и прочего, без чего на первых порах можно вполне обойтись. Верьте в себя, работайте, и все у вас получится. Любой бизнес растет постепенно. Не стоит пугаться сложностей и возможных поражений. При определенной осмотрительности, соблюдении юридической и экономической техники безопасности можно вполне легально и сносно помочь себе в прибавочке к пенсии.

Тайный покупатель

Однажды моя дальняя родственница попросила побыть тайным покупателем. Я добросовестно посетила магазин бытовой техники. Долго и нудно выбирала какую-то электрофитюльку. Потом «передумала» покупать и к вечеру сделала подробный отчет о своем визите. Это было лет пятнадцать назад. Сейчас профессия «тайный покупатель» достаточно востребована. Вполне подходит для шустреньких бабушек и дедушек. Хотя для взрослых возрастного ограничения нет.
Я набрала в поисковике: Тайный покупатель. Вакансии в Ульяновске. Еще год назад такого в нашем городе не было. А сейчас выпал список из двадцати пяти вакансий.
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Список объявлений для тайных покупателей в Ульяновске

Я распечатала одно объявление:

«Условия:
Это временная работа разъездного характера, со свободным гибким графиком, на территории работодателя.
Тайный покупатель осуществляет проверки, которые оплачиваются в заранее оговоренном размере.
Стоимость проверки зависит от сложности похода и месторасположения точки, в среднем от 200 до 800 рублей за проверку.

Требования:
Пользователь ПК. Доступ в сеть Интернет. Четкая грамотная речь. Ответственный подход к работе.

Обязанности:
Визиты по торговым точкам и ресторанам города.
Тайный покупатель оценивает качество обслуживания.
Он посещает магазин/сервисную точку/ресторан под видом обычного посетителя.
Получает консультацию у продавца/менеджера/ официанта.
По результатам посещения заполняет анкету, в которой указывает, как его обслужили. Каждый поход делается в соответствии с заранее предоставленной тайному покупателю инструкцией и в указанные сроки.

Посещения часто производятся с диктофонной записью. Водительские права не требуются. Опыт работы не обязателен.

После отклика на резюме необходимо пройти регистрацию на сайте http://………».

Попробовала, что есть в других городах. Пожалуйста, объявление в Москве. Для очень маленьких населенных пунктов таких вакансий, разумеется, нет.
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Список объявлений для тайных покупателей в Москве

Эта вакансия для вас, если вы любите ходить по магазинам и хотя бы немного владеете компьютером. Я думаю, что знаний из книги «Компьютерный букварь для ржавых чайников» вам вполне хватит. Вас проинструктируют, научат составлять отчет. И пожалуйста — совмещайте приятное с полезным. Работайте в удобное для вас время. Получайте денежку. Ничего страшного, что не очень большую.

Что такое курьерская служба

Помните, как у Конан Дойла Шерлок Холмс очень часто пользовался услугами мальчишки-рассыльного? Так вот, курьерская служба — это в какой-то степени и оттуда.
Служба экспресс-доставки, или проще — курьерская служба, развивается и становится популярной во всем мире. Широко пользуются такими услугами не только коммерческие компании, но и частные лица. Это дает возможность избавиться от ненужных хлопот и переживаний.
Плюсы, например, курьерской службы в том, что она экономит время как частных лиц, так и организаций. С помощью такой доставки можно в самые короткие сроки передать документы, покупки, разнообразные грузы или отправить посылку, а также заказать подарок или цветы. Такая служба была всегда. Помню, во времена, когда половина наших сотрудников находилась месяцами в командировках, они часто пользовались этой услугой, чтоб поздравить своих родственников, оставшихся дома. Многие пользуются также этой услугой, если необходимо передать документы или отчеты в государственные органы.
Доставка курьером удобна тем, у кого не хватает времени стоять в очередях, чтобы сдать документы. Услуги отличаются от работы почты во многом.
Например, этот сервис намного быстрее. На почте процесс доставки производится в несколько этапов, а курьер письмо или груз передает из рук в руки. Можно не опасаясь доверить ему ценные бумаги или груз, он будет тщательно за этим следить и бережно доставит по назначению. Кроме того, данная услуга гарантирует конфиденциальность, то есть то, что отправляется, будет известно лишь вам и адресату. В итоге вы получаете минимум затрат времени, обеспечение ценности и сохранности.

Дополнительные услуги. Существуют дополнительные услуги, когда курьер помогает оформлять сопроводительные бумаги, пройти таможню, хранение и складирование или упаковку.

Современный курьер должен уметь ориентироваться в городе и на незнакомой территории или, на худой конец, хорошо пользоваться навигатором.
А для этого нужно уметь работать с современной офисной техникой. В нашем возрасте это может стать серьезной помехой, но не до такой степени, чтоб этому невозможно было научиться.

Конечно, потребуются определенные личные качества: выносливость, пунктуальность, презентабельный внешний вид, профессиональные навыки вождения (в случае работы на автотранспорте), ответственность (курьер несет материальную ответственность за доставляемый товар или письма), мобильность, порядочность, аккуратность, коммуникабельность, обаяние, отсутствие вредных привычек.
Но если вы все-таки решили заняться этой работой, у вас в большинстве случаев будет свободный график, вы сможете завести полезные знакомства, и узнать адреса множества компаний. В некоторых случаях есть возможность карьерного роста. Ну и что тоже немаловажно, это может быть просто дополнительным источником дохода.

Тут, впрочем, как и везде, есть подводные камни:
— небольшая зарплата,
— неадекватное поведение некоторых заказчиков,
— работа в любую погоду (дождь, снег, холод, жара),
— необходимость развозить довольно тяжелые посылки, что может негативно отразиться на здоровье.
Впрочем, у вас всегда есть возможность выбора. Можно брать только те заказы, которые не причинят вреда вашему здоровью и благосостоянию.
Если у вас стесненные материальные обстоятельства и нужен хороший заработок, можно обратиться в специальную службу курьерской отправки. Это по сути альтернатива обычной государственной почты, которая занимается доставкой посылок с уведомлением.

Фрилансер – это кто?

Однажды я увидела это слово в местной газете. Прочитала заметку, которую написала молодая женщина. Она рассказала о том, что есть такая работа в Интернете. Мне стало это интересно. Я зарегистрировалась на сайте фрилансеров и время от времени заглядываю на доску объявлений. Правда, пока не выбрала ничего подходящего для себя. Наверное потому, что занята более интересными, на мой взгляд, в сегодняшний момент делами. Но все время держу этот вариант «про запас» и сейчас своими словами попытаюсь пересказать эту статью, так как подлинник у меня не сохранился.

Слово фриланс происходит от англ. freelance. Дословно free — свободный, lance — копье.
В нашем понятии работа — это когда ходишь на службу, во всяком случае, выходишь из дома, состоишь в штате какого-то коллектива, получаешь зарплату по ведомости. Труд фрилансера — это что-то наподобие частной практики. Вы сами находите клиентов, выполняете работу и получаете за это гонорары. Можно рассматривать фриланс как первый шаг к собственному бизнесу.
Например, вы умеете работать с текстами — писать, редактировать. В Интернете вы можете найти работу по написанию текстов для сайтов и получать за это деньги. В Сети востребованы сотни профессий — от программистов и дизайнеров до преподавателей и инженеров.
Многие фрилансеры находят клиентов через Интернет, например на специальных биржах и сервисах. Также можно использовать знакомства, связи, поиск клиентов через друзей, рекламировать свои услуги.
Как правило, фрилансеров привлекают для выполнения конкретного проекта, за который специалист получает деньги. Например: написать тексты для рекламного буклета, сделать фирменный стиль, создать сайт, подготовить чертеж, перевести тексты, написать статью и многое другое.
Раз вы читаете эту книгу, то, как и я, вряд ли знакомы с ИТ-профессиями. Ничего страшного. На фрилансе востребованы десятки профессий, некоторые из них требуют минимальной подготовки (например, рерайтер). Я, например, несколько лет назад выполнила два заказа. Больших денег, правда, не было. Я писала, как начинающая по минимальной цене, но навык получила. Говорят, что освоить несложные специальности можно за пару недель — месяц, изучая профессиональные форумы, читая статьи. У меня на это ушло полгода из-за плохой технической подготовки.
Чем удобна работа фрилансером, так это свободным графиком. Очень удобно, если у вас есть внуки, за которыми нужно присматривать, или вам сложно работать на постоянной работе, или у вас ее уже нет, если живете в небольшом населенном пункте и возможность найти работу невелика. Нет необходимости ехать в офис ко времени, одеваться по дресс-коду. Можно планировать свое рабочее время так, как вам удобно.
Правда, как у частного лица все расходы будут за ваш счет. Зарплата, налоги, компьютер, софт. Собственно, это и есть свой бизнес.
Нужно самому искать заказчиков. Есть специальные биржи фрилансеров. Можно предложить свои
услуги в соцсетях. Ну и сарафанное радио еще никто не отменял.
Вот небольшая инструкция, которую я нашла в Интернете о том, как стать фрилансером.
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Картинка, которая выпала при вопросе Как стать фрилансером
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«1. Обзаводимся постоянным высокоскоростным доступом к Интернету. Понятно, что для работы в Интернете требуется бесперебойный доступ ко Всемирной паутине. Лучше всего, чтобы такой
Интернет был высокоскоростным, ведь с ним работать будет комфортнее и приятнее (всем известно, как раздражают ситуации, когда Интернет виснет, медленно загружаются страницы сайтов или вовсе обрывается связь).

2. Определяем, что мы умеем, можем и какие услуги будем оказывать. Прежде чем выбирать направление деятельности, фрилансеру следует самостоятельно понять, что он умеет делать и какие услуги будет оказывать заказчикам в Интернете. Не нужно выбирать занятие по принципу «какая профессия больше востребована», так как, не разбираясь в «более востребованном» занятии, вы не достигните успеха и не сможете много заработать.

3. Определяем и узнаем цены на те услуги, которые будем оказывать. Успешный фрилансер должен всегда знать себе цену, независимо от того, нравятся ли эти цены заказчикам. Главное не работать за копейки, но и не перегибать палку. Лучше всего заранее узнать цены на услуги, которые вы собираетесь предоставлять людям. Если они вас устраивают — смело приступайте к работе.

4. Заводим рабочий почтовый ящик. Для комфортной работы лучше всего завести собственный почтовый ящик. Так вы сможете переписываться с заказчиками. Кроме того, почтовый ящик можно использовать для регистрации на сайтах, которые вы будете использовать в качестве площадок для получения работы.

5. Заводим ICQ, скайп для общения с работодателями и заказчиками. Как уже было сказано выше, для удобного общения с заказчиками можно использовать почтовый ящик, однако наличие скайпа и ICQ тоже не помешает.

6. Регистрируемся на биржах фриланса и грамотно, подробно заполняем свою анкету. Чтобы найти своих первых заказчиков, необходимо зарегистрироваться на биржах фриланса, которые предлагают всевозможную работу для исполнителей. Для вашей же безопасности лучше работать через такие биржи, так как напрямую работа с клиентами может быть небезопасна. При регистрации важно подробно и без ошибок заполнить свою анкету, так как в Интернете это ваше «лицо».

7. Делаем портфолио своих работ и выкладываем его на биржах. Для того чтобы ваши будущие заказчики смогли увидеть качество вашей работы, важно сделать несколько работ и наполнить ими свое портфолио. Это будет вызывать больше доверия к вам как к исполнителю.

8. Ищем первые заказы и заказчиков. Теперь, когда все подготовительные работы завершены, можно приступать к поиску заказов. Поинтересуйтесь на бирже, которую вы выбрали, какие заказы на ней разместили заказчики, и приступайте к работе. Если же доступных для вас заказов нет, возможно, стоит посетить другие биржи фриланса.

9. Качественно и вовремя выполняйте заказы, совершенствуйте свои навыки и набирайте базу постоянных заказчиков и клиентов. Чтобы зарекомендовать себя как надежного и профессионального исполнителя, важно качественно и своевременно выполнять работу, на которую вы согласились. Со временем ваши навыки усовершенствуются, и вы сможете работать с постоянными клиентами, выполняя много заказов.

10. Если дела идут хорошо, при большом объеме заказов и работы набирайте свою команду фрилансеров для выполнения крупных проектов. Если вы серьезно относитесь к работе в Интернете и хотите зарабатывать очень большие деньги, со временем вы сможете собрать свою команду профессионалов-фрилансеров и брать в работу крупные проекты и заказы, зарабатывая, таким образом, еще больше.

11. Откройте свою фирму и работайте как через Интернет, так и в офлайне. Когда вы увидите, что ваши дела идут хорошо и выполнение крупных проектов поставлено на поток, через некоторое время вы сможете открыть даже собственную фирму. Такая фирма может работать как в Сети, так и в офлайне.

12. Регистрируйте ИП. И вот вы уже вышли на вершину своей карьеры фрилансера и переросли ее, став владельцем собственной фирмы. Теперь другие фрилансеры работают на вас. Осталось только зарегистрироваться как индивидуальный предприниматель и легально вести свой бизнес.

Следует помнить, что не бывает все и сразу. Успеха нужно добиваться постепенно. Бесплатный сыр только в мышеловке — эту поговорку тоже следует помнить, работая фрилансером. Теперь осталось только взять волю в кулак и постепенно идти к намеченной цели».
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Попробуем зарегистрироваться но бирже. Заходим в поисковик. Набираем запрос
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Регистрация на сайте фрилансер. ком (freelancer.com)
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Заходим на главную страницу Freelancer.com, нажимаем на Sign Up в верхнем правом углу страницы.
Открывается первая страница регистрационной формы.

[image: ]
Вот инструкция, которая выпадет при регистрации. Привожу для примера

1. «Имя пользователя (юзернейм). Вас сразу же предупреждают о том, что каждый человек может иметь только один аккаунт. Поле обязательное.
2. Адрес электронной почты. Адрес должен быть рабочим, и вы должны иметь к нему доступ, чтобы подтвердить намерение стать пользователем сайта (получите ссылку в письме). Поле обязательное.
3. Адрес электронной почты. Вводим адрес еще раз, чтобы исключить ошибку. Поле обязательное.
4. Выбираем один из трех вариантов: ищу работу: ищу фрилансера: ищу и работу и фрилансера. Поле обязательное.
5. Выбираем, в каком формате получать письма: чистым текстом или с html-форматированием.
6. Соглашаемся с Правилами и Условиями. Поле обязательное.
7. Согласиться с тем, чтобы сразу стать Золотым пользователем за $19,95 в месяц. Преимущества: уменьшенная комиссия за проекты (заказчики — 0 % (обычно 3 %), фрилансеры — 3 % (обычно 10 %), золотые пользователи показываются в списках выше обычных (даже если у обычных больше отзывов), возможность делать ставки на проекты только для золотых пользователей. Не стоит сразу заказывать эту услугу, но обязательно сделайте это после нескольких выполненных проектов. Ведь 70 % проектов выигрывается именно золотыми пользователями. Мы думаем, что эта цифра (70 %) должна немного уменьшиться в связи с тем, что с ноября 2009 года стоимость золотого пользователя увеличилась с $12 до $19,95.
8. Нажимаем Next. Переходим на страничку с полем, в которое нужно ввести код, который пришел к вам на почту в письме (вы можете просто перейти по ссылке из письма).

Теперь необходимо грамотно заполнить свой профиль.
1. Ваши реквизиты: имя и фамилия, название компании, пароль и подтверждение пароля. Пароль может состоять из латинских букв и цифр, количество символов от б до 16. Поля обязательные.
2. Ваша фотография или логотип вашей компании. Максимальный размер изображения 0,5 мегабайта.
3. Ваш адрес: улица и дом, город, страна, почтовый индекс, телефон. Эти поля являются обязательными. Мы рекомендуем вводить правдивую информацию. По правилам сайта она нигде не будет показана и использоваться может только для связи администрации с вами. Единственное необязательное поле — факс.
4. Уведомления: уведомить по электропочте в случае появления проекта, подходящего вам по типу или когда кто-то сделал ставку на ваш проект; присылать на электропочту анонсы и новости от Freelancer.com.
5. Выберите типы работ, которые вы хотите выполнять. Обычные пользователи могут выбрать до 25 типов работ, золотые пользователи — до 50. Хорошо подумайте, прежде чем выбрать подходящие. После завершения регистрации вы сможете изменять не более 10 типов работ в месяц. Данный раздел только для фрилансеров.
6. Еще один раздел только для фрилансеров — умения (не обязательно). Здесь нужно перечислить те программы и приложения, с которыми вы умеете работать. Например:

– для дизайнера — photoshop art, flash animation, illustrations, cartooning, masking, vector art, flyer design, corporate ID designing, icons, brochure designing, banners;
– для копирайтера — proofreading, content development, editing, resume writing;
— для программиста — PHP+MySQL, WordPress plugins, CakePHP, DHTML, AJAX, XML Http Re quest, Bebo, Facebook, Flash CS3, Flex, ActionScript 3.0, Flash Remoting (AMFPHP].

7. Ваше видение выполнения проектов, ваша философия. Раздел не обязателен. Вот очень интересный пример: Your clear task + our hard work = You get result
8. Ключевые слова. Здесь мы бы советовали частично повторить раздел «умения». Выберите самые веские словосочетания, которые лучше всего характеризуют вашу деятельность. Раздел не обязателен.
9. Ваша средняя ставка $____в час. Можно не заполнять.
10. Профиль пользователя. Можно не заполнять, но мы все же советуем уделить 20 минут на составление качественного текста. Здесь нужно рассказать о вашем опыте работы. Если вы не фрилансер-одиночка, а компания, то нужно рассказать о вашей компании: сколько человек, функции каждого члена команды.

Жмем SignUp. Все готово! Самое время браться за работу».
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Я попробовало поискать вакансии. Вот что увидела
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Список вакансий
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Было среди списка и объявление но женскую тему

Требования:
Написание контента на женскую тему
1. Уникальность не ниже 93-100 % по адвего (глубокая проверка] 2. Абзацы по 500–750 зн. 3. Одно ключевое слово использовать в первом предложении и одно в последнем…

Вот объявление для копирайтера:

Копирайтер для заполнения сайта
Нужен копирайтер: 1] с опытом работы; 2] с рабочим графиком, примерно совпадающим с московским временем с 11 до 19; 3] с умением писать четко структурированные тексты без воды; 4] з/п по договоренности 13 ответов 367 Вакансия 8 октября, 00:53 13 ответов

Дизайнера для создания флаеров и рекламных страниц
Необходимо создание рекламных картинок и флаеров для проекта, цель — привлечение клиентов при промоушене и в соцсетях. 400 р за картинку. Цель — постоянное сотрудничество.
21 ответ 161 Вакансия
7 октября, 22:36
Оплата через Безопасную сделку

Думаю, что и вы найдете то, что вам надо. Дорогу осилит идущий, Вдруг в вас пропадает огромный потенциал фрилансера.

Удаленная работа

Я подписалась на рассылку WORK-ZILLA.COM — Новые вакансии. Вот как это делается.
1. Набрала в верхней строчке поисковика WORK-ZILLA.COM
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Набрала в верхней строчке поисковика WORK-ZILLA.COM

2. Нажала Enter.
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3. Выпала главная страница сайта. Полчаса «гуляла» по нему из любопытства.
Наконец добралась до последней страницы.

[image: ]

4. Кликнула на «Подписаться».

5. Выполнила инструкции.
И мне регулярно на почту приходит вот такой текст с новыми вакансиями:

WORK-ZILLA.COM — Новые вакансии [image: ]
9 окт. в 12:12
info@work-zilla.com

Кому: lyubtimlev@yandex.ru
Здравствуйте, ЛюбовьТимофеевна.
Предлагаем вам новые вакансии, размещенные на work-zilla.com на этой неделе:

 Старший менеджер по продажам (удаленная работа)
 Нужен личный онлайн-помощник (удаленная работа)
 Зарабатывайте на размещении объявлений на Avito (удаленная работа)
 Smm-менеджер. 3/п договорная (удаленная работа)
 Администратор интернет-магазина (удаленная работа)
 Набираем операторов в колл-центр (удаленная работа)
 Личный помощник (удаленная работа)
 Менеджер направления (удаленная работа)
 Удаленный помощник/помощница (удаленная работа)
 Технический специалист в сервис по рассылке (удаленная работа)
 Требуется оператор call-центра (удаленная работа)
 Менеджер по звонкам (по тематике ремонт) (удаленная работа)
 Менеджер/администратор удаленно (удаленная работа)
 Менеджер на холодный обзвон (удаленная работа)
 Оператор call-центра (удаленная работа)
 Менеджер по продажам с «теплыми контактами» (удаленная работа)
 Удаленный помошник для рекламы в авито (удаленная работа)
 Ведущая онлайн-конференций (удаленная работа)
 Администратор в Школу фотопозирования (Россия, Санкт-Петербург)
 Требуются серьезные и ответственные сотрудники (удаленная работа)
 Требуется помощник для раскрутки канала на ЮТЮБ (удаленная работа)
 Требуется оператор активного обзвона на удаленке (удаленная работа)
 Онлайн-консультант и диспетчер (удаленная работа)
 Активное ведение групп (Россия, Сургут)
 Оператор холодного обзвона. До 40 000 руб./ месяц (удаленная работа)
 Удаленный менеджер в интернет-магазин «Шины и Диски» (удаленная работа)
 Специалист по мониторингу (удаленная работа)
 Оператор call-центра (он-лайн) (удаленная работа)
Вы получили это письмо, потому что подписались на еженедельную рассылку свежих вакансий.
Отписаться от рассылки вакансий можно, перейдя по ссылке.

Вот это (Отписаться от рассылки вакансий можно, перейдя по ссылке ) очень полезная вещь. Если вам не захочется больше получать писем по данной рассылке, вы всегда можете от нее отписаться. Это автоматически отключит ваш ящик от рассылки. Я увидела вот такое объявление:

Разместить объявления на Avito

Перешла по ссылке. Просто ткнула по этой строке левой кнопкой мыши.
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Перешла по ссылке
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Выпал текст с заданием.
Вот я его увеличила, посмотрите

Вот еще одна заявка.

Придумать четверостишие
Исполнитель:……. Стоимость: 500
Оценка: +1 Категория: Тексты
Отзыв: Время выполнения:
3 часа
Поиск кандидата:
3 мин

Подробное описание:
Мы занимаемся изготовлением литых табличек из металла. Наш сайт: табличник. рф. Нужно придумать четверостишие для литой таблички — веселое, позитивное.
Информацию можно получить на нашем сайте. Оно должно быть креативное и запоминающееся. Ассоциации: долговечность, металл, высокая температура, ручная работа раз и на всегда, необычно, большой вес, дороговизна, только для избранных, частный дом, счастье, семья, недоступно каждому. А вообще принимаются любые другие варианты.

Популярные задания
• Перевод сложного текста
 Разработатка слогана компании
 Написать текст презентации
 Набор текста с фото страниц
 Составить агентский договор
 Заполнить договоры
 Сделать файл Exel
 Перевод из аудио в текст
 Отредактировать заголовки
 Перевести в текст звуковую запись
 Транскрибация литературных вечеров
 Написать лекцию

В принципе, если есть время и желание, почему бы не попробовать? Успехов вам в освоении!

Как открыть интернет-магазин

Вот какую статью про это я нашла в Интернете: «Есть некоторые тонкости его открытия, которые могут повлиять на ваш дальнейший путь на этом поприще. Как открыть интернет-магазин, с чего начать и как действовать так, чтобы не работать себе в убыток.

Шаг первый: выбор вида деятельности.
Желательно выбрать ту нишу на рынке, где вы сможете работать. Именно от этого будет зависеть, сможет ли ваш магазин работать вообще, не говоря уже о том, чтобы приносить прибыль.
Например, если вы решите торговать электроникой, вам необходимо иметь возможность сделать настолько выгодное предложение по стоимости товаров, которое сможет дать вашим покупателям возможность получить значительную экономию по сравнению с покупкой в раскрученных сетях продажи электроники, а это практически невозможно. Или предложить дополнительный сервис, например не только доставку, но и подключение, и настройку, что тоже накладно и требует не только времени, но и кадров. Например, если вы работаете по конкретному региону и можете обеспечивать доставку по нему, следует обратить внимание на товары, которые люди часто забывают купить в магазине, но они им могут потребоваться в любой момент.
Итак, первый пунктом ответа на вопрос, как открыть интернет-магазин, является выбор товаров, поставщиков и ниши на рынке, в которой есть шанс начать успешно работать.

Шаг второй: оформление бизнеса. Этот вопрос скорее риторический, но коснуться его стоит, и если вы оформлены как частный предприниматель или как юридическое лицо, его можно пропустить, если нет, лучше проконсультироваться с грамотными аудиторами в своем регионе и узнать, как лучше и дешевле это сделать. Можно начать и без оформления, но во-первых, упрощенные схемы налогообложения для физических лиц «обойдутся дешевле», чем платежи по факту установленной незаконной деятельности. Во-вторых, к вам будет больше доверия, если вы разместите на страницах своего магазина свои данные и документы, подтверждающие ваше право заниматься такой деятельностью.

Шаг третий: имя вашего магазина и его интернет-адрес. Придумать название и выбрать доменное имя (интернет-адрес) для вашего будущего интернет-магазина стоит в первую очередь. Причем за это даже стоит заплатить специалистам, поскольку переименование впоследствии всегда будет связано с потерей клиентов. Неймингу, а именно так называется эта задача, следует уделить особое внимание с точки зрения оригинальности, запоминаемости, благозвучности и простоты ассоциации названия вашего магазина с видом вашей деятельности. Дизайн интернет-магазина и логотип можно придумать или заказать и потом, смена же имени в процессе работы крайне нежелательна, как и «переезды» вашего магазина на другой домен.

Шаг четвертый: выбор программной части.
Это может показаться странным, но программная реализация интернет-магазина на сегодняшний день является самым простым этапом, несмотря на то, что пугает будущих интернет-бизнесменов больше всего. Получить в свое распоряжение полноценный и функциональный интернет-магазин можно даже бесплатно, если потратить немного времени и рассмотреть все варианты.
Конечно, оптимальным и самым правильным с точки зрения функциональности, надежности и безопасности программной части интернет-магазина будет заказ его разработки в солидной веб-студии, имеющей опыт в реализации таких проектов и обширное портфолио, в составе которого будут не придуманные, а работающие интернет-магазины. Однако качественные услуги такого рода стоят достаточно дорого, а их цена складывается не только из стоимости работы самой студии, но и стоимости лицензии программной части самого магазина. Не каждый начинающий предприниматель может позволить себе потратить несколько тысяч долларов на разработку такого программного обеспечения, тем более не будучи уверенным в том, что его замысел начнет работать и приносить прибыль. В это случае стоит воспользоваться другими путями. Например, существуют готовые интернет-сервисы для создания на их базе достаточно качественных и функциональных магазинов за небольшую арендную плату.
Некоторые веб-студии предлагают интернет-магазины в аренду на различных условиях, например это может быть либо фиксированная ставка, либо процент с продаж, что можно считать идеальным вариантом для начинающего интернет-бизнесмена. К тому же функционал такого магазина всегда можно будет доработать под свои нужды, а со временем и выкупить его.

Шаг пятый: грамотная рекламная компания.
Реклама — двигатель торговли, и эту истину еще никто не смог опровергнуть, не стоит пытаться сделать это и вам. Другое дело, что реклама интернет-магазина может включать рекламу в средствах массовой информации, контекстную рекламу и поисковое продвижение. В начале работы необходимо очень грамотно распределить бюджет на проведение такой рекламы, отдавая предпочтение контекстной рекламе, которая приведет к вам целевого посетителя, и в то же время работать над продвижением в поисковых системах и социальных сетях.
В вопросе раскрутки своего магазина вам, скорее всего, не обойтись без квалифицированной помощи, и ее придется искать среди профессиональных оптимизаторов, иначе вы не получите достаточное количество клиентов. Это, пожалуй, самый затратный этап выхода на интернет-рынок, и минимизировать затраты поможет только сотрудничество с настоящими профессионалами в области раскрутки и продвижения.
Фактически ответ на вопрос, как открыть интернет-магазин, вы уже получили. Конечно, вам придется столкнуться еще с решением таких задач, как организация доставки, прием на работу сотрудников, но эти вопросы можно решать в рабочем порядке и уже после того, как вы увидите реальную финансовую отдачу от вашего интернет-магазина. Развивая свою идею выхода на интернет-рынок таким путем, вы сводите к минимуму возможные финансовые риски и даже в случае неудачи ваши финансовые потери будут минимальны».

(Источник: http://businesshit.ru/internet/kak-otkryt-internet-ma..#HHTepHeTMArA3HH@not_hiring)

А теперь своими словами.

1. Принять для себя решение: нужен ли вам дополнительный заработок.
Если да, то для чего:
• Не хватает на жизнь, пропитание, лекарства, оплату коммунальных услуг, одежду.
• Ипотечные кредиты.
• Хочется в санаторий хороший или на море хоть раз в год.
• Помочь детям оплатить обучение внуков.
• Купить наконец-то дорогущую шубу, о которой мечтали всю жизнь, или приличную машину.
• Построить дом.
• Заасфальтировать дорогу к родной деревне.
В зависимости от потребностей и мотивация будет разной, и усилия тоже.

Трезво оцените свои физические и финансовые возможности, чтобы никого из близких не напрягать.

С компаньонами тоже будьте аккуратней. Вы знаете, сколько было желающих помогать с вениками? И никого не осталось сразу же после того, как узнали, что, оказывается, за ветками нужно ехать в неудобь и вырубки, а там комары, мухи и жарко. Что хороший веник вяжут в кожаных перчатках, иначе до кровавых мозолей пару шагов. Что связать веник и связать метлу — это абсолютно разные вещи. Что сушить их нужно в тенечке на сквознячке и первые три дня встряхивать и переворачивать каждые два часа. А если их сразу подвесить, то они не получатся плоскими. Потом их нужно досушить в подвешенном виде. Потом сложить под пресс. Потом расфасовать по коробкам и мешкам.
А когда приходит заказ, созвониться с клиентом. Кстати, подготовка и отправка каждой посылки занимает чуть ли не целый день.
И так далее, и тому подобное. В конечном итоге мощность моего веничного бизнеса три стариковские силы. Ровно столько, чтоб это было не в тягость и приносило удовольствие.
Короче, перед вами должна быть ясная цель: для чего вы хотите заняться бизнесом.

2. Если вы выбрали интернет-бизнес, решите, что конкретно это будет.
• Интернет-магазин по перепродаже чужого товара.
• Интернет-магазин по продаже своей продукции.
• Инфобизнес.
Другими словами, вам нужно выбрать нишу или сферу воплощения идеи.

3. Создать сайт. Если у вас есть средства, чтобы заказать сайт, или хотя бы родственник-айтишник, который сделает его вам бесплатно, есть возможность нанять менеджера по продажам и прочая, и прочая, то это не ко мне и книгу вы купили зря. Я делюсь своими скромными познаниями и опытом с теми, кто начинает, что называется, с нуля.
4. Урегулировать правовые дела. Как только пойдет первый доход, необходимо оформить все это юридически. Я для этого прибегла к помощи специалистов, что и вам советую.

Что такое инфобизнес

Возможно, что понятие «инфобизнес» вам знакомо лучше, чем мне. Я за вас рада.
По прошествии времени и большого количества набитых шишек, слез и разочарований я пришла к выводу, что торговец из меня никакой, хоть ты тут тресни. И единственно, на чем я могу достаточно с пользой для себя зарабатывать, это на собственных мозгах. А «торговать мозгами» и есть в современном понятии инфобизнес. Скорее всего, вам этот способ тоже будет ближе всего.

Так как в нем заработать? Инфобизнес в первую очередь бизнес со всеми вытекающими последствиями. Это тяжелая работа, требующая от человека определенных черт характера: дальновидности, терпения, целеустремленности, желания учиться и веры в свои силы. И говорят, что эта работа приносит хорошие деньги, если у вас хватит терпения достичь финиша. Суть в том, что вы предоставляете информацию заинтересованной аудитории и она ее покупает.
Каждый из нас в какой-то области знаний эксперт, особенно если это связано с опытом предыдущей трудовой деятельности в допенсионный период. Но если появилась необходимость хорошо разобраться в малознакомой области знаний, вам потребуется определенная информация. Не мне вас учить, как получить ее: прочитать хорошую книгу или посмотреть видеокурс, посетить семинары, конференции, тренинги или пойти к специалисту на консультацию. На этом как раз и строится инфобизнес: один делится необходимой информацией с другим.
Если смотреть на этот процесс более глобально, то задача инфобизнесмена состоит в создании эффективного продукта, который необходим большой массе людей, и в его выгодной продаже. Я, например, написала книгу «Компьютерный букварь для ржавых чайников», Тема оказалась довольно актуальная для многих моих сверстников. Я продала права крупному издательству. А уж там организовывали рекламную кампанию, настроили продажи.
Удобней всего организовывать продажу своего опыта через Интернет, где географическое пространство не является препятствием для продаж. Интернет — идеальное место для этой сферы деятельности.
С чего начинается инфобизнес? Вот чему меня научили на курсах. Привожу текст конспекта с Мишиной и Петиной лекции практически дословно.

«Взвесьте все плюсы и минусы, и когда вы решите, что инфобизнес вам интересен, ознакомьтесь с классической формулой, по которой большинство предпринимателей зарабатывают деньги, продавая свои знания.

1. Выбор ниши, например личностный рост, здоровье, отношения, опыт в воспитании детей, налаживание контактов с внуками. Как поддерживать хорошие отношения с престарелыми родственниками. Можно поделиться опытом в бисероплетении и в том, как вы умудрились построить хороший дом из подручных средств. От этого шага зависит, какие суммы вы будете получать в конце, так как каждое из направлений имеет свой потенциал, степень востребованности.

2. Создание сайта или блога на подходящую тематику — это основная ступень. Например, вы выбрали нишу мебель своими руками, значит, сайт может быть, например, о том, как толково распорядиться паллетами или делать пуфики из пустых ПЭТ-бутылок.

3. Наполнение сайта полезным контентом: статьями, видеоматериалами или аудиозаписями.

4. Привлечение аудитории к своему сайту. Для этого используются различные рекламные методы, а сам сайт оптимизируется.

5. Создается рассылка. С каждым письмом читатель все больше доверяет вам, по крайней мере к этому необходимо стремиться. Доверие людей — залог успеха. Но не переборщите с этим делом. Когда рассылки становятся слишком назойливыми, есть риск того, что от них просто отпишутся.

6. Параллельно делайте свой инфопродукт (книга, видеоуроки, программа, подборка советов из собственного опыта и так далее). Как правило, он бесплатный. Работайте над вторым продуктом (платным) и медленными шагами подводите своих читателей к своему релизу — заинтересовывайте.

7. Сообщаете своей аудитории о выходе новинки, зарабатываете деньги на ее продаже.
Конечно, это лишь начало заработков. Существуют и другие формулы, но суть будет та же.
Есть способы, в которых не нужно создавать свой продукт, а достаточно рекламировать чужие, например такой способ заработка в Интернете, как партнерские программы, в этом вам поможет. Сам сайт приносит прибыль владельцу, становясь местом для рекламы и продвижения чужих инфопродуктов.
Основным минусом инфобизнеса является недоверие пользователей. У нас, к сожалению, любые инфопродукты у многих ассоциируются с обманом, способом отъема денег у населения. Да, в этом есть большая доля правды.
Моя почта буквально завалена различного рода приглашениями и заверениями о том, что в течение суток, ничего не делая, можно стать миллионером. Не верьте! Эта сфера деятельности очень насыщена разного рода умельцами, которые продают пустышки, будь то книги или видеоуроки. Худший вариант — распространение разного рода программ, которые по заверению продавца должны приносить пользу, а в реальности являются вирусом.
Но не стоит отчаиваться если ваши планы — продвижение интересного инфопродукта, то доверие пользователей будет. А начинать распространять его лучше всего через сарафанное радио. С вашим житейским опытом и большим количеством знакомых, накопленных за долгие годы, это сделать гораздо проще, чем молодым.
Самое трудное в инфобизнесе — начать и не остановиться, когда месяц за месяцем нет денежного результата и успехом совсем не пахнет. Усложняет жизнь скептицизм близких, которые не верят в такую возможность. Я через это прошла. И скажу честно, что было тяжело. Но если обладать разумной долей настырности и упертости, верить в себя, ежедневно посвящать себя этому делу, постоянно совершенствовать свои знания в своей области, результат обязательно будет. Я желаю вам успехов в новых начинаниях, терпения и немного удачи. Она еще никому не помешала.
Что и говорить, Интернет дает много возможностей заработать. В Сети можно зарабатывать фрилансом, дизайном, музыкой, созданием программ, скриптов, можно продавать фотографии, но все это не бизнес, а просто работа. Профессионального и серьезного бизнеса в Интернете не так много, но он постепенно расширяется
Не стоит начинать свое дело в Интернете наобум, проанализируйте рынок, сравните ваши возможности, сравните ниши: к примеру, возможно, вложить в
торговлю плетеными корзинками будет выгоднее, чем в торговлю сачками для ловли бабочек. Рассчитайте трезво свои возможности и потребности для ведения бизнеса. Если вы можете удовлетворить все пункты своего бизнес-плана, то начинайте прямо сейчас! Но повторяю то, что уже говорила,
НИКОГДА не вкладывайте в это дело последние деньги. А уж тем более не берите в долг. Мы с вами не так молоды, чтоб рисковать последним жильем или накоплениями для здоровья.

Вернемся к вопросу про инфобизнес. Несмотря на то что это молодой рынок в России, в мире он существует давно, и благодаря отсутствию границ в Интернете инфобизнес развивается довольно быстро. На самом деле это очень полезная вещь, ведь, как правило, вы платите деньги за информацию, которая поможет вам стать лучше, больше зарабатывать, больше уметь.
Возникает вопрос, зачем платить деньги за информацию, если в Интернете полно бесплатной информации на любые темы. В том-то и дело, что бесплатно вы узнаете только общие положения и кое-какие практические детали. Как нас учили на курсах, нужно заинтересовать клиента. А уж конкретные советы выдавать платно. Не знаю, как вам, а мне однажды стало очень обидно, когда за сценарий, на который я потратила кучу времени, просто знакомая, бывшая коллега по работе, спокойненько сказала «спасибо», не удосужившись хоть для приличия банальную шоколадку предложить. А ведь информация стоит денег, и иногда очень больших.
У каждого мастера есть свои секреты, которые и являются изюминкой его курса. У любого профессионала есть множество индивидуальных наработок, которые он успешно применяет на практике. Сегодня он легко может продавать свои знания за деньги, будь он фермером, парикмахером или лесоводом. Главное — хорошо разбираться в теме и уметь сделать продажи прибыльными.

Виды инфобизнеса в Сети
• Интернет-магазин.
• Электронные книги.
• Тренинг.
• Фотобанк.
 Продажа статей, электронных книг.
• Видео– или аудиозапись обучающих курсов.
• Коучинг.
• Создание сайтов.
• Интернет-услуги.
• Мастер-классы.
• Профессиональные консультации.
• Вебинар.

Для того чтобы начать создавать свой инфобизнес, вам необходимо сначала создать свой продукт. Это может быть курс обучения, инструкция, тренинг, книга, обучающее видео или даже онлайн-вебинар при помощи веб-камеры.
Инфобизнес отвечает на вопрос КАК. Как экономить на бензине, как похудеть, как играть на гитаре.

Варианты тем инфобизнеса
• Как вырастить лесные ягоды на своем участке.
• Как набрать вес, если ты очень худенький.
• Кок покрасить стены подручными средствами.
Для чего нужна кулинария для худеющих.
 Сам себе парикмахер.
• Заготовки на зиму.
 Обучение музыке.
 Домашнее консервирование диких трав.
 Уход за попугаями.
 Как правильно доить козу.
 Гимнастика для беременных.
 Как справиться с трехлетним внуком.
 Как раскрутить сайт.
 Как собрать родословное дерево.
 Как научить решать задачи.
 Консультации и подготовка к ЕГЭ.
 Проведение детского праздника с минимальными затратами.
 Как сделать бассейн на дачном участке.
 Ремонт газонокосилки.
 Как сэкономить на всем.
 Куда пойти отдохнуть.
 Семь способов, как покрасить крышу.
 Детские стихи и сказки.
 Как научиться делать мультики.
 Что нужно для выращивания грибов.
 Чем можно заинтересовать подросших внуков.
• Из чего и кок можно сделать теплицу.
 Кок делать оригами.
 Для чего может пригодиться старый пылесос.
• Кок я справился с бессонницей.
 Как чистить снег на садовых дорожках.
• Для чего нужны веревочные игры.

Открыв свой сайт или блог, вы создаете площадку, на которой могут разместиться:
• Платная реклама.
• Реклама по рассылке.
• Авторская партнерская программа.
• Контекстная реклама.
• Реклама рассылок.
• Партнерские программы хостинг-провайдеров.

А теперь самое главное — ведь вы не просто учитель, вы еще и бизнесмен, а значит, вы должны суметь продать свой продукт. Вот тут начинают работать законы бизнеса. Вам необходимо сделать так, чтобы человек захотел купить ваш продукт, даже если поначалу, ему это было не нужно.

Для успеха компании нужно знать:
• Как создать.
• Как упаковать.
 Как привлечь.
• Как найти.
• Как убедить.
 Как продать.
• Как продать еще 1 000 000 раз.
Во многих случаях инфобизнес можно сравнить с обычными книгами, что продают в книжных лавках, с заголовками «Как стать богатым» или «Как раскрутить свой сайт». Только для того чтобы выпустить книгу в свет, необходимо написать 300 страниц, пройти редакцию, убедить издателя, быть хорошим писателем, и много-много всего. А для того чтобы продать свою книгу через Интернет, достаточно написать 30–60 страниц конкретной информации, сделать сайт и рекламировать его. При этом не нужно никому отчитываться и подчиняться. Вы сами себе хозяин и издатель. Но вот у меня наоборот получилось легче писать книги.
Повторим еще раз, с чего начать создание своего инфобизнеса.
1. Поиск своей ниши.
2. Тестирование темы.
3. Создание продукта в виде книги, аудио– или видеозаписи и т. д.
4. Открытие собственного ресурса, то есть сайта или блога.
5. Трафик, или иначе – привлечение внимания большой аудитории к вашему продукту.
6. Создание базы подписчиков.
7. Продажа продукта.
8. Получение дохода от продажи и дальнейшее продвижение товара.

Тема товара должна быть интересной и увлекательной с первых же слов. Название должно вызывать любопытство, желание поскорее узнать, что же за этим кроется.
Предложения бонусов, периодические скидки, хорошо организованная реклама, участие в спонсорских конкурсах также дают великолепный результат.
Проставляя цену, учитывайте, что число 99,9 психологически воспринимается покупателем легче, чем число 100.

Так как мы с вами новички в инфобизнесе, нам нужно запастись терпением. Успех приходит с опытом и мастерством. Придется немало посидеть за компьютером, чтобы поэтапно освоить размещение рекламы, партнерских ссылок и так далее. Нужно научиться мыслить творчески, чтобы привлечь большое количество посетителей. Зато и результат может значительно превысить ваши ожидания.

Нужно только помнить вот что: специалист сделает простенький сайт за пару часов, откроет блог за несколько минут. Подросток, не специализирующийся на этом, но живущий в соцсетях, разберется с новым сайтом за считаные дни. Для примера: я делала свой сайт три месяца, достала всех знакомых, утомила своего компьютерного тимуровца Лешу, надоела родственнику Сереже, взбесила службу техподдержки, пару раз выводила из строя технику.
Выбирайте, что вам удобней. Есть возможность — воспользуйтесь бескорыстной помощью. Нет такой возможности — ковыряйтесь сами. Ничего плохого в этом нет. Просто знайте, что это нашему брату дается гораздо медленнее и не стоит комплексовать по этому поводу. А то недавно мне звонит семидесяти-восьмилетний мужчина с претензией, что он вчера купил мой букварь, а на планшете (!) у него никак ничего не получается. Получится!

Потренируйтесь пару месяцев! И все у вас получится. Наш Василий Федорович в этом возрасте три месяца учился создавать папку, текстовый документ и писать письма. Через год (!) создал почтовый ящик и смог записаться по электронной очереди к врачу.
Я это пишу к тому, что как бы молоды мы ни были душой, а тремор, полиартритные кисти рук, угасающую память и неточный глазомер, увы, с возрастом пока еще природой не отменялись. Когда освоитесь, все пойдет гораздо быстрее и проще. У нас с вами есть преимущество перед молодыми, а именно — мы можем заниматься тем, чем хочется столько, сколько считаем нужным. Удачи вам!

Как создать свой аккаунт

Так как у меня уже есть ящики на Opera и Яндексе, я сейчас заведу его на Mozilla, чтобы показать вам, как это делается, если вы еще не купили мою книгу «Компьютерный букварь для ржавых чайников».

1. Кликаем левой клавишей мыши по значку с рыжей лисичкой.
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2. Выскочит картинка. У вас она будет другая. Она бегущая и все время меняется.
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Выскочила картинка
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А может быть и такая картинка

Нам на этом экране интересна иконка в виде конвертика в правом верхнем углу. Это может быть и кружочек с человеческим силуэтом, и просто слово Почта или Войти.
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Нам на этом экране нужна иконка в виде конвертика в правом верхнем углу.

Жмем левой кнопкой на значок, обозначающий почту. Выпадет шаблон Яндекса с пустыми окошками.

[image: ]

В самом низу вы видите слово зарегистрироваться.
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Жмем на него левой кнопкой, выпадает бланк анкеты.
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Можно воспользоваться предложенным логином. Можно придумать свой

Я попробовала ослушаться систему и набрала свой логин. Она предложила мне очередной набор.
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Список предложенных системой логинов
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Выбрала один из предложенных логинов

Заполняем дальше. Как придумать пароль, я уже писала в книге «Компьютерный букварь для ржавых чайников» и «Интернет для ржавых чайников».
На первых порах не усердствуйте и не пытайтесь придумать что-то уж сверхмудреное. Запутаетесь. Вряд ли какому хакеру будет интересен почтовый ящик начинающего юзера. А от простых интернет-хулиганов достаточно соблюсти инструкцию по созданию пароля:
1. Не менее 8 знаков,
2. Исключить запрещенные знаки. Все!
Проще всего это сделать так.
1. Напишете в специально заведенной тетради пароль русскими буквами. Например, адрес двоюродного деверя. Лишь бы он не совпадал с вашим.
2. Переходите в английский регистр.
3. Набираете пароль русскими буквами.
Смотрите, как это делать. Например, ваш пароль по-русски будет выглядеть так: герцена29, а в английском шрифте это будет uthwtyf29. Вот и весь пароль. Между прочим, достаточно надежный. У меня в анкете набран, естественно, не этот.
И желательно, конечно, чтоб его никто не знал. Если вам что-то не понравится, пароль вы можете менять столько раз, сколько захотите.
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Придумываем и набираем пароль.
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Повторяем пароль

Набираю номер телефона, на который должны прислать код.

[image: ]
Набираю номер своего телефона

И жму на Получить код. В течение нескольких секунд на телефон пришла смс с кодом подтверждения.

Для данной ситуации он был 287196. Набираем его и подтверждаем.
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Набираем код подтверждения и жмем на кнопку Подтвердить.

Выпадает окошко вот с таким текстом. Жму на слово Зарегистрироваться.
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Регистрируемся, нажимая на желтую кнопку
Зарегистрироваться
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Вот теперь у меня есть почтовый ящик на Мозилле
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На панели справа сверху рядом с конвертиком появилась цифра 2. Это значит, что на вновь созданный почтовый ящик пришло уже два письма. Кликаем по конвертику левой кнопкой. Выпала куча сервисных картинок, которые пропадают через несколько секунд, или их можно удалить, нажав на крестик именно на поле этой картинки.
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Выпала куча сервисных картинок. Сначала такая.
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Потом такая

Не обращайте внимания. Просто подождите несколько секунд.
Нажимаем на кнопку Получить. А вот и сама почта. И, как обещано, два рекламных письма.
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Почтовый ящик с двумя рекламными письмами


Настраиваем рекламу


Теперь для продвижения нашего продукта нам нужна реклама. Не обольщайтесь тем, что у вас супер-пупер-великолепный продукт и за ним стоит уже толпа желающих. Если это так, то все отлично, я за вас рада. Но в большинстве своем, особенно на этапе раскрутки, реклама хотя бы на уровне сарафанного радио все-таки должна быть.
Мой сайт продвигает контекстная реклама. Это реклама с четко определенной целью. Она отличается от объявления в газете, на радио, телевидении, рекламных буклетов, которые раздают на улице всем подряд, тем, что направлена на конкретную целевую аудиторию. Конечно, есть товары, которые нужны для всех слоев населения. А таблетницы молодым здоровым людям ник чему, мотыга нужна городскому человеку только в том случае, если он дачник.
Мои веники рекламируются в крайне удаленных точках нашей страны: в Заполярье, на Дальнем Востоке, на Чукотке, на Камчатке, там, где нет своих возможностей заниматься их заготовкой.
В нашей местности из-за больших конкурентных объемов предложений объявления о продаже обходятся слишком дорого. Я просто не стала на это тратить деньги.
Одной из самых популярных систем контекстной рекламы в России является Yandex.Direct (Яндекс Директ).
Вот что про контекстную рекламу пишут в Интернете: «Контекстная реклама — это целевая реклама, т. е. она имеет четко обозначенную цель — кто ваш клиент и что он ищет. Объявление контекстной рекламы дает точный ответ на запрос посетителя».
Если человек ищет подойник для козьего молока, то ему будет показана реклама с предложением купить именно такую посуду.

Теперь давайте определимся, что такое контекстная реклама Яндекс Директ

Яндекс Директ — это:
— система, которая размещает поисковую и тематическую контекстную рекламы. Люди, которые уже ищут похожие товары или услуги на Яндексе, могут их тут увидеть:
— инструмент, при помощи которого размещается контекстные рекламные объявления на страницах Яндекса. Кстати, реклама в Яндекс Директе размещается с оплатой за клик по объявлению, а не за его показ:
— реклама в Яндекс Директе хороша тем, что ее видят именно те, кто ищет в Интернете информацию о товарах или услугах, — то есть потенциальные клиенты.

Система Яндекс Директ очень подвижна и все время претерпевает какие-то изменения и усовершенствования. На сегодняшний момент (февраль 2016) доступны три позиции над результатами поиска (блок называется «спецразмещение») и четыре результата под результатами поиска («гарантированные показы»). Также могут происходить показы справа от результатов поиска. Рекламные объявления Яндекс Директ видят люди, которые ищут товары и услуги через поиск на Яндексе. В Интернете вполне достаточно информации, чтоб найти ответы практически на все вопросы по данному поводу. Но чтоб было понятно, куда нужно двигаться, я расскажу про рекламу для своих веников.
Набираем в поисковике Купить веники для бани. Выпал список из предполагаемых ответов на наш запрос.
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Список ответов но запрос
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Выпал рекламный перечень товара

Моего объявления на данный момент тут нет. Чуть попозже я объясню, почему.
А вот если мы наберем Осиновый веник, то в списке из семидесяти тысяч ответов он есть на второй странице. И на фото в середине мой осиновый веник.
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Список, предлагающий купить осиновый веник

Есть такое понятие, как рекламная сеть Яндекса (РСЯ). На сайтах РСЯ человек видит объявления, которые отвечают интересам человека или содержанию страницы.
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Как это должно работать

1. Нужно создать объявление и указать по каким запросам оно будет показываться.
2. Клиент увидит ваше объявление, когда введет запрос на Яндексе или зайдет на сайт рекламной сети.
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Так выглядит вход на сайт рекламной сети

3. Если его это заинтересует, пользователь перейдет на ваш сайт.
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Пример с осиновым веником

4. Дальше делается заказ.
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Выпало окно с информацией Как сделать заказ
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Заполняется бланк заказа


Какие преимущества у Яндекс Директа

 Большой охват аудитории.
 Возможность быстрого запуска. Бывает, что возможно запустить рекламную кампанию за один день или даже и за несколько часов. Когда я пробовала запустить рекламу про таблетницы, первый заказ пришел в этот же день.
 Маленький стартовый порог входа. Для этого достаточно всего 300 руб. + 54 рубля НДС.
 Простой формат объявлений. Достаточно заголовка длиной в тридцать три текстовых символа и текст длиной в семьдесят пять символов.
 Практически 100 %-ная плотность целевой аудитории. Мы сами решаем, по каким поисковым запросам показывать свои объявления, а значит, можем выбрать тех людей, которые придут на сайт.
 Оплачиваются только переходы. Плата берется только за клики, по которым после раскрытия объявления произошел переход на наш сайт.
 Бюджет и цена определяются самостоятельно. Тут можно решить самому, сколько вы готовы платить за каждый клик. И вы полностью свободны в размере бюджета (если он превышает триста рублей).
 Вас ищут постоянно. Ваш товар или услугу постоянно кто-то ищет. И вы можете превратить этих людей в своих клиентов!
 Регион и время показа можно определить самому. Например, Норильск с 24 до 6.
 Все достаточно просто и удобно. Нужно, конечно, попотеть сначала, чтоб во всем разобраться. Но зато потом можно управлять рекламой без посторонних лиц: пополнять счет, изменять объявления, добавлять новые ключевые запросы.
 Мобильность и гибкость. Всю свою рекламную систему можно изменять за минуты или максимум часы. Например, изменение цены за клик происходит в течение шестидесяти минут. Иногда я в течение дня несколько раз меняю цену.
 Результаты можно оценить практически сразу. Информация выдается в реальном масштабе времени и о затратах, и количестве кликов, и о количестве заявок. То есть имеется возможность абсолютно точно посчитать прибыльность и еще кучу других параметров.
• Есть еще и такая возможность, как подробная статистика, прозрачность.
Вдруг у вас так круто все пойдет, что нужно будет отслеживать очень глубокую и подробную аналитику, и потом уж соответственно понимать, где нужно производить улучшения.

Ничего не могу сказать определенного про другие виды интернет-рекламы по той простой причине, что знаю только Яндекс Директ. Инструмент этот не самый простой в управлении, но если его освоить, он может дать впечатляющие результаты.

Где показываются объявления Яндекс Директа?

Реклама на Яндексе находится вверху страницы под поисковой строкой над результатами естественной выдачи и внизу страницы под результатами естественной выдачи. Место наверху называется Спецразмещение.
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Видите, первые три объявления идут со словом реклама?
Спецразмещение имеет места: 1 спецразмещение (1 позиция) и Вход в спецразмещение (3 позиция).
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Первые три объявления идут со словом реклама

Блок внизу называется Гарантированные показы или Гарантия.

Первое место в блоке Гарантии так и называется Первое место.
Последнее место в блоке Гарантии называется Вход в гарантию. Я очень долго не могла понять, в чем разница в терминах спецразмещение и первое место.
Оказывается, что цена 1-го спецразмещения — это 1 место в верхнем блоке в начале каждой страницы. Это объявление Свежайшие банные веники в Москве.
Цена 1-го места — это 1 место в нижнем блоке. В конце каждой страницы. Здесь речь идет об объявлении Веники для бани оптом и в розницу.

Тематические площадки, или рекламная сеть Яндекса

Ваше объявление может быть показано на сайтах-партнерах Яндекса. Они могут выглядеть по-разному в зависимости от дизайна сайта партнера, но с обязательным указанием, что это реклама.
С недавнего времени реклама Яндекс Директ стала транслироваться в Вконтакте.

Денежный вопрос. Стоимость размещения в блоках Спецразмещение и Гарантированные показы за каждое место разная и зависит от сферы деятельности, конкуренции и настроек рекламной кампании. Поэтому очень важно правильно настроить кампанию в Яндексе.
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Страница, где устанавливается цена клика

Видите, в строке с объявлением Веники банные гарантированный показ стоит 8.60 руб.? А цена первого Спецразмещения 19.70 руб. Но я выставила 0.30 руб. То есть тридцать копеек за клик. Почему я так сделала, я объясню в подробностях настройки.

Чтобы грамотно настроить рекламу в Яндексе, требуется много времени: выбор ключевых слов, составление из ключей всевозможных комбинаций, подбор минус-слов, составление заголовков и объявлений и др.
Не стоит верить в то, что грамотно настроить рекламу может каждый за пять минут. Это не так. И если у вас есть возможность нанять грамотного специалиста-рекламщика — наймите. Но если нет, тоже ничего страшного. Значит надо постигать азы общения с Яндекс Директом самостоятельно. Это долго и нудно, но вполне реально. Справилась же я со сто двадцать пятого раза. И вы справитесь. Не сейчас, так через месяц, не через месяц, так через полгода. Хотя специалисту тут работы от силы на двадцать минут.
Я заметила вот какую особенность нашего возраста: если сразу не получается, многие просто опускают руки. В мыслях-то мы все молодые и шустрые, а к особенностям своего возрастного состояния еще не привыкли. И, если с мыслью, что пробежать стометровку наравне с молодыми уже не в силах, мы как-то смиряемся, то факт того, что мозги начинают скрипеть и усваивание новых навыков идет гораздо медленнее, почему-то никак признавать не хочется.
Ничего страшного. Наш восьмидесятилетний Василий Федорович учился создавать текстовый документ и папку три (!) месяца. Но зато потом он, как и положено в данной ситуации, справлялся с задачей за сорок секунд.
Дерзайте! И все у вас получится!

Попробуем настроить Яндекс Директ самостоятельно

Я привожу здесь пример пошаговой инструкции с вениками, как создать рекламную кампанию в Яндекс Директ с нуля и до первых кликов и звонков.

1. Регистрация.
Какие действия сюда входят. Необходимо завести аккаунт в Яндексе — создать почтовый ящик на Яндексе. Эти данные будут работать во всей системе Яндекса, почта, Яндекс Директ, Яндекс Метрика, Вебмастер и так далее. Как создать свой аккаунт мы уже знаем. В моем случае, это почтовый ящик на Мозилле.
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Мой почтовый ящик

2. Подключаемся Яндекс Директ: После того как создали почту, то смело переходим на сайт Яндекс Директ — direct.yandex.ru, на котором и будет происходить вся настройка. Но проще сделать вот так.
Заходим в поисковик Яндекса и набираем Реклама на Яндекс Директ. Выпадет список.
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Страница контекстной рекламы но Яндексе

Находим строку Дать объявление. Выпадут рекламные страницы. К тому времени, когда выйдет книга, возможно, что они будут выглядеть по-другому, но суть от этого не меняется.
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Рекламные страницы Яндекса

Пролистываем их до тех пор, пока не появится вот такая картинка.
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Нажимаем на кнопку «Разместить рекламу» и начинается процесс настройки.
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Бланк заполнения настройки

Далее заполняем настройки:
— страна Россия
— вариант Яндекс Директа — Профессиональный.
Вы можете подробнее прочитать различия между вариантами Легкий и Профессиональный, кликнув на соответствующее поле.
А вкратце прежде всего они отличаются степенью автоматизации. Если в легком варианте все будет автоматически выставляться, то в профессиональном можно регулировать более детально все настройки, а это очень важно. Именно в легком варианте выбрасывается на ветер большое количество рекламных бюджетов. Поэтому прислушиваемся к совету более продвинутых пользователей и выбираем профессиональный вариант.
Нажимаем кнопку Начать пользоваться сервисом.
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3. Приступаем к непосредственной настройке рекламной кампании в Яндекс Директ.
— Меняем название компании.
— Название клиента пропускаем.
— Выставляем дату начала работы рекламной кампании, как правило, выставляется текущий день, когда вы настраиваете компанию. И при необходимости добавляем дату окончания. Дату окончания желательно ставить, если вы тестируете кампании или же запускаете акцию, ограниченную по времени. В остальных же случаях ее можно пропускать. Я поставила один день, так как создала эту страницу для того, чтоб показать вам пример.
Уведомления на почту и по SMS мне посоветовали лучше не трогать. Человеку, не сильно разбирающемуся в Яндекс Директе, получение SMS о любом действии очень надоедает, а существенной пользы не приносит.
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Продолжаем заполнение формы

— заполнили имя кампании.
— выбираем стратегию показов.

[image: ]
Завершаем заполнение

Этот вопрос рассмотрим подробнее. В Яндекс Директе существует несколько видов стратегий показов рекламных объявлений. Все они имеют разное направление:
— предлагается показываться всегда на первых местах, чтоб объявления всегда были видны на самом верхнем месте;
— предусмотрен более консервативный вид показов, т. е. показы по самым низким ценам, но в определенных блоках;
— идут показы только под поисковой выдачей, и так далее.
Если вы хотите разобраться в этом более подробно, найдите соответствующую статью в Интернете или поинтересуйтесь у специалистов.
Нам с вами, пока мы не научились хорошо разбираться в контекстной рекламе, следует воспользоваться ею первый раз, да и вообще не знаем что с ней делать, и боимся потратить весь свой рекламный бюджет впустую, лучше всего поставить стратегию Показ в блоке по минимальной цене и Спецразмещения и гарантии.
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Выбираем стратегию показов

В стратегии показов выбираем показ по минимальной цене.
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Показ в блоке по минимальной цене

Нажимаем на кнопку Сохранить.
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Временной таргетинг Круглосуточный

Выбираем временной таргетинг. Временной таргетинг — это то время, в которое будут показываться рекламные объявления.
В принципе, в такой большой стране рекламная кампания должна работать круглосуточно. Поэтому, если у вас еще нет офиса продаж или каких-то других причин, пусть она шуршит потихоньку. Но если же вы все-таки решили ограничить свою кампанию по времени, то не забудьте проставить часовой пояс, по которому будет отсчитываться это время. У меня круглосуточный показ. Наверное, поэтому у меня идут заказы с часовых поясов регионов по ту сторону Урала.
Вы можете управлять ставками во всей кампании. Допустим, вы знаете, что люди у вас на сайте больше всего оставляют заявок с 12.00 до 20.00. Тогда в это время можно поднимать ставки, а в остальное понижать. Я в этом разбираюсь очень плохо, поэтому оставила круглосуточные показы.

Далее следует Единый регион показов, или Геотаргетинг. Единый регион показов необходим для ограничения показов рекламных объявлений только по данному региону. То есть если вы предлагаете услуги только по городу Норильску, то регион показов следует выставить Норильск. Не нужно, чтобы Ваши объявления видели люди в Саратове или Пензе. Это лишние деньги. И вообще, директ — это такая штука: поставил или не поставил неправильно одну галочку — и денежки со свистом улетают в никуда. В данном случае в бане парятся везде, так что мы выберем регион Россия.
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Единый регион показов необходим для ограничения показов рекламных объявлений только по данному региону

Нажимаем Сохранить. Выпадет картинка.
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Нажимаем ДА
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Кликаем и заполняем табличку

Этот параметр иногда еще называют Яндекс-Визиткой, потому что это блог минимальной и полезной информации, на основе которой пользователь может сделать вывод — звонить или не звонить.
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Единый адрес и телефон для всех объявлений

Параметр Единые минус слова. Пока пропускаем этот параметр, но мы к нему вернемся, так как он очень важен в любой рекламной кампании.

Настройки на тематических площадках
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Настройки на тематических площадках

Наша кампания настраивается на поиск, поэтому показы в рекламной сети Яндекс необходимо отключить. Для этого параметр «Расход удерживать в пределах» ставим 0 %. Яндексу это очень не нравится. Он начинает капать на мозги, но мы все равно нажимаем Да.
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Удерживаем расход в пределах 0 %
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Яндексу это не нравится, но мы тверды в своем решении

Механизмы поиска для рекламной сети Яндекс до такой степени разные, что я даже не буду морочить вам голову, потому что разбираюсь в этом на уровне ржавого чайника. Там показ объявлений разный и стоимость кликов разная. Единственное, что я поняла, что CTR должен быть высоким, т. к. от него зависит цена клика. Как зависит, даже врать не буду. Зависит, и все. Но в РСЯ этот показатель не очень важен. Поэтому мы с чистой совестью отключаем его.
В Показы по дополнительным релевантным фразам убираем галочку. Умные люди говорят, что это приводит только к ухудшению показателей рекламной кампании и увеличению рекламного бюджета. Поэтому это нужно отключать. Релевантные фразы — это такие фразы, которые очень близки по смыслу или дополняют друг друга. Например, такие фразы, как самолет и авиалайнер и самолет АНТЕЙ

Фразы, которые называют релевантными:
• синонимы;
• написанные с ошибками или опечатками; помните, я рассказывала про таблетницу с буквой z?
• включающие в себя написание модели или марки товара, тут все понятно;
• транслитерованные или переведенные слова;
• ассоциативно связанные слова;
• фразы с использованием другой части речи.

Если вы хотите более детально в этом разобраться, на странице Яндекса нажмите на знак вопроса рядом с названием параметра.
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В показах по дополнительным релевантным фразам убираем галочку
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Минус-слова для всех кампаний

Мониторинг сайта. Как показала практика, этот параметр поможет существенно экономить рекламный бюджет. Бывают такие моменты, когда сайт не работает или недоступен, чего желательно не допускать хотя бы из-за задержки оплаты. Необходимо включить этот параметр, чтобы в это время впустую не показывалась реклама и не привела к нежелательным затратам. Правда, необходимо одно условие — на сайте должна быть установлена Яндекс Метрика.
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Мониторинг сайта

Нажимаем ОК. Выскакивает пустая страница со словом Метрика.
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Метрика но новом интерфейсе

Я по привычке набрала старый интерфейс, чтобы добавить счетчики.
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Нажимаем на Добавить счетчики
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Заполняем адрес сайта

Дополнительные счетчики метрики указываются в том случае, если рекламная кампания ведется на другом аккаунте, отличном от аккаунта, на котором установлена Яндекс Метрика. Наша Яндекс Метрика и рекламная кампания ведутся на одном аккаунте, то есть, попросту говоря, на одном почтовом ящике в Яндексе, поэтому здесь ничего вбивать не надо.

Разметку ссылок для Метрики включаем без лишних объяснений. Делается это при использовании UTM-меток, но мы в такие дебри залезать не будем. Это отдельную книгу писать надо.

Открываем вкладку Показать расширенные настройки. Здесь нас интересуют несколько параметров, особо заострять внимание здесь не будем. Все понятно.

Отключаем автофокус и авторасширение, а именно, убираем галочки.
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Убираем галочки из автофокуса и расширения
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Отключаем автофокус и расширение

Включаем расчет цен по позициям. В нашем с вами случае настройку цен на мобильных устройствах нужно уменьшить на 50 %.
Запрещенные площадки пока не трогаем. Далее необходимо снять галочки с параметров Авторасширение фраз и Автофокус. Механизм этих инструментов схож с механизмом Показы по дополнительным релевантным фразам. Подробнее также можно прочитать, нажав на знак вопроса рядом с параметром.
— Расчет цен по параметрам. Этот параметр может сберечь до 50 % рекламных средств, поэтому необходимо поставить галочку.

Ну вот, мы с вами самостоятельно настроили рекламную кампанию. И по возможности задали правильные настройки.
Теперь нужно:
1. Подобрать ключевые фразы.
2. Написать тексты объявлений.
3. Написать заголовки к этим объявлениям.

Нажимаем Далее. Выпадет переход в раздел Создание объявления.
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Переход в раздел Создание объявления

Только через четыре года я поняла, что наступила на те же грабли, что и 80 % новичков, а именно, я сначала заполнила заголовок объявления, его текст и потом начала подбирать ключевые слова.
А оказывается, нужно начинать с подбора ключевых слов, и уже под ключевое слово писать заголовок и текст объявления. Почему именно в таком порядке? Потому что очень важно иметь высокую релевантность слов и объявлений.
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Заходим в настройку на всю группу

Я набрала в левом поле фразу веники для бани. В правом окошечке выпал список подсказок. При желании его можно расширить, если нажать на еще. Вот из этого списка и выбираем все, что посчитаем нужным.
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Выбираем подсказки

Идеальной считается кампания, в которой на каждое объявление приходится одно ключевое слово. Объявление должно в заголовке и тексте содержать это ключевое слово — это увеличивает кликабельность объявления, количество переходов и уменьшает стоимость клика. Поэтому важно под каждое ключевое слово писать отдельное объявление, а следовательно, и важно сначала подбирать ключевые слова, а потом писать заголовок и текст. Смотрите, как это делается.
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Создаем группу объявлений

Заполним верхушку и займемся ценой клика, узнаем, на что она влияет и как ее ставить.
Следует учитывать то, что мы выбрали стратегию показов Показ в блоке по минимальной цене. Самое главное — цена клика влияет на охват аудитории, которая увидит объявление. Чем выше цена, тем больше народу просмотрит рекламное объявление.
Еще четыре года тому назад в Яндекс-Директ был отдельный столбец, который отображал этот показатель охвата в процентах. Сейчас его нет, но можете быть уверены: выставив цену клика не ниже входа в гарантию, вы получите стопроцентный охват. Еще цена клика влияет на то, на каком месте будет показываться рекламное объявление.
Повторю еще раз:
— в Яндекс Директ есть три блока, где показываются объявления:
1. Спецразмещение — это три объявления, которые находятся над поисковой выдачей.
2. Гарантия, или блок гарантированных показов — это пять объявлений, которые показываются под поисковой выдачей.
3. Динамические показы — это то же, что и гарантия, только начиная со второй страницы поиска.

Яндекс Директ показывает нам четыре разные цены:
1. Цена 1-го спецразмещения — это самое верхнее объявление в блоке спецразмещений.
2. Вход в спецразмещение — минимальная цена, чтобы попасть в блок спецразмещений, или цена 3-го места в этом блоке;
3. Цена 1-го места — это цена за 1 место в блоке гарантированных показов.
4. Вход в гарантию — цена, которую надо поставить, чтобы попасть в блок гарантированных показов.

Цена меньше, чем вход в гарантию, — это цена для блока динамических показов. Другими словами, при стратегии показов по минимальной цене в спец-размещении и гарантии, мы будем показываться в том или другом блоке по минимальной цене, независимо оттого, какую цену мы поставим. Если мы поставим цену, достаточную для попадания и в гарантии и в спецразмещение, то мы будем показываться в спецразмещении. Если же для спецразмещения цена будет недостаточна, то объявление будет показываться в гарантии.
Вот теперь понятно, зачем нужен такой большой охват аудитории по Вордстату. Маленькое количество интересующихся этой темой не позволит держать приемлемую цену клика. И товар не будет окупаться.

Посмотрим на моем примере.
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Смотрите: цена спецразмещения (СП) 322 руб., а Гарантированного показа (ГП) и того больше — 453 руб.

Выставляя свои веники по такой цене, я вылечу в трубу за считаные минуты.
Поэтому у меня стоит минимальная цена — тридцать копеек. Это означает, что вероятность показа моего объявления в данном случае стремится к нулю. В принципе, не больно-то и надо. Это объявление у меня в минус-словах.

А вот другие объявления.
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Смотрите, кленовые, орешниковые, осиновые, полынные веники стоят в гарантированном показе по тридцать копеек! Потому что очень маленькое предложение на рынке. И хоть спрос тоже невелик, но я попадаю во все показы. Ура!
А вот цена гарантированного показа по липовым веникам уже один рубль. Но это не значит, что мое объявление никогда не покажут. Покажут. Но не так часто. Видите, на рисунке две последние колонки, это максимально допустимая цена, которую выставила я, и цена клика на поиске. Они совпали. Значит, объявление будут показывать, но не так часто.
На самом деле есть объявления, где цена клика доходит до десятков тысяч рублей. Но и вложения там совсем другие. Я думаю, что нам с вами на первых порах не стоит связываться с такими суммами.
Стратегия, которую выбрала я, меня вполне устраивает. Один-два заказа в месяц. Ровно столько я могу отправить по почте России. При данной стратегии бизнесом это назвать нельзя. Хорошо, что сайт сам себя окупает. Но если увеличить цену клика, заказы появляются. Проверено.
Спросите, зачем я его держу?
Мне нравится сам процесс изготовления веников. У меня появились знакомые во всех уголках страны.
Я с удовольствием с ними общаюсь. Если вам нужен заработок, просто-напросто создайте несколько рекламных кампаний и поэкспериментируйте на цене.
Будем считать, что со всем этим мы определились и у нас есть готовая рекламная кампания, настроенная так, что не даст слить весь бюджет в первый же день. Я, правда, пару раз попадалась на этом. Поэтому, пока не научитесь, играйте по мелочи и не вылезайте за триста руб. Если денежки кончатся, вам придет уведомление о расходе средств. Я, например, выкладываю денежку с Яндекс-кошелька. Как его завести, написано в моей книге «Интернет для ржавых чайников».
Когда все будет готово, нужно закинуть денежку на кампанию и отправить ее на модерацию. Если кампания не прошла модерацию, то нужно исправить ошибки. Если ошибки не понятны, как правило, модераторы оставляют пометки об ошибках, то в таком случае можно позвонить в службу поддержки Яндекс Директ и там все расскажут, что и как исправить.
Должна сказать, что вариант, который я тут изложила, это для кризисного случая и массы свободного времени, когда вообще не к кому обратиться за помощью.
В любом случае я желаю вам удачи. Проявите терпение, и все у вас получится!

Создаем сайт на Redharn

Оба моих сайта сделаны на платной платформе Рэдхэм. С того времени многое изменилось в этом конструкторе сайтов. Он стал где-то проще, в чем-то заумнее. Но суть та же.
В этой главе я попытаюсь показать вам, как начать создание нового сайта, взяв за основу свой старый. Должна предупредить, что делать точные копии чужих сайтов, в смысле названия и контента, нежелательно, могут быть неприятности с авторскими правами.
В Интернете есть множество инструкций по созданию своего сайта. Просто на первых порах нам с вами как-то привычнее заниматься по книжке. Когда будет понятен принцип и слегка «набита» рука, книгу можно отложить в сторону и воспользоваться видео-уроками. У них там скорость высоковатая для нашего восприятия. Без предварительной подготовки тяжело. Вот и займемся этой предварительной подготовкой.

«Redham — это конструктор сайтов, позволяющий любому человеку без специальных знаний создать сайт самостоятельно. Конструктор сайтов Redham настолько удобен и прост, что он требует не больше навыков, чем текстовый редактор».

Заходим в поисковик. Можно в Яндекс, можно в любой другой, например Гугл (Google).
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Заходим в поисковик

Набираем в поисковой строке следующий текст: Рэдхэм конструктор сайтов.
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Набираем: Рэдхэм конструктор сайтов

Компьютер сам услужливо подскажет уже с первого введенного слова дальнейший текст. Жмем на Найти или на клавишу Enter.
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Выбираем из предложенных вариантов на свой вкус

Выбираем на свой вкус. Я взяла «Redharn» — он-лайн+ конструктор сайтов. В принципе, этот текст можно было сразу набрать в поисковике.
Видите, в правом верхнем углу слово Вход. Жмем левой кнопкой мыши.
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Жмем левой кнопкой мыши но слово Вход Вход
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Тот же фрагмент, только крупнее
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Выпадет бланк анкеты

Заполняем анкету. Не забываем поставить галочку в соглашении. Естественно, его лучше прочитать, а именно: кликнуть левой кнопкой на эту строку, выпадет текст.

[image: ]
Текст соглашения

После того, как вы ознакомились с соглашением (можно, конечно, этого не делать, но лучше все-таки прочитать), кликните на крестик в окошке Соглашение о пользовании, компьютер вернет вас к вашей анкете
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Компьютер вернет вое к вашей анкете

Жмем на Создать сайт. Если пароли были набраны некорректно, может выскочить замечание по этому поводу.
Я на первых порах делала вот что. Создавала маленький текстовый документ, называла его пароли. Но этот трюк возможен, если вы единственный пользователь компьютера.
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Создаем временный документ и называем его Пароли

Более подробно о том, как это делается, написано в моей книге «Компьютерный букварь для ржавых чайников».
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Содержимое документа Пароль

Это мой аккаунт — адрес и во второй строке пароль. У вас, естественно, он будет свой. Копируете его и вставляете в окошко. Потом, когда выучите его наизусть, документ Пароли можно будет удалить.

Жмем на Создать сайт. Получаем вот что. Ваша картинка может не совпадать с моей.
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Окошко с примерами шаблонов будущих сайтов

Это выпало окошко с примерами шаблонов будущих сайтов. Я решила взять Универсальный шаблон со слайдерами и нажала на кнопку Выбрать.
На экране промелькнуло несколько изображений, и в результате получилось вот что.
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Выскочил плохо читаемый указатель для дальнейших действий

Ну что ж, посмотрим, что будет дальше. Я нажала на Хотите посмотреть, как выглядит ваш сайт? Нажмите здесь.
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Выпала пробная страница
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Я выбрала этот шаблон

[image: ]

Фон получается темный. Шаблон сайта про семечки, наверное, лучше всего подойдет для веников

Слева есть инструкция по дизайну (Дизайн), ниже Шапка. Я на нее нажала.
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Работаем с инструкцией по дизайну (Дизайн)
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Пример выпавшей инструкции

Выпала инструкция. См. ниже, я ее покрупнее сделала.
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Пример той же инструкции, только крупным планом

Кликнула по вкладке Настроить (сверху справа). Выпала цветовая схема. Я нажала на Цвет текста.
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Выпала картинка с цветовым меню
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Тут мы выбираем цвет фона

И на ОК. Потом точно так же на Цвет фона. Дальше я вбила номер телефона. Адрес указывать не стала. Посмотрим, что из этого получится.
Нажала Редактировать. Выпал шаблон шапки. Теперь я должна его заменить на свой.
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Загружаю готовое изображение
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У меня на рабочем столе заранее была приготовлена картинка. Я по ней кликнула. Ее имя высветилось в окне Имя файла. Нажала Открыть.

Будьте внимательны. Открывается только конкретная картинка без вложений или текстовый документ. Папка не открывается никогда. Я на этом в свое время много нервов потеряла.
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Будьте внимательны. Открывается только конкретная картинка

Теперь займемся редактированием текста. Я кликнула по Добавьте текст.
Решила поменять Цвет текста.
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Займемся редактированием текста. Кликнула по Добавьте текст

Набрала название. Оно у меня налезло на картинку и было маленьким. Видите слово Размер? Это шкала размера шрифта. Нажмите до нужной цифры. Я взяла 88. Потом нажала левой кнопкой по названию и, не отпуская, перетащила вправо. Сейчас подумаем, как убрать Семечки.
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Видите слово Размер?
Это шкала размера шрифта

Оказывается, старый текст можно просто стереть. Подвести левую кнопку мыши, «засинить» и нажать на кнопку Delete на клавиатуре. В результате вот какая шапочка у нас получилась.

[image: ]
Старый текст можно просто стереть

В шапке обязательно должен быть номер телефона. Добавляем.
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Добавляем номер телефона

Когда вы будете его набирать, он «наедет» на предыдущий текст. Левой кнопкой мыши просто передвинем его на нужное место. Но если вы в процессе редактирования уже набрали номер телефона, то пусть останется тот.
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Переходим к меню. Нажимаем Настроить
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Выпадает список со шрифтами

Нажмите тот, какой Вам больше нравится. Теперь выбираем цвет шрифта и нажимаем на понравившийся.
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Я думаю, что принцип понятен. Если не все получается, не отчаивайтесь. Повторяю, я свой первый сайт делала три месяца. В пень вставала от собственного бессилия. Это мой второй самостоятельно создаваемый сайт. Сейчас 11:04. За компьютер я села в пять часов утра. Через каждые двадцать минут я встаю из-за стола. И уговариваю себя не разбить экран исключительно из жадности. Не хочется тратиться на новый компьютер, да и привыкла я к нему. И в общем-то, зачем вымещаться на ни в чем не повинной технике?
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Начинаем настройку слайдеров

Это я уже перешла к изображению слайдеров (блоки, где некоторый контент изменяется динамически) и начала писать свой текст. Посмотрите, как это делается.
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Переходим к изображению слайдеров

Если нажать на кнопку Т, можно писать текст. Кнопка с изображением глаза левее кнопки Т позволяет просматривать и выбирать готовые картинки. При желании вы можете ими воспользоваться. Не понравятся — вы их можете спокойно убрать и Добавить свой слайд.
У меня есть свои готовые фотографии, вот я их и вставила. Нажала Добавить слайд. Выпал список файлов с фотографиями.
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Когда нажимаешь Добавить слайд, выпадает список готовых фотографий
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Я выбрала дубовый веник
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Не забываем нажимать на Сохранить. Переходим к содержимому левой колонки
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Карандашик означает возможность корректировки
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Указываем категории и нажимаем ОК

Я думаю, что дальше уж сами сможете. Нет целесообразности продолжать, потому что к тому времени, когда выйдет книга, конструктор опять претерпит изменения. Но принцип остается тем же. Не получится сразу — попробуйте снова. Если что-то непонятно — есть помощь, можно нажать на Видеоуроки.
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Или воспользоваться возможностью

Итак, будем считать, что сайт мы создали, хостинг оплатили. Повторю еще раз: сайт с коммерческими ожиданиями лучше всего все-таки делать на платном хостинге.
Настоящие сайты, сделанные высококвалифицированными специалистами, стоят не одну сотню тысяч. Но нам с вами на первых порах хватит и сайти-ка на троечку. Кто знал, что сайт про банные веники станет продающим. А ведь сделан он, что называется, «на коленке» и, естественно, совершенно не претендует на высокую оценку. Но мне хватает и такого.
Попробуйте. Удачи вам!

Что такое блог и зачем он нужен

Я набрала в поисковой строке Что такое блог.
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Далее выбрала текст Что такое блог и зачем он нужен. Нажала Найти

При таком богатом выборе информации трудно добавить что-то от себя. Поэтому я открыла первую строчку и попала на блог молодого человека, которого зовут Сергей, псевдоним Maximus. Привожу его статью про блог.
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Текст статьи в Интернете

«Приветствую вас на своем блоге. Меня зовут Сергей. Псевдоним — Maximus. В этом блоге вы найдете полезную информацию о заработке в Интернете, блоггинге, seo, smo.

Что такое блог и зачем он нужен
Категории: Бизнес. Карьера

Я помню те времена, когда и сам не знал, зачем нужен блог. Понятно, что тогда я не знал также и чем отличается блог от сайта. Теперь пришло время, и я попробую популярно разъяснить, что это такое и для чего предназначено.

Блог — это тот же сайт, только особая его разновидность. Сайты бывают разные: новостные, форумы, интернет-магазины. А еще существует такая разновидность сайта, называемая блогом.

Зачем же нужен блог? Для чего люди заводят их? Для того чтобы ответить на этот вопрос, необходимо знать, что блоги подразделяются на 5 типов. И в зависимости от типа блога можно узнать цель его создания.

Типы блогов:
1. Личный блог
2. Профессиональный блог
3. Бренд-блог
4. Новостной блог
5. Нетрадиционные блоги
А теперь более подробно остановимся на каждом типе блога.

Личный блог
Возможно, вы слышали, что существуют интернет-дневники. Это то же самое, что и обычный бумажный дневник, в который мы пишем все что угодно. Только он будет в электронном варианте. В личные блоги пишут все, что связано с жизнью его автора. Там вы найдете заметки а-ля «как я вчера сходил в кино» или «как я выбирал джинсы» и т. д.
Как правило, особой цели такие дневники не преследуют. Автору просто важно излить душу. Ну и пообщаться с друзьями. Поэтому и читать такие блоги будут пару друзей автора, ну и так, случайные люди. Правда, не нужно думать, что если блог личный, то он совсем не будет интересен абсолютно случайным людям. Нет. Автор же может писать такие вещи, которые будут интересны не только ему, но и многим другим людям.

Профессиональный блог
Это уже более серьезная ступенька. Например, какой-то человек занимается профессиональной деятельностью. Ну, например, он на коммерческой основе создает блоги или увлекается цифровой фотографией. Т. е. этот человек является профессионалом своего дела. Разумеется, что ему есть чем поделиться с людьми, поэтому он пишет различные заметки в свой блог, которые касаются фотографий.
Как правило, такие блоги всегда собирают большую аудиторию, которой интересно то, о чем пишет автор. Они читают, комментируют его, обсуждают различные вопросы и т. д.
Конечно, поначалу автор такого блога не получает доход, но со временем, когда блог наберет обороты, он начнет приносить своему хозяину прибыль. Причем ощутимую прибыль. Автор зарабатывает деньги на рекламе, или за счет размещения блоков контекстной рекламы Яндекс Директ или Google AdSense.
Конечно, можно зарабатывать и другими способами. Например, можно продавать свои информационные материалы. Тот же фотограф может продавать фотографии через свой блог. Вот и получается, что изначально автор просто делился опытом со своими читателями, общался в блоге, но со временем блог начинает приносить ему серьезную прибыль. Причем изначально блог становится лишь дополнительной строчкой в доходах автора, но постепенно он превращается в основной источник дохода.

Бренд-блог
Блоги такого типа обычно создаются с целью продвижения бренда какого-то человека или компании. Я знаю много людей, которые используют в своей работе именно подобные типы блогов. У таких людей уже есть свои сайты, приносящие прибыль. А когда у них спрашивают, зачем им нужен блог, то они отвечают — чтобы делиться с читателями более личной информацией.
Здесь возникает еще один вопрос: так ведь можно делиться этой информацией и на своих сайтах. Почему же не сделать именно так?
Ответ достаточно простой. Те записи, которые содержатся на сайте, сильно отличаются от записей, которые вы можете увидеть в блогах. Например, если на сайте будет размещена информация о продвижении сайтов в поисковых системах, то на блоге будет уже более личная информация, касающаяся продвижения. На сайтах будут размещены материалы о технических нюансах продвижения, стоимости этой услуги и т. д. А в блоге будет писаться о том, какие проблемы возникают при продвижении сайтов или про нюансы общения с заказчиками и т. д. То есть разница, думаю, понятна.
Блог — это мнение автора. В нем содержатся заметки, которые выражают точку зрения именно автора. В блоге автор передает свой опыт.
Блоги такого типа хорошо подходят для раскрутки имени автора. Автор, например, занимается раскруткой сайтов на заказ, а за счет блога о нем начинают узнавать многие люди, из которых постепенно кто-то «созреет» и тоже станет клиентом автора блога.
Есть и еще один вариант использования бренд-блога. Это возможность использовать его как основной сайт. Суть заключается в том, что автор пишет в свой блог интересные статьи. Вокруг блога собирается заинтересованная аудитория, среди которой обязательно будут и потенциальные клиенты. А когда у кого-нибудь из читателей блога возникнет необходимость заказать интересные тексты, то они уже будут знать, к кому обращаться.

Новостной блог
Такие блоги, как правило, ведет не один, а несколько авторов. Они выбирают какую-то одну тему и пишут в день по несколько заметок в блог. В основном, различные новости, касающиеся этой темы.
Популярность блога будет зависеть от того, насколько интересно пишут авторы. Если будет интересно, то со временем блог станет центром новостей ниши и вокруг него соберется определенная аудитория, которая будет регулярно заходить на блог, чтобы узнать новости.
Блоги такого типа тоже можно монетизировать (извлекать доход). Правда, делается это не сразу. Сначала они раскручиваются, а затем уже монетизируются. Авторы ищут прямых рекламодателей, вешают контекстную рекламу Яндекс Директ или Google, используют различные партнерские программы.

Остальные виды блогов
Некоторые блоги создаются на бесплатных блогохостингах типа ЖЖ. Но все-таки абсолютное большинство блогов создается на бесплатном движке Word Press.
Это очень функциональный движок, и с его помощью можно создавать самые разные блоги. Именно поэтому в Сети можно наткнуться и на видеоблоги, и на блоги-каталоги, и на любые другие варианты блогов, которые идут вразрез с классическим вариантом блога.

Немножко про сайт на WIX

Мне сказали, что сейчас очень популярным стал конструктор сайтов WIX. Я попросила Сергея Горшкова сделать мне временный интернет-магазин на WIX. Мы купили доменное имя и зарегистрировали сайт на платном хостинге. Должна предупредить, что на бесплатном хостинге интернет-магазин не работает. Я для примера три года тому назад сделала такой магазин. С него и деньги на директ не уходят, и звонков нет. Теоретически он, конечно, работает и показы идут «по одному в столетие». Но за три года был только один звонок. А не закрываю я его только потому, что на счету осталось два доллара и их никак оттуда не взять. Вот и шуршит он потихоньку, не принося ни вреда, ни пользы, болтаясь на пятнадцатой странице поиска.

Теперь к делу. Регистрация доменного имени мне обошлась в 662 рубля. Регистрация сайта на один месяц 1493 рубля. Регистрация сайта и доменного имени — это разные вещи.
Доменное имя покупается на год, и оно неизменно и уникально, как почтовый адрес. Как, например, нигде в мире больше нет точно такого же адреса, как ваш. Имеется в виду не история из кинофильма «С легким паром». Там все-таки город-то был другой.
А вот от сайта, если не понравится, через десять дней можно будет отказаться. Тогда вернут денежку за него. Или можно не отказываться, а совершенно изменить тематику. На моем доменном имени в Редхэм сначала был сайт про таблетницы, потом про завалинку, про книги и только потом уж про веники.
В известном смысле какая-никакая, а экономия. Ну и, естественно, всякие там скидки. Я когда приняла решение не закрывать свой сайт по веникам, стала платить за его аренду оптом сразу на год. Это гораздо дешевле.
К моменту, когда выйдет книга, сайт на WIX будет закрыт. Поэтому, чтобы не вводить вас в заблуждение, я ограничилась только этой информацией.

Издательство «АСТ» представляет другие книги Любови Левиной:
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