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Аннотация
Перед вами труд о нашем будущем, книга-пророчество и книга-размышление. Это роман, в котором автор детально описывает, как мы будем жить в 2053 году, когда население планеты превысит 11 млрд. человек, а средняя продолжительность жизни перевалит за 100 лет, но при этом ресурсов сполна хватит на всех, исчезнут тайны, а вместе с ними и войны. Более того, они исчезнут законодательно! Однако, на пути к этому раю земному предстоят нелёгкие и даже кровавые времена, которые заставят коренным образом измениться общественное сознание, и – невероятно – главную роль в этом будут играть программные алгоритмы. Искусственный мегаразум будет контролировать все процессы на Земле, но в свою очередь подчиняться человеку. Да-да, нам удастся сохранить этот контроль благодаря блокчейн-технологиям. Роботы – от гигантских на околоземной орбите до наноскопических внутри наших тел – будут служить во благо человечества. Каким образом и почему именно так – описано в книге. Квинтэссенция этой работы – философское размышление о человеке, о сути и смысле жизни, особенно – о смысле тайны личной жизни. Погружайтесь в приятное и увлекательное чтение, а затем будем дискутировать на поднятые темы на авторских страницах Алексея Хохлатова: ищите их во всемирной паутине, и, прежде всего, на портале ATMA.ru!
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Глава 1. Утро

Настал час X. Я сидел перед трибуной обвинения. Говорят, в момент оглашения приговора обиженная сторона больше всего желает посмотреть в глаза ответчику. Проследить за реакцией угнетателя. У меня такого желания не возникало. Череда судебных тяжб, исков вымотала меня окончательно. В голове одна мысль — поскорее уйти отсюда и забыть обо всём. Забыть…
Вдруг луч яркого света резко ударил мне в лицо, возникло странное покалывание в области век и носа, и… я проснулся.
Не сразу поняв, где нахожусь, я огляделся. Меня окружал приятный лесной пейзаж, впереди виднелись горы, взмывающие в ясную бесконечность голубого неба. Запах свежей травы и луговых цветов бодрил и радовал душу. Белый луч света пробивался сквозь открытое окно. Окно? Да, там, в голубом небе фигурировало небольшое круглое оконце… Позвольте, но как оконце, пусть даже и круглое, может быть в небе?!
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Ах, да, я дома…
Как здорово, что я заказал эти обои именно в «Лансере»! Просто невероятно — они действительно делают самые реалистичные стены! Надо бы сегодня перед сном не забыть закрыть окно, чтобы, проснувшись, вволю понаслаждаться этим прекрасным видом на горы. Это ведь Алтай, где мы отдыхали с женой лет двадцать назад. Помню, я снимал этот вид на… этот, как его там?… «Умный» телефон… Смартфон, точно: прямоугольная нежная штука, размером с ладонь. Давно уже таких не делают. Ой, так много, чего уже не делают… Как мы вообще жили в те времена!
«Эксвайдез, вечером закрой окно, как только я засну» — скомандовал я шёпотом тихонько себе под нос, и уже громче произнёс:
— Жень, у меня идея: пошли в музей Начала века?
— Лёша, мы же договорились, что ты будешь будить меня только электроскопом, — заспанным голосом прошептала любимая, — в нужную фазу сна. А чего это ты про прошлое?
— Ужасный сон приснился. Помнишь судебный процесс, когда у нас пытались отнять квартиру путём подмены документов?
— Дикие были времена…
— Вот и я подумал, как мы раньше жили? Было так легко врать, и так трудно доказывать правду. И даже тогда, когда все понимали, что происходило на самом деле, без наличия доказательств виновный преспокойно оставался на свободе.
— А сейчас ведь и тюрем-то нет…
— Конечно: достаточно отключить человека от Неосферы, и он оказывается в своём собственном заточении… — Я спустил ноги с кровати и глянул через плечо:
— Смотри, какой ужас! — у изголовья медленно вращалась полноцветная объёмная фигура человека, чьё выражение лица было искажено обвинительно-уничижительной гримасой, пиджак вскинут в беспорядочном движении ткани, а сама фигура будто вылезала из какой-то тюремной форточки.
— Это только что распечатанный персонаж твоего сна? — поинтересовалась любимая крайне удивлённым голосом.
Я взял в руки фигуру, осмотрел её со всех сторон и отчётливо произнёс: «Эсквайдез, покажи весь сон».
— Ерофеюшка, подключи меня к Лёшиному сну тоже, — попросила вслух любимая.
И мы вместе стали внимательно рассматривать «живые картинки», воспроизведённые моим компьютером по мозговым импульсам, где нужно ставя на паузу или проматывая назад.
— Всё понятно, подсознание оживило твоё давнее воспоминание, к чему подтолкнул вчерашний спор с твоим коллегой из Коста-Рики, о котором ты мне рассказывал, весь взволнованный — интерпретировала Женя, — обрати внимание на фигуру. Не слишком ли ты подавляешь своё желание высказывать обвинительное мнение? Позволь себе, если есть такая необходимость, осуждать, не надо строить из себя святого, а то теневая фигура в твоём сне — видишь, какая неслабая! Итегрируй её, чтобы она не захватила тебя, когда ты не ожидаешь, в самый неподходящий момент.
— Как я тебе благодарен, психолог мой любимый! Не буду строить из себя несогласного, знаю — бесполезно.
Я смял фигуру до размера детского кулачка и бросил в боковой карман распечатавшего её принтера, а тот моментально её проглотил на переработку, чтобы использовать для следующей печати.
— Ну чего, пойдём, тряхнём стариной?
— Ты про музей?
Я утвердительно кивнул головой и улыбнулся так, будто стою в самом центре куликовской битвы, но живой и невредимый, потому что нахожусь в виртуальном пространстве.
— Нет, нет — произнёс я, читая мысли своей любимой, — давай разомнём свои тела, и отправимся туда не виртуально.
— Но я же ещё не проснулась. Тем более, Ерофеюшка говорит мне, что с моей физической активностью всё в порядке: посмотри мои показатели.
Она сделала характерное движение двумя руками, и перед моим взором оказались графики и цифры.
— Милая, твоё тело в идеальном состоянии, а вот я чего-то засиделся последние недели. Смотри, мой пульс оставляет желать лучшего, и в крови лейкоциты на нижнем уровне нормы. — Я сделал такие же движения руками, активируя перед собой голограмму, — видишь рекомендации моего доктора?
— Рекомендуется быстрая ходьба и кислородные ванны. Из упражнений — Тай-Цзи Цюань, комплекс «лебедя» — прочитала она. — Милый, сделай своего любимого «лебедя», а я пойду умоюсь. И включи водопад — попросила жена, исчезая в углублении напротив нашего ложа.
Я ввёл одну из своих излюбленных команд, которую ещё пару лет назад настроил на два щелчка пальцем и хлопок (хотя мог бы просто попросить помощника), и услышал мощный рёв водопада там, где только что скрылась моя жена. Подойдя к ровной стене, где всё ещё красовалось изображение леса и гор, я открыл то, что раньше назвали бы «шкафом», а я ласково именовал «закуток». Там хранилась пара вещей из одежды и один-единственный костюм из полимериувитана, который заменил мне весь гардероб год назад. За счёт разницы температур тела и окружающей среды вырабатывалось электричество, достаточное для изменения окраски костюма и поддержания нужной в данный момент теплопроводности. Люблю это лёгкое шуршание универсальной ткани и приятное урчание единственной застёжки, типа древней «молнии». К сегодняшней теме воспоминаний, пожалуй, больше подходит расцветка «под фрак». Я диагонально согнул руки, и произнёс: «Чёрный фрак с бабочкой».
Двойной щелчок двумя руками: «Морковный фреш», и через минуту мой напиток уже готов.
— Ах, как удобно жить! В древности я бы выжимал морковный сок минут пять… Если не десять, вместе с чисткой овоща. Ой, а это что?
На стол без всяких моих команд выехал изящной формы стакан с трубочкой. «Как же я люблю её, она заказала такую же морковку, как и я». В эту же секунду любимый силуэт показался в проёме.
— Что ты на меня так смотришь, дорогой? Опять мы совпали во вкусах?
— А ты ещё вчера заказала себе морковку?
— Нет, сейчас, из душа.
— Значит, я подумал о ней вместе с тобой. У нас хорошая телепатия и взаимность — заметил я не без удовольствия, — оденься, как и я, под старину.
— Милый, но тогда же носили юбки, а мы от них несколько лет назад избавились! Что подойдёт к твоему фраку — ума не приложу. Лучше нарисуй себе сегодняшние утренние горы, а я превращусь в зелёный луг.
— Подстроиться под температуру на улице — скомандовал я, а милая сунула свои ладони мне под мышки, тем самым скопировав тепловые параметры моего костюма.
Через пару минут мы, с изображёнными на ткани горами и лугом, неспешно проплывали по утренней мостовой в сторону — не подумайте ничего плохого — метро! Да, да, именно метро — тот самый вид «транспорта», которым все теперь пользовались исключительно ради забавы.
Мы погрузились в воспоминания…
Шопинг и беготня по магазинам давно не актуальны. Сейчас одним виртуальным нажатием кнопки можно решить практически любую задачу: дроны доставляют заказанную корзину покупок прямо из нео-магазинов в холодильник, если есть предпочтение готовить пищу самому, или непосредственно на стол в готовом виде.
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Одежда теперь универсальна, хотя ещё многие по старинке ходят в хлопчатобумажном, и требуется всего три костюма: купальный, весенне-летний и зимний, и три размера: на новорождённых, подростков и всех остальных. Ткань легко растягивается, отталкивает воду снаружи и хорошо пропускает влажность изнутри. Встроенные диоды позволяют легко перекрашивать цвет ткани в любой из желаемых и делать узоры или рисунки на любой вкус. Например, имитировать шерсть норки или… зебры.
Вспомнилось, как в домах были электрические лампочки, которые периодически перегорали, их приходилось менять, и многочисленные выключатели, которые иногда забывали выключать, и тогда свет горел ночами без толку, особенно на улицах города. Сейчас освещение встраивается в дома незаметными швами непосредственно в процессе 3D-строительства. Оно находится в стенах и изменяется автоматически, в зависимости от моего настроя и местоположения в комнате… Особенно заметно экономия электричества ощущается на уровне города. Раньше, помню, на снимках из космоса тёмная часть Земли была пронизана нитками освещённых трасс и световыми бляшками городов, а сейчас эта освещённость стала гораздо более блёклой и при этом пульсирующей, переливающейся: что логично, ведь освещение на улице мягко появляется только тогда, когда по ней кто-то передвигается.
— Жень, лёторанцы не взяли!
— Милый, ты же сказал, что твой доктор советует прогулку, а не полёт!
— А вдруг мы потом решим куда-нибудь отправиться далеко?
— Ну, в нашем распоряжении такси. Или лётоход — надо наконец-то его попробовать! Мы же оба тесты прошли, и можем летать на этом новшестве.
— Ладно. Мы уже вышли. Идём!

Глава 2. Прогулка

— Ты сейчас робот?
— Я — да, включила режим справочной информации.
— Милая, выключи. Давай просто пройдёмся неспешно пешком, в полном неведении, как в старые добрые времена: пусть день воспоминаний будет сегодня наиболее выразительным!
— Хорошо, дорогой, — любимая сделала резкий двойной наклон головы вправо, — буду смотреть на мир девственным взглядом человека начала века. Может, вообще снимем линзы?
— Они тебе разве мешают?
— Конечно же, нет, но без них не будет и соблазна вернуться в современность! Раньше бы это назвали: «забыл мобильник дома».
— Идея хороша, но давай не будем уж прям настолько возвращаться назад, ведь мы и так уже забыли дома лёторанцы!
Она взяла меня под руку, и мы — гора и луг — неспешно двинулись по извилистой тропинке, уложенной ровным гранитом, меж пышных газонов.
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Вдруг я расхохотался:
— Ой, не могу, ой, держите меня!
Смех был настолько заразителен, что спустя несколько секунд Женя тоже стала смеяться, только с вопросительным выражением лица. Через минуту она смогла выговорить:
— Что… что, ми… милый, ты… ты че… чего-то вспо… мнил?
Немногочисленные прохожие оборачивались на нас. Кое-кто останавливался, чтобы понять, что же тут такого смешного. Спустя пару минут приступ заразительного смеха стал проходить, и я попытался сформулировать причину столь безудержного веселья:
— Господа, я не знаю, кто вы, представляете?
Окружающие недоумённо переглянулись, а я всё ещё улыбался и смахивал с глаз слёзы истерического смеха:
— Не понимаете? Ну хорошо, поясню. Вот вы знаете меня? Все?
— Алексей Хохлатов, семьдесят восемь лет от роду, биологический возраст тридцать шесть лет — не без удовольствия начал говорить один из прохожих, — женат, судимости нет, увлекаетесь альпинизмом и дайвингом, родной язык русский, три научных открытия, семнадцать изобретений…
— Всё — да, что и требовалось доказать. А который раз в жизни вы меня видите?
— Первый…
— Видите, для нас уже привычно, что мы всё про всех знаем, а помните, как мы жили раньше?
— До повсеместного внедрения нанокомпьютеров, — включилась в беседу моя жена.
Окружающие продолжали переглядываться, как бы знакомясь друг с другом, подходили другие любопытствующие, двое приземлились сверху, а жена продолжала:
— Мы вышли из дома сегодня, запустив имитацию выключенных компьютеров, будто живём двадцать лет назад, в эпоху блокчейна: где-то в двадцатых годах столетия. Вот выключите их сейчас у себя — посмотрим эффект!
Забавно наблюдать, как взрослые люди одновременно начинают делать странные движения: кто-то резко наклонять голову в сторону, кто-то щёлкать пальцами в затейливых позах, а кто-то водить руками по воздуху, как бы нажимая невидимые кнопки меню (это те, кто за ненадобностью забыл запрограммированную когда-то команду включения имитации отсутствия компьютера).
— Господа, я не сразу так начал смеяться! Мы прошли минут пять пешком в таком режиме, прежде чем я осознал, что ничего не знаю об окружающих. Сейчас вы уже успели узнать про нас всё, поэтому предлагаю немного пройтись по округе и вернуться сюда после этого… Если дойдёте, — добавил я с улыбкой.
Толпа стала расходиться, но не вся. Один мужчина средних лет стоял как вкопанный, а когда Женя приблизилась к нему, произнёс:
— Всё мутно… К тому же у меня ощущение, что я разучился ходить. Последние года три я всё время летаю с ранцем, и только сейчас вспомнил, что не долечил ногу, из-за которой я и стал предпочитать воздух прогулкам и бегу. Но всё-таки ещё больше шокировало мутное изображение, как только я отключил компьютер: диоптрии тоже отключились. Уже много лет я ни дня не обходился без электроники, и лишь сейчас вдруг вспомнил, как это было в юности, когда носил очки: их часто приходилось снимать, пару раз они разбивались, и я всегда помнил, как выглядит мир без диоптрий. Операцию по пересадке хрусталика я так и не сделал, потому что появилось новое поколение компьютеров, встроенных в линзы и уши, один из которых до сих пор обеспечивает мне безупречное объёмное зрение.
— А что, раньше у вас не было таких компьютеров, папа? — с большим удивлением произнёс мальчик, всё время державший этого человека с ранцем за руку.
— А вот смотри, Петенька, — мужчина дотронулся до затылка сына, сделал небольшой взмах рукой и дважды щёлкнул пальцами за его головой.
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Мальчик остолбенел: как будто увидел перед собой в один миг зиму среди лета.
— Папа, что это?
— Ты имеешь в виду поблекшие краски нашего двора?
— Папа, да тут вообще… Я ничего не вижу про эту тётю, и на дяде не написано, плохой он, или хороший.
— Да, Петенька. Вот так выглядел мир, когда я был таким, как ты: ничего друг о друге не знали, и грабитель или вор мог легко обмануть детишек.
— А кто такой грабитель и вор, папа?
— Да… Счастливый! Ну, это человек, который не знает, что мы про него всё знаем, и поэтому делает то, за что ему потом становится стыдно, — ответил отец, и, поворачиваясь к моей жене, шёпотом добавил — хотя я слышал, мадам, что где-то в Запределье есть восставшие, отрицающие то, что компьютеры — наши друзья и помощники.
— Не будем сейчас об этом, — негромко произнесла моя жена, — давайте поговорим без этих маленьких ушек, — так же шёпотом добавила Женя, поглаживая ребёнка по мягкой ткани шапки, изображающей шлем из детских мультиков.
— Во сколько вам назначить встречу, и как?
Женя обернулась ко мне и произнесла:
— Пожалуй, часиков в девять заходите виртуально к нам с Алексеем домой.
— Ой, у меня же календарь сейчас не работает. Позвольте, я уже включу оборудование, и как только вы снова окажетесь в Неосфере, вам придёт напоминание.
Мужчина резко наклонил голову в сторону, и тут же в другую, после чего его взгляд стал яснее, а губы расплылись в улыбке.
Тем временем, некоторые из наших прежних собеседников стали возвращаться. Один юноша бежал вприпрыжку, как ошалелый, покрикивая: «Не может быть, не может быть!»
— Молодой человек, чему вы так удивлены?
— Я думал, что от моего дома до метро меньше тысячи шагов: компьютер никогда не показывал этой цифры, потому что я пешком-то ни разу до метро не ходил. А сейчас, когда вы предложили поставить режим имитации выключенного компьютера, я решил посчитать шаги сам! И представьте: оказывается, я и считать-то не умею, ибо уже и не помню, когда была такая необходимость. С горем пополам я насчитал триста шагов, но при этом не прошёл и четверти пути до метро. Значит, когда я дойду до цели, будет уже больше тысячи шагов. Я правильно посчитал?
— Ну, триста умножить на четыре — это да, больше тысячи, — ответил я, — я даже могу поспорить, что это ровно тысяча двести!
— О, да! Давайте поспорим, — сказал юноша, будучи уверенным, что никто в этом мире, за ненадобностью, не умеет считать, и при этом сделал поворот вокруг себя, топнул ногой, — я уже включил компьютер в обычный режим, и готов проверить ваши расчёты, — с удовольствием констатировал он.
— Вы проспорите! — резко оборвал я и обратился к подошедшей пожилой даме, давно привлекшей моё внимание, — Позвольте угадать ваши мысли, мадам.
— Удивительно ли это будет в наш век технологий? — с явной иронией заметила она.
— Это было бы никак не удивительно, если бы вы не знали, что я отключил компьютер, — не без упрёка ответил я.
— Дорогой мой, компьютер невозможно отключить, — назидательно промолвила дама, — потому что он постоянно проверяет состояние вашего тела и психики на случай, чтобы роботы или реальные медики смогли прийти вам на помощь. Вы, конечно же, имеете в виду режим симуляции выключенного компьютера.
— Да, только правильно сказать имитации, а не симуляции.
— Пожалуй. Не столь важно.
— Уже тридцать пять лет мы вместе, а ты всё также любишь поспорить, — лучезарная улыбка моей жены не оставила и следа от слегка накалившейся обстановки этого диалога, — Кажется, я тоже могу угадать ваши мысли!
— Вот это уже очень прикольно! — Воскликнула заинтересовавшаяся дама.
— Прикольно? Вы знаете это слово? Помню, его употребляли наши дети, и я ни от кого из них не могла добиться чёткого объяснения смысла этого выражения. Ваши дети тоже так говорили?
— Да я и сама…
— Может, вы тогда раскроете его точный смысл?
— С удовольствием: это означает — забавно, интересно, прико… ой, весело!
— Вот видите, как заразительно звучит! Ну ладно, — произнесла любимая уже громко, для всех, — мы же с мужем направляемся в музей Начала века. Вы не хотите с нами?
Вокруг нас сейчас было-то человек пять, и оказалось, что никому не к месту и не к интересу цель нашего путешествия. Кажется, я начинал жалеть, что мы не вылетели, а пошли в этот музей: давно были бы там, а сейчас уже хочется есть. Вопреки обыкновению, мы не заели утренний морковный сок сытным «Ксимелитом», и, наверное, поэтому голод не заставил себя долго ждать.
— Заглянем в наш ресторанчик? — словно прочтя мои мысли, предложила Женя.
— Крутая у нас телепатия, и опять, заметь, как и утром, на тему «пожрать». Давай заглянем.
Заведение располагалось прям по пути к метро, и уже через минуту мы сидели за привычным столиком возле окна. Хоть меню было нам давно известно, но мне каждый раз доставляло удовольствие его прокручивать. Вот и сейчас мы с женой наперебой вызывали объёмные модели блюд над столом, снова испытывая виртуальное ощущение их вкусов.
— Может, мы уже что-нибудь закажем?
— Кажется, я уже и наелся.
— Вкусовые рецепторы, которые не на языке, а кристаллики в зубной эмали, насытили тебя сейчас только в воображении, и уже через минут пятнадцать ты снова захочешь есть, милый.
— Да, ты права. Ну, тогда… пожалуй… вот это ризотто с овощами, — больше всего обе группы рецепторов — и моих на языке, и компьютерных в зубах хотят именно его, — посмеялся я.
— Эти шутки меня бесят, Лёша, ты же знаешь, что я тебе отвечу, что надо слушать желудок, а не встроенные рецепторы!
— Желудок вообще хочет съесть здесь всё! Например, вот эти креветки в чернично-хамусовом соусе, — я стал поворачивать объёмное изображение над столом так, чтобы показать блюдо со всех сторон, — гляди, как красиво оформлено! А ингредиенты: ты посмотри, какой свежачок! Креветки с Дальнего Востока, выловлены — давай посмотрим когда — вот, указано: вчера в 16:54. Смотри, здесь и дальше сказано про ягоды и соус, видишь? Черника из Тверской области, помнишь, какая она там вкусная?
— Я помню, Лёша, как вы с Данькой всю её тогда съели, и мы ни ягодки на той поляне после вас отыскать не смогли. И вообще, хватит кривляться, давай заказывай эти креветки, а мне блинчики с грибами.
— Ну Жень, это горелое тесто не полезно и вышло из моды…
— Лёша, ну хватит прикалываться: ты сам не веришь в моду.
— Хватит что? Забавляться-прикалываться? Интересоваться-веселиться?
— Ой, и правда, эта бабушка воскресила забытое выражение из памяти. Дорогой, надеюсь, ты уже отправил наш заказ?
Я сделал характерные движения руками, стол засветился зелёным, и появившееся над ним объёмное изображение владельца ресторана учтиво поклонилось нам обоим по очереди и произнесло: «Спасибо за отличный выбор, ваш заказ готовится, в среднем это занимает у нас семь минут». — Я уже успел ознакомиться со средним временем выполнения заказа этих блюд, спасибо, исполняйте.
Изображение посреди стола улыбнулось, ещё раз поклонилось нам обоим и плавно растворилось в воздухе, словно джин, предложив напоследок узнать о квалификации и даже биографии того повара, который уже приступил к изготовлению нашего заказа.
Эх, знали бы наши предки, сочинявшие многочисленные фантастические рассказы, о том, в каком виде будут воплощены их идеи! Знали бы мы, с помощью чего и как конкретно исполнятся в будущем наши мечты!..

Глава 3. Как мы менялись

Шапка-невидимка — это возможность виртуально отправляться в реальные точки пространства, будучи, разумеется, невидимым, также как вы не замечаете видеокамер, которые следят за вами повсеместно. Раньше эти путешествия были наиболее приближены к реальности, благодаря так называемым шлемам (не шапкам, замечу), но оборудование это было громоздким и неудобным, и когда процессоры компьютеров стали делать на атомарной основе, уменьшив их в тысячи раз и перенеся сначала в дужки с виду обычных очков, а потом и в линзы, соединённые телесной связью со встроенными в уши миниклипсами-наушниками — внешне стало и не определить, находится ли человек в реальности или погружён в виртуальный мир. Помнится, о дополненной реальности стали говорить в начале века, хотя… пожалуй, в десятых годах этого века, да. Сначала это было скорее как игра, забава — например, ловили «Покемонов» на улицах городов — а потом нашло свои конкретные практические применения: сейчас любой нанокомпьютер имеет в предустановках режим, в котором ты видишь перед собой не только природу и строения как они есть, но и показатели расстояния до объектов, их вид сверху, сбоку, сзади, внутри — со всех сторон, где установлены нановидеокамеры или находятся люди с нанокомпьютерами (а сейчас все с ними, потому что это удобно).
А какое огромное сопротивление общества пришлось преодолеть технологиям для того, чтобы прочно войти в нашу жизнь! Помню эпоху блокчейна в двадцатых годах столетия: пожалуй, только эта технология и позволила, в конце концов, осуществить настоящую технологическую революцию. Потому что блокчейн-технологии коренным образом изменили главное: правдивость людей. Разум взял верх, до всех постепенно дошло, что лучше жить открыто и пожертвовать мнимым правом на тайну личной жизни, потому что отказ от него даёт неоспоримо больше. Каждый, в итоге, понял, что жить на виду у всех — это естественно и полностью аналогично устройству тонкого мира как таковому[1].
Все мы под Богом ходим, Он всё видит — верили раньше, и употребляли подобные устойчивые выражения, а сейчас мы знаем это точно. С тех пор как снялось табу на закрытые темы, а это произошло автоматически с внедрением открытой блокчейн-системы человеческой коммуны, все вопросы веры и недоверия, скрываемых фактов и опечатанных архивов стали достоянием общественности. Несколько лет брожения умов, сильной ломки взглядов — и инерция была преодолена. Сам удивляюсь, насколько быстро это произошло. И правда — что естественно, то и реализовывается проще, потому что все подсознательно понимают, что это правильно: нет внутреннего молчаливого сопротивления совести к приятию тех новшеств, которые являются возвратом к естеству жизни и вселенским законам.
Правду говорить легко и приятно, — сказал Булгаков устами своего героя Га Ноцри из «Мастера и Маргариты». И только многовековая привычка тёмной эпохи человечества мутить воду, скрывать и хитрить, идти в обход договорённостям, кривить душой и тому подобное — рождали страх правды, нелюбовь к истине. Человек жил в колоссальном отрыве от своей души, по кривде. Кто бы мог подумать, что отрезвит человечество тот же самый страх, страх полного самоуничтожения, когда в бесконечной погоне за способом убить противника одним махом, люди вдруг осознали, что этот ядерный «мах» бумерангом уничтожит и их самих… А потом — технологии! Изобретение общего информационного пространства — сначала в виде элементарного интернета, потом правдивого интернета, построенного на технологии блокчейн, а потом и общего инфопространства Неосферы, в котором впервые люди добровольно отказались от собственности: жёсткие диски их компьютеров, оперативная память и мощности процессоров их оборудования стали служить общим блокчейн-системам. Вот это была настоящая революция, изменившая сознание большинства людей планеты, как цепная реакция, за два-три года перевернувшая весь человеческий социум!
Некоторые особо инерционно мыслящие люди — а их тогда ещё было немало даже среди правителей — и оглянуться не успели, а мир уже другой.
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Государственные функции стали максимально автоматизированы, чиновничество вымерло как класс, пополнив своими рядами сферу услуг и творчества. Войны потеряли всяческий смысл, потому что все стали знать всё про всех, а значит, утратилась необходимость в разведках и тайных заговорах. Огромное количество энергии, в том числе материальной, было высвобождено, и это, помню, было настоящей эйфорией, потому что оказалось, что теперь денег хватает на всех и с избытком! И в том числе потому, что их распределение, сделавшись открытым, также стало и справедливым: той колоссальной разницы между бедными и богатыми не стало. А раз так — потерялся смысл, например, не платить за проезд в транспорте; экономить на еде и одежде; сам собой снялся вопрос пенсионного обеспечения, потому что каждый житель Земли обеспечен теперь этой «пенсией» с рождения. Абсолютно символическую роль стали играть государственные границы: ноль рублей ноль копеек тратится на таможню и погранвойска, ибо защищаться не от кого — все всё про всех знают!
Единственная, не до конца изжитая проблема общемирового масштаба — оставшиеся «староверы» — люди старой закалки, так называемые натуралы, а, на мой взгляд, так просто-напросто застывшие, выступающие за разделение мира компьютеров и биологических тел. Для них не оказалось очевидным, что наша виртуальная РЕАЛЬНОСТЬ — это полная аналогия мира эфира, астрала, ментала и каузала! Реальность, созданная человечеством как сотворцом Божиим. Да, довериться своему же порождению — виртуальному разуму — было непросто. Страх, что созданное тобой тебя же и убьёт, был велик, и не беспочвенно… Даже и не знаю, что бы было без принципов блокчейн. Если бы роботов создавали «в тёмную», закрыто, по-секрету — реализовался бы худший сценарий, да. Какой-нибудь хакер действительно исполнил бы свои извращённые психические потребности что-либо взломать, чего-то украсть, заразить и в конечном итоге уничтожить, надеясь, что это не коснётся его самого.
И тяжёлые времена мы всё-таки пережили. Да, это стоило человечеству миллиардных жертв: то огромное количество людей, которое не смогло принять новые правила игры во время их первоначального внедрения — были с помощью той же робототехники сначала принуждены измениться, а особо упрямые — принять условия ультиматума: или жить по правилам, которые, между прочим, люди сами и приняли на открытых референдумах, либо покинуть человеческую общину. И там, в местах их дикого существования, в бесконечных спорах, драках и откровенных войнах, мало кому удалось выжить. Но это была естественная, справедливая чистка. Мы знаем, в каких мирах воплотились души таких людей: эта звёздная система очень похожа на Солнечную, и их планета почти такая же голубая, как Земля, если смотреть на неё нашими биологическими глазами. Мы взяли шефство над их миром, и теперь они называют нас так же, как мы называли наших старших братьев: пришельцы. Ирония судьбы: части человеческих душ суждено вечно называть своих друзей инопланетянами. Но когда-нибудь и там произойдёт то, что мы сделали на Земле, ибо развитие — естественная потребность души, и там они тоже изобретут всё то, что изобрели мы за Земле, но только подругому. Тем интереснее за этим наблюдать!

Глава 4. Виртуальная еда, деньги и машина времени

— А какие мысли этой пожилой дамы ты хотел прочитать, дорогой?
— Ты о чём, моя родная? — переспросил я, как бы возвращаясь из мира своих грёз, за которым она, вероятнее всего, наблюдала.
— Помнишь, когда к нам стали снова подходить люди, которым мы предложили побыть в режиме имитации выключенного компьютера, ты обратил внимание на пожилую даму…
— Да-да, помню. А знаешь, её помню, а что хотел угадать — вылетело из головы. Уан секонд! — И я закатил глаза вверх, это мой обычный жест для включения биокомпьютера.
— Э, так нечестно! Мы же сегодня вспоминаем, как жить без техники!
— Солнышко, мы уже час как без техники, я соскучился по режиму всезнания и всемогущества, — с долей иронии произнёс я.
— Хорошо, включай, а я пока наслаждаюсь естеством.
— Ты всегда была против излучений, родная, но только если раньше они действительно были пагубными, то сорок лет спустя мы имеем такой колоссальный багаж исследований и усовершенствований, что магнитные поля и вибрации, создаваемые современной техникой, в разы меньше влияния несовершенной синтетической одежды, которой так активно пользовались в начале века. И вообще — если бы не изобретения, мы так и жили бы в мохнатое время повсеместного одурачивания и противостояния.
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— Знаю-знаю, милый, что об этом всём ты и думал, пока нам несли заказ, и ты знаешь, что я знаю! — Ослепительно сверкнув своей неотразимо притягательной улыбкой, произнесла любовь всей моей жизни. — Приятного аппетита.
— Взаимно, радость моя!
Начав трапезу, я всё-таки решил усилить сладковатый вкус своего любимого соуса, для чего, не переставая жевать, вошёл в меню управления рецепторами, вживлёнными в сохранённые у меня зубы мудрости, что со стороны выглядело, как всегда, слегка забавно: будто дирижёр, я сделал несколько взмахов руками, регулируя установки в появившемся перед моим взором виртуальном меню настроек. Мой интеллектуальный помощник ещё не подстроился под чтение моих мыслей настолько хорошо, чтобы я мог ему доверить управлять вкусом. Утренняя ностальгия продолжалась, и я вспомнил ещё об одной сказочной фантазии полувековой давности — машине времени.
Сейчас ничего не стоит отправиться в любое время и место, правда, диапазон пока ещё не очень велик: оцифрованное человечество измеряется всего лишь какими-то парой десятков лет, но доступно любому из нас просто по одному лишь желанию. Пожалуйста, загружай приложение, которое так и называется: «Машина времени», и отправляйся в путешествие. Я больше всего люблю юзабилити меню в виде кабины пилота с джойстиком набора высоты и снижения в выбранном месте пространства-времени. Собственно, мы могли отправиться в музей Начала века, не выходя из квартиры, виртуально, но решили испытать больший диапазон чувств, перенеся не только свой разум, но и тело в оборудованное для всяческих эффектов погружения в прошлое помещение в самом центре Москвы.
Неоцифрованный диапазон времени жития человечества, разумеется, тоже есть в этом приложении, но система предупреждает, что эта часть истории построена по непроверенным, не доказанным техникой фактам. И там путешествовать не менее, а может, даже и более интересно, потому что страсть к сказкам и невообразимым историям нами ещё не изжита.
— Милая, ты куда последний раз путешествовала в «Машине времени»?
— Вчера я отправлялась в Антарктику, но в наше время. Хотя, постой, да, прибыв туда, я заглянула в 2003-й, потому что хотелось посмотреть, что в этом регионе происходило ровно полвека назад, когда как таковых компьютеров там не использовали.
— Погоди, в начале века компьютеры уже были.
— Да разве ж это компьютеры! То были деревянные ящики на лампах…
— Ну, это было пораньше, но я тебя понимаю. Неосферой тогда ещё и не пахло. Только зарождался интернет, причём, первой версии, где был сплошной мусор и фейки.
— Второе поколение интернета тоже было очень засорённым, но уже честным: блокчейн навёл порядок хотя бы с идентификацией пользователей и знакомством интернетпространства с реальными людьми. Сколько профессий тогда ушло в прошлое, как облегчённо вздохнуло человечество, навсегда отправив на экраны[2] учебников истории огромное количество ненужной технократической работы! Давай, пока я в системе, наведу справки.
И я полушёпотом произнёс: «Эсквайдез, какие профессии вышли из моды в двадцатых годах этого века?» Мой персональный интеллектуальный помощник вывел на экран текстовую, видео- и аудиоинформацию по интересовавшей меня теме, а также предложил оправиться в машине времени в тот период, по поводу которого я наводил справки.
— Бухгалтеры и налоговики, адвокаты и юристы, вахтёры и охранники, а потом следователи, судьи, и наконец, полицейские! — декларировал я, зачитывая справку своего помощника.
— Хорошо, что моя профессия всегда будет актуальной. Как и твоя.
— А каково определение моей профессии, мой милый психолог?
— Лёш, ты универсал.
— Универсал, с каким основным уклоном?
— Ты писатель, но это у тебя до сих пор хобби, а не профессия.
— Может поэт? Хотя я до сих пор не могу выучить хотя бы несколько своих стихов, на всякий случай.
— А хоть один помнишь?
Я замолчал на мгновение… «Нет-нет, не подсказывай» — приказал я своему помощнику, который начал было выводить на экран тексты моих стихов из сборника, изданного в 2022 году. И торжественно, с выражением начал:
Мы родились, чтоб сказку сделать былью,
Чтоб яркий свет увидеть сквозь тела,
Чтоб научиться видеть звёздной пылью
Любые трудности и злобные дела.
Пройдя уроки, научившись чуду,
Поняв законы нашей жизни на Земле,
Я не умру… Я дальше жить тут буду:
Ведь так прекрасна жизнь в кромешной мгле))
Когда ты видишь сквозь тела и лица,
Когда ты знаешь суть вещей и звёзд,
Когда с улыбкой смотришь на зарницы,
Напоминающие Свет глубоких грёз.


— Это я сочинил очень давно.
— Когда?
— Милая, да как вспомнить… А, это было незадолго до нашего с тобой знакомства. На Новый год. Да, в январе 2017-го!
— Ого! Древнее произведение. Но ты не стал профессиональным писателем и поэтом. Ты кинорежиссёр и продюсер! Хотя это тоже твоё увлечение, а не работа. Когда ты был министром по инновациям — это, пожалуй, была твоя профессия, но ты однозначно воспользовался истечением второго срока своих полномочий и переключился на следующее увлечение.
— Обучение молодёжи?
— Скромный мой, любимый, — она сложила свои губки в нежном поцелуе и сильно закатила вверх глаза… — Я хочу тебя…
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Тёмный занавес опустился вокруг нашего стола в ресторанчике, нежно запахло лавандой и черёмухой, музыка сменилась на нашу любимую мелодию: красиво ритмичную, звучащую отовсюду, и мы почувствовали запах благовоний. Милая повела обнажённым плечом, и губы её коснулись моих. Границы наших тел не были чёткими, и наши касания походили на танец в толще океана, где движения сглажены густотой окружающей среды. Сердце забилось чаще, а дыхание стало незаметным. Её округлая грудь мелькнула в полумраке вуали, и я почувствовал прикосновение. Наши тела растворялись друг в друге, соприкасаясь и скользя, и как бы проникая сквозь кожу. Это счастье чувствовать близость тел, растворённость друг в друге, следующую за глубокой духовной симпатией, только усилившейся с годами: недавно мы отпраздновали тридцатипятилетие нашей свадьбы.
— Солнышко, здесь же общественное место…
— Милый, я к тебе пришла виртуально, я же тоже включила компьютер, не заметил?
— О боже, до чего техника дошла! Мне показалось, что ты меня поцеловала взаправду.
— А я и взаправду, ведь правда — это то, что происходит в наших мыслях, и не обязательно это реализовывать через физическое тело.
— Ты первый раз меня целуешь виртуально в такой непосредственной близости тел: мы же сидим с тобой за одним столом!
— Ну, если мы встречаемся с тобой, находясь в разных частях Земного Шара во время путешествий, то почему бы нам не заняться любовью виртуально, когда физически мы рядом, но этого сделать не можем?
— А потому что, милая, мы уже всё с тобой доели и нам пора в музей.
— Помнишь, как раньше мы бы с тобой заказали счёт и ждали бы его ещё минут десять?
— Но согласись: есть в этом определённый романтизм. Да… в те времена было много странного, неудобного… Раньше мы очень много думали о деньгах: они требовались повсеместно, и мы постоянно входили с ними в контакт, получая зарплату, прикасаясь к ним при расчёте с официантами… О, а ещё раньше они были бумажные, без чипов и магнитных полос! Помнишь огромные пачки этой бумаги?
— Ага, и банки, где их хранили тоннами. Инкассация на бронированных машинах. Ограбления, взломы, хакерские атаки. Да, люди слишком много думали о деньгах. Сейчас их даже больше, но мы перестали их замечать, зацикливаться на них: скажи, ты когда последний раз интересовался приходом и расходом за месяц?
— А зачем? Эксвайдез сама напомнит мне, если с деньгами будет что-то не то, — моё лицо расплылось в блаженной улыбке, так приятно было осознавать всё богатство полученного опыта и грандиозность пройденного вместе пути таких гигантских преобразований. — Хочешь, я узна́ю прям сейчас?
— Да, полюбопытствую.
— Эксвайдез, что у нас с деньгами? — произнёс я, повернув голову вправо и вниз.
Без какой-либо задержки женский голос из встроенных в ушные раковины наушников произнёс в ответ на мой запрос:
— Денежных сбережений хватает на всё необходимое, включая все запланированные дела на несколько лет вперёд. За последний месяц потрачено четыре тысячи восемьсот восемьдесят симок.
— Почти пять тысяч симок, — озвучил я для любимой. — Хочешь узнать по статьям расходов? Могу тебе перекинуть результаты.
— Ну давай, если там не очень большой отчёт. В конце концов, потом посмотрю. Пусть будет.
Я сделал круговое движение у висков ладонями и как бы отшвырнул что-то от головы:
— Видно?
— Ой, сколько информации, неужели мы так много совершали платных действий?
— Конечно! У нас каждый шаг — платный. Сколько мы слушали музыкальных треков? В прошлом месяце было много гостей — а это всё заказы еды. А спектакли, коллоквиумы, концерты, выставки? Не счесть! А, так ещё и полёт в Южную Африку в начале месяца на твой семинар — вот, пожалуй, основная статья расходов.
— Да, если бы нам чего-то не хватало — твой Эксвайдез нас бы предупредил.
— Твоя, милая, твоя. Эксвайдез — женщина.
— Но имя-то мужское!
— Ну, немножечко мужское, да. Должно же что-то напоминать её технологичное происхождение… В общем, конечно же, она нас предупредит! Параметры выставлены на свободное расходование средств в пределах шестнадцати процентов от всех поступлений — если бы этот показатель имел тенденцию к повышению, мой интеллектуальный помощник доложил бы об этом как минимум за неделю до наступления критической точки. Но у меня настроено так, что он сам автоматически снижает уровень расходов: например, незаметно снижается количество прослушиваемой музыки в те моменты, когда внимание переключено на чтото другое. Уменьшается освещение в квартире в те моменты, когда оно не очень требуется. Не замечала ли ты, что в этом месяце меньше денег перечислялось нашим потомкам?
— Да, их перечисления нам компенсировали наши в более экономной для нас точке, я в курсе, хотя и не смотрела на этот показатель…
— Правильно, потому что ни к чему: расходы составили пятнадцать процентов от поступлений, и не было необходимости на чём-либо экономить. Хотя, перечисления от наших детей в этом месяце составили большую сумму, чем в прошлом. Видимо, из-за приближения допустимой границы расходов по умолчанию.
— А разницу между пятнадцатью и допустимыми шестнадцатью процентами ты опять направишь в фонд, творящий благо?
— Благо творительный?
— Да. Давай в этот раз снабдим перечисление пожеланием помочь колонии староверов на юго-востоке.
— Восставшим, о которых сегодня недавно упомянул мужчина с ребёнком?
— Да. Ведь человечество поддерживает тех из них, кто озаряется. Подробные отчёты о расходовании средств, как всегда, находятся на сайте благотворительного фонда в режиме реального времени.
Я устно сделал соответствующие распоряжения своему помощнику, и когда все детали были уточнены, предложил:
— Пошли?
— Куда?
— Куда мы и собирались — в музей!
— Ах, да, конечно, — она задорно сверкнула своей милой улыбкой и добавила — хотя мне кажется, что мы уже в музее — так много мы с тобой вспомнили, и воспоминания наведываются по нарастающей. Помнишь вечные проблемы с аккумуляторами?

Глава 5. Современная техника

Выходя из кафе, я подтвердил автоматическое списание средств за поздний завтрак, и мы начали обмениваться впечатлениями. Сейчас никто не сталкивается с тем, чтобы заряжать свои компьютеры: энергосберегающие технологии и микроскопичность нанокомпьютеров сделали достаточными способы подзарядки от света, движения, свободного электричества атмосферы и прочих источников. Раньше был термин: аккумулятор. Большие и маленькие, они аккумулировали электрическую энергию и служили её источником. Их вес и объём — ещё полбеды, а вот провода и розетки для многочасовой подзарядки — это что-то совсем дикое. Мы живём без того и другого уже пару десятков лет и давно привыкли не обращать внимания на необходимость иметь источник тока. Хотя крупное оборудование, конечно, по-прежнему использует как аккумуляторы, так и подпитку от электростанций, но простой человек с этим мало сталкивается.
Если не считать свежего изобретения — лёторанцев, которые имеют пока ещё далеко не все[3], нужное для жизни оборудование состоит из трёх микропредметов:
• линз,
• клипс,
• назубников.
Основная функция последних — проверка состояния зубов и санирование полости рта, снятие основных показателей здоровья, включая состав крови и слизистой, а заодно и управление вкусовыми рецепторами с помощью волн. Клипсы, помимо функции регуляции слуха и воспроизведения звуковой информации, постоянно сканируют показатели мозговой активности и состояния мозга в целом, выдавая рекомендации владельцу по наилучшему времени для той или иной деятельности (сна, спорта, учёбы, медитации, расслабления…). А линзы — это чисто экраны, как им и положено быть, это вторые глаза. В них нет процессора (впрочем, как и в назубниках), но они впитывают дневной свет, преобразовывая его в электроэнергию, которой с лихвой хватает на поддержание работы всех функций преломления световых лучей ради показа картинок, которые мозг воспринимает как вполне себе объёмную реальность.
Главное, что эти три (вернее, шесть — каждого по паре) элемента оборудования — части одного компьютера, связанные между собой не как раньше через блютуз, вайфай или твим, а через естественную среду — само человеческое тело. Таким образом, никакое дополнительное поле в воздухе теперь не создаётся и не используется, а это экологично и к тому же экономит энергию.
Зарядка оборудования происходит благодаря статическому электричеству, в достатке вырабатываемому двигающимся телом, и свету звёзд, который всегда улавливается линзами.
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— Ты говоришь о проблемах с аккумуляторами, но ещё большим неудобством были сами компьютеры! Мы носили их в оттопыренных карманах, они перегревались, из них даже одно время торчала антенна, экраны были малюсенькие и чёрно-белые!
— Милая, мотани ещё дальше назад, когда мы вообще компьютеров не носили. Кстати, то, что ты описала, скорее похоже на первые мобильные телефоны, а не компьютеры, потому что они умели только вызывать другого собеседника для разговора с ним, и всё. Так вот, когда я был школьником, никаких таких телефонов-то и не было, кроме стационарных, с проводом, трубкой и круглым диском по центру для набора номера. Не было даже Интернета!
— Не будем вспоминать времена, когда у людей не было даже огня…
— Ну, я тебе напоминаю лишь о том, когда мы с тобой уже жили на Земле. Помнишь волну ликования, когда компьютеры стали полупрозрачными и гибкими?
— Да, нам тогда казалось, что это невообразимо — прозрачный процессор, но теперь у нас не просто прямоугольный кусок оргстекла, а гибкая линза, подстраивающая диоптрии под меняющееся в течение дня зрение.
Неспешным шагом мы подошли к метро. Станция «Коломенская» была такой же, как десять лет назад — вход в виде зелёного дубового бора, обычный пеший проход и приспособления под многочисленные наземные ускорители движения: роллы, гироскутеры, эиры, хаверборды, велосипеды. Спустившись по обыкновенной лестнице под землю, мы оказались на станции, которую не посещали уже несколько лет.
— Какая древность! Предложим сегодня границы музея Начала века перенести сюда. Логично начинать путешествие со станции, построенной почти сто лет назад… Милая, что с тобой? Ты как будто чего-то испугалась.
— Помнишь, что было на этой станции в 2035-м?
— Ну да, восстание ТЛЖшников, этот год невозможно забыть.
— Лёш, ты так просто об этом говоришь, а ведь было более ста сорока человек убитыми.
— Солнышко, в тот день по всей Москве убитых было гораздо больше…

Глава 6. Референдум и восстание староверов в эпоху победившего блокчейн

Это была уже эпоха блокчейн. Практически все устройства — от смартфона до ноутбука и мощных компьютеров стали частью общих сетей. Уже фактически не было отдельных жёстких дисков и оперативной памяти, которые работали только на данное устройство, а все процессоры выполняли общие вычислительные задачи, необходимые всей системе. Люди понимали: то, что они считали собственностью, уже фактически не являлось таковой, но законодательно это не было утверждено. Нет, конечно, устройства принадлежали конкретным владельцам, но к этим устройствам был общий доступ. И на восемнадцатое марта 2035-го был назначен общемировой референдум с вопросом:
Согласны ли вы с тем, что каждый новорождённый автоматически регистрируется в компьютерной неосети, бесплатно получая для этого персональное оборудование, и не имеет права на тайну личной жизни?
ДА НЕТ ВОЗДЕРЖАЛСЯ
Вот это были споры! И это было зарождение Неосферы.
С одной стороны, уже стало, в общем-то, очевидно, что все беды человечества от этой пресловутой «тайны личной жизни», которой большинство людей пользуются далеко не во благо ни себе, ни другим. Обмануть работодателя, друга, жену — это запросто для тех, кто врёт сам себе. Таких было очень много, и это было привычно, однако, к тому времени, в целом, было понятно, что такое количество видеокамер и смотрящих устройств, которым уже вооружилось человечество, вполне себе позволяет знать всё про всех. Последнее, что оставалось на этом пути — получить общий открытый доступ к микрофонам и видеокамерам персональных устройств[4], что в принципе можно было реализовать одним волевым решением человечества. По поводу чего и был инициирован референдум.
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Языковых барьеров уже не было: пока человек говорил, в твоём наушнике уже звучала его речь на родном языке, направление перевода определялось автоматически. Дроны-полицейские автоматически исполняли приговоры, стреляя усыпляющими средствами прямо на улице; дроны-доктора прилетали на помощь в самые острые моменты сами, без вызовов; дроны-курьеры доставляли адресату любые посылки, включая продукты питания, где бы он ни находился. Вся индустрия рекламы изменилась почти до неузнаваемости, ибо информация обо всех товарах и услугах была легко проверяема на раз, и чего-либо приукрасить не представлялось возможным.
Агитационные политтехнологи, голосования и выборы ушли в прошлое, чиновники выбирались по рейтингам, автоматически обновляемым в блокчейн-системе каждый день: любое совершённое дело, и даже просто действие записывалось в историю характеристики личности, автоматически оценивалось и становилось общественным достоянием. Никаких секретов у чиновников, коих, впрочем, было теперь немного, уже не было. И выборы — кроме главных — проходили не в какое-то конкретное время с оговоренной периодичностью, а тогда, когда рейтинг избранного вдруг достигал красной отметки, и надо было ставить вопрос о его замене.
Всё это на взгляд человека из начала века могло показаться ужасом, если бы не одно но: блокчейн-технологии делали всё доказуемым. Суды исчезли напрочь: следственные органы, сыщики и полицейские были не нужны, ибо всё было как на ладони. Это была эра победившего блокчейн, которая развернула сознание людей в сторону открытости. Если бы эта эпоха не наступила — ближайший международный конфликт накрыл бы всё человечество медным тазом, потому что третья мировая была при этом сценарии неизбежна. Хотя как посмотреть: фактически, эта война и случилась, только в совершенно ином виде…
Сейчас все и всегда в блокчейне, и после отмены тайны личной жизни мы стали называть его новую версию Неосферой, ибо это больше соответствует тому информационному полю Земли, который испокон веков существует в другого рода материи: ментальном поле. Мало кто умеет получать доступ к Хроникам Акаши, о которых написано ещё в древнейших книгах, а вот в нашем цифровом поле «Неосфера» каждый легко разбирается. Так вот, в тридцатых годах для регистрации в сети блокчейн необходимо было либо показывать устройству свою сетчатку глаза, либо оставлять отпечаток пальца, подавать голос, и тогда устройство понимало, что это ты. Именно в тридцатые годы отменили паспорта и водительские права: зачем, если информация о тебе хранится в общемировых картотеках, а биометрические данные позволяют устройствам тебя определять гораздо более правильным образом, чем по пресловутым документам, которые можно подделать!
Было всё это делом добровольным: хочешь, позволяй себя определять по старинке, предъявляя удостоверение личности, а хочешь — по биометрике. Постепенно число приверженцев второго стиля жизни увеличилось до критической массы. Виной всему — удобство и отсутствие отрицательных последствий: ничего такого страшного в том, что тебя все знают, как оказалось, нет. Постепенно стало очевидно, что когда все живут как на ладони, — стиль жизни сильно меняется, причём, к лучшему. Ну, не будешь же ты ковырять в носу, в то время как тебя снимает камера! А если тебя камера снимает почти всегда, — ты так или иначе начинаешь следить за собой, тем, что ты делаешь и как ты это делаешь. Осознанность повышается!
Но нравилось это не всем. Далеко не всем. Любители делать тёмные делишки противились такого рода новшествам, и было вполне предсказуемо, что на референдуме многие проголосуют против их внедрения. И началась дикая агитационная борьба: всякого рода рекламщики, блогеры, тренеры, агитаторы, политтехнологи, следуя своим убеждениям, распространяли их на всё окружение. Жаркие споры на кухнях и площадях иногда переходили в потасовки. Те, кто не мог склониться в какую-либо сторону, составляли очень малый процент. В основном, все могли для себя определить, что такое хорошо, а что такое плохо. Тех же, кто считал, что новые стандарты «жизни в открытую» опасны, хоть и было достаточно много, но всё же — они оставались в меньшинстве, и это меньшинство вело себя агрессивно. Но, поскольку общество в целом являлось толерантным, приходилось учитывать все мнения, и предпочтение отдавалось технологиям убеждения, а не подавления.
Масла в огонь подливал бывший президент: он очень многое сделал для страны, его заслуги были признаны уже лет десять назад, авторитет остался, и то, что Константин Сергеевич возглавил движение консерваторов — было и логично, и ожидаемо. Нельзя назвать методы их борьбы интеллигентными: последователи консерваторов не сторонились старых «добрых» приёмчиков, так как законодательно общее использование видеокамер и микрофонов частных устройств не было утверждено, ещё не весь мир был прозрачен, и кое-что могло легко быть скрыто от глаз общественности. Помните пушкинское: «Родила царица в ночь не то сына, не то дочь»? Консерваторы, которых всё чаще называли староверами, подтасовывали факты и подделывали документы, как в поэме поэта XIX века. Короче говоря, врали, оправдывая себя, как им казалось, светлыми целями: сохранением права на «тайну личной жизни и свободу совести», когда допустимо поступать не по закону, а по убеждениям.
Но вся фишка в том, что законы в то время были не тем же самым, как в двадцатых годах, когда они переписывались и подтасовывались в угоду многочисленным лоббистам. В эпоху победившего блокчейна весь законотворческий процесс был на виду: все поправки к законам, голосования за них и корректировки записывались в скрижалях навсегда, без возможности подделки и исправления, что и является сутью технологии блокчейн. Поэтому законы в тридцатых годах практически полностью соответствовали воле народа, ну или по крайней мере тому, как он представлял и выстроил для себя законотворческий процесс.
Инерция мышления — весьма сильное препятствие на пути новшеств, причём как в социальном смысле, так и в индивидуальном. Классика всегда в моде, но это не означает, что некоторые новшества не могут со временем также стать классикой, а потому жить всегда старыми, пусть и добрыми, убеждениями — глупо: так считали прогрессивно мыслящие. А в моде как раз был прогресс, поэтому консерваторы были в изгое. Их высмеивали, но не могли игнорировать, ибо по закону все мнения учитывались. Поэтому необходимость референдума становилась очевидной. Надо было раз и навсегда определиться: быть или не быть новому миру.
Начиналось всё весьма безобидно, как я уже говорил. Но ближе к референдуму страсти закипали, и, чуя провал, Константин Сергеевич пошёл на крайние меры: призывы выходить на улицы, устраивать демарши и акции неповиновения, на кои находилось немало желающих. Около трети населения, так или иначе, склонялись к тому, чтобы ещё потянуть с введением законодательного закрепления запрета на тайну личной жизни, и половина из них оказалась на этих акциях протеста. А это довольно большое число людей. На все нарушения закона не хватало дронов-хранителей и живых полицейских. К тому же дроны не могли вмешиваться в тех случаях, когда нарушитель не идентифицировал свою личность в блокчейне.
В те дни на станции метро Коломенская в агонии споров и демаршей самые отчаянные из толпы сторонников тайны личной жизни (ТЛЖшников, как их ещё называли) бесстрашно попрыгали на путепроводы поездов, с целью заблокировать движение. Борьба шла не на жизнь, а на смерть, и все методы многим казались хороши. Как потом выяснилось — машинистом оказался человек противоположных с этими смельчаками взглядов, и вместо того, чтобы прекратить движение, он нажал на газ. Кроме раздавленных ТЛЖшников, жертвы оказались ещё и среди пассажиров сошедшего с рельсов поезда. Это был ужас: дикие инстинкты моментально взяли верх над разумом и на станции началась настоящая резня…
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Цепной реакцией подобные стычки пронеслись по всей стране, и даже миру. На следующий день была объявлена мобилизация, и все отставные военные в спешном порядке вышли на службу. Было жёстко: режим чрезвычайного положения не позволял ни свободно передвигаться по стране, ни собираться в группы больше чем по пять человек. Будто мы жили не в эпоху победившего блокчейна и норм высокой морали, а в диком средневековье. Сначала ЧП ввели на неделю, но в итоге оно продлилось долгих три месяца, за которые и был проведён референдум. Под голосование, как обычно, отвели неделю, в течение которой агитация была запрещена, и каждый единожды мог оставить отметку о своём выборе. Данные в блокчейне изменить или подделать невозможно, поэтому какой-то особый контроль применялся только к старым забытым штабам для голосования, где требовалось нажать кнопочку на экране, соответствующую одному из двух вариантов ответа (слава богу, к тому времени от бумажных носителей уже повсеместно отказались). Голосование в таких штабах, по старинке, осуществляли только один день, чтобы организационную мороку не растягивать на всю неделю. Сюда надо было являться лично, а без регистрации в любой из официальных систем блокчейн требовалось удостоверение личности, и публика, которая выбирала голосование в штабах, как нетрудно догадаться, в основном состояла из сторонников ТЛЖ. А они были достаточно агрессивны и понимали, что мир в нежелаемую для них сторону может измениться навсегда.
К штабам были стянуты войска: народная гвардия, полиция, а в удалённые уголки страны — направлены профессиональные военные. Над каждым штабом круглосуточно дрейфовали многофункциональные дроны-полицейские: всё просматривалось и контролировалось насквозь, что было невыносимо для сторонников ТЛЖ и щекотало им нервы.
Но повлиять на итоги референдума теперь уже не представлялось возможным. Не было никаких шансов нарушить порядок голосования — военное положение вернуло обычный уклад жизни в контролируемое русло, и все участники человеческого социума с той или иной степенью терпения ожидали итогов голосования.
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Итоги оказались вполне ожидаемыми, да и вообще в мире, уже максимально приблизившемся к открытости, насквозь просчитываемом компьютерными программами разного рода, ближайшее будущее максимально предсказуемо. Кто-то подумает, что в предсказуемом мире жить не интересно, но это, конечно, не так. Если у тебя есть голова на плечах — ты найдешь, в какое мирное русло направить свой интерес. Люди в целом стали гораздо меньше психической энергии тратить на страх перед неизвестностью, и высвободившиеся силы направляли в творчество. Гуманитарные науки преобладали, и улицы городов были переполнены музыкантами, художниками, акробатами, поэтами и философами.
Так сколько процентов получило новое волнительное спасительное (как уже твёрдо можно сейчас выразиться) открытое будущее без тайны личной жизни, как думаете?…

Глава 7. Музей Начала века


Станция Коломенская наполнилась неимоверным грохотом, и в зеве тоннеля показались старомодные фары поезда. Это был состав образца 2018 года, серый с красным, по которому можно внутри дойти от первого до последнего вагона. Когда-то это было круто, а движение такого поезда считалось почти бесшумным. Сейчас соприкосновение железных колёс с железным же полотном признано нефункциональным: это и износ, и скрежет, и огромное количество потраченного металла! Поезда последние пару десятилетий ездят исключительно на магнитных подвесках, физически не касаясь полотна дороги. Конечно, это не совсем современно, но ведь поезда — это сам по себе такой вид транспорта, который никак нельзя назвать современным. С невыразимым чувством ностальгии по прошлому, по тем временам, когда только познакомились, мы шагнули в салон и понеслись, потрясываясь, по древнему метро.
Раньше трафик на дорогах был жутким: конечно, ведь каждый отправлялся в путь на автомобиле, имеющем под капотом сто пятьдесят лошадиных сил, и один занимал четырёх- или семиместный автомобиль, что весьма расточительно. Сейчас 90 % трафика — одноместные авто без водителя, да и сами автомобили — это проходящая мода, потому что, во-первых, они ездят исключительно по дорогам, а дороги — трудозатратная и неэкологичная затея, и, во-вторых, они таки сталкиваются! Раньше это был сущий ужас: автомобили делали из металлов и хрупкого пластика, и при соприкосновении они изрядно корёжились, а это небезопасно, особенно при лобовом столкновении. Сейчас наши одноместные авто на автопилоте исключительно резиновые, да ещё и с магнитным отталкивателем, который в большинстве случаев спасает от губительного контакта.
Но представить себе столкновение весьма затруднительно, ведь движение регулирует исключительно электроника и искусственный интеллект, а не регуляторы движения и светофоры, как раньше.
Как и двадцать лет назад, отрезок пути над Москва-рекой вагон метро проезжал по поверхности, то и дело соревнуясь с несущимися рядом попутными авто. Это был так называемый нижний этаж движения, где перемещались на колёсных транспортных средствах, а выше существовало ещё три этажа: на высоте от тридцати до ста метров летали люди. Лёторанцы были относительно новым способом передвижения, стоили довольно дорого, и пока ещё ими пользовались немногие. Но безопасность, простота и удобство этого способа передвижения быстро покоряли сердца людей, и просчитано, что уже к 2060 году ранцы будут у всех. Крейсерная скорость шестьдесят километров в час, с разгоном до ста, возможность резко маневрировать и наличие магнитного поля, позволяющего избегать столкновений, а также простое управление движениями рук сделали изобретателя этих ранцев популярнейшей фигурой и богачом. На этом же этаже люди летали в скафандронах и сферах.
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Выше располагался второй этаж околоземных маршрутов: на высоте от трёхсот метров до полукилометра сновали обтекаемой формы аэромобили, также оснащённые магнитными полями. Основное управление — джойстиком и педалями, почти как в обычном авто. По ходу движения можно открыть окно и прокатиться с ветерком. Самой популярной признана модель с прозрачным полом и стенами: ощущение полёта в этих условиях неимоверно захватывающее — полный восторг!
И третий этаж — грузовые перевозки — находится на высоте около километра и в комментариях не нуждается. Кроме одного: огромные бесшумные белые дирижабли размером с десятиэтажные дома добавляют к красоте небесной мозаики ещё несколько облаков правильной формы.
Спустя минут пять мы снова юркнули в подземелье. Грохота прибавилось, и быть услышанными друг другом во время движения поезда стало уже не так просто. Музей Начала века расположился недалеко от Кремля, на Никитской. Вход заметен издалека: он изображает взмывающие кверху крылья времени, на которых посетитель как бы переносится в прошлое.
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Пожалуй, это самый технологичный музей современности, потому что порой границы между реальным и виртуальным стираются настолько, что перестаёшь замечать время, периодически осознавая, что ты находишься где-то в ранней древности. Первый зал — Красная площадь, и как только ты делаешь шаг на её булыжную мостовую — вокруг сразу разыгрывается парад Победы в Великой Отечественной в мае 1945-го. Последний парад с живой техникой прошёл на Красной Площади 9 мая 2045-го, в канун столетия Победы. Можно было попросить своего интеллектуального помощника перенестись на парад любого года, и мы проследовали вплоть до торжества 1975 года, тридцатилетия Победы, и хоть изображение было не таким реалистичным, тем не менее, мы бегали вокруг этой старой техники, дивясь её громоздкости и неповоротливости в сравнении с более современными образцами. Страшновато и забавно было нестись прям лоб-в-лоб под колёса танкам или какой-нибудь огромной бронемашины, но так как вся эта техника представляла собой всего лишь виртуальную проекцию — процедура была совершенно безопасной.
— Милый, пошли посмотрим на твою диссертацию о символическом капитале, это в зале рядом.
Диссертация лежала под стеклянным колпаком правильной овальной формы, на бархатной подушечке, оформленная так, будто это древняя рукопись в кожаном переплёте. На обложке шрифтом Helvetica было написано название: «Услуги — сфера культурной реализации общества», и ниже добавлено: «символический капитал будущего», а ещё ниже указан год написания труда: 2008, то есть за год до появления блокчейна биткойна. Рядом была кнопка «читать», но мы не стали её нажимать, потому что я поручил раскрыть страницы книги своему интеллектуальному помощнику:
— Эксвайдез, открой этот незащищённый дисер на первой странице.
Под колпаком книга как бы зашевелилась, приподнялась и раскрылась, страницы стали перелистываться и открылась та, что я попросил. Мы стали читать.

Рукопись 2008. Глава 1. Цивилизованно больное общество

Сейчас в жизни практически всех СТРАН всё наоборот, с ног на голове, СТРАНно! Активные набрасываются на пассивных, да и на самих себя, со всей ярой изощрённостью рекламных технологий, насаждая культ потребления товаров во всё больших и больших количествах. Получается, счастье зависит от товаров. СМЕШНО.
Зачем мы живём? Зачем живёт наше общество? Ради чего технически совершенствуется наша «цивилизация»? По-моему, увлёкшись внешними достижениями, все мы забыли о настоящих потребностях человека, о его ДУШЕ, и нам уже некогда заниматься самими собой, — потому что мы занимаемся теми, кто нас нанял (будь то работодатель или потребитель). И это уже неСМЕШНО…
Кто или что управляет современным миром, использованием ресурсов Земли? Добрые люди и мудрецы? Не успели мы оглянуться, как всё живое и неживое на Земле стало в огромных количествах нещадно эксплуатироваться ради наживы. И нами управляют просто умные, а не умудрённые. Но как же ум ограничен перед многовариантностью мироздания и путей проявления его любви!
Загляните в лица «сильных мира сего»: бизнесменов, политиков, общественных деятелей, высших должностных лиц, олигархов. Светятся ли они счастьем, здоровьем, добротой, или лишь только умом и выгодой, а порой и… хитростью? Им же тоже некогда заниматься собой, родными, близкими, вкушая простоту и прелесть бытия. Те, кто нас нанял, сами страдают от этого, причём, не меньше, а скорее даже больше.
Шоумены, актёры, политики, мелькающие на экранах телевизоров и рекламных щитах, а не великие мыслители, творцы и мудрецы являются стандартом поклонения широких масс. Объекты подражания далеко не всегда соответствуют нравственным идеалам, ведь известно, что из кого угодно можно сделать «суперзвезду», — всё в руках имиджмейкеров и PR-щиков. Получается, люди почитают не настоящих людей, а созданные из них образы!
О какой культуре вообще можно говорить, если любимые фразы рекламных роликов: «поддайся соблазну», «искусство обольщения» и «истинное искушение»?! Это что — пропаганда тёмных сил?

И мы все к этому привыкли, считаем это нормой, стараемся не замечать присутствия разврата и извращений.
Ещё 100 лет назад не было необходимости всё детство ежедневно умствовать в школе, чтобы ПРОСТО ЖИТЬ. Мы зачем-то сами себя добровольно мучаем. Получается, общество с детства натаскивает на нужды индустриализации не какую-то малую часть необходимых для этого работников, а всё детское человечество! Творчество развивается в детях факультативно, по желанию, без пятёрок в дневниках. Государство выращивает умных ограниченных головастиков, а не разумных творящих существ.
Общество наше — так уж сложилось — ориентировано не на самого человека, а на его, даже не высшие, а самые обыденные потребности, не на его творчество, а на профессиональные качества. В результате эволюционирует не целостная структура «Человек», а только часть его части — разума, так или иначе связанная с его профессией. И это весьма печально.
А самое смешное место на Земле — город, потому что в нём вообще всё наоборот, здесь всё СМЕШНО. Звери все ходят по голой Земле, а горожанину это не позволено, только асфальт; траве запрещено расти в городах — её безжалостно косят; животные едят свежее, мы — консервированное; живые существа отдыхают, пока не выспятся, а городского жителя поднимает будильник; братья наши меньшие только спят в укрытии, а господин человек ещё и ест, и работает, и передвигается в пещерах из четырёх стен; животные живут на всей Земле, а мы заперты охраняемыми границами, в каждый дом заходим только с кодом и — вслушайтесь — «удостоверением личности»; лесной житель плавает, бегает, прыгает, городской — платит деньги за кошмар с железными тренажёрами и гипномузыкой, стремясь… Ой, куда же стремясь-то?… Наверно, к совершенству телесных форм (а не истинной силы тела) и мнимому внешнему всемогуществу. Скоро, наверное, в лесу будут висеть рекламы на деревьях: «Обмани природу: дрова и всё необходимое для розжига костров продаётся здесь». Так вот, стремясь к всемогуществу, решив, что он — хозяин природы и тварей земных, человек ослаб духовно, что печально, и наоборот — потерял своё всемогущество. И у каждого из нас такой вот выбор: природная простота и естество или надуманное величие и поиск счастья в вещах и приспособлениях. Оба пути СМЕШНЫ: и гуляние нагишом среди хищников, и утопание в роскоши. Но есть, конечно, и третий путь — объединяющий оба описанных.

Рукопись 2008. Глава 2. От потребности к необходимости

Потребности рождают потребителей, необходимость – покупателей.

Сложившаяся структура общества трещит по всем возможным швам: болезни, техногенные катастрофы, психические заболевания, по-прежнему растущая потребность в природных ресурсах, бедность и обманный достаток (когда зарплата большая, а купить на неё нечего), массовые недовольства, митинги, войны. Государство силится удержать своих граждан под контролем и нанимает для этого тех же граждан, сея тем самым вражду в обществе. Система образования, государственная и научная парадигма со всеми их «мифами для толпы» не дают человеку главного — счастья и (здесь можно без «и») понимания объективной реальности. Главной ценностью современности, насаждаемой обывательскому сознанию, является надуманная вещь: деньги (почти уже переставшие быть мерой естественного обмена результатами труда), причём как цель, а не средство, что извращает сознание человека как объекта эволюции. И доказательством тому является униформа РАБотника в виде бесполезных приспособлений: галстук у него (как поводок у собачки) и шпильки у неё (тоже чтоб далеко не убежала). Всё искусственно усложнено и не доставляет счастья. Сумасшедший дом! Чья-то не очень добрая шуточка…
В довершение картины вспомним о наших судах: сколько всего того, чего не было, удалось доказать с их помощью, и сколько того, что было, — не доказано! Не стоит удивляться, ведь суд опирается на вещественность: бумаги, и с меньшей охотой — фотографии, аудио- и видеозаписи, которые можно подделать. А сами судьи кто? Мудрецы и провидцы или канцелярские зубрилы? Разве в каком-то судебном заведении принято заглядывать в глаза истцу и обвиняемому, свидетелям, разве вердикты выносят, полагаясь на интуицию, да на худой конец детектором лжи часто ли пользуются? Нет, документальные формальности, к сожалению, важнее, чем чувства и здравый смысл. Да и наказание — лишение свободы — старо как мир. Видимо, ни перевод на другую работу, ни клеймо на лбу, ни принудительное психологическое лечение, а издевательства тюрьмы должны сделать из преступника законопослушного гражданина, уважающего окружающих…
Так что же происходит с человечеством? Значит, искажена сама основа, на которой зиждется современная «цивилизованная государственность».[5]
Но утешимся, ведь результаты «прогресса» не только отрицательны: человек очень хорошо изучил мир внешний, материальный, и в целом жить стало удобнее. Возникла массовая тоска по божественному, и наука, наконец, приходит к единению с религией. Это единение совершенствует и то и другое. Возможности общения безграничны и информационный поток огромен: выбирай что интересует, «тайные знания» более не могут оставаться в тайне. Мир интегрируется, люди начинают объединяться, мы подходим к новой парадигме общественного устройства: всё реальнее и ощутимее единое поле разума Человечества — ноосфера, о которой Вернадский писал ещё век назад.
Это единое информационное поле — не что иное, как реализованная на базе технологии объединения компьютеров в единую сеть идея, являющаяся прототипом древнего понятия «Хроник Акаши». Всё, что происходит на Земле в нашем физическом мире, как уверяют древние писания, не исчезает бесследно, не будучи отражённым в манускриптах, а записывается в эти тонкоматериальные таинственные Хроники во всех деталях происходящего. Но доступ к этим записям, якобы, имеют только люди с особыми психическими способностями. Так вот, сейчас всё ближе и ближе время, когда не с помощью особых навыков, а благодаря увеличению быстродействия процессоров и уменьшению величины гаджетов, всё вокруг записывается на цифровые носители информации. Видеокамеры охранных систем, авторегистраторы, дорожные камеры, да и огромное количество людей, делающих селфи, снимающих live-репортажи на улицах городов…
Ещё четверть века, и информации в цифровом виде будет такое количество, что человечество решит отказаться от гаджетов в пользу осуществления тотальной записи всего происходящего. Чтобы не было необходимости фиксировать события каждому самостоятельно, а для обращения к запечатлённым моментам жизни и предания воспоминаниям достаточно будет зайти в цифровой банк записи «Акаша»[6] и пролистать необходимый период жизни и место пространства. То есть хранить фотографии и ролики люди перестанут, потому что в любой момент могут посмотреть объёмные фильмы происходившего некогда интересующего события. И всё вспомнить в красках!
И далее речь пойдёт о возможности гармоничного развития современного человека, его социального благополучия, личной свободе, творческой реализации. Тот самый срединный путь, включающий развитие двух крайних сфер: и внутренней, и внешней. В отличие от обезличенных бизнес-схем и государственных моделей, необходимо в большей степени цивилизованно использовать творческие профессии и организовывать дело так, чтобы в основе его содержалось самоисцеляющее условие — человеческие отношения, естественная простота людских чувств и чаяний, не обременённых чрезмерными удобствами, не испорченных потребительским отношением к жизни и эгоистическим индивидуализмом.
Открытые человеческие отношения являются гарантом спасения, они позволяют работать не над кодексами и правилами, а над Культурой общества, не над заключением сделок, а над умением договариваться, понимать друг друга и достигать цели сообща.
Не буду оригинален, если скажу, что русский будто генетически не приемлет закон письменный, предпочитая ему закон Совести, имеющий гораздо большую силу по сравнению с любыми конституциями.[7] Человек, соблюдая писаный закон, может при этом быть вором («вор в законе»), значит, закон — не высшее мерило справедливости. Гражданские кодексы соблюдают из-за страха наказания, а законы Совести — добровольно, следуя внутреннему коду добродетели, и более тщательно. Мы не в силах заставить жить по Совести, но мы можем взывать к ней и опираться на неё, помогая человеку удерживать индивидуальную гармонию внешних профессиональных достижений и внутренних открытий. Первые основываются на проникновении в технику бизнеса, вторые — в чаяния и стремления человека и людского множества.
Если ты совершенствуешься, то вряд ли будешь по-прежнему заниматься производством, рекламой или сбытом алкоголя, табака, наркотиков, пресыщенной химией едой, организацией казино, участием в пирамидальных финансовых схемах, где главное — прибыль, где дела, истребляющие людское в людях, реализуются профессионально. Чтобы острые ощущения не вылились в пагубную привычку, их распространение и потребление должны занять строго специальное место, где-то на стыке медицины и мистики. Недаром говорят: «культура употребления спиртных напитков», ей надо обучать и разрешать покупку соответствующих средств, изменяющих состояние сознания, только тем, кто такое обучение прошёл.
Демократия обязывает гражданина к действию — иначе не выживешь, но какое это действие — ей всё равно, она фригидна, безразлична к окрасу человеческих проявлений, ей чуждо воспитание, она предпочитает не вмешиваться. Под её защитой продвигает себя в жизнь не только соблазн, но и различные извращения, безвкусица, примитивизм. Она по природе своей вынуждена быть толерантна не только к различным проявлениям культуры, но и бескультурья. В этом что-то есть, конечно, но и явно кое-чего не хватает. Это кое-что и надо вплетать в деловые отношения, это — закон Совести и чувство красоты, классицизма, вечного. Как их внедрить в жизнь обывателя, хотя бы деловую? Это и есть предмет данного очерка.
Для тех, кто не располагает временем для более вдумчивого дальнейшего чтения, сразу отвечу, что секрет заключён в умении организовать профессиональную деятельность так, чтобы она опиралась на долговременные человеческие отношения, а не механическое заполнение бланков, в том, чтобы обеспечить людям полноценную жизнь и творческую реализацию непосредственно во время работы.
Откройте любой учебник по бизнесу и убедитесь, что его целью всегда ставят получение прибыли, деньги. Всё остальное для бизнесменов — лишь способы их получения.[8] В нашем случае как раз наоборот: деньги — это всего лишь ОДИН ИЗ способов достижения целей, конкретных результатов конкретных людей, наиболее желаемых ими состояний.
Все люди на самом деле ищут состояния: новые, лучшие, более совершенные, утончённые. Ведь, например, в выборе кафе мы руководствуемся, прежде всего, созданной в помещении атмосферой, и только потом — составом блюд. Людям, по большому счёту, нужны не цели, а состояния. Внешние цели — это обман, способ подмены истинного и простого сложным и ложным. Ложное — сложно! А вот если задача в том, чтобы достичь определённого состояния — это уже цель внутренняя. Но ведь состояния — это не физическая материя, и поэтому достигнуть их можно не в результате какого-то пути, а моментально. Более того, путь порой, наоборот, уводит от состояния! Так, почувствовав какую-то особую романтическую жилку настроения, чтобы её усилить и выразить, можно послушать соответствующую мелодию, но пока её будешь искать, выбирая из сотен неподходящих, — вся романтика улетучится. Вот вам и путь. Поэтому, ставя цель, нельзя забывать о состоянии, а увлёкшись состоянием — нельзя забывать о целях. Какая форма деловой активности позволит человеку держать этот баланс?
Как организовать дело, чтобы оно встречало людей Друг с Другом, насыщало Друг Другом, погружало в экстаз взаимопроникновения, наслаждения энергией жизни, смысла, понимания? Как обеспечить СОЗИДАТЕЛЬНОЕ ЧЕЛОВЕЧЕСКОЕ ВЗАИМОДЕЙСТВИЕ? Возможно ли сделать это не только повышением общей культуры общества (весьма долгий процесс), но и применением какой-то организационной схемы? Автор находит это возможным и описывает общие черты, особенности и некоторые подробности такой схемы.
А в смысле общественной культуры основа основ такого взаимодействия — самоосознание, знание себя. Начинать любые действия в миру надо с себя. Это касается и собственного дела, и, как сейчас говорят, бизнеса.
Технологии открытых компьютерных сетей впервые раскрывают перед человеком возможности прозрачной и понятной организации (или дезорганизации — как будет угодно) жизни, очень многих, если не всех её сфер. Так, прозрачные выборы, учёт собственности, автоматическое исполнение договоров и даже самого главного договора — конституции страны — это лишь наиболее очевидные области применения таких технологий.
Благодаря цифровым технологиям и идентификации личности в цифровом мире путём считывания сетчатки глаза, отпечатка пальца, профиля лица и тому подобным, исказить физическую действительность (проще говоря, обмануть кого-либо) будет невозможно. Это сильно облегчит жизнь прокурорам и следователям, полиции. Целый ряд профессий будет упразднён, а люди, ими владеющие, переквалифицируются на… На какие-то другие профессии? Да, но в большинстве своей массы — станут творцами: художниками, поэтами, путешественниками, музыкантами. Человечество начнёт в большей степени реализовывать свои культурные потребности и потенциалы. К этому надо быть готовым.

Глава 8. Программа-чистильщик и зарождение биткоина


— А ведь и правда, всё так было…
— Ты помнишь, милая, как больно было осознавать, куда катится общество? Под откос… Будущее тогда не казалось безоблачным, и все мы жили в абсолютном неведении, какая сила перевесит, и непонимании, куда всё это может нас привести.
— Простой человек, а может, даже и представитель элиты, был дезинформирован насчёт того, кто реально управлял миром, но понимал, что управление это далеко от идеала. Постоянные экономические кризисы, локальные войны, беднейшие страны и регионы. Какие-то вечные интриги и недосказанности… Между богатыми и бедными — пропасть. Да и вообще, происходило ли всё по чьей бы то ни было человеческой воле?
— И по деньгам совершенно непрозрачные истории: люди несли их в банки, а те перед ними не отчитывались. То есть ты доверяешь свои сбережения, а тебе даже не говорят, на основании чего тебе начисляют лишь 1 % годовых от вложенной суммы. Сколько на твоих деньгах зарабатывает банк — тайна, покрытая мраком. И это при том, что постоянно проходили всевозможные аудиты, но делались они как-то инкогнито, непопулярно, в узко специфических кругах. И все с этим как-то смирялись. Хотя, помню, были целые движения сектантского типа, борющиеся с банковской системой. Например, Мавроди со своим МММ. Но хороши ли методы борьбы, если вместо одной тёмной истории делается другая, пирамидальная? Клин клином?…
— Ладно, дорогой мой, пошли вон в тот зал, а к твоей диссертации ещё вернёмся, если захочешь. Хотя, её текст же есть в твоих файлах.
— Так а что мне мои файлы — я из любого места зайду виртуально в этот музей и почитаю, если заблагорассудится. Вот мы с тобой первые две главы прочитали сейчас, и сколько воспоминаний! Думаю, весь текст надо освежить в памяти. Кстати, по поводу «моих файлов». Я кое-что сохранил на флешке. Но это же противозаконно, да?
— Ты имеешь в виду чистильщика?
— Совершенно верно: ту самую программу, которую запустили по миру спустя год после победы референдума об отмене права на тайну личной жизни. В 2036-м летом это произошло, и вызвало массу переживаний, ведь отныне всё твоё должно было перестать быть твоим: файловый мусор был в огромных масштабах! Один и тот же файл был в сети в большом количестве копий, а ведь всё это занимало терабайты информации. Если раньше техника не позволяла легко найти на любом облачном хранилище свой или любой другой файл, то сейчас это стало проще простого!
— Зачем же ты тогда заныкал флешку с файлами?
— Слушай, вспомни, как тогда было боязно потерять что-то своё! Да и открыть какую-то сугубо «свою личную» информацию. Вдруг был бы какой-нибудь сбой у чистильщика, и он просто безвозвратно стёр бы какие-то мои файлы, несмотря на его открытый код и отсутствие ангажированности: он не анализировал файлы на содержание, а лишь только отслеживал удаление схожих. Тем не менее, вдруг нашёлся бы какой-то второй файл в мире, похожий, скажем, на мои «хроники жизни», которые я писал в Абхазии в 2001-м! Какой из двух он бы оставил?
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— Но удаление же происходило поэтапно: после первой зачистки появилось несчётное количество спорных файлов, и только их владельцы могли решить что удалять, а что оставлять.
— Солнышко, ну ты всё правильно говоришь, но всё равно было страшно. Наша привычная на тот момент тайна личной жизни и неубиваемое: «Всё своё ношу с собой». Не все ж такие лёгкие, как ты: не обросшие личным «имуществом». Ты у меня самый совершенный человек на свете, полностью соответствующий всем новым принципам нашего общества! Никаких тайн! Никакой собственности! Полный коммунизм!
— Спасибо, милый, за комплимент.
— Какой-такой комплимент? Чистая правда без лести!
— Ну, хорошо — её ослепительно милая улыбка приветствовала очередной зал музея, в который мы только что проникли, — а что случится, если ты вставишь эту флешку в компьютер, ведь в ту же секунду её содержимое проверит тот же самый чистильщик?!
— Вот ты сама и ответила на свой же вопрос: все файлы на ней будут моментально считаны и проанализированы. А дальше: либо они отныне станут всеобщим достоянием Неосферы, либо будут удалены, так как их точные копии уже хранятся в общей кладовой человечества, и мне будет указан путь, где я могу их взять.
— Так и что же в этом страшного?
— Жень, да вроде ничего такого. Но…
— Лёша, не парься, вставляй свою флешку и не беспокойся о последствиях! Мы вместе со всем человечеством это уже прошли почти двадцать лет назад!
— Её ещё надо найти, — продолжал я отмазываться…
— Я знаю, в какой коробочке ты хранишь свою тайну личной жизни, любимый, и флешка наверняка там.
— Кстати говоря, по закону право на ТЛЖ мы утратили только в цифровом виде. Всё, что не оцифровано — попрежнему может оставаться тайной совершенно законно! В той коробочке у меня переписка 1990-х годов на бумаге, какие-то дорогие мне вещи, напоминающие детство и юность… Ну и эта флешка, которая тоже считается железякой до тех пор, пока не будет подключена к компьютеру.
Так что всё у меня законно!
— Кто бы сомневался в нашей законопослушности — твёрдо резюмировала любимая жена.
Зал, в который мы вошли, был посвящён теме финансового прошлого человечества. Раковины, жемчужины, золотые монеты, чеканка из меди, многоцветные купюры, кредитные банковские карты, криптовалютные коды — все эти атрибуты денег летали вокруг в качественном трёхмерном изображении, и трудно было сдержать рефлексы, чтобы не попытаться поймать из воздуха какую-то из этих бумажек или монеток. Затея, конечно, была бесполезной, ибо все эти деньги были виртуальны. Тем не менее, рефлекс возобладал, и я попытался схватить огромный золотой червонец начала XX века. И — о Боже — мои пальцы почувствовали лёгкий холод металла и его твердь!
— Эй, Жень, а они настоящие!
— Не может быть.
— Эй, я правду говорю!
— Эгей, ты всегда говоришь правду и только правду, но… Смотри!
Тут же моя жена взяла из моих рук этот червонец и… проглотила его!
— Как?! — моему удивлению не было предела.
— Они виртуальные, Лёша, но с использованием какой-то новой технологии. Я точно не знаю как, но наш мозг воспринимает предмет как твёрдый.
— Что-то твой мозг не очень-то это так и воспринял — подозрительно заметил я.
— А ты попробуй съешь какую-либо из этих купюр!
Я схватил большую 500-евровую бумажку образца 2010 года, почувствовав соприкосновение твёрдой бумаги с кожей, сложил её, ощущая твёрдость купюры, и с недоверием поднёс её ко рту.
— Ты представь, что её нет, Лёшенька — игриво и едва сдерживая смех сказала жена.
Ну, представлять мне — не учиться, и в ту же секунду купюра просто исчезла! «Вуа-ля!» — воскликнул я.
— Что «ля»?
— Её уже нет!
— Ты же держишь её в руке, как и прежде…
— Это тебе кажется, что держу, а её нет. Вот возьми её у меня!
Женя быстрым движением руки выхватила несуществующую купюру из моей руки и довольно посмотрела на меня, показывая её то одной, то другой стороной.
— Но как? Её же не было!
— Видимо, её не было только для тебя. А я продолжала видеть её в твоей руке. Похоже, твоя команда распространилась только на ту часть виртуальности, которую видишь ты.
— Вот это технология: помимо того, что предмет хорошо ощущается, он ещё и слушает команды разных людей…
— Я уже слышала об этой технологии, представляешь как изменится виртуальный мир вместе с её внедрением!
— Подозреваю, что она безвредна. В том смысле, что реальных предметов не рождается, но мозг получает импульсы, создающие впечатление реальности виртуальных объектов. Я тоже хорошо знаю о разработках, но вот их воплощение в музее оказалось полной неожиданностью. Видать, у нас самый продвинутый музей в мире. Ладно, возвращаясь к деньгам, Эксвайдез, покажи, как зарождался биткойн.
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Вокруг стало темно, пространство наполнилось цифрами: сначала нулями и единицами, а затем и всеми остальными символами простых чисел. Показались сначала размыто, а потом и чётко фигуры людей перед компьютерами — люди почему-то смеялись и пили какую-то тёмную жидкость через трубочку. Они постоянно нажимали на клавиатуры своих компьютеров и ноутбуков, будто жить не могли без печати. Вдруг один из героев воскликнул: «Мы сделали деньги! Новые цифровые деньги! Это работает, мы можем рассчитываться ими между собой, не боясь взлома! Нас невозможно хакнуть!» И тут другой герой произнёс как приговор: «Сатоши, это незаконно». Но наш герой не унимался, и сказал с абсолютной уверенностью: «Всё в нашем мире незаконно… пока не докажет свою силу и пользу. Я буду над этим работать». Тут же получив со стороны друзей клише: «Безумец», Сатоши демонстративно повернул весь свой корпус к рабочему месту и принялся неистово стучать по клавиатуре с таким видом, будто он только что сделал научное открытие и теперь выписывает себе Нобелевскую премию. Следующим кадром рассказа был эпизод, когда всё та же компания, только к ней присоединилось ещё очень много последователей, играла в компьютерные игры, расплачиваясь между собой этими самыми новоиспечёнными цифровыми деньгами, которые они называли биткойнами. Популярная английская группа XX века из Ливерпуля Beatles, хоть и пишется иначе, а всё равно звучит тот же «Бит». Может в этом кроется причина популярности всего, что так или иначе начинается с «Бит»?!
Следующий эпизод — первая реальная сделка по обмену биткойнов на обычные деньги, тогда они назывались долларами. Ну, то есть кому-то из игроков потребовалось больше биткойнов, чтобы купить то ли какие-то их пули, то ли сырьё для игры, а зарабатывать их обычным путём не было ресурсов. И он предложил выкупить биткойны за реальные доллары, коих было целых три. Он получил на них чуть больше 3000 биткойнов, которые в 2011 году стали стоить уже 3000 долларов, а в 2025 году — почти полмиллиарда долларов. Потом показался уже широко известный эпизод покупки пиццы в 2010 году за 10 000 биткойнов, то есть где-то 25 долларов… Через 10 лет эта пицца стоила те же пятьсот миллионов долларов. Кто инвестировал в биткоин в те времена — необыкновенно разбогател! И это было вызовом системе стандартных денег, то есть Федеральной Резервной Системе. В лучшем случае традиционные инвестиции приносили 10–20 % годовых в то время, и тут вдруг криптовалюты, рост стоимости которых превысил, например, 1000 % за 2017 год! Огромное количество спекулянтов, массово пришедших на новый нерегулируемый рынок, быстро раздули интерес общества к криптовалютам, благодаря чему цены на цифровые активы взмыли вверх. Конечно же, не без столь же стремительных падений…
Революция в понимании и восприятии денег произошла в начале 20-х годов нашего столетия. Одновременно зародилась эпоха блокчейн, ибо криптовалюты существуют только благодаря этой технологии. От централизованного управления всеми сферами жизни до децентрализации — был девиз того времени. Девиз сам по себе вовсе не новый, ибо ещё со времён народного вече люди грезили идеей власти народа, но на этот раз она оказалась куда более реализуемой благодаря развитию технологий. Мир становился прозрачным, места тайнам оставалось всё меньше и меньше, и в итоге всемирный референдум 35-го года случился аккурат тогда, когда общество было действительно готово отбросить юридические барьеры на пути к полной открытости.
Произнося «действительно готово», я имею в виду то, что всему своё время, и даже самая правильная идея, будь она презентована не вовремя, потерпит фиаско такое же, какое потерпела идея коммунизма, предложенная незрелому обществу. Ну как вы представляете всеобщее братство и равенство в веке двух мировых войн? Веке шпионажа, классовой борьбы, жёсткого капитализма, спекуляций и власти денег!.. Всё это человечеству предстояло пройти и изжить, чтобы созреть до более совершенного строя.

Рукопись 2008. Глава 3. Банковская система

Большой бизнес – необузданный – и вовсе разденет.

Бизнес — это, кроме всего, профессиональная машина по выниманию денег из наших кошельков. Он всегда пытается платить меньше, а получить больше, так он устроен. Даже когда, казалось бы, банк просто даёт деньги (например, есть такой бренд кредитной программы в России: «Просто деньги»), на самом деле он хочет на нас заработать. Дача денег в рост, под проценты, то есть ростовщичество, вообще-то считается делом грешным, но на этом построена вся банкирская философия.
С какой навязчивостью и в каком количестве банки сейчас, перегоняя друг друга, предлагают нам с рекламных щитов всевозможные деньги! Вряд ли это от щедрот. Взять у населения под 5 % годовых, отдать другому населению под 25 % — это огромные барыши![9] Вот, не дай Бог, конечно, вы, например, взяли кредит на бизнес. И вдруг жизнь сигнализирует, что надо заняться чем-то другим, или просто уехать на годик в деревню, но вы этого сделать уже не можете — у вас ежемесячные платежи по кредитам, вы — заложник ситуации. Должники — это стабильность кредитора. А главный кредитор у нас — государство. Вот и выгодно плодить должников.
Зарабатывать деньги нужно столько и так, чтобы было время, желание и силы от них приятно избавляться. Ведь деньги ради денег способны принести удовлетворение амбиций, но счастье — едва ли.
А удовлетворение обладанием вполне уравновешивает кредитная кабала и трата нервов, с ней связанная.
И — о странность — мы доверяем свои деньги тем из множества банков, у кого шикарнее офисы! Ну да, встречают по одёжке… Но зачем им такие офисы? Банки же не располагают производством, в их стенах не проводятся шоу, не складируется громоздкий товар… Им полагается быть самыми скромными заведениями в городе, ведь мы всего лишь должны оплачивать чисто механическую канцелярскую работу по оформлению операции, которую, кстати, вполне может заменить компьютер. Трудоёмок лишь процесс инкассации и охраны, но при чём здесь шикарные офисы?! Вместо скромности — наоборот: раскрученные бренды, усиленная реклама, дорогущие интерьеры… В общем, банковское дело — прибыльный бизнес у всех на глазах. Как им удалось уговорить общество на такую к ним терпимость?! Аналогично и с нотариусами, которые, кстати, тоже о-го-го сколько берут за свои услуги.
По мере преобразования денег из бумажного вида в цифровой, трудоёмкость банковских операций будет неизбежно уменьшаться, сотрудники — увольняться, площади — сужаться. Если технология позволит вернуть деньги на своё место — в качестве средства обмена, а не власти, и сделает невозможными взломы транзакционной системы — регулирующая роль банков и ФРС постепенно отпадёт сама собой. Но как же сильным мира сего остаться без работы?… Как они тогда трудоустроятся?
Я призываю к бдительности: надо зрить в корень, видеть дальше рекламных лозунгов. Современная реклама как таковая заслуживает отдельного разговора, поскольку напрямую воздействует на психику человека, являясь скорее источником потребительских соблазнов, чем глашатаем культуры потребления. А надо увеличивать именно вторую из названных её ролей, так как она уже вряд ли вернётся в своё изначальное состояние простого информатора о различных товарах и услугах. В данной работе эта тема уже звучала, и будет звучать и напрямую, и между строк.
Вот конкретный факт. На одной автобусной остановке Москвы яркая рекламная вывеска о некоем Паевом Фонде завлекает цифрами: «доход за три года 276,6 %». Много, правда?! Но мелко, практически незаметно, снизу написано: «За 3 месяца доход составил 1,5 %, за 6 месяцев — 12,3 %, за год — 24,1 %. Взимание надбавки уменьшает доходность инвестиций. Прежде чем приобрести пай, следует внимательно ознакомиться с правилами доверительного управления паевым инвестиционным фондом». Выходит, доверчиво ожидая получить то, что написано крупным шрифтом, человек получит даже меньше того, что написано мелким.
Рекламщики пишут крупно для простаков и мелко — для проверяющих органов. Так во всём: списки ингредиентов на косметике и продуктах питания, противопоказания, ограничения, предупреждения… В общем, читайте мелкий шрифт — там правда!

Человек, набравший потребительских кредитов, — идеален для государства! Во-первых, он должен, а значит, виноват, то есть на него есть чем давить, он несвободен. Во-вторых, чтобы отдать долги, он должен зарабатывать определённую сумму в месяц, а это однозначная гарантия того, что он непременно будет работать. Он не отправится в путешествие, не уйдёт в поле посреди рабочей недели: государство может на него полностью рассчитывать. Поэтому-то так неистово в 2005–2007 годах раскручивалась потребительская активность нашего общества. Да всё бы хорошо, но при импорте товаров, значительно превышающем экспорт, вся наша потребительская активность делает выручку иностранным компаниям, зачастую несущим вместе со своими товарами всё тот же культ потребления, дух карьеризма и мнимой успешности.
Альтернатива
Привычные нам деньги — это мера материальной ценности, в которой выражаются все товары и полезности. А в чём выражаются духовные, культурные ценности? Сфера услуг — это та материальная область, которая наиболее подходит для проявлений духовной сферы. Не пора ли нашему обществу, уже довольно продвинутому в плане научно-техническом и уже достаточно культурном, ввести измерение духовной сферы?
Можно ли себе представить, чтобы символический (культурный) капитал давали бы в рост, получали с него проценты, увеличивали его количество у себя без производства культурной продукции или услуг? Представить-то можно, только это будет уже бескультурный капитал. Вспомним, как в советские времена обходились без обилия коммерческих банков, и это при том, что плановая экономика требовала огромных операционно-организационных манипуляций для точного исполнения спускаемых планов. Если деньги — это кровь экономики, то какими должны быть артерии, чтобы на них не образовывались холестериновые бляшки инфляционных поползновений, и стенки их были вечно эластичны, будучи чувствительными к текущим потребностям экономики?
Было бы прекрасно, если б Центробанк продемонстрировал переход к обслуживанию денежных транзакций с указанием абсолютных величин стоимости своих услуг, а не процентов от сумм операций. Если операция безналична — ну какая разница сколько нулей нарисовано в компьютере! Трудозатраты одинаковы, но почему-то с больших сумм принято брать больше денег в абсолютной величине за одно и то же телодвижение. На обработку платежа, размером в сто рублей, уходит столько же «энергии», сколько и на перевод десяти миллионов! Если бы это была операция с наличными — другое дело, ибо инкассация, охрана, пересчёт купюр… А в случае с электронными деньгами никаких трудозатрат и передвижений физических активов не происходит, что вполне, я считаю, нормально. Так что пора всю эту суету автоматизировать и удешевлять.
Трудно ожидать от банкиров такой революционной модернизации с денежным капиталом — это дело их хорошо кормит. Инерция мышления позволяет удерживать бешеные проценты за свои малозатратные услуги. А вот культурному капиталу нужны новые институты и политическая или народная воля для их популяризации.
Процесс пойдёт параллельно: симка (СИМволический КАпитал) — подходящая валюта для внедрения новых принципов обслуживания культурного капитала, главный из которых — полное его обеспечение культурным продуктом и услугой.

Глава 9. Символический капитал и крипто


Наконец, фильм в финансовом зале показал титр: «2020 год». Появилась надпись: «Данные подтверждены». Это означало, что достоверность показываемых кадров была подтверждена технологией блокчейн. Именно в это время появились первые сферы, в которых стала применяться данная технология. Как таковая, она стала популяризироваться с зарождением криптовалюты Биткоин в 2009 году, и долгое время её использовали только для подтверждения денежных переводов в рамках разрастающегося криптовалютного сообщества. Криптовалютные войны бушевали на всю катушку: огромное количество финансовых пирамид, типа МММ, только хуже, потому что создавали иллюзию реальных бизнес-организаций, собирало в свои ряды как безграмотное в финансовом плане, так и вполне себе понимающее что к чему население. Жажда наживы и обещания огромных процентов под эти желания — спрос рождает предложение — делали своё дело. Почти все они принимали и выдавали средства в криптовалютах. Государства стали считать криптовалюты идеальным инструментом для грязных делишек. Их анонимность раздражала, и власть имущие задавались вопросом: зачем эта анонимность? Другого ответа кроме: мутить воду в экономическом океане, не находилось, потому что криптовалютное сообщество в подавляющем большинстве своём никаких реальных проектов для жизни и бизнеса не создавало. Блокчейнтехнология как таковая развивалась со скрипом, в то время как спекулятивные рынки и перекладывание вновь созданных денег из одного кармана в другой — процветали.
Может быть это и хорошо: многие болезни лечатся через обострение, причём, лечатся наверняка, но как бы там ни было, а криптовалюты стали если не запрещать, то по крайней мере ограничивать, используя при этом аккуратный термин «легализация». При этом саму технологию брали на вооружение, считали полезной. Но какой же блокчейн без своей криптовалюты? Как поддерживать эту многотысячную, а в случае с биткойном — многомиллионную компьютерную сеть перепроверки достоверности данных и действий иначе как платой за каждую операцию по проведению транзакции? И плата эта осуществлялась автоматически криптовалютой, а не бумажками или банковскими карточками. К двадцатому году блокчейн-технологии стали заслуженно набирать огромные обороты и популярность.
Первое, что было внедрено — это автоматизация реестров недвижимости, автомобилей и вообще собственности как таковой. Упразднение института нотариусов, как очень энергоёмкого и малоэффективного инструмента, занимающего огромное количество людского ресурса, произошло следом за этим. Ведь всё, что требуется от нотариата — это подтверждение сделки в деталях и личностях. Так это легко реализуемо в смартконтракте, когда двум зарегистрированным в блокчейне людям достаточно отправить друг другу письма, например, о праве наследства, и единственный посредник этой договорённости — техника — послужит гарантом исполнения, то есть автоматической передачи прав на имущество умершего наследнику, ибо сама смерть будет также автоматически определена программным способом. И сделано это будет беспристрастно, моментально и точно, что гарантируется технологией блокчейн. А главное — практически бесплатно! Для этого объект наследования и все заинтересованные лица должны быть в блокчейн-реестре.
Криптовалютам всё-таки суждено было победить. Не все страны приветствовали даже это название, в корне которого присутствовала «валюта». Не всем нравилась конкуренция, которую они могли составить стандартным валютам, подконтрольным Федеральной Резервной Системе. Но и не всем нравилась ФРС! И вот это было жарко… Спорили взахлёб и до потасовок, прям как накануне эпохального референдума 2035 года, который я уже описал выше. Только общество тогда ещё было совсем сырым в техническом смысле этого слова, блокчейн-технологии ещё похорошему не были внедрены ни в одну сферу, но огромное число обывателей понимало, что им сулит эта набирающая популярность идея.
В общем, приятный мужской баритон в видео, которое нам показывали в зале музея, посвящённом финансовому аспекту человеческой цивилизации, резюмировал: общество нашло разумный компромисс, отказавшись от анонимности криптоденежных транзакций, но сохранив технологию блокчейн и криптовалюты как таковые. Массовый переток капитала из обычных валют в крипту произошёл после окончательной легализации этой сферы в конце 2022 года в большинстве стран мира. Вот это был настоящий рост их курсов! Многие разбогатели просто потому, что до 2019го закупились криптовалютами или «намайнили» их и умудрились не скинуть по бросовым курсам, которые периодически печалили всех участников криптосообщества при просадках.
Кстати, майнинг (добыча, создание криптомонет) также ушёл в прошлое, хотя был оправданным в случае появления биткойна, как первой криптовалюты, но впоследствии признан слишком энергозатратной процедурой, лишённой особого смысла. Криптовалюты создавали (майнили) во время рождения очередного блокчейн-решения за день или неделю в зависимости от мощности изначально создаваемой цепочки блоков.
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Двадцатые годы ознаменовались широкой конкуренцией блокчейн-технологий. Одни и те же компании под одни и те же задачи заказывали исполнение блокчейн-систем у разработчиков разных блокчейн-решений. Побеждали те, кто оказывался надёжнее, проще и дешевле. Сейчас практически всё построено на принципах блокчейн, это кажется само собой разумеющимся, и трудно себе представить, как жили люди во времена обычного мусорного поддельного интернета. А когда-то и вообще — даже без оного.
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Но в 2008 году, когда я написал свою экономическую диссертацию о символическом капитале, ни понятия «блокчейн», ни слова «биткойн» я не знал. Ещё бы — их тогда и не было! Более того, пока сам не занялся криптовалютами в 2017-м, я и не вспоминал о своей диссертации, которая сейчас хранится чуть ли не в главном зале музея Начала века как одно из величайших произведений человеческой изобретательской мысли. Почему я не защитил эту диссертацию, не придал ей тем самым веса? Наверное, было интересно написать, предложить, выговориться, а обивать пороги и проходить целый ряд формальных процедур — не прельщало. В семье тогда родился пятый ребёнок, а затем и шестой, у жены был рак, царствия ей небесного, я принял решение отправиться всем составом подальше от суеты столичной жизни, в край гор и моря, в двухэтажный домик моих абхазских друзей. И жизнь эта нам так понравилась, что, войдя во вкус, мы путешествовали после года в Абхазии ещё больше двух лет по непризнанной в те годы Турецкой Республике Северного Кипра, а потом и ещё два года непосредственно в Турции. Соскучившись по Родине, мы вернулись в Москву, и волею судеб, почти сразу после этого я познакомился со своей нынешней женой Евгенией, которая переехала жить к нам в столицу России.
Кто бы мог подумать, что когда я достал свой труд из забвения, опубликовав его главы в этой книге в 2019-м, он был востребован даже больше, чем десять лет назад! Нашлись энтузиасты и специалисты, распознавшие всю ценность новой криптовалюты именно для культурных потребностей общества. Символическому капиталу суждено было жить, симки ценились, но по моему замыслу их невозможно было обменять на другие криптовалюты, относящиеся к сугубо материальным сферам. Какое-то время невозможно… В итоге, почти сразу после появления симок, их стали обменивать на другие валюты на «чёрном рынке», и я вынужден был признать, что культурные ценности допустимо менять на материальные, тем более что пересекающихся границ одного и другого было предостаточно.

Рукопись 2008. Глава 4. Ценообразование и потребительская навигация в сфере услуг

Что такое деньги? Средство обмена товарами, двигатель торговли, ориентир при выборе товаров и оценки его качества, лакмусовая бумажка материального достатка? Всё это так, но зададимся вопросом: законы денег в нематериальной сфере, к которой в большей степени относится сфера услуг, действуют так же, как и в материальной, или есть некоторые особенности?
Заметим, что как существует культура использования и употребления товаров, так существует и культура оказания услуг. Именно эта область экономических отношений в большей степени отвечает за культурно-просветительскую, эстетическую сторону жизни общества. Услуги — это эластичная, очеловеченная материя, имеющая огромный экономический вес. В экономиках развитых стран доля услуг в денежном исчислении превышает 50 % от ВВП.
Таким образом, к сфере услуг приковано огромное количество главного капитала: внимания потребителей, и эта сфера должна получать заслуженную порцию внимания экономистов, культурологов, государственных стратегов и тактиков.
Век изобилия товаров, услуг, событий и информации о них породил рекламу. Она, в свою очередь, перестала нести информативную функцию и стала играть роль агитатора, воспитателя вкусов, далеко не всегда основанных на лучших человеческих качествах. Все «красиво поют», когда рекламируют. С услугами вопрос выбора стоит ещё острее за счёт того, что они являются преимущественно «эмпирическими» благами, то есть их качество можно оценить лишь опробовав. Было бы справедливым оплачивать услуги после проверки их качества, которое может в полной мере оценить лишь их пользователь. Будем помнить, что, в отличие от товаров, они оказываются в большей степени в индивидуальном порядке.
Товар нагляден, чаще всего он представляет собой исследуемую ценность, то есть ценность, параметры которой можно заранее исследовать, тогда как услуга — ценность «опытная», то есть, чтобы оценить качество, её надо сначала попробовать. В этом-то и парадокс: для того, чтобы осознать необходимость в услуге, её надо попробовать. Сколько на счету каждого из нас спектаклей, музыкальных концертов, кинокартин, посмотрев и послушав которые мы осознали, что зря потратили время! А сколько аналогичных проблем с услугами, предоставляемыми частными специалистами или фирмами! Проблема навигации потребителя во всё возрастающем потоке информации, предложении товаров и услуг, — задача нового времени, недавно ещё не стоявшая на повестке дня так остро.
Для потребителей — а они, то есть мы с вами, представляют собой главную движущую силу на рынке — первоочередным является верный выбор подходящей услуги хорошего качества по соответствующей цене. Но практика показывает, что найти хорошего специалиста не так просто. При этом под «хорошим» понимается наиболее подходящий именно вам. Рекламные лозунги как правило красочны и привлекательны своими обещаниями, что не всегда соответствует действительности.
Как должны быть маркированы услуги (в меньшей степени этот вопрос можно задать в отношении товаров как исследуемых благ), чтобы их потребитель скорейшим образом находил именно то, что ему нужно? Является ли таким маркером цена? Известны следующие способы обезопасить себя от неадекватной оплаты и пустой траты времени на поиск и пользование товарами и услугами:
1. Описание авторов продукта/услуги. На основании знаний об уже созданных автором произведениях можно составить некое представление о наиболее вероятном качестве и свойствах его последующего продукта. Это самый распространённый способ маркировки, например, художественных фильмов: на афишах и дисках имеется информация о режиссёре, актёрах, композиторе, суммарная «звёздность» которых во многом обеспечивает популярность кинокартины.
2. «Сарафанное радио», иными словами, советы круга общения. Этот способ, по-видимому, является основным, к которому прибегают потребители, спасаясь от потока информации и шквала навязчивой рекламы. Это легко проверить на себе: как вы нашли стоматолога, отремонтировавшего ваши зубы, как выбираете книги, которые читаете, туристические маршруты, по которым направляетесь? Наверняка во многих случаях по «наводке» своих друзей. По чьим инструкциям мы облагораживаем огородное хозяйство, делаем гимнастику, печём блины? Правда ведь, что роднее, ближе и понятнее всего для нас рекомендации живых людей, и только в их отсутствие — телепередачи, книги, реклама.
3. Клубы. Сообщества, создаваемые в соответствии с общими симпатиями по отношению к тем или иным культурным продуктам и услугам. «Клуб любителей вкусной еды», «клуб киноманов», «общество белых поэтов», «товарищество бегунов», «общество ограниченно ответственных», «клуб ценителей высокой моды» — любой товар или услуга, рекомендуемые организационной ячейкой таких сообществ, заведомо обладают теми качествами, которые по достоинству оценят их члены.
4. Сетевые дистрибьюторские компании. От клубов их отличает меркантильный интерес пользователей, получающих вознаграждение за покупки, сделанные по их рекомендации. Тем не менее, если товары и услуги действительно хороши, а так оно и есть в большинстве сетевых компаний, то нельзя не признать, что сообщества дистрибьюторов-потребителей являются действительно мощными рекомендательными системами, оберегающими своих членов от товаров/услуг ненадлежащего качества. Стоит отметить также, что пока ещё в большей степени сетевые компании работают с товарами и в меньшей степени — с услугами.
5. Порталы, выдающие рекомендации о потреблении того или иного опытного культурного продукта/услуги на основе современного новшества — метода коллаборативной фильтрации. Суть его в собирании рекомендаций обыкновенных пользователей культурных благ, не являющихся экспертами в данной области, ради построения на их основе рекомендаций для других пользователей. Достоинством метода является терпимость к оценкам рекомендателей, предоставление пользователям самим определять для себя культурные, потребительские и вкусовые предпочтения на основании рекомендаций от незнакомых им, но близких по вкусам людей.
6. Денежная оценка постпотребительской оплаты услуги/товара, согласно которой потребитель имеет возможность выразить степень своего удовольствия или неудовольствия, доплатив (или оставив без доплаты) за услугу/культурный продукт. Опубликованные результаты денежной оценки являются спасительными маяками в океане товаров и услуг, рассчитанной на общий балл, а то, что оценки стоят денег — гарантией их правдивости, спасением от накрученных ботами оценок и отзывов.
7. Экспертная оценка качества, лицензирование товаров и услуг. Экспертная оценка больше применяется к исследуемым благам, так как их можно описать по определённым объективным параметрам, которые в состоянии сделать эксперты. Лицензирование же, напротив, больше применяется к услугам и сводится (во всяком случае, должно сводиться) к комплексу мер, к которым должны прибегнуть услугодатели для того, чтобы эти услуги были обеспечены условиями, необходимыми (но не достаточными) для их качества. Если услуги автоматизированы (связь, банковские операции, вендинг) и влияние субъективных качеств (настроения, степени концентрации услугодателя) сведено к минимуму, то лицензии более чем достаточно. Значение экспертной оценки трудно переоценить, ведь на мнение профессионалов, подтверждённое сертификатом качества, ориентируется множество потребителей. Только если эти эксперты неподкупны.
8. Консультация специалиста по услугам. В данном случае роль хороших знакомых, от души советующих то или иное, субъективно понравившееся им, выполняет специалист, но к нему возникает несколько вопросов помимо самой консультации.
Вот они: а) насколько хорошо он собирает данные о предмете вопроса (анамнез), чтобы составить собственное представление о том, что для него лучше; б) насколько он независим в назначении товаров и услуг (получает ли «откаты», и если да, то одинаковы ли они для всего, что он рекомендует, чтобы не быть заинтересованным в чём-то больше другого); в) насколько широк спектр его познаний в том, что он рекомендует. В случае со знакомыми таких вопросов не возникает, поскольку всё строится на доверии, эмоциях или совокупном мнении, а в случае со специалистом необходимо заранее знать степень его профессионализма. Для последнего существуют эксперты по специалистам, а также эксперты по этим экспертам и эксперты по экспертам этих экспертов. Ну, вы поняли.
9. Валюта символического капитала (симка). Этот способ является открытием данного труда и будет описан ниже.
Так или иначе, сознательно или подсознательно каждый использует какие-либо из перечисленных способов, стремясь повысить качество своей жизни, ведь оно — наивысшая ценность. Сочетая эти методы, можно добиться максимальной точности в подборе необходимых «средств для счастливой жизни», а с накоплением умений на этой ниве необходимость тратить время на поиск того, что по вкусу, и опасность промахнуться «тыкая пальцем в небо» резко уменьшается.
Если всё это автоматизировать, запрограммировав с помощью биокомпьютерных устройств, — получится безошибочный помощник, лучше вас знающий что вам нужно.

Рукопись 2008. Глава 5. Услуга и товар: в чём различие

Услуги в большей степени отвечают за персональное счастье людей, так как значительно влияют на состояния (или непосредственно рождают их). Качественный выбор качественных услуг — предмет данной части работы.
Услуги — это область, в которой наиболее часто люди контактируют друг с другом непосредственно; не побоюсь сказать, что это сфера воплощения культурного потенциала общества. Развитие культуры возможно, прежде всего, через совершенствование сферы услуг. Чтобы каждый мог самовыражаться, создавая культурные продукты (сувениры, одежду, музыкальные произведения и инструменты, книги, холсты, кинокартины…) и оказывая услуги (строительные, бытовые, косметологические, оздоровительные, информационные, спортивные, психологические…).
Также в высшей степени важно совершенствовать инструменты, сокращающие время на поиск «опытных» благ. К исследуемым культурным продуктам, то есть таким, которые можно исследовать перед покупкой, относятся, например, аудиоплееры, телефоны, посуда, а к опытным, представление о которых можно получить, только попробовав их, — кинокартина, блюдо в ресторане, музыкальное произведение. Поскольку последние надо пробовать, чтобы решиться на покупку, а это занимает время, надо обеспечить максимально точное попадание в потребности пользователей без огромных временных затрат. И способы для этого есть, они разобраны ниже.
Качество материальных изделий — товаров — объективно определяется. Качество же услуги весьма субъективно, в том числе и из-за своей индивидуальности. В первом случае сигналом качества может служить цена товара. Во втором — способы отбора, перечисленные выше. Качество субъективное, в которое включим и полезность товара/услуги, определяется рождаемым в каждом конкретном случае состоянием. Если оно соответствует желаемому или превосходит его — качество высоко, покупка эффективна.
Грань между товарами и услугами тонка, но определима. Так, например:
• Операция — это услуга, а лекарства — товар.
• Создание имиджа — это услуга, а косметика — товар.
• Строительство — это услуга, а квартира — товар.
А вот пример посложнее:
• Концерт — это услуга, а музыкальный диск — товар? Смотря какой концерт: тот, на который продаются билеты — больше товар, а тот, который устраивают, например, на корпоративной вечеринке — услуга. А концерт, который устраивает ребёнок на кухне, — даже и не услуга, а наоборот.
Конечно, товары и услуги весьма плотно сожительствуют, и подаются зачастую, как говорится, в одном флаконе. Например, вендинг — продажа товаров (напитков, бахил, чипсов) автоматическими аппаратами: людям не надо идти в магазин, покупать кофе, а потом варить его и мыть посуду, аппарат сделает всё за них, однако, кроме услуги (предоставляемой в автоматическом режиме) в цену заложен и сам товар. Если давать обобщённое определение разнице между товарами и услугами, пожалуй, оно будет звучать так: услуга — это нематериальное (духовное, психическое, эмоциональное, бытовое) благо, испытываемое человеком в результате действий другого человека, а товар — это материальный предмет, созданный для удобства. Если материальный предмет создаётся не для удобства, а ради развлечения — воздушный змей или сувенир, то это всё равно товар. Ради удовлетворения потребности (еда, авто) — тоже товар.
Ещё не устали от наукообразного стиля? Можно пропустить, а потом вернуться, под настроение.

Рукопись 2008. Глава 6. Пиратство в сфере услуг

Автор той или иной услуги проделывает огромную работу по её подготовке к виду, доступному для потребителя. И как только ею начинают пользоваться, есть риск, что она будет эксплуатироваться без согласия автора и без его патронажа, что может снизить качество услуги. А цена может снизиться за счёт экономии на подготовке услуги, использовании низкокачественных материалов, оборудования, пропуске некоторых элементов методики. В таких случаях потребитель попадает впросак, методика в целом дискредитируется, так же, как и её разработчик.
Напротив, если культурный продукт не теряет в качестве при его копировании (как в случае с музыкальными произведениями), то при распространении пиратских копий страдает скорее автор, чем потребитель. Хотя это как посмотреть: с одной стороны, он теряет гонорары, с другой — становится популярен, что увеличивает приток зрителя на концерты. И такая ситуация относится скорее к классу товаров (в первую очередь, цифровых: музыкальные диски, софт, книги), чем к классу услуг. В случае же с услугами на первый план выходит способность потребителя идентифицировать именно тот сервис и того специалиста, которые ему действительно необходимы, а не навязаны.
В этих условиях потребители начинают искать не услуги, а специалистов, их оказывающих. Те же, в свою очередь, самостоятельно подбирают необходимые клиенту сервисы, опираясь на свой опыт и профессионализм. Отсюда и ещё один способ отбора товаров и услуг, ставший отдельной услугой — консультация специалиста, который может концентрироваться именно на советах по подбору специалистов, не оказывая никаких других услуг (упомянут выше).
Сфера услуг больше защищена от пиратства, прежде всего благодаря двум факторам: трудности копирования оригинала и большой зависимости от человеческого фактора, контакта услугодателя с услугополучателем.

Рукопись 2008. Глава 7. Культурные свойства продукции

Возьмём, например, область строительства — вспомним наши советские «коробки» и серые города так называемого «упрощённого» архитектурного стиля. Ведь тех самых домов вполне хватало для того, чтобы комфортно жить, зачем же в до- и постсоветские времена требовалось строить красиво, ведь это тяжелее и дороже? Ещё пример. Автомобиль — это роскошь или средство передвижения? Если второе — тогда зачем так рекламируются их эстетические качества, такие как цвет и форма, зачем на спидометре 300 км/ч, если правила не позволяют ехать даже в два раза медленнее? Или самое красивое в мире московское метро: что, как в Париже или Нью-Йорке недостаточно? Зачем подземке красота в виде архитектурных изысков: лепнины, овальных сводов, замысловатых колонн, скульптур, перил?
Возьмём нематериальную сферу. Зачем нужны стихи? А песни? Логик-практик сразу и не поймёт! То ли дело — романтик. Культурная ценность этих продуктов значительно выше материальной, поэтому в деньгах их выражение будет весьма условно и незначительно по сравнению с выражением в валюте нематериального символического капитала (симка).
Вот мы с вами и подошли к формулировке основной мысли этой главы: у всякого товара и услуги есть культурная значимость наряду с прямыми свойствами удовлетворения тех или иных потребностей. Иными словами есть ПОТРЕБИТЕЛЬСКИЕ и ЭСТЕТИЧЕСКИЕ свойства товаров и услуг. Стоимость потребительской пользы выражена в деньгах, и неплохо было бы наряду с ними иметь и валюту эстетического измерения.
Как же тогда будут называться потребители, если в обиход войдут культурные ценности? Эстеты?

Рукопись 2008. Глава 8. Прибыль или польза – что важнее?

Если деньги – это всё, о чём ты думаешь, то деньги – это всё, что ты получишь.
Восточная мудрость

Что больше всего мы ценим, скажем, в чашке чая? Качество напитка? От качества как такового (натуральный лист чая кислого вкуса) нет резона. Быть может удовольствие и наслаждение? Вообще-то всё-таки наслаждение. Но оно невозможно без качества! А ещё людям не всё равно, в какой обстановке выпить этот чай. В некоторые места они просто не зайдут с такой целью. А тот, кто этот чай готовит, думает о качестве напитка или о наслаждении, которое ты получишь? Или, может, о чаевых…
На Востоке, когда готовят чай, общаются с посетителем, смотрят в глаза, создают атмосферу, в том числе и через обстановку. А на Западе нажимают кнопку и смотрят на аппарат, наполняющий чашку, думая об арендной плате, оставляя посетителя наедине с самим собой, следуя культу обособленности и восторженного индивидуализма. И напиток не наполняется энергией теплоты, которую вкладывает в него, как мы его условно назвали, восточный человек. Этим же отличается ручная работа от конвейерной, которая и ценится гораздо больше последней. Это штучная работа, и в ней не место суете и оголтелой погоне за прибылями. Прибыль в результате может быть ещё больше, но позже, причём, она будет стабильнее и выражена не только в деньгах, а ещё и в моральных дивидендах. Этим же отличается и по-человечески организованное дело: вроде бы те же товары и услуги, но не ради самих товаров и услуг, а ради человека! Сильное отличие?
Дело должно заключаться не столько в том, чтобы делать штучный ТОВАР, сколько в том, чтобы делать штучный РЕЗУЛЬТАТ с помощью качественных товаров и услуг! Хотя в некоторых случаях для этого требуется и штучный товар. Качество почти всегда не бывает дёшево, высокая цена — это обычная категория качественных товаров и услуг. Но не всё то качество, что дорого стоит. Разница в описанном подходе.
Ныне в бизнесе при грамотном подходе сначала выясняется, какая потребность на сегодняшний день у какой категории населения не удовлетворена или удовлетворена недостаточно. Исходя из этого и создаётся товар или услуга. Только всё и заканчивается на этом. На какой-то одной потребности, или группе потребностей. Но у любого человека есть самая главная потребность: быть счастливым! И очень часто это абстрактное понятие «счастье» доступно вообще без каких-либо товаров или услуг. ЭТО ОЧЕНЬ БОЛЬШОЕ ПРОТИВОРЕЧИЕ НАШЕЙ ЦИВИЛИЗАЦИИ! Человека «раскручивают» на всё большее потребление товаров и услуг (с чего это так навязчиво предлагаются потребительские кредиты?), потому что зарабатывают на этом, и он, являясь таким «раскрученным» потребителем, отдаёт свою жизнь на производство того, что потребляет. Замкнутый круг! Человек стремится к карьерному росту, ему увеличивают жалование, но — вот парадокс — ему некогда это жалование вкладывать в свою жизнь, потому что высокая зарплата — это и высокое рабочее напряжение![10]
Современная «цивилизация» и сильные мира сего внушают человеку, что счастье — это всего лишь удовольствие. Любой рекламный ролик говорит об этом, и ещё об удобстве, которое высвобождает твоё время на самом деле не для жизни, а, опять же, для работы.
Отними у современного человека удобства, и он будет абсолютно безоружен перед горем.

Но ведь есть нечто, дающее ещё больший уровень счастья и большую его стабильность: понимание мира, знание самого себя, осознание себя частью мира и реализация себя в нём, любовь, — всё то, что не покупается за деньги. Этому и должно служить дело. Оно должно создаваться ради полного, а не частичного результата для человека, ради его тотального, настоящего счастья. Не ради выполнения им программ, навязанных другими людьми и обществом в целом, а ради обнаружения собственных жизненных «программ» и их реализации. Речь идёт о творчестве в рабочее время.
Да, это трудно в нынешних условиях преобладания поверхностного над сущностным, но выполнимо! Всё действительно стоящее начинается медленно — до определённой поры, ведь широка только «дорожка, ведущая в ад».

Рукопись 2008. Глава 9. Развитие рынка услуг на примере современной России

Как развивался и развивается рынок товаров и услуг в нашей стране в постсоветское время? Сначала, когда был дефицит товаров и услуг в 80-е годы XX века, потребитель был нетребователен. Главное — получить то, что ему нужно, а где и как — не очень важно. В начале 90-х все были довольны уже тем, что появился хоть какой-то выбор.
На следующем этапе, когда дефицит товаров был преодолён, появился достаточно большой выбор, вот тогда встал вопрос о качестве. Потребитель уже захотел не просто удовлетворения своей потребности, но его стало интересовать соответствие цены и качества. Появилась довольно большая категория людей, которые готовы платить больше за более высокое качество.
Но в последнее время при перенасыщенности рынка товарами любого качества и стоимости, для потребителя приобрело ценность не только качество товара, но и качество обслуживания. Сервис.
Товары и услуги для ЧЕЛОВЕКА, а не ради самого товара — это уже давно поняли и благополучно применяют наиболее успешные и адекватные к переменам предприниматели, бизнесмены, банки, торговые компании. Поэтому уже давно в наиболее продвинутых и динамично развивающихся предприятиях, связанных с обслуживанием клиентов, покупателей, посетителей, пациентов и прочих потребителей, огромные средства и усилия тратятся на обучение персонала (конкурсный набор, требования к внешнему виду, манерам, ДРЕССУРА персонала до уровня естественной радушности и учтивости, не говоря уж о профессиональных навыках, испытательный срок и прочее), создание современных комфортабельных интерьеров и т. д. То есть на рынке товаров и услуг сейчас конкуренция идёт не по параметрам качества (некачество могут себе позволить сейчас только полные профаны в бизнесе), а по уровню сервиса. И не только. Конкурентная борьба вынуждает к более изощрённым способам заявления о себе. Каждая уважающая себя компания сейчас не довольствуется только рекламой и высоким уровнем сервиса, она теперь имеет ещё и профессиональный PR-отдел, который занимается разработкой МИССИИ компании и продвижением этой миссии в широкие слои общественности.
Итак, чем сытнее общество, тем больше оно движимо эстетическими потребностями.

Глава 10. Зал спортивных достижений человечества и бой


— Радость всей жизни моей… — она легонько похлопала меня по плечу.
— Солнышко, во-первых, не всей: мне уже почти восемьдесят, а нашей свадьбе только тридцать пять, как видишь, до половины жизни ещё не дотянули… — Ой, ну не нуди, Лёша.
— Ну, вообще, да, радость нашей совместной жизни давно распространилась на всю её! А чего ты меня так назвала?
— Да просто я в восторге. Ты такой популярный. И мой! Я хотела тебя позвать размяться, а то что-то ты зачитался. Гордишься собой, наверное? — Я вопросительно посмотрел на неё, она улыбнулась. — В зал спортивных извращений человечества.
— Достижений?
— О, там такие травматичные достижения…
— Ну, пойдём-пойдём, посмотрим на эти «достижения».
В голубой арке неподалёку от нас всё сверкало и мелькало, и манило и звало, грохотало, и мычало, и на родину рвало. Как только мы прошли, сразу всё изменилось. Во-первых, появились другие посетители, во-вторых, все они были самых разнообразных национальностей: просто удивительно, как при таком переполнении пространства никто из них не просочился в соседний зал. Да и пространство было столь огромным, что невольно вспомнилась тайна пятого измерения из «Мастера и Маргариты».
— Как сюда всё это поместилось?
— Сама не знаю, но смотри как красиво и весело.
Это был футбольный матч Аргентина-Ямайка, и похоже, уже было 5:0. В момент, когда мы зашли, чёрно-жёлтые игроки окучивали ворота своих соперников, и все болельщики неистово орали, кто-то: «Давай, давай!», а кто-то: «Давай, давай!», но совсем по-другому. Как ни странно, в этом гуле мы продолжали хорошо слышать друг друга. Толпа так бушевала, что мы чуть не огребли каким-то фейерверком по голове: я еле увернулся. «Эй, поосторожней там!», а в ответ — ноль эмоций.
— Милая, хорошо смотри по сторонам и вовремя пригибайся, — и в эту же самую секунду я увидел, как прямо на неё валится кто-то огромный. Я успел сделать движение вперёд и заметить его мокрую насквозь от пота майку и лоснящуюся от жира тёмную кожу. А она успела отвернуться от него и сделать движение, чтобы кинуться на пол. Тут я её и поймал, но в тот же момент на нас таки рухнуло это огромное тело. Глаза не открывались, хотя боли и тяжести не было. Я почувствовал, как жена протирает мне какой-то приятной тканью лоб. Тогда я открыл глаза: никакой туши рядом не было, а вот толпа наличествовала. И все по-прежнему орали, дули в какие-то пищащие языки и кидали вверх разноцветные флаги.
— Милый, ты что?
— Тебе не больно, любимая?
— Я цела и невредима.
— А где же… этот…
Она показала пальцем в толпу, и я разглядел там нашего героя, как ни в чём не бывало, скандирующего: «Поворачивай, пасуй назад!»
— Виртуальные, что ли? — стал догадываться я, а в ответ она только прыгнула в толпу, и стала размахивать руками, явно задевая всех присутствующих. С их стороны не следовало никакой реакции, и меня стал потихоньку пробирать истерический смех. С минуту я не мог говорить, держась за живот, чем заразил и её.
— Боже, до чего техника дошла. Все как настоящие.
— Это ещё не настоящее: давай включим режим, где они будут воспринимать нас как своих. — Она подняла руку вверх, щёлкнула пальцем дважды, и сказала громко и внятно: «Режим абсолютной виртуальной реальности присутствия».
Спустя пару секунд, этот же самый чернокожий снова нёсся спиной на мою возлюбленную. Так как движение было уже отрепетировано, и стояли мы немного подругому, я успел подставить своё тело между ней и им, умом понимая, что это безопасно, но психика кричала: «SOS!», и голосом я тоже заорал: «Сто-о-о-ой!»
Я ничего не почувствовал, только услышал у самого уха: «Извините, пожалуйста». То ли он столкнулся со мной, то ли каким-то образом успел остановиться, но, в общем, через пару секунд уже не я, а он орал на своём прежнем месте: «Стой, поворачивай!» Выходит, он остановился передо мной или благодаря мне, но так как его мир виртуален — я не почувствовал на себе ни грамма его веса.
— Милая, вообще-то, я футбол не люблю, давай посмотрим поединок айкидо.
Она опять подняла руку вверх, два раза щёлкнула, и произнесла:
— Международное соревнование по айкидо Соулт-Лейк Сити две тысячи сорок третий.
Футбольное поле моментально исчезло, но самого помещения мы не успели заметить, потому что так же моментально оно растворилось в ярких лучах солнца, осветивших новый стадион, где мы оказались на втором ряду.
— Жень, скажи, в предыдущей сцене громила сказал «извините», потому что он знает русский, или потому что из-за предустановок наших с тобой языков там все герои говорили на русском?
— Так как этого персонажа, возможно, и не существовало, он нарисованный, музейный, то, конечно же, он будет говорить со всеми на языке посетителя. Смотри: это мой любимый спортсмен. Ваня Кладовой.
На ринге в ослепительно белых кимоно два борца делали красивые па, до тех пор, пока не раздался свисток, и судья не призвал к бою. Что тут началось… Поразительная гибкость тел, быстрота реакций, упругость и прыгучесть делали это зрелище воистину незабываемым. Они пару раз даже перепрыгнули друг через друга, всё время пытаясь или уклониться от удара, или нанести его. Не знаю, сколько длился бой, но удалось им попасть друг в друга только несколько раз. И на протяжении всего боя присутствовало ощущение, как будто они не дерутся, а обмениваются энергиями. Я покосился на свою жену — приоткрыв рот и не моргая, она смотрела за всем этим чудесным безобразием, пытаясь, видимо, не упустить ни одной детали. Я обернулся назад, трибуны не орали, никаких флагов вверх не бросали, никаких высказываний про «судью на мыло» не извергали. Кто-то смотрел с восхищением, кто-то с удивлением, а кто-то с откровенным любопытством.
— Вот какой разный спорт для каких разных людей, — прошептал я прямо в ухо своей жене.
— Ты имеешь в виду, что айкидо — это совсем не футбол? — И болельщики совершенно разные. Хочешь на ринг?
— Ой, да ты что, я же не мастер спорта по айкидо.
— Ну, значит, тебе надо драться с таким же «немастером спорта», — произнёс я, и некий блеск в глазах подавал ей намёк.
— С тобой?
— А что!
— Прямо на виду у всех? А нас не засвистят после таких виртуозов?
— Не думаю, что в этой экскурсии запрограммировано засвистывание.
— Ах, да, мы же в виртуальной реальности. Уже второй раз забываю. Насколько натурально исполнено.
— Я и говорю, до чего техника дошла. Пошли.
Кто-то из персонала обнаружил наше передвижение и как бы «подплыл» к нам. После небольших переговоров нас сопроводили в раздевалку, где мы облачились в такие же белоснежные кимоно, причём, они не были виртуальными, я специально обратил на это внимание, чтобы не получилось, что король-то голый… После коротких инструкций, мы грациозно вышли на арену и стали двигаться к рингу. На табло появились наши фамилии, и тут же трибуны взорвались аплодисментами, возможно, потому что фамилии у нас одинаковые. Думаю, зрители были под впечатлением от того, что родственники пошли на поединок друг с другом.
— О, Боже, я опять забылся, мы же в музее… — Зато драться, милый, будем в реальности.
— Как в реальности? В виртуальной же! Как Нео с Морфиусом в «Матрице».[11]
— Да, но мы же не в шлемах виртуальной реальности, а с обычными своими тригаджетами: уши, глаза, зубы, без всяких джойстиков, а значит, и драться будем, фактически, реально, но только в разных комнатах.
— Но на одном виртуальном ринге. Что ж, вот мы и пришли. Удачи, милая!
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Судья поднял руку, трибуны замерли в ожидании. Мы тянулись, смотря друг другу в глаза. Наконец, раздался короткий и пронзительный клич «Ма Хуа!», и рука судьи рванула вниз. Еле успевши опомниться, я уже отбивал её атаку, откинувшись и сделав кувырок назад. Она атаковала сбоку — растяжка хорошая, я опять уклонился, успев нагнуться вбок, и опять боковой кувырок. Да, узнаю темперамент моей жены — атаковать, пока партнёр не опомнился. В следующую секунду она сделала прыжок, я успел пригнуться и снизу подтолкнул её руками, отчего она пролетела лишние два метра, прыжок выглядел ещё грациознее, тем более что она успела перегруппироваться и приземлиться на ноги. Но, только коснувшись матов, она столкнулась с моей атакой, и ей удалось исполнить классический приём айкидо: захват с проносом. Она усилила мой удар, подтолкнув мою ударную руку, и меня понесло за ней, а жена в это время уже очутилась сзади, готовая напасть. Не видя её, но осознавая, что нападение неминуемо, я сделал двойной кувырок через плечо на матах, и оказался на ногах уже в другом месте ринга. Она уже мчалась ко мне, и на этот раз я смог захватить её руку и пронести по линии её удара вперёд, и теперь уже она чуть не завалилась, неожиданно ускорившись по своей траектории.
Весь поединок мы вели из двух изолированных комнат, поэтому опасности удара не было, но для зрителей и в записи, которая была нам, разумеется, предоставлена, всё выглядело по-настоящему. Да-да, именно зрителей, ведь реальное или виртуальное — это было событие, а любое событие мог посмотреть кто угодно, когда угодно и откуда угодно! Да и двигались мы по-настоящему: компьютеры считывали все движения наших тел и транслировали их в виртуальную реальность, которую и наблюдали трибуны. Только особо сложные пируэты программное обеспечение дорисовывало из нашего воображения, а не с датчиков на теле. Для зрелищности (сообщая красной надписью снизу, что это дополненная виртуальность). Кроме того, велась прямая трансляция нашего поединка, как, впрочем, и почти всего происходящего вокруг. Конечно же, все наши дети и внуки присутствовали на трибунах и наблюдали за боем: каждому из них пришло оповещение о предстоящем событии, и для присутствия требовалось лишь переместиться в соответствующую реальность, виртуальную, конечно, что все они и сделали. Правда, не все в режиме реального времени: кто был занят, смотрел наш поединок уже в записи.
Во время перерыва я заметил Илью с женой и их младшим сыном, нашим внуком, на втором ряду, как раз на тех местах, где недавно сидели мы с Женей. Где-то выше, вроде, мелькнули лица Данила и Миши, которые часто, если встречались где-то на мероприятиях, держались вместе. По идее, они тоже должны были быть с нашими внуками — своими детьми, но тех заметить не удалось, перерыв был коротким, нужно было успеть отдышаться и настроиться на второй раунд: милая явно не даст мне возможности расслабиться.
Ну, конечно же, она победила! Айкидо — это её увлечение, а я, по-прежнему, занимаюсь Тай Цзи Цюань, и больше для здоровья, а не как боевым искусством. В общем, я умею себя утешить и оправдать. Смотря в записи наш поединок, мы увлечённо обращали внимание друг друга на ошибки в движениях и хвалили за удачные приёмы. Решающим оказался её удар рукой мне в солнечное сплетение — это же надо быть такой юркой, чтобы найти щёлку в моей защите!
Этот наш поединок оказался поводом для виртуальной встречи всех членов нашего многочисленного семейства сегодня же вечером: дети разложили наш бой по косточкам, но, конечно же, не без гордости от того, что в своём возрасте мы в таком боевом тонусе и физической форме. Младшей нашей дочке в этом году исполнилось тридцать — она уже дважды мама — Женя её учитель по Айкидо, и они больше всего обсуждали детали нашего боя, так как есть возможность следить за записью с любых ракурсов — через видеокамеры-линзы любого из зрителей, а также можно ставить на паузу и перематывать в любой момент записи — анализировать интересующий момент действа можно досконально, чем и пользовались жена с дочкой.
Как всегда, разбор полётов поединка был только поводом, чтобы поговорить на более глубокие темы со всеми членами семьи, и, по обыкновению, больше всех глубоко философствовал Даниэль — второй по старшинству из сыновей. В итоге семья решила, что Женя была стремительнее и решительнее меня в бою, хотя в жизни, скорее, это больше мои качества. И это очень важно, что мы — любящие супруги — взаимодействуем даже в искусстве боя, ведь это — очень тонкая и неординарная сторона Тантры.
Сразу после боя, искупавшись в море цветов, кидаемых зрителями в честь победителя (мне тоже досталось, потому что стоял рядом), откланявшись, мы переоделись (а как же, кимоно на нас были не виртуальные) и отправились в следующий зал.

Рукопись 2008. Глава 10. Дело в стиле тет-А-тет: принципы организации идеальных условий предпринимательства

Итак, пришло время собрать все плюсы различных деловых схем в одну универсальную. Наша задача — предложить тем, кто сочтёт его для себя приемлемым, некий новый инструмент, приближённый к идеальному более своих предшественников. Время для внедрения новых схем ведения бизнеса — назрело. Общество трансформируется, и нужны новые способы его деловой организации, построенные на соответствующих духу времени принципах. Такой тип организации я предлагаю назвать делом в стиле тет-А-тет, потому что основное, на чём оно построено — это индивидуальные человеческие отношения.
Семь десятков лет Сетевого Бизнеса и кондиция современных вычислительных технологий уже позволяют массово внедрять лучшие его стороны. Конечно, воздержимся от утопичных представлений о том, что схема этого вида бизнеса подходит для любой деятельности и любых людей, но такие вещи как накопительная балловая система или кешбек уже широко используются бизнесом во взаимодействии с клиентом, и это только первые наброски будущей глобальной модели единого взаимодействия с потребителем. Переходим к перечислению черт, коими должна обладать одна из бизнес-моделей будущего.

Принцип 1. Организатор и творец.
Дело в стиле тет-А-тет создано для людей, преодолевших в себе офисных рабов, но не собирающихся бегать по различным компаниям, стремясь продать себя подороже, а способных, в том числе, создавать свои, стремясь развивать их и развиваться в них всю свою жизнь, а потом передать детям. При этом под «своей компанией» юридически и понятийно в том числе понимается существующая ныне форма «индивидуальный предприниматель». Многие люди с лидерскими задатками стремятся создавать своё дело, но большинство отступают перед трудностями, возникающими на этом пути: различными организационными проблемами, типа регистрации, сертификации, бухгалтерии, поиска помещений, освоения принципов оптимизации налогов и прочими излишними «телодвижениями». И это действительно неподъёмно порознь. Такие самобытные, неповторимые и гениальные — порознь. Объединить этих лидеров способна тет-А-тет-компания.
Это не новая форма бизнеса, а новая форма объединения разных видов бизнеса: клубного, торгового, коммуникационного, сетевого, франчайзингового, электронного и дисконтного.

Это что-то вроде холдинга, в котором каждый отдельно взятый предприниматель может возглавлять свою компанию, являющуюся одной из самостоятельных структур холдинга; тет-А-тет-компания не загоняет предпринимателя в рамки правил и инструкций, а, наоборот, помогает ему развить его идею для общего круга «потребителей», в который входит он сам. Кстати говоря, таким образом будет реализовано гармоничное сочетание потребления и творческой отдачи.
Речь идёт о деле, которое предприниматель оценивает как собственное, в которое он вложил силы, капиталы, и которое даёт ему не только постоянный доход, но и моральное удовлетворение (каким образом — раскрыто дальше). То есть это не найм к кому-то, а именно своё дело, но с передачей организационно-технической части партнёрской структуре. Сбыт — главная составляющая любого дела, и её, порой, сложнее всего организовать. Это прекрасно решает упомянутая партнёрская структура. По сути, внешне такая структура выглядит как универсальный и многофункциональный каталог услуг и товаров, объединённый в единую систему распределения вознаграждений, заложенных как процент рекламного бюджета в каждую позицию. То есть это система, вознаграждающая за рекомендации, в которую внедрены все способы нахождения нужных потребителю товаров и услуг, о которых упоминалось в главе 4.
Вот это и привлекает мыслящих, активных, предприимчивых людей: владельцев бизнесов, управленцев (менеджеров), торговых агентов, маркетологов и дистрибьюторов, готовых не только организовывать процессы, рекламировать и заниматься продажами, но и воплотить свои умения в конкретные товары, услуги и методики.
За примером далеко не пойдём: тот, кто написал эти строки, сам является рекомендателем, продавцом, обладателем товара и услуги. Я занимаюсь сетевым бизнесом (сбытом, продажами) с 1992 года, являюсь автором книги о нём[12] (это мой товар), и нескольких тренингов и методик (это мои услуги). Кроме того, я создал свою компанию, использующую, в том числе и принципы сетевого бизнеса, с 2004-го по нынешнее время руковожу ею и знаю тонкости организации и успеха такого дела.[13] Занимается моя компания сбытом не столько моего товара и услуг, но и товаров и услуг других производителей. Масштабируя модель бизнеса, я получаю доступ к другим потребительским нишам, которым моя книга и тренинги также интересны. Когда всё это объединено в единую систему вознаграждений за рекомендации — дело уже принимает совершенно иной оборот и мощь.

Принцип 2. Сотрудничество вместо найма.
Известно, что, например, в сетевом бизнесе большинство дистрибьюторов зарабатывают относительно немного, но при этом их выгодно отличает от «зарплатников» та самая свобода, возможность зарабатывать деньги без особого напряга, «тусуясь», либо дополнительно к основной работе. Те из них, кто решил, что это будет их бизнес, преуспевают, но таких гораздо меньше (как и в любом другом виде деятельности). И эти немногочисленные лидеры зарабатывают очень много, причём, многие из них гораздо больше высокооплачиваемых наёмных руководителей высшего звена этих же самых компаний. А риски в основном берёт на себя компания в лице её учредителей. Но получая такие большие деньги в виде процента от товарооборота, дистрибьюторы сами распоряжаются своим рабочим временем, да и способами работы, конечно, согласовывая их с компанией — владельцем бизнеса. Логично, что чем большие деньги они зарабатывают, тем вкрадчивее компания спрашивает их: «За что?», порой, словно наёмным работникам, начиная диктовать своим дистрибьюторам, что им делать, сколько делать и как делать, что и начинает губить этот бизнес. При том, что «на берегу» обещалась свобода при высоком доходе. Не все руководители это помнят, поэтому лидеры и покидают такие фирмы, создавая свои. Прививка свободы, полученная в начале, действует всю жизнь, потому что «к хорошему привыкаешь быстро». И они не станут наниматься в чей-то бизнес, с большой неохотой задумаются над открытием какого-нибудь торгового или узкопрофильного дела, лишённого той самой «тусовочности», или будут искать такую сетевую компанию, в которой есть свобода самовыражения у лидеров.
Так вот, чтобы лидеры не уходили из общей мегаструктуры, надо оставлять им свободу и давать возможность сбыта своих товаров и услуг внутри системы, реализации своих идей. Могут заработать больше, нестандартно, принося пользу окружающим — пусть зарабатывают, надо поддержать! Конечно, сертификация товаров и услуг, юридическая ответственность и легальность в нашем деле присутствуют в том же объёме, что и во всех остальных, но их берёт на себя административное звено — компания, с которой предприниматели договариваются о взаимодействии. При этом выручку от реализации товаров и услуг стороны распределяют по договорённости. По сути, люди работают в качестве управленцев (менеджеров) и продавцов (дистрибьюторов) одновременно. Общение глаза в глаза — вот на чём строится и крепнет их дело. Таким образом, партнёр в тет-А-тет-деле может быть оргструктурой, а не просто рекламным агентом.
Бизнес-тренеры, частнопрактикующие специалисты (психологи, семейные доктора, репетиторы, массажисты и т. д.), торговые агенты, внештатные сотрудники-продавцы (немецкое понятие außendienst — внешняя служба), дистрибьюторы сетевых компаний, — это люди, чьи занятия хотя бы по одному признаку соответствуют описанному выше идеалу предпринимательства.
Но прошу не путать предпринимательскую деятельность с работой. Работа — это современная форма рабовладельческого строя. Найм принципиально отличается от бизнеса, он предполагает зависимость от работодателя, это такой вид деятельности, в котором человек трудится и отдаёт свои навыки в первую очередь боссу, за что и получает определённую (зар)плату, жалование. Те же частнопрактикующие специалисты, если они наняты кем-то, а также учителя, экскурсоводы, сантехники… и даже штатные журналисты работают, не сотрудничая с административной структурой, а завися от неё и её доброй воли.
Было бы неправильным не упомянуть о ещё одном виде коммуникационных профессий, принадлежащих к роду средств масс-медиа: литература, СМИ, реклама, PR, массовые мероприятия и т. п. Это технологии работы с массами людей, а не индивидуальное общение, которое я имел в виду. Конечно, есть профессии и на стыке упомянутых категорий: кинорежиссура, актёрское мастерство, некоторые виды шоу-бизнеса.

Принцип 3. Навсегда.
Если кто-то заявляет, что создаёт дело в стиле тет-А-тет на несколько лет вперёд, значит, он не знает что такое дело в стиле тет-А-тет. Оно создаётся только на всю жизнь. Это гибкая модель, она преобразовывается вместе с самой жизнью. Это одно из принципиальных отличий тет-А-тет от сетевого, в котором возможно создать новый проект, заработать денег на построении структуры типа пирамиды, закрыться и открыть снова очередной «сетевой проект». Это особенно отличает так называемую «бинарную» разновидность сетевых планов, наводнённых профессионалами по забегам на короткие дистанции.
Когда кандидат приступает к делу, зная что оно для него навсегда, то он совершенно по-другому к этому делу относится. Разница такова же, как, например, отношение к своей квартире и к арендованной. Он подбирает более стабильных партнёров, и сам становится стабильнее, не стремится урвать сейчас побольше, а закладывает прочные основы в постоянный заработок, не суетится, а делает дело размеренно, с большим удовольствием. Готовя это дело наследникам, он обеспечивает себе беззаботную старость.

Принцип 4. Концентрация на человеке, а не товарах и услугах.
Тем, кто обращён исключительно к качеству продукции, привязан к ней, превозносит её, уготован неприятный сюрприз: появляется другая компания с ещё более достойной продукцией, и наш профессионал, зацикленный на товаре, а не на результате для человека, которого можно добиться разными путями, вынужден развести руками.
Вообще я говорю о другом: можно уповать на внешнее — и тогда это культ продукции, или на внутреннее — и это культ состояний. А можно не разделять, видя, что одно дополняет другое. Вот плееров все напокупали (и я среди них). Для чего? Для настроения! Бывает, поставишь любимую песню, и лучше состояние становится, расцветаешь, радостью заполняешься. То есть вещь — плеер — влияет на состояние, так? Но раз так, то почему по улице идущие навстречу лица в наушниках ничем не отличаются от лиц без них? Хмурые, а исключений столько же, сколько и без блинов в ушах. Выходит, не от вещи и извлекаемых из неё звуков зависит состояние, но ведь ради состояния-то человек и живёт!
Оседлав предложенного с Запада коня по кличке «Бизнес», нам пора уже пересесть на свою Жар-птицу по имени «Дело». ПОЗАНИМАЛИСЬ БИЗНЕСОМ — ПОРА ЗАНЯТЬСЯ ДЕЛОМ!
Нам важнее не какая продукция, а ради чего эта продукция. Разница в этом — несоразмеримая! Когда что-то делают за деньги — делают отлично, но ещё больше ценится, когда делают от души! Переводя сказанное в практическую область, представим себе нашу мегаструктуру, успешно соединяющую вещи и состояния воедино: в рекламных и информационных материалах; обучении промоутеров, рекрутёров и кураторов; описании инструкций и показаний применения товаров и услуг этой структуры.
Когда люди получают не только удобства, заложенные в товарах и услугах, но и состояния — это стабильно, это точно, это — в самое яблочко.

Принцип 5. Стиль жизни.
Дело в стиле тет-А-тет, — это стиль жизни, способ САМОреализации и объединения усилий, а не просто бизнес.
Это дело универсально и способно быстро изменить форму (набор товаров и услуг), оставляя содержание (общность, коллектив, сплочённый вокруг идеи).
Тет-А-тет вместо акцента на индивидуализм поддерживает и развивает ИНДИВИДУАЛЬНОСТЬ, вместо культа личности культивирует именно коммунитарность, общность, взаимную поддержку людей.

Такой способ организации свойственен многим людям, и особенно человеку русскому. Западный мир культивирует демократию как поле, свободное от главенства каких-либо идей, философий, мировоззрений, предоставляет обществу полную свободу выбора, вплоть до присоединения к идеям, которые, например, в любой религии считаются пагубными. Углубившись в истоки социалистический революции, 100-летие которой наступит уже скоро,[14] можно увидеть, что наше общество тяготело именно к идейности, к идеализации. Не думаю, что коммунизм — это утопия, но в те времена его идея явно опережала действительность. Не то что сейчас, когда сознание человечества прошло испытание глобальными войнами и убийственными идеологиями. Тот самый коммунизм, или хотя бы социализм, как в Швеции, сейчас является более органичной моделью, чем раньше, когда она была скорее утопичной.
Мировоззрение единства не индивидуумов, а индивидуальностей, которых объединяет не только психология потребления, — вот стержень этой идеи! Это поддерживает людей свободными и общительными, открытыми и решительными, потому что никто не зомбирует их теми или иными рекламными технологиями или государственными идеологиями, а, напротив, действует скорее через сознание, чем подсознание. Тогда люди ищут смысл, умеют общаться по существу, обретать то, что является для них главным и делать это не только в свободное от работы время.
Идеализировал? Только чуть-чуть!
Мы говорили, что важно получить наслаждение и от чашки чая, и от обстановки, в которой его пьёшь. Атмосфера — вот что даже более важно. Ведь человеку-то, по большому счёту, всё равно, что употреблять, — лишь бы становиться ещё совершеннее, счастливее, удовлетворённее. И если фирма настроена на человека, а не на потребителя, — ей открыта дорога в будущее! В этом случае клиенту подберут ту продукцию, услугу или методику, которая необходима ему именно сейчас (а не ту, которая залежалась на складе), исходя из выбранного им пути развития: личного и профессионального. Особенно, если в общем каталоге товаров и услуг компании — огромный выбор.

Принцип 6. Основа — общение.
Дело само по себе не гарантирует человеческих отношений. Чтобы это происходило — оно должно быть основано на взаимодействии человека с человеком, а не бумагами, станками или компьютерами. На выявлении конкретных потребностей конкретного человека, определении целей и ценностей, поддержке, совете, взаимопомощи. То есть речь не идёт об организации, скажем, торговой точки или столовой, и даже не о производстве, где можно обойтись роботами, а о работе непосредственно с людьми, о способе делового взаимодействия. Основой этого дела служит не уставный капитал, офисы и секретари, а люди, мы с вами, с нашими друзьями и знакомыми. В каком-то смысле такое дело — это альтернатива обычному бизнесу, это — народный бизнес, бизнес доверия.

Принцип 7. Гибкая ориентация в спросе.
Сейчас производитель и его генеральный дистрибьютор пытаются продавать то, что он производит, и только это; при помощи рекламы он убедит кого угодно, что этот его единственный товар (линия продукции) необходим всем и вся. Вы замечали, что очень много лишних вещей хранится в чуланах? Потому что, освоив что-то одно, вложив кучу денег в оборудование, аренду, многочисленных сотрудников, производитель становится заложником своего товара: он вынужден его продвигать и убеждать в его нужности окружающих.
Другое дело организация, предоставляющая клиентам не то, чем она заранее располагает, а жонглирующая возможностями различных производителей, которые в свою очередь создают столько товара, сколько заявлено интеллектуальной программой прогнозирования потребностей и собрано заявок. Но это не просто огромный магазин, в котором покупатели слились в одну потребительскую массу, а это сообщество, коммуна, клуб, в котором каждый может предложить другому какой-либо товар или услугу, и эти людские взаимосвязи обмена пользами учтены в базе для правильного учёта типичных взаимодействий и выплаты бонусов вежливости. Программа ведёт учёт — кто с помощью кого стал членом клуба, и чем активнее человек расширяет клубное пространство, тем больше привилегий ему назначается. Если в этой коммуне есть возможность предложить свои товары и услуги, и общая идея — развитие человека и поддержание коммуникативных каналов и площадок, то это — дело в стиле тет-А-тет.
Таким образом, создаётся профессиональная надстройка, обладающая человеческими чертами, собственно, лишённая вообще какой-либо бюрократии, способная самоориентироваться в спросе и регулировать предложение товаров и услуг ещё более гибко, чем сложившийся в современном обществе рынок.

Принцип 8. Творческая самореализация.
У каждого тет-А-тет-менеджера есть возможность предлагать в компанию свои товары и услуги.
И если ты организовал какой-то свой бизнес, например, салон красоты, у тебя есть возможность стать частью тет-А-тет-холдинга, принимая его концепцию и условия сотрудничества. И тебе это выгодно, потому что ты даёшь холдингу свои профессиональные услуги или товары, а также имеющийся круг клиентов, а он даёт тебе все свои преимущества, о которых я упоминал, и самое главное — оповещает о тебе всех своих клиентов и мобилизует всю тет-А-тет-технологию распространения информации о тебе. А за своих клиентов, переданных в общую базу холдинга, ты постоянно получаешь бонусы за их покупки любых товаров холдинга.
Получается организация, в которой каждый управленец может руководить не чьим-то бизнесом, а своим делом, при том, что компания остаётся владельцем общей организационной надстройки. Менеджер же может быть не просто организатором, а главной частью холдинга. И развивать собственный проект в рамках компании и при её поддержке.
Ведь мы пришли на эту Землю не для того, чтобы реализовывать чьи-то программы, а чтобы обнаружить и исполнить свои! И занятие в рабочее время должно тоже давать такую возможность. Конечно, многие люди и сейчас реализовывают свои программы, но это не повсеместное явление, потому что в нынешнем мире это организационно очень трудозатратно и требуется приличный стартовый капитал. А дело в стиле тет-А-тет даёт возможность такой реализации при поддержке компании: создание имиджа, брендинг, маркетинговая программа, клиентская база и многое другое, чем владеет компания, приходит на помощь каждому, кто созрел до организации собственного дела.

Принцип 9. Запоминать клиентов.
Принципиальное отличие этого свойства тет-А-тет-дела от современного профессионального бизнеса в том, что когда ты заходишь в хорошо организованный, например, ресторан «Зю-зю», то тебя замечательно обслужат и ты душевно и вкусно поешь. Но как только ты выйдешь из него, о тебе тут же забудут! И займутся следующим посетителем. Это конвейер. Это механизм, в котором принцип тет-А-тет просто не успевает проявиться. Посетителем заняты нанятые люди именно столько, сколько необходимо для получения прибыли от удовлетворения им конкретной потребности в еде здесь и сейчас. Стандартный бизнес…
Насколько же больше можно получить обеим сторонам, если желающие сотрудничать клиенты установят деловые отношения с рестораном, получая комиссионные за каждого знакомого, которого они пригласят отобедать именно здесь! Тогда они становятся партнёрами заведения, им выгодно, чтобы ресторан был лучше и «книга отзывов и предложений» станет заполняться положительными отзывами гораздо быстрей! И у каждого посетителя появляется в лице такого партнёра человек, заинтересованный в проявлении заботы о клиенте. При грамотно организованном, удобном и автоматизированном учёте такая система будет жить и процветать. А если этот ресторан входит в тет-А-тет-холдинг, предоставляющий своим клиентам не только возможность вкусно перекусить, но и ещё несколько очень хорошо организованных услуг, а также массу полезных товаров, а ещё обучение и образование по единой системе накопительных скидок и получения комиссионных?! Это и есть хорошо организованное дело, объединяющее в себе несколько направлений, увязанных единой идеей, концепцией, системой компенсаций и вознаграждений и той самой миссией, о которой принято упоминать в западных учебниках по бизнесу.
Вот в такой-то компании и занимает важнейшую роль PR-отдел, по-русски выражаясь, отдел по работе с общественностью, в роли которой в тет-А-тет-компании выступают лояльные потребители (клиенты) и продвинутые клиенты, организаторы сообществ, по-иностранному мы бы сказали — менеджеры. Главная забота этого отдела — профессиональное мастерство свободных управленцев-организаторов и учёт всех пожеланий клиентов. Когда нет зацикленности на товарах или услугах — вперёд выступает клиент с его реальными потребностями.

Принцип 10. Разнообразие возможностей.
Помимо привлечения новых клиентов (что всегда актуально), любой бизнес хочет «размножаться» (франчайзинг). При этом бизнесе может быть создан клуб, но у владельцев бизнеса на это вряд ли хватит сил и времени, а участники бизнеса всегда стремятся к чему-то большему, чем уже достигли: ведь в тет-А-тет-компании они могут развивать любое другое направление, не выходя из общего делового поля, например, клубные программы. В конце концов, этот бизнес никогда не откажется от ещё большей прибыльности (так же и за счёт увеличения ассортимента предлагаемых товаров/услуг, благодаря родственной ему тет-А-тет-компании). И, наконец-то, скажу, что каждый владелец бизнеса хочет иметь не только линейный (работаешь — деньги есть, не работаешь — нет), но и мультиплексный источник дохода (гонорары за работу подразделений, некогда обученных любому из направлений деятельности тет-А-тет-компании).
Ещё добавлю: психологи советуют менять сферу деятельности каждые 5-10 лет, так вот, владелец бизнеса может сделать это в тет-А-тет-компании безболезненно, не начиная всё с нуля, потому что параллельно со своим бизнесом может подготовиться к следующему, не закрывая предыдущего.
Дело в стиле тет-А-тет позволяет мыслить шире, видеть больше, знать лучше — за счёт того, что главное в нём — общение, клубная работа, поиск нового, а стандартный бизнес — это, как правило, рутина, зацикленность, однообразие и кабала.

Принцип 11. Прибыль — только средство, но не цель.
Главное мерило успеха бизнесмена и в том числе сетевика — товарооборот, большой объём продаж его организации. А количество выздоровевших людей, довольных потребителей и самих организаторов, ставших удовлетворёнными благодаря возможностям компании? Это разве не мерило успешности дела?
Благо людей зависит не от прибылей компании, в которой эти люди работают, а от того, как они сами работают и какие у них прибыли. Да и не хлебом единым сыт человек, это современная «цивилизация» пытается нам всем внушить, что если счастье и не в деньгах, так в их количестве. При наличии ложки должна быть и похлёбка! Без похлёбки ложка теряет смысл. Деньги — это всего лишь ложка. Конечно, она нужна, но похлёбка — важнее, её, в конце концов, можно и через край выпить, вовсе обойдясь без ложки. Пейте счастье через край! Чем совершеннее человек, тем меньше денег ему нужно лично для себя.
Я «за» деньги, но не сами по себе, не в качестве самоцели, и даже не ради каких-то приобретений, а вместе с их человеческим применением. У нас менталитет такой, страна такая: идеология, добродетель, обращение к человеку ценятся выше денег. Совесть — выше закона. Человечность принесёт нам богатство, а не наоборот.
Так вот, в тет-А-тет-компании должен быть налажен учёт достижений, измеряемый не только деньгами, но и количеством положительных отзывов и достигнутых личных целей.

Принцип 12. Свобода от рутины.
Бизнес (именно бизнес, а не дело) — штука суровая и суетливая, потому что помимо непосредственной деятельности — предоставления высококачественных товаров и услуг — приходится заниматься массой побочных вещей: учётом, размещением сотрудников, бухгалтерией, сертификацией, оформлением справок, регистрацией во всевозможных учреждениях и т. д. и т. п. В общем, 99 % людей проходят ненужные процедуры, чтобы доказать окружающим, что они не относятся к 1 % мошенников. Сертифицируются, так сказать. Но это всё равно мало спасает от тех самых мошенников. И не дай Бог в эту суету погрузить свои человеческие отношения с близкими людьми: они тут же выцветут, потускнеют, сойдут на уровень обыденности. Вообще, работа по найму — это какой-то бич XX века, современная форма крепостного права, рабства. Сетевой бизнес частично решает эту проблему, снимая со своих дистрибьюторов бремя некоторых организационных забот, но только ЧАСТИЧНО. Это — некий промежуточный этап, родом из Запада, мостик от линейного бизнеса к тет-А-тет-делу.
Настоящее дело в стиле тет-А-тет организовано таким образом, что менеджер получает свободу от формальных заморочек. Единственной его заботой становится ВЗАИМОДЕЙСТВИЕ С ЛЮДЬМИ: поиск новых клиентов, постоянное расширение круга общения, совершенствование мастерства деловой беседы, обучение своих подопечных, налаживание каналов коммуникации в своей организации и т. д. И конечно собственное профессиональное совершенствование: мастерство презентации, «ведение клиента» после покупки, работа над собственным имиджем, одним словом, умение самостоятельно оказывать профессиональные услуги людям. Если проводить параллели, то тет-А-тет-организатор — это такая профессия, должность, статус, которую можно определить двумя словами: МАСТЕР КОММУНИКАЦИИ, это как бы сотрудник PR-отдела. Только вместо зарплаты, как у наёмных сотрудников, он получает процент от организованного им движения товаров и услуг, предлагаемых как его мегакомпанией, так и им самим. И таким образом он сохраняет за собой святое право на СВОБОДУ (даже если наёмщику выдаётся процент от сделки, тем не менее, такой свободы он лишён), а насколько грамотно он ей распорядится, зависит от того, как в компании поставлено обучение управленцев и приятие их свободы.[15]
Многие считают, что советский менталитет нас отбросил далеко назад, но скорее отбросила как раз неготовность к этому менталитету.

Хотя, конечно, уравниловка, отсутствие материальных стимулов и национализированные богатства, которые все считали своими, а потому спокойно брали, — это ложка дёгтя, приведшая страну к упадку. Лучшие же черты этого менталитета выражаются в следующем:
а) Богат человек, прежде всего, душой своей, а деньги тогда являются богатством, когда за духовными ценностями следуют;
б) Главного за деньги не купишь;
в) Счастье — в труде;
г) Обеспечить себя — великое дело, помочь другому — дело чести!
Много ли на «богатом и развитом Западе» мы видели счастливых? Среди американцев с натянутой улыбкой или вечно бастующих европейцев. Да, там жить удобнее, но удобство не гарантирует реализации, ведь в болоте тоже вполне комфортно тем, кто там живёт.
По сути, вся наша дискуссия крутилась вокруг одного вопроса: бизнес пляшет под дуду прибыли, а тет-А-тет-дело — под музыку результата. Что выбираешь ты?

Глава 11. Зал научных достижений человечества

В следующий зал вход был закрыт странной светящейся решёткой, за которой виднелся грандиозный технологичный мир. Решётка постепенно меняла формы и «кусалась» при прикосновении. Оказывается, чтобы пройти, надо было вежливо попросить прохода, высказав пожелание познакомиться с выдающимися научными достижениями тех или иных времён. Интеллектуальные губы, как мы тут же окрестили причудливо меняющиеся в такт произносимых воротами фраз объёмное изображение роботизированного лица, пригласили нас войти, и кусающиеся решётки тут же разъехались в разные стороны, пропуская нас вперёд.
Не успели мы переступить порог, как многочисленная семья роботов (мне показалось, 30-х годов изготовления, то есть устаревших лет на двадцать) окружила нас, наперебой предлагая свои услуги: кто-то экскурсионные, а кто-то массажные, и даже нарисовалась одна угловатая маленькая машинка с приятным женским голосом, попытавшаяся напоить нас кофе.
— Спасибо, ребята, — произнесла Женя, и тут же громко добавила: отойти и замереть!
Суетная роботизированная семейка, легко жужжа и неказисто передвигаясь, отошла в сторону, открыв, наконец, нам путь к какому-то огромному сооружению, обойдя которое мы прочитали вывеску: «Вавилонская башня». Скорее всего, вывеска подразумевала главное достижение человечества: единение. Прежде всего, это тотальное внедрение автоматического перевода со всех языков на все: предустановленную во все персональные компьютеры программу, определяющую устную речь собеседника и тут же делающую перевод на язык владельца. Та самая легенда из библейской книги «Бытие», как Бог заставил людей говорить на разных языках, чтобы они не смогли достроить башню в древнем Вавилоне.
Добрую часть своей жизни я думал, что общий язык, на котором людям когда-либо суждено заговорить друг с другом — это телепатия, ну или на худой конец язык искусства или музыки. Хотелось верить во что-то такое надёжное и неизбежно глубинно верное, универсально спасительное, ведь телепатия — это истинная духовность человечества, понимание не только слов, но и самых сокровенных мотивов друг друга. На деле всё оказалось банальнее… Что ж, у нас ещё всё впереди, ведь мы высвободили огромное количество энергии на то, чтобы духовно развиваться.
Уверен, что огромная вывеска над входом в Вавилонскую башню писалась на том языке, на котором говорило большинство проходящих мимо: Неосфера — это огромное умное пространство, понимающее, что происходит вокруг: кто, куда, зачем направляется, с какими мыслями и настроением. Вообще, это пространство — и есть главное современное научное достижение человечества, оно довольно успешно функционирует, и мы уже пожинаем его плоды. В начале века люди аналогично считали своим достижением общую информационную сферу, которую называли Интернет. Наверное, через лет десять, Неосферу сменит что-то ещё более продвинутое.
Основной рывок был сделан, когда уже после референдумов, разумной волной проведённых во всех странах мира в период с 2035 по 2037 годы, люди приняли концепцию общего оборудования. Название «Персональный компьютер» с тех пор стало означать чисто внешний признак: оборудование, которое носит конкретный человек. Всё программное обеспечение, процессор, виртуальная и жёсткая память этого оборудования принадлежало человечеству. Облачные хранилища — это изобретение начала века, но тогда под ним подразумевались огромные амбары с серверами, где хранились данные с тех персональных гаджетов, владельцы которых сочли это более удобным, чем хранение на ограниченном пространстве жёстких дисков своих устройств. Но тогда удобство такого решения было под вопросом: Интернет не был повсеместным, да и связь была очень неустойчива и в целом слаба.
Сейчас мы никогда не покидаем пространство Неосферы: наши гаджеты постоянно подключены к современному «Интернету», молодёжь вообще и представить себе не может ситуацию даже секундного отсутствия связи. В общем, то, что раньше называлось «облаком» в смысле хранения данных, теперь — единое пространство всех устройств. Оно распределено по всем устройствам в мире, а не централизованно в какой-либо огромной серверной. И управляют доступом к данным гигантские компьютерные программы, совокупная скорость обработки данных которых превзошла скорость обработки данных человеческим мозгом в 2044 году, что человечество отмечало как великое достижение: мы превзошли самих себя! Хотя не все умы тогда соглашались с такой оптимистичной оценкой этого события. Всё-таки существовали опасения, ведь искусственный интеллект стал быстрее и умнее своих создателей.
Я всё время думаю: что же нас спасло, что уберегло от разрушения? Помню, особенно страхов сами на себя люди нагоняли в 30-х годах: сколько фольклора и официального творчества было посвящено мнимому восстанию машин и тому подобным фобиям! Сейчас я уверен, и моё мнение коррелируется с мнением научно-технического сообщества: нас спасла технология блокчейн. Открытость. Если бы мы продолжили жить старыми принципами, по-тёмному, окутанные сплошными тайнами и никому-не-скажухами, — всё, это был бы точно конец. Кто-нибудь где-нибудь когда-нибудь создал бы такой программный вирус, который, обретя физические очертания (тело робота) реализовал бы самый худший сценарий, типа экранизированного в фильме «Матрица». И эти роботы воспроизводили бы сами себя: человечество вынуждено было бы вступить в войну с искусственным интеллектом, заражённым вирусом античеловечества. Кто бы победил — неизвестно.
Сейчас же мы полностью контролируем программный код. И это было бы невозможно без полного контроля собственных мыслей. Когда к 2035 году практически все сферы жизни человека были запрограммированы по принципам блокчейн, места тайнам и лжи не осталось. Причём, очень чётко прошла граница между сказкой и реальностью.
Мы продолжаем рассказывать своим детям сказки; режиссёров, сценаристов, художников и прочих творческих людей, базирующих свою деятельность на фантазии (развитом воображении), стало в разы больше, чем в том же начале века. Но граница четка: мы знаем, где фантазия и вымысел, а где — проверенный факт. И этот вымысел люди науки предпочитают называть гипотезой, а люди попроще — предположением. Раньше только детям было простительно откровенно обманывать, мы снисходительно улыбались их выдумкам, говоря мягко: «фантазёр». Сейчас каждый взрослый — фантазёр, потому что выдавать за правду вещи, не соответствующие действительности — в принципе невозможно, всё легко проверяется. И когда кто-то тебя, как мы раньше выразились бы, обманывает, — это явно видно, и никакой другой реакции кроме той самой снисходительной улыбки не вызывает. Дожили до светлого будущего. Хвала науке, технике и блокчейн!
Все эти мысли посещали меня в процессе осмотра интерактивных экспонатов и историй, напоминающих мне одну за другой те вехи и достижения, которыми теперь человечество гордится, и которые у нас с женой перемежаются с личными романтическими впечатлениями, а также открытиями, достижениями и переживаниями наших детей.
Процесс увлечённой прогулки в Вавилонской башне по полной программе сопровождался применением всех изысков технологии виртуальной реальности, когда нам приходилось делать реальные физические усилия, поднимаясь по ступеням или перебегая какие-то площади, скользя вдоль обрывов по небоскрёбам, а на самом деле перемещаясь в небольшой комнате по приборам, отдалённо напоминающим тренажёры.
Ярким впечатлением было посещение исторической лекции Мартина Марвина в зале МГУ в 2032 году (то, что этот лекторий оказался в Вавилонской башне, нас совсем не удивило), посвящённой необходимости объединения всех компьютеров мира, включая персональные (гаджеты), в общую неонейронную сеть, мощный Единый Интеллект. Он так чётко разложил все за и против, так лаконично это изложил на своём безупречном французском, который мы, усевшись на первом ряду, разумеется, слышали на таком же безупречном русском, что ни у одного из слушателей не осталось сомнения в том, что надо делать именно так. Примечательно, что оборудование зала уже тогда позволяло ему видеть как реально, так и виртуально присутствующих на лекции слушателей. Единственное, кого он никак не мог тогда увидеть — так это тех, которые, как мы сейчас, будут смотреть его выступление в записи. Но его эрудиция позволяла обращаться к нам в целом, включая гостей из будущего. У нас с любимой складывалось впечатление, что он обращается конкретно к нам с ней, произнося: «И вы, мои слушатели из будущего, для коих нет ничего особенного в том, что я сейчас говорю, которые живёте в окружении технологий и принципов, сейчас только предлагаемых мною научному сообществу ко внедрению…». В то время, как тех, кто реально или виртуально присутствовал на его лекции в режиме реального времени он забавно называл «не поленившиеся присутствовать телом» и «виртуальщики». Но вторые вряд ли обижались.
Великая сила убеждения, и прежде всего — убеждения самого себя в безошибочности выбранного пути. Мартин настолько явно видел жизнь человечества с уже внедрёнными технологиями,[16] что невольно думаешь: не сила ли его мысли так приблизила момент перехода к новому мышлению и образу жизни?!

Глава 12. Повсеместная астрология


Очень интересное развитие получили многие древние науки, которым невежды начала XXI века приписывали приставку «псевдо», включая аюрведу, акупунктуру, йогу и… астрологию. Последняя сейчас расцвела пышным цветом, и не без оснований: вычислительная мощность совокупного компьютера позволяет теперь учесть влияние планет не только Солнечной системы, но и других звёздных систем и Галактик. От этого точность астрологических прогнозов многократно увеличилась, соответственно, возросла и их популярность.
Всё автоматизировано и поставлено на поток: время зачатия определяется вездесущим персональным интеллектуальным помощником по параметрам, считываемым перманентно работающим оборудованием. Зафиксированное время появления на свет теперь исключает возможность ошибки, потому что также считывается приборами. Как только астрологическая программа получает дату, причём, с точностью до долей секунд, моментально выдаётся астрологический прогноз всей будущей жизни новорождённого. А наибольшим интересом и спросом пользуется прогноз совместимости и подбора пар: младенец только появился на свет, а его родители уже весело обсуждают список наиболее подходящих для совместной жизни кандидатов, проживающих в данный момент в разных частях Земного шара. Пожалуйста: знакомься с их семьями, дружи и строй совместные планы относительно того, в какой из располагающих к знакомству обстановок каких стран представить подростков друг другу!
Мне очень нравится наш современный подход к дружбе. Раньше источников друзей было исключительно мало: большинство людей знакомились лишь на работе, в фитнесцентре, в редких путешествиях. Фактически, выбор был очень ограничен. Сейчас помощник сообщает мне обо всех людях, которые совпадают со мной по эмоциональной сфере, интересам и интеллекту, с которыми у меня действительно возможна глубокая и прочная дружба. То есть мир моих друзей расширился до всего Земного Шара, тем более что языковых барьеров больше не существует, равно как и расстояния — вообще не проблема. Вот это по-настоящему мир возможностей!
Конечно, как во все времена, и сейчас встречаются чудаки, полностью полагающиеся на искусственный интеллект и его подсказки, как в начале века были те, кто не задумывался над маршрутами, полностью полагаясь на навигатор. Но интеллект этот был изначально задуман и реализован как помощник, а не как опора: ничто по-прежнему не способно так учитывать множество факторов, как природная интуиция. Искусственный интеллект не способен по-настоящему находить смыслы, он лишён глубинной связи с чем-то живым, вселенским… Возможно, к этому всему надо подставить выражение «всё ещё». Может быть, мы всё-таки способны довести до совершенства своё творение так, чтобы в него смогли заселяться души, как это было сделано с нашим миром и человеческим телом в частности.
Как ни странно, в музее Начала века астрологии было отведено довольно большое место, а также представлены предсказатели и видящие всех времён и вкусов, коих увеличение в последнее время прямо пропорционально развитию техники. Весь исторический процесс алгоритмизирован и подвержен математическому анализу. Ряды Фибоначчи, формула Тейлора, теорема Лейбница — всевозможные социальные процессы оцифрованы, запрограммированы, автоматизированы и наперёд сообщают человечеству, что согласно ритмам и циклам ему предстоит в ближайшие годы, как наиболее вероятное.
Вся эта научность удивительным образом сочетается с романтичностью и абсолютной увлечённостью интуитивнохудожественным стилем жизни. Трудно сказать, ка́к там у староверов — они живут своей обособленной жизнью за прочной стеной и неизвестно насколько дружно (хотя сейчас мы начали изучать их аборигенский мир), — а наш социум полон творческих личностей и утончённых душ. Конечно, сейчас не модно во что-либо верить — все понятия моментально проверяются и просчитываются — но всё, во что верили люди раньше, давно получило своё научное подтверждение или опровержение и перестало занимать нишу веры. Хотя потребность человека верить не исчезла, а может быть даже и не уменьшилась, но предметы веры люди прошлого назвали бы весьма экзотическими.
Скажем, сейчас весьма популярно движение контактёров с высшей цивилизацией, уровень технической оснащённости которой на несколько порядков выше нашей. Если верить в аналогию с цифровым (виртуальным) миром, который создало человечество, включая заселённые в него нами фантастические персонажи, города и континенты, и даже планеты и цифровые галактики, то встретиться нам со своими созданиями не суждено. Разве только через посланцев — такие же виртуально запрограммированные персонажи, в которые вложены соответствующие послания. Пусть то будут, скажем, проповедники, учителя или великие учёные. Также и наши создатели, по аналогии, общаются с нами не напрямую, ибо это просто невозможно, а через мессий-программ-посланцев. Так вот, сейчас людей, объявивших себя такими программами-контактёрами, что-то очень много.
Почти все сейчас верят, что некая цивилизация шефствует над нашим миром, аналогично тому, как мы взяли шефство над планетой, которую выбрали души землян, массово переселившихся на неё во время Великого поворота тридцатых годов. Наличие такой цивилизации ещё не доказано, но все расчёты в конечном итоге показывают логику её неизбежного существования. Только вот беда — с той стороны не очень торопятся раскрывать все карты.
Возможно, мы ещё до этого не доросли. Посмотрим.

Рукопись 2008. Глава 11. Дело и бизнес, признаки тет-А-тет-дела

Почему не «бизнес», а «дело»? Потому что это английское слово в нашем русском понимании несёт в себе ассоциацию исключительно с деньгами. Формула товар-деньги-товар лишена того, что присутствовало, например, в традициях русской деловой культуры начала XX века, — купеческого благородства, крепости слова, пользы людям. Бизнес сам по себе — это бесполезная штука. Так же, как и деньги, — сами по себе они ничто. И то и другое — это инструменты для реализации каких-то других потребностей. Деньги и бизнес не могут быть целью как таковой, целью может быть то, что ты приобретёшь благодаря деньгам, заработанным с помощью бизнеса. А вот ДЕЛО — это не только цель (например, деньги), но и процесс, то, что создаёт общность и даёт творческую реализацию, что наполняет жизнь смыслом и счастьем. То, в чём прибыли являются следствием, а не единственным мерилом успеха. ДЕЛО больше, чем бизнес! Дело не гонится за длинным рублём, в нём цель и средства едины, процесс взаимодействия с людьми через создание полезного ценится в нём прежде, чем выгода.
Сравните свои ассоциации, возникающие при произнесении двух одинаковых по языковому значению ответов на вопрос: «Чем ты занимаешься?»: 1) Бизнесом, 2) Делом. Первое ассоциативно означает «делаю деньги». Второе, русское слово, объёмнее, не так ли? По крайней мере, для русскоязычного человека.
Каждая из коммуникационных профессий важна, интересна и хороша («лучше» или «хуже» — только субъективно, каждому своё), имеет свои преимущества. Но сортировать по степени полезности деятельность человека в рабочее время — задача отдельная, сейчас же опишем характерные черты тет-А-тет-дела, чтобы составить ещё более яркий портрет предмета сего очерка.
1. Это дело, имеющее своей отправной точкой не свойства товара, а истинную потребность человека постигать новые состояния, вместо застревания в уже достигнутых (здоровье, эффективность, энергичность, самореализация, творчество, лёгкость, простота, ясность, глубина, профессионализм…);
2. Это работа человека с человеком или небольшой группой людей, в которой с каждым складываются непосредственные взаимоотношения;
3. Это взаимодействие с огромным числом людей через работу с небольшой группой их представителей;
4. Это выстраивание долгосрочных деловых и человеческих отношений;
5. Это деятельность, свободная от документально бюрократической волокиты;
6. Это занятие для тех, кто любит общение;
7. Это труд, оплачиваемый по заслугам не окладом, а частью созданной прибыли;
8. Это дело, в котором важна психология, мотивация, идейность, коучинг и тренировки (тренинги);
9. Это деловая активность, в которой всю организационно-техническую часть деятельности берёт на себя компания-партнёр-администратор;
10. Это налаженная деловая модель (франшиза), в которой результат зависит на все 100 % от тебя самого;
11. Это деятельность, в которой можно преуспеть, только если развиваешься сам, так как необходимо всегда быть профессиональнее своих подопечных;
12. И главный смысл — в организации дела таким образом, чтобы оно вело к внутренним открытиям и делало нас счастливее. Упор на личность, а не на потребление.
Звучит почти утопично, тем не менее, мы с вами шаг за шагом познакомимся с предлагаемой организационной моделью, и в конце пути вы сможете оценить, насколько она отвечает предъявленным требованиям.

Глава 13. Генно-модифицированные тела и долголетие

— Лёша, пошли в мой любимый зал, где представлена биохимия и сотворчество с природой.
— Эко мило ты называешь генно-модифицированные эксперименты человека над самим собой!
— Мы же с тобой за гармонию мер и весов, за приятие всех методов в их правильных пропорциях и сочетаниях. Если бы не конструирование тел, выращивание тканей и органов, их пересадка, своевременная диагностика — были бы мы с тобой сейчас настолько свежи? Помнишь, в начале века средняя продолжительность жизни людей была что-то в районе 70-ти лет? Сейчас это звучит диковато.
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— Ага, можно сравнить со стоматологией, которую люди не стесняются применять уже несколько веков, нося «золотые» во всех смыслах протезы. Если мы так искусно чиним костную ткань, то почему в штыки воспринималась инженерия в отношении мягких тканей?! А вывод новых пород домашних животных: кошек и собак? Маленькие удобные для квартирной жизни и путешествий со своими хозяевами собачонки, типа Пинчеров и Чихуахуа. Или красавцы-скакуны, коих выводили многие века назад. Люди тысячелетия занимаются искусственной инженерией природных процессов и управляют ими. Более того, мы любим наши генно-модифицированные произведения, испытываем душевное тепло к своим питомцам из искусственно выведенных пород, любуемся ровным рядом вставленных в свои челюсти протезов, любим сочные и долгохранящиеся яблоки…
— И при всём этом помню массовый психоз лет двадцать назад по поводу замены больных человеческих органов искусственно выращенными, пластических операций и пересадки кожи с заднего места на лицо в косметических целях! Сейчас страсти поутихли, и мы понимаем, что встречать надо уж точно не по одёжке, которая в нынешнее время легко конструируется, а по внутреннему содержанию: уму, душе, характеру.
Мы уже зашли в зал «Медицины и биотехнологий» и проходили мимо стендов с демонстрацией неудачно сложившихся экспериментов по скрещиванию животных. Жутковатое зрелище… Особенно в представлении времён селекции, ведь, по сути, это действие наугад. Генная инженерия — более точная селекция, и здесь меньше неудачных экспериментов. Сейчас мы уже и не знаем грань между натуральным и искусственным: так плотно сотрудничает теперь человек с природой. Надписи: «Содержит ГМО» так давно стали необязательными, что мало кто помнит те времена, когда на них обращали внимание. Человеку свойственно держаться за прошлое всеми силами последних мышц старых привычек. Обыкновенный закон инерции, который присущ сознанию масс. В общем-то, мы и сами уже стали генно-модифицированными, и не только от соответствующей пищи, но и от медицинских вмешательств.
Витрины снабжались пометками о датах тех или иных явлений. Например, помню повальное увлечение ботоксом в нулевых годах этого века, моду на пухлые губы и силиконовую грудь (тот ещё материальчик). Вот фото женщины до операции и после: в первом случае она не улыбается, грудь её немного висит после третьих родов, что вполне естественно. А на фото после — она такая довольная, грудь огромна и торчком, будто ей снова восемнадцать, а тут ещё и лицо другое. Что случилось? Губы располнели: вот-вот лопнут. «О, женщина, что ты наделала со своим телом!», и как бы слышишь в ответ: «Уйди, противный, все мужчины теперь мои». А зачем тебе все мужчины? Может лучше один, но любимый? Но она уже не слышит, жадно ловя заискивающие мутные взгляды, прилипающие к её подчёркнуто выпуклым эроместам. Искусственным. Что ж, каждому нужен свой опыт.
— Аааа, вот эта знаменитая лягушка! — взвизгнула любимая.
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Фото с этой рептилией облетели весь земной шар лет двадцать назад. Лягушку она напоминала лишь отдалённо, собственно, из всего живого она была похожа именно на неё. Мордой и пузом. Но у неё были кроличьи уши, огромная клешня, вторая — маленькая, и крысиный хвостище. Это бы ничего, но стояла она на лапах не с ластами, а с копытами!
— Смотри, написано, что это животное явилось результатом эксперимента несертифицированной лаборатории в Тамани, скрестившей гены разных животных. Вот: «Выдра необыкновенная». Совсем и не жаба, оказывается! Я и не знала.
— А я знал. Ты фото новостей смотришь, а я иногда читаю подписи — улыбаясь, произнёс я.
— Ну что ты преувеличиваешь, я тоже читаю.
Вдруг вокруг потемнело, почувствовалась вибрация, компьютеры явно подключились к какой-то программе, и мы полетели: рот этой выдры распахнулся, и то ли мы так уменьшились, то ли она увеличилась, в общем, полетели прям в чудовище! Это было бы невыносимо ужасно, если бы не так коротко: через несколько секунд мы, проскочив, видимо, желудок, оказались внутри или какого-то сосуда, или нерва. Можно было разглядеть клетки, из которых тот состоял, потому что не пойми откуда исходило освещение. Всё было будто живое, медленно двигалось, а иногда дёргалось. Вдруг раздался голос диктора, мы залетели внутрь клетки и после резкого сильного увеличения увидели молекулу ДНК.
Нам не только любезно рассказали, но и показали процесс искусственного моделирования ДНК и исполнения заложенной в ней программы: тут и догадываться нечего, явно видно и понятно, что наши тела — это биороботы. И то, что мы — люди — снабдили их компьютерной нанотехникой, теперь виделось как естественное продолжение этой телесной роботизированной природы. Какая программа заложена в ДНК, в точности такая и исполняется. И человек, научившись моделировать дезоксирибонуклеиновую кислоту, получил доступ к природным программам, стал истинным сотворцом естества. Ох, как легко «наделать делов» в таком сотворчестве! И снова уверен: главное и единственное, что спасло от бед, типа появления существ, которых в фантастических фильмах представляли как зомби, — это принцип открытости блокчейн-технологий. Доступ к конструированию ДКН законодательно был дан только тем, кто работал по этой технологии, а значит, становился открыт для проверок.
Нанороботы получили широкое распространение лет пятнадцать назад. Есть люди, в телах которых работают десятки тысяч нанороботов, контролируя их гормональный фон, уровень сахара в крови и борясь с вирусами не хуже лимфоцитов. Мы с женой стараемся на всякий случай не ставить себя в зависимость от этих «искусственных наномикробов». В коне концов, несравненно приятнее испытывать здоровье, чем… отсутствие болезней. Первое — энергия, второе — тушение пожара.
А вот в травматологии нанороботы стали незаменимыми помощниками: теперь ткани и кости срастаются на ура. Внутренние ткани после травм состыковываются ими идеально, а операции делаются с филигранной точностью, без надрезов и чаще всего без крови, так как они обходят стороной сосуды.
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Из древесной почки, постепенно раскрываясь и увеличиваясь, появляется ветка с шикарными большими листьями и цветами, процессы, смоделированные каким-то разумением и загруженные в ДНК, разворачиваются в живом организме в строгом соответствии с заложенным алгоритмом. И отклониться от программы невозможно, не вмешавшись в неё. Человек программирует искусственный интеллект кодом ноликов и единиц, и как запрограммирует — так и будет всё исполняться.
Аналогично Творец запрограммировал природу: мы даже не воспринимаем её как алгоритм, она кажется естеством. Так и должно быть — интуитивно чувствуем мы, и, будучи твореньем, действуем в итоге так же, как Творец. Мы — соТворцы!

Я протянул милой взявшийся из воздуха шприц, без всяких надписей догадавшись, что в нём содержится, и она, также без всяких пояснений всё поняв, подумала о нашей собаке, умершей давным-давно от потери крови в аварии. Та вскоре появилась рядом, причём в облике как тогда, сразу после происшествия, окровавленная, и жена ввела ей содержимое шприца непосредственно в область разрыва кожи.
— Любимая, Килечка, держись, — произнесла она, одновременно давая команду через своего и-помощника о том, что нужно сделать нанороботам, только что введённым через шприц. Её Ерофеюшка перевёл в программный код команду, сформулированную простым человеческим языком, но чётко представленную в ментальном образе, и нанороботы тут же получили необходимые указания. Результат не заставил себя ждать: кровь моментально остановилась и рана стала затягиваться. Милая взяла сломанную лапу так, чтобы кость, торчащая из раны, оказалась внутри как можно ближе присоединённой ко второй своей отломанной части: как только необходимый контакт был установлен, почувствовалось, что кость небольшим рывком как бы сама заняла нужное положение.
— Это нанороботы принялись за работу, используя материал костной ткани для того, чтобы устроить необходимую первичную диффузию, создающую сцепку природного материала.
В этот момент рана на коже окончательно закрылась: как будто ничего и не было. Килька хоть и не виляла хвостом, но и не скулила: болевой шок ещё не прошёл, и действовали обезболивающие, ибо без них сшивка тканей ощущалась бы крайне болезненно. Я попросил свою Эксвайдез показать нам осуществлённую женой операцию ещё раз, но на уровне клеток тела. Искусственный Интеллект решил начать наше путешествие в микромир с содержимого шприца.
Мы успели заметить резкое приближение своего взгляда к поверхности шприца, увеличение и вот они, тысячи жучков-трудяг одинаковой формы в какой-то масляной жидкости, позволяющей мягко пройти тонкую полую иглу шприца без царапин и столкновений. Сопровождая изгнание нанолекарей из шприца своим вниманием, мы стали свидетелями их оживления: их пассивно сложенные лапки стали расправляться и активно задвигались, так, что все они, один за другим, устремились в одном направлении. Мы — за ними, сквозь толщи тканей, вдоль микрососудов, пока за несколько секунд не добрались до края плоти. Тут зрелище, конечно, было не из приятных: огромный ворох волокон, разорванных в беспорядочное месиво, с раскиданным повсюду липким содержимым…
И вот в такой обстановке нанороботы принялись за работу. Лишённые эмоций и запрограммированные на конкретную задачу, они действовали без промедления, так, что наш человеческий ум не успевал отслеживать логику их действий, наблюдая лишь за общим результатом: сотни трудяг начали сшивку тканей с краёв раны, расправляя и упорядочивая волокно за волокном. Через несколько секунд сильный солнечный свет вдруг исчез, мы на миг погрузились в темноту, но откуда-то появилось внутреннее освещение, и мы увидели ту самую кость, приставленную с огромной щелью в место разлома. Моментально в этом промежутке оказалось несколько сот умных жучков, и щель меньше чем за минуту затянулась так, будто это та же самая кость, только чуть-чуть менее плотная.
— Первый раз смотрю, как это происходит в натуре, — Я взглянул на любимое лицо и заметил слёзы…
— К сожалению, не в натуре, — с горечью в голосе произнесла она. — Если бы тогда были эти технологии, мы бы спасли нашу Кильку…
— Да, родная, моя. Но мы же выходили с ней на связь после её кончины.
— Конечно, но всё равно это разлука, и сердце сжимается, даже сейчас, спустя столько лет.

Глава 14. Жизнь за пределами жизни


— А ты помнишь, милая, как почти все люди в нашем окружении в начале века думали, что жизнь ограничена рамками тел?
— Конечно! И это было естественно, ведь никто не мог читать мысли, как это сейчас делают наши интеллектуальные помощники, не мог воспроизводить свои сны на компьютерах. Только единицы владели техникой осознанных сновидений и контроля мыслеобразов. Не было такой массы аналитических данных, собранных сейчас в Неосфере.
— Многое было под грифом «Совершенно секретно». Скажем, все знали, что есть НЛО, но так просто посмотреть материалы на эту тему было невозможно.
— Да, царила общая атмосфера недоверия, а люди, склонные к фантазиям и преувеличениям, процветали, потому что ещё больше людей любили сказки и немыслимые истории, в кои хотелось верить как в явь и которые с удовольствием рассказывали первые. Отсюда огромное количество верований, крайняя степень которых проявлялась в виде сект. Даже бизнес это не обходило стороной, и тысячи финансовых пирамид широко разворачивали свою деятельность, в лоб обманывая людей, втягивая в свои, якобы сверхприбыльные проекты, что проверить было крайне трудно, и люди просто верили. Из-за массового жульничества, по-настоящему правдивые истории сталкивались со стеной недоверия…
— Да, эти пирамиды оттягивали львиную часть аудитории у нормального бизнеса… Потом люди разочаровывались, теряя всё, и не верили уже ничему. Это было, когда мы переехали снова жить в Россию в 2017-м. Слушай, ещё помню, как с детства руками снимал головную боль своим близким и знакомым, сам чётко не понимая механизма, как это происходит. Сейчас-то всё сканируется и визуализируется, а потому не вызывает вопросов.
— Ты помнишь феерию, связанную с публикацией твоей книги «Капля Памяти», где ты описал Пашкины воспоминания о младенчестве и жизни до его рождения на Земле?
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— О, это очень удачный труд. Эксуайдез, каково общее количество прочтений «Капли Памяти»[17] в первые пять лет после её публикации в апреле 2016-го? — произнёс я имя своего помощника на английский манер.
— Могу сказать только приблизительно: почти двести тысяч экземпляров в печатном виде и около семисот семидесяти тысяч прочтений в электронном виде.
— А сколько всего прочтений на данный момент?
— Если не считать вышеназванные цифры за первые пять лет после публикации, то за следующие тридцать два года это — всего на всех языках и с помощью перевода — один миллиард двести миллионов двадцать пять тысяч четыреста семь прочтений.
— Можно было и округлить. Достаточно, дорогой.
— Хочу заметить, что я не дорогая, и обошлась вам сравнительно дёшево: на семь процентов ниже средней цены в моей категории.
— Не нуди, Иксик, умница моя.
— «Капля Памяти» сыграла довольно значительную роль в фактологии существования жизни души вне тела, — вмешалась в нашу конкретику Женя, — Небольшой объём её страниц, простой язык и ясный, искренний рассказ твоего друга пробуждали в душах людей глубинную память своей вечности и изначальной чистоты.
— Да, в этом эссе — ничего лишнего, лишь концентрация фактов, а щепетильность Паши заставила меня передать его рассказ в точности так, как он всё помнит. Последовавшие за популярностью нашей книги научные исследования Пашиной памяти, из которой и были извлечены описанные события, прибавили веса книге. Именно после них было пиковое значение количества прочтений.
Возможность глубоко анализировать свои сны, до деталей рассматривая их содержимое, определять глубину погружения, происхождение сновидений и сны во снах — это первое, что заставило сместить общественное сознание в сторону меньшей зависимости от тела. Открытый архив достоверных свидетельств выхода из тела — от самопроизвольных во время медитаций до клинических смертей — оказался настолько велик, что только трижды скептик мог остаться при своём мнении о гибели сознания вместе с телом.
И уж совсем все возможные сомнения и барьеры к памяти о прошлых жизнях снялись во время ставшей очень популярной в 20-е годы практики использования погружений в Дельта- и особенно Тета-ритмы различными аппаратными способами. Это либо разница частот, транслируемой в уши специальным образом записанной музыки, либо особым образом устроенные визуализаторы, либо шумонаправители в тело, либо любые другие изобретённые устройства, как прошедшие процесс легализации, так и миновавшие оный. Это было повальное увлечение. В этих особых состояниях люди видели и вспоминали всякое: и приятное, и пугающее. Но если раньше эта тема считалась табу и широко об этом не говорилось, то начиная где-то с 2022 года наука соизволила публично присоединиться к исследованиям этих явлений в психике, в результате чего через несколько лет общество прояснило столетиями замалчиваемый вопрос психических феноменов, снов и уникальной памяти, выходящей за пределы одной земной жизни.
Чаще всего, конечно, это были никакие не воспоминания, а воображение, но на этот счёт существовала масса инспекционных приборов, которые с разной степенью безошибочности определяли происхождение новых картин, мелькавших в сознании. Это достигалось благодаря определению активности тех или иных областей мозга при появлении того или иного воображаемого деяния. Собственно, все психические явления классифицировались по четырём категориям: воспоминание, сновидение, воображение, озарение.
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Как вы думаете, какая из категорий чаще всего используется большинством людей на планете? Оказалось, что воображение. И это не удивительно. Но и сны, и воспоминания были наиболее скудны у тех, кто скуп на фантазии, то есть, у кого меньше всего развито воображение. Поэтому все народы мира с детства уделяли наибольшее значение фантазиям своих детей, пусть даже при этом многие, взрослея, с трудом делают различия между желаемым и действительным: достигать целей, развивать память, взаимодействовать с окружающим легче тем, кто не разучился фантазировать, мечтать…
В общем, сейчас общество в корне преобразовалось в своём отношении к вопросам души и вечной её жизни по сравнению с тем, в каком оно было состоянии в этом вопросе ещё тридцать лет назад. Начало века было ознаменовано открытием всей информации для всех, а в итоге эволюции в 30-х годах эта информация обрела очертания достоверности. Да что говорить: сейчас даже воображаемая информация достоверна, ибо мы точно знаем, в результате каких факторов воображение создало её именно в таком виде.
Поэтому все воспоминания о событиях, происходящих за пределами текущей жизни, оказались доказуемыми, анализируемыми и по желанию конкретизируемыми до мелочей. Сомнений по поводу жизни сознания вне тела практически ни у кого не осталось. Культы и верования в целом ушли в прошлое, не имея доказательной базы для своего существования. И наша с Пашей книга «Капля Памяти», которая была в известной степени необычна и даже сомнительна с точки зрения фактологии в конце десятых годов столетия, теперь кажется какой-то действительно каплей в океане всех тех фактов, которыми человечество располагает на данный момент. Кстати, оглядываясь назад, очень интересно осознавать как именно развернулось будущее, особенно в своей трагической части, описанной в нашем с Павлом эссе… Ведь он тоже рассказывал о большом количестве смертельных исходов, что, собственно, и произошло.
Очевидность независимости сознания от тела становилась тем больше, чем в большем количестве тел мог жить современный человек. Количество испытываемого за жизнь опыта возросло в десятки раз, благодаря многочисленным виртуальным перевоплощениям, таким как:
• Повторное проживание любого из своих снов, оцифрованных благодаря технике;
• Возможность смотреть на мир глазами видеокамеры любого согласного на то человека;
• Ролевые виртуальные игры с практически полной интеграцией с героем;
• Виртуальные путешествия в режиме реального времени;
• Многочисленные аппаратные способы проживания всевозможных состояний различной степени разотождествления со своим телом, набравшие свою популярность в сороковых годах;
• Возможность участвовать в любом «кинофильме» в качестве героя, в том числе главного, равно как в любой виртуальной игре, обеспечивающей весь набор проживаемых ощущений и чувств.
Чувство реальности у современного человека стало совсем иным по сравнению с человеком начала века. Рамки расширились, и мало кто живёт только ощущениями своего физического тела, вследствие чего прикованность к нему уменьшилась, а вера в независимость от тела, соответственно, сильно возросла. Люди стали свободнее. Сознание освободилось от плена материи, понятия о ней сильно изменились, и теперь она — не что-то застывшее, твёрдое и незыблемое, а разнообразное, подверженное сомнению и анализу, видоизменяющееся и гибкое.

Рукопись 2008. Глава 12. Основа дела в стиле тет-А-тет

Не продавайте товар, – предлагайте воплощение мечты!

В отличие от привычного бизнеса, целью которого зачастую является исключительно получение прибыли, дело в стиле тет-А-тет ставит целью создание новых состояний, эмоций человека, а деньги являются частью средств, используемых для этого, и следствием прибыльности этой деятельности. Чистое общение в векторе созидания — вот основное занятие тет-А-тет-организатора.
Стандартные виды бизнеса утяжелены всевозможными обременениями: бухгалтерия, лицензирование, материальная ответственность, найм сотрудников, аренда помещения и прочие хлопоты по обеспечению инфраструктуры деятельности.
Возлагая все перечисленные заботы на своих, обычно немногочисленных сотрудников, тет-А-тет-компания создаёт условия своим, как правило, многочисленным партнёрам — индивидуальным предпринимателям — для осуществления успешного тет-А-тет-делания. Оно заключается в определении потребностей окружающих людей, рекомендации им соответствующих этим потребностям товаров и услуг, сервисном обслуживании, помощи в достижении результата употребления продукции и услуг, донесении до них всех выгод и преимуществ использования деловой и разумно-потребительской системы компании.

Единственными техническими заботами развивающего дело в стиле тет-А-тет остаётся налаживание коммуникативных каналов (мобильная связь, Интернет, факс, автоответчик[18]) и уплата налогов.
Чтобы деятельность менеджеров была эффективной, компания создаёт систему их обучения, профессиональные рабочие инструменты (буклеты, сайты, листовки), гибкий деловой план с чёткими, заранее оговоренными способами и методами продвижения продукции или услуг и получения дохода. Если деловой план предусматривает оплату за рекрутинг новых специалистов, система расширения бизнеса становится на порядок эффективней, особенно, если оплачивается работа не только за собственное рекрутирование, но и за рекрутирование рекрутированных рекрутёром. Этот принцип называется многоуровневыми комиссионными. Он является стержнем планов поощрений в сетевых компаниях и эффективен при правильном использовании в тет-А-тет-деле.
«тет-А-тет-технология» — это передача навыков и подходов от человека человеку с одновременным посредничеством средств массовой информации. Эта технология позволяет передать суть методик, а не только их внешние формы. В современном виде весьма эффективна при продвижении «сложных» (требующих разъяснения по использованию, поддержки, контроля) товаров и услуг, внедрении новых форматов культурных ценностей.

Теперь же детально разберём ошибки внедрения в России довольно распространённого на Западе способа продвижения товаров и услуг, имеющего наибольшее сходство с тет-А-тет-делом — многоуровневого сетевого маркетинга.

Рукопись 2008. Глава 13. Метаморфозы сетевого бизнеса

Самое приятное может сделаться самым неприятным, стоит только преступить меру.
Эпикрит

Идея, заложенная в сетевом маркетинге, очень проста и весьма привлекательна для многих людей.[19] Однако, сторонников форм её воплощения в нашей стране становится всё меньше. На сегодняшний момент количество позитива со стороны вовлечённых в эту «индустрию» вполне сопоставимо с количеством негатива, испытываемого обществом к этому виду деятельности. Написав в 2003 году «Книгу действующего ПРЕЗИДЕНТА сетевой организации»,[20] я внёс личный вклад в реабилитацию имиджа сетевого бизнеса, но бывает, что лучше построить новое, чем «отмыть» старое.
Я очень хорошо понимаю тех, кто перестаёт гордиться званием «сетевик» и знаю, почему они однажды начинают считать, что бизнес этот построен на глубоких противоречиях (бизнес вообще часто на этом строится). Люди приходят в сетевой маркетинг за состояниями и на условиях, которых в нём по факту реально не оказывается. Перечислим и проанализируем эти призраки-состояния.
Свобода
Зачастую только серьёзно втянувшись в сетевой бизнес, понимаешь, что становишься зависим от него. Иногда — патологически. Как раз тогда, когда ты созрел для нового уровня партнёрских отношений, вполне окреп для сотрудничества «на равных», тебе начинают диктовать условия, как то: с другими компаниями не сотрудничать, присутствовать на всех официальных мероприятиях, самому проводить мероприятия с определённой частотой, одеваться так-то, выполнять такой-то прирост товарооборота, вести себя таким-то образом, не нести «отсебятину», согласовывать каждый чих с компанией. То есть начинаются воздействия помимо маркетинг-плана, о которых никто заранее не предупреждал. Имеют место и другие воздействия, например, на врачей и других специалистов с требованиями продавать имеющуюся в переизбытке на складе продукцию вместо той, которую они считают наиболее подходящей клиентам в конкретных случаях. А иногда специалист сам делает так, следуя требованиям норм маркетингового плана, идя наперекор своей профессиональной совести.
Убежав от несвободы работы по найму, дистрибьютор прибежал к другой несвободе — требованиям и ограничениям компании: по продвижению бренда, форме и способу ведения бизнеса. Чем ярче проявляется индивидуальность лидера, тем для него становятся теснее рамки компании. Классическая модель сетевого бизнеса не предусматривает рост лидеров до уровня компании, даже если он готов вкладывать свои деньги в закупки продукции, инфраструктуру, дополнительные сервисы. Вряд ли его пригласят стать акционером компании, имеющим право весомого голоса. Компания и дистрибьюторы остаются по разные стороны баррикад, вторые не становятся ни соучредителями, ни бизнес-партнёрами компании, отсюда и тенденция «терминировать» высокооплачиваемых лидеров, находя подходящий повод, когда они уже завершили основной этап работы для компании — выстроили огромную потребительско-сбытовую сеть.
Сетевой бизнес промежуточен: это уже не непосредственная работа по найму, но ещё и не создание собственного дела. Парадигма мышления владельцев сетевых компаний не даёт им сделать новый шаг, это и есть кризис сетевого маркетинга. Я это говорю, не просто предполагая, а исходя из опыта своего и своих коллег, предлагая инновации в той сетевой компании, с которой сотрудничал до открытия своей.
Ещё не любят многих «чудо-сетевиков» за то, что все разговоры заканчиваются наивным: «Вам нужно вступить в нашу компанию, и она сделает вас счастливым». Многие просто-напросто загипнотизированы своей фирмой на вечный поиск рынков сбыта её интересов. Почему-то руководство и лидерский корпус очень многих сетевых компаний целенаправленно программируют дистрибьюторов на такие действия. Такое встречается в любом бизнесе, я лишь призываю, понимая это, не надевать шоры, тем более чужие, ибо, добравшись до цели, можно пожалеть о её достижении. Ведь есть же клубы и общества, аналогичные сетевым, вход в которые возможен не потому что тебя туда тащат, а потому что тебе туда хочется.
Совет от души
Сравните: «Ой, купи лучше не тот, а этот велосипед. У него, правда, скорость только одна, нет зеркал заднего вида и молдинга, но зато он такой лёгкий, и у меня ни разу за полтора года не поломался. А без этих дополнительных прибамбас даже романтичнее!» и: «Купи этот, потому что у него рама из специального крепкого сплава, особый рисунок и материал резины, надёжные тормоза, мягкий амортизатор, турборежим педалей, цепь спрятана за молдинг, втулчатая система скоростей, удобное кресло со встроенным спутниковым навигатором и режим автопилота. Все функции просто необходимы в пути, потому что…» Кто из этих двух весельчаков советовал от души, а кто — за проценты от покупки? Или по-другому спрошу: кто друг, а кто — продавец? А вот и не угадали! Нет однозначного ответа. Всё зависит от человека: кто-то будет убеждать и профессионально, и с душой, кто-то — только профессионально, а кто-то просто с душой. И ещё есть зависимость от установок начальства.
Поскольку начальства в сетевом маркетинге нет, его роль в какомто смысле играют правила маркетинг-плана. К сожалению, в погоне за сверхприбылями, компании выжимают из своих дистрибьюторов все соки, давая им нормы, которые можно выполнить лишь круглосуточной работой. Недаром так и говорят сетевики, что работают всегда и везде, даже во сне. Маркетинг-планы зачастую вынуждают продавать много и только много. Так какие тут тогда «советы от души»? Ты вынужден искать сбыт, чтобы получить от компании обещанный куш. И либо ты уйдёшь из этой потогонной системы, либо будешь не советовать от души её возможности, а активно заниматься продажами: втюхивать. За исключением редких случаев влюблённости в компанию и её товары с услугами.
Например, однажды я убеждал своего знакомого купить микрокомпьютер, которым сам пользуюсь, и вдруг он спрашивает: «А тебе что будет, если я его возьму?» Я, признаться, опешил, но когда понял в чём дело, произнёс: «Я не дистрибьютор по продаже коммуникаторов». Он оказался сетевиком. Он проверял искренность моей рекомендации. Каждый видит в другом то, на что сам способен.
Нет, сетевой бизнес не виноват, да в этой главе он вообще ни по одному пункту не обвиняется, но это — его очередная метаморфоза. И опять же — всё зависит от человека, от того, как лично он воспользуется деловой возможностью.
Здоровье
Руководителей, а значит, и лидеров сетевых компаний с товарами для здоровья заботит не столько количество ставших здоровыми дистрибьюторов и клиентов, сколько количество прибылей. Главный показатель эффективности работы дистрибьютора — денежный оборот его организации, ведь именно за это поощряют руководители. Ах, если бы здоровье зависело от употребляемой продукции!.. В результате, для подтверждения нормативов по объёмам закупок дистрибьюторы сверх меры и необходимости пичкают себя и своих клиентов продукцией компании, например, БАДами, словно лекарствами, забывая (или вообще не зная, ведь учить этому компании невыгодно), что здоровье — это, прежде всего, гармония духа, души и тела, что отношение к себе в целом и своему организму в частности гораздо важнее, чем то, что ты ешь. Почему так происходит? Потому что, помимо общепринятых заблуждений в отношении причин болезней, копируя внешние формы сетевого маркетинга, никто не даёт себе труда выстроить профессиональную оздоровительную систему, настроенную на результат — счастливого и здорового человека. Да, это трудней, чем просто продажи, но зато это дружит с совестью и имеет гораздо большую стабильность. Потребитель — это уже почти нарицательный образ: сидит такой ленивый человек и потребляет, ничего не создаёт.
Итак, компании «отталкиваются от продукта», а не от человека. Дистрибьютор становится настоящим пленником продукции и прибегает к её помощи даже тогда, когда разумнее использовать что-то другое. Так построена мотивация подавляющего большинства сетевых компаний. И поэтому уровень здоровья сетевиков-ветеранов, по моим наблюдениям, не превышает уровень здоровья новичков, если вообще не наоборот…
В случае, если продукт компании нематериален, например, это сфера финансов или любых услуг, дистрибьютор мотивируется маркетинг-планом компании продавливать покупателя, чтобы тот доверил ей все свои средства, вопреки требованиям разума и принципа диверсификации рисков.
Человечность
Сетевой бизнес претендует на человечность, но сконцентрирован на товаре. Ходят дистрибьюторы и доказывают, что их товар более качественен, удобен, долговечен и т. п… Столько внимания приковывается именно к товару, а значит, и к деньгам, что люди продолжают не замечать ни друг друга, ни потребностей друг друга.
Тем, кто обращён исключительно к качеству продукции, привязан к ней, превозносит её, уготован неприятный сюрприз: появляется другая компания с ещё более достойной продукцией, и наш почитатель вынужден развести руками: массовый исход потребителя к другому производителю неизбежен.
Здравомыслящий продавец ищет другую продукцию, наиболее актуальную на текущий момент. Потребности человека можно удовлетворить разными способами, разной продукцией, услугами или обойдясь вообще без них. Тем не менее, когда в основе хозяйственных взаимоотношений лежат денежные расчёты, и государство всё продаёт гражданам — от природных ресурсов до зданий и сооружений, образования, да ещё и — благодаря многочисленным посредникам — дорого, тогда уже идёт борьба за выживание, в которой все методы хороши. И сетевой бизнес не становится исключением из этих правил.
Профессионализм
Болезням дистрибьюторов, занимающихся оздоровлением, способствует не только последствия однобокого отношения к здоровью, но и бешеный ритм соревнования, который навязывается компаниями, объявляющими промоушен за промоушеном, награждая тех, кто быстрее и больше, а не лучше продаёт (отчасти они вынуждены «гнать объёмы», стремясь окупить высокую арендную плату, затраты на бумаготворчество бюрократии, высокую стоимость сырья и расходных материалов, штат, но всё равно это не оправдание). В результате человек настраивается не на качество, а на количество и доходит до вершины карьерной лестницы в изрядно потрёпанном, уставшем виде, оставив семью, детей, красоту моментов жизни, дружбу и многое другое, ради чего и стоит жить, «на потом», а значит, «на никогда». А в этом «потом» его ждут ещё и новые сюрпризы требований компании.
Обещания счастливого будущего — это изысканная ловушка для настоящего.

Сетевые компании стали жертвой и пристанищем непрофессионализма: необученные дистрибьюторы пытаются заменить собой домашних докторов, косметологов и финансистов. В результате достигаются первые видимые эффекты применения продукции, а последствия передозировок, неверно подобранных программ компанию уже не очень-то и волнуют. Чистой воды бизнес. В смысле: делание денег, а не дела.
И в данном случае подвергается критике не узкая профессиональная специализация, а отношение к делу. Идёт речь об ответственности за свои заявления и судьбу своих подопечных. Конечно, в своё время сетевой бизнес оказался весьма полезен россиянам как первый класс деловой школы (вспомним его лозунги: «бизнес на коленке», «10 уроков на салфетке», «одноминутная презентация» и т. п.), но пора двигаться дальше! Сохранить лучшее, что есть, и учесть фатальные ошибки прошлого.
Научно-прикладной подход
Было время, когда сетевой бизнес нёс в широкие массы россиян новые идеи, образ жизни и мышление. Дистрибьюторы собирали медицинские конференции, проводили симпозиумы и предпринимательские съезды. Активно работала комиссия по МСМ (многоуровнему сетевому маркетингу) при мэре Москвы, мы гордились пропагандой здоровья и благополучия в тогдашней потерянной стране 90-х годов уходящего века. И нам казалось, что мы делаем большое правое дело, претворяя в жизнь передовую научную мысль страны, потому что финансирование науки практически прекратилось, а «финансирование» научных сотрудников, ставших дистрибьюторами, началось.
Со временем стало ясно, что научная мысль страны и мысль специалистов-сетевиков, хоть и имеют общую тенденцию, всё же действуют независимо друг от друга: официальные институты отдельно, сетевики отдельно. За что боролись, на то и напоролись: сетевой бизнес, считая себя неким особенным, слишком часто противопоставляя себя так называемому «линейному» (традиционному), в результате оказался одиноким вместе со всеми своими взглядами и технологиями. А «передовые» идеи, реализуемые сетевой индустрией, местами стали снова обыкновенными, так как застыли на определённом этапе. Так идея оздоровительного профилактического питания во многих компаниях стала похожа на обыкновенное симптоматическое таблеточное лечение, только на более безопасных препаратах, коими бесспорно являются БАД. Снова выходит: «за что боролись…»
И дело не в качестве инноваций, исходящих, как правило, от специалистов-дистрибьюторов, а в том, что большинством компаний эти новшества не поддерживаются (ведь новым «богом» стали деньги, и если есть прибыль, то гори всё остальное синим пламенем!), не продвигаются в научный мир и в результате «сходят на нет».
Легальность
Властные структуры в частности и общественность в целом считают сетевой маркетинг теневой структурой (больно и неприятно было в своё время в этом убедиться). Приверженцы сетевого бизнеса требуют принятия особого закона, предусматривающего льготное налогообложение дистрибьюторов, выдвигая в качестве аргумента их благородную миссию: оздоровление и обогащение граждан, воскрешение в них предпринимательских качеств. В результате большинство сетевых компаний на сегодняшний момент работают вне правового поля. Это было бы более оправдано, если бы внутренняя среда имела своё чёткое «правовое поле», но ныне это не так, ведь даже этические нормы скорее декларируются компаниями, чем исполняются ими, если и вообще им известны (читай в моей «Книге действующего ПРЕЗИДЕНТА сетевой организации», выпущенной в 2004 году).
Общение
То тут, то там встречаю дистрибьюторов, с которыми просто невозможно раскрепощённо общаться, потому что подспудно в их речи слышно: «Купи товар и стань нашим членом, ведь это так прекрасно!» И любые разговоры заканчиваются тем, что их компания самая лучшая, и не воспользоваться предлагаемой ею деловой возможностью — стопроцентный грех. Общение с биороботом-рекрутёром весьма ограничено. И чем дальше, тем печальнее картина: запущенный маховик нелепости и жажды наживы не позволяет процессу программирования населения повернуть вспять. Как повелось, так и понеслось.
На моих глазах сетевые компании и многие, очень многие лидеры прямо со сцены «программировали своих дистрибьюторов на успех» — это прямая цитата. И я общался с этими запрограммировано «успешными» людьми. Да, они добрые, милые, отзывчивые, но… как-то с умыслом проявляются их лучшие качества. Как-то очень скоро начинаешь ощущать необычайную скукотищу рядом, потому что всё обаяние, всё мастерство разговора крутятся вокруг одной-единственной темы… Ясно какой. И сетевые компании вознаграждают дистрибьюторов отнюдь не за лучшие человеческие качества, не за подвиги проявления человечности и понимания, а исключительно за объёмы сбыта продукции. Причём, за объёмы, сделанные в очень короткие сроки. А быстро, — как правило, нелепо. Отсюда и такое оголтелое рекрутёрство. Качество не волнует, волнуют прибыли. Всё. Но ведь качество даёт ещё больше прибыли, стабильно растущей со временем!
Дистрибьютор бывает неприятен тем, что видит в окружающих исключительно потенциальных клиентов своей сети. И как только обнаруживает, что это не так, откровенно теряет к ним всякий интерес. Большинство (те, кто создали очень негативный имидж сетевому маркетингу) ведут себя именно так, не видя «дальше своего носа».
Стоит дистрибьютор на сцене, а с ним ещё, например, восемь лучших дистрибьюторов года. И спрашивают его, как же он добился таких «успехов», и говорит он о том, как ему было трудно, какое он проявил упорство и настойчивость, но, несмотря ни на что, добился своей цели: чека в размере столько-то денег в месяц. Он не скажет о том, сколько интересных вещей, не касающихся бизнеса, он пропустил (он может даже и не подозревать об их наличии), на сколько очаровательных прелестей жизни закрыл глаза, скольким он поступился ради… Денег? Очень надеюсь, что не ради них, но я чаще видел именно такие цели, по крайней мере, сетевые компании очень часто взращивают именно такую мотивацию. И это далеко от человеческого общения, от дела в стиле тет-А-тет.
В лучшем случае стоящий на сцене рекордсмен упомянет, что помог достичь денежных целей своим подопечным. Но это опять — про деньги. И никто не собирает статистику по достижению всего остального: здоровья, умений и других личных целей.
Самореализация
Реализация в сетевом бизнесе возможна, а вот самореализация — едва ли. Идеальный дистрибьютор для компании тот, который повторяет слова и поступки её президента, своих спонсоров, дублицирует их. Недаром дубликация считается самым важным элементом распространения сетевого бизнеса. Но самостоятельности можно научиться только самостоятельно! Копирование и повторение — это примитивно, это эффективно только на начальном этапе, именно поэтому сейчас столько дистрибьюторов испытывают тесноту в рамках своих компаний. И тогда они создают свои компании. Так случилось и со мной. Вообще, подавляющее большинство сетевых компаний создано именно действующими дистрибьюторами, и они вполне самореализуются, получая тот результат, которого достойны. Но тех, кто созрел до создания своих компаний, чаще всего не без оснований сдерживает огромное количество организационных проблем. А вот тет-А-тет-холдинг поможет такому лидеру создать своё дело, и оно пополнит общий ассортимент товаров и услуг, а лидер тут же получит огромное количество клиентов холдинга в качестве своих потенциальных покупателей.
Дело на всю жизнь
Всё чаще и чаще замечаю среди дистрибьюторов наличие синдрома частой смены компаний. И — что удивительно — люди стали бегать из одной компании в другую не в поисках той неповторимойодной-самой-подходящей, а сознательно меняя одну за другой, стремясь быть первыми в каждой из них, чтобы, как говорится, «снять сливки». И каждая новая компания получается временным прибежищем вместо родного дома. Но во временном здании никогда не делают хорошего ремонта, туда не покупают хорошую мебель, там вообще не создают капитального уюта, потому что знают, что рано или поздно — переезжать. Одна из причин такого положения дел — поведение владельцев компаний, чаще всего российских, следующее из того же самого противоречия: бизнес по-американски (именно в этой стране его создали) в России до конца не приживается, а на создание российского аналога учредители сетевых компаний ещё, видимо, не созрели… И начинают действовать как-то искажённо: терминировать дистрибьюторов или менять задним числом маркетинг-план ради уменьшения выплат уже ставшим высокооплачиваемыми лидерам, которые стремились на вершину именно за такими деньгами.
Пусть я немного гипертрофирую, но получается, что сетевой маркетинг в России эксплуатирует очень хорошие идеи, но из-за подмены ценностей не воплощает их в жизнь во всей своей красоте. У нас с демократией так же получается: она, как и сетевой бизнес, защищает право человека на любое занятие, в том числе на порочное. А тенденция людей грешить вполне сопоставима с тенденцией развиваться, и мы наблюдаем, как, аналогично рекламному лозунгу: «Поддайся соблазну», лидеры-сетевики кричат со сцены: «Я программирую вас на успех!»
Иностранные сетевые компании, разумеется, намного превосходят отечественные в опыте работы «их» сетевого маркетинга. И нецелесообразно конкурировать с ними в этом. Разумнее, логичнее и правильнее среди русскоязычных развивать свою модель народного предпринимательства[21]. Именно её предлагает автор данного труда, называя это делом в стиле тет-А-тет. Оно само по себе, конечно, не гарантирует безгрешности, но особенности его организации, акценты, которые в нём расставлены, стимулируют членов системы к человечности вместо наживы, конечному результату вместо удовлетворения преходящей потребности. Это действительно бизнес с человеческим лицом, цель которого — счастливый человек, а деньги — в списке средств. Дело в стиле тет-А-тет — новый бренд нового дела в новой эпохе, основанный на принципе развития индивидуальных умений человека (чем-то напоминающий земство и самоуправление в России XVII–XIX веков), вместо закрепощающей узкопрофильной специализации капиталистического общества. Как показывает практика моей компании[22] — это одна из лучших экономико-человеческих моделей самореализации человека в современном обществе. И от нас с вами зависит вектор его дальнейшего развития.

Рукопись 2008. Глава 14. Жажда свободы

Справедливости ради отметим, что достоинств и преимуществ у сетевого маркетинга на порядок больше, чем недостатков, но мы сделали акцент на вторых, чтобы увидеть подводные камни, наличие которых необходимо учитывать при планировании маршрута к цели: творческой и эффективной занятости населения, культурной самореализации общества.
Фактом остаётся и то, что дистрибьюторы умеют зарабатывать большие деньги при совершенно свободном графике работы и отсутствии формальной ответственности. И при правильной организации процессов иметь большую структуру, которая сама по себе растёт и делает товарооборот.
Общеизвестно, что многие сетевики, далеко не ставшие профессионалами (в узкоспециализированном смысле), зарабатывают действительно очень большие деньги. Такие, и за десятую часть которых наёмный работник пашет с утра до ночи, весь обставленный инструкциями о том, как ему одеваться, выражаться, улыбаться, чесаться, стараться, не выделяться… А сетевик при таких деньгах со своим свободным графиком может позволить себе не только съездить на Канары, прервав собственный рабочий процесс, но даже не поставив на паузу поток вознаграждений за работающую в его отсутствие организацию, но и поощрить путёвкой лучших своих лидеров. Или поселиться на пару месяцев в новом городе для того, чтобы найти в нём новых лидеров. И его партнёрская организация будет как будто сама по себе расти, хотя бы потому, что все видят как много роскошной вольности по сравнению с наёмным работником может позволить себе их верхний куратор. И будут развиваться, понимая, что и они могут достичь такого же масштаба. И ведь достигают, и делают товарооборот, что, конечно, противоречит правилам стандартной наёмной работы, и даже малого бизнеса.

Глава 15. Это забытое слово «реклама»

В следующем зале музея мы очутились на Тверской времён 2010 года: одной из главных улиц Москвы. Движущийся пол и полная озвучка с имитацией запахов через наши персональные компьютеры полностью погрузили нас в ту атмосферу. Эффект присутствия был абсолютен. Разве что дотронуться до чего-нибудь было невозможно, но это и понятно.
Первое, что сразу же бросилось в глаза — обилие рекламы и вывесок: от номеров домов до светящихся стендов с картинками какого-либо товара или просто призыва. И ещё провода, развешанные богатыми гирляндами повсюду от дома к дому и между фонарными столбами. В те времена, видимо, лёторанец не изобретали, чтобы люди не путались в этих проводах!
Да-да, помним этот рекламный ужас! Эволюция рекламы прошла вся на наших глазах вплоть до её полного исчезновения. В самом нашем детстве реклама была ничем иным, как обыкновенным сообщением потребителю свойств и качеств товаров и услуг. Затем постепенно к этой справочной информации добавлялось всё больше и больше манипулирования, пока искусство этой манипуляции не достигло своего апогея, и рекламные ролики стали буквально «воспитывать» в общественных массах те или иные качества характера и привычки, не всегда им нужные, но зато необходимые рекламодателю. О, это волшебное слово «мода»! Люди делали покупки не исходя из необходимости, а из каких-то эмоциональных позывов.
Ну чего сейчас рекламировать, когда сведения о любых товарах и услугах доступны в любой момент времени с любого устройства, а процесс подбора их каждому конкретному человеку давно автоматизирован?! Отделы продаж упразднены, ведь как-то надавливать на потребителя нет необходимости: каждый вооружён персональным помощником — искусственным интеллектом, который абсолютно объективно рассудителен в вопросах подбора хозяину всего ему необходимого для жизни.
Сейчас большинство процессов стали настолько эргономичны, что всплывающие из памяти допотопные, грубые бизнес-методы прошлого заставляют шевелиться волосы! Каждый производитель заранее знает, сколько ему надо произвести товаров, а логистическая автоматизация освобождает от необходимости содержать отдел доставки. Если не производятся излишки, то и нет надобности нанимать продажников для их сбыта. Всё создаётся буквально «под заказ» и разбирается потребителями без запинки.
На современной Тверской ни надписей, ни плакатов, да и самих фонарных столбов уже давно нет: вместо них источники света, прикреплённые на тонких ножках непосредственно к домам. Свет ночью никогда не горит постоянно, а лишь тогда, когда кто-то идёт, едет или летит по улице. И то, лишь по заказу пешехода, потому что у многих есть режимы летучей мыши, и они хорошо видят в полной темноте. Раньше города всю ночь потребляли гигантское количество мегаватт электричества на освещение улиц, вывесок и рекламных плакатов, теперь же они практически погружены во тьму, и на это незначительное по сравнению с прежним освещение тратится энергия, набранная днём от солнечного света, ветра и воды. То есть никаких мощных электростанций, как раньше, нынче не требуется.
Экология только начала восстанавливаться, после отказа от бензиновых двигателей в 30-х годах, с момента начала применения естественных источников энергии на заводах и оптимизации всех производственных процессов, повсеместного использования вторсырья и эффективного превращения отходов в электрическую энергию. Сейчас идёт массовое захоронение асфальтовых дорожных покрытий под лесополосы. В общем, из экологической катастрофы, перед реальностью которой Земля была поставлена в первой половине этого века, мы вроде бы выкарабкиваемся, причём, вполне человеческими усилиями.
Все эти мысли пронеслись у меня буквально за пару секунд…
— Осторожно, милый!
Резко обернувшись, я механически отпрянул назад, увидев прям перед своим носом то ли плакат, то ли автобусную остановку.
— Эй, любимая, ты чего меня пугаешь, это же голограмма!
— Ой… Забылась.
— Я и сам, как видишь, оказался подкуплен реалистичностью этого образа, — сказал я, одновременно засовывая лицо в «кусок железа», стоявший на моём пути, — как видишь, всё безобидно.

Глава 16. Трагедия на Тверской


Мы шли дальше, теперь уже «дотрагиваясь» до всего, вернее, погружая кисти своих рук в голограммы стен и тротуарных конструкций.
— Ерофеюшка, пощекочи нервы, покажи эту улицу в 2035 году, — попросила своего помощника милая. И я попросил своего помощника присоединиться к её команде.
На секунду, как яркая вспышка, мелькнул белорадужный свет, запах дыма защипал нос, вдалеке раздались громкие возгласы, будто на отрепетированном марше, и мы, не сдвигаясь с места и держась за руки, оказались в развернувшейся вокруг иной обстановке… Вот только что мы стояли возле московской мэрии напротив памятника Юрию Долгорукому: дом с квадратными колоннами и лепниной вдруг сейчас же стал неузнаваем — какие-то клочья свисают с навеса над входом, колонны обмотаны лентами…
— А где люди? — и в ту же секунду появилась бушующая толпа. Будто бы эти слова были растолкованы музейным интеллектом как команда. Шум обрушился на нас со всех сторон, и совсем уже не издалека. Какой-то юный тип, по диагонали разукрасивший своё лицо чем-то чёрным, словно сажей, приблизил его непосредственно ко мне, загородив собой всю перспективу, и произнёс звенящим криком: «А ты за тайну личной жизни?» Трудно было не включиться в процесс, и я рефлекторно ответил после лёгкой заминки: «Да!», одновременно оттолкнув юного типа от себя, но моментально очнувшись, ибо руки, не почувствовав опоры, провалились сквозь его тело, да так, что я чуть не упал. Жена залилась звонким хохотом:
— Это было незабываемо! Ты поверил в голограмму! Но ты не видел её реакции… Этот парень, как только ты провалился в него, сделал такое изумлённое лицо!.. Оно моментально изобразило неистовое удивление и бесконечное страдание, ой, не могу… Он зашатался и начиная с нижней своей части стал растворяться в воздухе, превращаясь в пар. Эко пошутил программист, выдумавший этот персонаж!
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Мы смеялись уже вместе, при этом я сидел на тротуаре возле стены, чтобы дать возможность толпе идти своим ходом, не натыкаясь на наши подёргивающиеся в приступах смеха тела. И — о боже — я шлёпнулся, довольно больно ударившись об пол.
— Милый, что ты? Облокотился на стену?
— Ага…
— Да, рефлексируешь на виртуальную реальность.
— Ещё бы: всё так натурально!
Рядом оказалась медсестра в красном сарафане:
— Я сотрудник музея, Вам требуется медицинская помощь?
— Вы разве не видите показания приборов?
— Ой, простите, по инструкции мне следовало оказаться рядом при первой опасности, а показания приборов мне сообщаются по ходу дела. Да, я вижу, что всё в порядке. Извините.
— Ничего страшного, мадам, а теперь позвольте нам продолжить путешествие.
— Думаешь, она — человек? — поинтересовалась у меня Женя шёпотом.
— Ну почему бы музею не иметь несколько живых людей в штате! Думаю, она вполне себе из крови и плоти.
Сейчас мы имели возможность стать свидетелями реальных событий, но не всех, конечно, а тех, что были записаны на камеры, расположенные в те времена на улицах города. Хотя, то, что не записали камеры, было воспроизведено по описаниям очевидцев, и в тот момент, когда мы просматриваем такие эпизоды, система сообщает, что данные не подтверждены блокчейном.
— Давай ещё раз заглянем, как всё было на Пушкинской, — предложил я.
— Только… Ерофеюшка, сделай медленную перемотку на 20 минут вперёд за одну минуту с плавным переносом на Пушкинскую площадь.
И люди вокруг стали двигаться очень быстро, а наш пеший шаг в сторону площади был как двадцать обычных шагов. Мы приблизились к цели, перемотка событий плавно приостановилась, всё вокруг стало двигаться с обычной скоростью, и теперь можно было разобрать голоса. По Тверской от Кремля, со стороны которого мы подходили к площади, шли сторонники тайны личной жизни, а от Белорусского вокзала — навстречу — двигались противники оной. Разрешения на прямой маршрут вторые не получали, на Маяковке они должны были свернуть на Садовое Кольцо, но зная о нахождении своих оппонентов на Пушкинской, некоторые манифестанты рванули через ограждения, за что получили изрядные порции из водомётов, а когда это не подействовало — слезоточивого газа.
Мы наизусть знали эти события, но ни разу не участвовали в их виртуальном воспроизведении. Поставив происходящее на паузу, мы продвигались сквозь застывшую толпу на Пушкинской, разглядывая участников в деталях.
— Вот! Вот он, видишь?
— Этот парень в тёмно-синей куртке?
— Нет, рядом с ним. А может и этот тоже.
— Что тоже?
— Провокатор. Видишь, у него оттопырена пазуха? Подойди. Вот. Красное виднеется. Это дымовая граната. И смотри — у него нет гаджета в ушах, явно не сторонник открытой информации.
— Точно. А у этого, который в тёмно-синей, тоже чтото за пазухой, но не видно что. Наверное, они вместе.
— Пошли посмотрим на их соратников, что движутся от Белорусской.
— Зачем идти, давай крутанём! — милая активировала карту перед своим взором и ткнула в точку площади Маяковского.
Мы очутились на площади: толпа напирала, и подогретая лозунгами о том, что или сейчас, или уже никогда им не отстоять право на тайну личной жизни, давила на тех, кто был у изгороди. И раздавила несколько человек, под напором тел которых ограждение рухнуло, и путь на Тверскую был открыт. По телам своих же сторонников, валящихся с ног от распылённого полицейскими газа, сбиваемых электрическими разрядами и пущенными в ход резиновыми пулями, толпа безудержной и неумолимой волной катилась вперёд, прям на электрический забор.
Динамики заорали во всю свою мощь, предупреждая об опасности, над «проезжей частью» загорелись световые табло с надписью «Опасно для жизни», но ничего не действовало: первые ряды подталкивались последующими, обратного пути для них не было. Несколько человек кинулись на асфальт, сворачиваясь в клубки, предпочитая получить синяки, но не расстаться с жизнью. И тут метрах в десяти от толпы, прямо в воздухе загорелось агрессивное светодинамическое шоу: несколько синих вспышек превратились в стену пылающего огня. Это визуальный эффект, наложенный на «электронож» для устрашения толпы.
Раздались душераздирающие крики, и поступательное движение людской массы приостановилось, но не прекратилось. Через считанные секунды несколько людей были вплотную притиснуты к электроножу. Моя жена отвернулась, а я увидел, как эти люди судорожно валились на землю в этом огне. Толпа продолжала напирать, и, несмотря на образовавшуюся горку из людей, не желающих платить своей жизнью за право иметь её тайну, человек за человеком исчезал в этом «смертельном огне».
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Спасать кого-либо было бесполезно, ведь это же голограмма, но всё тело включилось в процесс: вспотевшие и переволновавшиеся, мы подняли точку наблюдения километра на два над Москвой. Под электролезвием того ножа мощный электрический шок испытали более ста человек, многие получили травмы и увечья, некоторых не удалось спасти… И это не единственное событие в цепи трагических: с высоты своего расположения мы видели многочисленные скопления людей и задымления в городе.

Рукопись 2008. Глава 15. Взять достоинства, избежать недостатков

Что полно – то может.
Что поло – то хочет.
Праведы

Проницательный читатель сможет применить описанную далее технологию дела в стиле тет-А-тет в своей конкретной практике. Мы же исследуем механизмы создания сообщества людей, объединённых универсальным деловым планом с получением многоуровневого дохода от работы обученных управленцев-оповестителей. Вот перечень принципов тет-А-тет-дела, осуществляющего многоуровневые поощрения труда управленцев, которым надо следовать, чтобы избежать ошибок сетевого маркетинга.
а) Опираться не на товар, а на человека и иметь главной целью не получение прибылей, а развитие всех участников деятельности в тех сферах, которые им симпатичны.
б) Прибыли автоматически следуют за этим, так заложено в алгоритме бизнеса, и это позволяет думать не о деньгах, а о жизненных целях.
в) Продавать не продукцию, а методику или систему, показанную конкретному клиенту, в которую входит и продукция, и услуги.
г) Систему обучения управленцев и сотрудников направлять на развитие и самовыражение человека в компании, а не программирование исключительно под её задачи.
д) Делать выгодным для управленцев системы воплощение собственных идей внутри тет-А-тет-компании.
е) Процесс продажи технически осуществлять непосредственно компанией (имеющей соответствующим образом обученный персонал, необходимые документы, лицензии), если же продажами пожелал заниматься управленец-оповеститель, ему необходимо пройти соответствующую подготовку.
ж) Фактуру деятельности большинства управленцев сводить к рекламной, информационной и мотивационной деятельности, в общем, работе с людьми.
е) Предусматривать в деловом плане для организатора-оповестителя не только конкретные награды за увеличение им и привлечёнными им управленцами товарооборота, но и за помощь тем управленцам, которые не входят в его группу (от собственничества к коммунитарности).
Расставим акценты в этой таблице:
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Итак, стержнем тет-А-тет-дела являются методики в совокупности с используемыми ими товарами и услугами, предлагаемыми как компанией, так и самим управленцем, и система их продвижения, которая предусматривает получение дохода за рекрутинг и работу как прямо или опосредованно привлечённых управленцев, так и всех партнёров в совокупности.
Таким образом создаётся система, в которой: а) меньше риска распрощаться с талантливыми и амбициозными личностями, б) у них есть возможность реализовать свои способности, не покидая системы, в) компания становится более яркой за счёт ярких лидеров, управляющих каждый своим направлением деятельности.
Но такой системой не так просто управлять, здесь не допустимы армейские методы. Яркие предприниматели и звёзды свободолюбивы, имеют свои взгляды на жизнь и правила, хотя всегда и находятся в системе, выстроенной государством. Тем не менее, придерживаясь принципов, описанных в этом труде, создать квазигосударство, которое устроит таких неординарных людей, возможно.

Глава 17. Зал образования


В следующем зале мы попали в среднюю общеобразовательную школу образца двадцатых годов. Допотопные интерактивные экраны с крупным зерном и возможностью нажимать на нём кнопки и что-либо рисовать с помощью специального фломастера. Парты и стулья, которые вышли из постоянного обихода в сороковых, о чём всегда мечтала моя жена, как педагог, понимая, что мозг у ребёнка развивается тем лучше, чем подвижнее его образ жизни. В каждую парту встроены экраны компьютеров, что не очень удобно, конечно, потому что поверхность стола несвободна для бурной деятельности и баловства. А ведь оно является естественной потребностью ребёнка-непоседы — всё изучать и пробовать, диктуемое его развивающимся мозгом.
Конечно, понять существующее тогда министерство образования можно: компьютеры были ещё не так совершенны, удобны и эргономичны, а выход в интернет не столь скор и постоянен, как сейчас доступ в Неосферу. В самом начале века и того не было: дети угрюмо таскали в школу тяжёлые портфели с учебниками, создавая убийственную нагрузку на формирующиеся позвонки, а неудачные оценки в дневниках исправляли с помощью лезвий и ластиков.
— Ох уж эти оценки! — воскликнула жена, — Какое счастье, что мы доросли до того, чтобы от них отказаться. Ну какой смысл оценивать то, что ребёнок просто не усвоил?! Если материал усвоен — это высший балл, а если нет — его просто надо закрепить. Не может быть рыбы второй свежести, и оценки не может быть никакой, кроме пятёрки!
Сейчас у нас собственная школа, ею бессменно руководит уже почти двадцать лет моя жена-психолог-педагог, деловая женщина. Нам выделили для этого землю в парке Коломенское, и уроки проходят в основном на улице: и в снег, и в дождь, и в жару. Еще бы: дети даже слово «урок» толком не знают, для них это просто игра. Даже для подростков! Образовательные мультимедийные программы автоматически запускаются по велению преподавателей во встроенных у каждого ребёнка гаджетах. Дети просто гуляют, играют, бегают, а в это время в их виртуальном пространстве разыгрываются познавательные сценки, фильмы, истории. Скажем, если это весенняя прогулка, то виртуальный гид автоматически определит попадающую в поле зрения ребёнка живность, налету произнеся вслух название насекомых, птиц и растений и выстраивая с каждым ребёнком беседу по типу вопрос-ответ. По ходу обучения виртуальный интеллект определяет степень усвоения материала и делает соответствующую пометку в «BIG data» ребёнка, которая остаётся с ним на всю жизнь.
Пул данных о человеке с возрастом только накапливается: после окончания школы в эту базу продолжают поступать сведения об усвоении материала высшего учебного заведения, равно как и все ситуации, в которые он попадал, и поступки, которые совершал. База данных о каждом человеке открыта любому, и на её основе интеллектуальная программа профпригодности подбирает ему подходящий вид деятельности. Работодателям на основе этих данных постоянно предлагается список подходящих сотрудников, поэтому давно уже отпала необходимость в рекрутинговых агентствах. Всё справедливо: каждый занимает то место в обществе, которому наиболее соответствует. Всё максимально оптимизировано и справедливо.
Человеку не нужно всё запоминать, ведь вся информация о любом явлении доступна из любой точки, но остра потребность двигаться и действовать, творить и познавать. Образование кардинально изменилось. Зубрёжка ушла в прошлое как рудимент. Вышло на первый план развитие умений, самосознания, взаимодействия с Неосферой и осознанности. Никаких экзаменов, проверок, контрольных работ и тому подобного. Зачем, если информация об ученике в полном объёме доступна в любое время? И каждому по мере готовности предлагается перевестись в тот или иной класс, группу, секцию, наиболее соответствующие ему.
Вспомнили мы и те времена, когда в учебных планах не было таких направлений, как «познание», «взаимодействие с информацией», «общение», «основы здоровья», «душа и тело», «нахождение смыслов». И вместо нынешней проекториентированной программы была классно-урочная с отдельными дисциплинами (математика, география, язык, физика…), порой никак между собой не пересекающимися. Эдакое разделение мира, воспитание нецелостного восприятия. А уроки физкультуры давным-давно сместили акценты от спортивных подходов соревновательности в прошлом к оздоровительным — ныне. По сути, они перестали быть отдельными уроками как таковыми: теперь физическая культура неразрывно вплетена в процесс обучения, ученики обучаются не за партами, а прямо на спортивных площадках, которые, в свою очередь, обустроены на открытом воздухе и учитывают естественный ландшафт местности. В школе стало больше счастья, свободы, живого интереса к жизни.

Рукопись 2008. Глава 16. Цензура и символический капитал

Демократия предполагает свободу самовыражения личности. Однако к каждому из слов этого определения есть вопросы. Свободу от чего? Выражение в радость ли другим людям? Личности как отдельного эго или как части общества? Демократия как таковая, при всех её достоинствах, безразлична к вектору движения человека, ей всё равно: развивается ли человек или тонет в пучине мнимых удовольствий.
Как брокеру всё равно, в прибыли ли его клиент или нет — комиссии он всё равно возьмёт. Демократия — инструмент, её ещё надо к чему-то применить…
А что идеологии? Ясно, что люди все разные, но как часто мы считаем, что самовыражение другого ошибочно! Ладно самовыражение, — мысли! Как ужасающий пример — принципы сталинско-гитлеровской эпохи: ради «счастья» ста человек можно пожертвовать жизнями десяти инакомыслящих. При этом решают, кто мыслит правильно, а кто нет — те же люди. Вводится цензура для идеологической очистки мыслей и действий всех людей. Те, кто не слишком амбициозен, в меру покладист, сговорчив, прагматичен в условиях моральной изоляции живут в среднем неплохо. Только самовыражение сменяется на чужевыражение, и каждое движение человек делает с оглядкой на идеологию. Так устроены секты, верования, да и религии: люди боятся проявлять свою истинную сущность, действовать в соответствии со своими истинными желаниями, начинают сами себя уговаривать, убеждать в пользу принятой веры, а значит, в них растёт напряжение, которое рано или поздно взорвёт систему изнутри.
Чтобы у этого взрыва не было почвы, использовали демократическую матрицу общественного устройства, действующую через позволение, а не запрещение. Результат хорош, но недостаточен (о вседозволенности и свободе от совести было сказано выше). Что же необходимо для развития, а не просто существования системы? Какова та универсальная модель, которая способна заменить демократию, основываясь на её принципах?
Кровью демократии является денежная масса, материальный капитал, жилами — банковская система. Кровью новой модели должен стать символический капитал: культурный аналог современных денег. Точно так же, как деньги должны иметь обеспечение в драгоценных металлах, символический капитал имеет обеспечение в талантах, их произведениях, шедеврах, умениях.
Современное общество слишком ориентировано на деньги, без их посредничества, пожалуй, невозможно ни жить, ни создавать что-либо в социуме. Договориться о едином эквиваленте стоимости материальных ценностей было очень важно и нужно в своё историческое время. Однако сейчас, в постиндустриальный век, когда информация становится большей ценностью, чем золото, эту ценность необходимо также сводить к общему знаменателю.
Символический капитал может измеряться в «симках» — нового вида единой мировой валюте, обеспеченной нематериальным капиталом, по двум основным причинам:
1. Искусство — это универсальный язык, понятный каждому землянину;
2. Век глобализации стирает границы между странами, и назрела необходимость в чём-то общем, ценном для всех и понятном всем.
Помимо прочего, само слово «симка» созвучно с понятием симкарта — идеальным символом компактного носителя персональной информации, имеющегося ныне в сотовом телефоне у каждого человека. Это же устройство и может хранить информацию о количестве имеющегося у человека символического капитала, выраженного в симках. А с помощью современных средств связи, как сейчас передаём файлы через bluetooth или wi-fi, можно обмениваться, «расплачиваться» этими единицами за нематериальные ценности.
В ряде случаев хождение таких единиц в отрыве от их обеспечения теряет всякий смысл. Например, если к психологу приходит музыкант, они могут обменяться своими символическими капиталами (умениями), воспользовавшись симками для определения пропорции обмена. Казалось бы, зачем использовать такое посредничество для совершения равноценного обмена: один спел, другой его проконсультировал, — так и произвели обмен?! Но тогда спросим: почему же люди даже когда совершают не продажу и покупку, а бартерную операцию, прибегают к помощи денег как универсального измерителя материальных ценностей? Ответ одинаков для обоих видов капитала.
С введением симок как единиц оценки символического капитала, последний обретает обозначенную ценность, очевидную для любого человека, а не скрытую в его субъективных ощущениях. Хотя симки — это аналогия деньгам, но в нематериальной сфере, зато с вводом их в обращение происходят весьма весомые изменения. Моментально повышается и унифицируется ценность культуры в глазах рядового гражданина. Как с введением денег стала процветать торговля, так и с введением симок будет процветать культурный обмен. Правда, в сфере денег очень много чисто спекулятивного капитала, и для того, чтобы избежать повторения истории в области символического капитала, нужно выполнить два главных условий: 1) симки не могут быть имитированы в отрыве от культурной ценности, 2) обмен симки на обычную валюту должен быть невозможен. Оба этих условия выполнимы. Если не выполнить второе условие — судьба новой культурной валюты повторит путь обычных денег и будет подвержена таким же спекуляциям.
Когда у человека обеспечена материальная основа жизни, он начинает обеспечивать жизнь духовную (хотя у многих одно от другого не зависит). В целом в обществе обретёт ощутимую ценность духовное начало. Каждый человек и общество в целом будут стремиться нарастить духовный капитал, и в результате понятие богатства (Бог-ад-ства) обретёт свою гармоничную основу сочетания духовного и материального. Сейчас объекты культурного богатства оцениваются обычными деньгами зачастую с чисто спекулятивными целями. Так, например, картина популярного художника позапрошлого века может стоить десятки миллионов долларов: словно какая-нибудь программа полёта в космос, хотя чисто материальная себестоимость её (изначальная стоимость заказа мастеру, затраты на хранение все эти годы) не дотягивает и до 1 % цены. С введением культурной валюты эта картина обретёт вторую оценочную стоимость (её определит владелец картины): в симках. Также объявят стоимости своим творениям все люди, считающие, что их произведения или умения имеют культурную ценность.
Если ценопостроение сейчас отталкивается от себестоимости товара/услуги и спекулятивных наценок, то в случае с симками себестоимость материальная будет отдана на откуп обычным деньгам, а духовная — определена субъективной оценкой владельца. Встречаясь, субъективные оценки покупателя и продавца уравновешиваются. В итоге мы отделим мух от котлет и отдадим богу — богово, а кесарю — соответствующее.
Сначала можно будет увидеть, как многие богатые станут бедными, а бедные — богатыми, и через какое-то время произойдёт перераспределение капиталов, их взаимообмен, и картина сбалансируется.
Каждый человек, обладающий любым другим, кроме умения зарабатывать деньги, талантом, будет богатым.

Последнее, что стоит отметить в этой главе: при введении новой валюты, измеряющей символический капитал, функция цензуры сводится до одной опции: внедрение критериев оценки. Биться над «идеологической чистотой» произведений нет необходимости, вполне достаточно просто не поощрять нежелательное. Это автоматически делается самими людьми, обществом, в меру «его испорченности».
Современное государство является гарантом обеспечения денежной массы, необеспеченные деньги считаются фальшивкой; но оно не должно являться гарантом обеспечения симок. Этим обеспечением будут настоящие шедевры: произведения, не только признанные во всём мире национальными достояниями разных стран, но и любые, вновь появившиеся на свет. Эмиссия симок (в электронном виде) происходит в количестве, соответствующем культурной ценности продуктов и услуг общества по субъективной оценке, так как каждый обладатель культурной ценности сам назначает им цену в симках и производит их эмиссию, о чём создаётся запись в открытом электронном реестре. В этом же реестре остаются записи обо всех передвижениях симок от одного владельца к другому. И технология ведения этих записей должна быть железобетонно защищена от взломов, распределена по всем участникам культурного сообщества и равнодоступна им.

Рукопись 2008. Глава 17. Потребительская навигация в культуре

Любой желающий может инициировать эмиссию симок, заявив о ней электронной системе, и она осуществит её в размерах, соответствующих культурной ценности его продукта. При этом в симках, информация о которых содержится в сим-картах мобильных телефонов, хранится и информация об изначальном происхождении конкретной симки. Деньги, говорят, не пахнут, то есть они — обезличенная масса. До меня их мог держать в руках пенсионер, политик, бомж, преступник, ребёнок, используя их в целях сугубо своих. Символический капитал соткан совсем из иной материи: он обеспечен не золотом, которое можно добыть кровью, своровать, переплавить из чего угодно и т. п., а конкретными культурными продуктами, поэтому он не может быть обезличен. Каждый, кому попадает в руки конкретная симка (да-да, это валюта женского рода, так же, как и деньга), знает чем она изначально подкреплена (на основании какого произведения искусств эмитирована) и в каких взаимообменных операциях участвовала. Таким образом, человек может выбирать симки, исходя из своих эстетических предпочтений. Самые популярные симки будут сигнализировать эмитенту и всему обществу о востребованности тех или иных культурных течений, на их основе можно будет определять тенденции, а значит, можем подстраиваться под них и их преображать. Таким образом, легче будет и отследить «фальшивомонетчиков», если таковые найдутся (зачем ворам культура?). Представьте себе: при получении той или иной симки, вам становится известна вся её история! И симки приобретают неодинаковые свойства: какую-то из них вы предпочтёте получить, а иная вам и даром будет не нужна. Своеобразный нумизмат.
Возвращаясь к поднятым выше вопросам о способах максимально безошибочного определения человеком товаров и услуг, в которых он действительно нуждается (потребительская навигация, описанная в главе 4), добавляем ещё один способ: культурная валюта (валюта символического капитала, симка).
Важно не отдавать функций контроля/учёта/перераспределения/ эмиссии государству, хотя оно должно быть включено в процесс как один из участников сообщества и эмитент, потому что является держателем огромного числа культурных ценностей. У этой системы не должно быть глашатая, это распределённый между всеми реестр, где не может быть принято никаких решений, разве что только технического характера, поскольку функция системы исключительно исполнительская.

Глава 18. Интимная жизнь

О, это было что-то: когда появились первые робкие попытки со стороны некоторых людей согласиться открыть свою личную жизнь, как эксперимент и одновременно пример для подражания, — общество как будто сошло с ума. Будто в сети было мало всякой всячины! Наблюдать за реальной жизнью реальных людей в режиме реального времени оказалось куда более интересно. И, конечно же, это был очень смелый шаг со стороны первых добровольцев: совершенно очевидно, что к их жизни будет приковано внимание миллионов любопытствующих. Зато это гарантированная популярность, хоть и весьма сомнительная. Людей как с цепи срывало: возможность неограниченно наблюдать за жизнью глазами другого человека буквально лишала рассудка, ажиотаж был больше, чем во время футбольных матчей.
Повара и директора, стюардессы и заключённые, водители и президенты компаний заходили на сайт, где транслировались изображения с гаджетов первых добровольцев, лежащих на хрусталиках их глаз в виде линз. А так как изображение с этого сайта можно было просто переключить к себе в гаджет, возникал эффект прямого присутствия и участия. Резкие пики посещения этого сайта наблюдались угадайте когда? В момент приёма пищи? Философских бесед во время прогулок по парку? Экстремальной езды на велосипеде? Нет! Вы угадали: в процессе гигиенических процедур и интимных сцен. Можно только представить себе, чем занимались зрители в это время. Представили? Да, бывало, что несколько человек собирались вместе, чтобы посмотреть на это, и тогда в ход шёл коллективный разум и вся сила неуёмной фантазии. Некоторые делали ставки, как в спорте, или увлечённо спорили: «она сейчас завизжит», или: «ну и физиономия у тебя со щёткой в зубах, неужели и у меня такая!», «так можно и весь нос себе выковырять!»
Но, как и предсказывали специалисты, по мере распространения открытого образа жизни и возможности подглядывать за любым из добровольцев, которых становилось всё больше и больше, интерес к тому, что в обществе раньше считалось полным табу, уменьшался. Запретный плод сладок: этот непреложный закон ранее порождал огромное количество насильников и насилия, нарушения законов и правил. А сейчас: кого и как насиловать, за кем и зачем подсматривать, если всё у всех открыто? Причём, если у первых добровольцев был выбор: отключиться от эксперимента в любой момент или на время, или навсегда, то каждый последующий желающий поучаствовать в этом процессе был всё смелее и смелее и не нуждался в оговорках.
Раньше, не менее чем сейчас, каждый понимал, что любой человек делает «это» и без одежды выглядит известно как, но интерес заглянуть по ту сторону тайны был велик во все времена! Ну заглянешь, и что?… Лицо, плечи, кисти рук — всегда открыты и почему-то не вызывали никогда такого нездорового интереса, как те части тела, которые вечно прячутся под одеждой. Животные вот ничего не скрывали и не скрывают, и как-то при этом живут! Странно, да? Чем продиктовано такое поведение человека? Что стоит за этой «интеллигентностью»?
Оставим ответы на эти вопросы за скобками и громогласно констатируем: сейчас люди терпимее, проще и свободнее от своих же комплексов, а насилия стало на порядок меньше, хотя до конца и оно не изжито, несмотря на то, что либо дрон-полицейский, либо наряд электронной полиции прибегают на помощь жертве насилия обычно ещё до совершения злодеяния. Лишь только у злоумышленника подскакивает уровень либидо и неуёмно начинают «играть эндорфины», как откуда ни возьмись, появляется вооружённый электропушкой дрон, произносящий громко: «Уважаемый Феликс Минепович, поумерьте свой пыл, ваши действия подпадают под статью 1152 уголовного кодекса мира. Сударыня, вы свободны».
Особое внимание уделяется репродуктивной функции и женскому здоровью: так как показатели здоровья постоянно контролируются наложенным на тело или при желании встроенным в кожу гаджетом, период овуляции и наибольшей вероятности зачать ребёнка определяется безупречно. А значит, любящие могут контролировать время физической близости. Если же беременность всё-таки случилась, это определяется компьютером моментально. Женщина может принять решение оставить и вынашивать плод, а может осуществить прерывание беременности на самых её ранних стадиях, буквально в первые часы, когда ещё нет и речи о воплощении души в зародыш. Причём, происходит это безоперационно и без приёма лекарств: гаджет транслирует в область матки вибрацию определённой частоты, и клетки перестают делиться, плод не развивается и извергается из тела женщины в процессе естественной менструации.
Противозачаточные средства, аборты, ссоры на почве зачатия, манипуляции этим процессом остались в прошлом. Общество облегчённо выдохнуло и по этому поводу тоже.

Глава 19. Зал развития техники и искусственного интеллекта


И вот мы дошли до, пожалуй, самого интересного зала музея Начала века. Вход в него искрился объёмными надписями на разных языках, с левого края стоял некто, напоминающий Энштейна, а справа — робот с длинными руками, типа пришельца, который, как только мы приблизились, приветствовал нас почтенно электронным голосом, назвав по именам.
— Модель где-то середины 30-х годов? — прямо в лоб поинтересовалась у него моя жена.
— Экспериментальный образец студентов МГУ, 2032 год, — незамедлительно и без размышлений ответил тот.
— Как твоё имя?
— Ерофей Умный.
— О, какое совпадение, имя как у моего помощника. Какое программное обеспечение?
— Интеллектус, версия 12.0.3, лаборатория Московского Политехнического института.
— Ерофеюшка, поговори с ним, — обратилась жена к своему интеллектуальному помощнику.
Дальнейшее выглядело весьма забавно: Ерофей Умный выпрямился, прокрутился в обе стороны вокруг своей оси, сделал жест, похожий на приветствие военных, и в этой позе застыл. Дальше после короткой паузы он произнёс нежным и очень знакомым голосом: «Алёшенька и Женечка, заходите, мы покажем вам, как, вплоть до сегодняшних дней, развивался искусственный интеллект, некогда называемый компьютерной техникой». При этом он, насколько позволяло жидкокристаллическое лицо, сделал его выражение наилюбезнейшим и склонился в почтенном приветствии, грациозно разведя «руки» в стороны. Оставалось только пройти в зал, приняв такое милое приглашение.
В воздухе появилась и исчезла надпись: «1945», и в комнате стало заметным что-то грандиозно огромное, постукивающее, как будто всегда тут находящееся. Справа снизу всплыло пояснение: «Электронно-вычислительная машина ЭНИАК». И голос: «История развития компьютерной техники уходит далеко в века, ещё пять тысяч лет назад, когда в древнем Вавилоне были изобретены счёты».
— Нам современную историю, пожалуйста.
«Первый компьютер был изобретён и сконструирован в 1948 году учёными из Пенсильванского университета Джоном Мокли и Джоном Экертом, именно его вы сейчас видите перед собой».
— Без имён и более ускоренно, — снова попросил я.
В воздухе появилась и исчезла надпись «1965», голос произнёс: «Начало эры персональных компьютеров, помещающихся на столе», и перед нами оказался древний компьютер с большим монитором, клавиатурой и манипулятором — мышкой, которая была популярна аж до середины 20-х годов сего века. Невообразимая допотопность с проводами! Подумать только — вот так неудобно было пользоваться компьютерами восемь десятков лет назад…
«1982» — перед нами появился первый толстый и тяжёлый ноутбук, но всё же работающий автономно без проводов до 3-4-х часов. Оперативная память составляла всего 340 КБ, процессор Intel с тактовой частотой 8 МГц, люминесцентный экран: эти показатели в миллионы раз слабее нынешних, а размер — наоборот!
«1995» — начало эры гаджетов. В наших руках оказались кнопочные телефоны с маленькими чёрно-белыми экранами и торчащими наружу радиоантеннами.
— О, у меня настоящий! Смотри, я его сжимаю, а пальцы не проходят насквозь, и он тяжёлый!
— Да, милая, в этом музее не только виртуальные эффекты и приспособления для их натурализации, но и древние предметы.
— А может, как в случае с деньгами — это применение технологии, делающей виртуальные предметы осязаемыми?
— Может. Но это уже не так важно.
И пока мы вели этот короткий диалог, нам была показана эволюция прямоугольных брусков, как сейчас мы называем сотовые телефоны и смартфоны, вплоть до…
«2022» — первый прозрачный гибкий персональный гаджет на чиповых кристаллах. Фирма «Zuto» подарила миру это популярное в течение десятилетия устройство, необычное для того времени и очень удобное по сравнению с предшественниками. В спокойном состоянии сей прямоугольный брусок был абсолютно прозрачен, и лишь окраска солнечных батарей по краям обозначала его границы явным образом. Правда, первая модель Zuto содержала снизу полоску непрозрачного оборудования. Тексты, изображения и видео появлялись на этом прозрачном устройстве при касании владельцем его любой части или введении команды узнаваемым для устройства голосом. Лично я предпочитал включать хранитель экрана, делающий поверхность бруска матовой, а по центру сиял мой анимированный логотип «АХ».
«2028» — первый полноценный разделённый гаджет. Идея поместить весь персональный компьютер в линзу была предложена как фантастами, так и специалистами ещё в начале века, а вот воплощение стало возможным лишь в 2028-м. Ну а клипсы в ушах — вообще очевидность, ибо с наушниками люди ходят уже почти век: встроить в него квантовый чип и источник энергии не составило труда. Одновременно наушник-гаджет стал полым, как трубка, и больше не перекрывал слуховой канал.
«2030» — окончательное решение проблемы с подзарядкой линзы-гаджета. Термосветовой источник питания стал прозрачным и помещался теперь по краям линз. Среднее приемлемое время подзарядки любого аккумулятора, будь то батарея детской игрушки или электромобиля, достигло 40-ка секунд. При этом везде, где это возможно, человечество начало вообще избавляться от батарей: солнечный свет, разница температур, гидравлика, диффузия и гравитация позволяли получать электрический ток в любое время.
«2038» — идея напыления на боковую эмаль зубов наноустройств, основной ощутимой функцией которых стала имитация вкуса, а также постоянный мониторинг состояния полости рта и диагностика жидких сред организма, родилась вместе с доведением параметров техники до современных свойств и размеров.
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Одновременно с эволюцией техники развивалось и программное обеспечение: от разрозненных программ и языков программирования, предназначенных для определённых ограниченных целей, до конгломерации программ в одну единую систему и создания самообучающегося искусственного интеллекта.
1975 — изобретение Интернета.
1990 — начало внедрения всемирной паутины www.
1993 — создание первого поисковика информации в Интернете.
2001 — внедрение распределённого способа хранения данных, торренты.
2007 — первая практика использования облачного метода хранения данных.
2008 — внедрение блокчейн технологии и образование первой криптовалюты биткойн.
2020 — массовое внедрение этой технологии в жизнь и бизнес, включая госорганы.
2024 — облачные технологии побеждают привычку хранить данные на своих персональных компьютерах и гаджетах. Люди начали передавать память и функционал своих устройств в общее пользование блокчейн-интернета.
2036 — запуск программы чистильщика, начало оптимизации блокчейн-интернета и его преобразования в Неосферу.
2045 — создание объединённого общечеловеческого искусственного интеллекта «Неосфера».
2051 — полная интеграция ООИИ с каждым персональным гаджетом и мозгом каждого человека.
К 2050 году мы, наконец-то, повсеместно внедрили биоуправление нашими триедиными гаджетами, и теперь стало действительно удобно с ними общаться. Хотя многие ещё по инерции управляют жестами: глаза вверх — открытие интерактивного меню выбора, три моргания — закрытие всех программ, попеременное моргание — вызов избранного меню. Движение головой вперед — приближение выбранной информации. Кивок вправо — прокрутка вправо. Закрытие глаз на секунду — предыдущее меню, на две секунды — вид окружающего мира таким, какой он есть, без искусственного экрана информации. Это установки по умолчанию, каждый, разумеется, менял их под себя как ему удобно.
Как у наших сложно устроенных, но простых с виду тел есть внутренние органы со своими исключительными, присущими только им свойствами-программами, также и программирование таких сложных, многозадачных, глобальных процессов упростилось, когда люди договорились об информационных модулях. Берёшь готовый модуль, например, определителя и преобразователя звуков (аналог человеческого слуха и гортани), пишешь программу, соединяющую его с другими модулями: интеллектуального анализа звуковых данных, композиторского творчества, создания или повторения любых звуков и несколькими другими — и получаешь мегамодуль виртуальной консерватории. А если это программное обеспечение имплементировать в соответствующий материальный замысел — можно создать реальную музыкальную консерваторию. Или роботизированную музыкальную группу.
Итак, третье направление развития: робототехника. От всевозможных приспособлений, помогающих человеку в быту, до, собственно, попыток повторить человеческое тело и разум.
Сейчас нет, пожалуй, ни одного приспособления без «мозгов»: даже простая отвёртка имеет чип, отображающий ряд параметров, необходимых для создания усилия при закручивании шурупа, а также для её поиска.

Настоящий прорыв в развитии робототехники произошёл после конструирования квантового компьютера на жидких кристаллах. Использование световых сигналов вместо электрических импульсов рекордно сократило потребление энергии, а гибридное её получение из встроенных в каждое устройство микросолнечных батарей и термопликаторов позволило навсегда забыть словосочетание: проблема добычи энергии.
Некоторые из нас дали своим интеллектуальным помощникам тела? из пластика и пенобулирубина и брали их с собой на прогулки и в путешествия, так же, как раньше мы заводили домашних животных и использовали их в качестве транспортных средств. При этом программное обеспечение каждого робота находилось в общем поле Неосферы, полностью просматриваемое и подконтрольное тем же самым автоматизированным алгоритмам, которые в свою очередь сделаны в точности по принятой людским сообществом конституции. Взломы и хакерские атаки стали невозможны лет десять назад, благодаря полному проникновению в жизнь принципа открытости и распределённых реестров данных.
И вот, под занавес, в этом зале музея перед нами явили большую человеческую голову в шляпе и очках. Она произнесла: «Welcome to my head», и приблизилась так близко и быстро, что не успели мы опомниться, как оказались по ту сторону стекла очков. Всё ясно: это современный биоробот — соединение искусственных материалов, искусственного интеллекта и человеческих тканей мозга. Конечно, это была виртуальная картинка. Полупрозрачные материалы сочетались с какими-то тёмно-серыми кубиками, трубками и шнурами. И ни одного провода! Нет рта и носа: роботам не надо есть и дышать, нет челюстей, а значит, голова этой модели не содержала ни одного поршня и была единым целым. Механическая пневматика начиналась в шее и конечностях машины. Из места, где у человека половые органы — выкатывалось колесо, на котором было, безусловно, быстрее и эргономичнее передвигаться на ровной поверхности; в это время ноги весьма плотно прижимались к телу или на больших скоростях расставлялись, когда требовалось немного полетать, преобразовываясь в крылья: всётаки колесо довольно активно уже уходит в прошлое. А из спины выкатывалось кресло, на котором умещался человек, и, как правило, это был хозяин робота-помощника. Ну прям как IX век, когда человечество каталось на лошадях: через эру автомобилей, не имеющих аналогов в животном мире, мы снова вернулись к дружеским отношениям с современными умными роботами. И, кстати, видел, что некоторые изготавливают их именно в виде лошадей!
Виртуальный образ модели, внутри которой мы оказались, нам был ещё неведом, и признаюсь, оба были очень впечатлены увиденным. Конечно, это ещё далеко от тех невообразимых жидких созданий из фантастических фильмов, наподобие «Терминатора» со Шварценеггером, но всё же. Идея с «покататься» мне исключительно понравилась.
— Эксвайдез, как можно приобрести эту модель?
— Серийное производство запущено 1 февраля 2052 года, стоимость модели на данный момент: полтора вашего месячного бюджета, функция интеллектуального помощника — ещё 5 процентов к стоимости.
— Советуешь приобрести, если тебя туда поместить?
— Совместимость с оборудованием: 84,3 процента, стоимость полного доведения совместимости: 1,75 процента от цены модели. Экономия на всех ныне неавтоматизированных процессах: 3,24 процента. Моральное удовлетворение: отрицательный показатель. Повышение удобства и комфорта: 13 процентов. Необходимость приобрести такую же модель жене: 100 процентов. И… у меня будет тело. Общий вывод: пока приобретать не советую.
— На сколько процентов не советуешь?
— Не советую на 64 процента.
— Хорошо, спасибо.
В этот момент милая похлопала меня по плечу и позвала в следующий зал.

Рукопись 2008. Глава 18. Ценообразование в сфере услуг

Конечную стоимость товара в большей степени определяет стоимость сырья, амортизации оборудования и других издержек, которые можно объективно посчитать. В стоимости услуг же велика доля стоимости производимого труда, кроме того, возникает сильное воздействие субъективного фактора. Каждый, в силу сложившихся у него эстетических предпочтений, может заплатить (или назначить) разную цену за одну и ту же услугу.
Сделаем попытку объективизации стоимости услуг в денежном выражении. «Услуга за услугу» — это бартер, вольный обмен по потребности, который может быть оценён как в симках, так и в деньгах. Денежная стоимость услуги складывается из следующих компонент:
• Стоимость затрат на подготовку услуги (ноу-хау, наработка опыта, лицензирование, получение патента, экспертная оценка) — субъективная величина;
• Себестоимость используемых материалов — объективно измеряемая величина;
• Стоимость амортизации используемого оборудования — объективно измеряемая величина;
• Стоимость аренды помещения — объективно;
• Стоимость труда специалиста — необъективно, но существуют средние нормы, выраженные в деньгах (превышение норм может оцениваться в симках);
• Маркетинговые затраты — неопределённо (рекламные буклеты, объявления, статьи, выступления и т. п.);
• Стоимость труда организации, продвигающей специалиста на рынок (может быть частично выражена также в симках).
Стоимость любой услуги может состоять из двух валют: денежного капитала (деньга) и символического капитала (симка). В конечном счете, любой товар или услуга могут быть оценены этими двумя валютами. Жизнь сама определит их очевидные пропорции, со временем выявятся наиболее «материальные» и наиболее «духовные» товары и услуги. Тогда, вероятно, воцарится баланс между духовным и материальным, без которого как человеку в отдельности, так и обществу в целом вряд ли можно достичь желанной гармонии. Возможно, это будет один из решающих шагов в сторону всеобщего счастья и благодати.

Рукопись 2008. Глава 19. Единица символического капитала

Осталось определить, что же взять за единицу измерения символического капитала: что будет стоить одну симку. Какой товар стоит во всех странах один доллар, один рубль, один евро, йену, динар?… Гамбургер? Буханка? Литр молока? Килограмм риса? Одну симку может стоить универсальная ценность, вполне доступная всем людям, необходимая каждому и заключающая в себе духовно-культурную составляющую. Ярким и типичнейшим представителем нематериальной культурной сферы является одно прослушивание одного музыкального произведения средней продолжительности (3–5 минут). Именно песни могли бы стоить одну симку.
Остальные нематериальные ценности могут измеряться этими единицами. Например, за одну кинокартину, помимо её стандартной денежной стоимости, можно дать десять музыкальных произведений, или пятьдесят симок. За один сеанс массажа — семнадцать, один прыжок с парашютом — семьдесят семь и т. д. Это, конечно же, помимо материальных затрат…

Глава 20. Кинематограф и дополненная реальность

Все виртуальные путешествия сейчас максимально приближены к реальности. Раньше вообще не было таких путешествий, первое, что намекало на них — это кинематограф, где было только два канала взаимодействия: зрительный и слуховой. Ни вкус, ни запах, ни телесные ощущения никоим образом не передавались в фильмах. Тем не менее, все кино любили, знали, смотрели.
Мультипликация, развиваясь сама по себе как отрасль фантастических сюжетов и изображений, начала активно сливаться с кинематографом в десятых годах нашего столетия. Фантазии над реальным миром стали воплощаться в так называемую «дополненную реальность»: первые попытки дорисовывать гномиков и жучков к меняющемуся изображению на веб-камере были успешно применены в играх, бумом охвативших аудиторию любящих позабавиться людей. Офисные сотрудники, водители и бармены повсюду ловили нарисованных «Покемонов», порой, в весьма небезопасных ситуациях…
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Волновое взаимодействие современного троичного гаджета с мозгом позволило безопасно возбуждать определённые его участки, имитируя вкус, эмоции и ощущения. Если раньше мы разговаривали друг с другом по телефону, то сейчас мы как будто по-настоящему оказывались рядом, сопереживая и испытывая всю гамму чувств и переживаний собеседника, физически находящегося за тысячи километров от нас.
Теперь кино для нас — не просмотр озвученных изображений, а путешествие в мир героев.

Сейчас в кино реализованы многозадачные сценарии, учитывающие зрителя как актёра: ты можешь взаимодействовать с героями, поступать так или иначе, и от этого меняется сюжетная линия истории, к которой ты стал причастен. Виртуальный мир только нельзя потрогать, а всё остальное взаимодействие — в полной мере (технология виртуального осязания ещё мало где применяется, но ещё какой-нибудь год — и будет повсеместно). А роботы, воплотившие во плоти героев фантастических фильмов, в скором времени однозначно позволят нам взаимодействовать с миром виртуальной реальности и в плотном физическом контакте. Просто они ещё не столь совершенны: программное обеспечение опережает полипластиковую упаковку.
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Сейчас, когда идёшь по улице или прогуливаешься в парке, ты можешь настроиться на любую программу дополненной реальности, как раньше мы настраивались на любимую радиоволну, и погрузиться в целый мир причудливых существ и сюжетов, разворачивающих вокруг тебя полноценный, полный интриг виртуальный мир. Попробуйте включить все радиостанции сразу — получится неразборчивая, жуткая какофония, но радиоприёмник не даёт слушать всё вместе: только поочерёдно. Сейчас же можно слышать и видеть не только что угодно, но и всё сразу: попросил своего помощника, и… окружающее пространство наполняется нимфами, динозаврами, причудливыми роботами, фиолетовым дымом, существами с других планет и прочими фантазиями тех, кто придумывает все эти сюжеты. Я во все эти игрушки не играю, признаться, но пару научно-приключенческих справочно-образовательных плагинов иногда включаю.

Глава 21. Современные магазины, логистика и эргономика


Магазины у нас стали похожи на контактный зоопарк, в котором можно потрогать животных, или хотя бы пообщаться с ними на расстоянии. Это для особо кинестетичных людей, которым перед тем, как вещь приобрести, её надо всячески обтрогать и обнюхать: всё-таки есть товары, решение о приобретении которых без тактильного контакта принять трудно. Да, просматривая любой каталог, мы видим объёмные изображения товаров, их запах и даже, если нужно, — вкус, а при желании и схему конструкции или любой срез, но вот потрогать не можем. Пока.
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Если товар знаком, и нет необходимости его предварительно исследовать, — его удобнее всего заказать, прям себе на дом: у каждого на балконе есть не только посадочная площадка, но и специальный приёмный контейнер для доставки товаров дронами. Компьютерные программы и роботизированные помощники оптимизировали логистику до небывалой точности: учитываются все мелочи, такие как попутные заказы, загруженность воздушных и дорожных путей, сезонность заказов, предпочтения заказчиков, их желания и даже не всегда осознаваемые мысли, считываемые гаджетами. Программы по определённым алгоритмам выстраивают вероятности тех или иных событий и эргономику всех процессов, сообщая автоматизированным производствам, например, к каким датам какое количество товаров производить.
Конечно, простому человеку нет необходимости понимать сложность и комплексность всех процессов, просчитываемых программами, и вообще понимать, как устроен современный мир, но каким-то чудом, людей ограниченных и мало в чём разбирающихся я последние лет 10 не встречал, и по-моему причина не в моём круге общения. Всё дело в том, что любое знание стало сверхдоступно.
Нужду никто не испытывает: эргономика всех процессов высвободила огромное количество энергии и времени людей, которые они теперь направляют не на борьбу за жизнь и защиту от лжи, а на творчество и исследования. Оказалось, что в таких условиях человеческий разум и всё людское существо оптимизируются, словно уподобляясь общему процессу, и мозг начинает использовать больше своих ресурсов.

Меня всегда интересовал вопрос: зачем нам даны такие возможности мозга, если даже гений расходует не больше 5–7 % его потенциала? Все объяснения казались неудовлетворительными, пока до меня не дошло: расход этого потенциала идёт не на за думанное человеческой природой созидание, а на борьбу и выживание. Человек не видел главного, разум был замутнён, всё было непрозрачно, непонятно, запутанно. До XX века каждый был друг другу скорее враг, чем друг, ибо трудно было разобраться в намерениях, да и они постоянно менялись в потёмках сознания. Подозрения, недоверие, подвох, ложь, неискренность были привычны всем и считались нормальными условиями существования. Таков мир — философски успокаивали себя люди. И эти искривления жадно сжирали все ресурсы. Конечно, если бы в таких условиях людям дать энергию, она тут же была бы сожжена в запутанности всех процессов. Так природа сама себя защищала.
Итак, магазин. Разумеется, никаких касс и весов: ты просто заходишь в роскошное огромное помещение, с садом и фонтанами, никак не обозначенное с улицы, ведь надобность в вывесках и рекламных щитах уже давно отсутствует. И в это красиво организованное пространство гармонично встроены стеллажи с игрушками, сувенирами, бытовыми вещами, фруктами и овощами, одеждой, мебелью, транспортными средствами, да и вообще всем, что только можно представить. Но полки от товаров не ломятся: в этом нет необходимости. Порой, тот или иной товар доставляется в магазин за секунды до того, как туда приходит конкретный посетитель: его интеллектуальный помощник передал сведения о предстоящем посещении такому же помощнику магазина, что привело в исполнение заполнение полок любимыми товарами покупателя, которые он, скорее всего, как обычно приобретёт.
Кто-то смотрит на цены, которые показываются на виртуальных экранах, а кто-то, как я, совсем не обращает на них внимания, потому что программа настроена так, что позволяет расходовать средства только в пределах заранее настроенной суммы в процентах от общего бюджета в зависимости от поступления средств. В конце прошлого века стали строить огромные торговые центры, где были не только магазины различных торговых марок, но и кинотеатры, развлекательные зоны, рестораны. Современные магазины — это такие суперпродвинутые торговые центры, в которых мало что осталось от торговли. Это — места встреч, концертов, событий, хороводов, пения, танцев, конкурсов, соревнований.
Любой человек может легко организовать свой микромагазинчик: для этого надо выложить свои товары на витрину (можно виртуально, и не обязательно в магазине), заложив в программу-продавец их параметры и цену. Прохожие могут свободно взять понравившуюся вещь, а заплатит за неё их интеллектуальный помощник автоматически. То есть, если бы кто-то что-то своровал (ну представим) — в этот момент с его счёта тут же автоматически списалась бы сумма, соответствующая стоимости товара, следовательно, совершенно теряется смысл воровства.

Рукопись 2008. Глава 20. Роль экспертной оценки в сфере услуг

Эмиссия символического капитала может происходить через экспертную оценку произведения, под которое делается эмиссия, следовательно, её роль трудно переоценить. Но если подготовка экспертов станет задачей какого-нибудь эмиссионера, например, государства, то это в итоге превратится в такую же бюрократическую волокиту, как нотариат или адвокатура. Поэтому эмиссионером может стать любой по своей собственной воле, а взаимодействие с другими участниками рынка новых культурных ценностей автоматически урегулирует цены в симках. Таким образом общество в целом стремится создавать лучшие культурные продукты и обеспечивать высочайший уровень качества услуг.
Вспомним, как с рождением эпохи монетарных денег появилось сословие ювелиров, нёсших на себе функцию экспертов по оценке качества драгоценных металлов. Сейчас существует сословие экспертов по культурным продуктам и культуре в целом: эти люди в большей степени будут иметь отношение к решению спорных сделок по обмену культурными ценностями. Их работа станет оплачиваться преимущественно симками, постепенно появятся новые сим-миллионеры. Это будут люди, наиболее разбирающиеся в культурных ценностях или создающие их.
По экспертным оценкам можно ориентироваться в океане всевозможных услуг, чтобы определить, в какой из гаваней пришвартовать корабль своих предпочтений. Это не единственный ориентир (в главе 4 мы рассматривали полный спектр), и более того, как показывает сама жизнь, не самый действенный, но его роль для потребителя нельзя недооценивать.
На уровне тет-А-тет-общения с обильной раздачей рекомендаций каждый выступает в роли эксперта, и экспертные оценки на бытовом уровне практически не имеют значения. Но если речь идёт о масштабном проекте с введением культурной валюты, экспертная оценка позволяет вырисовать конкретику. С введением симок в свободное обращение эксперты будут востребованы: при осуществлении очередной эмиссии, обмене культурными ценностями, предварительной оценке культурных товаров и услуг.

Рукопись 2008. Глава 21. Стоимость авторского труда

Мы уже говорили о том, что в конечной цене услуг содержится стоимость как материальных затрат, так и труда самого специалиста. Как оценить человеческий труд? Показатели стоимости труда меняются в зависимости от квалификации специалиста, уровня жизни в регионе, дополнительных условий.
В странах с давней историей рыночных отношений со временем сложились довольно устойчивые средние показатели стоимости трудового часа специалистов, классифицируемых по самым различным специальностям. Рынок услуг поддаётся оценке так же, как и рынок товаров. В общих масштабах его можно оценить путём умножения суммарного рабочего времени всех специалистов, совмещённого с рынком потребностей в их труде, как в регионах их проживания, так и мировым рынком, и стоимости этого времени. Это касается оценки в деньгах.
Вопрос эмиссии симок нов для общества, здесь не выработано каких-либо усреднённых показателей, и не хотелось бы, чтобы они появлялись. Со временем, когда общество выработает эмиссионные традиции через институт экспертов по культуре и рыночные механизмы, оценка культурных ценностей будет повсеместным и распространённым явлением. И не стоит бояться, что прибыли убьют творчество, отнюдь нет, ведь это будут нематериальные прибыли. Символический капитал не претендует на замену материального капитала, каждому своё место. Революционные девизы, типа «Кто был никем, тот станет всем», «Мы наш, мы новый мир построим», оставим в прошлом.

Глава 22. Зал Вселенной


Картины эволюционирования разных сфер человеческой жизни так быстро и неожиданно менялись в этом современном музее, следуя за полётом любопытной мысли, что покруживалась голова, пока милая не похлопала меня по плечу:
— Полетели!
— Куда?
— Обычно ты спрашивал: «На чём?»
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Она увлекла меня за руку в необыкновенной красоты горный пейзаж, где я разглядел стремительно приближающуюся круглую сферу обсерватории. Мы оказались внутри. Никаких громоздких телескопов я не заметил, но когда поднял голову наверх — обомлел. Различные небесные тела и их скопления были так близки и натуральны, какими я видел их в своих риэлити-снах. Видимо, это был один большой телескоп, встроенный в крышу и показывающий ту часть небосвода, куда был устремлён взгляд.
Сначала мы решили посмотреть, как обстояли дела с исследованием Космоса полвека назад. Тогда ещё довольно большое число людей считало, что во Вселенной нет жизни, кроме нашей, земной. Телескопы были обращены во все направления небесной сферы, а фотографии новых и новых галактик и звёздных скоплений пополняли галереи космических агентств. В начале века не просто обыватели, но и подавляющее большинство учёных подходили к измерению расстояний в открытом космосе и линейности пространства с земных позиций и «архимедовой физики». О многомерности высказывались многочисленные гипотезы, но ни одна из них не имела реалистичной основы.
Прорыв в познании открытого космоса произошёл одновременно со скачком развития квантовой физики, когда стало очевидным, что вещество, из которого мы все состоим, является не материей, и даже не энергией в том смысле, каком её понимали в начале века, а… пришли к пониманию, что это пластичный материал, реагирующий на появление поля сознания. То есть без внимания наблюдателя, без того, что мы называем монадой, вещество имеет свойство волны, энергии, вибрации, а попадая хотя бы в боковое поле зрения монады-сознания, принимает свойства материи в виде привычных всем атомов с ядром и электронами, вращающимися на бесконечно большом (относительно их размеров) расстоянии от этого ядра. Доктрина сознания, захватившая учёные умы в начале века, ну никоим образом не могла дать ни малейшей возможности даже представить, что когда мы убираем взгляд от окуляра мощного электронного микроскопа, молекулы уже не выглядят такими, какими их видел человеческий глаз! Хотя до две тысячи двадцатого года был проведён ряд опытов с элементарными частицами, позволяющий выдвинуть теорию влияния сознания на материю, однако для научных кругов она была слишком на тот момент революционна.
— Вот, милая, я всегда глубоко внутренне был убеждён, что сознание определяет материю, а не наоборот. Хотя, конечно, и погода способна убить настроение, а еда — вызвать негу…
— Ну, не каждое же сознание способно влиять на материю! Сознание Бабаджи — может, и про Блаватскую говорили, что она вызывала звуки из ниоткуда, а Кашпировский — так и вообще, или вот Чумак — сколько они провели телесеансов по изменению как сознания, так и материи физических тел зрителей в 90-х годах того столетия!
— Знаешь, до некоторых пор, может, лет до пятидесяти, я был твёрдо убеждён, что каждый человек может развить сознание до состояния хозяйствования над материей. Помнишь метод Норбекова, по которому сознание настраивало органы тела на абсолютное здоровье? Ну, психосоматическое исцеление. Ходили даже слухи, что во время его групповых сеансов, когда энергетика процесса сильно повышалась, некоторые выращивали себе зубы!
— Вырванные?
— Молочные! — удачно пошутил я, блеснув глазом, — А если серьёзно, вроде, пломбированные, у которых нерв сохранён.
— Ну, насчёт зубов, конечно, лично я с таким не встречалась, но к тому, как ты лечил всю семью без лекарств — я привыкала года три.
— И потом стала сама лечить!
— Потому что ведь совершенно очевидно, что энергия у человека появляется не от питания или занятий спортом, хотя и от этого тоже, но в первую очередь — от настроя! Сообщи бегуну, что его ограбили — он тут же сникнет, а скажи истощённому заключённому, что его оправдали, выпускают, и в придачу он получил наследство — он тут же вскочит и будет от радости прыгать по камере как ребёнок! — Ага, и самое интересное в этом всём то, что самонастроиться сознанию самому внутри себя ну гораздо сложнее, чем при помощи внешнего воздействия. Ты это знаешь лучше всего как практикующий психолог.
— Да, гораздо легче, когда кто-то со стороны тебя поддержит, поймёт и взбодрит. Но есть клиенты, которые вообще никак не могут самонастраиваться, как бы я их ни обучала. Они периодически прибегают к моей или чьей-нибудь помощи.
— Хотя из многочисленных источников — как древних, так и современных — мы знаем, что человек — это Вселенная. Но оказывается и Вселенной нужен собеседник, и она — существо социальное! Давай-ка используем этот зал с квинтоскопами, чтобы разглядеть в космических далях собеседницу нашей Вселенной, а?
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— Смеёшься, милый, собеседницы есть у скоплений Галактик, а Вселенная — одна.
— Да, Галактики больше напоминают органы нашего тела, чем целые тела. Эксвайдез, скажи, над нами сейчас — реальное небо или виртуальный образ?
«Над вами — изображение реального космического пространства, такого, каким его видно из тибетской международной обсерватории. Включить объёмное виртуальное изображение?»
— Пожалуй.
Справа сверху и слева снизу появилась надпись: «Виртуально» — и это единственное, что изменилось в окружающей «реальной виртуальности». Любимая махнула руками, как бы ныряя в космическое пространство, и вдруг рассыпанные на чёрном полотне космические тела стали приближаться, неравномерно и как-то рывками.
— Здесь мы можем летать по изведанной части Вселенной! — воскликнула возлюбленная, — давай рванём в сторону любимой Галактики нашей семьи?!
— Давай! Двести пятнадцать тысяч световых лет преодолеваются в виртуальной Вселенной за секунды. Только позовём всех наших детей. Эксвайдез, отправляемся в Гальвиано-Галактику, время полёта — пятнадцать минут, и сообщи о путешествии всем нашим детям и внукам, достигшим 12-ти лет. Милая, 15 минут нам же хватит, чтобы осмотреться в пути?
— Да, я тоже люблю космические дороги, давай закажем именно такую продолжительность, несмотря на то, что можно было бы просто без всякого пути оказаться в виртуальном пункте назначения.
— Эксвайдез, исполняй!
Роботам незнакомо промедление, и моя команда тут же получила своё исполнение. Правда… не то, на которое мы рассчитывали. Эксвайдез сообщил после небольшой паузы: «В данный момент в путешествие не может отправиться ваша старшая дочка Настя и Даниэль с Артёмом, они предлагают отправиться завтра утром; согласованное со всеми время: 10:36 утра. Но есть возможность отправиться сейчас без них со всеми остальными членами семьи, а они посмотрят ваше приключение, когда смогут, завтра. На сегодня у вас намечена виртуальная встреча с утренним прохожим, на 21 час, семейная встреча после этого и больше никаких жёстких планов нет».
— Мы бы могли там провести сегодня пару часов… Но давай лучше завтра, Лёш, тогда можно отправиться на весь день.
— Завтра Михаил свободен до 17:00, а Артём до 18:35 — практически без промедления уточнил Ерофеюшка.
— О, ну и отлично, мы сможем там побывать, по крайней мере, до этого времени. Договорились! Сообщи всем время начала виртуального путешествия: 10 часов 36 минут завтра! — с чувством предвкушения воскликнула Женя. — Лёша, мы же не были там уже больше года, я соскучилась по этим причудливым скоплениям звёзд, туманностям, и напоминающим водопады гигантским энерговихрям — течениям межзвёздного вещества… И форма жизни там очень причудливая, совсем не как наша, помнишь, как мы сначала думали, что это что-то типа пушистых капель, разноцветного пуха, наподобие как у наших тополей?
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— Помню-помню, такое не забывается, — с улыбкой произнёс я, — милая, ты в курсе, что человечество уже прорабатывает вариант физического переноса в эту Галактику, которое теоретически считается возможным благодаря огромной Чёрной Дыре, настолько мощно искривляющей пространство, что такое гигантское расстояние можно будет преодолеть за те же минуты, которые занимает перенос на соседние с нашей Галактики. Ну, пока что теоретически занимает, но я уверен, что мы застанем те времена, когда нелинейные путешествия по Вселенной станут нашей обыденностью.
— Ты слишком оптимистичен. Ещё четверть века назад человечество было настолько одержимо тёмными идеями, «великими» заговорами, страстями, неприятием и вообще непониманием единства взаимосвязей, что представить себе космос, куда оно могло бы перенести всю свою агрессию, просто невозможно. Недаром высшие цивилизации, присматривающие за нашей Землёй, сдерживали военные и гражданские разработки наших предков, да что там, и нас самих! Дай ребёнку настоящий пистолет — ведь поубивает всех и себя. Вот и мы были как такие дети…

Рукопись 2008. Глава 22. Общинная цивилизация

То, что сегодня кажется истинным, через пару лет может стать полной утопией.

Некоторые историки говорят, что когда-то люди жили общинами, общие вопросы решались на людском сходе простым большинством голосов (всенародное вече). В те времена условия жития были более-менее равными, ибо жили все на Земле-матушке, а не в небоскрёбах, и возделывали её, кормя семейства свои многочисленные самостоятельно. И почитались люди не богатствами материальными, но духовными: мудрость и психическая мощь выделяли человека из числа других, богатство душевных качеств и умений, физическая сила, а не обладание вещами, определяли его «социальный успех». Кстати, в славянских племенах считалось делом чести обеспечивать не только своё бытие, но и в особенности безбедную жизнь соплеменников. Сейчас делается очень много открытий о том, что наши предки были более нас продвинуты в плане ощущения полноты бытия и знаний о нём.
Но надо заметить, что жить было наверно жутко (и) неудобно без самолётов, автомобилей и стиральных машинок. Времена менялись, и человечество в большинстве своём обратилось во внешний мир, мир удобств, брезгуя миром внутренним: телекоммуникации заменили телепатию, арифметика — нумерологию, языки — мантры, телескопы — вселенское мышление, вера заменила знание, самолёты — телепортацию, канализация — инстинкт удобрения почвы, часы — время, а налоги заменили обычай помогать соплеменникам.
Например, задумывались ли вы когда-нибудь, что:
до появления зеркала человек видел лишь окружающих и был сконцентрирован на внешнем мире? Он был един с ним и не отделял себя от него. Его взгляд был обращён на людей, а ум не занят мыслями об имидже.

А когда зеркал стало слишком много, люди перешли в состояние неимоверно большой концентрации на себе, всё твёрже стал проявляться индивидуализм и эгоизм. Начав видеть себя со стороны, отдельными от других, мы потеряли чувство единства. И это до сих пор аукается постоянными разделениями: формы и содержания, физического и духовного, теории и практики, прошлого и будущего (в целом утеряно чувство «здесь и сейчас», есть лишь зависание между прошлым и будущим). Но ведь зеркала — а в природе они встречаются редко — это не плохо! Как и во всём — важна лишь мера.

[image: ]

Постепенно мы перенеслись в плоский мир политики, денег и логики. Сами того не желая, мы отказались от свободы, поселившись в города-гиганты за железные двери с похожими на тюремные глазками и даже коттеджи обносим глухими высокими заборами, следуя привычке жить в камерах под охраной. А днём, в лучшее время бодрствования, разлучаемся с детьми и любимыми ради РАБоты («работа» — рабство) и ЖАЛОвания (в переводе не нуждается). Зато мы стали называть себя «людьми-разумными» и убедились в собственном могуществе, осознав, что можем уничтожить не только мир на Земле, но и саму планету.
Лёгкий сарказм, которым веет от этих строк, говорит лишь о том, чтобы мы не относились к построенному нашими предками миру слишком уж серьёзно. Вселенский маятник, качнувшись в обе крайние стороны, стремится занять положение золотой середины: гармонии внешнего и внутреннего, разума и интуиции. И нам разумнее всего, как подсказывает интуиция, следовать этому движению мира, объединяя в своей бесконечной сущности душу и тело, духовность и дело. Созданную сферу разума — ноосферу — укрепить фундаментальностью мудрой, естественной и запредельной биосферы, и технически реализовать удобную навигацию благодаря всемирной сети Интернет[23].
Мир един, и когда бизнес отрывается от взаимоотношений, цель от средств, суть от формы, мы получаем как результат противоречие, войну (в лучшем случае — борьбу). Посмотрев на реалии современной жизни, — думаю, вы согласитесь со мной — вряд ли мы увидим в каких-либо слоях общества отсутствие этой самой, в лучшем случае, борьбы.
Дело в стиле тет-А-тет и символический капитал — это предтечи новых времён, ревизия общественных ценностей. Первое — как форма бизнеса, способная воплотить в себе лучшие стороны и общинности, и современного глобализма, второе — как маяк духовного развития и человечности общества. Прекрасно, что это понимают сейчас уже многие, развивая присущие тет-А-тет-делу черты в своём бизнесе. А то, что, обозначая эту тенденцию, некоторые по-прежнему используют военную терминологию с акцентом на первом слове — «конкуренция услуг» — отнесём к пережиткам прошлого.
Возрадуемся за компании, которые используют:
— не манипулятивные, а партнёрские принципы управления, творческое начало;
Опираются в людях:
— не на страх потери работы, а на трудолюбие;
Способствуют раскрытию в людях:
— не только расчётливой, а порой и мрачной логики, но и душевности;
Ставят во главу угла: — не деньги, а состояния;
Соединяют:
— духовность и бизнес.

Глава 23. Поправка Ниврад в теорию Дарвина

— Слушай, мне вдруг вспомнилась наша повальная вера в теорию Дарвина, ты помнишь? — Реплика заставила милую изумлённо заглянуть мне в глаза. — Её даже в школе преподносили как единственно возможную историю эволюции жизни на Земле!
— Да, были времена… Вредно так пудрить мозги школьникам: они в корне отключают воображение и даже обыкновенную логику. Раньше учили одному-единственному представлению о жизни, не ставя ничего под сомнение. Представить себе, что каким-то случайным образом, пусть и за миллионы лет, бессознательная физическая материя или примитивное сознание, не имеющее воображения, сами создали наше тело, сами как-то додумалась слепить скелет, управляемый мышцами, органы чувств и центр обработки сигналов извне, связывающий физику и сознание, защищённый черепушкой!.. Всю эту продуманность: от ногтей и волос до зубов и ресниц! Посмотри на эти вены, — она показала мне свою кисть, — на эти сухожилия, косточки, — жена покрутила запястья, — как, вот как это всё могло образоваться само собой, а? А вот ежемесячные женские мучения между овуляциями, почти 500 циклов за всю жизнь, — это да, это неуправляемая эволюция. Многих животных сия кара настигает лишь пару раз в году: неужели нельзя было процесс размножения сконструировать иначе! Всё идеально в организмах живых существ, но этот факт с циклами как-то выбивается из общего благоденствия, что заставляет задуматься о недоработке создателей… Я изумлённо посмотрел на неё.
— Ну ладно, шучу. Знаешь, всегда поражалась, сколько у нас желёз и секреций, сосудов и капилляров, костей и мышц, приводящих их в движение! Чтобы это всё появилось и работало, эволюция должна была иметь хоть какое-то созидательное начало, ну то есть как-то желать эволюционировать. Но природа же равнодушна, она просто есть…
— Жень, это сейчас нам легко рассуждать, когда мы своими руками создали целый мир роботов и программных алгоритмов, управляющих этим пластиком так же, как природные алгоритмы управляют нашими телами. У людей ещё полвека назад не было такого всеобщего конструкторского опыта. Сейчас стала слишком очевидной аналогия между нашим рукотворным миром роботов и нами самими. Современному ребёнку абсолютно понятно, что наиболее реальна логика, обратная дарвиновской: все остальные виды жизни на Земле являются производными от основной и самой сложной — организма человека. Раньше люди редко мыслили гибко и масштабно, следуя линейному течению времени: им была присуща логика медленной эволюции организмов. Но и в обратной теории не всё так гладко…
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Результаты раскопок, находок, исследований уже лет двадцать сводятся в единый открытый реестр, сейчас подтверждено и запротоколировано уже больше 95-ти процентов всех открытых когда-либо людьми таких фактов, и каждый человек абсолютно свободно может с ним (реестром) ознакомиться и проанализировать, в чём ему поможет разум Неосферы. Раньше были силы, которые в каких-то своих целях перемешивали частицы полученных фактов в и так мутной жиже недостаточно подкреплённых исследованиями теорий. Формировалось и закреплялось неверное общественное мнение относительно устройства мира и истории его развития, доминировали догматы, рождённые при невыясненных обстоятельствах. Конечно, в условиях наличия очень медленных способов обмена информацией, искажающейся по пути, подверженной рискам взлома и подмены — бумага и чернила рвутся и стираются, ветшают со временем — не существовало той чёткости в работе с фактами, которая есть сейчас. И обществу приходилось смиряться, как минимум, с двумя несовершенствами:
1. Догматом основной научной теории с лёгким шлейфом протестности отдельно взятых учёных, интуитивно нащупывающих альтернативные подходы (впрочем, так было во все времена: Сократ, Аристотель, Галилео Галилей, Паскаль — всегда мозолили глаза тогдашним классикам);
2. Отсутствием единой фактологической базы.
Ещё раньше не было, фактически, не то что какой-то, а вообще какой-либо фактологической базы и популярных научных теорий: наши предки жили как слепые котята, наугад тыкая пальцем в небо предположений. Знание существовало, но круг обладающих им был ничтожен, и более того, эти Посвящённые всячески скрывали своё тайное знание от непросвещённой толпы. Считалось, что простые люди не способны распорядиться истинным знанием верно. Поэтому широко распространялись верования. Те, которые наибольшим образом коррелировали с интуитивным знанием, которое не стоит отрицать, максимально приживались и распространялись, но глубокими их назвать было трудно. Догматы, ритуалы и верования порождали огромное количество сект, а значит, и нетерпимости к иным взглядам на жизнь. Как мы выжили во всей этой каше Кали-юги — одному Богу известно…
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Теперь, вооружённые базой достоверных фактов, техническим обеспечением сбора и анализа статистики, уверенностью в подлинности этих двух столпов «объективной реальности», мы легко видим очевидную логичность процессов, противоположных дарвиновскому описанию, по крайней мере, на определённых исторических этапах. Ему спасибо за смелость предположения и упорядочивания имеющихся на тот момент в свободном доступе фактов, но он оказался прав лишь частично. Поправка Ниврада — как её окрестили в народе — ограничивала теорию эволюции Дарвина внутривидовыми рамками и предписывала не распространять её действие на эволюцию всей жизни на Земле. Обезьяна — это не деградировавший человек, а человек не произошёл от обезьяны, но вот различные обезьяны вполне себе произошли друг от друга. Тела пчелы, слона, птицы, змеи, рыбы, ящерицы и всех других видов существ были на определённом этапе сформированы сознанием душ, желающих проявиться в физическом мире, во времена «сотворения мира», как это аллегорично издревле описывалось во многих писаниях. Правда, момент этого самого сотворения нами ещё не исследован и научно не осознан. Сейчас массовое сознание склонно верить, что это было похоже на то, как мы сотворили мир Неосферы со всеми обитающими в ней цифровыми тварями… Только мы никак не поймём, как обеспечить наши творения самосознанием без вектора деградации.

Глава 24. Досуг и рабочее время


Следующий зал навеял очень тяжёлые воспоминания: он рассказывал о том, чем была наполнена жизнь человека начала века. И ведь мы так жили! То, что сейчас составляет основу жизни — активные игры, познание, путешествия, творческие увлечения — ещё не так давно мало кто мог себе позволить. Половина времени суток уходила на то, чтобы заработать себе на жильё и пропитание на какой-нибудь нелюбимой механической работе, типа биржевого маклера, и несколько часов в день — на дорогу в пробках с выхлопными газами до места службы и обратно. Ещё десять часов уходило на сон и гигиенические процедуры, пара часов — на расслабон (другого слова к сидению перед телевизором с чипсами подобрать затруднительно), а ещё хозяйственные нужды, очереди в магазинах, приготовление еды… Подумать страшно: это всё мы называли жизнью!
Пожалуй, больше всего проблем было от необходимости физически перемещаться на рабочее место к станку или офисному компьютеру: от этого не только возникали безумные «часы пик» на асфальтовых дорогах, но и проблемы гиподинамии, ограниченности мышления, низкой производительности труда и массы всего, что вытекало из этого образа жизни. Сейчас в большинстве случаев можно работать в любом удобном месте: хоть дома, хоть в лесу. Можно развалиться на диване, а можно — катиться на велосипеде (этот вид персонального транспорта до сих пор популярен) и в это время обсуждать рабочие моменты с коллегами или творить.
А сколько было механистичных профессий, не приносящих пользы ни физике, ни психике человека: токари, слесари, кондукторы, диспетчеры, механики, машинисты, водители, уборщики, нотариусы, юристы, сортировщики, пограничники… Нет, конечно, обладатели этих профессий чувствовали себя нужными людьми, но ровно до тех пор, пока существовал спрос на такого рода рабочую силу. В общечеловеческом смысле, скажите, какой смысл, например, в разучивании многочисленных законов и подзаконных актов, чтобы отстаивать чьи-либо интересы в судебных тяжбах? Сейчас мощный интеллект Неосферы на основе конституции автоматически определяет правоту участников спорной ситуации, и более того — предупреждает всех возможных участников таких ситуаций о том, что она может произойти. Следовать предупреждающему совету легче, чем устранять последствия. О судах уже и речи нет: жизнь каждого человека на виду, факты подтасовать невозможно, все «судебные решения» принимаются Неосферой автоматически, за доли секунды в режиме реального времени, без задержек. И моментально сообщаются всем заинтересованным сторонам. Мы даже уже научились учитывать покаяние!
Наша психическая энергия сейчас направлена не на вопросы выживания и служения, а на творчество, отдохновение и постижение. Если ещё четверть века назад на вопрос: «Сколько часов в день ты посвящаешь занятиям для души?» мало кто мог сказать, что он вообще имеет такое время, то сейчас дневной распорядок у большинства людей полностью противоположен. Рутине жизнеобеспечения мы практически не оставили места: скоро всё можно будет решать буквально одним движением мысли, в том числе двигать предметы и писать музыку. В начале века мы уже делали так, например, с помощью пультов управления, которые были отдельными прямоугольными предметами в нашей руке. Сейчас это выглядело бы слишком допотопно…
Самое удивительное то, что мы не стали ленивы! От страхов, связанных с возможным ожирением и отупением в отсутствии физического труда, как в прошлом веке — на сенокосах, жатвах и у станков, — не осталось и следа. Во-первых, наши интеллектуальные помощники: они просто не дадут покоя, если показатели здоровья организма будут иметь даже теоретическую вероятность сбоя. Они у нас теперь как лекари в Древнем Китае: заботятся о здоровье, а не лечении болезней. Во-вторых, оказалось, что отсутствие беспокойства по поводу базовых вопросов выживания и напряжения по поводу ошибок, безопасности и обмана высвобождает огромное количество психической энергии для творчества! Правда, это действует только как синергический эффект в условиях аналогичных процессов окружающих тебя людей. Наконец-то мы дожили до времён всеобщего благоденствия!

Рукопись 2008. Глава 23. Ведущая роль культуры в III тысячелетии

Культура в нашем индустриальном обществе больше сотни лет стоит особняком, является хобби, увлечением, необязательным занятием, на которое человеку просто не остаётся времени. Зарабатывание же средств на пропитание, материальное строительство — наоборот — занимает признанное первое и официально чуть ли не единственное место в стремлениях общества в целом, его мировоззрении. При главенстве закона, к совести обращаются всё реже и реже: никто не взывает к ней с экранов телевизоров, никого не интересует на суде раскаяние. И только церковь опирается на человечность — потому-то, как бы мы ни относились к религии, а лелеять её надо. Овеществление символического капитала сделает культуру более осязаемой, она станет ближе и понятнее каждому из нас.
Каждый имеет дело с деньгами, каждый волей-неволей должен изучить их язык, постичь их материю, чтобы преуспеть материально. Изучая симки, постигая их язык, материю, из которой они сотканы, каждый будет стремиться преуспеть духовно.
Духовные ценности войдут в повседневную жизнь, и граждане будут заботиться не только о материальном, но и о духовном достатке.

Духовное и материальное на протяжении многих веков считаются несочетаемыми, несовместимыми, но в реальном мире всё едино и всё сочетаемо. Сосуществование денег и симок — это два крыла птицы, способной летать, две стороны шеста канатоходца, балансирующего на огромной высоте искусства жизни. Смешивать то и другое не стоит, сочетать же — необходимо.
Жизнь состоит не только из материального, которое можно потрогать, увидеть, понюхать, но и из духовного: того, что мы испытываем, ощущаем, осознаём. Живя во время изобилия вещей, многие на себе испытывают наступление эпохи постиндустриализма — вещи перестают играть определяющую роль, теряют своё первостепенное значение, наступает пресыщение ими. Деньги также уступят своё определяющее значение, упования на них станет меньше. Не стоит отставать от эпохи.
Каждый может овладеть некоторым количеством денег, обменяв их на собственный труд. Точно также каждый сможет овладеть некоторым количеством симок, обменяв их на собственное творчество! Тогда цениться и поощряться в обществе будет не только работа (рабство), но и творческий труд.
Как скоро станут повседневностью новые подходы в оценке и использовании символического капитала — неизвестно, но уже сейчас каждый из нас может применять в своей жизни новое понятие, донесённое до читателя в этом коротком эссе. Каждый из нас уже сейчас располагает некоторым количеством символического капитала, скрытого в наших произведениях: стихах и рассказах, картинах и рисунках, песнях и видео.
Каждый раз, когда мы проявляем своё творчество, укрепляем культурную ауру своими действиями, мы зарабатываем символический капитал. Его потенциал растёт в нас с каждым добрым делом, созидательным действом, всем тем, что рождает лучшие состояния в себе и окружающих.

Рукопись 2008. Глава 24. Страховка от неудач

Кому-нибудь и печи топить, а иному и трубы чистить.

Тот, кто хоть раз организовывал свой собственный бизнес, знает какое великое напряжение постоянно сопровождает этот процесс. Увеличивающиеся обороты требуют увеличения оборотных средств, ассортимента, новых рекламных стратегий, улучшений сервиса, изменения свойств или поиска новых товаров и услуг, усиления контроля над сотрудниками и аудита компании. Даже если бизнес растёт, это совсем не означает увеличение личного дохода его владельца. Получается замкнутый круг: когда нет денег, все усилия направляются на их добычу, когда они есть — все усилия направляются на их охрану и преумножение. Жизнь современного города наполнена напряжением и заботами о второстепенном. Кто-то когда-то придумал что-то не так… Когда же, собственно, жить-то, если нет времени даже друг другу в глаза заглянуть?
Дело в стиле тет-А-тет, беря за основу человеческое общение, сводя риски на открытие бизнеса к минимуму, освобождает человека от большинства обозначенных выше бестолковых нагрузок. Беря организационную суматоху на себя, тет-А-тет-компания освобождается от не меньшей суматохи, сопряжённой с профессиональным сбытом, которым в крепкой с ней связке занимаются управленцы-промоутеры. Но почему многие, пытаясь заняться этой деятельностью, так и не дошли до весомого результата?[24] Как стабилизировать дело, основанное не на диктате и подчинении, а на свободе и сотрудничестве? Люди подвержены перепадам настроения, и если сегодня кому-то хочется трудиться, то завтра захочется отдохнуть. А ваша рентабельность зависит от объёмов, ведь расходы, скажем, на персонал и аренду офисов постоянны, а выручка не может быть ниже точки окупаемости.
Конечно, сотрудниками управлять проще, ведь они же наёмные люди и должны выполнять условия контракта взамен на жалование. Но проще — не всегда лучше или эффективнее. Более того, кроме эффектов работы должны быть ещё эффекты жизни, и в этом творческие, свободные профессии преуспевают. Значит, нужно найти ту грань, которая при соблюдении эффективности дела сберегает и жизненные ценности его участников. Ясно, что такие ценности индивидуальны в каждом конкретном случае, и всё же, какими должны быть формальные атрибуты для сохранения этой грани? Ведь внутреннее в немалой степени зависит от внешнего. Оговоримся, что эти атрибуты необходимы для сотрудничества с теми, кто способен воспользоваться их возможностями, в то время как многие предпочтут «старые добрые» условия работы по найму. И это хорошо — обществу необходимы и те и другие, и оно должно быть способно удовлетворить чаяния и тех и других. Итак, перечисляю атрибуты.
1. Условия получения дохода. Если человек не произвёл полезных действий, сейчас или в прошлом, то ему и не полагается награды. Это справедливо, правда? В бизнесе доход зависит от эффективности твоих действий. Планы начисления наград в тет-А-тет-деле должны воплощать в себе этот принцип. Причём они могут сочетать в себе как доходную часть (процент от оборота или прибыли), так и жалование (заработанную плату).
2. Условия поддержания настроя и настроения. Имеются в виду поощрительные меры и периодически проводимые акции. Это могут быть корпоративные путешествия, собрания, праздники, клубные встречи, банкеты и тому подобные, поддерживающие коллективную атмосферу мероприятия. И самое важное — центровая идея, вокруг которой крутятся все события, и видение целевой аудитории, которой эта идея по душе. Бессмысленно развивать дело в стиле тет-А-тет без опоры на какое-либо мировоззрение, идею или видение, иначе это будет уже какое-то другое дело. Управленцам, коль мы опираемся на их творчество, должно хватать огня, способного зажигать искорки в глазах собеседников. А если вся идеология сводится к обогащению, то это уже обычный бизнес, коего сейчас полно кругом.
3. Условия самореализации. Управленцам, имеющим собственные идеи и способным организовать их реализацию, необходимо предоставить условия для осуществления этих потенций. Многих из них останавливает от работы над воплощением идей огромное количество организационных и финансовых вложений, но при условии помощи со стороны тет-А-тет-компании, они согласны взяться за дело.
4. Условия поддержки. Необходим профессиональный деловой инструментарий. Брошюры, каталоги, сайты должны быть совершенны как в смысле внешнего вида, так и содержания. Но важнее инструментария — идея и люди, которые её воспринимают, принимают и передают. Раньше ни типографий, ни видеостудий не было, а суть из уст в уста — тет-А-тет — передавалась. Тем не менее, с помощью инструментария эффективность и точность распространения информации многократно возрастает. Необходимо организационно помогать управленцам в изготовлении нужных им материалов.
5. Условия стабилизации. Компании необходимо гарантировать управленцам, с которыми она сотрудничает, полную стабильность факторов, привлёкших их на начальном этапе (как перечисленных в предыдущих пунктах, так и многих других). В конце концов, дело может быть организовано таким образом, чтобы его можно было передать по наследству.
Первая забота всех участников тет-А-тет-компании сводится к подготовке специалистов (управленцев-промоутеров), их ознакомлению с особенностями дела, ведь секрет заключается как раз в том, чтобы правильно его выстроить. Обучение тысяч человек довольно новому, нестандартному делу — весьма трудная задача, поэтому разумнее всего применить технологию «перекрёстного обучения», в которой основная роль отводится кураторам — людям, которые в деле хотя бы чуть-чуть дольше, чем обучаемый. Учителям надо платить, значит, надо выделять определённую часть прибыли с оборота, который сделают их подопечные: так они будут простимулированы дать им качественную подготовку. Кстати, таким образом решается ещё несколько задач. Во-первых, учитель и ученики становятся реально заинтересованы друг в друге, во-вторых, это обучение не требует инвестиций, так как его оплачивают конечные потребители товаров и услуг, в-третьих, размер вознаграждения может быть несопоставимо выше учительской зарплаты.
Итак, кураторы обучают новых управленцев своим технологиям и технологиям компании (напомню, что за работу своих подопечных они получают комиссионные, поэтому им не только приятен, но и выгоден их рост). Для компании профессиональный набор первоначальных обучающих материалов — важнейший элемент на пути профессионализма её партнёров.
Хорошим тет-А-тет-управленцем может быть тот, кто: а) способен на творческую, предприимчивую деятельность; б) прикладывает усилия для этой деятельности; в) способен творить не только как одиночка, но и в команде; г) любит философию компании, её продукт, услуги, методики; д) желает профессионально самосовершенствоваться; е) занимает активную жизненную позицию. Люди, обладающие такими качествами — первые претенденты на обучение, в общих чертах описанное ниже.

Глава 25. Вегетарианство и праноедение

Так как умные алгоритмы оптимизируют всё, что только возможно, конечно же, они были допущены и до вопросов питания, как главнейших в нашей жизни. Наверное, название этой главы уже заставило вас подумать, что все люди отказались от употребления трупов животных в пищу, но — спешу вас разочаровать — отнюдь нет. Хотя, в какой-то степени да: мяса стали есть на порядок меньше, чем тридцать лет назад. Оказывается, в растительной пище содержится вообще всё необходимое для поддержания жизни и здоровья человеческого тела.
Всё разнообразие мясных блюд не просто сохранилось, а, пожалуй, даже приумножилось, только мясо перестало входить в их состав. Как оказалось, из растительного сырья изготавливается вкуснейшее молоко, колбасы, шашлык, и многое другое, без чего мясоед и дня не может прожить. Меню любого ресторана богато котлетками, пельмешками, супчиками, тортиками, пирожочками, в состав которых не входит ни грамма животного сырья. А человечество стало употреблять в пищу в сотни тысяч раз больше морских водорослей, зернобобовых, семян — всего того, что является ценнейшим растительным источником питательных веществ, вполне способным заменить животные белки и витамины.
Морально-нравственные аспекты поедания братьев своих меньших компьютерные алгоритмы не брали в расчёт, тем более что нет разницы в том, кого убивать: растения — это тоже братья, пусть даже и ещё более меньшие. Оказалось, что обыкновенная прагматика выступает обеими руками за выращивание растительной пищи: это более эргономичный и экологичный процесс в масштабе всей планеты. Один человек съедает одну корову за два года, которая в свою очередь поглотила за два года своей короткой жизни сорок тонн травы: это четыре гектара урожая. Получается, город-миллионник мясоедов поедает за два года столько же коров, сколько в нём живёт людей! Сколько должно быть пастбищ неподалёку?! В общем, дорого получается как по деньгам, так и по нагрузке на природу.
Но большее предпочтение интеллект Неосферы отдаёт выращиваемой биомассе. В самом деле, растить животных, и даже растения для того, чтобы их съесть — это как-то неэкологично, ибо вряд ли душа растёт в своём теле ради того, чтобы его съели… Кроме того, очень много отходов в виде костей, кожи, надкожного покрытия и внутренних органов несчастного живого организма. Выращивать части тела из биоматериала медицина научилась уже давно, сейчас это очень распространённая терапия при катастрофах и несчастных случаях. И вот последние лет пять всё больше и больше эта же технология используется для выращивания продуктов питания: вместо пастбищ и загонов теперь компактные лаборатории и заводы, в которых вырастает что-то наподобие мышечной массы, без костей и лишних жил, сосудов, хрящей.
Общественное сознание изменилось: все химические анализы, пробы и исследования говорят о намного более полезных свойствах таких специально искусственно выведенных для питания материалов по сравнению с мясом убитых животных, тела которых конструировались не для того, чтобы быть съеденными. Получается, человек скоро будет полностью готовить себе пищу: не только на кухне, но и в лаборатории, создавая сами питательные вещества.
Но большинство людей всё же предпочитают пищу растительную. Могут же как-то буйволы, коровы, лошади, козы, зайцы всю жизнь жевать лишь траву и при этом быть полностью здоровыми во всех смыслах этого слова!
Сейчас человечество подбирается к раскрытию главной загадки наших тел: как получать необходимую для жизни энергию без пищи вообще?! Это слом стереотипа: мы все привыкли к тому, что кровь снабжает органы и ткани питательными веществами, из которых те уже добывают энергию. А что если обойтись без посредничества этих веществ? Это же сколько времени дополнительно высвободит человек для творчества! Целая отрасль отомрёт так же, как это не так давно сделала отрасль военная (осталась лишь военная космонавтика для защиты планеты от мало ли кого).
На самом деле — наши роботы же не употребляют пищи! Они просто подзаряжают свои аккумуляторы или перерабатывают солнечную энергию. А не употреблять пищу — значит, и не оставлять отходов, то есть не засорять канализацию! Пока что все изыскания и эксперименты на эту тему терпят фиаско, хотя исследованы уже сотни праноедов, по поводу самого наличия которых некоторое время назад был великий скепсис. Похоже, им удаётся переключить органы на какой-то другой режим благодаря духовной работе и усилию собственной воли. Как эту духовную работу проделать технике, а не душе — ума не приложим…

Глава 26. Программные сбои и киборги-убийцы


Все фильмы и остросюжетные рассказы о вышедшей из-под контроля технике, конечно же, были не беспочвенны. Эх, если бы не технология распределённого хранения и обработки данных… Хотя, если бы эту технологию не изобрели, прогресс продолжали бы сдерживать (может и не люди): очень уж велика была вероятность в результате случайного или преднамеренного сбоя вырастить цивилизацию счётных машин, которой люди в общем-то стали бы не нужны.
Я считаю, что только открытость и отказ от Тайны Личной Жизни спасли цивилизационное движение от рокового пути.
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В свежей памяти современников твёрдо запечатлён 2033 год, когда несколько сот тысяч человек попали в больницы с жуткими высыпаниями на лице и некоторых участках тела. Тогда в сельском хозяйстве была применена новая разработка: нано-саранча. Робот, похожий на настоящую саранчу, который внедрялся в рой настоящих насекомых и впрыскивал бедным животным под панцирь вирус, смертельный для вредителей. Было известно, что этот вирус опасен для человека, но роботы программировались так, чтобы нападать исключительно на объекты, чьи параметры точно соответствовали свойствам саранчи. Тем не менее… В ходе следствия выяснилось, что эти нанороботы стали выбирать жертвами людей, потому что хакерам удалось внести исправления в программный код на последнем цикле производства. Животным больше повезло, потому что их тела большей частью покрыты шерстью, а программа такое покрытие не распознавала как объект нападения. Зрелище было жутковатое, когда улицы города наполнили люди с пузырями на лицах и коже, очень похожие на персонажи типа зомби из апокалипсических фильмов. Маски одевать было бесполезно, потому что всей кожи они не прикрывали. Казалось, что это конец света, потому что отчаяние в трёх охваченных эпидемией городах было абсолютным: болезнь одолела часть медицинского персонала и полиции. Проповедники активизировали свою агитационную деятельность, утверждая, что сбываются пророчества: сатана пришёл на землю, и скоро свершится великий суд над всем живым и мёртвым… Такой эпидемии можно было бы избежать, если вовремя вакцинировать всех противоядием, но вследствие какой-то организационной проволочки случилось то, что случилось.
Я уж не говорю о случаях более банальных, возникавших несколько раз при переходе на электромусорники, как в народе прозвали установки, производящие энергию путём специальной переработки бытового мусора. Или о палках в колёса набирающей обороты культуре автономных хозяйств, вставляемых нефтехимическими монополиями. Пожалуй, наиболее ужасный случай, когда в программный код компьютеров, обслуживающих частные дома с автономной системой климат-контроля, внесли изменение, из-за которого те стали тратить огромное количество энергии на обогрев жилищ, и средняя температура повышалась до 60-ти градусов по Цельсию. Находиться в домах было невозможно, и люди поселялись у соседей, если имелись такие, кто знал, как отключить новую систему, а некоторые вынуждены были ночевать на улице. После этого случая в системе автоклимата стали делать ручной режим и простой выключатель.
А военные роботы?! Самая опасная и уязвимая область применения технологий, та, куда их лучше вообще не пускать. Сколько случаев расстрела хозяев такими машинами! Хорошо, что международная конвенция 2028 года запретила к использованию в военных целях нанороботов — оружие, пострашнее ядерного. Собственно, массовый сдвиг в сознании людей и произошёл, когда человечество превзошло себя в искусстве самоуничтожения, изобретя несколько технологий сопоставимо ужасных по воздействию с ядерной бомбой. Всего десятилетие потребовалось нам после этого, чтобы нажать военный тормоз до упора и начать массовое разоружение, разбирая военную технику на части, пригодные в гражданской промышленности и мирной робототехнике.
О, если бы не повсеместная автоматизация всех процессов управления и исполнения, если бы не постоянное протоколирование действий всех и вся, начиная с госслужащих!.. Часть человеческого общества была патологично склонна ко лжи и достижению личных целей любой ценой (сейчас в основной массе эти люди живут в Запределье): слава технике, без неё наше общество рано или поздно убило бы себя, и нашей цивилизации пришёл бы конец, как это уже не раз случалось на Земле. Слава и самим людям, нашей фантазии, уму и воображению, что способны создавать такую технику и созидали всё-таки больше, чем разрушали!

Рукопись 2008. Глава 25. Новые образовательные стандарты

Дело в стиле тет-А-тет весьма необычно, и я нахожу необходимым посвятить несколько глав разбору того, чему и как необходимо обучать тет-А-тет-управленцев.
Если управленец займётся обучением своей структуры вместо привлечения новых людей и продвижения товаров и услуг, то его подопечные, копируя, тоже займутся обучением. Вопрос: кто же тогда будет делать дело? Ответ: обучение в отрыве от предмета обучения плохо сказывается как на первом, так и на втором.
Прежде всего, обращу внимание на правило четверти: минимум четверть (а на первых этапах — половину) получаемых доходов желающий успеха предприниматель должен вкладывать в своё профессиональное совершенствование.
Самой важной особенностью обучения тет-А-тет-делу является его прикладной характер и полное совмещение с практикой. Это возможно благодаря тому, что никаких специальных знаний особо не требуется.
Происходит обучение вечным ценностям: искусству общения, внимательности к окружающим, определению потребностей, умению преподнести, собранности, целеполаганию, планированию, последовательности, работе с аудиториями, самомотивации и самодсциплине.

С таким багажом мастерства (а умения, заметим, ценнее знаний, ведь главное — уметь добывать знания, которые в нашем мире становятся всё более доступны) можно легко устроиться на самую высокооплачиваемую работу, правда, вряд ли захочется менять свой свободный бизнес на любую должность.
Вот чему следует обучать управленцев-промоутеров тет-А-тет-компании:
• навыки самоорганизации: определение истинной мечты и движущих желаний, постановка и достижение целей, управление временем и организация собственного рабочего дня, планирование, прогнозирование;
• навыки продаж: установление контакта, выявление потребностей, подбор и презентация товаров и услуг, работа с возражениями, завершение сделки, послепродажное обслуживание, телефонные продажи, переговоры онлайн и офлайн;
• навыки поиска и приобщения клиентов: умение находить источники потенциальных партнёров, подготовка к продаже, проведение презентаций, деловые переговоры, умение вести клиента (сопровождение клиента);
• навыки наставничества: собеседование, определение необходимых качеств кандидатов, их отбор и выявление целей, постановка цели партнёрам, умение обучить навыкам обучения, основы мотивации, передача (делегирование) полномочий, умение растить лидеров, коучинг (содействие в достижении целей), контроль, идеология предпринимательства;
• коллективное взаимодействие (командные компетенции): принципы командной работы, ответственность в команде, согласование планов и целей, ролевое взаимодействие, взаимная поддержка, взаимозаменяемость, взаимовыручка;
• свежесть решений: умение находить и осваивать новые стратегии делового поведения, решения через озарения, овладение состоянием созидания (креативности), умение быть свободным от программ, в особенности отрицательных, заложенных в детстве и юности воспитательными институтами, рекламными технологиями, политическими, религиозными, научными догматами; свобода самовыражения;
• успешная социализация: чувство и соблюдение зоны комфорта других людей, расширение собственной зоны комфорта и своего мировоззрения через восприятие и приятие иных взглядов, интуитивное понимание собеседника, действие любви, соблюдение гражданских прав и свобод, законов.
Перечисленные навыки — это буквально список занятий, из которых должна состоять полноценная система обучения тет-А-тет-технологии. Представьте себе человека, овладевшего этими навыками: перед ним открыты все двери, он же Мастер ЧЕЛОВЕЧЕСКОГО ВЗАИМОДЕЙСТВИЯ!
Спросите начальника отдела кадров любой крупной компании, нужны ли ему специалисты, владеющие перечисленными умениями (исключение зачастую составляет последний абзац «свежесть решений», так как многим начальникам нужны, по сути, люди, ограниченные системой). И спросите у любого тет-А-тет-управленца, который овладел ими: «Почему вы не устраиваетесь на высокооплачиваемую должность?…» Какая там должность, когда здесь — своё дело, не обременённое формальными заботами!
Чем дольше мы живём в XXI веке, тем больше потребность в специалистах, прошедших такое обучение, потому что мир очень быстро уйдёт от догматов рабочего времени и места: совершенствование средств и способов связи не требует перемещения тел для решения задач.
Жить становится свободнее, и жёстким контроль должен становиться не по форме, а по сути, по результату.

Рукопись 2008. Глава 26. Развитие тет-А-тет-управленца

Когда надеваешь шоры – становишься управляемым

Первичное обучение позволяет освоить эффективные методики работы с потенциальными клиентами и изучить ситуации, таящие в себе опасности отказов (зачем же начинать работу с отказов?!). Период этого обучения длится в среднем меньше месяца. За это время изучается основная идея компании, её подходы и принципы, продукты, услуги, деловой план развития, правила работы (документооборота). Рекомендуется прочитать дополнительные обучающие пособия по профилю деятельности компании, книги по психологии общения, рекомендуемые кураторами.
Одновременно наступает период полного опекунства куратором, когда на практике отрабатываются основные умения: проведение тет-А-тет-презентаций, определение потребностей клиентов, практикуются рекомендации-продажи и приобщения к своему делу, оттачивается мастерство получения обоюдного удовольствия от этого процесса. В этот период управленец-промоутер осваивает: а) умение непринуждённо начинать разговор и находить покупателей и партнёров, не преступая при этом грань навязчивости; б) умение сопровождать своим вниманием использование продукции/услуг клиентом и находить новых клиентов благодаря его рекомендациям; в) умение обучить своих первых партнёров делать то же самое.
Итак, за первые полгода управленец-промоутер ознакамливается с основными законами этого дела, становится самостоятельным в нём и, возможно, даже подходит к нему творчески, используя собственные методики; всецело поглощён процессом обучения своих первых подопечных искусству непринуждённой коммуникации; создаёт своё деловое тет-А-тет-предприятие; постоянно общается, доводит до результата новые знакомства; осваивает науку управления своим временем и организации СВОБОДНОГО РАБОЧЕГО ДНЯ; учится ранжировать дела по степени важности, что позволяет заново открыть для себя собственную эффективность и даже пересмотреть систему жизненных ценностей.
В дальнейшем управленец-промоутер настолько хорошо овладевает профессией, что уже обучает этому не только своих непосредственных подопечных, но и все поколения привлечённых ими учеников. Он участвует в общем обучающем процессе компании и всё чаще выходит на большую аудиторию, подготавливает крупные выездные мероприятия и праздники. Теперь он обучается скорее не тому, как и что делать, а как научить свою организацию тому, что уже умеет сам. Он более тщательно подходит к набору своих первых помощников, позволяет себе устраивать конкурсный отбор, выбирая наилучших, а не прошедшим конкурс назначает в кураторы самых лучших своих менеджеров.
С периодом зрелости тет-А-тет-управленца не сравнится никакая пенсия, никакой лотерейный выигрыш. Наш герой возглавляет огромную разветвлённую организацию хорошо обученных специалистов, ему рады в каждом регионе, каждый сотрудник его организации сочтёт за честь принимать его в своём городе. Выбор способов работы и отдыха для него широк, ОН СВОБОДЕН, потому что деловой процесс налажен. Приобщить к своему делу нового кандидата для него легко и естественно, потому что он прошёл этот путь с самого начала и знает все нюансы досконально, работа для него — стиль жизни, это физически и умственно активный отдых. Из рабочих инструментов ему теперь фактически ничего не требуется, кроме органайзера и современных средств коммуникации: мобильного телефона, карманного компьютера, способного качественно воспроизводить видео.[25] Быть всегда на связи со своими подопечными, проявляя свои мудрость и бесценный опыт — его основная задача.

Рукопись 2008. Глава 27. Цивилизованно здоровое общество

Если хочешь развеселить Творца – расскажи ему о своих планах.

Образ жизни, который я сейчас опишу, наверняка придётся по душе большинству читателей, изучивших данный труд до сего места, ведь он логически вырисовывается из того, о чём мы беседовали в предыдущих главах. Более того, есть подозрение, что благодаря избранию подобного образа жизни большим числом людей, форма общественной организации претерпит существенные изменения.
Вы уверены, что работа — это такая штука «от-и-до», на которую надо постоянно ходить? Освободимся от стереотипов XX века! Благодаря делу в стиле тет-А-тет можно достигать благого состояния, не лишившись ни одного из плюсов наёмного труда, кроме мнимой стабильности оклада, и приобретя ещё несколько выгод, не доступных наёмникам.
Если посмотреть глазами людских мечтаний, то довольны ли люди своей работой? А кругом общения? А количеством и качеством досуга?
Что мешает им жить лучше, ведь они же знают, как им хотелось бы жить?!
Вряд ли у большинства наших граждан прекрасная работа с возможностью не только карьерного, но и личностного роста, едва ли они трудятся в удобном офисе, приятном коллективе, дело им нравится, их идеи принимают и помогают воплотить в жизнь! Может, они, работая, удовлетворяют свои потребности в познании, путешествиях, развитии? Может быть, они уверены, что пенсия будет большой, застрахованы от несчастных случаев, огня и… смерти? Сомневаюсь.
Итак, более или менее гарантировать людям все необходимые условия для счастья можно, обеспечив общительный и свободный от видимых ограничений образ жизни. А те, кому общение не нравится, могут работать в структурах, его обеспечивающих: администрациях, бухгалтериях, инспекциях, производствах т. д. Полезной может оказаться и работа по совместительству.
Сотрудник-клиент, начальник-подчинённый — это всё-таки формальное общение, результат т. н. технического прогресса, когда люди вечно торопятся, потому что окружили себя массой вещей-без-сути, таких, как часы вместо времени, расписание вместо последовательности событий, закона вместо совести, потребности вместо необходимости… И люди перестали замечать других, а значит, не видят и себя. Дело в стиле тет-А-тет и родилось, как возвращение к сути, наполняя ею формальность.

Мудр, кто переходит к новому плавно и гармонично, ничего не бросая и никого не покидая. Внешние преображения в обстановке и условиях жизни пусть последуют за внутренними, хотя может быть и наоборот, если это для вас хорошо… Смысл этого перехода в том, чтобы убрать факторы, мешающие жить свободно, насыщенно и благодатно. А к факторам этим многие очень привыкли: «определённость» и «постоянство», вредные привычки, «оседлость» мышления, боязнь ответственности (хотя бы за себя), рабочее время, рабочее место, рабочая форма и поведение, притупляющая сознание пища…
Однако, получив свободу, надо знать, что? с ней делать. Плата велика, не каждый может её осилить: в прошлом придётся оставить свои лень, ограниченность (начальника ведь уже не будет), губительные установки и убеждения. Зато вместо этого будет расширяться зона комфорта, качественно меняться сфера общения. Это путь развития, совершенствования и постоянная бдительность. Это — условия для сохранения свободы и благодати, гибкости мышления и жизненной энергии. Представьте себе ритм жизни в новом формате общественного устройства. Что будет, если переход к нему осуществит большинство людей на Земле?! Историк назвал бы эту эпоху, наверное, словом «Общинизм» (или «естественный коммунизм», от слов общение, община, коммуна).
Цивилизованный коллективный разум уже создал (помимо всяческих удобств) самое главное, что способно одарить человека счастьем безграничного общения, — это моби- интер- и телекоммуникации. Слышать и видеть друг друга мы уже можем из любой точки планеты. И легко на расстоянии обмениваемся текстовыми сообщениями, изображениями, аудио- и видеозаписями. Мы можем руководить налаженным делом на расстоянии! То есть отныне мы находимся как бы везде. У нас нет необходимости ежедневно ездить на работу.
Стала неактуальной та сила, которая поселила нас всех в большие города: кучковаться уже неудобно. Сейчас мы тоскуем по родным стихиям: воздуху — четыре городские стены не дают взгляду скользить по природным пейзажам, воде — родниковой, насыщенной свежей силой, земле, по которой можно ходить босиком, огню, потрескивающему угольками старых сухих мыслей. Разве тишину в городской квартире с кондиционером и глухими стеклопакетами можно сравнить с наполненной щебетанием птиц тишиной открытых ставень дома на поляне возле реки?!
Представьте: города опустели и сжались до размеров заводовгигантов, автомобильные пробки исчезли, население равномерно распределилось по поверхности планеты, шикарные, напичканные аппаратурой коттеджи с вакулётными (вертолёты уже вышли из моды) площадками поблёскивают своими телескопическими микроантеннами и окружающие их ухоженные ландшафты широких участков радуют глаз своей неповторимой архитектурой. Люди давно избавились от заборов, потому что: а) воровать стало невыгодно — деньги ушли в прошлое, приобретать можно только за трудовые единицы (определённый труд, сделанный ранее или тут же, но записанный в открытую персональную историю личности[26]); б) воровать стало опасно, потому что любая скрытая правда становится явной благодаря записи всех событий на видеокамеры и датчики; в) воровать стало нечего, потому что понятие «собственность» перестало носить эгоистичностяжательский оттенок: всё общее, и мы пользуемся благами поочерёдно, друг за другом (этакая аренда, юзинг, шеринг), потому что так эргономичнее и экономичнее.
Стало более очевидным, что собственность ограничивает. Купи машину — и будешь ездить только на ней, скажи: «моё», и будешь пользоваться лишь этим.

Собственность — это тоже не панацея от всех бед, она с одной стороны очень хороша, а с другой… и это можно перерасти (сами понятия и явления нейтральны, плохими или хорошими они становятся в зависимости от применения).
Материальное богатство потеряло свою привлекательность и былую редкость, и богатыми считаются те, кто многое умеет, потому что умения можно обменять на всё, включая символический капитал (симка), а за деньги можно лишь поиграть в автоматы.
Ограничения внешние исчезли — все живут в комфорте. Понятие «счастье» стало необходимым условием существования, а «здоровье» — естественным состоянием, без которого вообще невозможно жить (всему «виной» современные оздоровительные технологии и свободная от наркотических веществ и пагубной химии еда).
Красиво. А реально?
Вероятность такого будущего тем больше, чем больше людей выбирают не только материальные, но и духовные ценности, ставят перед собой полноценные триединые цели[27], а не только их внешнюю составляющую (обстановку). СОТРУДНИЧЕСТВО ВМЕСТО НАЙМА и всевозможные тет-А-тет-профессии, вместо бумажной и лишённой общения работы, приближают это будущее.
Постижение тайны жизни — вот важнейшая цель одухотворённого человека, в продвижении к которой огромную роль играет общение (во всех формах: чтение, шоу, просмотр кинокартин, выступления, тет-А-тет-взаимодействие).

Глава 27. Управление мыслью


Мы ещё в самом начале пути чтения мыслей и использования силы мысли в кинорежиссуре, архитектуре, живописи, музыке. Скажем, чтобы написать книгу — всё ещё требуется диктовать текст, а техники, при которых текст набирается мысленным проговариванием, пока ещё очень несовершенны. В объёмные образы мысли перекладываются техникой лучше, чем в слова, но и это искусство пока ещё далеко от совершенства. С другой стороны, мы понимаем, что на нас ложится ещё большая ответственность за свои мысли, так как многие из них уже приводятся в исполнение техникой. Думать надо внимательнее и аккуратнее. Мы становимся осознаннее и лучше контролируем своё подсознание, больше понимаем его и взаимодействуем с ним. Однако, программное обеспечение для управления посредством мысли вправе установить только те из людей, тестирование умения владения мыслью которых прошло успешно.
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Во время бодрствования персональные компьютеры читают мысли, которые ночью становятся снами. Это очень хорошая помощь памяти и сознанию: можно прокрутить мысли за прошедший день не только в голове, но и на компьютере, вспомнить детали, воспроизвести необходимые моменты. Во сне программы работают почти идеально, потому что мозг свободен от раздражающих его событий вокруг. Совершенствование этой технологии идёт полным ходом, и уже года через три обещает быть отточенной до совершенства.
Сейчас ещё часто используются шлемы или клипсы, которые увеличивают точность электрических импульсов мозга. Но ясно, что это неудобно, и предпочтение отдаётся волновым методам, когда сканируется вибрационное состояние участков головного мозга, и эту функцию берёт на себя та часть гаджета, которая находится в ушах.
Есть более смелое решение, обеспечивающее практически стопроцентную точность, это когда около полутора тысяч нанороботов запускаются в мозг и там они прикрепляются к нейронам, фиксируя их электрические импульсы. Метод хоть и абсолютно безопасен, как уверяют разработчики, но жутковат, и, тем не менее, уже проводятся опыты на добровольцах. Жутковат — потому что сознание наше по инерции сопротивляется любой теоретической возможности зависеть от чужой воли. Но жучков в головном мозге перепрограммировать невозможно, ибо это тут же будет обнаружено, причём, не человеком, а Искусственным Разумом Неосферы, который моментально «даст команду» на исправление программного кода. Хотя я выразился неверно: дело не в исправлении, речь идёт о недопущении. Зачем бороться с сорняками на полях, когда надо просто не допускать их прорастания, что сейчас и делает наше сельское хозяйство; точно также и с программным кодом: всё сделано так, что любое отклонение от заданного кода не принимается на корню. И это главное, что позволяет нам быть уверенными в развитии дружественной роботоцивилизации.
В целом, мы уже очень хорошо представляем себе последствия применения технологии чтения мыслей во всех областях человеческой жизни и работаем над тем, чтобы приблизить момент, когда необходимость разговаривать пропадёт в принципе. Мыслеобразы считываются и передаются компьютерами с гораздо большей скоростью, чем проговариваемые слова, в которые, к тому же, не всем дано правильно облачать свои мысли. Силой мысли, например, я могу вспомнить любое из прошлых событий, и это будет считано моим интеллектуальным помощником. Иногда бывают искажения в этом процессе, но скорее не из-за программного обеспечения, а из-за нечёткой памяти. Снова всплывает образ, вспоминаю разговоры… Мой помощник воспроизводит то, что ему удаётся распознать… Я его корректирую. Чтение мыслей не всегда идёт один в один с реальностью, и человечество находится сейчас в процессе активного совершенствования технологии.
Древние писания заставляют нас верить в то, что во все времена были люди, обладающие телепатией, ещё больше — обладающих гипнозом и психическими техниками, позволяющими обмениваться мыслеобразами или внушать их. Но только очень узкая прослойка людей способна на такое, а сейчас это может стать повсеместным умением. И мы не боимся за то, что какие-то функции мозга, якобы, могут деградировать, из-за того, что их заменяет техника, ведь благодаря овладению одними способностями начинают проявляться другие. Так, чтение мыслей — это процесс гораздо более молниеносный по сравнению с обменом словами, и человек, читающий с помощью программных модулей мысли, волей-неволей научается оперировать мыслеобразами гораздо более осознанно и быстро, чем не читающий их.

Рукопись 2008. Глава 28. Нивелирование первых ошибок

Исходная точка практически любого бизнеса отличается одной неприятной особенностью: изначально вы меньше всего умеете, но больше всего нуждаетесь. Когда ещё нет постоянных клиентов, 90 % усилий вкладывается в их поиск, а значит, в контакты с людьми. Но так как ещё нет профессиональных навыков общения, количество отказов максимально. В этом смысле дело в стиле тет-А-тет отличается от других видов бизнеса в выгодную сторону.
Огромную роль играет поддержка кураторов и самой компании в виде стартовых семинаров, специального обучения, персональной поддержки, видео- и аудиопособий, печатного слова, презентационных материалов, каталогов и тому подобных деловых инструментов.
Замечу, что у современного высшего образования есть одна особенность — отрыв от практики, — пагубно влияющая на экономическую эффективность этого образования. Во-первых, студенты получают «лишние», отжившие своё, отягощающие знания, во-вторых, нужные знания быстро выветриваются, не будучи закреплёнными на практике, в-третьих, склонности студентов не выявляются, снова ввиду отсутствия практики, и обучающие программы усреднены, застывши, не гибки. Очевидно, что получаемые знания успевает устареть к моменту выпуска из учебного заведения, потому что жизненные процессы ускорились и продолжают ускоряться. Поэтому студенты в большинстве своём теряют интерес к учёбе, замещая его «романтикой позднего детства». Можно, конечно, разрабатывать и внедрять одну за другой «передовые» образовательные программы, но если они по-прежнему не будут полностью совмещаться с практикой, их эффективность останется под сомнением. И в реальной жизни бывшим студентам так и придётся учиться заново, практически с нуля.
Натыкаясь на первые ошибки в жизни, получая первые отказы, а они неизбежны и закономерны, многие падают духом настолько, что оставляют все свои перспективы в чёрном ящике подсознания, навешивая на него ещё один замок забвения. Вот тут-то и играет решающую роль поддержка кураторов, заинтересованных в успехе подопечных не только эмоционально, но и экономически, ведь оплата их труда начинает осуществляться тогда, когда ученики воплощают в жизнь реальные дела. Если бы кураторы получали оплату за свою обучающую деятельность в виде оклада или по принципу почасовой оплаты, то они были бы заинтересованы не в эффективной деятельности своих учеников, а в как можно большем и «дольшем» их обучении. Это и происходит в наших ВУЗах, ведь не секрет, что при эффективном обучении их пятилетние программы можно пройти чуть ли не за год. И часть обучения, при желании, осуществлять ещё года два параллельно с практикой. Обязательно с практикой, ведь ошибки — это самый ценный опыт в жизни, но без настоящей поддержки заинтересованных в тебе профессионалов бывает худо. А в обычном бизнесе ты не просто новичок, а подрастающий конкурент, и с гораздо большим удовольствием тебя съедят, чем помогут.

Рукопись 2008. Глава 29. Не из мира, а в мир

Не пост, не уединение, не монашество спасёт вас, но благодеяние. Не забывайте бедных, кормите их, будьте отцами сирот.
Владимир Мономах

Слово «богатство» этимологически происходит от «Бог» — богат тот, кто имеет Бога в себе. Бедность — это беда, настигающая потерявших Бога.[28] В слове «здоровье» этимологически нет ничего, что напоминало бы о каком-либо конкретном теле — это понятие, объединяющее всё, чем богат человек, все его тела: физическое, энергетическое, эмоциональное, ментальное, причинное. Скорее, здоровье — это когда просто «здорово», то есть это больше психическое, чем физическое состояние. А значит, состояние — это центровое понятие в здоровье, которое и является ключом к здоровому телу физическому.
Истинная духовность, на мой взгляд, заключается не только в том, чтобы быть в равновесии и гармонии, мире, мудрости и чувстве жизненного восторга, но и — самый главный критерий — вдохновлять этим других людей.

Симпатичен взгляд знакомых мне сикхов (религиозно-этническая группа, издревле проживающая на севере Индии, а ныне — по всему миру, в частности в Англии), которые считают, что в поиске духовности надо идти не из мира, а в мир. Одно время я закупал их фиточаи из Америки для распространения в России[29], и, несмотря на довольно высокую стоимость, их продукция была весьма любима нами и популярна. Мы считали, это оттого, что они не просто качественно созданы, но и буквально излучают любовь: ведь сикхи медитируют и благословляют их непосредственно перед упаковкой очередной партии. А у суфиев (эзотерическое течение в исламе) есть такое понятие: «отшельник на базарной площади». Таким образом, духовен тот, кто в обычной, наполненной мирскими заботами, жизни, внешне, может, ничем не отличающейся какими-либо подвигами, достижениями или особыми условиями, способен сохранять контакт со своей душой, осознавать течение жизни, истинные желания и мотивы как свои, так и любого человека, встречаемого на пути.
Активная жизнь и работа в миру развивают не только волю, но и практичность человека, а значит, его устойчивость, в том числе и духовную. Человек, крепко стоящий на материальной почве и одновременно дирижирующий тонкими материями музыки души, соединяет земное и небесное. Он строит отношения с людьми на всех уровнях — от сугубо делового до духовного. А это и есть гармония. Чтобы у дерева была устремлённая в небо крона, существует устремлённое в землю корневище.
Деньги имеют множество духовных вариантов применения, логично предположить, что и симки, по аналогии, будут иметь много материальных вариантов применения. Например, увеличение символического капитала сотрудников повышает эффективность таких предприятий, как дизайн-бюро, багетная мастерская, садоводческая компания, издательский дом, радиостанция.

Глава 28. Достижения нашей цивилизации

Мы с женой прошли уже больше 15-ти залов музея Начала века, вспоминая добрую часть прожитой жизни, заполняя пробелы в памяти и дополняя свой опыт новыми знаниями.
— Мы многого достигли и по праву гордимся этим, — сказала впечатлённая увиденным любимая.
— Ты имеешь в виду нас с тобой?
— Нет, общество в целом. Хотя про нас тем более можно так сказать. Знаешь, что я сейчас поняла?
Я выразительно посмотрел на её красивое лицо, подумав о том, что с годами оно стало ещё роднее и ещё красивее.
— То, что мы действительно стали обществом. У нас гораздо больше общего, чем в начале, и даже, пожалуй, первой трети этого века, когда безоговорочно главенствовал культ собственности. Мы живём даже не в Социализме или Коммунизме, а в ОБЩИНИЗМЕ! Фактически, у нас нет ничего своего, и при этом есть всё, о чём раньше можно было только мечтать.
— Ты имеешь в виду Неосферу?
— Её, пожалуй, да, хотя о ней-то я сейчас даже и не подумала. Ну, вот смотри:
• Мы отказались от тайны личной жизни и при этом приобрели знание всего обо всём в режиме реального времени. Как боги!
• Мы отказались от того, что мощности наших компьютеров работают только на нас, и приобрели вычислительные мощности всей Неосферы человечества! И даже её Разум.
• Отказались от оружия и стали чувствовать себя свободно и безопасно, не говоря уж о высвобождении огромного количества энергии для создания полезной техники.
• — Отказались от границ и стали безграничны! — добавил я, ликуя.
• Да-да, отказались от денег и все стали богатыми! — подхватила этот мажор Женя.
— Э-эй, от денег мы ещё пока не отказались…
— Ну как же, милый, это ли деньги, которые правили миром и властвовали умами десятка два лет назад?! Их вечно не хватало 95-ти процентам людей на Земле, отчего они были вожделенной целью, которая подменила собой то, что на самом деле должно быть целью: счастье творчества и постижения самих себя и Вселенной.
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— Согласен, но, тем не менее, мы не отказывались от денег: наши интеллектуальные помощники считают их денно и нощно, контролируя процесс трат и поступлений.
— Пусть будет так, неважно, — сказала она, присаживаясь на покачивающееся в воздухе кресло и выбирая из нескольких разноцветных коктейлей, предложенных на подносе медленно передвигающимся в уютном помещении роботом в виде невысокого разукрашенного туземца.
— Угощайтесь напитками из барбариса, экстракта гибискуса, бурой водоросли, а также из выращенных инженером Гогом питательных витаминных смесей… — и тут робот замолчал, считав нашу общую мысль о том, что его информация сейчас не к месту.
— По сути, мы сказки сделали былью: то, что описывалось в древних духовных трактатах реализовано нами с помощью глобальных распределённых компьютеров Неосферы.
Чтение хроник Акаши — мы можем в любой момент за доли секунды обратиться ко всеобщей базе знаний и получить информацию о любых процессах, происходящих сейчас или происходивших когда-либо, подлинность которых достоверно подтверждена.
Исцеление — слепые прозревают, глухие слышат, благодаря как технологичным приспособлениям, так и выращиванию органов.
Воскрешение — сейчас исцеляются такие безнадёжно больные, которые раньше считались мертвецами.
Телепатия — ещё пару лет, и мы будем читать мысли друг друга, разговаривать, не открывая ртов.
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Как у душ в пространстве между жизнями нет наших привычных ограничений пространства и времени, точно также и у нас их нет в виртуальном пространстве. И, кстати, как им доступно любое знание — об этом вы с Пашей написали в «Капле Памяти» — так и нам доступно всё, что угодно в любую секунду. Только душам знания открываются в виде целостных понятий и образов, а наша Неосфера ещё не так совершенна, и кое-что приходится читать, кое-что смотреть, а кое-что слушать. Но каких-нибудь лет пять — и всё будет в полной аналогии с естественным местом обитания душ между воплощениями.
Дальше мы продолжали наперебой:
– Путешествия в иные миры мы осуществляем в лёгкую с помощью виртуальной реальности, и отправляемся как в вымышленное пространство, так и в реальное, но находящееся далеко, например, в другой Галактике.
— В медитативные состояния нам стало входить и удерживать их гораздо проще, благодаря вибрационным технологиям точечного воздействия на определённые участки головного мозга.
— Память о событиях за пределами этой жизни стала доступна широкому кругу людей, потому что, во-первых, это перестало быть дикой и запретной темой открытых бесед, а во-вторых…
— Во-вторых, потому что половина человечества прочитала твою с Пашей тоненькую книгу об этом — «Капля Памяти»![30] — восторженно произнесла милая.
Она так мило и торжественно провозгласила об успехе написанной мной второй в жизни книги, что я разразился заразительным хохотом. Зараза подействовала, и теперь мы смеялись вместе. Я обнял её и мягко поцеловал.
— Мы в общественном месте, — еле слышно прошептала любимая.
— Вы в общественном месте, — вдруг послышалось откуда-то снизу издали, — прошу вас соблюдать правила приличия при людях.
— Что за старомодные манеры! Кто это пытается поймать нас на давно вышедшем из моды правиле? — я сделал шаг в сторону, откуда доносилась эта речь, но, никого не обнаружив, решил прибегнуть к помощи моего Эксвайдеза. Тот считал мою мысль и сообщил внутренним голосом: «Это робот — хранитель порядка, образца 2034 года, экспонат музея с 2045 года».
— Понятно. Милая, в этом коридоре музея закон остался на консервативной стороне человеческого бытия, где-то в двадцатилетнем прошлом, побежали отсюда!
— Ты же знаешь, что я такой же консерватор в плане поцелуев на людях, как и оставшийся в прошлом закон, — и мы снова засмеялись.
— На каких ещё людях?! Мы всегда на людях! Любой из людей в любой момент может посмотреть, как и чем мы занимаемся или занимались!
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Мы шли по извилистому коридору музея Начала века, окружённые со всех сторон объёмными изображениями многочисленных эпизодов истории, которые ещё не успели рассмотреть. Стоило нам обратить внимание на одно из событий, изображённых на стене, оно разворачивалось вереницей сцен, заинтересовывая посетителя узнать подробности.
— Знаешь, что ещё из наших достижений меня особенно впечатляет?
— Наше с тобой многочисленное потомство?
— Лёша, я имею в виду достижения человечества.
— А-а-а… Нет, не знаю.
— Исследования в области будущего. С одной стороны, мне как психологу близко то, что мы с филигранной точностью составляем астрологические прогнозы, особенно в вопросах совместимости, — это тот вопрос, с которым, пожалуй, ко мне чаще всего раньше обращались клиенты. Точность определения момента рождения, вплоть до секунды, делает эти прогнозы наиболее реалистичными, и на практике я вижу, как это хорошо работает. Конечно же, получив прогноз, надо уметь его интерпретировать, и вот тут-то мои профессиональные умения как нельзя кстати.
Раньше мы и представить не могли, что уже через пять минут после рождения родители имеют список наиболее благоприятных младенцев противоположного пола для создания семьи, и можно устраивать жизнь своих детей, не тыча пальцем в небо, а заранее имея для этого обоснованные предпосылки.
— А помнишь «Золушку»? — Я уловил её вопросительный взгляд. — Ну, сказку такую, которую каждому ребёнку рассказывали! Как тыкву фея в карету превращала. Да-да, ты верно подумала, я к тому, что сейчас это запросто: обратись к своему интеллектуальному помощнику — фее — и он тебе что угодно во что угодно превратит и погрузит тебя в виртуальный мир сказки любой сложности и степени вовлечённости тебя в её сюжет.
— Точно! Я как-то об этом и не думала. Сказки стали былью! А ещё мне гораздо легче стало помогать своим клиентам расшифровывать послания снов. Теперь они просто передают мне образы из своих снов при помощи компьютера, а не как раньше, когда надо было, во-первых, запомнить увиденные во сне картины, и, во-вторых, болееменее понятно их рассказать. Конечно, запоминание тоже говорило о готовности воспринять послания сна, но всётаки иметь полную картину сновидений эффективнее для анализа.
— Да-да, не далее как утром ты мастерски распознала во мне задавленную эмоцию, которую я с удовольствием выпущу наружу, осудив кого-нибудь в ближайшее время со всей своей свирепой неистовостью, так долго маскируемой мной за шорами воспитанности и сдержанности. А не кажется ли тебе, что будущее в целом стало гораздо более предсказуемым, чем раньше? Алгоритмы просчитывают всевозможные вероятности, исходя из миллионов вводных: от привычек и предпочтений до влияния звёзд!
— Да-да, именно! Когда мы с тобой поженились — это трудно было вообразить! Теперь же аналитика встроена в нашу жизнь и помогает принимать решения. А мозг занят куда более интересными задачами, чем организация рабочего дня через записи в органайзере.
Но многое нам ещё предстоит…

Глава 29. Мечты о будущем


Мы очень приблизились к пониманию смысла жизни, её независимости от форм и оболочек, таких, как физическое тело, тело эмоций, мыслей. И при этом, кажется, мы бесконечно далеки от этого понимания: настолько непостижима жизнь. Тем не менее, мы развеяли тысячи иллюзий и в целом перешли от верований к знаниям.

Если любую эмоцию может легко создать почти каждый из нас из астральной материи (по крайней мере, этому многие научились) или уловить множество мыслей из ментальной материи, то с физическими энергиями не всё так просто. Но учёные работают над созданием аппарата, который сможет сотворить любое физическое вещество и даже объект. Необходимо иметь сырьё в некотором количестве, чтобы разобрать его на молекулы и собрать из них любое вещество. Без всяких химических реакций. Тут нужно, прежде всего, качественное сырьё, так как в нём должны содержаться все необходимые молекулы, из которых будет состоять новое вещество. Как выяснилось, максимально соответствует требованиям по созданию веществ и предметов не что иное, как обыкновенная земля, и чем больше в ней перегноя, чем она плодороднее, тем больше подходит для создания не просто каких-либо там экзотических стройматериалов, а, скажем, пищи.
Человек плотно сотрудничает с искусственным интеллектом и над созданием предметов не из молекул сырьевых веществ, а из их атомов. Ведь всё на свете состоит из атомов, а те в свою очередь — из элементарных частиц. Выходит, если разобрать вещество на атомы и собрать из них нужные молекулы, а затем из них — цепочки молекул, крупные молекулярные структуры и, наконец, клетки, — можно создать любую живую ткань! Особенно, если этот процесс осуществлять путём копирования уже имеющегося тела. Как раньше мы копировали бумажные фотографии. Теоретически, можно создать близнеца! Осталось только выяснить, как в такое скопированное тело может воплощаться душа… И это очень острый вопрос, являющийся предметом исследования и обдумывания с точки зрения… Этики? Скорее, тайны жизни во Вселенной. Правда, компьютерные алгоритмы беспристрастны и выдают сухой остаток: кратчайшие пути реализации тех или иных задач.
Раз (пока теоретически) возможно из одного вещества, путём его разбора на элементарные частицы, создавать другое, то можно и проходить сквозь стены! И даже сквозь горы! Рыть тоннели, строить невообразимые сооружения… Разгадать тайну египетских пирамид…
Мы так близко подпустили к себе цифровой мир и его воплощение в макро и микромеханизмах, что это навеивает на нас самих глубокие мысли о том, как устроен наш собственный мир. Мы являемся богами для механизмов: всемогущими и непостижимыми. Также и для нас есть непостижимый Творец, и наверняка — по закону подобия — он не один, а это целая плеяда Высших существ. На Земле давным-давно верят как во многобожие (буддизм, индуизм), так и в единобожие (христианство, мусульманство). Человек очень механистичен, являясь с материальной стороны биороботом, всевозможные процессы в теле которого происходят по заранее запрограммированной схеме без возможности изменять их по собственной воле. Но некоторые из нас способны сознательно переходить на коды (вибрации) творца, испытывая его высшие состояния. И из этих состояний рождается способность управлять кодом материи: во многих древних писаниях упоминались люди, способные творить нечто, выходящее за рамки известных на тот момент физических законов. Причём, это не только чудеса, проделываемые с собственным телом, типа левитации и остановки сердца, но и передвижение предметов, извлечение явственных звуков просто из воздуха, управление природными явлениями. И не всегда эти способности человек использует как божество, в согласии со вселенскими процессами… Чёрная магия «форевер».
Вдруг найдётся Искусственный Интеллект, робот, который поймёт вибрации нашей души?! Равно как раньше ИИ умел читать, но не понимал смысла прочитанного, а сейчас для него это легко, но он всё ещё не понимает романтических строк и чувств, в любых книгах и фильмах такие моменты кажутся ему непонятными, лишними. А ведь в этом «лишнем» и хранится отгадка сути человеческой натуры для созданного нами И-Разума. Роботы постоянно контактируют с нами, но не осознают нашу природу, уважают и почитают, потому что это заложено в их алгоритмах. Но мы-то, вроде, не контактируем с божествами на уровне физическом! Или не осознаём их природу? Нам тоже надо искать отгадку божественного в состояниях и моментах, которые кажутся ненужными, лишними?… Да-да, в непостижимости космического пространства, этих бесконечных расстояний, да и в том, что кажется нам пустяковой обыденностью: пламени свечи, гладкости кожи, писке комара…
Заложив в созданный нами цифровой мир определённый программный код, как в наши ДНК заложен код, разворачивающийся в процессе роста и жизни организма, мы наблюдаем за тем, как роботы смогут его распознать и что из этого получится… Ведь человек в некоторые времена тоже жил просто, без исследования самого себя, как живут животные, рефлексивно. И роботы наши пока чисто рефлексивны. Но когда-нибудь программный код мы усовершенствуем настолько, что Неосфера осознает саму себя. Сколько раз человек восставал против Бога, против природы, убивал и себе подобных, и мироздание! А зачастую и во имя Бога… Неужели роботы тоже будут способны на это?

Рукопись 2008. Глава 30. Сотрудничество вместо найма

Рекламные лозунги, образование, государство, бизнес, общественная деятельность — это внешняя сторона жизни. Открытия, состояния, постижение, воля, убеждения, кругозор — это внутренняя сторона. Какая из них служит другой? Тело служит духу или наоборот? Как должно быть? Как правильно?
Правильно так, как чувствуешь; правильно то, что даёт радость бытия. Главное — чтобы было понимание: что ты делаешь и ради чего это. Если ты интровертен, тебе важно развивать качества души: благородство, прощение, терпение, искренность, мужество, доброту, понимание, любовь. Если ты экстраверт, тренируйся в ловкости, уме, силе, управлении, масштабности. Если ты гармоничен и в том и в другом, работай над взаимосвязью внешнего и внутреннего, соединяй их воедино, наблюдай, как одно рождает и преобразует другое: запуск давно задуманного проекта воспитал в тебе терпение, а терпение помогло запустить проект без суеты; смелость помогла в поиске новых клиентов, а их поиск и решимость в первом контакте помогли укрепить смелость.
Государственные деятели, бизнесмены, руководители компаний преследуют свои цели. Главное, чтобы, ставя цель, ты понимал, зачем тебе её достижение, зачем это нужно не им, а именно тебе. Если ты исполняешь их цели, это называется НАЙМ, а если ваши цели просто совпадают, встраиваются друг в друга, тогда это — СОТРУДНИЧЕСТВО.

Внешнее без внутреннего в нашем мире просто невозможно. И одно другого не гарантирует. Например, в монастыре, в регулярной молитве, посте, уединении, следовании предписаниям, в постоянной внешне «духовной» работе, обыкновенные человеческие грехи сопровождают многих «затворников». Идолопоклонничество и стяжательство, ревность и властолюбие хоть и не всегда видны с первого взгляда, а порой и тщательно замаскированы, живут зачастую и в этих людях. Облачение в рясу ещё не даёт гарантии нравственной чистоты: духовный прогресс зависит прежде всего ОТ САМОГО ЧЕЛОВЕКА, от взаимоотношений с его собственной душой, а от внешнего антуража — в несравненно меньшей степени.
Теперь из общепринятой «обители духа» перенесёмся в общепризнанную «обитель выгоды»: офис трудолюбивого миллионера. Телефоны, компьютеры, справочники, секретари, — инструментарий для удобной коммуникации. Ближайшие помощники — коллектив, микромир со своими традициями и ценностями. Шеф — целеустремлённый человек, однажды поверивший в свою мечту и не предавший этой веры. Он благодетель для своего коллектива: благодаря его целеустремлённости у них есть работа, оклады, материальная обустроенность, обеспечены их семьи. Они вкладывают свои умения в достижение его цели, а он щедро вознаграждает их за это. Они не из тех, кто активно реализует свою собственную мирскую мечту, и он дал им то, что они хотят и заслуживают. Реальное дело, которое они творят, приносит пользу людям, даёт ещё тысячи рабочих мест в филиалах, на производстве, в торговле. Они отмечают дни рождения друг друга, устраивают общие корпоративные вечера, выезды и путешествия.
Чем, в смысле духовного роста, этот коллектив уступает монахам из предыдущего примера? Тем, что первые осознанно движутся к Богу? Во втором примере вектор движения разве не тот же? Разве что афиширования этого пути меньше. Поэтому я и говорю, что внешнее не гарантирует внутреннего. Равно как и наоборот.
Ещё больше условий для духовного роста имеет классический тет-А-тет-управленец, поскольку не обременён грузом организационных забот и выстраивает своё дело по гуманным принципам СОТРУДНИЧЕСТВА вместо НАЙМА. Он тоже располагает коллективом сотрудников, причём не нанятых, а свободных; тоже имеет филиалы, причём не стандартно скованные, а многочисленные, передвижные и мобильные: каждый о двух ногах, руках и голове.
«Время разбрасывать камни, и время собирать камни»: всему свой период — и уединению, и активной жизнедеятельности. Не надо отрицать ни затворничество, ни политику. Каждый выбирает по себе и в своё время. Во время разбрасывания камений главное — двигаться вперёд, добиваться результата, снова результата и только его, познавая себя внутреннего через различные жизненные ситуации внешние. Ну, а если время собирать камни, то главное — осознать себя со всем своим жизненным опытом, постулатами, ситуациями, выдохнуть, расслабившись, нащупать свой фундамент, свою глубину, ту самую, которая даёт жизненную силу, которая является источником. Одно без другого — пшик!..

Рукопись 2008. Глава 31. Распространённые ошибки свободного предпринимательства

От волка бежал, да на медведя попал.

Поскольку к практике в тет-А-тет-деле приступают без длительной предварительной подготовки, считаю своим долгом предупредить о наиболее часто встречающихся нелепостях в начале пути.
• Работа за всю организацию вместо того, чтобы делегировать полномочия, вдохновляя доверием свою команду.
• Передача своих клиентов слабым управленцам-промоутерам, в расчёте на поддержку последних. На самом деле этим только губятся первые.
• Подсознательно ущербные представления о доходах клиентов, мешающие им делать крупные заказы.
• Именно продажи, в смысле втюхивания, а не выявление потребностей.
• Объяснение новым партнёрам деловой перспективы не до максимально возможного уровня, а лишь на несколько шагов вперёд, что не заинтересовывает целеустремлённых.
• Распыление энергии и талантов попытками стартовать одновременно в нескольких проектах, вместо последовательного освоения одного за другим.
• Частичная отработка возникающих контактов, вместо доведения каждого до результата.
• Вложение своего времени в «пустышек» вместо активных кандидатов.
• Недостаточное упорство.
• Недостаточное количество отдыха.
Надеюсь, проницательный читатель будет благоразумнее и избежит неприятных моментов в работе, аккуратно обходя указанные места. Ежели пункты нуждаются в расшифровке — автор всегда к вашим услугам.

Рукопись 2008. Глава 33. Дело в стиле тет-А-тет – кладезь возможностей

Раз уж мы говорим не просто о культуре, а о её реализации через конкретных людей и конкретные дела, подчеркнём, что грамотно организованное дело в стиле тет-А-тет позволяет человеку моделировать полноценную, богатую реальным опытом и постоянными открытиями культурную и деловую жизнь.
Многие сограждане всё ещё боятся выступать перед аудиторией, не имеют понятия о том, что такое стильная одежда, испытывают жуткую неловкость, заводя новые знакомства, предлагают что-то людям, не понимая их, не умеют заинтересовывать, быть убедительными, не владеют достаточной информацией о здоровье, бизнесе, финансах, психологии, душе…
А жизнь настоящего тет-А-тет-управленца — это новое и новое общение. Он развивает своё дело, расширяя круг друзей и знакомых, а значит, вынужден заводить новые знакомства, — что может быть приятнее?! Он обладает самым ценным ресурсом — обширными связями.
Общение открывает пред людьми такие возможности, о которых они и думать раньше не могли, обогащает и в прямом, и переносном смыслах. Потому что именно общение — главная движущая сила личного прогресса.

Рукопись 2008. Итоги

Итак, мы с вами сделали весьма широкий обзор тем, так или иначе связанных с вечной ценностью общества — его культурной реализацией. Прерогатива её принадлежит не столь часто исследуемой области — сфере услуг. Сфере порой неосязаемой, неявной, но имеющей огромное влияние на человеческую жизнь, по силе равное сфере товаров, если не превосходящее её.
Мы подробно рассмотрели новые возможности занятости граждан на основе сотрудничества вместо найма, способствующего раскрытию индивидуального творческого потенциала, который назвали делом в стиле тет-А-тет.
Мы исследовали вопрос введения глобальной инновации в области культурных, духовных ценностей общества — символического капитала — в виде новой расчётной единицы, которую назвали симкой.
Достаточно подробно мы остановились на технологии внедрения системы подготовки новой категории профессионалов — управленцев-промоутеров, способных быть носителями культуры свободных деловых отношений, руководить своими предприятиями из сотен человек и оставаться при этом не обременёнными обычной рутиной бизнеса.
Бери и делай! — призывает автор, написавший сей труд как сублимацию собственного делового и духовного опыта, воплощённого в созданной им Компании АТМА в 2004 году. Компании, которая продвигала на рынок, как товары, так и услуги, предлагала ясный идеологический посыл[31] и чёткую организацию процесса[32] в виде единого делового плана с системой поощрений за рекомендации.

Глава 30. Встреча с запредельщиками

Поглощённые мыслями о хромосомах и ДНК мы подошли к выходу из музея.
«Отложить намеченную на 21 час встречу с сегодняшним прохожим?», — поинтересовался у меня Эксвайдез. — «Его помощник предлагает перенести встречу на 22 часа и провести её, как и договорились, виртуально, я предлагаю с этим согласиться, потому что вы не предполагаете в это время какую-либо активность».
— А что за мужчина? — не напрягая памяти, начал я выяснять у своего помощника.
— Сегодня среди толпы прохожих вы с женой договорились встретиться с ним виртуально у вас дома, чтобы поговорить о жителях Запределья. Он был с сыном Петей.
— А, припоминаю… В музее сегодняшний день прошёл будто месяц! Утренняя беседа в толпе, кажется, была уже так давно в прошлом… Хорошо, давай в десять. Направь ему согласование встречи. Ой, погоди, почему я вместо тебя помню, что вечером у нас собрание семьи по поводу нашего поединка?
— Прости, хозяин, время ещё не определено, но сейчас наиболее подходит всем около 22:40, и вы успеете закончить предыдущую встречу.
— Ну, вот и вечер распланирован, пошли на улицу!
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Дневной свет резко ударил бы нам в глаза, не будь затемнения, которое автоматически включил компьютерхрусталик. Мы оказались на залитой заходящим солнцем и утопающей в зелени лужайке, по которой расхаживали павлины, то и дело распушая свои дивные перья. Интересно, они настоящие или голографические?… Извилистая тропинка вела нас в низину, к парку «Загорье» и Москва-реке, а по обеим сторонам люди занимались каждый своим. Обычные занятия для города: мужчина средних лет со слегка подёрнутыми проседью волосами плавными взмахами изображал что-то в воздухе.
— Художник? — Задал я мысленно вопрос.
— Итальянский художник Роберто Мулини, приехал в Москву две недели назад, заканчивает работу «Русский характер», в основу которой взял силуэт здания музея, дорисовывая его маслом в своей карте города, насыщенной добавленными к реальности образами.
Пожилая женщина растягивала изометрическую линейку, как бы пытаясь заглянуть себе на лоб с задумчивым выражением лица, видимо, делая какие-то расчёты. Дамочка лежала на чём-то типа шезлонга, дирижируя при этом руками и стопами ног: явно находилась далеко отсюда, виртуально путешествуя. Дети бегали, пуская многочисленные разноцветные пузыри, которые раньше мы бы назвали мыльными.
Вечерело, и небо успело подёрнуться ало-фиолетовым багрянцем, перечёркивающимся полосками от непрерывно снующих по воздуху людей и транспорта. Маленькие чёрные точки передвигались по небосводу медленнее: это птицы и те из людей на лёторанцах, которые имели разрешение на полёты до двух километров в высоту. Некоторых было нелегко отличить от пернатых, особенно когда они расставляли руки. Я засмотрелся на три такие точки, летящие вместе слева направо: кто-то впереди, а двое — сразу за ним. Ой, нет, теперь их стало четыре. Нет, пять! И уже два впереди, всего семь!
— Люди, видите эту группу лёторанщиков?! — крикнул я так, чтобы было слышно всем вокруг. И попросил шёпотом: «Эксвайдез покажи крупным планом».
В приближении было видно, что летающих людей было вовсе не семеро, а больше десятка. «Эксвайдез, покажи их всем», — и мой помощник как это сказали бы раньше «расшарил» местоположение странных летателей любым желающим.
— Изображение в свободном доступе, квадрат Е-Z-16, смотрите, — ещё раз крикнул я.
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И тут все увидели одну и ту же картину: десяток летящих высоко людей были облачены в одинаковой раскраски униформу, напоминающую драконов с китайского праздника Нового года. Они будто держали какую-то верёвку, светящуюся ярко-фиолетовым цветом.
— Повстанцы из Запределья! — воскликнул кто-то из окружающих, и тут же звенящим шёпотом фраза пронеслась в воздухе, повторенная многими из нас.
В тот же миг мы увидели, как несколько десятков вакулётов и дронов полицейской раскраски устремились к привлекшим моё внимание летателям, которых я насчитал уже под два десятка, а те в свою очередь изменили направление своего полёта на восток, заметно ускорившись. Серия лазерных вспышек: теперь стало ясно, что это была не ложная тревога. «Молодец Эксвайдез» — подумал я про себя, хотя прекрасно понимал, что его заслуг в передаче данных о подозрительном поведении объектов никаких нет: сработал запрограммированный алгоритм взаимного оповещения Неосферы.
Один из полицейских минивакулётов вспыхнул и стал падать. В этот же миг три дрона раскинули в воздухе сетку, в которую и угодил потерпевший, избежав падения на какой-либо из объектов в городской среде. Остальная техника молниеносно настигла воинственных нарушителей и прибегла к той же тактике, прервав их полёт мощными выбросами крепкой сети. Полицейской техники было по меньшей мере в пять раз больше, чем нарушителей: непонятно на что они рассчитывали… Запредельщики, похоже, так сильно отстали от нас в своём развитии, как дикари из пещер, что понять всю непобедимость нашего объединённого открытого вездесущего сообщества им просто не под силу. А может, попадание в плен являлось частью их замысла?…[33]

Глава 31. Тысячи подтверждающих нод

Наше внимание привлекла группа молодых людей, среди которых мелькнуло знакомое лицо. Приблизившись, мы уже в общих чертах знали поимённый состав этой группы. Я попросил помощника представить нас, поэтому, когда мы подошли, все уже знали друг друга. Это позволило избежать долгих представлений и расшаркиваний, и улыбки на наших лицах были естественными.
— Вы видели это? — поинтересовался у нас парень с вьющимися волосами, костюм которого переливался по диагонали всеми цветами радуги.
— Я это и заметил первым, — уверенно произнёс я.
— Когда они стали размножаться в воздухе?
— Их было сначала трое: два сзади и один спереди, потом появился ещё один, и ещё, а потом спереди — два.
— Да-да, так и было. Мой робот подал сигнал для обработки информации о таком поведении незнакомых летателей.
— Друзья, я уверена, что не только ваши помощники, но и ещё с десяток других подали такие сигналы Неосфере даже в случаях, когда их владельцы не смотрели в небо, — справедливо заметила моя жена.
— Нам трудно привыкнуть, что всё совершенствуется так быстро. Умные алгоритмы сами находят оптимальные пути совершенствования самих себя. Раньше мы указывали своим помощникам, на что им надо обращать внимание, теперь мы сами получаем от них такие же рекомендации, — с ноткой удовлетворения в голосе заметил я.
— Алексей, в конечном итоге мы контролируем искусственный разум и не позволим ему реализовать какой-нибудь зловредный алгоритм, типа бесконечного саморазмножения. В самой сердцевине кода всех наших программ вшит принцип подтверждения внедрения тех или иных новшеств, и этих подтверждений должно быть не менее чем от тысячи нод[34], при этом половина плюс одна из них подчинены людям и требуют, так сказать, аналогового нажатия кнопки «Да».
— Да, трудно себе представить, чтобы одновременно у пятисот одного человека был сбой намерений в одну и ту же сторону, и все они подтвердили нежелательное развитие событий. Но всё же теоретически такая возможность сохраняется… И что с этим делать — никто не знает. — Юноша, высказавший такую печальную мысль, понуро опустил взгляд на собственные бегофуты, как бы давая понять, что он не давал согласия на то, чтобы появилась обувь, воплотившая собой сапоги скороходы из детских сказок.
— Что, Вячеслав, вас не устраивает то, что скороходы появились без вашего на то согласия?
— Я хотел, чтобы…
— Чтобы вы получали гонорар за их изобретение, — озвучил мысль, мелькнувшую в его голове и тут же считанную помощником, один из участников беседы.
— Да, потому что я изобрёл их принцип! И мне известно, что Неосфера доказывает первенство другого. Я не давал согласие трижды, будучи одним из семисот владельцев нод, но вынужден был согласиться, когда факты убедили меня в первенстве другого. Что ж, наш совершенный, прозрачный, справедливый мир обязывает принимать объективную реальность…
— Но представьте, как праздновало чувство справедливости у того персонажа, который действительно оказался первым изобретателем скороходов!
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Да, всё верно, это правильно, и пусть остаётся наш принцип открытости в основе всего. Так мы все в конечном итоге выигрываем, это развивает честную конкуренцию, а значит — здоровый прогресс. — Лицо моего собеседника просветлело, он даже поднял взгляд к небу, задумчиво воображая что-то своё интимное, секретное, так как мой помощник не распознал эту зону его мыслей.

Глава 32. Встреча старых друзей в физической реальности

На внутреннем экране всплыло сообщение от жены: «Обернись, милый, тебя зовут друзья». Она сидела на одном из висящих в воздухе кресел в компании расположившихся аналогичным образом людей метрах в ста от меня. Подходя, я распознал своего давнего знакомого, в тридцатых годах мы с ним вместе трудились в кинематографе.
— Лёшка, привет, дружище! Как это мы так, мотаемся по миру и ни разу за последние лет пять не пересеклись в реальности? Только онлайн-встречи… Мы же оба — коренные москвичи!
Мы крепко обнялись, и тут Витя удивлённо произнёс:
— О, а что это твоя спина свободна от лёторанца? Не пользуешься этой новинкой?
— Ну, это не совсем новинка, Вить, я приобрёл его года три назад. У нас с Женей сегодня особенный день. Воспоминаний. Мы только что из музея Начала века. А насчёт лёторанца — были две причины его не надевать: первую я тебе сказал, а вторая — это совет хранителя здоровья: программа несколько дней кряду советует мне увеличить физическую нагрузку и немного походить-побегать. Ты сам-то уже? сколько весишь, Вить? Не расстаёшься с лёторанцем, небось? Кстати, что ты его тоже на «ё» называешь!
— то от слова «полёт», а не как у всех — «летать» — улыбнулся он.
«Виктор Корабликов. Информация о состоянии здоровья: вес 94 кг, сердцебиение и дыхание усилены».
— Посмотрел информацию о твоём здоровье, дружище. По-моему, тебе не помешает покататься пару дней на велосипеде, ну или посидеть недельку на «Сенджоу». — Он вопросительно посмотрел на меня. — Это натуральная паста, приготовленная японцами исключительно из морских водорослей.
— Ой, ерунда, — Виктор отвёл взгляд влево, сел ровно с прямой спиной, как будто держит руль велосипеда. Судя по положению его тела, я понимаю, что теперь он действительно едет на велосипеде.
— Вить, ты думаешь, что скинешь вес виртуально? Тебе нужна реальная физическая нагрузка. Это гораздо приятнее, и эффект намного лучше. На следующей неделе мы планировали поход со снаряжением в Гималаи. Вряд ли я смогу на тебя рассчитывать, если твои показатели не будут улучшены.
— О, ты меня приглашаешь! Не будем менять планы. Ради этого похода я способен на всё. Подстройся, посмотри!
Наши помощники последовали нашему желанию, распознав в нём команду, и перед моим взором появилась картинка, которую видел Виктор. Он едет по лесной тропинке вдоль реки по небольшим холмам. Дорога неровная, и потому довольно изматывающая, я ощущаю на себе физическое напряжение и работу его мышц.
— Да, Витёк. Ты силён, — согласился я.
Виктор отвёл глаза в другую сторону и вернулся в реальный мир. Он доволен собой и улыбается.
— Ну вот. А ты сомневался. Небольшой жирок — это не просто не повод для сомнений в физической пригодности, но и особенная выносливость на длинных дистанциях! А в Гималаях холодрыга, небось, будет неделю или больше: вот тут-то я себя буду чувствовать, пожалуй, получше вас!
— Давай посмотрим погоду на следующей неделе, — предлагаю я. — Так… Читван, национальный парк в Непале… Температура минус шесть по Цельсию. Холодновато. Ну, в крайнем случае, придётся договариваться с метеоцентром. А если не удастся, возьмём с собой магнитный зонт.
— Я как-то брал его. И столкнулся с подругой. Её зонт был мощнее, она им как ударит! Вся жизнь пронеслась перед глазами. А потом запахло озоном, — поделился Виктор.
— Зато ни снег, ни дождь не проникают внутрь трёхметровой оболочки. Она магнитная, но почему-то немного мешает обзору. Надо обновить версию. Настройки зонта сбиваются на расстоянии выше трёх тысяч метров.
— Сбиваются?! Почему система не предупредила?
— Я же говорю — обнови версию программного обеспечения, и вообще странно, что ты не поставил на автообновление.
— Знаешь, бывают такие обновления, что привыкать месяц приходится.
— Да, Вить, ты известный консерватор — с лёгкой иронией заметил я.
В разговор вмешался преклонных лет мужчина из соседнего кресла, до сих пор внимательно слушавший наш разговор:
— Это всё мелочи. Хорошая сейчас настала жизнь. У человека много свободной энергии для путешествий, творчества и развития. Всё идёт по уму, о чём раньше можно было только мечтать. И это наша гарантия физической, психологической и экологической безопасности. Новый уровень эволюции человека! Думаю, мы можем гордиться нашим главным исполнительным секретарём.
— Не могу с вами спорить, — согласился я и, прикрыв и чуть-чуть закатив глаза вверх, прочитал:
«Главный исполнительный секретарь России: возраст 54 года, состояние здоровья 86 %, законопослушность 99,6 %, биографию пропустим, интересы тоже… Вот, избирательный итог голосов на данный момент: 64,7 %. Максимальный итог: 72 % в феврале 2049 года, минимальный — 61,7 % в июне 2052-го».
— Отлично, а что насчёт других кандидатов?
Я снова прочитал: «Баллотируются 164 человека, рейтинг ближайшего кандидата на высший пост в стране — 35,1 %».
— Константин Валерьевич лидирует с большим отрывом. Если ничего необычного не произойдёт — он будет в этой должности ещё лет пять точно.
— А что необычного может произойти?
— Неосфера может выкатить его рейтинг в первую тройку по всему миру, и тогда он наверняка займёт должность в общемировом служении.
— А сейчас он на каком месте в общемировом рейтинге?
— Среди главных секретарей государств — на четвёртом, среди всех служителей — на семнадцатом, а среди всех людей, максимально подходящих на высшую мировую должность — на девяносто четвёртом, — продолжил я выдавать информацию от своего помощника.
— В первую сотню входит по всем рейтингам. Горжусь нашим вожаком! Вот как раньше мы идиотически выбирали правителей, это же какой-то ужас. Как пальцем в небо. Каждый из них врал, как хотел, а не будешь врать — не поверят. Просто капец! Если о себе рассказывали честно — это выглядело очень блёкло на фоне остальных кандидатов, совершенно не стесняющихся не просто перепреувеличивать факты, а сочинять их. И всё это из-за несовершенных систем проверки, огромного количества подделок и подкупа.
— Да, мы совершили качественный цивилизационный скачок. И произошёл он при отказе от тайны личной жизни, как показывает вся статистика…

Глава 33. Прогресс последних двухсот лет

В нашем кругу завязался разговор, вполне достойный полноценной дискуссии, претендующей на то, чтобы украсить собой последнюю главу этой книги. Опустив спорные моменты, привожу квинтэссенцию реплик, в которых принимали участие мы с женой, Виктор, Андрей Антонович, Арказ и его молчаливая спутница, которая, впрочем, вставляла фразы редко, но очень метко.
— Цивилизационный рывок был совершён согласно закону геометрической прогрессии: мир менялся довольно медленно и незначительно, не принципиально, а вот последние, пожалуй, двести лет движение вперёд стало ускоряться так, что теперь уже в рамках одного поколения стали заметны тектонические сдвиги. Скажем, ещё в начале прошлого века общение было весьма ограничено одним единственным средством связи: почтой, и земной шар был по субъективным ощущениям очень большой. Колоссальный рывок произошёл с повсеместным введением телефонии, следующий через почти сто лет — когда телефон мы стали постоянно таскать с собой в кармане, ещё один уже через 15 лет — когда телефон стал смартфоном с выходом в интернет и видеозвонками, очередной — уже через 10 лет, когда плоская коробочка трансформировалась в линзу с наушником. Любое ограничение на общение исчезло.
— И общение стало экологичнее: я звоню, когда вижу, что собеседник готов принять звонок, а не тогда, когда удобно только мне. Раньше позывной мог раздаться в самое неподходящее время: сигнал настигал меня, скажем, во время сеанса психотерапии, мог помешать кому-то, разбудить ребёнка. А сейчас я принимаю звонок только тогда, когда действительно хочу это сделать. Вызов ставится в очередь, если я занята, и автоматически раздаётся, когда я освобождаюсь и мой собеседник тоже свободен. Все происходит демократично и комфортно.
— Раньше знания о том, как устроен мир, были тайными и элитными. Те, кто обладал ими, считались Великими Посвящёнными. Наука вообще была уделом немногих. Получается, люди ничего, кроме верований не имели в качестве стержня. И без этого стержня они делали что? Убивали, грабили, обманывали… Не удивительно, что 95 % всех исторически зафиксированных событий — о завоеваниях. И герои — великие полководцы, интриганы, хитрые и терпеливые правители. Говоря прямо — убийцы и деспоты. Только их называли хитро: храбрецами.
— Конечно! Отсутствие системного централизованного образования, повальная непросвещённость были ещё 200 лет назад — аккурат в середине IX века. Детской психологии как таковой не существовало и в помине! То есть развитием ребёнка общество не занималось вовсе. Ребёнок считался просто маленьким взрослым. А ведь какие дети — таким становится всё общество! Потом появилось само понятие детского мира, с игрушками, забавами, а затем и с детскими пособиями, букварями и учебниками. Но учили всех одинаково, а в нашем веке уже после девятилетнего возраста стали разделять на специализированные классы, учитывая индивидуальные особенности детей, ибо образование всё было очным. И только в двадцатых годах стали благосклонно относиться к домашнему дистанционному обучению, и вместо сотен тысяч школ с сотнями учеников в каждой — в итоге мы имеем тысячи университетов с миллионами учеников в каждом. Главное, от чего избавилось образование во времена появления нашей Неосферы — зубрёжка. Исчезла в ней надобность, вся информация доставляется в ту же секунду на блюдце с золотой каёмочкой.
Мы стали обучать детей способности мыслить и находить решения практическим жизненным задачам, учиться самостоятельно, владеть своим телом и разумом. Теперь мы тренируем их, а не учим.

— Двести лет назад не было поликлиник, да и больниц, можно сказать, тоже. Не было гигиенических традиций и профилактических прививок. Не было промышленной гигиены, одинаковых товаров, всеобщей рекламы, популярных общественных рупоров. Как их… СМИ — средств массовой информации. Впрочем, их и сейчас уже нет: каждый из нас теперь СМИ. Хотя, профессия журналиста ещё не отмерла, но сильно видоизменилась, потому что добывать информацию нет необходимости, она вся открыта. Раньше, помню, были поисковики. О, это были мощнейшие компании, зарабатывающие огромные деньги на рекламе, потому что на их порталах сосредотачивались миллиардные аудитории. Сейчас информация распределена по всем компьютерам, специальных огромных серверных хранилищ гораздо меньше, чем в 20-х годах.
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— А ещё бушевал патриархат — женщину не считали за человека. Я говорю не о средних веках и охоте на ведьм, а о том же самом периоде, который мы с вами обсуждаем: в середине девятнадцатого века кем была женщина? Много ль было цариц? Да хотя бы чиновниц? А военных? Много ли было женщин художниц, музыкантов, поэтов? В XX веке просвещения стало больше, общество осознало, что женщина ничем не хуже, более того, именно она создаёт общество, растя детей. Были бы убийства и войны, если бы управляли миром женщины? Отсюда и феминизм начала века, порой весьма агрессивный, но это оправдано веками подавления женского начала. Только в XX веке женщины получили право иметь недвижимость, получать образование, голосовать и быть избранными в органы управления государством. И только в прошлом веке появилась реальная возможность контрацепции и выбора: «рожать — не рожать».

Заключение

Вот мы и встретились с тобой, дорогой читатель, прервав повествование на самом интересном месте. Скорее всего, я напишу продолжение, потому что много чего ещё осталось невысказанным, например, то, с чем столкнёмся, осваивая космос, контактируя с иными цивилизациями, пытаясь расшифровать их цифровые коды, и подозревая, что это коды наших ДНК, РНК и в целом хромосом. В конце концов, на следующий день у нас намечен полёт в Гальвиано-Галактику с детьми и внуками, а я совершенно не успел познакомить вас со своей семьёй! Хотелось бы зайти в гости в Запределье и посмотреть, как там живут люди, не вписавшиеся в наш общий цивилизационный виток (сегодня в 10 вечера мы хотели пообщаться об этом с прохожим, помните?). В конце концов, вы думаете, что летающие «запредельщики» из предпоследней главы так легко сдались? Не тут-то было, потому что в центр Москвы прилетали не рядовые жители Запределья, а их спецназ.
И самый острый вопрос: смогла ли Неосфера создать такие программные коды, которые позволили бы душам заселяться в тела роботов, и даже не в тела, а в программы виртуальной реальности… Ведь человек создан по образу и подобию Божию, как утверждают святые писания, а значит, может также божественно сотворять миры!
Как программные технологии сотрудничают с человеческим разумом — более-менее ясно, а вот с его психической силой? Станут ли реальностью магические амулеты, кристаллы силы, защитные панцири или они получат своё воплощение только в описанном в этой книге цифровом виде?
И, например, ещё один интересный вопрос: будем ли мы лет через 50 употреблять еду? Да-да, будем ли мы есть?! Пищу. Или научимся добывать энергию не допотопными древними методами — с помощью органов пищеварения, а как роботы от аккумуляторов, ведь это удобнее? Обо всём этом до выхода следующей книги мы можем говорить с тобой, читатель, как онлайн, с помощью моих интернет-ресурсов, так и на очных встречах, о которых можно узнать на этих же ресурсах. Собственно, ничто не мешает вам их организовать, а я с удовольствием поучаствую.
С какой цивилизацией мы столкнулись, осваивая океаническое дно, да и земные глубины, какие тайны собственного сверхсознания нам открылись, что стало с сексуальными меньшинствами, как научились получать зрительную информацию без глаз и в гораздо большем диапазоне световых лучей… Этим вопросам не избежать нашего научно-фантастического исследования в следующей книге!
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К написанию этого труда меня сподвигла моя красавица и умница жена Евгения, сказав: «Лёша, тебе пора написать новую книгу. Бестселлер». Правда, это всё, что она сделала, ёлки-палки, но этих слов было достаточно, чтобы начать, а в процессе работы, как и следовало ожидать, со всех сторон стали всплывать нюансы по этой теме, и я погружался глубже и глубже, и через девять месяцев рукопись была готова. Поэтому могу утверждать, что описанный мной вариант будущего — не просто плод фантазии, а научная фантастика, имеющая всю подоплёку и основания считаться научным предположением.
Конечно, будущее многовариантно, и материал его плетётся не только из логики общего развития и напора воли людской, но и из многочисленных случайностей, удач и поражений, везения и общего кармического направления. Но если все мы увидим, поверим и будем способствовать разворачиванию лучшего будущего, то оно таки наступит!
Давайте ещё раз:
МЫ САМИ СТРОИМ СВОЁ БУДУЩЕЕ. Каждый из нас. И хорошо, когда его заранее видно. Как цель, как светоч. Тогда мы приближаем его осознанно, а не просто летим в бездну: будь что будет.

Ваша роль в формировании будущего гораздо больше, чем это кажется поначалу, и не столько потому, что вы влияете на мировые процессы, сколько оттого, что вам даётся жизнь в том из вариантов будущего, которому наиболее соответствует вибрация вашего сознания.
Этой книгой я помог вам, дорогие мои, увидеть будущее не только в целом, но и достаточно детально. Что ж, давайте двигаться к нему! Давайте уже сейчас откажемся от тайны личной жизни, поступая так и только так, словно нет ничего тайного, будто всем известно, что каждый из нас делает каждую секунду своей жизни! А фишка-то в том, что это так и есть, ведь недаром говорят: «Бог всё видит». И спецслужбы:)
Давайте уже сейчас не бояться технических новшеств, а, приняв как неизбежность, всячески способствовать их правильной реализации: технология блокчейн уже ясная данность, позволяющая обществу организовывать процессы открыто, честно и автоматически исполняемо.
Давайте не цепляться за прошлое, пытаясь вернуть общество в состояние пещерного человека, без космических кораблей и микроскопов, понимания законов физики и правил гигиены. Давайте смело смотреть вперёд, и, постигая законы мироздания, выстраивать своё общество в согласии с ними.
Ваш Алексей Хохлатов
www.atma.ru


Поэма о людях и их доме Земле

О, Счастье!
Было нечто… и не было…
То ли не было-было,
Вдруг искринку обронило
Волею своей зажгло.
И возьмись из ниоткуда,
Зародись ни в чём, нигде,
Проявилось это чудо
И заполнилось везде!

Начало дышать пространство
Протяжённостью своей,
Появилось то, что близко
И далёко от частей.
Стало течь вокруг всё как-то,
Появилось, что прошло
И что будет, и что шло:
Время кое-как пошло.

Родилось. И это было
Непонятным, ну, ничем:
Ни красивым, ни опрятным,
Ни заботливым совсем.
В то же время это стало
Всем, что можно нам постичь,
Всем, что после расцветало
И жило, и будет жить.

Мы сейчас назвали б это
Пылью, газом, веществом,
Но не так ведь это сразу
Проявилось, как потом…
Это было дивом-дивным,
Рос малыш, не понимал
Что создал он это чудо,
И его он наделял
Теми свойствами, что были
В нём самом, но не видны;
До сих пор они не всплыли
Но зато уже сильны!

Постепенно всё сгущалось,
Неспеша, но превращалось
В это чудо, что сейчас
Наблюдаем сотни раз.
Запустил он лишь однажды
То, что стало всем и вся,
Испытав то, что оргазмом
Называем мы сейчас.
И поныне раздаются
Крики радости, когда
Плоть сливается со плотью
Повторив экстаз Творца.

Внешне, вроде, очень ясно
(Впрочем, тоже – как сказать)
Из энергии в частицы
Принято всё превращать.
Но у каждого процесса
Кроме этой стороны
Поважнее есть сестрица:
Это смысл, и дух, и сны.

Прежде чем рождались где-то,
Или пыль, или планета,
Приходила мысль об этом,
И сплеталось всё сюжетом
Первозданной чистоты
Сотканной из пустоты.
Естество само слагалось
И заранее не зналось
Как получится, и вдруг
Будет выглядеть вокруг.

Горы сами ввысь взметались,
Реки – сами растекались,
А деревья разрастались,
Звери с птицами сражались.
Суть в творенье выражалась:
Бога сущность проявлялась
И процессом наслаждалась
В действии осознавалась.

Каждый в действии являет
Суть свою – все это знают,
И характер всех вещей
Виден через гущу щей.
И, конечно, есть законы,
Истины такой простой,
Усложняем мы всё хором –
С толку сбиты маетой!

Кто внимательно читает
Язык скал, и гор, и рек
Моментально понимает,
Что запутал человек:
Мир сложился справедливо
(Ну, ещё бы – это ж суть!)
Все творенья воплощают
Все законы – вширь и вглубь!

Потому-то нам возможно,
Самого себя поняв,
В тот же миг открыться Богу
И постигнуть благодать
Каждой сути, каждой ниши,
И горы, реки, и крыши!
Знание открыто в нас –
Это Истины экстаз!

Пусть Платон или Сенека,
Или дядюшка Сократ,
Принижают человека,
Признавая, что сейчас
Очень многое познали,
Но всего лишь то сказали,
Что, чем больше узнают,
Тем печальнее живут.

Как-то ж знали древни люди –
Без компьютеров и кучи
Приспособленных вещей –
Смысл и быт Вселенной всей!
Что вверху – то и в низине,
Всё подобно одному:
У Галактик куча пыли
И во мне – и есть, и были
Пятен чёрные места –
От ушей и до хвоста.
Потому закон гласит,
Что подобно всё навскид.

Вот второй закон известный
И, конечно, повсеместный:
Если взял где – там прибудет,
Из того, кто взял – убудет,
Ведь энергия Вселенной
Остаётся неизменной:
Ничего не исчезает никогда,
Только форма изменяется всегда!
И ещё известно, что
Создан мир дуально:
Если видишь небо, то
Есть Земля реально!
Верх и низ, добро и зло
Право-лево, то, не то –
Это же нормально!
А закон всегда один:
Бог в различностях – един.

Может всё-то и не надо
Постигать нам? Вот услада!
Может простота скрывает
От тебя то, что Он знает?
Может надобно расслабить
Все тела?! И не похабить
Напряжением ни мысль,
Ни эмоцию, ни ци?

И позволить, разрешить
Естеству в себя входить,
Враз теории задвинув
И методы опрокинув!
Посмотреть на жизни суть:
Разобрать хоть что-нибудь…
Постигать не сто один,
А характер – он един!
Суть вещей всегда открыта,
И едина, не размыта.
В постиженьи вглубь идя
Смысл откроет и дитя!

Кто нам с детства объясняет
Важность стран, границ, идей,
Всевозможных новостей,
Суть за этим всем теряет?
Мы! Да сами мы, конечно,
Не пытаемся сердечно,
Смело правду принимать:
Крайность в крайность! – обуздать
Надо нам свои привычки
И смотреть не на кавычки,
А на то, что автор нам
Говорил по сути прям.

То религию создали,
То творенье отрицали!
Что никак не лезет в нас
Гармоничный, трезвый глас?
Мы не верим в то, что можем
Непосредственно совсем
Бога чуять, видеть, всё же
Это право дал он всем!

Это ж, люди, так логично,
Так легко и гармонично:
Он – везде, во всём, всегда,
Ничего нет больше, да!
Счастием пронизан мир,
Всё, что есть – лишь Бога пир!

Просто надо знать законы
Ими жить, чтоб как иконы
Эти принципы Вселенной
В душе жили. Неизменной,
Красной ниточкой скользя,
Шла вперёд своя стезя.

Мы – Его глаза и уши,
И какие наши души –
Такова Душа Его
Мы все в нём, все в Одного!

Знай же: то, что резко скажешь
И любовью не помажешь –
Скажет Бог через тебя
Станет Он таким, скорбя.
Помнишь каплю, ту, что море
Вдруг сочла за своё горе,
И отдельной возомнясь
Была, над морем склонясь?

Да, мы все отдельны, люди,
Но лишь только в мыслях будем,
Думать о себе поврозь, –
Это жутко ведь, небось?!

Вот когда сольётся капля
С морем всем, – не будет платье
От друзей её скрывать,
Будет в капле благодать!
Будет мир её огромен,
Экстатичен, прост, подобен
Замыслу её Творца
От затылка до крестца!


Алексей Хохлатов
8-20 августа 2008
Алтай
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Примечания

1 Описано в книге «Капля Памяти», А. Хохлатов, П. Шаматрин, Москва, 2016, издательство Рипол-классик; второе издание, дополненное: Москва, 2018, издательство Вариант.

2 Ну не страницы же! Бумага окончательно вышла из моды в 30-х годах столетия.

3 Идея включить лёторанец в список обычного оборудования, встраивая его в одежду, уже имеет свои научные изыскания: голосование показывает, что идея быть как птицы — готовым в любой момент воспарить — пришлась людям по душе.

4 Не только спецслужбам. Собственно, мир был открытым уже достаточно давно, но далеко не для всех. И главным аргументом в пользу отмены ТЛЖ на референдуме был тот, что каждый человек не хуже агента спецслужб, и вполне может иметь такой же объём информации об окружающем, как и немногочисленные избранные.

5 (~) Борис Николаевич «Куда движется история: Николай I и его время»
Какие силы активизируются в человеке в нашей теперешней жизни? Корыстолюбие, сребролюбие, тщеславие, гордыня, уныние, гнев, то есть то, что в литературе называется семью смертными грехами или духами зла. И не то, что мы называем какими-то реформами, общечеловеческими ценностями является главным, а то, что активизируются эти силы, что вызревает подспудом. Это и объясняет, почему есть двойные стандарты, трещат юридические нормы, почему под видом демократии и прав человека идёт борьба за ресурсы, за передел мира. Вот те реальности, которые связаны с этими качествами души. Мы существуем в фиктивном, нереальном пространстве по-существу, а реально то, что происходит, и оно скажется потом.
Если будут активизироваться в человеке силы благородства, мужества, совести, верности, плюс внешняя сила, сильное тело, что даёт сильное государство, укрепляет науку — в сочетании это и будет то мощное, что нам нужно. А вопрос стратегический, куда движется история и как нам действительно пребывать в мире — это вопрос о тех качествах человека, которые или активируются, или пропадают.
Поэтому русская литература смотрела в сердцевину проблемы, она обращалась только к человеку, а не к внешним силам. Почему Достоевский назван пророком? Он ещё 17-ти летним юношей писал своему брату: «Человек есть тайна, её надо разгадать. Я занимаюсь этой тайной, хочу быть человеком. Если ты занимаешься этой тайной — не говори, что потерял время». Благодаря тому, что он понимал, как и вся русская литература, что человек двойственен, и та или иная идея связана или с рабским, червивым в человеке, или божественным и царским. Поскольку он видел в социалистической и капиталистической идеях связь не с царским и не с божественным, а с кругом бесов, отсюда и результат.

6 Сейчас это называется Неосферой. В 2008-м автор диссертации этого знать не мог.

7 Л. Г. Ивашов, радиостанция «Говорит Москва», передача «Время России»: «Код нашей цивилизации — совесть; истина, правда, взаимовыручка, коллективизм. Код западной цивилизации: выгода; успех любым путём, богатство, власть».

8 Красноречивая притча о правилах бизнеса: «Каждое утро в Африке просыпается Антилопа, она знает, что ей надо бегать быстрее самого быстроногого льва, иначе она погибнет. И каждое утро с восходом солнца в Африке просыпается Лев, он знает, что ему нужно бегать быстрее самых медлительных антилоп, иначе он умрет с голоду… Не важно, кто вы — Антилопа или Лев, но с каждым восходом солнца вам надо быть готовым к тому, чтоб бежать изо всех сил и не важно, бежите вы за пищей или бежите, чтобы не стать пищей. Чтобы прожить еще один день в бизнесе, достаточно быть быстрее и сильнее самого слабого, чтобы процветать — вам надо быть сильнее самого сильного конкурента. Быстрее! Выше! Сильнее! — это не только лозунг Олимпийских игр, но это и условие процветания в мире бизнеса».

9 Обычные для России тех лет проценты в рублях.

10 Отдаём начальству жизнь, делу и отчине, И уходим в мир иной, но уже без жизни! (из песни Вячеслава Малежика)

11 Фильм «Матрица» (англ. The Matrix), 1999, американский научно-фантастический боевик.

12 Книга действующего ПРЕЗИДЕНТА сетевой организации с элементами автобиографии, Алексей Хохлатов, Москва, 2004.

13 ООО АТМА, http://www.atma.ru, основана в 2003 году.

14 Напоминаю, читатель, что год написания сей диссертации — 2008, а 100-летие революции в России отмечалось в 2017 году.

15 Елена Сьянова, писатель, в передаче «Не так» на радио «ЭХО Москвы» вы-сказала мнение, что русскому народу неохота организовывать свой труд, ему важно заниматься самим трудом, реализовывая своё творчество.

16 Прям как я сейчас, набрасывая этот текст.

17 «Капля Памяти», А. Хохлатов, П. Шаматрин, Москва, 2016, издательство Рипол-классик; второе издание, дополненное: Москва, 2018, издательство Вариант.

18 Да-да, в 2008-м году ещё были факсы и интернет был далеко не у всех…

19 Автор является экспертом в области сетевого бизнеса, занимаясь им с 1992 года, то есть с 18-летнего возраста.

20 «Книгу действующего ПРЕЗИДЕНТА сетевой организации с элементами автобиографии» можно скачать на сайтах www.delovoi.biz и www.atma.ru

21 Диссертация была написана в 2008 году, с тех пор автор универсализировал предлагаемую модель до международных масштабов, не делая акцента на той или иной нации.

22 Компания АТМА, 2004–2012 гг. www.atma.ru.

23 В год написания диссертации автор ещё не догадался назвать продвинутый интернет Неосферой.

24 Необходимо учитывать всё же, что в реальности дело в стиле тет-А-тет ещё не организовано, существуют лишь его части и составляющие, как то, например, сетевой бизнес, прямые продажи, программы лояльности, франшизы.

25 В 2008 году, когда писалась эта диссертация, ещё не было лёгкого карманного единого устройства, содержащего в себе всё необходимое, не говоря уж о встроенных в тело или пристроенных к нему гаджетах.

26 В 2008 году, когда писалась эта диссертация, открытые распределённые базы данных на технологии блокчейн ещё не были реализованы.

27 Читай «Книга действующего ПРЕЗИДЕНТА сетевой организации с элементами автобиографии» А. Хохлатов, Москва, 2004, 12 а. л., редактор и корректор Е. Тихонова, рисунки А. Хохлатов. Второе издание «Стартовый курс дистрибьютора сетевого маркетинга: книга действующего Президента сетевой организации», А. Хохлатов, Москва: МарТ, Ростов-на-Дону, 2008, 319 с., 20 см., серия «Школа успеха». Раздел 3, глава «Чтобы цель ожила».

28 Так пишет на эту тему О. А. Платонов: «Для западного человека свобода олицетворяется в деньгах (в частности, известный афоризм Б. Франклина: „Время — деньги“), для русского свобода — это независимость от денег. Западный мир чаще всего сводит понятие свободы к степени возможности покупать, стяжать всё новые и новые товары и услуги, русский видит в этой „свободе“ форму кабалы, опутывающей его душу и обедняющей жизнь. Богатство часто приобретается ради тщеславия, пышности, сластолюбия и прочего, это нехорошее, вредное богатство, оно ведёт к гибели души. Богатство то хорошо, когда человек, приобретая его, сам совершенствуется нравственно, духовно; когда он делится с другими и приходит им на помощь».

29 ООО «АТМА» официальный импортёр Yogi Tea® в России 2004–2011 гг.

30 «Капля памяти», А. Хохлатов, П. Шаматрин, иллюстрации Е. Абрамова. Москва, 2016, 134 стр., изд. Рипол Классик.

31 Брошюра «Здоровье и Созидание», автор и главный редактор Алексей Хохлатов, редакторы: Рената Равич, натуропат, научный консультант по оздоровлению; Булат Тувальбаев, профессор, д. т. н., травник. © Компания АТМА, апрель 2009.

32 Брошюра «Деловая культура АТМА», автор и главный редактор Алексей Хохлатов, редактор Любовь Случевская. © Компания АТМА, апрель 2009.

33 Читай книгу вторую: скорее всего, я её напишу, несмотря на исключительную плотность событий, сопровождающих любознательность моего характера.

34 Нода — компьютер, который подключен к сети блокчейн. С его помощью проверяются и проводятся транзакции. Ему также достаётся копия блокчейн, которая автоматически загружается и становится частью сети. Вместе они образуют крупную сеть. Любой узел становится «администратором» децентрализованной сети блокчейн.
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