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Аннотация
Большинство родителей желают, чтобы их дети, когда подрастут, стали успешными, счастливыми и финансово независимыми.
Но как этого достичь? Чему учить? Как учить? Когда следует начинать обучение?
Мы нашли для вас ответы на эти и многие другие вопросы.
Книга, которую вы держите в руках, уникальна. Она является ключом к будущему успеху ваших детей. В ней сказочные персонажи – мобайлики – расскажут, как на-учиться исполнять свои мечты, правильно ставить цели в жизни и управлять личными финансами. На её страницах в простой и увлекательной форме излагаются основы финансовых знаний, объясняются сложные экономические термины и даются рекомендации по сохранению семейного бюджета.
Книга предназначена для чтения с детьми 7–13 лет. Читайте её детям, читайте вместе с ними. Но знайте: одно только её прочтение не приведёт к результатам. Нужны ещё постоянная работа ребёнка над собой и применение полученных знаний на практике. В эти моменты будьте рядом со своими детьми, помогайте им.
В книге содержатся советы, следуя которым ваши дети действительно смогут стать хозяевами своей судьбы.
Удачи!
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Введение, в котором дети знакомятся с мобайликами

Друзья, вы что-нибудь слышали о мобайликах? Как, ничего? Очень странно. Мне казалось, что о них знают все дети, ведь большинство из нас имеет мобильные телефоны. Ну, раз вы ничего о них не знаете, тогда я вам расскажу.
Где-то очень далеко, в другом измерении, существует волшебный мир, в котором мобильные телефоны оживают и превращаются в мобайликов. Да, представьте себе, мобильные телефоны могут ходить, разговаривать, у каждого из них есть собственное имя. А ещё они знают интересные истории, которые стоит послушать каждому.
И вот по невероятному стечению обстоятельств девочке Лере из 4 «Б» класса и трём самым обычным мальчикам Станиславу, Даниэлю и Максу удалось туда попасть. Оказавшись в мире мобайликов и заблудившись там, ребята на своём пути встретили смешного, похожего на робота мобайлика по имени Бобби. Он проводил их в большой зеркальный город — тераполис — и познакомил со своими друзьями Робби Старом, Ларри, Донной и Мией.
Робби Стар оказался самым смелым и отважным из мобайликов. Что касается Ларри, то он знает обо всём на свете и даже преподаёт в академии мобайликов.
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Несмотря на серьёзный вид, который ему придавали очки, Ларри оказался добродушным и отзывчивым мобайликом. В дальнейшем при помощи своих знаний он ещё не раз придёт на выручку детям и поможет разобраться в самых разнообразных и сложных вопросах.
Затем Бобби представил детям двух мобильных красавиц — Мию и Донну. Тоненькая и вытянутая Мия, вся в блестящих стразах, и коротенькая толстушка Донна в строгом сиреневом корпусе являли собой полную противоположность. При этом подружки болтали без умолку, и казалось, что ничто на свете не заставит их замолчать.
Мобайлики пригласили ребят в свое любимое место — мобби-кафе, расположенное на 88-м этаже небоскрёба, подняться на который им помог неогравитационный лифт.
В кафе подавали мобби-коктейли. Но вместо настоящих коктейлей со льдом в разноцветных колбах содержались устройства с новыми программами и приложениями, которые мобайлики загружали через Wi-Fi.
Удобно расположившись на мягких диванчиках, Лера и мальчики засыпали мобайликов вопросами.
— В мире людей мы не можем двигаться, но всё замечаем и понимаем, а также приходим на помощь своему владельцу, подав нужную идею в ответ на его запрос. И лишь только ночью, когда все засыпают, мы по тоннелю времени возвращаемся в мир мобайликов, где каждый из нас может быть самим собой. В нашем мире время течёт быстрее. Здесь час равен нескольким минутам мира людей, — поведал им Ларри.
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— Но мы собрали вас здесь для другого, — продолжил он. — Вам выпал невероятный шанс узнать ещё об одном мире — мире финансов.
— Интересно, — сказала Лера, — я впервые слышу об этом мире. Он наверняка расположен где-то в другой галактике.
— Вот насмешила! — воскликнул Станислав. — В другой галактике! Я кое-что слышал об этом от родителей. Финансы — это то, чем мы владеем: деньги, вещи, активы разные.
— И ещё много чего, — добавил Робби Стар.
— Этот мир невероятным образом влияет на вашу жизнь и жизнь всех людей на Земле, — пояснил детям Ларри.
— Мы и сами раньше ничего не знали о нём. Но благодаря новому приложению, которое мы установили, теперь каждый мобайлик знает о нём больше, чем любой профессор в университете.
— В моей семье с финансами проблема: родителям постоянно не хватает денег, — сказал Макс. — Наша старая машина вот уже третий день не заводится, и мы не можем поехать в деревню проведать бабушку. Как было бы здорово, если бы всё изменилось и родители смогли купить себе новую машину, а мне электросамокат.
— Так и будет, — ответил Ларри. — Вы здесь специально для этого. Мы расскажем, как развить в себе способность добиваться успеха и правильно обращаться с финансами. И самое главное — вы научитесь осуществлять свои заветные мечты. Для того чтобы иметь достаточно денег, людям необходимо стремиться к увеличению активов, приносящих доход, а также грамотно планировать свои расходы. Применительно к семейному бюджету под активами понимается всё, что приносит дополнительные деньги. Противостоят активам пассивы. Это то, что приводит к потере финансов, забирает деньги. А сейчас я раскрою вам интересное правило. Даже не правило, а закон. Закон причины и следствия. Он состоит в том, что мысли являются причиной, а ваше положение — следствием. О чём вы мечтаете, чего хотите добиться, с высокой степенью вероятности сбудется.
— Да, это правда, — сказал Станислав. — Послушайте, на соревнованиях по плаванию я хотел быть первым и постоянно думал об этом, представляя, что я выиграл и мне вручили настоящую медаль. И что же? У меня получилось!
— Молодец, — сказал Ларри. — Но ты использовал ещё одно правило, которое называется визуализацией.
— Визу… что? — переспросила Лера.
— Визуализация. Всё просто. Вы о чём-то думаете, чего-то хотите и одновременно представляете, что это у вас уже есть. Например, представь, Макс, что у тебя уже есть современный электросамокат чёрного цвета и ты, счастливый, катаешься на нём. Когда вы чётко представили свою мечту, подумайте, как её можно осуществить, что нужно предпринять, и начинайте действовать. А если ничего не делать, то ничего и не будет. Если вы ожидаете, что с вами произойдёт что-то хорошее, так часто и случается. А если боитесь чего-то, например, что если вы пойдёте по лужайке босиком, то получите занозу, — заноза вам обеспечена.
— Значит, мои родители неправильно думали и поэтому они не могут позволить себе купить мне электросамокат? — спросил Макс.
— Не совсем так. Это целая наука о том, как нужно правильно думать, — ответил Ларри.
— Жаль, что мы не проходим её в школе, — расстроенно произнёс Макс.
— Я уверена, — сказала Мия, — что через некоторое время этому будут учить в каждой школе. Ведь ещё 50 лет назад люди лишь мечтали, что появимся мы, мобильные телефоны, и большинство жителей Земли смогут общаться друг с другом на расстоянии. Благодаря эволюционной силе мысли мечты одного поколения людей становятся реальностью для последующего. Когда вы станете немного постарше, я обязательно открою вам все секреты управления мыслями. А пока потренируйтесь: представьте, что вы здоровы, счастливы, отлично запоминаете всё, о чём мы с вами говорим, применяете полученные знания на практике и осуществляете свои мечты.
— Ответьте мне, пожалуйста, ещё на такой вопрос: откуда взялись электросамокаты? — попросил ребят Ларри.
— Я знаю! — первым воскликнул Макс. — Их к нам привезли из Китая, Японии и ещё каких-то стран.
— Ничего подобного, — вступив в дискуссию, сказал Станислав. — Они взялись, точнее, их произвели на заводах, а из какой страны они к нам попали — вовсе не важно.
— Вы оба, конечно, правы, — сказал Ларри, — однако изначально они возникли в чьей-то голове. Это чья-то реализованная мечта. Так, например, сегвей изобрёл исследователь Дин Кеймен из США, а другие учёные усовершенствовали его, отказавшись от рулевого столба-рукоятки. В результате появился гироскутер, которым стало возможно управлять не руками, а перемещением массы тела из стороны в сторону…
В этот момент в разговор вмешался Бобби:
— Ребята, у меня для вас тоже есть интересная задача. Я помогу вам улучшить память. Во время изучения финансов мы будем произносить много новых непонятных слов, которые очень сложно запомнить. Однако есть универсальный ключ к запоминанию. Когда каждый из вас получит набор этих ключей, вы сможете, как настоящие маги и волшебники, запоминать любые, даже самые сложные слова. Для этого потребуется к новому слову подобрать уже хорошо известное вам слово, словосочетание или выражение. Так, слово «спрос» легко запомнить, если связать его с тем, что вы часто слышите от родителей: «Не бери без спросу…»
— Да, теперь я точно не забуду слово «спрос», — сказал Даниэль, — кажется, я запомнил его навсегда.
— Давайте ещё попробуем, — сказал Станислав, — только знакомые слова будем подбирать уже мы.
— Отлично, — ответил Бобби. — Предлагаю потренироваться на словах «активы» и «пассивы». Справитесь?
— Да легко, — ответил Станислав. — Уже придумал. Лера у нас активная, всё время болтает и смеётся, а Света Кукарекина из нашего класса — пассивная, её невозможно развеселить и вовлечь в наши игры. Когда я вижу Леру, я вспоминаю об активах, а когда вижу Свету — о пассивах.
— Просто великолепно! — обрадовался Бобби. — Друзья, я жду от вас постоянного применения первого волшебного ключа. Второй ключ заключается во внимании и повторении. Когда вы слушаете или читаете внимательно, не отвлекаясь, вы лучше запоминаете. Прибавим к этому повторение пройденного материала на следующий день — и получим настоящий золотой ключик. Теперь перейдём к третьему, последнему, ключу. Любую информацию легче запомнить, если то, о чём вы узнали, рассказывать другим, абсолютно всем, кому захотите: одноклассникам, друзьям, родителям.
— О, об этом точно можно не беспокоиться! Мы обязательно поделимся полученными знаниями о том, как правильно управлять финансами, со своими друзьями и родителями! — в один голос воскликнули ребята.
— Но не забудьте самое важное: следует обязательно применять эти знания на практике, чтобы это вошло у вас в привычку, — дополнил Бобби.
— А за какой срок у человека формируется привычка? Кто мне скажет? — поинтересовался у детей Робби Стар.
— Я знаю. Для формирования привычки понадобится как минимум 21 день, — ответил за всех Станислав.
— Знайте: привычка формирует характер, а характер — судьбу, — закончил своё повествование Бобби.

Глава первая, где у каждого из ребят появляется собственная карта мечты

— Ну что же, мои юные финансисты, пришло время приступать к самому главному и интересному. Сейчас мы с вами будем рисовать настоящую карту мечты, — заговорщически произнёс Робби Стар.
— Вау! На моей карте будет пиратский остров, и крестиком я выделю место, где зарыт клад с сокровищами! — воскликнул Макс.
— А на моей будут изображены летающие феи, — сказала Лера.
— Постойте, — сказал Станислав, — пусть Робби Стар расскажет нам, что это за карта вообще. Я думаю, что это карта, где должно быть изображено то, о чём мы мечтаем и чего хотим добиться. У нас в квартире есть такая, на стене в кухне находится. На ней родители разместили фотографии красивого дома, собственного парка развлечений и машины, о которых мечтают. И знаете, недавно они купили точь-в-точь такую машину, как та, что изображена на фотографии.
— Молодец, — похвалил Станислава Робби Стар, — ты всё верно подметил. На карте должны быть изображены ваши мечты. Ещё я советую вам поместить карту мечты на стену рядом со своей кроватью и каждый вечер, перед сном, смотреть на неё, проговаривая и представляя, что ваши мечты сбываются.
— Кстати, я слышал от родителей такое выражение: «У кого нет своей мечты, тот всю жизнь работает над тем, чтобы осуществлять мечты других», — с важным видом произнёс Станислав.
Ещё немного поболтав и поспорив, что и как нужно рисовать на карте мечты, ребята взялись за карандаши, и работа закипела.
Первой закончила рисовать Лера.
— Какая красота получилась, — сказала она, восхищаясь своими рисунками, — подумать только!
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— Ух ты! А можно и нам посмотреть? — попросил Даниэль, стараясь из-за плеча Леры рассмотреть её произведения.
— Хорошо, смотрите, — Лера развернула плакат на столе. — Зелёные пальмы рядом с морем — это побережье Испании. Родители давно обещали меня туда свозить, но из-за того, что отец постоянно занят на работе, а ещё потому, что стоимость тура высокая, мы уже второй год вынуждены откладывать наше путешествие. Концертный зал с фигурками — это моё выступление на турнире по бальным танцам. Я там танцую с партнёром и выигрываю главный приз.
— А что это за шалаши вверху справа? Индейская деревня, что ли? — спросил Макс.
— Ничего ты не понимаешь! Я всегда мечтала организовать детский лагерь, куда бы приезжали дети из разных городов и стран, где можно было бы жить в палатках, готовить еду на костре и купаться в горной реке! — воскликнула Лера.
Следующим показал свою карту Макс. На ней были изображены новая машина, планшет и электросамокат. Последними представили свои шедевры братья Станислав и Даниэль. У обоих на картах был изображён дом у моря, в котором мальчики хотели бы жить, а также горные велосипеды и парк развлечений, похожий на Диснейленд.
— Потрясающие рисунки! — похвалил юных художников Робби Стар. — У вас такие красочные и красивые мечты получились, что и мне захотелось иметь такие же.
— Тогда давай мечтать вместе с нами. Пусть это будут и твои мечты тоже, — предложила мобайлику Лера.

[image: ]

— Спасибо, я подумаю над этим, — поблагодарил девочку мобайлик.
— Друзья, а теперь выберите и обведите красным фломастером свою главную мечту, поставив рядом с ней цифру один, — попросил Ларри. — Постарайтесь, чтобы красная линия получилась жирной. Вот так. Готово? Затем поставьте цифру два для следующей, менее значимой мечты. В таком порядке пронумеруйте все свои мечты до самой последней. Справились? Отлично! Теперь ваши мечты приобрели чёткие формы и превратились в конкретные цели, важность каждой из которых для себя вы только что определили. Первый шаг сделан. Но знайте: над тем, чтобы достичь их, вам придётся в ближайшем будущем хорошо потрудиться. Возможно, на вашем пути возникнут временные поражения и разочарования, но, будьте уверены, они являются лишь точкой опоры для последующих успехов и достижений. «Дайте мне точку опоры, и я переверну Землю», — говорил древнегреческий учёный Архимед. Как правило, только решительные люди добиваются успеха, те, кто не боится неудач, не боится выглядеть смешным или особенным в глазах других людей. Те, кто верит, что их мечты осуществимы. Таких людей вы наверняка знаете — это Стив Джобс, Илон Маск, Павел Дуров и многие другие.
— История создания кока-колы даёт наглядный пример того, как один человек смог осуществить свою мечту по созданию уникального напитка, а другой — воплотил в жизнь мечту по созданию одной из крупнейших в мире компаний.
— Как же им это удалось? — поинтересовался Даниэль.
Робби Стар начал свой рассказ:
— В далёком 1886 году американский аптекарь-фармацевт Джон Пембертон мечтал изобрести универсальное лекарство от всех болезней и таким образом прославиться. Однако упорные эксперименты по созданию лекарства привели к возникновению напитка кока-кола. Напиток назвали так, поскольку основным ингредиентом кока-колы была настойка листьев коки, смешанная с экстрактом орехов тропического дерева колы.
Кока-кола оказалась мощным тонизирующим средством. Да вот только вкус у неё первоначально оказался неприятным, и Пембертон должен был серьёзно потрудиться, бесконечно смешивая различные ингредиенты и улучшая состав. В итоге ему удалось заглушить неприятный вкус, но до момента, когда кока-кола стала популярной, Джон Пембертон, к сожалению, не дожил. Уже после его смерти талантливый предприниматель Аза Кэндлер основал компанию по производству кока-колы, а также зарегистрировал товарный знак. Coca-Cola не один раз признавалась самым дорогим брендом в мире. Многие годы эта компания приносит её акционерам немалый доход.
— Круто! А я и не знал, что кока-колу изобрели так давно, более 130 лет назад, — удивился Станислав. — Хотел бы и я быть таким успешным и владеть такой огромной компанией!
— Успех не приходит к вам сам. Это вы идёте к нему, — пояснил Ларри. — Кстати, путь к успеху не всегда бывает простым. Но знайте, что деньги и другие материальные блага прежде всего нужны для того, чтобы помочь вам стать более свободными и осуществить множество добрых дел на благо страны и всего мира. При этом важно не забывать, что деньги никогда не смогут заменить крепкой дружбы и настоящей любви.
— На этом предлагаю остановиться и перейти от слов к делу, точнее к труду, ведь, как правило, именно через труд можно осуществить свои мечты, — заявил Бобби, прервав повествование своего друга Ларри.

Глава вторая, в которой мобайлики рассказывают о труде и производстве

— Есть такая пословица, — сказал Бобби, — «Без труда не вытащишь и рыбку из пруда».
— Это смотря какая рыба попадётся, — пошутил Макс. — Если величиной с палец, то таких можно и сотню натаскать, особо не напрягаясь.
— Вообще-то труд — это деятельность человека по созданию жизненных благ, — пояснил Бобби. — Важнейшим его показателем является производительность труда. Если вы работаете на кондитерской фабрике и упаковываете конфеты, большая производительность будет у того, кто упакует больше конфет за одинаковый период времени. Например, за один час.
— В моей любимой притче говорится: «Если хочешь накормить человека один раз — дай ему рыбу. Хочешь накормить его на всю жизнь — научи его ловить рыбу», — присоединился к разговору Ларри.
— У вас на Земле всё просто. Тех, кто работает на других, называют работниками, а тех, кто трудится на себя, — предпринимателями, — продолжил Бобби.
— От слова «предпринимать»? — спросил Станислав.
— Да, верно, — ответил Ларри. — Предприниматели занимаются производством, торговлей, оказывают различные услуги. Когда вы посещаете частные танцевальные занятия, ходите на тренировки в бассейн, знайте, что организовали всё это предприниматели, которые получают от ваших родителей плату за обучение.
Теперь давайте вернёмся к наёмным работникам. Работники — это люди, которые заключают трудовые договоры и работают на других. Например, на организации или предпринимателей. Когда они устраиваются на работу, они берут с собой специальный документ — резюме. В нём записано, где работник учился, работал и что он хорошо умеет делать.
— Помогают людям найти подходящую работу кадровые агентства. Например, HeadHunter, — продолжил Бобби.
— Хедхантеры? «Охотники за головами»? — переспросил Даниэль, хорошо знающий английский язык.
— Верно. Их так назвали, потому что они активно ищут для организаций и предпринимателей подходящих работников — «лучшие мозги».
— Нам со Станиславом отец ещё рассказывал, что заработная плата работников зависит от того, что они делают, как хорошо они это делают и трудно ли их заменить, — сказал Даниэль.
— Людей, умеющих подметать тротуар, много, а тех, кто конструирует космические корабли, можно по пальцам пересчитать. Работа у них ответственная и сложная. Быстро заменить их на других сотрудников вряд ли получится, поэтому и платят таким за труд значительно больше, — пояснил Станислав.
— Всё верно, — подтвердил Ларри. — А теперь давайте поговорим о производстве. Производство — это процесс создания различных благ. Производство включает три фактора. Первый — человеческий — это труд. Мы уже знаем, что для производства нужны люди, имеющие необходимые знания и трудовые навыки. Второй — это средства труда — инструменты, машины, различные станки и оборудование. И третий фактор — предмет труда. Это вещь или совокупность вещей, которые человек приспосабливает для своих нужд. Например, это может быть обрабатываемая на фрезерном станке деревянная заготовка.
— Всё понятно, — сказал, развеселившись, Даниэль. — Буратино, до того как папа Карло закончил его вырезать и он ожил, тоже был обычным предметом труда.
— А теперь скажите мне, пожалуйста: с помощью чего факторы, которые я назвал, связываются воедино? — спросил Ларри.
— Не знаю. Разве они чем-то связаны? Это очень сложно для меня, — вздохнул Макс.
— Даже я не знаю, — сконфуженно пожал плечами Станислав.
— Если вы сдаётесь, я открою вам эту тайну. Конечно же, они связываются с помощью технологии. Технология — знания о том, как осуществлять производственные процессы, — закончил свой рассказ Ларри, вытерев лоб (прошу прощения, дисплей) платком.
— Вижу, вы устали от сложных терминов. Это значит, что пришло время мне объяснить вам, как это работает на практике, — сказала Донна. — К примеру, мама Макса решила приготовить котлеты. Рецепт их приготовления — это и есть своего рода технология. Итак, берём одну маму — труд — прибавляем средства труда — мясорубку, сковородку, плиту — и предметы труда — мясо для фарша, соль, перец — и получаем вкуснейшие котлеты к обеду.
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— Невероятно! — выдохнул Макс. — Никогда не мог подумать, что у нас на кухне осуществляется настоящий производственный процесс. Если бы мы ещё продавали котлеты, моя мама из домохозяйки превратилась бы в предпринимателя. Фантастика!
— На самом деле, — сказала Мия, — в мире людей существуют невероятные истории создания новых продуктов, одну из которых я вам сейчас расскажу. Готовы слушать?
— Да! — закричали дети, вскочив с диванчиков, на которых они до этого спокойно сидели.
— По легенде, однажды испанский предприниматель Энрике Бернат увидел, как молодая мать ругает своего ребёнка за то, что его руки испачканы растаявшими сладостями, и решил создать такую конфету, чтобы у ребёнка, когда он будет её есть, руки всегда были чистыми. Так появились известные во всём мире чупа-чупс — конфеты на палочке, а также одноимённая испанская компания — Chupa Chups.
— Знайте, — продолжил Ларри, — производство играет очень важную роль в современном мире. С помощью производства многие мечты людей обретают материальную форму.
— Сейчас мы поиграем в производителей и превратим ваши мечты в материальные предметы. Кто понял, как я это сделаю? — обратился к детям Бобби.
Оторопевшие от неожиданности дети молчали. Один только Даниэль принялся что-то усердно искать. Он несколько раз обошёл вокруг мобайликов и зачем-то стал заглядывать под диваны и столики.
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— Что ты ищешь? — поинтересовалась у него Донна.
— Конечно же волшебную палочку для осуществления желаний. Хотя, если она виртуальная, как я смогу её увидеть? Признавайтесь, у вас наверняка есть программа, которая позволяет мечтам осуществляться.
— Конечно. У нас есть такая программа, — ответил Бобби.
— Бобби, миленький, я тоже очень хочу такую программу, — попросила Лера.
— Боюсь вас огорчить, но программа эта вовсе не волшебная, каждый из вас в мире людей может сам себе её установить, — сказал Робби Стар.
— Материализовывать ваши мечты мы будем на 3D-принтере, — пояснил Бобби. — Для этого используем обычную программу трёхмерного моделирования. Когда трёхмерная модель будет готова, применим слайсер — программу для перевода 3D-модели в специальный код для принтера. Поскольку среди нас есть девочка, да ещё такая умница и красавица, уступим пальму первенства ей и создадим не что-нибудь, а пальму из её мечты про побережье Испании.
Не успел Бобби закончить, как перед ними, внеся в зал 3D-принтер на большом зеркальном подносе, появился мобайлик-официант. Повозившись немного с моделированием, Бобби подозвал детей поближе:
— Итак, переходим к самому ответственному моменту — превращению виртуальной пальмы в реальную. Подключаем средство производства — 3D-принтер — в сеть и отправляем модель пальмы на печать.
Увлечённые процессом дети увидели, как постепенно, слой за слоем из затвердевающего пластика формируется пальма. Вначале появилась площадка-основание, затем ствол и, наконец, листья и даже несколько маленьких кокосов. Когда пальма была готова, Бобби торжественно преподнёс её Лере.
— Завершая нашу беседу о труде и производстве, я очень хотел бы дать вам несколько полезных советов, — сказал Ларри. — Мир людей вступил в эру невероятных открытий, и тот из вас, кому это интересно, может получить специальные знания, проводить опыты и экспериментировать. Возможно, в один прекрасный день вы совершите ещё более значимые открытия, чем Дмитрий Менделеев или Альберт Эйнштейн, к примеру. Кроме того, — продолжил Ларри, — рекомендую обратить ваше внимание на предпринимателей. Это те люди, которые выпускают и продают нужные товары и оказывают полезные услуги. Деятельность предпринимателей связана с большим числом рисков, но удачливый предприниматель может получать неограниченный доход. Предприниматели во многом меняют нашу жизнь к лучшему.
Таким образом, если вы любите риск, хотите создавать что-то новое и экспериментировать, при этом не хотите быть ограничены размером заработной платы, вы можете стать предпринимателями и начать свой собственный бизнес либо продолжить бизнес своих родителей, если он у них уже есть.
— Да, быть учёным или предпринимателем — это настоящее приключение, — мечтательно произнёс Станислав.
— В котором стоит поучаствовать, — добавила Лера.

Глава третья, повествующая о деньгах и их происхождении

— Вот и пришло время поговорить о деньгах, — сказал Бобби. — Кто из вас знает их историю?
— Раньше деньги изготавливали из драгоценных металлов: золота, серебра, — первым ответил Даниэль. — Они много весили. Чтобы перевезти значительную сумму денег, приходилось нанимать караван или корабль с вооружённой охраной. Я читал много интересных книг о том, как разбойники и пираты охотились за казной.
— Да, бумажных денег вообще не было. И тем более не было возможности оплачивать товары банковской картой, — добавил Станислав.
Выслушав ребят, Бобби приступил к своему рассказу:
— Разделение труда привело к потребности обмениваться имеющимися у родов и племён товарами. Изначально происходил случайный обмен одной вещи на другую, но со временем стала развиваться бартерная торговля, то есть регулярный обмен одного товара на другой. В дальнейшем в разных странах возникли местные эквиваленты — товары, пользующиеся широким и постоянным спросом. На Руси это были меха куницы и соболя, в Древней Греции и Древнем Риме — скот, в Монголии — чай. Человечеству потребовалось несколько тысяч лет, пока не был найден единственный признанный всеобщий эквивалент — золотые, серебряные, а затем медные деньги.
— А когда впервые появились бумажные деньги? — спросил Даниэль.
— Впервые бумажные деньги появились еще в IX веке в Китае, их изготавливали из листьев тутового дерева. В Европе бумажные деньги появились значительно позже, а в России были введены только при Екатерине II, в 1769 году. В Китае деньги называют юанями, в США — долларами, в Германии и некоторых других странах Европы — евро, а в России — рублями. Рубль, в свою очередь, делится на 100 копеек. В настоящий момент рубли бывают как бумажными, так и металлическими, причём самой крупной металлической монетой, если не считать юбилейные, является монета достоинством в 10 рублей. А вот бумажных копеек сейчас не существует, только металлические. Достоверно не известно, почему рубль стали именовать именно рублём. По одной из версий, название произошло от глагола «рубить». Так, в древности на Руси в качестве денег использовали серебряную палочку длиной от 15 до 20 сантиметров и весом около 200 граммов. Чтобы её изготовить, приходилось рубить слиток серебра на части.
— Как вы видите, у монеты есть две стороны: лицевая — аверс и оборотная — реверс. На аверсе изображён герб России — двуглавый орёл, а на реверсе указан её номинал. Однако в быту аверс именуют «орлом», а реверс, соответственно, «решкой». Существуют две различные теории появления названия «решка». Какая из них верная, я не знаю, но расскажу вам обе. Согласно первой название «решка» произошло от слова «решётка» — вензель, узорное переплетение царских инициалов, использовавшихся на старинных российских монетах. Вторая говорит о том, что название «решка» появилось от слова «ряшка», что означает лицо, поскольку раньше на монетах на одной стороне изображалось лицо главы государства.
— Теперь предлагаю вам вспомнить свой опыт обращения с деньгами, — предложил Ларри. — Отправляясь в магазин за покупками, вы берёте с собой бумажные, металлические деньги либо банковскую карту. Зная цену на тот или иной товар, например, на зарядное устройство для смартфона, вы можете заранее посчитать, сколько денег вам понадобится, и захватить нужное число банкнот. Если зарядное устройство стоит 1 000 рублей, вы можете взять либо 1 000 рублей одной банкнотой, либо две банкноты по 500, либо 5 банкнот по 200 рублей, либо 10 банкнот по 100 рублей. И так далее. Если вы берете с собой банковскую карту, то необходимо убедиться, что на счету есть 1 000 рублей.
— А я возьму с собой тысячу монет по рублю. Посмотрим, как быстро продавец в магазине сумеет их посчитать, — принялся фантазировать Макс.
— В последнее время происходит процесс замены наличных денег (бумажных и металлических) деньгами безналичными, то есть не имеющими материального воплощения, — продолжил Ларри. — Безналичные деньги — это финансы, расположенные на банковских счетах и используемые для безналичной оплаты товаров, услуг или осуществления иных расчётов и перечислений. Финансовые операции производятся посредством совершения соответствующих записей о состоянии счетов плательщиков и получателей. К примеру, если у ваших родителей имеется банковская карта, то при покупке продуктов в супермаркете им необязательно иметь с собой наличные деньги. При наличии на расчётном (или, как говорят, на «карточном») счёте достаточной суммы, с помощью специального терминала, позволяющего принимать к оплате пластиковые карты, или виртуальные карты, привязанные к Apple Pay, Google Pay или Samsung Pay, родители смогут расплатиться в магазине. Для оплаты необходимо ввести ПИН-код, который не позволит списать деньги, если, например, ваши родители потеряют банковскую карту и она попадёт к недобросовестным людям.
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— Движение наличных и безналичных денежных средств существенно отличается, — пояснил Бобби, — но и в безналичных расчётах нет ничего сложного. Основное отличие при осуществлении безналичных расчётов заключается в отсутствии физических денег и присутствии банка. Помимо продавца и покупателя все операции сопровождаются и контролируются финансовой организацией, открывшей счёт.
— Но ведь бывает, когда у родителей есть средства на карточном счёте, но нет наличных. Как поступить, если им срочно необходимы наличные деньги? — поинтересовался Макс.
— В этом случае на помощь придёт банкомат, — подсказал Бобби. — Благодаря банкомату владелец банковской карты может снять со своего счёта необходимую сумму наличных денежных средств. Если, конечно, эта сумма у него есть. Банки размещают банкоматы не только в своих отделениях, но и, как правило, в гипермаркетах и крупных торговых центрах, и много где ещё. Так что найти банкомат не составит большого труда.
— Бобби, расскажи, пожалуйста, нам об инфляции, — попросила мобайлика Лера. — Я слышала это слово от родителей, но то, с каким выражением они его произносили, мне не очень понравилось.
— Инфляция — это и хорошо и плохо, — начал объяснять Бобби. — Во время инфляции деньги обесцениваются и происходит рост цен на товары. В то же время, если инфляция составляет не более трёх-четырёх процентов в год, это хорошо, так как в этом случае предприниматели более активно ищут перспективные сферы для инвестиций и ожидают повышения цен на свои товары, работы и услуги, — продолжил Бобби. — Если же в стране происходит общее снижение уровня цен, то такой процесс называют дефляцией.
— Всё это очень интересно, но меня куда больше волнует, как заработать достаточно денег для осуществления своей мечты и поставленной цели, — сказал Макс.
— В этом нет ничего сложного, — пояснил Робби Стар. — Мне известны сотни способов, как заработать не только необходимое количество карманных денег, но и денег, достаточных для дальнейшего инвестирования и исполнения вашей мечты. Вот некоторые из них, слушайте и запоминайте. Многие взрослые, в особенности пожилые люди, плохо разбираются в компьютерных программах и приложениях для смартфонов. Однако им необходимы эти знания для работы. Также зачастую они хотят присоединиться к сообществам своих одноклассников и однокурсников в социальных сетях, но не знают, как это сделать. Вы можете прийти им на помощь и за небольшую плату провести обучающие уроки. Помимо неплохого дохода, это ещё отличная возможность попробовать себя на месте учителя и освоить навыки преподавания.
Ещё один способ — это вместе с родителями создать свой канал и выкладывать видео на YouTube. Для того чтобы видео было интересно окружающим, придумайте интересный сюжет: рассказывайте о своих приключениях, учите, как собирать конструктор, мастерить поделки или, наконец, готовить кулинарные блюда. Я также знаю много успешных подростков, которые через канал на YouTube обучают сверстников иностранным языкам, игре на музыкальных инструментах и т. д. и неплохо на этом зарабатывают. Как только у вас появится большое число фанатов и подписчиков, рекламодатели сами предложат оплату за размещение рекламы.
Отличной работой может стать помощь занятым или пожилым людям, связанная с выгулом их домашних животных. Только не беритесь сразу справиться с большими и активными собаками. Лучше начать с маленьких и послушных собачек. За эту работу вам наверняка не заплатят гигантские деньги, но прогулки по утрам пойдут на пользу вашему здоровью.
— Кроме того, можно совместно со взрослыми участвовать в покупках детских товаров в качестве тайного покупателя, — добавил Бобби. — Это очень интересная работа. Задача тайных покупателей заключается в том, чтобы отмечать, насколько профессионально продавцы обслуживают клиентов и выполняют свои непосредственные обязанности. Но не забывайте, что официально с согласия родителей на работу вас могут принять только с 14 лет. Такие ограничения введены, чтобы недобросовестные работодатели не допускали эксплуатации детского труда. Хотя существуют и исключения. Если вы захотите сняться в фильме, сыграть роль на сцене в театре или показать фокусы в цирке, трудовой договор с вами могут заключить и в более раннем возрасте. Только подписывать договор от вашего имени будут ваши родители.
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Напоследок предлагаю вам отгадать одну весьма непростую загадку: «Оно ничего не стоит, но с его помощью можно многого добиться». Что это?
— Доброе слово, — угадал Станислав с первой попытки.
— Да, да! Ты прав, — подтвердил Бобби. — На самом деле от того, насколько человек умеет общаться и договариваться с другими людьми, во многом зависит его успех и в бизнесе, и в жизни.
— Так что же нужно сделать, чтобы этому научиться? — поинтересовалась Лера.
— При нашей следующей встрече мы уделим этому достаточно внимания, — пообещал детям Робби Стар.
Дорогой читатель, если тебе тоже интересно, как преодолеть свои страхи, научиться общению и освоить навыки публичных выступлений, достаточно найти в интернете книгу «Я выступаю на сцене. Ораторское искусство для детей».

Глава четвёртая, где мобайлики учат детей планировать свои доходы и расходы

— Друзья, поскольку вы теперь знаете историю появления денег, а также некоторые способы их заработка, пришло время узнать, как правильно с ними обращаться, — выразительно подняв указательный палец, произнёс Ларри. — Итак, кому из вас дают карманные деньги?
Все довольно закивали.
— Понял, всем, — сказал, посмотрев на детей, Ларри. — А сколько из полученных денег у вас осталось на сегодняшний день? Сколько вы смогли сохранить, не потратив на игрушки и сладости?
Из всех ребят только Станислав мог похвастаться скопленной суммой в 12 тысяч рублей. Остальные были вынуждены признать, что все полученные за несколько лет карманные деньги они потратили до последней копейки.
— Так что же делать, чтобы сохранить деньги? — спросил Макс.
— На этот случай есть несколько рецептов, — ответил Робби Стар. — Прежде всего необходимо научиться экономить и каждый месяц откладывать часть карманных денег и любых других доходов. Предлагаю для начала откладывать хотя бы 10 процентов. Далее необходимо записать все свои доходы и расходы. Если ваши родители не ведут учёт своих расходов, то, когда вернётесь, обязательно привлеките их к этому делу. Расходы необходимо описать за прошлые месяцы, а затем спрогнозировать на будущий месяц, а если получится — то на целый год. Открываем файл и разделяем страницу посередине на две равные части: в левой вносим доходы, а в правой — расходы. Теперь сравниваем свои доходы и расходы за прошлый месяц. Что у вас получилось?
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— Я потратила абсолютно всё, что мне давали родители. Кроме того, в течение месяца я дополнительно просила у родителей купить мне вещи, на которые карманных денег не хватало: ролики и новую сумочку для ключей и детской косметики, — опечаленно сказала Лера.
Когда подошла очередь Станислава рассказать свою историю доходов и расходов, мальчик сосредоточился и принялся обстоятельно объяснять:
— Итак, во-первых, в прошлом месяце я получил от родителей 1 100 рублей на карманные расходы, из которых потратил 700, а 400 рублей мне удалось сэкономить. Кроме того, 100 рублей мне дала бабушка, когда была у нас в гостях. Таким образом, к имевшимся у меня 11 500 добавилось ещё 500 рублей, и стало ровно 12 тысяч.
— Великолепно, — сказал Робби Стар. — Станислав действовал правильно, он не потратил полностью все полученные деньги, а сэкономил часть из них. Расскажи нам, для чего ты экономишь карманные деньги?
— Закройте глаза и не смейте подглядывать, — загадочно сказал Станислав.
Мобайлики и дети плотно закрыли глаза ладошками и стали ждать, что произойдёт дальше.
— Можете открывать! — воскликнул Станислав.
Открыв глаза, все увидели в руках у Станислава его карту мечты. Мальчик полностью развернул ватман, на котором были изображены его мечты, и указал пальцем на горный велосипед:
— Вот для чего я коплю деньги. Для крутого горного велосипеда! Я надеюсь, что через год у меня будет вся сумма, достаточная для его покупки. Но я не рассказал вам ещё об одной части моего капитала. Про заработанные мной деньги.
— Я и не знала, Станислав, что в 10 лет ты уже работаешь. Расскажи, пожалуйста, подробнее о своей работе, — попросила мальчика Донна.
— Хорошо, — согласился Станислав. — Прежде всего, когда мы с братом жили летом у бабушки в деревне, мы собирали яблоки, груши и сливы. Потом продавали их рядом с домом на автобусной остановке. Мы научились убеждать покупателей покупать фрукты именно у нас, демонстрируя перед ними самые лучшие экземпляры.
— «Если купишь у нас груш, то сорвёшь удачи куш!» Это наш слоган, — поддержал брата Даниэль.
— Также родители на лето устроили меня помощником продавца в небольшой продовольственный магазин в деревне, где я помогал принимать товар, вести учёт и расставлять товар на полках, — продолжал Станислав. — Каждое утро мы получали свежий хлеб и другие товары от поставщиков. Я должен был считать количество привезённого товара и записывать всё в блокнот, после чего продавец сравнивал мои записи с количеством товара, указанным в накладной, и расписывался в ней. В итоге на двух работах мне удалось скопить ещё 8 000 рублей. Эти деньги, когда подрасту, я потрачу на свою основную мечту — открытие парка развлечений, который будет интереснее Диснейленда. К этому времени я смогу собрать часть денег. А остальную часть, я уверен, внесут люди, которые поверят в мою мечту, в то, что это возможно. Главными персонажами этого парка развлечений станут…
— Кто? — спросил Макс.
— Неужели вы не догадались? Конечно же, мобайлики, — ответил Станислав.
— Вести учёт своих доходов и расходов — важное и ответственное дело. Попробуем посчитать теперь не только ваши личные, но и все семейные расходы и доходы за прошлый месяц? — поинтересовался Ларри. — Вначале мы запишем источники дохода. Существует три основных источника доходов. Первый — это доходы от трудовой деятельности, то есть заработная плата, премии и бонусы, выплачиваемые по месту работы. Второй — доходы от бизнеса, а также от активов и инвестиций. Третий — это социальные доходы, получаемые от государства, к которым относятся стипендии, пособия, пенсии и прочее. Итак, Лера, покажи нам, что у тебя получилось.
— В моей семье работают папа и мама, поэтому в графе «доходы от трудовой деятельности» я указала 50 тысяч рублей — заработная плата отца и 30 тысяч рублей, которые зарабатывает мама. Частного бизнеса у родителей нет, но я знаю, что у них есть квартира, которую они сдают в аренду за 18 тысяч рублей в месяц. Старший брат учится на 2-м курсе в университете, ему платят стипендию — 2 000 рублей. Эту сумму я указала в графе «социальные доходы».
— Если сложить 50 тысяч, 30 тысяч, 18 тысяч и 2 000 рублей, то получится ровно 100 тысяч. Таким образом, в вашей семье доход на каждого её члена в месяц составляет 25 тысяч рублей, — сказал Ларри. — При этом доходы от активов составляют всего лишь 18 процентов от общего дохода. Я советую всем людям без исключения стремиться к увеличению доли доходов от активов, так как именно доходы от активов позволяют избежать серьёзных финансовых проблем при потере работы. Доходы от активов ещё называют пассивным доходом. Но пассивный доход ни в коем случае нельзя путать с пассивами. Пассивный доход означает отсутствие необходимости постоянно трудиться для его получения. Родители Леры могут уехать отдыхать на море на целый месяц, а доход от сдачи в аренду квартиры поступать всё равно будет. Однако пришло время посчитать семейные расходы и определить, как они соотносятся с доходами. Выделим несколько основных общих видов расходов. Текущие расходы. К ним мы отнесём расходы на питание, одежду, на оплату коммунальных услуг, на транспорт, уплату налогов, обучение, на подарки, спорт и хобби. Расходы на инвестирование и приобретение активов. За счёт этих расходов, производимых в настоящем, люди рассчитывают получать доход в будущем. Существуют также чрезвычайные расходы. К таким расходам можно отнести расходы на ремонт жилья, если, например, вы забыли закрыть кран с водой и случайно затопили квартиру. Затраты на ремонт автомобиля, пострадавшего в дорожно-транспортном происшествии. Расходы на медицинскую помощь и лекарства.
Завершив запись семейных расходов, Лера принялась за подсчёт:
— На текущие расходы в прошлом месяце было потрачено не менее 80 тысяч рублей. Ещё 5 000 рублей, когда я заболела, родители потратили на оплату консультаций врача и приобретение противных лекарств, от одного воспоминания о которых у меня во рту становится горько, — скривившись, сказала девочка. — А вот тратили ли родители деньги на инвестирование, я не знаю.
— Что у нас получается? 85 тысяч рублей в качестве расходов, — подсчитал Ларри. — 100 тысяч минус 85 тысяч. Получаем 15 тысяч рублей. Что ж, совсем неплохо! У родителей Леры остаётся ещё 15 тысяч рублей, из которых одну часть можно сохранить на случай возникновения чрезвычайных расходов, а вторую — направить на инвестирование.
— Ларри, ты говоришь, чтобы ни в чём не нуждаться, следует трудиться, приобретать активы и инвестировать, — сказал Макс. — Но я недавно смотрел рекламу, и там сказали, что можно получить большие деньги безо всякого труда.
— Это каким ещё образом? — заинтересовался мобайлик.
— Нужно купить лотерейные билеты и ждать розыгрыша главного приза. А приз этот ни много ни мало — 100 миллионов рублей.
— Лотереи, а также другие азартные игры — не самое лучшее вложение денег, если, конечно, вы не их организатор, — ответил Ларри. — Шанс выиграть в лотерее крайне низок, а вот потерять потраченные на билет деньги — это всегда пожалуйста. Поймите, только последовательные шаги к финансовой цели, подкреплённые знаниями, опытом и интуицией, действительно к ней приводят. «Кажется, все искали кратчайшей дороги к деньгам и при этом обходили самую прямую — ту, которая ведёт через труд», — сказал однажды Генри Форд, основатель одной из крупнейших автомобилестроительных компаний мира.

Глава пятая, из которой можно многое узнать о рынке, законе спроса и предложения

— А вы что-нибудь знаете о рынке? — спросила Мия у детей.
— Ещё бы! — ответили ребята хором.
— Я часто хожу с мамой на рынок за фруктами, — сказал Макс.
— А мы с братом покупаем на рынке молоко и мясо, — добавил Даниэль. — И ещё на рынке продаётся много других продуктов и товаров. Можно купить всё, что хочешь: конфет, печенья, леденцов. Были бы только деньги.
— Да, рынок — место розничной торговли продуктами питания и товарами, но не только, — сказал Ларри. — У понятия «рынок» есть ещё более широкое определение. Впервые детальное описание свободного рынка предпринял испанский юрист и экономист Хуан де Матьенсо ещё в XVI веке. В своей теории он различает элементы спроса и предложения, а также использует термин «конкуренция», чтобы описать соперничество внутри свободного рынка.
— О, как это было давно! Этому Хуану повезло, он жил в эпоху пиратов и первооткрывателей, — мечтательно произнёс Макс.
— Что касается развития торговли в Европе, — продолжил Ларри, — то традиционные пути торговли между Европой и Востоком сложились также ещё в глубокой древности. Большей частью они пролегали по суше. Через всю Азию тянулись караванные тропы. Они начинались в Китае и Индии и заканчивались у побережья Каспийского, Чёрного и Средиземного морей. В портах Ближнего Востока товары с вьючных животных перегружали на торговые суда и затем доставляли в страны Европы. При этом европейские купцы за товарами в страны Южной Азии и Дальнего Востока практически не ездили. Даже в Средние века лишь немногим из европейцев удалось побывать в этих краях. Самые известные из них — Марко Поло, несколько лет живший в Китае, и Афанасий Никитин, побывавший в Индии. Однако и им не удалось завязать прямых торговых отношений с этими странами.
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К концу XV века благодаря развитию мореплавания и появлению более быстроходных судов стали возможными дальние морские путешествия. В свою очередь, развитие астрономических познаний позволило морякам более точно определять по Солнцу и звёздам местонахождение своего судна в открытом море или океане. Всё это помогло испанскому мореплавателю Христофору Колумбу, отправившемуся на поиски Индии, в 1492 году открыть Америку. Благодаря этому открытию возникла активная торговля между Новым и Старым Светом, которая в основном складывалась в пользу Старого Света, поскольку взамен золота и драгоценных камней коренное население Америки — индейцы — получали дешёвую бижутерию.
А теперь я расскажу вам, что привело к возникновению рынка. Во-первых, это общественное разделение труда. Первая стадия общественного разделения труда — это отделение скотоводства от земледелия, вторая — выделение ремесла, третья — возникновение купечества. Затем стали дробиться отрасли, увеличивалась специализация отдельных производств. Специализация в настоящее время достигла такой степени, что окружающие нас предметы уже, как правило, нельзя произвести в одиночку. Так, невозможно самостоятельно изготовить пассажирский самолёт, поскольку для этого требуются тысячи различных деталей, а каждая деталь, в свою очередь, может изготавливаться с использованием нескольких материалов. Во-вторых, свобода предпринимательства. Это означает, что решение о производстве того или иного товара принимает сам производитель, руководствуясь собственным мнением, опытом и навыками.
— Ларри, расскажи нам, пожалуйста, подробнее, что такое конкуренция, — попросила Лера.
— Хорошо. Слушайте, — сказал Ларри. — Приведу вам простой пример. У вас есть несколько одинаковых квадрокоптеров, которые вы хотите мне продать, а я, в свою очередь, выбираю, у кого из вас мне их купить.
— Покупай у меня! — воскликнул Станислав. — Я сделаю тебе скидку, то есть продам дешевле, чем Лера. Ну же, соглашайся!
— Ларри, не спеши, — произнесла Лера. — У меня есть предложение куда лучше. Если ты купишь у меня квадрокоптер, я дам тебе второй в подарок.
— Друзья, вот вы и вступили в настоящую борьбу за клиента, — улыбнувшись, сказал Ларри. — Борьба, соперничество между участниками рыночной экономики — это и есть конкуренция. Как вы ещё раз могли убедиться на приведённом примере, конкуренция полезна для покупателей — у них появляется возможность приобрести товар на лучших условиях. Я вижу, вы уже готовы узнать, что такое закон спроса и предложения. Спрос — это запрос покупателя на приобретение товара по имеющимся у него средствам, предназначенным для этой покупки. То есть, если у вас есть потребность и желание купить новый планшет, но вовсе нет денег, такую ситуацию нельзя назвать наличием спроса. В свою очередь, предложение — это готовность производителя произвести и предложить какое-либо количество товара. И наконец, закон спроса и предложения — это важный экономический закон. Он устанавливает зависимость величины спроса и предложения товаров на рынке от их цен. Чем цена на нужный товар ниже, тем больше величина спроса — готовность покупать — и тем меньше величина предложения — готовность продавать. Обычно цена устанавливается в точке равновесия между предложением и спросом.
— Эта точка хорошо известна Станиславу, — рассмеялась Лера, — ведь он у нас по знаку зодиака — Весы.
— А вы знали, что на рынке можно продать даже невидимые вещи? — спросил у ребят Ларри.
— Такого просто быть не может! Разве кому-то может понадобиться невидимая вещь?! — удивился Макс.
— Оказывается, может. Совсем недавно итальянский скульптор продал невидимую скульптуру под названием «Я есть» за 15 тысяч евро. Он утверждает, что скульптура существует, хотя её и не видно: она создана из энергии и мыслей, — пояснил детям всезнающий мобайлик.
— Подводя итог нашей беседе о рынке, — продолжил Лари, — хочу сказать, что рыночный механизм — это жёсткая и даже жестокая система. За счёт него происходит естественный отбор среди предпринимателей.
— Почти как естественный отбор, описанный Чарлзом Дарвином, благодаря которому выживает сильнейший, — пошутил Станислав.
— Используя инструмент конкуренции, рынок очищает экономику от неэффективных предприятий. И напротив, даёт зелёный свет более предприимчивым, активным и удачливым, — закончил свой рассказ Ларри.

Глава шестая, повествующая об организациях, прибыли и налогах

— Друзья, вы уже знаете, что коммерческие организации — это компании, основной целью деятельности которых является получение прибыли, — начал рассказывать Ларри. — Кроме того, они имеют имущество (например, это может быть комбайн или производственный цех) и отвечают им по своим обязательствам.
— Я знаю, — перебил мобайлика Даниэль, — обязательство — это обязанность. Вот я, допустим, вчера обещал помыть посуду, а в итоге не помыл. Родители, в свою очередь, не дали мне плитку шоколада, которую раньше покупали, и я остался ни с чем. Так, организация «Колосок» обещала убрать урожай с полей и не убрала, а деньги, полученные за уборку, потратила. В этом случае тот, с кем она заключила договор, вправе требовать от неё либо убрать урожай, либо вернуть деньги и возместить убытки. А поскольку деньги, полученные авансом, организация потратила, она обязана продать комбайн и вернуть долг.
— Правильно говоришь, — согласился Ларри с мальчиком, — кроме того, организация может быть истцом и ответчиком в суде. Истец — это тот, кто что-то требует, обращаясь в суд с иском, а ответчик — тот, к кому предъявлен иск, кто добровольно не исполнил свои обязанности. Теперь давайте перейдём к понятию «прибыль». Кто из вас сможет дать ему определение?
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— Я считаю, что это сумма, на которую увеличился мой капитал за определённый период времени, — сказал Станислав.
— Практически так оно и есть, — продолжил Ларри, — большинство экономистов дают следующее определение прибыли: «Это положительная разница между доходами и понесёнными затратами». Из чистой прибыли бизнесмен получает причитающийся ему лично предпринимательский доход. В акционерном обществе предназначенная в качестве личного дохода часть прибыли распределяется между акционерами.
— Я могу рассказать, как это работает, — сказал Станислав. — Я понял это, когда трудился в магазине. Чем быстрее мы продаём товар, тем быстрее вложенные в него деньги возвращаются к собственнику магазина. Чем больше таких циклов в месяц и в год, тем бо́льшую годовую прибыль можно получить.
— Кроме того, — продолжил Ларри, — повышению прибыли способствует внедрение на производстве прогрессивной техники и технологий. Размер прибыли также находится под влиянием цен на рынке, где продаётся продукция организации. Предприниматели вынуждены пристально следить за спросом на свои товары и действиями конкурентов.
Со временем многие товары перестают пользоваться спросом. Например, компания, которая раньше производила кареты, могла рассчитывать на неплохую прибыль, а теперь кареты стали никому не нужны. Разве что для свадебных церемоний кто-нибудь несколько штук закажет.
Нам уже известно, что не всю прибыль организации или предприниматели могут использовать для своих нужд, а только ту, которая остаётся после уплаты налогов. Каждая коммерческая организация, индивидуальный предприниматель, а также обычные граждане обязаны платить налоги. Налог — это обязательный, индивидуально безвозмездный платёж. В налоговой системе России существует три вида налогов: федеральные, региональные и местные, а главным налоговым органом является Федеральная налоговая служба. Интересно, что организации и физические лица, на которых по законодательству возложена обязанность перечислять в бюджет налоги, называют налоговыми агентами.
— Круто, прямо как Агент 007! — воскликнул Макс.
— И эти самые агенты, — пояснил Ларри, — прежде чем заплатить налоги, заполняют налоговую декларацию — письменное заявление налогоплательщика на бланке установленной формы, содержащее сведения о доходах, расходах, льготах, суммах налога и другие данные.
— Я слышала от своей бабушки, что у неё есть льготы по уплате налога на квартиру. Что это значит? — поинтересовалась Лера.
— Льготы — это предоставление преимуществ в уплате налогов, когда, например, пенсионеры либо освобождаются от уплаты налогов, либо обязаны уплатить налоги в меньшем размере, — объяснил девочке Ларри. — Крайне важно оплачивать налоги вовремя и в полном объёме, поскольку за счёт последующего их распределения вы получаете бесплатное образование в школе, медицинскую помощь, а ваши бабушки и дедушки — пенсию. Налоги позволяют содержать государственные поликлиники и больницы, школы и детские сады, музеи и театры, строить дороги и мосты и даже запускать космические корабли.

Глава седьмая, открывающая загадку инвестиций

После небольшого перерыва отдохнувшие Лера и мальчики запрыгнули на свои диваны.
— Всё, мы готовы слушать, — сказал Даниэль мобайликам.
— Это будет одна из самых сложных, но одновременно увлекательных историй. История, открывающая загадку инвестиций, — сказал Ларри. — Прежде всего я расскажу вам, что такое инвестиции. Инвестиции — это вложение денег и другого имущества с целью получения дохода. То есть, имея карманные деньги, вы можете их инвестировать. Но знайте: инвестиции приносят доход только в удачных проектах. Приведу вам такой пример. Лера купила пять платьев за 10 тысяч рублей в надежде продать каждое за 3 000 и выручить 15 тысяч рублей. Таким образом, её доход должен составить 5 000 рублей. И вот в процессе перевозки платья Леры попали под дождь и намокли. Их, конечно же, высушили и заново погладили, но они потеряли первоначальное качество, и покупатели согласились купить их только по 1 500 рублей за штуку. Считаем, сколько денег Лера смогла заработать на этой инвестиции в платья!
— Нисколько, — сказал Станислав, — наоборот, она, потратив 10 тысяч рублей, получила от продажи всего лишь 7 500.
— Разницу между инвестированными средствами и тем, что в итоге получает инвестор, — продолжил Ларри, — называют либо доходом — если он получил больше, либо убытком — если меньше. Что такое доход или прибыль, мы с вами уже знаем, а вот убыток — это потеря части или даже всех вложенных денег. Макс, ты знаешь, какая компания производит iPhone и iPad? — спросил Ларри у мальчика.
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— Конечно знаю. Компания Apple. Я даже знаю, кто её основал. Стив Джобс. Он ещё владел компанией Pixar, которая выпустила мультфильмы «История игрушек», «Корпорация монстров», «Тачки» и ещё какие-то, не могу сейчас припомнить.
— Если мы купим акции компании Apple, то какая это будет инвестиция? — задал вопрос Ларри.
— Зарубежная, поскольку компания Apple находится в Калифорнии, в США, — быстрее всех ответил Даниэль.
— Правильно, — сказал Ларри. — Поскольку мы вспомнили о компании Pixar, я расскажу вам о ней подробнее. Покупка этой компании была невероятно успешной инвестицией, сделанной Стивом Джобсом. Доходы, полученные Pixar от выпуска мультфильмов, сделали её самой успешной анимационной студией за всё время существования кинематографа. Купив компанию всего за 10 миллионов долларов США у создателя «Звёздных войн» Джорджа Лукаса, Стив Джобс продал её компании Disney в 2006 году за…
— За 20 миллионов долларов? — предположил Макс.
— Нет, — ответил Ларри, — не за 20, не за 50 и даже не за 100. А почти за 7,5 миллиардов долларов. Чтобы добиться такого успеха, Стив Джобс принимал активное участие в управлении компанией и помог запустить в прокат первый полнометражный мультфильм «История игрушек», а затем и все остальные. Продолжая теоретическую часть, скажу, что в качестве финансовых инвестиций рассматривается покупка ценных бумаг, таких как акции и облигации. Существуют также портфельные инвестиции. Это тоже инвестиции в ценные бумаги, но формируемые в виде определённого набора.
— Легко запомнить, — добавил Бобби. — Прежде чем вы берёте с собой в школу ранец или портфель, вы складываете в него различные учебники, тетради, ручки, карандаши. Так и инвесторы формируют «портфель», то есть набор ценных бумаг.
— О, я, кажется, забыл объяснить вам, что такое акции и зачем они нужны, — спохватился Ларри. — Акция — это ценная бумага, доля владения коммерческой организацией, предоставляющая право её владельцу (акционеру) на получение части прибыли общества.
— А применительно к компании Pixar ещё какая ценная! — вставил Макс.
— Если я узнаю, что определённая компания — акционерное общество — действует эффективно, расширяется и приносит прибыль, мне стоит купить её акции, чтобы участвовать в будущих прибылях данной организации, — поделился с друзьями своей догадкой Станислав.
— Существуют также инвестиции в иностранные валюты: доллары США, евро, фунты стерлингов. Это один из наиболее простых видов инвестирования, поэтому он так популярен среди инвесторов, — объяснил Ларри.
— Я знаю, как нужно покупать валюту, — сказала Лера. — Прежде всего следует посмотреть в интернете, в каком банке сегодня самый выгодный курс, и совершить покупку.
— Вот только валюту в банке Лере не продадут, пока ей не исполнится 14 лет и она не получит паспорт, — сказал Станислав.
— Существуют и совершенно новые виды инвестиций. К нимотносят венчурные инвестиции — долгосрочные вложения в новаторские компании, разрабатывающие новые устройства, программы или приложения, например, телефоны будущего флексфоны — смартфоны с гибким дисплеем, — пояснил Ларри. — Друзья, теперь посмотрите в витражное окно, находящееся в левой части кафе. Что вы видите?
— Много красивых зеркальных домов, — сказали ребята.
— Это не просто дома. Это ещё и объекты инвестирования, — сказал Ларри.
— Значит, покупая дома, квартиры или земельные участки, наши родители также становятся инвесторами? — уточнила Лера.
— Всё зависит от того, какую цель они преследуют и как в дальнейшем будет использоваться данная недвижимость, — пояснил Ларри. — Если родители покупают жилой дом в целях проживания и не планируют его когда-либо продавать, рассчитывая, что он перейдёт к их детям по наследству, это сложно назвать инвестицией. Однако если дом, квартира или участок покупаются для последующей перепродажи или сдачи в аренду и родители планируют получить от этой сделки прибыль, то это, конечно же, инвестиция.
— Для того чтобы стать успешным инвестором, — сказал Ларри, — нужно научиться рисковать. Многие думают, что это безрассудно. Им не приходит в голову, что в этом случае обоснованный риск — это плод опыта и знаний.
— Осуществляя свою мечту, мы можем стать великими. Мечта как путеводная звезда ведёт нас к успеху!

Глава восьмая, в которой мобайлики рассказывают о банках и кредитах

— Друзья, я очень люблю банки. От них веет стабильностью, надёжностью и постоянством, — сказал Даниэль.
— Но главное, чтобы это были не банки с солёными огурцами, — пошутил Макс, — терпеть не могу солёные огурцы.
— Ничего ты не смыслишь в банках, — обиделся Даниэль. — Я говорю о тех банках, в которых можно открыть счёт, внести деньги на депозит или взять кредит. А ты можешь хранить деньги в банках из-под огурцов, если захочешь.
— Не ссорьтесь, — остановил мальчиков Бобби. — У меня есть для вас загадка. Кто сможет ответить, как переводится на русский итальянское слово banco, от которого произошло слово «банк»?
— Место, где хранят деньги? — предположила Лера.
— Ещё проще, — сказал Бобби. — Оно означает лавку, скамью или стол, на которых менялы раньше раскладывали свои монеты.
— В Древнем Риме банкиров называли «аргентариями», — продолжил Бобби. — Они принимали вклады и выдавали кредиты, а также занимались организацией перевозок документов и денег между городами. Интересной являлась процедура передачи денег на хранение в банк: монеты подвергались тщательной проверке на качество и вес. Прошедшие проверку монеты упаковывались в кошели или мешки и в присутствии свидетелей опечатывались. Контролёр-приёмщик ставил особый знак, беря тем самым ответственность за хранение на себя. Содержание кошеля с зафиксированной суммой было гарантировано банком. Кошель, опечатанный подобным образом, мог использоваться как средство платежа, а также транспортироваться.
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— Бобби, расскажи нам ещё, пожалуйста, о появлении банков в России, — попросила Лера.
— Хорошо, — согласился мобайлик. — Слушайте внимательно. Фактически первые российские банки появились в 1754 году, когда по указанию Елизаветы Петровны были созданы Дворянский заёмный, а также Купеческий банки в Санкт-Петербурге. В дальнейшем, в соответствии с указом императора Николая I от 12 ноября 1841 года, в Москве и Санкт-Петербурге открылись первые сберегательные кассы, от которых ведёт свою историю Сбербанк России. Итак, банк — это финансовое учреждение, основные виды деятельности которого — операции с деньгами, драгоценными металлами и ценными бумагами. Банки занимаются привлечением денег в депозиты, выдают кредиты, осуществляют обмен валюты, а также много других полезных финансовых операций.
— Сегодня наибольшее распространение получили универсальные банки, — продолжил Бобби. — К ним относятся банки, выполняющие множество различных операций. Они как универсальные магазины, торгующие не только специализированным товаром, например стиральными машинами, а всем подряд. Универсальные банки совершают различные финансовые операции и выступают в качестве посредников в платежах. Через них проводятся платежи различных компаний и населения страны.
— А какие ещё бывают банки, кроме универсальных? — поинтересовался Макс.
— Макс, не перебивай, дай послушать, — попросила Лера. — Бобби обязательно и об этом нам расскажет. Верно?
— Да, конечно, расскажу. Я уже и сам собирался перейти к этой теме, — ответил Бобби. — Развитие банковского дела привело к возникновению большого количества разнообразных банков. Например, инвестиционные банки. Это банки, специализирующиеся на операциях с ценными бумагами. Существуют также ипотечныебанки, занимающиеся предоставлением займов под обеспечение долга недвижимостью. Ипотечные кредиты предоставляются, как правило, на длительный срок.
В последние годы получили распространение так называемые виртуальные банки. Посмотрите на мой дисплей. На нём вы видите «кабинет». Да, это мой «Личный кабинет» в одном из крупнейших российских банков. Через «Личный кабинет» вы можете осуществить значительное количество операций, которые прежде были доступны только при личном посещении отделения банка.
Ребята с интересом стали нажимать на иконки на дисплее у Бобби.
— Сколько здесь всего интересного! Если нажать на эту кнопочку, — воскликнула Лера, — можно перевести деньги со своего счёта на другой, а если нажимаешь на эту, то буквально в один клик получится оплатить за обучение или пополнить счёт мобильного телефона.
— Скажу больше, — произнёс, улыбнувшись, Бобби, — в «Личном кабинете» можно заказать обратный звонок сотрудника банка. Я просто обожаю с ними общаться. Они так удивляются, когда на вопрос «Что вы хотели?» я отвечаю, что мне нужен небольшой кредит на покупку новой планеты. Но с «Личным кабинетом» нужно быть очень осторожным. Ни в коем случае нельзя, чтобы кто-то чужой узнал от него пароль. Если вы случайно узнали логин и пароль от «Личного кабинета» родителей, храните его в тайне, как будто вы разведчики, а это — план военной операции…
Смотрим дальше. На этой странице «Личного кабинета» вы можете увидеть условия, на которых банк принимает депозиты. Существует две основные формы депозитов — срочные и до востребования. Депозит «до востребования» означает, что вы в любой момент можете забрать свои деньги. Процент, который банк платит по срочным депозитам, значительно выше процента, уплачиваемого по депозитам «до востребования».
На следующей странице банк предлагает нам подать заявку на выдачу кредита. Банковский кредит — это деньги, предоставляемые заёмщику под определённые проценты. Выдаваемые банком кредиты бывают как целевые — на покупку автомобиля, жилья, отделку или ремонт помещений, так и нецелевые, когда банк выдаёт определённую сумму на любые нужды заёмщика.
— Но, мои юные инвесторы, есть такое правило: кредиты, которые получают граждане, делают большинство из них беднее, а не богаче, — вмешался в разговор Робби Стар. — Кто мне скажет, почему это происходит и в чём причина?
Ребята задумались, но никто из них не решался ответить.
— Робби, не пытай нас. У меня уже голова заболела, я не могу больше думать, — пожаловалась Лера.
— Хорошо, если никто не знает, я вам расскажу, — сказал Робби Стар. — Всё это происходит потому, что большинство людей берут кредиты не для покупки активов, а для приобретения пассивов. Приведу пример. Вы владеете автомобилем, но хотите купить новый, более мощный, комфортный и дорогой. Если вам не хватает денег на покупку, вы отправляетесь в банк и получаете кредит. Далее вы эксплуатируете новый автомобиль, не только платя дополнительные деньги за топливо, поскольку он расходует больше бензина, бо́льшую сумму налогов и так далее, но и вынуждены платить проценты по кредиту. Новый автомобиль не приносит вам доходов, а только расходы, он является пассивом, при этом выплаты по кредиту уменьшают семейный бюджет и делают вас беднее. Однако в разных ситуациях пассивы могут становиться активами. И наоборот. Если вы используете семейный автомобиль для личных нужд — это пассив, а если, к примеру, сдаёте его на выходные в аренду, то он становится активом и приносит дополнительные деньги в семейный бюджет. Лишь очень немногие люди, действительно хорошо разбирающиеся в финансах, берут кредиты для покупки активов и становятся богаче. Все остальные поддаются желанию владеть вещами, которые им не по карману, получают на их приобретение кредиты и становятся ещё беднее.

Глава девятая, повествующая о потрясающей пользе страхования

— О страховании расскажу вам я, — важно произнёс Бобби. — И начну с истории его возникновения. О зарождающемся страховании в Ветхозаветную эпоху упоминается в Библии. Так, однажды владыке Египта приснились вышедшие из вод Нила сначала семь тучных коров и затем семь тощих, пожравших тучных. Призванный к фараону Иосиф растолковал сон, объяснив, что тучные коровы означают семь грядущих урожайных лет, а семь тощих — семь лет неурожая и голода, соответственно. «Будем собирать в хорошие годы пятую часть урожая и приберегать таковую для плохих, неурожайных, лет», — предложил Иосиф. Мудрый фараон последовал совету Иосифа, и, когда наступили неурожайные годы, во всей египетской земле был хлеб. Так за острый ум и необычайную интуицию фараон назначил Иосифа визирем Египта.
Присев на диван рядом с детьми, Бобби продолжил свой рассказ:
— Одним из первых договоров страхования в Европе считается страховой полис, оформленный в 1347 году в Генуе, в соответствии с которым был застрахован груз из Генуи на остров Майорка на судне «Санта Клара». Существенным толчком к развитию страхования имущества от огня явился Большой лондонский пожар 1666 года, уничтоживший более 13 тысяч зданий в центре Лондона.
— Подумать только, 13 тысяч домов сгорело! Бедные англичане, — расстроилась Лера.
— Но этот страшный пожар вынудил большинство населения страны пересмотреть своё отношение к страхованию жилья и промышленных зданий, — снова продолжил Бобби. — Уже в следующем году в Англии появились страховые общества, занимающиеся исключительно «огневым» страхованием. К сожалению, в России страхование развивалось медленнее, чем в других странах. Лишь в 1827 году бароном Штиглицем и другими российскими предпринимателями было учреждено «Российское страховое от огня общество».
В XX веке наряду со страхованием кораблей, грузов, зданий и сооружений широкое распространение приобрело страхование автомобилей и гражданской ответственности их владельцев. Первый автомобиль был застрахован более 120 леттому назад — в 1898 году.
Таким образом, страхование необходимо, чтобы возместить возможные потери от наступления самых разнообразных негативных событий — страховых случаев.
— Мне известно, что такое страховой случай. Можно рассказать? — попросил Станислав.
— Ну что же, попробуй, — согласился Бобби.
— Страховой случай — это событие, предусмотренное договором страхования, с наступлением которого у страховщика наступает обязанность выплатить страховое возмещение. Например, причинение вреда в результате пожара, взрыва, землетрясения, дорожно-транспортного происшествия и так далее.
— Договоры страхования заключают две стороны, — продолжил Бобби. — С одной стороны страховщик — организация, имеющая лицензию на осуществление страховой деятельности, с другой стороны — страхователь. Страховщики конкурируют друг с другом, предлагая клиентам лучшие условия страхования. Дом, в котором вы живёте, а также автомобиль, который принадлежит вашим родителям, могут быть застрахованы. Можно даже застраховать Макса от несчастных случаев. Как вы считаете, что ещё можно застраховать?
Друзья знали, что лучше всех об этом может рассказать Станислав, и ждали, когда он примется за свой рассказ.
— Когда я был в офисе страховой компании, — с гордым видом начал Станислав, — я видел, как выписывают настоящие страховые полисы. Кроме домов и автомобилей, можно ещё застраховать самолёты и вертолёты, яхты и поезда, животных и будущий урожай. И это только первое, что пришло мне на память.
— Скажу вам больше, — снова стал рассказывать Бобби, — космические корабли и спутники, которые выводятся на орбиту, также страхуются.
Однако пришло время поговорить о практической пользе страхования для вас и вашей семьи. Доход в виде заработной платы, который приносят в семью работающие её члены, или доход, поступающий от инвестиций, может быть полностью израсходован в случае гибели необходимого для жизни имущества: дома, квартиры, машины. Если, например, дом сгорит в результате пожара, то нужны будут средства для покупки или строительства нового. Хорошо, когда у ваших родителей есть капитал, который будет направлен на эти нужды, а если его нет и дом, в котором вы живёте, это единственное ваше жильё?
— Можно остаться на улице, — сказала Лера. — Это очень страшно!
— Даже когда необходимые средства имеются, они должны быть сохранены и продолжать приносить пассивный доход, — продолжил Бобби. — Чтобы избежать всех этих проблем, следует заключить договор страхования дома или квартиры. Как минимум от рисков пожара, взрыва, стихийных бедствий и проникновения в жилище воды.
— Моему отцу звонил сотрудник страховой компании и предлагал застраховать квартиру, — сказал Макс, — но отец отказал, ответив, что у него и так мало денег и сейчас не до этого.
— Это неправильная позиция, — возразил Бобби. — Людям, у которых нет достаточной суммы денег на восстановление их жилья, заключать договоры страхования нужно прежде всего. Ещё я советую заключать договоры страхования от несчастных случаев и болезней. Макс, если твой отец серьёзно заболеет или получит травму и не сможет работать некоторое время, откуда возьмутся деньги на продукты и другие нужды?
— Не знаю, — ответил Макс, — наверное, тогда придётся выйти на работу маме, а мне сидеть дома с маленькой сестрой. Я бы не хотел, чтобы это произошло.
— Всё будет хорошо, не волнуйся, — успокоил мальчика Бобби. — И всё же такой полис необходим, при его наличии семейный доход под защитой.
— Я придумал, что ещё можно застраховать! — воскликнул Станислав, чтобы развеселить погрустневших ребят. — Я застрахую свой мобильный телефон. Если он разобьётся или его похитят, мне выплатят достаточно денег для покупки нового.
— И ты не будешь по мне скучать? — обиженно спросил Робби Стар.
— Ничуточки! — пошутил Станислав.
— Ребята, напоследок я расскажу вам смешные случаи, связанные со страхованием, — вмешалась в разговор Мия.
— И откуда она только берёт все эти истории! — изумлённо закивал Бобби.
Не обращая ни малейшего внимания на замечание Бобби, Мия начала:
— Следующая история о том, как во время круиза на морском судне мужчина засмотрелся на окружающие пейзажи и уронил свою вставную челюсть за борт. Вернувшись из путешествия, бедняга посчитал, что произошла утеря багажа, и предъявил требование страховщику, однако в выплате страхового возмещения ему было отказано.
— Нужно было ему организовать поисковую экспедицию. Я бы назвал её «В поисках челюсти», — пошутил Станислав.
— Звучит как-то зловеще, — вступила в диалог Лера.
— Следующая история тоже могла окончиться печально для одной ни в чём не повинной птицы, но ей чудом удалось спастись, — заинтриговала детей Мия. — Так, женщина предъявила страховщику требования, утверждая, что гусь проглотил драгоценный бриллиант с её обручального кольца. Она провела несколько недель, методично просеивая гусиный помёт через сито, но это не принесло никаких результатов. Страховая компания платить отказалась и предложила женщине вскрыть несчастную птицу. Но гусю удалось избежать незавидной участи. Он сумел вырваться и улетел в далёкие края.
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— Как хорошо, что гусь остался жив! — воскликнула Лера. — Разве можно издеваться над птицей ради какого-то бриллианта!

Глава десятая, где мобайлики приоткрывают завесу тайны и объясняют, что такое биржа

— Друзья, — обратился Бобби к Лере и мальчикам, — наше с вами путешествие в мир финансов подходит к концу. Напоследок я расскажу вам о биржах. И это будет не просто рассказ. Мы совершим виртуальное путешествие и собственными глазами увидим, как можно покупать и продавать валюту, акции, облигации… Но начну я, как обычно, с истории, поскольку, как говорится, без прошлого нет и будущего.
Товарные биржи в современном значении появились в XV веке. Так, в Брюгге торги проходили на площади, где стоял дом старинного семейства Ван дер Бурсе, на гербе которого были изображены три кожаных мешка — кошелька. Собрания купцов на площади получили название bursa (биржа), что в переводе с латинского языка означает «кошелёк». Именно там, на территории современной Бельгии, в 1406 году была основана первая в мире биржа.
— Первые биржи были товарными. Главное их значение состояло в том, что они вытеснили куплю-продажу из рук в руки и дали возможность осуществлять торговлю посредством заказа, — продолжил Бобби.
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Теперь давайте перенесёмся на другой континент, и я расскажу вам, как начинались биржевые торги в Нью-Йорке. Есть такая версия, что еще в далёком 1792 году около 20 «биржевых» торговцев договорились, что если будет ясная погода — собираться под большим тополем, а если пасмурная — то в таверне под названием «Френсис». До появления персональных компьютеров о сделках стороны договаривались устно. Сейчас торги проходят в электронном виде с использованием специальных программ. Брокеры выставляют заявки на покупку или продажу ценных бумаг, валюты, товара и так далее.
В настоящий момент существует несколько основных видов бирж. Я их сейчас назову, а вы слушайте внимательно и запоминайте. Товарно-сырьевая биржа — это биржа, где торгуют товарами.
Фондовая — где проходят торги ценными бумагами. Например, акциями, облигациями. Она позволяет компаниям привлекать средства инвесторов за счёт продажи акций. Валютная — место осуществления операций по купле-продаже валют различных стран.
А теперь Ларри пояснит вам, почему стоимость акций одних компаний растёт, а других падает.
— Здесь играет роль большое количество факторов, — пояснил Ларри. — Прежде всего участники торгов обращают внимание на опубликованные данные о положении дел в организации. Важно также, востребована ли продукция компании на рынке, увеличивает ли она свои обороты и активы, расширяет ли производство или планирует его расширение.
— Ребята, а сейчас я расскажу вам о нескольких крупнейших биржах мира, — вступил в разговор Бобби. — Товарная биржа в Чикаго — одна из крупнейших бирж мира. Была основана в 1898 году и первоначально называлась The Chicago Butter and Egg Board — Чикагская масляная и яйцевая палата.
— Какое смешное название, — сказал Макс. — Масляная и яйцевая палата.
— Существует также Нью-Йоркская фондовая биржа, — продолжил Бобби. — Это крупнейшая биржа в мире по биржевому обороту. А вот NASDAQ («Насдак») — это крупнейшая электронная биржа, специализирующаяся на акциях высокотехнологичных компаний, занимающихся производством электроники, программного обеспечения и биотехнологиями. Какие высокотехнологичные компании вам известны, ребята?
— Прежде всего это Google (Alphabeth), Apple и Tesla, — ответил Макс. — К сожалению, все они зарубежные.
— Хотя в России много талантливых программистов. Но они часто, как только начинают добиваться успеха, уезжают за границу, — покачав головой, добавил Станислав.
— Что касается меня, то я буду всегда работать на благо своей родины, — сказал Даниэль.
— В России крупнейшей биржей является Московская, — продолжил Бобби. — Среди участников биржевой торговли часто используются такие понятия, как «быки» и «медведи». Почему играющих на бирже на понижение называют медведями, а тех, кто играет на повышение, быками?
— Мы не знаем, — хором ответили дети.
— Сейчас я расскажу вам о происхождении этих слов, — сказал Ларри. — Дело в том, что это связано с поведением животных. Медведи бьют лапой вниз, а быки, встречаясь с противником, пытаются поддеть его рогами вверх. Посмотрите внимательнее телеканалы о дикой природе, где показывают этих животных, и убедитесь, что это правда.
— Я и так верю, — согласился Станислав. — Я видел, как в Испании во время корриды быки поддевают и подкидывают вверх на рогах зазевавшихся матадоров.
— А прямо сейчас мы совершим с вами виртуальный тур и посмотрим, как происходит торговля акциями, — заинтриговал ребят Бобби.
Позвав детей за собой, Бобби отправился в соседний зал, похожий на капсулу.
Оказавшись в капсуле, дети словно заворожённые наблюдали, как она отделилась от здания и полетела.
— Ничего себе! — только и смог произнести Макс.
Приземлившись на огромной, идеально ровной площадке со знаком «H», капсула раскрылась. Мальчики, а за ними и Лера, не выпуская из вида Ларри, устремились к нескольким дисплеям с ярким изображением.
— На каждый из дисплеев выведено изображение мобильного приложения, позволяющего покупать и продавать акции, — пояснил мобайлик. — Вот это первое называется Сбербанк Инвестор, следующее — ВТБ Мои Инвестиции, а это — Тинькофф Инвестиции, а вот это — Альфа-Инвестиции, — проговорил Ларри. — Возможно у ваших родителей уже есть подобное приложение и они через брокера покупают акции. Смотрите, — указал он на один из дисплеев, — в приложении указано наименование компании, стоимость её акции в рублях и в процентах, здесь отражается, на сколько изменилась стоимость акции в течение дня.
— А вот у этой акции стоимость изменилась на минус десять рублей и проценты отмечены красным цветом, — указал Станислав.
— Значит, сегодня стоимость этой акции снизилась. Такое бывает, — сообщил Ларри. — Я выбираю несколько акций по цене 500 рублей за штуку и покупаю их. На моём счёте теперь четыре акции на две тысячи рублей. Так я превратился в акционера. Но если понадобится, я их продам, кликнув по клавише «продать». Хотя лучше я подожду, пока их стоимость вырастет, и только потом продам, — сказал Ларри. — Но с торговлей на бирже нужно быть очень аккуратным, существует много примеров, когда инвесторы теряли все свои деньги. Может, вам еще что-то показать? — поинтересовался Ларри.
— У меня уже в глазах рябит. Не могу больше смотреть, — призналась Лера.
— Хорошо, теперь вы увидели своими глазами, как можно покупать и продавать акции, я отключаю трансляцию, и мы возвращаемся в наш небоскрёб, — произнёс Бобби.

Заключение, где ребята прощаются с мобайликами, но обещают обязательно встретиться вновь
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— Ну что же, пришло время прощаться, — сказал юным финансистам Робби Стар. — Теперь вы знаете, как сохранить и приумножить свои деньги, о рынке, банках, страховых компаниях, биржах и многом другом. Эти знания будут с вами всегда. Чем бы вы ни занимались, какую бы профессию ни выбрали в дальнейшем, знания о том, как правильно вести свой семейный бюджет и эффективно инвестировать, будут вам полезны.
— Макс, скажи нам, пожалуйста, какой совет ты теперь сможешь дать своим родителям, когда вернёшься домой? — спросила Донна у мальчика.
— Прежде всего я посоветую им определить свои мечты и финансовые цели, записать их, а ещё лучше — нарисовать. После этого следует сформировать чёткий план действий, необходимых для осуществления каждой мечты, и незамедлительно приступить к его выполнению, — ответил Макс. Потом, подумав немного, добавил: — А ещё с этого дня каждый из нас будет стремиться к своей главной мечте. Посмотрим, у кого получится её осуществить быстрее!
— А что делать, если нам понадобится ваша помощь? — спросила Лера у мобайликов.
— На этот случай у каждого из вас будет свой персональный помощник, — пояснил Робби Стар. — Бобби будет помогать Максу, Ларри — Даниэлю, Мия с Донной помогут тебе, а я… ну, вы, наверное, уже догадались. Вам достаточно будет задать нам вопрос через голосовой поиск, и — вуаля! — помощь уже рядом.
— Как я раньше этого не понял! — воскликнул Макс. — Мобайлики — это же наши телефоны! Не чьи-нибудь чужие, а именно наши! Бобби — это мой телефон в тёмно-красном чехле, а Робби Стар — это же синий телефон Станислава.
Даниэль со Станиславом выразительно переглянулись.
— Вообще-то, Макс, мы поняли это сразу, как только сюда попали, — сказал Даниэль.
— Наверное, Макс так увлёкся изучением финансов, что больше ни о чём не думал, — примирительным тоном сказала Донна.
От громких возгласов ребят Мия, задремавшая на соседнем диванчике, очнулась и, оглянувшись по сторонам, сказала:
— Мои милые друзья, как хорошо, что вы меня разбудили. Хотя прощание так тягостно для меня, моё электронное сердце согревает мысль о том, что мы смогли показать вам кратчайший путь к финансовому благополучию и достатку. Успех — закономерен. И богатство закономерно, и даже бедность закономерна. Всё зависит от того, о чём вы думаете и что делаете, насколько вы упорны и развили в себе желание победы. Однако прежде, чем вы нас покинете, я дам вам ещё несколько советов. На пути к своей цели вы наверняка встретите людей, которые будут говорить, что у вас ничего не получится. Они обязательно скажут: оставьте эту глупую затею, вы ещё слишком малы, с этим даже взрослые не справятся. Не слушайте никого, учитесь, экспериментируйте, действуйте, и успех обязательно придёт!
— Мия, со своими советами ты никогда ребят не отпустишь, а им уже пора домой, — пробурчал Бобби.
Прощаясь, Лера и мальчики напоследок обнялись с мобайликами и приготовились в обратную дорогу.
— Осталось только отыскать тоннель времени, через который мы сюда попали, — заволновался Даниэль. — А что, если мы застряли здесь навсегда?
— Вполне возможно, что так бы оно и было, если бы среди нас не было одного выдающегося учёного, — сказал Робби Стар, показывая на Ларри.
— Ларри, не надо прятаться за спину Бобби, выходи, сейчас самое время проявить свои гениальные способности, — позвала мобайлика Мия.
— Хорошо, — отозвался Ларри, подходя ближе. — Пойдёмте со мной, ребята, но сначала крепко завяжите свои глаза.
Ларри протянул Лере и мальчикам чёрные повязки. Надев их, юные путешественники на ощупь стали продвигаться вслед за Ларри. Только по лёгкому толчку дети почувствовали, что едут на неогравитационном лифте вниз. Воспользовавшись представившейся возможностью, ребята стали потихоньку шептаться друг с другом.
— Я как будто в кино попал, — сказал Макс. — В поучительное 3D-кино. Посмотрев его, сразу очень умным стал. Поумнел раза в два или три точно. Может быть, даже умнее своих родителей стал.
— Смешной ты, — задумчиво произнесла Лера. — Я для себя сделала вывод, что мы сами создаём свою судьбу. Захотим — будем умными и богатыми, а не захотим — так и придётся всегда считать каждую копейку на хлеб да на воду. И никакой тебе Испании и собственного детского лагеря.
— А ты, Станислав, что скажешь? Ты у нас самый опытный. Расскажи о своих впечатлениях.
— Он сейчас скажет: во-первых — это, во-вторых — то, а в-третьих — ещё что-то, — пошутил Даниэль.
— Вот живут люди, живут, крутятся — как наш хомячок в колесе. И нет у них времени остановиться и подумать, счастливы ли они, об этом ли они мечтали. А всего-то нужно сбавить скорость, остаться наедине с собой и понять, чего ты хочешь в действительности, что сделает тебя счастливым. Если захочешь иметь финансовый достаток, полагайся на себя, откладывай часть доходов, приобретай активы, инвестируй, не жди, что богатство свалится на тебя с неба. Как это получится у меня, вы сами скоро увидите, — закончил Станислав свою пламенную речь.
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Пройдя пешком ещё какое-то расстояние, ребята наконец остановились. Кругом было очень тихо. Вдруг всё вокруг осветила вспышка света, такая яркая, что даже через чёрную повязку дети увидели нестерпимое свечение. До них доносились обрывистые звуки. Это говорил вслух возившийся с каким-то прибором Ларри:
— Тоннель времени, тоннель времени! Меняю измерение, меняю измерение…
Проснулись дети уже дома, в своих постелях. Начинался новый, полный забот день. И только в памяти у ребят остались знания о мобайликах и волшебном мире финансов, который вошёл в их уже практически «взрослую» жизнь.
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